Pa sidorna 15—26 (den firgade delen av tidningen) aterfinner Ni

resterande referat fran den textiltekniska konferensen i Goteborg

Ekon lic John Ekstrom:

Vem koéper kldder?

Beklidnadskonsumtionens bestimningsfaktorer

Rubrikens fréga “Vem képer
klider?” skulle egentligen komplet-
teras med Atminstone en friga till:
»Varfér vill man veta vem som
koper klider?”. Svaret dirpd kan
ju wvara: av personlig nyfikenhet,
av sk vetenskaplig nyfikenbet e l-
ler, slutligen, man bebhéver kun-
skapen for att_kunna géra bittre
varor, silja bittre eller gora kon-
sumenten ndjdare.

Bittre kunskap och forstielse om den
slutlige konsumentens inkops- och an-
vindningsvanor ir en nddvindig grund
fér de konsumtionsvaruindustrier, som
vill vara med under 60-talet. De miste
nimligen hivda sig pd en stormarknad
i effektiv europeisk konkurrens, och
silja till en konsument som har re-
surser och mdjligheter att bide kopa
och avstd frdn att kdpa. Det hirdaste
och avgdrande kampen om konsumen-
ten — om hans kopkraft och om hans
tid — blir dirfér inte den mellan fore-
tagen inom branschen utan den bran-
scherna emellan.

Det har nog saknats hos féretagen
i de textila branscherna en si klar
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forstdelse hirfér, att man varit beredd
till de uppoffringar som erfordras for
att skaffa sidan kunskap och att ut-
nyttja den. Visst har man kommit 18ngt
frdn devisen “vivarens intresse for va-
ran slutar vid hans egen fabriksport”,
men in dr det pd minga h3ll 1ingt
ifrAn sjalvklart att intresset stricker
sig lingre in till detaljistens butiks-
dorr.

Jag skall limna en del av svaret
pd frigan *Vem koper klider?”, och
mina synpunkter pd — som uttryckts
av underrubriken — “beklidnadskon-
sumtionens bestimningsfaktorer” har
jag disponerat pa fyra avsnitt:

I  Nagra generella iakttagelser frin
de allminna konsumtionsstudierna;

II Nigot om den teoretiska bakgrun-
den;

S& imnar jag diskutera nigra resul-
tat frin en undersdkning om beklid-
nadskonsumtionen i Sverige 1958, som
jag utfort pd Konsumentriddets upp-
drag, och dirvid
IIT beréra skillnader mellan olika slag
" av bushdll;

IV plocka ndgra exempel frin studiens

redovisning
for individer.

av  beklidnadsinkdp

I Varje blick i Statistisk &rsbok for
Sverige illustrerar att det senaste halv-
seklet varit en hindelserik period i
vért land. Over hela det ekonomiska
faltet har utvecklingen wvarit snabb.
Den sektor som utgdrs av den privata
konsumtionen har f8rindrats lika ge-
nomgripande som ndgonsin tillverk-
ningssidan.

Vi betraktar idag utveckling och
forbittring som sjilvklar, men detta
— att standard och reallén varje ir
skall 8ka — det dr i sjilva verket.
ett inslag i var kultur och i v&r mark-
nadsbild som ir av timligen sent da-
tum. Minga aktuella missanpassnings-
problem — sociala som ekonomiska —
har sin upprinnelse diri att vi, vare
sig som medborgare, konsumenter eller
producenter, innu lirt oss konsten att

_leva i en fdrinderlig virld.

En stor del av vira forestillningar,
vara virderingar och vira milsittning-
ar har sin grund i ett tidigare, nistan
helt stationirt samhillssystem, och de
kommer i konflikt med varandra och
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med omgivningen, di de konfronteras varor” och en stdrre andel fér sk

med den dynamiska nutidsmarknaden,
ddr forindringen som sidan tilldelats
ett egenvirde.

Ty det dr inte si enkelt, att med
stigande inkomster vi efterfrigar bara
nigot mera av de saker och ting vi
tidigare kdpte. Det dr inte ens s, att
en arbetare Overtar en tidigare medel-
klasstandard och medelklassaren nigon
slags Gverklasstandard. De &kade in-
komsterna leder till konsumtion av
mera varor, men framfér allt leder de
till konsumtion av andra och annor-
Iunda varor. Och dessa forindringar
sker inte helt slumpmissigt — de fdljer
ett monster som framtrider vid nér-
mare studium. Detta stiller naturligen
frigor, om vad det egentligen ir som
styr konsumtionsutvecklingen och vad
vi kan vinta 1 framtiden.

L&t mig -dirfor sammanfatta ndgra
huvuddrag som vi funnit i de senaste
decenniernas  konsumtionsutveckling.
Under denna tid har den privata kon-
sumtionen ridknat per capita stigit med
i genomsnitt omkring 2 procent per
ar i reala termer. Totalt sett och med
hinsyn tagen till befolkningsdkningen
har den ungefir férdubblats pd 25 ir.
Av vira 8kade tillgdngar har vi avsatt
en allt mindre del for “nédvindighets-

Diagram 3
Bekladnadsutgifter
héllstyp

Belopp i kronor per person.

f5r hush&ll efter hus-
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“umbirliga varor”. Men eftersom detta
ir en utveckling vi finner inte bara
varugrupper emellan utan iven inom
grupperna och fér enskilda varor, sd
kan vi siga att det ovanpd de enkla,
de primira nddvindighetssynpunkterna
lagrats alltmera av sekundira (och
jag menar dd inte mindrevirdiga) kva-
kiddnad giller det speciellt kop av
firdigkonfektion.

Ett dominerande drag har vidare
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tingade av strivan att underlitta och
forenkla arbetet med hemmens skotsel.
Ett led i denna bild ir forskjutningen
emot hdgre féridlingsgrad — for be-
kladnad giller det speciellt kép av
firdigkonfektion.

Denna utveckling har accentuerats
av vad som framstdr som ett tredje
betydelsefullt huvuddrag: anvindning-
en av personliga tjinster har minskat

dramatiskt. Det 4r inte bara hembi-
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triden som det blivit firre av, det
giller ocksid skriddare och skomakare
och andra hantverkare. Priserna pi
personliga tjinster, d vs l6nerna, har
stigit betydligt mer in andra priser.

Och s& slutligen for det fjirde, det
kanske mest uppenbara av huvuddra-
gen, -nimligen introduktionen av nya
varor: dels de helt nya (sig TV och
frysta livsmedel), dels vad som tidigare
varit utpriglat lyx- och specialistvaror
men som blivit varor fér normalkon-
sumenten (sig filmkameror och bilar),
och dels de gamla varorna i sd starkt
forindrat skick att de framstdr dven
de som nya produkter (tex tillverkade
av nya rivaror som syntetfiber eller
plast och med helt nya egenskaper
som tvittbarhet och dimensionsstabili-
tet). Det fordras ingen ytterligare spe-
cificering for att det skall framgi, att
dessa generella huvuddrag betriffande
konsumtionen, som varit starkt sam-
mankopplade med stigande inkomst,
helt har haft sin motsvarighet pd be-
klidnadsomrddet.

Il Men 18t oss g& lite bakom denna
bild av allminna utvecklingstendenser
och frdga oss: vad vet man om or-
saker” och “drivkrafter” till de onek-
ligen betydande férindringarna under
de senaste decennierna i det vister-
lindska konsumtionsmonstret? Svaret
pé den frigan kan endast bli ett: tyvirr
inte si sirskilt mycket.

Ser man till de tvd grupper av
vetenskapare som har sysslat pa detta
filt — ekonomer och psykologer —
s& finner man, att de hillit sig pd var
sin sida om verkligheten.

Men nu fordrar irligheten att jag
framhaller, att bdda dessa discipliner
under efterkrigstiden avancerat emot
mitten och stdrre realism, och att en
rad hjilptrupper frdn andra social-
vetenskaper har tillstétt, tex sociolo-
ger, socialpsykologer, ekonometriker.
Dirmed ir dock inte sagt, att man
dnnu inte pd vetenskaplig grund kom-
mit fram till en samlad bild av kon-
sumtionen och konsumenterna. Tyvirr
‘har dnnu inte mycket av alla teorierna
forenats med det slag av empiriska
undersékningar, som fort exempelvis
de tekniska vetenskaperna framit. Jag
skall dock hir i stdrsta korthet nimna
ndgot om ett par sidana utgdngspunk-
ter, eller teorier, for studiet av kon-
sumtionsbeteendet.

Den amerikanska sociologen Riesman
har skisserat ett teorisystem, som kret-
sar kring huvudtanken att det skett
en gradvis men betydelsefull forind-
ring i den sociala mekanism som ligger
bakom minniskans handlingar. Under
forsta industrialiseringsskedet — i det
samhille som kom fram ur renissans
och reformation — utvecklades en
minniskotyp som Riesman kallar in-
ner-directed”, styrda inifrdn.
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Belopp i kronor per person.

Han menar, att medeltidens statiska
samhille hade hillits samman av tra-
dition och av traditionsbundna minni-
skor. Det nya expanderande industri-
samhillet diremot krivde och utbil-
dade minniskor, som kunde anpassa
sig till de nya produktionsformerna,
bo i de nya och f&rinderliga stads-
miljerna, flytta till frimmande virlds-
delar och dir skapa den nya virlden
som en bittre avbild av den gamla.

Denna minniskotyp — menar Ries-
man — styrdes av ett antal inom dem
sjilva nerlagda virderingar och hand-
lingsregler, som — inplanterade av
6mma forildrar eller hirda lirare —
allt efter behov kallades religion, mo-
ral eller ideologi. Vi skulle kunna siga,
att dessa minniskor var samvetsstyrda
eller, med en teknisk bild, behirskade
av ett gyroskop, som en ging instillt
hiller kursen oberoende av yttre kraf-
ter.

Men den allt mera dominerande ty-
peni USA — den nya medelklassen —
den styrs inte lingre av gyroskop, den
ir radarstyrd, enligt Riesman, som kal-
lar den for “other-directed”. Den him-
tar nimligen sina signaler #tifrdn, frin
jimnédriga vinner, . frin idoler, eller

frén ndgon annan fér tillfillet norm-
givande grupp. Det ir ej lingre arbets-
livet och produktionen och plikten som
stdr 1 centrum och har den avgdrande
rollen, utan det ir konsumtionen, fri-
tiden och trivseln.

Det finns en rad forhillanden pd
textilmarknaden, som framtrider i
skarp relief 1 detta betraktelsesitt,
nimn bara de snabba och “ofdrklar-
liga” modekastningarna pd tondrsmark-
naden. P4 en marknad skapad av mass-
produktion och massdistribution kan
det 6 inte heller vara de stora skill-
naderna som &4r avgdrande (for det
mycket déliga eller det mycket bra
finns knappast). Det blir dirfor de
smd kvalitetsdifferenserna eller skill-
naderna som avgdr produktens fram-
gang.

De flesta engelsmin exempelvis ir
nistan lika illa klidda — status avgdrs
rigordst av skolans firger i slipsen.

Det 4dr uppenbart att en marknad
med sidana grundsatser kriver en an-
nan och mer sofistikerad typ av mark-
nadsforing 4in gamla hederliga pris-
och kvalitetsnormer.

Till frigan om wvem som ir nyckel-
person i denna piverkanprocess far vi
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Beklddnadsképen pé& huvudgrupper och inkomstklasser.

Belopp i kronor per person.

en del uppslag fran psykologerna Katz
& Lazarsfeld’s arbete om “Personal In-
fluence”. Kirnan i deras tankeging ir,
att det ir den personliga kontakten
i vardagslivets allehanda sammanhang
som ger effektiv p8verkan, som kan
indra p& tycken och meningar. Vissa
personer tjinstgdr av ndgon anledning
som opinionsledare, de himtar nyheter
och argument frin bla massmedia och
for dem vidare till sin krets. Det dr
detta som ar den pd senare tid i
reklamkretsar s& omhuldade “tvastegs-
hypotesen — ’the two-step-flow-of-
communication’ ”

Det viktiga och nya i denna tes —
vilket ofta forbises — #r att man fin-
ner sidana opinionsbildare i alla grup-
per oberoende av yrke, av sociala och
ekonomiska klassgrinser. Och det in-
nebir, att opinionsledarna inte 4r ni-
gon avskild grupp, och att opinions-
ledarskapet utdvas sisom en integre-
rande del av utbytet i de dagliga
personliga kontakterna.

For den lilla stad 1 Middle West,
som forfattarna undersokte, var det
salunda helt klart, att opinionsledarna
betriffande mode fanns bland de yngre
ogifta kvinnorna, som hade tid bide
att dgna sig 4t inhimtande av mode-
information, och att diskutera den, och

ddrjimte r&d att praktiskt omsitta den.

Deras interna utbyte av information
var synnerligen stort: 8 av 10 visade
sig vara intresserade av allt om mode
(relationen for gifta under 45 ar var
1/3, och for de gifta dver 45 &r 1/10).
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De unga paverkade siledes frimst var-
andra, men deras intresse och aktivitet
rickte till en betydande “export” av
paverkan till de gifta.

Deras inflytande for de gifta var
overligset varje annan killa, sisom
hogre status eller hogre inkomst. Men
hela tiden gick paverkanlinjerna hori-
sontalt — mellan personer “av samma
slag”. Det gamla schemat f6r mode-
péverkan sdsom ndgot som frdn hogre
stindet droppar ner till allt ligre kate-
gorier, visade sig inte ha mycken mot-
svarighet i ett verkligt nutidssamhille.

Det dr for mig uppenbart, att dessa
tankar och erfarenheter ir av praktisk
betydelse bdde for den som vill férmi
konsumenten képa nigot nytt och for
den som vill lira konsumenten nigot
vettigt.

Il Det r flera skil som talar for
att studier av konsumenternas inkdp
bor ske inom ramen f6r ett hushills-
begrepp. Livsmedel inkdps och méil-
tider tillagas och serveras for hela fa-
miljen. P4 en rad andra omriden ir
konsumtionsgemenskapen in storre, sd
t ex betriffande bostad, radio och bil.
Kven om man betriffande klider har
storre mdjlighet att knyta visst inkdp
till viss hushillsmedlem, s& finns ind&
anledning att behdlla hush&llsramen.
Ofta finns i hushillet endast en in-
komsttagare, och en stor del av hus-
hillets beklidnadsutgifter administreras
av husmodern.

I den undersdkning som jag varit

i tillfille genomféra, har cirka 4000
hushdll foért bok &ver eller intervjuats
betriffande alla utgifter under en pe-
riod om en minad. Men di hushillen
fordelats 6ver hela &ret 1958, sd ger
det sammanlagda materialet en upp-
fattning om utgiftsférhdllandena under
ett ar. Négra diagram frdn den rap-°
port som foreligger dr exempel pd det
slag av frigestillningar som upptas
och resultat som framkommer.

- Vi finner i diagram 1 och féljande
en framstillning som redovisar det ge-
nomsnittliga inkdpet per ar och per
person avsatt pd den lodrita skalan.
Var genomgdende huvudtes ir, att
hushdllets inkomstlige 4ir den avgo-
rande faktorn f6r bestimning av be-

klidnadskonsumtionens storlek. S&lun-
/" da har materialet hela tiden indelats

i tre inkomstklasser, dir klasstillhorig-
heten avgjorts av de tvd delfaktorerna
total inkomst och hushdllsstorlek. In-
komstfaktorn dr avsatt pd den wvdgrdita
skalan (diagrammen #r logaritmiska).

Det forsta diagrammet utgdr ett svar
pa frdgan om det finns skillnader mel-
lan hushdll vid samma inkomstlige av
den anledningen, att de genom hus-
hillsfsrestdndarens yrke tillhor skilda
miljSer, inom vilka olika krav pi be-
kladnadsstandard kan tinkas vara for-
hirskande. Av mojliga sddana katego-
rier har vi hir utvalt tre for jim-
forelsen: det dr “féretagare”, “tjinste-
mian” och arbetare”, alla 1 stider. Vi
utgdr siledes hir fr&n den forestill-
ningen, att det finns yrkes- och social-
miljder som f&rser sina medlemmar med
bestimda virderingar, i detta fall om
att vara mer eller mindre vilklidd
eller att anvinda stdrre eller mindre
del av en inkomstdkning till f&rbitt-
ring av beklidnadsstandarden.

Granskar vi diagrammets utsago,
finner vi emellertid en O&verensstim-
melse de tre grupperna emellan, som
dr ndrmast remarkabel — endast en
antydan till ligre utgifter fér arbetare
med ligsta inkomst. Och slutsatsen blir

inte annorlunda om vi ser pd enskilda

hush@llsmedlemmars utgifter, husfa-
derns, husmoderns och barnens.

For de minderdriga — se diagram 2
— kan vi pdvisa en skillnad, som
sikert inte skall Sverbetonas men som
stimmer med en del annat material:
vi finner praktiskt taget samma utgifter
f6r barnen i sk arbetare- och tjinste-
mannahushdll vid ligre och medelhdga
inkomster, men i hdgsta inkomstligena
ir arbetarhushéllens utgifter inte obe-
tydligt hogre. Detta kan litt sittas in
i ett resonemang om en Sverkompensa-
tionsmekanism, vilken har pavisats
ocksd i andra sammanhang och i andra
linder.

En annan grupp omhuldade hypo-
teser ar att beklidnadskonsumtionen
(Forts. sid. 26)
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VEM KOPER ... (fr. sid. 18)

skulle vara olika-i olika hushdllstyper.
Jag skall endast nimna, att materialet
visar, att om man iakttager forefint-
liga inkomstskillnader det inte finns
nigra systematiska skillnader i be-
klidnadsutgifter mellan hush8ll pd
land och i stad, mellan grupper av
ildre och yngre hushill, eller mellan
hush8ll av olika storlek. Jag visar
dock i diagram 3 en bild, som tyder
pd att vad betrdffar utgiften for bar-
nen si 4r det enda barnet ngot “dy-
rare” — eller ges en hdgre standard
— 4n de som ir flera i samma familj.
Vi kan ocksd notera, att betriffande
barnen kurvornas “lutning” inte ir s3
brant som for 8vriga; det tyder pi
en tdmligen ringa inkomstkinslighet
f6r barnbeklddnadsgruppen. Detta kan
uttryckas s&, att beklidnadsstandarden
barnen emellan (si 18ngt inkdpen talar)
ir mera enhetlig och mindre beroende
av familjens inkomstlige 4n vad be-
traffar de vuxna.

IV Jag skall s& ocksi forete ndgra
prov pi en ytterligare differentierad
analys av materialet. Vir huvudtes har
dirvid wvarit, att beklidnadskonsum-
tionen ir pi ett avgdrande sitt be-
roende av individens alder. Men i
likhet med tidigare anser vi en jdm-
forelse meningslos, om vi inte dir-
jimte tar hinsyn till om personen
ifriga befinner sig pid en hdg eller
l18g inkomstnivd. VAirt grundmaterial
omfattar data for cirka 12000 indi-
vider, och dessa har behandlats pd sex
ldersgrupper.

Vi har delat de egentliga arbets-
3ldrarna i en ildre och en yngre grupp
(grins 45 3&r), varvid tanken 4r att
olikheter i familjesituation, yrkesstall-
ning, tradition etc kan ha inflytande
p3 beklidnadskonsumtionen. Dessa bé-
da huvudgrupper inramas av gruppen

nical Properties of Viscose Rayon
Fabrics. (J. Text. Inst. 50 (1959): 1
p. T 112)

13. Roller Pressure Crease Recovery
Tester. American Association of
Textile Chemists and Colorists.
Technical Manual 36 (1960) p. 164

14. R. Nilsson — Snabbmangeln vid
varierande hastighet och varieran-
de avstind. Opublicerat arbete vid
TEFO.

15. Svensk standard SIS 65 00 19.
16. Methods of Test for Textile, B. S.
Handbook Nr. 11 1956, p. 179
17. J. T. Marsh — An Introduction
to Textile Finishing. 1947 Ed.
(Chapman & Hall)

18. J. Lako, L. S. Veer — Rayon Re-
vue 12 (1958) July, p. 67—72.
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Bekladnadsutgifter efter civilstdnd och yr-
kesarbete i stader
Belopp i kronor per person.

ungdomar och gruppen &ldringar. Bar-
nen (grins 15 4r) delar vi i tvd grup-
per med avseende pi skolgdng. I de
sex aldersgrupperna skiljs genomgiende
pa min och kvinnor.

Varugruppen  ytterkonfektion for
min visas i diagram 4. Detta skall inte
kommenteras utdver pipekandet, att
skillnaden mellan inkomstklasserna II
och IIT #r timligen liten (utom for,
dldringarna), men att det sker ett all-
deles patagligt “fall” i utgiften i den
ligsta inkomstklassen redan f&r 2ld-

rarna 25—44 &r. Arsutgifterna ir 1.
dessa aldrar inte mer 4n 50 a'75 kro- .

nor per person och &r. Det blir ganska
ldngt mellan kostyminkdpen i den in-
komstgruppen, och en slutsats torde
vara, att det finns en betydande kate-
gorl vuxna min som dr nirmast under-
forsdrjda med de stora tunga konfek-
tionsvarorna, och att skilet uppenbar-
ligen dr av ekonomisk art.

Jag har ocksd — som exemplifieras
i diagram 5 — kunnat ge en struktur-
bild av inkdpens sammansittning i
olika 3ldrar och inkomstklasser. Dia-
grammet visar for kvinnor i ilders-
gruppen 25—44 3r, att ytterkonfektio-
nen svarar for den dominerande delen
av inkdpen; den okar ocksd kraftigt
i hogre inkomstgrupper. Men det visar
dven, att for dldersgruppen intar hem-
somnaden en viktig plats i férsdrjning-
en, och att det inte finns nigon tendens
till att inkdpen av tyger etc blir mindre

1 hdgre inkomstklasser. Detta kunde ju

forvintas, om det vore sd att man kdpte
“halvfabrikat” och sydde sjilv bara
for att det wvar det billigaste. Men
kop av tyger etc for cirka 115 kronor
(som i hogsta inkomstklassen), det sva-

rar uppenbarligen emot klader for be-
tydligt mera. I diagrammet har detta
antytts genom schablonmissiga tilligg
for tillverkningskostnad och distribu-
tion. De har riknats motsvara inkdp
av fardigsytt for cirka 375 kronor,
vilket vil tdl jimforelse med inkdpen
av firdigkonfektion som var cirka 500
kronor.

For ligre inkomster blir, enligt detta
framstillningssitt, hemsdmnadens bety-
delse in mera markerad — 1 ligsta
inkomstklassen kommer endast cirka
hilften av ytterplaggen som firdigkdp-
ta. Det syns siledes uppenbart, att
talet om hemsémnadens ddd i hég
grad ir ndgot for tidigt. Inte heller ir
hemsémnaden till sirskilt betydande
del ndgot som ligger koncentrerad pi
de fattiga, de gamla och inte ens pi

/hushallen med hemmavarande husmor.

Det finns sikert anledning att be-
akta detta vid marknadsforingen bdde
av metervaror och av de plagg som
skulle kunna konkurrera hir.

En orsak till de skillnader som dia-
grammet 5 visar foér kvinnor i olika
inkomstklasser skulle kunna misstinkas
sammanhinga med att en avsevird del
av kvinnorna i denna &ldersklass ir
hemarbetande och att dessa
kunna misstinkas &terfinnas frimst i
ligsta inkomstklasser (vi rdr oss ju
hir med familjeinkomster). - Denna
friga har jag sokt belysa i diagram 6.

Utgdngspunkten har varit: det kan
vil tinkas, att familjebildning medfor
en sd forindrad intresseriktning eller
milj6 eller tidsdisposition att detta —
oberoende av eventuella inkomstskill-
nader — sitter sin prigel pi beklid-
nadsképen. Framfor alle kan det argu-
menteras, att detta galler den hus-
moder som icke lingre ir yrkesarbe-
tande utan huvudsakligen tillbringar
sin tid i hemmiljon. Virt material be-
kriftar emellertid knappast dessa for-
modanden. Vil ligger i allminhet de
gifta yrkesarbetande kvinnornas utgif-
ter hdgst av de tre grupperna, men
skillnaderna i férhdllande till de hem-
arbetande ir inte pi nigon punkt sir-
skilt stora.

Den granskning av hushillens och
individens beklidnadskdp, som hir
endast exemplifierats, har som resultat
gett en bild av ett medelvigens Sverige:
inga skillnader av nigon betydelse har
kunnat konstateras mellan folkgrupper
som dnnu for en generation sedan var
hdgst olika bidde klidda och hidda.
Overhuvud framstdr idag inkomstskill-
nader och &ldrar som nira nog enda
dominerande “orsak” till skillnader i
beklidnadsképens storlek, vilket ger
en antydan om att #nnu nigon  tid
kommer beklidnadskonsumtionen ‘san-
nolikt att 8ka efter hand som folks
inkomster Skar. Men till nigon slut-
sats att detta skulle gilla alla slags
varor och plagg berittigar emellertid
ingalunda det sagda.

TEXTIL OCH KONFEKTION

skulle -



