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9. Internationell handel och
utlandsinvesteringar

Att Sveriges ekonomi priglas av ett stort internationellt beroende har vil
knappast undgétt nigon. De stora svenska industriféretagen sdljer en stor del
av sin tillverkning pa utlindska marknader och ir dirigenom beroende av ut-
vecklingen pa de utlindska marknaderna for sin egen &verlevnad. Férind-
ringar i utlandets kopkraft och i utlindska konkurrenters priser och produk-
ter paverkar I6nsamheten i de svenska féretagen. Dessutom bedriver de stora
industriféretagen numera en vésentlig del av sin tillverkning utomlands. Det
innebir att f6rindringar i produktionskostnader i bade Sverige och utlandet
snabbt kan fi effekter pa vad foretagen viljer att producera i Sverige och vad
de viljer att producera i utlandet. Vidare utgors en stor del av den svenska
konsumtionen av import frin utlandet. Detta medfor att vir kopkraft ir
starkt beroende av importpriserna samt av kronans vixelkurs. Att férind-
ringar i virldsmarknadspriset pa importerade varor som olja och kaffe ofta
hamnar pa tidningarnas 16psedlar ir ett uttryck for att sidana férandringar
direkt far konsekvenser for de svenska hushillens képkraft.

Sverige dr saledes starkt beroende av omvirlden genom sin utrikeshandel.
Det finns emellertid ocksa andra transaktioner som skapar ett beroende gent-
emot omvirlden. Inte minst pa kapitalmarknaderna férsiggar transaktioner
som binder samman den svenska ekonomin med utlandet. Att forsdken att
forsvara den fasta kronkursen i bérjan av 1990-talet visade sig fruktlosa ar
ett av de mest uppenbara exemplen p4 situationer dir kapitalets rorlighet
over nationsgranserna fatt fundamentala konsekvenser fér den svenska eko-
nomin. Idag ser vi ocksa andra konsekvenser av internationella kapitalrorel-
ser. Utldndska féretag koper eller slis samman med svenska féretag samtidigt
som de svenska foretagen fortsitter att expandera sin verksamhet utomlands.

Hur ser Sveriges utrikeshandel och internationella investeringar ut? Hur
paverkas den svenska ekonomin av sidana internationella transaktioner?
Detta ir fragor som vi skall besvara i detta kapitel. Till att borja med skall vi
underséka vad som karakteriserar svensk handel. Vilka linder handlar Sve-
rige med och i vilka branscher ir vi betydande exportérer respektive impor-
torer ar exempel pa frigor som vi skall besvara. Direfter skall vi forklara det
svenska handelsmonstret med utgingspunkt fran utrikeshandelsteori. Férst
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skall vi tillimpa begreppet komparativa fordelar for att analysera Sveriges
specialiseringsmonster sa som det kommer till uttryck i var nettohandel gent-
emot omvirlden. Direfter overgdr vi till att analysera foreteelsen inom-
branschhandel, dvs. samtidig export och import inom branscher. Hir utgar
vi fran nyare teorier dir foretagen antas vara verksamma pa marknader som
kinnetecknas av ofullstindig konkurrens. Slutligen behandlar vi fragan om
vilka faktorer som avgér hur mycket linder handlar med varandra.

Efter att ha analyserat det svenska handelsmonstret gér vi 6ver till att stu-
dera de internationella investeringarna. Vi borjar med att studera den svens-
ka betalningsbalansen, vilken dr en sammanstillning av samtliga internatio-
nella transaktioner under en viss tidsperiod. Vi fokuserar sedan mer i detal;
pa utvecklingen av de svenska direktinvesteringarna och de multinationella
foretagens verksamhet. Denna analys leder sedan in pa fragan om vad som
avgor var foretag viljer att lokalisera sin verksamhet. I kapitlets sista del tar
vi upp en friga som diskuterats ingdende i nationalekonomisk litteratur un-
der senare ar, nimligen i vilken utstrickning 6kad importkonkurrens fran
laglonelinder kan forklara en dkning av l6negapet mellan hégutbildad och
lagutbildad arbetskraft i Sverige.

Svenskt handelsmonster

Figur 9.1 visar den svenska handelns utveckling 1950-1998. Som framgar av
figuren har det skett en trendmaissig 6kning av utrikeshandelns andel av BNP
under efterkrigstiden, fran ca 45 procent kring 1950 till ca 80 procent i slutet
av tidsperioden. Okningen under de allra senaste aren har varit sirskilt mar-
kant. Figuren visar ocksa att utvecklingen har varit mycket likartad for im-
porten och exporten, vilket innebir att handeln varit férhallandevis balanse-
rad under tidsperioden. Under de senaste dren, liksom under nagra ar i mit-
ten av 1980-talet, har dock exporten varit hogre 4n importen. Under denna
tid har Sverige siledes haft ett 6verskott i handeln med omvirlden. Att
exporten okat s kraftigt under senare ar forklaras av att svensktillverkade
varor blivit relativt sett billigare pi utlindska marknader efter fallet i kro-
nans kurs i borjan av 1990-talet.

Tabell 9.1 visar varuhandelns fordelning pd de viktigaste mottagar- repek-
tive avsindarlinderna. Tabellen visar tvd fenomen som daterfinns i handels-
monstret for de flesta linder. For det forsta dr de linder som vi har en omfat-
tande export till samma lander som vi har en omfattande import ifran. For
det andra 4r de linder som det handlar om i princip sddana linder som utgor
stora ekonomier och/eller ligger geografiskt sett ndra. Tyskland, Storbritanni-
en (och Nordirland), Norge, Danmark och USA star f6r knappt hilften av
bade Sveriges totala export och Sveriges totala import.
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Figur 9.1. Export och import som andel av BNP 1950-1998.
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Tabell 9.1. Sveriges viktigaste handelspartner 1998.

Export Andel av total, Import Andel av total,

Land Mkr procent Mkr procent
Tyskland 73617 11 96 661 19
Storbritannien och

Nordirland 59 914 9 52 088 10
Norge 57 556 9 38 810 8
Danmark 39 322 6 33 226 7
USA 57 740 9 31723 6
Nederlanderna 38 546 6 4143 8
Frankrike 33 344 5 31939 6
Finland 34 942 5 26 770 5
Belgien och

Luxemburg 30 333 5 20 420 4
Italien 24 123 4 17 198 3
Japan 14 160 2 13 262 3
Spanien 17 649 3 8 926 2
Ovriga lander 174127 .27 97 418 19
Alla lander 655 371 100 509 873 100
Kaélla: SCB.
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I tabell 9.2 visas Sveriges varuhandel fordelad pa olika produktgrupper. Den-
na tabell visar att maskiner, bilar och kemiska produkter ar betydande bade
som exportprodukter och importprodukter. I dessa branscher sker det omfat-
tande handel 1 bida riktningar. Vidare ser vi att Sveriges export av skogspro-
dukter samt av jiarn och stdl ar forhéllandevis hog, och att detsamma giller
for importen av livsmedel, branslen samt skor och klader. I dessa branscher
finner vi siledes en betydande nettoexport respektive nettoimport. Att Sve-
rige 4r en betydande nettoexportor av skogsprodukter samt av jarn och stal
ar late att forklara med utgdngspunkt frdn det faktum att Sverige jamfort
med andra linder har relativt gott om skogsrdvara och jairnmalm. Att Sverige
ir en betydande nettoimportdr av brinsle kan forklaras pa liknande sitt, dvs.
med utgangspunkt fran det faktum att Sverige inte har ndgra nimnvarda till-
gangar av viktiga brinsen som olja och naturgas.

Tabell 9.2. Svensk export och import i olika branscher 1998.

Bransch ) Export Import Exp/imp
Mkr Mkr (normerat)

Skogsindustri 91 159 16 711 4,24
Bilar och andra

transportmedel ' 96 852 57 792 ’ 1,30
Icke-elektriska maskiner 104 402 63 546 1,28
Jarn och stél 31 560 19 583 1,25
Mébler 10 659 6728 1,23
Elektriska maskiner 130513 107 734 0,94
Metallindustri

(utom jérn och stal) 28 867 25 566 0,88
Kemiska produkier 60 534 53 951 0,87
Ovriga varor

(ej branschklassificerade) 51287 56 190 0,71
Ravaror

(utom tra och papper) 8922 9951 0,70
Lader- och gummivaror ' 5683 6 829 0,65
Oljor och fetter 1032 1460 0,55
Drycker ' 2099 3709 0,44
Livsmedel 14177 30602 0,36
Branslen 12 313 28 217 0,34
Tobak 206 811 0,20
Klader och skor 5107 20 491 0,19
Totalt 655 371 50 9873

Anm.: Sista kolumnen visar kvoten mellan exporten och importen, dar exporten justerats genom att
den multiplicerats med kvoten mellan total import och total export.
Kalla: SCB.
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Ett mer systematiskt satt att avgdra inom vilka branscher Sverige dr en mer
betydande exportor dn importér ér att se pa kvoten mellan exporten och im-
porten. Eftersom den totala exporten ir betydligt hogre 4n den totala impor-
ten fér vi dock en tendens till en relativt hog kvot for alla produktgrupper om
vi inte justerar kvoten pad ndgot sitt. I den sista kolumnen i tabell 9.2 visas
kvoten mellan exporten och importen nir vi har multiplicerat exporten med
kvoten mellan den totala importen och den totala exporten. Vi fir d3 den
kvot som hypotetiskt hade gillt om handeln vore helt balanserad. Som tabell
9.2 visar dr denna normerade kvot mellan exporten och importen stérre 4n
ett for skogsprodukter, bilar och andra transportmedel, icke-elektriska ma-
skiner, jirn och stdl samt mébler. Sverige kan ségas vara specialiserad i dessa
branscher, eftersom landet hade varit nettoexportor i dem om handeln vore
balanserad. I samtliga andra branscher hade Sverige varit nettoimportor. Som
framgdr av tabell 9.2 4r den normerade kvoten allra ligst for livsmedel,
brinslen, tobak samt kliader och skor.

Det handelsménster som framtrider nir vi studerar den geografiska och
branschmissiga férdelningen uppvisar féljande karakteristika: (1) Vi handlar
mest med linder som ir stora ekonomier och/eller ligger nira. (2) Vissa bran-
scher priglas av att det mesta av handeln gir i bada riktningar, dvs. exporten
dr ungefir lika stor som importen. (3) Andra branscher priglas av att Sverige
antingen dr nettoexportor eller nettoimportér. For att kunna forklara han-
delsmonstret behover vi siledes en eller flera teorier som kan forklara vart
och ett av dessa sirdrag.

Tabell 9.1 och 9.2 visar den geografiska och branschmissiga fordelningen
av den del av den totala handeln som bedrivs i varor. En icke ovisentlig del
av den totala handeln utgérs emellertid av tjinstehandel. Eftersom tjdnste-
marknaderna priglas av mer omfattande handelshinder in varumarknaderna
ar tjanstehandeln dock en mindre del av den totala handeln. Tjinstemarkna-
derna priglas bade av naturliga handelshinder och sidana som skapats av re-
gleringar av olika slag. Manga tjanster maste utféras dir konsumenten finns
och dirmed kan tjinsterna endast handlas om antingen konsumenterna
kommer till producenten eller vice versa. Hotell- och restaurangtjinster kan
‘handlas pa det forra sittet, dvs. genom att minniskor som reser utomlands
koper tjdnsterna i det land de vistas i. Bygg-, bank- och forsakringstjinster
kan handlas pa det senare sittet, dvs. genom att producenterna bedriver sin
verksamhet i utlandet. For att sadana tjinster skall kunna handlas krivs att
producenterna har méjlighet att etablera sig med verksamhet i utlandet. Tills
nyligen har dock tjinstesektorer som bank- och forsakringssektorn varit
skyddade fran utlindsk konkurrens genom att sidana etableringar inte varit
tillitna (Krafft, 1991).

Tjanstehandeln har vuxit snabbt under senare 4r, inte minst pa grund av
att manga av de regleringar som tidigare skyddade tjinstesektorn tagits bort.
Studerar vi varu- respektive tjinstehandelns andel av BNP finner vi dock att
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den stora okningen av svensk handel andd hirror frdn handeln med varor.
Som framgér av figur 9.2 6kade varuexportens andel av BNP med ca 12 pro-
centenheter mellan 1975 och 1998, medan tjinsteexportens andel under
samma tid endast 6kade med drygt 3 procentenheter. P4 importsidan har 6k-
ningen i forhallande till BNP varit ungefdr densamma fér varu- och tjanste-
handeln om vi ser till hela tidsperioden. Som framgar av diagrammet har
varuhandeln varierat mycket mer 6ver konjunkturen dn vad tjanstehandeln
har gjort.

Figur 9.2. Varu- respektive tjanstehandelns utveckling 1975-1998.
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Datatillgdngen for tjdnstehandeln 4r mycket simre dn for varuhandeln, vilket
medfo6r att det dr svart att analysera monstret for tjanstehandeln i detalj. En
studie av Lundberg (1999) visar emellertid att det endast dr tvd av de svens-
ka tjdnstesektorerna som uppvisar ndgon exportorientering att tala om: fore-
tagstjdnster och telekommunikation. I dessa bada sektorer utgor exporten
omkring 10 procent av den inhemska produktionen.

I nidsta avsnitt skall vi forklara Sveriges handelsmonster med utgangs—
punkt fran olika teorier for utrikeshandel. Till att borja med skall vi analyse-
ra frigan om vad som forklarar ett lands nettohandelsmonster. Detta ir den
fraga som analyseras i traditionell handelsteori, en teori som bygger pa det
centrala begreppet komparativa fordelar. Vi skall sedan ga 6ver till att analy-
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sera varfor vi i manga branscher finner ungefir lika mycket export som im-
port. Siddana branscher karakteriseras av en hoég andel inombranschhandel,
dvs. samtidig import och export inom en och samma produktgrupp. Frigan
om vad som forklarar inombranschhandel 4r central i den s.k. nya handels-
teorin, en teori som framfor allt tar sin utgdngspunkt i att féretagen har
stordriftsfordelar i produktionen och agerar p4 marknader med ofullstindig
konkurrens. Vi skall ocksd beréra frigan om vad som bestimmer omfatt-
ningen av handel mellan olika linder.

Nettohandelsmonstret

I handelsteorin forklaras ett lands nettohandelsmonster med forekomsten av
komparativa fordelar. Linder har olika goda férutsittningar att producera
de varor som efterfrigas. Genom att ett land koncentrerar sina resurser till de
sektorer dir man har relativt sett bast produktionsférutsittningar (eller rela-
tivt sett minst daliga produktionsférutsittningar) och sedan byter varor p4
virldsmarknaden uppstdr samhillsekonomiska vinster. Dessa vinster bestir i
6kade konsumtionsmojligheter for de linder som deltar i den internationella
handeln.

Handelsteorin fokuserar pa tva olika drivkrafter bakom uppkomsten av
komparativa fordelar: teknologlsklllnader samt skillnader i tillgdngen p3 re-
surser mellan lander.

Teknologiskillnader

Enligt den s.k. ricardianska teorin fér handel skapas vinster av handel nir
linder med olika teknologier handlar med varandra.! I den enklaste formu-
leringen av teorin avspeglas skillnaden i teknologi i skillnader i produktivitet
hos den enda insatsfaktorn, arbetskraft. Lit oss t.ex. anta att det finns tva
sektorer i ekonomin, industri och jordbruk, och att tva linder, som vi kallar
i-land och u-land, har méjlighet att handla med varandra. I-landet har betyd-
ligt hogre arbetsproduktivitet dn u-landet i bide industri- och jordbrukssek-
torn. Skillnaden i arbetsproduktivitet ir dock allra stérst i industrisektorn.
For att konkretisera exemplet kan vi anta att det i i-landet krivs en arbets-
timme for att producera antingen en enhet industrivara eller en enhet jord-
bruksvara. I u-landet krdvs det fyra arbetstimmar att producera en enhet in-
dustrivara, medan det endast tar tvd arbetstimmar att producera en enhet
jordbruksvara. Om vi med dessa forutsittningar later i-landet specialisera sig
pa att producera industrivaror medan u-landet specialiserar sig pa att produ-
cera jordbruksvaror, kommer de tvi linderna tillsammans att kunna konsu-
mera mer av bdda varorna. Att sd 4r fallet kan vi inse genom att géra tan-
keexperimentet att vi for 6ver resurser frin jordbrukssektorn till industrisek-
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torn 1 i-landet, medan vi f6r 6ver resurser i den andra riktningen i u-landet.
Genom att fora 6ver en arbetstimme fran jordbrukssektorn till industrisek-
torn 1 i-landet 6kar produktionen av industrivaror med en enhet samtidigt
som produktionen av jordbruksvaror minskar med en enhet. I u-landet for vi
over fyra arbetstimmar fran industrisektorn till jordbrukssektorn. Detta leder
till en minskning av industriproduktionen med en enhet samtidigt som jord-
bruksproduktionen 6kar med tva enheter. Totalt sett har dessa omallokering-
ar av resurser lett till att bdda linderna tillsammans nu producerar en enhet
jordbruksvaror mer 4n de gjorde tidigare.

Detta illustrerar de samhillsekonomiska vinster som kan erhallas genom
att lander specialiserar sig utifrdn sina komparativa férdelar. Huruvida dessa
vinster verkligen kommer till stdnd genom att linder handlar med varandra
dr dock en annan fraga. For att sd skall vara fallet, miste handel medfora att
landerna verkligen omallokererar sina resurser utfrin sina komparativa for-
delar. Med fullstindig konkurrens pa alla marknader och frihandel kommer
vinstmaximerande producenter att dra arbetskraft till de sektorer 1 vilka lan-
det har relativt sett bdst produktionsforutsittningar. Handel medfér da just
en saddan omallokering (se t.ex. Krugman och Obstfeld, 1997, kapitel 2).

Den ricardianska teorin preciserar inte nirmare varfor det uppstar skill-
nader 1 arbetsproduktivitet mellan ldnder. Vi kan dock tdnka oss i princip tva
olika forklaringar: dels att insatserna av arbetskraft kombineras med olika
mangder av kapital och andra insatsfaktorer, dels att linderna inte har till-
gang till samma teknologiska kunskap.2 Om skillnaden i arbetsproduktivitet
bottnar i att kapitalintensiteten eller insatserna av andra produktionsfaktorer
skiljer sig at mellan lander och sektorer, skulle vi emellertid férvinta oss att
arbetsproduktiviteten forandrades nir resurser omallokeras i ekonomin. En-
ligt lagen om avtagande marginalavkastning faller arbetsproduktiviteten i
den sektor som expanderar och stiger i den sektor som krymper. Om produk-
tivitetsskillnaderna i stillet bottnar i olika tillgdng till teknologisk kunskap ar
det mer realistiskt att anta att dessa skillnader 4r oberoende av sektorernas
storlek. Hypotesen att teknologiskillnader skapar komparativa fordelar fing-
as da battre av antagandet att det rdder en skillnad i produktivitet hos alla in-
satsfaktorer, inte bara arbetskraften. I den moderna handelsteorin tolkas
teknologiskillnader just pa detta sitt, dvs. med utgdngspunkt frin en modell
dir lander har olika tillgdng till teknologisk kunskap, vilket skapar skillnader
i faktorproduktivitet.

Kan det svenska nettohandelsmonstret tolkas i ljuset av den ricardianska
teorin? De branscher i vilka Sverige har en betydande nettoexport ir ocksi
sadana branscher dir arbetsproduktiviteten ar relativt hoég jimfért med
andra linder. I de flesta fall kan emellertid dessa produktivitetsskillnader hu-
vudsakligen férklaras med skillnader i insatserna av kapital och/eller ar-
betskraftens kompetensnivd snarare dn rena skillnader i teknologi. Flera stu-
dier av svensk handel visar dock att teknologiskillnader utgor en av flera vik-
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tiga forklaringsfaktorer till det handelsménster som vi observerar (t.ex.
Lundberg, 1988, Hansson och Lundberg, 1995 och Torstensson, 1996). Det
finns ocksa studier av handeln mellan ett stort antal linder som visar att tek-
nologiskillnader spelar en betydande roll fér att forklara handelsmonstret
(t.ex. Trefler, 1995, Davis och Weinstein, 1998, Gustavsson m.fl., 1999).

P4 ett konceptuellt plan dr begreppet teknologiskillnader inte helt till-
fredsstillande. Teknologisk kunskap uppstar vanligtvis inte ur tomma intet,
utan dr for det mesta konsekvensen av féretagens medvetna investeringar i
forskning och utveckling (FoU). Ett sitt att studera betydelsen av teknologi-
skillnader f6r handelsménstret ir att just fokusera p4 frigan om skillnader i
FoU-satsningar kan forklara nettohandelsménstret. 1 en studie av svenskt
specialiseringsmonster 1986-1993 visar Lundberg (1999) att specialiseringen
dr positivt korrelerad med storleken pd de svenska FoU-utgifterna i forhal-
lande till 6vriga OECD-linder. Detta kan tolkas som stod for hypotesen att
teknologiskillnader bidrar till att forklara specialiseringsmonstret.

Heckscher—-Ohlin-teorin

Den s.k. Heckscher—Ohlin-teorin dr den mest grundliggande teorin for utri-
keshandel. Enligt denna teori bottnar komparativa férdelar i att linder har
olika tillgdng pa produktionsfaktorer, samtidigt som varor produceras med
olika faktorintensiteter. Antag att industrivaror 4ir mer kapitalintensiva in
jordbruksvaror, dvs. det anvidnds mer kapital per arbetare i industrisektorn
dn i jordbrukssektorn for alla mojliga relativpriser p4 kapital och arbete. An-
tag vidare att i-landet har relativt gott om kapital, medan u-landet har rela-
tivt gott om arbetskraft. Utan handel mellan linderna kommer da kapital att
vara relativt billigt 1 i-landet, samtidigt som arbetskraft kommer att vara re-
lativt billigt i u-landet. Detta innebir i sin tur att industrivaror blir relativt
billiga i i-landet, medan jordbruksvaror blir relativt billiga i u-landet. Nir
linderna har mojlighet att handla med varandra kommer dirfér industriva-
ror att exporteras fran i-landet och jordbruksvaror frin u-landet. I i-landet
kommer producenterna i industrisektorn att dra till sig resurser frin jord-
brukssektorn, vilket leder till att landet blir specialiserat p3 industritillverk-
ning. I u-landet sker en omallokering av resurser i andra riktningen, vilket le-
der till en specialisering p4 jordbruksproduktion. Specialiseringen kommer
dock inte att vara fullstindig sdvida linderna inte skiljer sig it mycket vad
giller de relativa faktortillgingarna. I-landet kommer fortfarande att produ-
cera en del jordbruksvaror, samtidigt som u-landet fortfarande kommer att
producera en del industrivaror (f6r en littillginglig framstéllning av Heck—
scher—Ohlin-teorin, se Sédersten och Reed, 1993).

Enligt den enklaste formuleringen av Heckscher-Ohlin-teorin, som utgar
ifrdn att linder producerar tvd varor med tva produktionsfaktorer, kommer
saledes ett land att exportera den vara som ir intensiv i den f '<tor man har -
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relativt gott om och importera den andra varan. Mer generella formuleringar
av teorin utgdr ifrdn att linder producerar ett stort antal varor med insatser
av fler produktionsfaktorer 4n tvd. Under dessa antaganden kommer det
fortfarande finnas en tendens till att ett land exporterar sddana varor som ar
intensiva 1 de produktionsfaktorer man har relativt gott om, dven om det ar
svarare att siga med bestimdhet vilka varor ett land kommer att exportera.

Om vi applicerar Heckscher—Ohlin-teorin pa svenskt handelsmonster fin-
ner vi att nettohandelsmonstret i stort sett tycks forenligt med teorin. Till att
borja med har vi det ndrmast triviala férhallandet att var relativt rikliga till-
gang pa skog och jirnmalm avspeglas i nettohandelsmonstret for skogspro-
dukter samt stdl och jirn. Samtidigt avspeglas var relativa knapphet pa
brianslen och det faktum att det svenska klimatet inte limpar sig for att odla
en mingd grodor i nettohandelsmonstret for branslen, livsmedel och tobak.
Vi kan emellertid dven férklara nettohandeln i andra produktgrupper med
utgdngspunkt fran Heckscher—Ohlin-teorin. Jimf{ort med de flesta andra lan-
der kan Sverige sigas ha relativt gott om hégutbildad arbetskraft och realka-
pital, dvs. byggnader och maskiner. Sverige kan sigas ha relativt ont om lag-
utbildad arbetskraft. Enligt Heckscher—-Ohlin-teorin skulle vi dirmed f6rvin-
ta oss att Sverige exporterar varor vars tillverkning kraver betydande insatser
av hogutbildad arbetskraft och realkapital, som bilar och maskiner. Vi skulle
ocksa forvinta oss att Sverige importerar varor vars tillverkning kraver bety-
dande insatser av arbetskraft, utan att denna arbetskraft behéver ha sirskild
kompetens. Produkter som klider och skor ir typiska exempel pa varor som
ar arbetsintensiva pa detta sitt.

Fragan om vilka resurser Sverige har relativt gott om respektive relativt
ont om kraver dock en nagot grundligare analys. Som visades i foregdende
avsnitt handlar Sverige mest med andra industrialiserade lander, linder som
ocksd har forhéllandevis gott om realkapital och hogutbildad arbetskraft.
Det dr inte sdkert att Sverige jamfort med sina mest betydande handelspart-
ner kan betraktas som relativt rikt pd dessa produktionsfaktorer.

Ett satt att analysera vilka resurstillgdngar som tycks generera kompara-
tiva fordelar for Sverige ir att studera sambandet mellan Sveriges bransch-
maissiga specialisering och férbrukningsintensiteten for olika typer av resur-
ser. Hansson och Lundberg (1995) och Lundberg (1999) visar att Sveriges
branschmissiga specialisering dr positivt korrelerad med forbrukning av
skogsrdvara, energi och humankapital, definierat utifrdn arbetskraftens ut-
bildningsniva. Varken realkapitalintensitet eller FoU-intensitet tycks dock ha
en paverkan pa specialiseringsmonstret. Detta tyder pa att Sverige har kom-
parativa fordelar 1 energi- och humankapitalintensiva branscher samt i bran-
scher som har stor forbrukning av skogsravara. Resultaten tyder ocksa pa att
Sverige inte har komparativa férdelar i realkapitalintensiva eller hogteknolo-
giska branscher. Nir det giller realkapitalintensiva branscher borde vi knap-
past férvinta oss en positiv korrelation, eftersom Sverige inte framstar som
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ett kapitalrikt land inom gruppen av OECD-ldnder. Specialiseringen i energi-
intensiva branscher kan forklaras av att Sverige haft forhallandevis god till-
gang pa billig elektrisk energi (Hansson och Lundberg, 1995, Lundberg och
Torstensson, 1996).

En fraga som instiller sig vid en analys av Sveriges specialiseringsménster
ar huruvida detta moénster ar forménlige eller ej (jimfér Lundberg 1999).
Teorin om komparativa fordelar lar oss att det finns samhillsekonomiska
vinster att himta av att tillita en specialisering utifran dessa foérdelar. Samti-
digt ar det uppenbart att det dr mer fordelaktigt att ha komparativa fordelar
i vissa branscher snarare 4n i andra. En ekonomi som ir specialiserad p4 till-
verkning med hégt foriddlingsvarde kommer att ha en hégre inkomst per ca-
pita dn en ekonomi som &r specialiserad pa tillverkning med ldgt foradlings-
virde. Hogrt foriadlingsvarde finner vi i branscher med hég kapitalintensitet
och hég faktorproduktivitet. Vad kravs da fér att en ekonomi skall forvirva
komparativa fordelar i sidana branscher? For att bygga upp en riklig tillgang
pa realkapital krdvs en hdg kapitalackumulation, vilket i sin tur underlittas
av ett hogt inhemskt sparande. En riklig tillgdng p4 humankapital forutsitter
omfattande investeringar i utbildning och kompetenshéjning samt ett vilfun-
gerande utbildningssystem. En internationellt sett hég niva pa féretagens tek-
niska, organisatoriska och kommersiella kunnande underlittas av en snabb
innovationstakt, och en ekonomi som formar att snabbt omallokera resurser
fran stagnerande till expanderande foretag och sektorer. I en virld dar det fi-
nansiella kapitalet och den hogutbildade arbetskraften blir alitmer rérliga
blir det dessutom viktigt att kunna attrahera foretag och kompetens. Annars
kommer inhemskt finansierade investeringar i realkapital och utbildning att
- generera produktion med hogt foradlingsviarde i utlandet snarare 4n i det
egna landet. ’

Har det svenska specialiseringsmonstret blivit mer eller mindre fsrmanligt
under senare tid? Enligt den tidigare nimnda studien av Lundberg (1999) ir
forandringen i1 den branschmissiga specialiseringen i Sverige 1985-1994 po-
sitivt korrelerad med humankapitalintensitet och FoU-satsningar i férhallan-
de till andra OECD-linder. Enligt dessa resultat skulle siledes Sveriges kom-
parativa fordelar ha forskjutits fran rdvarubaserad och energiintensiv pro-
- duktion till kunskapsbaserad produktion med hég kompetensniva hos ar-
betskraften samt hogt teknologiskt kunnande hos féretagen. Med en annan
metod finner emellertid Lundberg att humankapitalintensiteten i den svenska
exporten sjunkit i férhillande till humankapitalintensiteten i importen, vilket
- snarast skulle tyda pa att specialiseringen i humankapitalintensiva branscher
minskat. Darfor far dessa resultat tolkas med viss forsiktighet.
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Inombranschhandel

Som vi sag inledningsvis utgors en stor del av handeln av samtidig import och
export i en och samma produktgrupp. Denna typ av handel ir svar att for-
klara med utgangspunkt fran begreppet komparativa fordelar. Visserligen ar
inombranschhandel delvis ett rent statistiskt fenomen som uppstar genom att
det som klassificeras som en vara i handelsstatistiken inte motsvarar det som
utgdr en vara enligt teorin. Enligt handelsteorin definieras varor med ut-
gangspunkt frin den produktionsteknik som krdvs for att producera varan. 1
handelsstatistiken finner vi emellertid inom en och samma produktgrupp va-
ror som produceras med vitt skilda produktionstekniker. Till viss del kan s-
ledes inombranschhandeln férklaras av att det som ser ut att vara samtidig
export och import av en och samma vara egentligen ar export av varor som
produceras med en teknik och import av varor som produceras med en helt
annan teknik. Det tycks dock som om detta inte kan utgdra den fullstindiga
forklaringen. Aven nir man anvinder den allra mest finférdelade handelssta-
tistiken kvarstar en ansenlig mingd inombranschhandel (Grubel och Lloyd,
1975).

I tabell 9.3 visas andelen inombranschhandel for ett antal branscher i Sve-
rige. Andelen har riknats fram genom att ta ett viktat medelvirde &ver alla
produktgrupper som aterfinns 1 en bransch. Detta medelvarde paverkas dock
av vilken aggregeringsniva vi har valt att definiera produktgrupper pa (vilket
i tabellen ir tresiffrig nivd av SITC, Standard International Trade Classifica-
tions). Ju hdgre aggregeringsniva, desto hogre andel uppmitt inombransch-
handel. Vi har ocksd riknat fram ett genomsnitt fér Sveriges totala handel
genom att ta ett medelvirde for samtliga produktgrupper pa den valda agg-
regeringsnivan. For 1998 ligger detta genomsnitt pd 65 procent. Vi ser emel-
lertid att andelen inombranschhandel varierar en hel del mellan de olika
branscherna. Over 80 procent ir den i mobel- och bilindustrin, under 20 pro-
cent 1 jarn och stdlindustrin.

Hur skall man férklara att linder exporterar och importerar samma va-
ror? Den huvudférklaring som handelsteorin ger dr att detta beror pa att det
finns stordriftsfordelar i produktionen av differentierade varor. Om det finns
avsevirda fasta kostnader férknippade med att bérja producera en viss typ
av bil kommer denna bil endast att produceras vid en eller ett fital anligg-
ningar. Samtidigt kan det vara sd att bilen efterfragas i ett flertal linder, pa
grund av att det finns konsumenter didr som foredrar just denna biltyp. Det
uppstar da export av biltypen samtidigt som andra biltyper importeras fran
anldggningar som ligger 1 andra linder (se Helpman och Krugman, 1985).

Aven denna handel ger upphov till samhillsekonomiska vinster. Om det
finns stordriftstordelar 1 produktionen samtidigt som konsumenterna efter-
fragar produktvariation, méste man géra en avvagning mellan att pressa ge-
nomsnittskostnaderna genom att koncentrera produktionen till ett fital vari-
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Tabell 9.3. Andel inombranschhandel for olika branscher, 1998.

Bransch

Mdébler 0,90
Bilar och andra transportmedel 0,82
Lader- och gummivaror 0,78
Icke-elekiriska maskiner 0,77
Metallindustri (utom jarn och stal) 0,74
Kemiska produkter 0,65
Elektriska maskiner ‘ 0,62
Drycker 0,61
Oljor och fetter 0,58
Branslen 0,50
Teko och skor 0,47
Livsmedel 0,43
Tobak 0,33
Ravaror (utom tré och papper) 0,32
Skogsindustri 0,30
Jarn och stal 0,12
Samtliga branscher (genomsnitt) 0,65

Anm.: Andelen inombranschhandel har berdknats genom att vikta exporten med kvoten mellan
total import och total export.
Kalla: SCB.

anter och att tillhandahalla ett brett produktsortiment genom att producera
ett stort antal varianter. Handel medfor att denna avvigning underlittas, si-
tillvida att varje land kan koncentrera sig p3 att producera ett fital varianter
samtidigt som konsumenterna far tillging till ett brett produktsortiment ge-
nom att de varianter som landet inte producerar sjilv importeras. De sam-
hillsekonomiska vinster som uppstér tar formen av minskade genomsnitts-
kostnader och eventuellt lagre priser samt 6kad produktvariation.

Teorin for handel med differentierade varor genererar ocksi utsagor om
vilka linderkarakteristika som kan forvintas paverka omfattningen av inom-
branschhandeln. Framfor allt kommer inombranschhandeln att vara stérre
mellan linder som 4r ”lika” 4n mellan linder som ir olika” i de teoretiska
modellerna. Likhet handlar hir om relativa tillgdngar pa produktionsfakto-
rer samt inkomstnivéer. Detta tycks stimma vil med det faktum att den upp-
mdtta inombranschhandeln ir sirskilt hog mellan de industrialiserade lin-
derna och framfor allt mellan de visteuropeiska linderna.

Det finns emellertid dven andra férklaringar till uppkomsten av in-
ombranschhandel och det faktum att den ir stérst mellan ldnder som ir lika.
Burenstam Linder (1961) argumenterade tidigt for att efterfrigan spelar stor
roll f6r handelsménstret. Han hdvdade att linder med likartad efterfrige-
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struktur utvecklar likartade produkter, darfor att foretagen inledningsvis
koncentrerar forsaljningen till hemmamarknaden. Nir produkterna sd sma-
ningom borjar exporteras uppstar inombranschhandel mellan linder dar
hushéllen har likartade inkomstnivaer och preferenser.

Ar Sveriges inombranschhandel sirskilt stor i branscher som karakteri-
seras av stordriftsfordelar och produktdifferentiering? Bilindustrin ar ett ty-
piskt exempel pa en bransch dir det finns betydande stordriftsfordelar i pro-
duktionen, samtidigt som olika konsumenter séker olika egenskaper i den
vara som produceras. Aven mébler, lider- och gummivaror samt maskiner ar
varugrupper som innehéller starkt differentierade produkter. Vi kan ocksa
notera att de varugrupper som har ligst andel inombranschhandel, dvs. livs-
medel, tobak, rivaror, skogsindustri samt jirn och stil, samtliga har karakti-
ren av homogena varor. Flera studier av svensk handel bekriftar ocksa att
produktdifferentiering tycks ha stor betydelse for andelen inombranschhan-
del i en bransch (se t.ex. Hansson, 1991, Lundberg, 1988, 1992).3

Nir man talar om produktdifferentiering skiljer man ibland mellan hori-
sontell och vertikal produktdifferentiering. Med horisontell produktdifferen-
tiering menas differentiering med avseende pa egenskaper som i sig inte vir-
deras olika. Nar det géller bilar kan t.ex. en modell vara stor och siker, me-
dan en annan ar snabb och elegant. Beroende pa individens specifika 6nsk-
ningar och behov kommer han eller hon att vilja den ena eller den andra,
men det finns inget sitt att pa ett objektivt plan avgéra huruvida den ena mo-
dellen 4r bittre eller simre 4n den andra. Det kan man dock med vertikal
produktdifferentiering, som innebdr att produkterna skiljer sig med avseende
pa kvalitet. De flesta ar siakert 6verens om att en BMW har hogre kvalitet an
en Skoda och skulle féredra den férra i det fall bilarna sildes f6r samma pris.
Dirmed finns det ett element av bade horisontell och vertikal produktdiffe-
rentiering vad giller bilar.

En betydande del av den inombranschhandel som vi observerar sker
egentligen i vertikalt differentierade produkter (se t.ex. Greenaway och
Torstensson, 1997). Denna inombranschhandel kan emellertid forklaras
inom ramen f6r Heckscher—Ohlin-teorin. Falvey (1981) antar att hogkvalita-
tiva varianter av en differentierad vara ir mer kapitalintensiva 4n lagkvalita-
tiva varianter och visar att inombranschhandel uppstr nir ett relativt kapi-
talrikt land exporterar hogkvalitativa varianter 1 utbyte mot lagkvalitativa
varianter frin det relativt arbetskraftsrika landet. Torstensson (1991, 1996)
har testat denna teori pa svenska data och funnit att teorin har stort forkla-
ringsvarde for den svenska handeln. Han visar att kvaliteten pd importerade
produkter ir positivt korrelerad med avsindarlindernas relativa kapitaltill-
gangar.
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Handelsvolymer

Vi sag 1 borjan av kapitlet att nir det giller handelns volym si dr den storst
for handeln med stora ekonomier och linder som ligger nira oss rent geogra-
fiskt. I den empiriska litteraturen om utrikeshandel brukar detta férhéallande
fangas i en s.k. gravitationsmodell. En gravitationsmodell uttrycker vanligt-
vis den bilaterala handeln mellan tvé lander som en funktion av lindernas in-
komstnivéer, befolkningar samt det geografiska avstindet mellan dem. Tan-
ken ar att den ekonomiska storleken hos ekonomierna paverkar handeln po-
sitivt genom att ett stort land har bdde en stor produktion, av vilket en del
exporteras, och en stor konsumtion, av vilket en del importeras. Geografiskt
avstind antas i forsta hand fanga skillnader i transportkostnader mellan lin-
der, men det kan ocksad finga mer subtila handelshinder som kulturella och
sprakliga barridrer. I en gravitationsanalys tas ofta explicit hiansyn till huru-
vida ldnder grinsar till varandra, huruvida de talar samma sprik samt huru-
vida de ingér 1 samma tullunioner eller frihandelsomriden.

‘Gravitationsmodeller for handel lyckas ofta forklara en stor del av varia-
tionen 1 de bilaterala handelsflédena och 4r genom detta ett effektivt verktyg
1 empirisk analys av handel. De studier som har genomforts har funnit att en
10-procentig 6kning av det geografiska avstindet minskar den bilaterala
handeln med ca 6 procent (se Leamer och Levinsohn, 1995).4 Effekten av
geografiskt avstind pa handelsvolymer tycks inte ha forindrats namnvirt
over tiden, trots att kommunikationerna forbattrats kraftigt pd minga om-
rdden. Vi upplever var virld som en dér det geografiska avstindet krymper,
inte minst genom att vi handlar mer och mer med linder som ligger langt
ifrdn oss. I bérjan av 1970-talet utgjorde exempelvis Sveriges handel med
Asien ca 2 procent av BNP. I mitten av 1990-talet var motsvarande siffra ca 7
procent. Man skulle kunna tro att denna 6kning av handeln med linder som
ligger mycket ldngt bort ifrdn oss 4r ett uttryck for att det geografiska av--
standets betydelse for handeln har minskat. I sjalva verkar ir emellertid den-
na okning snarare ett uttryck for det faktum att linderna i Asien vuxit starkt
under de senaste decennierna. I och med att de asiatiska linderna kommit att
bli mer betydande producenter och konsumenter i virldsekonomin har ocksa
handeln mellan dessa linder och omvirlden 6kat.

Ett problem med gravitationsmodellen for handel 4r att den inte har ett
gediget teoretiskt fundament. Modellerna for handel med differentierade
produkter kan visserligen ge en férklaring till det faktum att ekonomiernas
storlek har stor betydelse f6r handelsvolymen. I dessa modeller produceras
en viss variant av en vara i ett land, men konsumeras i samtliga linder. Om-
fattningen av ett lands export av differentierade varor till ett annat land kom-
mer ddrmed att bestimmas dels av hur betydande det exporterande landet 4r
som producent av differentierade varor, dels hur betydande det importerande
landet dr som konsument av differentierade varor.
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Geografiskt avstand, ddremot, dr en aspekt som éverhuvudtaget inte har
behandlats inom handelsteorin, utom méjligen under den allra senaste tiden
inom ramen for den litteratur som ibland kallas for den nya ekonomiska
geografin (se t.ex. Krugman, 1991, Ottaviano och Puga, 1998, Fujita m.fl.,
1999). Det vanliga perspektivet inom handelsteorin ir att helt bortse fran
den rumsliga aspekten av internationella transaktioner. Det som emellertid ir
slaende i alla de studier som utgétt frin en gravitationsansats ir att den rums-
liga aspekten dr mycket viktig fér den internationella handel som vi observe-
rar. Att det forefaller som om inombranschhandeln ar sirskilt hég mellan
linder som har likartad inkomstniva kan vara en effekt av att sddana linder
-tenderar att gransa till varandra snarare in att likhet i per-capita-inkomster i
sig befrimjar inombranschhandel (se Hoftyzer, 1984).

Kapitalrorelser

Ett lands specialiseringsmonster kommer inte bara att paverkas av inhemskt
genererade tillgdngar pad kapital och arbetskraft, utan dven av i vilken ut-
strackning kapital och arbetskraft attraheras frdn omvirlden. Arbetskrafts-
rorligheten har hittills varit férhéllandevis begrinsad nir det giller de euro-
peiska linderna, medan det finansiella kapitalet har blivit mycket littrorligt
under de senaste decennierna. Det har visserligen uppmirksammats att ett
stort antal hogutbildade unga flyttat fran Sverige under senare tid, vilket ska-
pat oro for en “brain drain” dir humankapitalet férsvinner ut ur landet.
Omfattningen av denna emigration 4r dock fortfarande ganska liten. Kapi-
talrérelserna mellan Sverige och omvirlden har diremot varit omfattande
under en lidngre tid, sirskilt efter den avreglering av valutamarknaden som
skedde i slutet av 1980-talet och borjan av 1990-talet. Detta avsnitt kommer
darfor att dgnas 4t en analys av kapitalrérelsernas roll i den svenska ekono-
min.

Internationella kapitalrérelser uppstir nir aktérer i ett land viljer att pla-
cera i utlandska tillgdngar. Siledes uppstir ett kapitalutflode nir svenskar
placerar i utlindska aktier eller statspapper, medan ett kapitalinflde uppstar
ndr utlindska aktorer placerar i svenska aktier eller statspapper.

Nar det giller kapitalrérelser skiljer man vanligen mellan portféljinvester-
ingar och direktinvesteringar. Den avgérande skillnaden mellan dessa bida
typer av investeringar ar att en direktinvestering antas vara forknippad med
utovandet av kontroll 6ver investeringsprojektet, medan portféljinvestering-
ar inte férknippas med siadan kontroll. Eftersom direktinvesteringar sker i
syfte att kontrollera verksamhet som ir forlagd utomlands, ir de intimt for-
knippade med de multinationella f6retagens expansion. Portfoljinvesteringar,
a andra sidan, ar forknippade med placerares 6nskningar att soka den bista
kombinationen av férvintad avkastning och risk i sin férmdgenhetsportfol;.
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Betalningsbalansen

Innan vi gdr in pa vilken betydelse de internationella investeringarna har for
den svenska ekonomin skall vi studera utvecklingen av den svenska betal-
ningsbalansen. Tabell 9.4 visar olika poster i betalningsbalansen 1991-98. Vi
har redan tidigare sett att handelsbalansen, dvs: skillnaden mellan virdet av
exporten och virdet av importen, kommit att bli starkt positiv under senare
ar. En liknande utveckling finner vi for hela bytesbalansen, som omfattar alla
I6pande transaktioner i varor och tjinster, avkastningen pa finansiella till-
gangar/skulder samt |6pande transfereringar. Den svenska bytesbalansen vi-
sade ddiremot betydande underskott under stérre delen av 1970- och 80-talen.

Tabell 9.4. Betalningsbalansen 1991-1998 (fléden, miljarder kronor).
1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998

A. Finansiellt
nettosparande -28,8 -485 -253 108 474 433 571 648
a) Bytesbalans -28,8 -42,9 -20,1 18,4 51,2 482 574 582
Handelsbalans 306 365 568 722 120,6 1256 140,9 1352
Tjanstebalans -8,2 -13,1 1,0 16 -38 -82 -140 -15,7
Léner -13 -11 -12 -09 -14 18 -17 -25

Kapitalavkastning ~37,5 -572 -66,9 —450 -450 -488 -43,0 -31,5
Lépande
transfereringar -124 -79 -98 -95 -192 -186 -248 -27,3

b) Kapitaltrans-
fereringar m.m. -56 -52 -75 -3,7 -49 -0,3 66

B. Finansiell balans -1,8 67,9 50 264 -246 -266 133 42
Direkta investeringar —4,2 -2,6 194 -2,7 23,1 28 -12,8 -37,9
Portfdljinvesteringar 40,3 30,7 71,0 -104,1 -16,6 -83,2 -89,5 —123 4
Finansiella derivat 0,0 0,0 0,0 00 -6,0 100 16,0 -10,5
Ovrigt kapital -422 258 -9,9 1514 -350 2,0 49,7 193,7
Valutareservens trans-

aktionsforéandring 4,4 140 -755 -181 9,9 419 50,0 -262

C. Restpost 305 -195 204 -373 -228 -16,7 -70,4 -60,6

Kaélla: Riksbanken.

Utvecklingen av bytesbalansen dr mycket central for en 6ppen ekonomi, ef-
tersom den tillsammans med kapitaltransfereringarna visar huruvida landet
som helhet 6kar eller minskar sin skuldsittning gentemot omvirlden. Ett an-
nat satt att uttrycka detta dr att bytesbalansen tillsammans med kapitaltrans-
fereringarna visar landets finansiella nettosparande.
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Nir det finansiella nettosparandet 4dr negativt innebir det att landets inva-
nare netto siljer tillgdngar till utlandet. Den inhemska forbrukningen av va-
ror och tjdnster 4r hogre dn den inhemska produktionen och skillnaden ut-
gors av utlindsk upplaning. Nar det finansiella nettosparandet ir positivt ko-
per landets invanare netto tillgdngar i utlandet. Den inhemska produktionen
dr 1 denna situation hégre dn den inhemska forbrukningen och éverskottet
utgors av vad man lanar ut till utlandet.

Det finansiella nettosparandet avspeglar en form av handel 6ver tiden, s.k.
intertemporal handel. Linder med l4gt sparande finansierar inhemska inve-
steringsprojekt med utlandskt kapital, samtidigt som linder med hogt sparan-
de placerar i investeringsprojekt som genererar hogre avkastning in vad poten-
tiella inhemska investeringsprojekt gor. Konsekvensen blir att den férra typen
av land byter till sig varor som tillverkas i 4&r mot varor som tillverkas i fram-
tiden, medan den senare typen av land byter till sig varor som tillverkas i fram-
tiden mot varor som tillverkas i 4r. Sidan intertemporal handel skapar sam-
hallsekonomiska vinster genom att det totala sparandet férdelas bittre pa oli-
ka potentiella investeringsprojekt. Att ett land under lang tid har betydande
underskott 1 bytesbalansen behover sledes inte vara ett uttryck for en miss-
skott ekonomi. Tvirtom 4r det sa att snabbt vixande linder vanligen har un-
derskott 1 bytesbalansen just darfor att utlandet dr med och finansierar de ka-
pitalinvesteringar som sker. Ett lingvarigt underskott i bytesbalansen i en eko-
nomi med si pass lag tillvixt som den svenska uppvisade under 1970- och 80-
talen, kan diremot vara ett tecken pd att hushéllen lever 6ver sina tillgangar.

Att den svenska bytesbalansen gatt ifrdn att ha varit negativ under lng tid
till att vara positiv under senare &r, innebar att vi nu betalar av pa en skuld
som vi byggt upp under 1970- och 80-talen. Enligt den officiella statistiken 4r
Sverige ett av de mest skuldsatta linderna i virlden. Utlandsskulden uppgick
vid utgdngen av 1998 till ca 38 procent av BNP. Denna siffra dr emellertid
sannolikt 6verdriven, eftersom den inte ir beriknad utifrin en marknadsvir-
dering av de svenska direktinvesteringstillgdngarna i utlandet (se Blomberg
och Ostberg, 1999). Med en marknadsvirdering av direktinvesteringstill-
gangarna uppgar den svenska nettoskulden till ca 20 procent av BNP, en niva
som knappast framstir som alarmerande hog.

Det finansiella nettosparandet avspeglas i den finansiella balansen, vilken
ir en sammanstillning 6ver de kapitalrérelser som sker. Den visar transak-
tionsfordndringar vad giller svenska tillgingar i och skulder gentemot utlan-
det. Poster som registreras med minustecken motsvarar ett utfléde av kapital
fran Sverige, medan poster som registreras som positiva tal motsvarar ett in-
fléde. Som framgar av tabell 9.4 varierar riktningen p4 de olika posternas net-
tofléden fran ar till ar. Under senare ar har vi haft ett nettoutfléde av portfsl;j-
investeringar, vilket till stor del forklaras av de fusioner som skett mellan
svenska och utlindska foretag.s For direktinvesteringarna ir det emellertid
svart att se ndgon trend i nettoflodena under 1990-talet.
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I den finansiella balansen ingdr ocksa valutareserven. Ett underskott i by-
tesbalansen kan finansieras antingen genom ett inflode av kapital eller en
minskning av valutareserven. Ett verskott kan placeras antingen genom ett
utfléde av kapital eller en 6kning av valutareserven.’

Som framgar av tabell 9.4 finns det dven en restpost i betalningsbalansen.
Denna post korrigerar for diverse statistiska mitfel i de andra posterna. Den
definieras som summan av bytesbalansen, kapitaltransfereringarna samt den
finansiella balansen, fast med omvint tecken. Som vi ser har restposten varit
negativ och mycket stor i férhillande till de andra posterna i betalningsba-
lansen under senare 4r. Detta innebir att inflodet Gverskattats och/eller utflo-
det underskattats. Det har viss betydelse f6r hur vi skall tolka utvecklingen av -
betalningsbalansen huruvida nettoinflédet i bytesbalansen éverskattats eller
nettoutflodet i den finansiella balansen underskattats. Om felkillan i forsta
hand hirr6r fran bytesbalansen innebir det att Sverige knappast minskat sin
skuldsattning gentemot utlandet. Om felet i stillet hirror fran den finansiella
balansen kvarstdr slutsatsen att Sverige under senare ar minskat denna skuld-
sattning avsevirt. Det dr emellertid rimligt att anta att felkillorna ar storre i
den finansiella balansen 4n i bytesbalansen, vilket gor den senare tolkningen
mest sannolik.

Direktinvesteringar

De kapitalrorelser som har den mest direkta effekten pa ett lands specialise-
ringsmonster dr direktinvesteringarna. Som tidigare nimnts ir dessa forknip-
pade med de multinationella foretagens verksamhet. De multinationella fére-
tagen har stor betydelse for ekonomin inte bara pa grund av att de sysselsit-
ter en stor del av resurserna i den privata sektorn, utan ocksi fér att de ten-
“derar att vara de mest kunskapsintensiva foretagen 1 ekonomin. De svenska
multinationella foretagen stir for merparten av den privata sektorns investe-
ringar i FoU. Nir multinationella foretag expanderar 6ver nationsgrinserna
for de med sig tekniskt och kommersiellt kunnande som p4 s4 sitt sprids in-
ternationellt. Det faktum att de multinationella féretagen kan fragmentera
produktionsprocessen och forldgga olika delar till olika linder skapar ocksa
forutsittningar for en mer ldngtgdende internationell specialisering utifrin
linders komparativa fordelar (se kapitel 11 i denna bok).

Det rader emellertid inget fullstindigt entydigt samband mellan ett lands
utlindska direktinvesteringar och de inhemskt dgda féretagens verksambhet
i utlandet. En direktinvestering utgér ett fléde av finansiellt kapital. Ett
svenskt foretag kan expandera i utlandet utan att skapa ett sadant flode, ex-
empelvis genom att lana resurser i virdlandet. Samtidigt kommer finansiella
floden som enbart syftar till att omallokera finansiella resurser inom multi-
nationella foretag att registreras som direktinvesteringar.

Om vi studerar utvecklingen av de svenska direktinvesteringarna finner vi
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att de utgdende direktinvesteringarna var stOrre dn de ingdende under hela
1980-talet, men att detta monster brots 1 borjan av 1990-talet, da de ingden-
de direktinvesteringarna okade visentligt (se figur 9.3). Under de allra senas-
te dren har direktinvesteringsflodena i bada riktningar 6kat markant (pa
grund av en definitionsindring ar direktinvesteringsflédena frdn 1997 och
framat inte fullt jamférbara med tidigare siffror). En forklaring till detta
monster dr att de senaste arens fusioner mellan svenska och utlindska fére-
tag genererat lika stora infléden som utfléden i betalningsbalansstatistiken.
Detta tenderar att ”bldsa upp” siffrorna for direktinvesteringsfléden.

Figur 9.3. Direktinvesteringar 1982-1996, miljoner kronor.
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Kélla: Riksbanken.

Ett battre st att med hjilp av direktinvesteringsstatistik studera utveckling-
en av svenska foretags tillgdngar i utlandet och utlindska foretags rtillgadngar
1 Sverige dr att folja direktinvesteringstillgdngarna 6ver tiden. Dessa siffror
mater de tillgdngar som byggts upp genom de direktinvesteringar som skett.
Som framgar av figur 9.4 har bade de svenska direktinvesteringstillgingarna
i utlandet och de utlindska direktinvesteringstillgdngarna 1 Sverige 6kat vi-
sentligt under 1990-talet. Mellan slutet av 1992 och slutet av 1998 tredubb-
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lades de svenska direktinvesteringstillgingarna i utlandet, medan de utlinds-
ka direktinvesteringstillgdngarna i Sverige sjufaldigades under samma tid. Vi
ser emellertid ocksa att de svenska direktinvesteringstillgingarna i utlandet
ar betydligt hogre an de utlindska direktinvesteringstillgingarna i Sverige,
vilket dr en konsekvens av att utflddet av direktinvesteringar under lang tid
var hogre dn inflodet.

Figur 9.4. Direktinvesteringstillgangar 1993—-1999, miljarder kronor.
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Ett annu mer dirfekt sdtt att avgéra omfattningen av de multinationella fore-
tagens verksamhet 4r att direkt fokusera pd de multinationella foretagens
sysselsittning eller produktion. Datatillgingen vad giller multinationella £6-
retag dr dock mycket begrinsad, vilket gor det svart att folja deras utlands-
verksamhet 6ver tiden. De svenska multinationella industriféretagens verk-
samhet kan vi f6lja fran borjan av 1970-talet, men de utlindska foretagens
verksamhet i Sverige samt de svenska multinationella tjiansteféretagens verk-
samhet har vi endast information om frdn senare Ar. I figur 9.5 visas infor-
mation fran olika kallor om de multinationella foretagens sysselsittning. De
streckade kurvorna visar sysselsittningen i enbart industrikoncerner, medan
de heldragna kurvorna visar sysselsittningen i bade industri- och tjinstekon-
cerner. De tvd 6vre kurvorna visar de svenska multinationella féretagens sys-
selsittning i utlandet, medan de tvd undre kurvorna visar de utlandsigda
foretagens sysselsittning i Sverige. Den bild som framtrider 6verensstimmer
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i stort sett med vad vi sett i figur 9.4. Det har skett en trendmissig 6kning
bade i de svenska koncernernas utlindska sysselsattning och 1 de utlindska
koncernernas sysselsittning i Sverige. Samtidigt 4r omfattningen pa de svens-
ka koncernernas utlandsverksamhet betydligt stérre in omfattningen pa de
utlindska koncernernas verksamhet i Sverige.

Figur 9.5. Multinationella/féretags sysselsattning, antal anstéllda.
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Vad som kan vara intressant att notera ar att okningen av de utlindska kon-
cernernas sysselsittning i Sverige under de senaste dren ir mycket hogre nir
vi tittar pd bade industri- och tjdnsteforetag 4n nir vi enbart tittar pa indu-
striforetag. Det tycks siledes som om en stor del av expansionen av de ut-
lindska koncernernas verksamhet i Sverige skett 1 tjanstesektorn. Figur 9.5
visar ocksd ett annat intressant fenomen, nimligen att de svenska multinatio-
nella foretagens utlandssysselsittning foll i borjan av 1990-talet. Den troli-
gaste forklaringen till denna utveckling ar att osdkerheten kring Sveriges roll
inom den Europeiska unionen drev flera av de svenska foretagen att expan-
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dera i de ddvarande medlemslidnderna, men att detta motiv fér utlandsexpan-
sion férsvann nir det blev klart att Sverige skulle komma att bli en fullvirdig
medlem i unionen.

Vira data pekar entydigt p4 att de multinationella foretagen blivit allt vik-
tigare aktorer i den svenska ekonomin. Vad beror detta pi? De multinatio-
nella féretagens expansion har med all sannolikhet underlittats av de genom-
gripande forbattringar som skett vad giller kommunikation och infrastruk-
tur. Att kommunicera med enheter som ligger i vitt skilda virldsdelar dr for-
enat med betydligt mindre svarigheter idag dn fér bara nigot decennium se-
dan. Det faktum att manga linder tagit bort restriktioner fér utlindskt dgan-
de av foretag har sikerligen ocksa bidragit till att 6ka direktinvesteringarna.
Den vag av internationella féretagsfusioner och uppkdp som vi sett inte bara
1 Sverige utan dven i andra linder, tycks dessutom vara uttryck f6r en mer ge-
nerell tendens till att féretag i vissa branscher féredrar att vara stora framfor
sma. Detta skulle kunna forklaras med att de fasta kostnaderna for att bedri-
va verksamhet i branscher som bil- och likemedelsindustrin har blivit s4 sto-
ra att det kravs mycket stora forsiljningsvolymer for att ticka dessa kostna-
der. Att féretagssammanslagningar i sidana fall leder till att exempelvis FoU-
enheter liggs ned ir en naturlig konsekvens av att féretagen gor sig av med
de fasta kostnader som inte lingre dr nodvindiga nir tva foretag har gatt
samman till ett. ’

Varfor har det svenska inflodet av utlindska direktinvesteringar 6kat just
under 1990-talet? Ett skal kan vara att det fram till bérjan av 1990-talet fanns
restriktioner for utlindska medborgare nir det gillde att investera i Sverige.
Merparten av det inflode som skett avser uppkdp av och fusioner med existe-
rande svenska foretag snarare dn investeringar i nya foretag. Det 4r alltsd inte
friga om omfattande nyinvesteringar i den svenska ekonomin, utan snarast
om en férindring i dgandet av svenska foretag. Tva faktorer kan ha bidragit
till att denna férindring i dgandet skett under just 1990-talet. Till att borja
med kan det svenska intriddet i EU ha medfért att utlindska foretag nu upp-
fattar Sverige som mer intressant fran lokaliseringssynpunkt. Vidare verkar
det troligt att den mycket stora deprecieringen av den svenska kronan hésten
1992 har paverkat direktinvesteringsflédena. I en virld dir alternativkostna-
den for féretags interna resurser ar lagre dn for resurser som linas upp pa ka-
pitalmarknaderna leder vixelkursforidndringar till féridndringar i utlindska
foretags betalningsvilja for inhemska féretag (se Froot och Stein, 1991). Nir
den svenska kronan deprecierar kommer virdet pa de utlindska féretagens
interna resurser att stiga i relation till de svenska dgarnas reservationspris for
att silja sina tillgingar. De utlindska foretagen kommer da att erbjuda hégre
priser for svenska foretag 4n vad andra svenska féretag ar villiga att gora, vil-
ket kan skapa en vag av foretagsuppkép av det slag som vi observerat.

Konsekvenserna av de multinationella féretagens expansion for den svens-
ka ekonomin diskuteras mer i detalj i kapitel 11 i denna bok. Hir skall vi en-
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dast kortfattat diskutera vad foretagens 6kade mojligheter att forldgga verk-
sambet 1 olika delar av virlden kan fa fér konsekvenser f6r ekonomin. Som
ndmnts tidigare skapar de multinationella foretagens utlandsverksamhet
férutsittningar for en mer langtgdende internationell specialisering. Darmed
blir det sannolikt dnnu viktigare att skapa forutsdttningar {or investeringar i
kapital och utbildning samt en hég innovationstakt for att uppna ett fordel-
aktigt specialiseringsmonster. Saddana forutsdttningar foreligger nir incita-
menten f6r investeringar och innovationer ir starka. Foretagens mojligheter
att snabbt omallokera verksambhet fran linder dir produktionen fordyrats till
linder dir produktionskostnaderna 4r liga kan ocksa paverka forutsittning-
arna for 16nebildningen i ekonomin. Lonedkningar som inte motsvaras av
produktivitetsokningar kan komma att leda till arbetsloshet snabbare 4dn nir
foretagen ar hanvisade till att bedriva verksamhet inom landets granser.

Foretagslokalisering

Frigan om féretagens utlandsexpansion leder in pa fradgan om vad som be-
stimmer foretagens lokalisering. Vad avgor om ett foretag kommer att vilja
att lokalisera hela eller delar av verksambheten till Sverige eller inte? Frigan
om foretagslokalisering har ront alltmer uppmarksamhet under senare ar. I
ett europeiskt perspektiv hinger detta samman med oron for att f6rdjupning-
en och breddningen av den europeiska integrationen skall paverka fére-
tagslokaliseringen pa ett sitt som gor vissa linder till forlorare.

Antag att vi studerar en bransch dar féretagen producerar med stordrifts-
férdelar samtidigt som det finns kostnader férknippade med internationell
handel i den vara som produceras. Ett foretag som star infér beslutet om vart
verksamheten skall lokaliseras kommer att gora en avvigning mellan tre oli-
ka faktorer: hur hoga produktionskostnaderna ir i olika linder, hur stor
hemmamarknaden &r i olika linder samt hur stark konkurrens foretaget
skulle komma att moéta fran andra foretag 1 de olika linderna. Nir handels-
kostnaderna dr hoga kommer varje lands hemmamarknad att vara skyddad
fran utlindsk konkurrens. Ett perifert land, i betydelsen ett land som har en
liten hemmamarknad, kan da attrahera féretag trots att hemmamarknaden
ir liten. Om vi sdnker handelskostnaderna kommer emellertid fordelarna
med att vara lokaliserad till ett perifert land att minska. Foretag i det perife-
ra landet kommer att moéta allt hardare konkurrens fran exporterande ut-
lindska foretag. Detta kan leda till att foretagen i stillet viljer att lokalisera
sin verksambhet till linder med stora hemmamarknader, for att sedan forse de
perifera lindernas marknader genom export. Nir handelskostnaderna ir
mycket laga kommer emellertid inte en stor hemmamarknad att utgéra na-
gon lokaliseringsfordel f6r foretagen. Det innebdr att perifera linder aterigen
kan attrahera féretag om deras produktionskostnader ir férmanliga.
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Enligt ovanstaende resonemang skulle det finnas ett u-format samband
mellan storleken pd handelskostnaderna och de perifera lindernas andel av
produktionen. Ett sidant u-format samband ir ett centralt resultat i den teori-
bildning som kallas ny ekonomisk geografi, men som kanske allra bist ka-
rakteriseras av det nigot mer omstindliga begreppet ”handelsteori med stor-
driftsférdelar och handelskostnader” (se t.ex. avsnitt 14.2 i Fujita m.fl., 1999).

Vad har da detta for relevans f6r den europeiska integrationen? En viktig
aspekt av den europeiska integrationen ir att reducera handelskostnader.
Detta giller inte bara formella handelshinder, som tullar, utan iven mer osyn-
liga hinder, som skillnader i produktnormer och byrikrati férknippad med
granshandel. Om de mekanismer for foretagslokalisering som behandlas
inom den nya ekonomiska geografin dr empiriskt relevanta spelar det stor
roll for de perifera regionernas framtidsutsikter fran vilken nivi dessa han-
delshinder reduceras. Sker det fran en niva dir handelskostnaderna ir till-
rackligt hoga for att ha attraherat féretag till de perifera regionerna, eller
sker det frdn en niva dar handelskostnaderna 4r s4 pass 1iga att foretagen har
samlats till de regioner som utgér stora marknader? I det forra fallet riskerar
de perifera linderna att forlora industriproduktion till mer centralt beligna
linder, medan de i det senare fallet kommer att kunna attrahera industrifére-
tag genom att ha mer férmdanliga produktionskostnader.

I vilken utstrickning den nya ekonomiska geografin genererar torutsigel-
ser som dr konsistenta med vad vi empiriskt observerar ir alltfor tidigt att
sdga. For en sidan utvirdering krivs mer av empiriska studier (se Davis och
Weinsten, 1996). Huruvida den fortsatta integrationen av de europeiska lin-
dernas ekonomier kommer att géra de perifera linderna till mer eller mindre
attraktiva regioner for foretagslokalisering 4r en dnnu svarare fraga att be-
svara. En simuleringsstudie av Forslid m.fl. (1999) finner att vi borde férvin-
ta oss att de perifera linderna snarare blir mer 4n mindre attraktiva for fore-
tagen, men dessa resultat bor tolkas med stor férsiktighet.

En annan aspekt av foretagslokalisering 4r frigan om vilka faktorer som
avgor huruvida multinationella foretag viljer att lokalisera delar av sin verk-
sambhet till ett visst land eller inte. Vi har redan tidigare berért denna fraga,
satillvida att en 6kad internationell specialisering inom féretagen borde leda
till att de i strre utstrickning viljer att lokalisera sin verksamhet till de lin-
der som har bast produktionsférutsittningar vad giller just den verksamhe-
ten. Liksom svensk export ir emellertid de svenska multinationella foreta-
gens utlandsverksamhet koncentrerad till linder som utgér stora marknader
och/eller ligger nira (se Ekholm, 1998). De svenska multinationella féreta-
gens verksamhet i typiska laglonelinder utgor en mycket liten andel av den
totala utlandsverksamheten. Detta hinger samman med att marknadstillgdng
tycks vara en mycket stark drivkraft bakom de multinationella foretagens be-
slut att lokalisera verksambhet till utlandet (se t.ex. Brainard, 1998).

Liksom det 4r bittre att vara specialiserad i vissa branscher in i andra, ir
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det battre att vara specialiserad pa vissa verksamheter inom féretagen in
andra. Ur svensk synvinkel dr det bittre att féretagens FoU-verksamhet och
produktion med hogt féradlingsvirde lokaliseras till Sverige, medan de delar
av produktionsprocessen som har lgt foradlingsvirde lokaliseras till utlan-
det, dn tvdartom. Under senare tid har det faktum att vissa av de svenska mul-
tinationella foretagen flyttat delar av sin huvudkontorsverksamhet debatte-
rats livligt. Ett skil till att denna utveckling skapat oro ir att huvudkontors-
verksamhet antas vara just den typ av verksamhet som det ur samhillseko-
nomisk synvinkel ar férdelaktigt att ha i Sverige. Huruvida detta ir sant eller
€] dr svart att avgora (se Braunerhjelm och Lindqgvist, 1999).

Figur 9.6. Sveriges andel av svenska multinationella industriféretags syssel-
sattning och FoU 1965-1994.
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Kaélla: lUl:s databas.

Vissa har havdat att en utlokalisering av huvudkontor kan dra med sig verk-
samhet med starka positiva externaliteter, som FoU-verksamhet. Relevansen
i detta argument 4r ocksé svért att bedéma. Vi kan dock med hjilp av till-
gingliga data 6ver de svenska multinationella industriféretagens verksamhet
studera i vilken utstrackning lokaliseringen av FoU-verksambhet historiskt sett
har tenderat att vara kopplat till huvudkontorens lokalisering. Figur 9.6 visar
utvecklingen av den svenska andelen av de svenska multinationella industri-
foretagens sysselsittning respektive FoU-verksamhet. Vi ser omedelbart att
den svenska andelen av FoU-verksamheten ligger betydligt hégre 4n den
svenska andelen av den totala sysselsittningen. Vi finner dessutom att den
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svenska andelen trendmissigt sjunkit under den studerade tidsperioden for
bade sysselsittning och FoU. Medan Sveriges andel av foretagens sysselsitt-
ning har sjunkit med drygt 25 procentenheter, har samma andel for foreta-
gens FoU endast sjunkit med drygt 15 procentenheter. Utifrin dessa data kan
vi saledes dra slutsatsen att FoU-verksamhet historiskt sett tycks ha en kopp-
ling till féretagens huvudkontor genom att den andel av verksamheten som
ligger i samma land som huvudkontoren ir hogre 4n samma andel f6r 6vrig
verksamhet. Denna andel har dessutom minskat i lingsammare takt 6ver
tiden jimfort med motsvarande andel for dvrig verksamhet. Samtidigt har
dock den svenska andelen av foretagens FoU-verksamhet minskat, vilket in-
nebir att kopplingen till huvudkontoren férsvagats 6ver tiden.

Handel och loner

Handelsteorin lar oss att handel skapar vinster f6r ekonomin p4 ett aggrege-
rat plan. Den ldr oss emellertid ocksa att handel paverkar inkomstférdelning-
en i en ekonomi och att det finns bide de som vinner och de som forlorar pa
handeln.

Denna insikt har fatt fornyad aktuahtet under 1990-talet genom att flera
studier visat att l6negapet mellan hég- och 13gutbildade 6kat i de industriali-
serade linderna, nagot som bidragit till en 6kad inkomstspridning.” I Sverige
krympte l6negapet mellan hog- och ldgutbildade under 1970-talet och bérjan
av 1980-talet, medan det tycks ha stigit ndgot fran mitten av 1980-talet (Edin
och Holmlund, 1995, Hansson, 1999). Samtidigt har arbetslésheten under
1990-talet drabbat de ligutbildade sarskilt hirt, nigot som kan tolkas som
ett tecken pd samma underliggande férindring pa arbetsmarknaden, namli-
gen att den hogutbildade arbetskraften blivit relativt sett mer eftertraktad.

Vissa hdvdar att den mest troliga orsaken till denna utveckling ir den 6ka-
de importkonkurrensen frin liglonelinder som de industrialiserade linderna
mott under senare tid. Inte minst de stora exportframgingar som vissa av de
asiatiska linderna uppnatt har uppfattats som en méjlig forklaring i sam-
manhanget. Till viss del dr dessa exportframgingar en konsekvens av att
multinationella foretag forlagt arbetsintensiv produktion till liglénelinder-
na. De multinationella féretagen uppfattas diarfér som potennellt viktiga ak-
torer 1 denna utveckling.

Utgangspunkten for resonemanget kring 1mp0rtkonkurrens och relativlo-
ner kan sigas vara det s.k. faktorprisutjimningsteoremet, vilket sdger att
handel tenderar att utjamna faktorpriserna mellan linder. Nir linder med
olika relativa tillgdngar pa hog- och lagutbildad arbetskraft handlar frict med
varandra, kommer de linder som har relativt gott om hégutbildad arbets-
kraft att specialisera sig pd och exportera varor intensiva i hogutbildad ar-
betskraft, medan lander som har relativt gott om lagutbildad arbetskraft spe-
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cialiserar sig pa och exporterar varor intensiva i lagutbildad arbetskraft. I de
frra linderna leder denna specialisering till en 6kning av relativpriset pa hog-
utbildad arbetskraft, medan det i de senare linderna leder till en 6kning av
relativpriset pa lagutbildad arbetskraft. Med fullt integrerade varumarknader
kan denna process g si langt att l6nerna utjamnas helt mellan linderna.

Det har genomforts manga studier som har férséke uppskatta hur mycket
av den observerade minskningen i den relativa efterfrigan pa lagutbildad ar-
betskraft som kan férklaras av 6kad importkonkurrens frin liglénelander
(for en 6versikt, se Wood, 1998). Vad giller den svenska ekonomin har den-
na friga studerats av Hansson (1999). Liksom de flesta internationella studi-
er som genom{orts tilldelar han emellertid handeln en férhillandevis blygsam
roll. Hansson (1999) dokumenterar en foreteelse som gar igen i studier base-
rade pa data f6r andra lander, nimligen att den 6kade anvindningen av hog-
utbildad arbetskraft som vi finner f6r tillverkningsindustrin totalt sett hirrér
frén en 6kad anvindning inom varje enskild bransch snarare 4n en 6kad spe-
cialisering pd branscher som anvinder hégutbildad arbetskraft intensivt.
Minga har argumenterat emot hypotesen att denna utveckling kan férklaras
av okad importkonkurrens pd grundval av att handel borde paverka speciali-
seringen i ekonomin snarare 4n den genomsnittliga kompetensnivan hos ar-
betskraften inom branscher.

Hansson (1999) drar slutsatsen att 6kningen av den svenska tillverknings-
industrins relativa efterfrigan p4 hogutbildad arbetskraft frimst forklaras av
den okade kunskapsintensiteten i och datoriseringen av svenska industri-
branscher. Genom att det rdder komplementaritet mellan den typ av teknisk
kunskap som skapas av investeringar i FoU och arbetskraftens kompetens
har de omfattande FoU-satsningar som svenska féretag genomfért under se-
nare tid lett till en 6kad efterfrigan pd hogutbildad arbetskraft. Samma kom-
plementira férhallande tycks rdda mellan anvindningen av datorer och ar-
betskraftens kompetensnivd. Hansson (1999) noterar att anviandningen av
datorer bland anstillda i Sverige har férdubblats mellan 1984 och 1995. Det-
ta har ocksa bidragit till att 6ka efterfragan pa hogutbildad arbetskraft.

Den internationella litteraturen ger inte heller nigot sirskilt starkt stod
for tesen att den 6kade importkonkurrensen fran laglonelinder har haft en
negativ effekt pd inkomstférdelningen i de industrialiserade linderna. De
flesta studier tilldelar den tekniska utvecklingen en mer betydande roll. P&
grund av att den tekniska utvecklingen &kat de hogutbildades produktivitet
mer 4n de ldgutbildades har hégutbildade blivit mer eftertraktade. Det verkar
dock rimligt att anta att de tekniska framstegens omfattning och inriktning
kan paverkas av hur stark den internationella konkurrensen ir. Dirmed ir
inte distinktionen mellan handel och teknisk utveckling helt entydig (se t.ex.
Haskel och Slaughter, 1999). Hur sambandet mellan handel, teknologi och
inkomstfordelning egentligen ser ut kommer férmodligen 4ven fortsittnings-
vis att vara ett livligt forskningsomride inom nationalekonomi.
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Sammanfattning och avslutande kommentarer

I detta kapitel har vi studerat omfattningen och betydelsen av svensk utrikes-
handel och de svenska kapitalrorelserna. Vi har sett att det svenska handels-
monstret forklaras forhédllandevis vil av de tva huvudmekanismer som han-
delsteorin bygger pa: specialisering utifrin komparativa férdelar och specia-
lisering baserad pa stordriftsfordelar hos féretagen. Vi har ocksa sett att den
rumsliga aspekten av handel ar viktig, vilket innebdr att internationell handel
pa ett satt endast dr ett specialfall av regional handel. Internationell handel
uppstar helt enkelt nir de regioner som deltar i handeln rakar ligga i olika
lander. Handel mellan lander skiljer sig dock frin handel mellan regioner i
nigra avseenden. Produktionsfaktorernas rorlighet dr vanligtvis betydligt
ligre mellan lander 4n mellan regioner i ett och samma land, i synnerhet vad
giller arbetskraft. Detta innebar att skillnader i relativa faktortillgingar kan
vara en stark drivkraft bakom handel mellan linder, medan det kanske sna-
rare utgdr en drivkraft bakom faktorrorlighet mellan regionerna i ett land.
Dessutom ligger manga av de hinder som fortfarande finns f6r handeln p4 en
nationell niva snarare 4n pa en regional nivi. Det gor att det finns mer av
trogheter for internationell handel dn for regional handel.

Genomgangen i detta kapitel visar att bade svensk utrikeshandel och Sve-
riges internationella investeringar har 6kat visentligt under senare tid. Denna
utveckling avspeglar en tilltagande integration av den svenska ekonomin i
virldsekonomin. Medan det finns betydande samhillsekonomiska vinster
forknippade med en sddan utveckling, skapar den samtidigt farhigor att Sve-
rige skall forlora foretag och kompetens till utlandet. Vi har i detta kapitel
berért flera av de fordndringar i svensk ekonomi som debatterats livligast
utifrdn ett sidant perspektiv. En sidan ar det kraftigt 6kade utlindska dgan-
det av tidigare svenska foretag. En annan ir de svenska foretagens fortsatta
expansion i utlandet dar till och med siddan verksamhet som tidigare varit
starkt knuten till hemlandet kommit att férliggas till utlandet.

Finns det da fog for dessa farhigor? Genomgangen i detta kapitel kan
egentligen inte ge nagot entydigt svar pa denna friga. Daremot kan vi sl4 fast
att det egentligen inte spelar nigon stérre roll huruvida den senaste tidens
fordndringar tyder pa att vi star infér en massflykt av foretag och hégutbil-
dad arbetskraft eller ej, for att vi skall vilja verka fér reformer som stirker

~den svenska ekonomins férmaga att bygga upp kapital och kompetens. Ur

samhillsekonomisk synvinkel dr det énskvirt att sidana reformer framfér
allt inriktas pa att forbittra incitamenten for investeringar i realkapital och
kunskap samt for att resurser omallokeras snabbt frin stagnerande till ex-
panderande foretag och branscher.

Att forséka paverka foretagens lokalisering och investeringsstrommar ge-
nom att sirbehandla féretag eller bedriva en politik som syftar till att direkt
paverka investerings- och handelsflsdena 4r diremot inte att rekommendera.
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En sidan politik leder vanligen till samhillsekonomiska férluster genom att
den skapar onddiga snedvridningar i ekonomin. Det ir alltsa inte genom att
lagga hinder i vdgen for svenska foretags utlandslokalisering eller utlindska
foretags dgande i svenskt niringsliv som vi bist gynnar svensk ekonomi. En
sadan politik forsimrar de svenska foretagens méjligheter att konkurrera
med utlindska foretag. Inte heller dr det en sirskilt bra strategi att forsoka
behélla de svenska foretagens verksamhet eller locka till sig utlindska nyin-
vesteringar med hjdlp av skattelattnader och andra férmaner som enbart rik-
tas till vissa foretag. En sddan politik ir ett sloseri med svenska skattemedel.
Det ir i stillet genom att piverka ekonomins forutsittningar i form av re-
surstillgdngar, kunskap och anpassningsférméaga som vi kan forbittra vara
mojligheter att dra férdelar av Sveriges tkade integration med omvirlden.

Noter

! Teorin formulerades ursprungligen av den brittiske ekonomen David Ricardo i boérjan av
1800-talet.

2 Det forra innebar att linderna producerar pd olika punkter lings en och samma
isokvant, medan det senare innebir att isokvanternas lige skiljer sig mellan linderna.

3 Enligt Torstensson (1996) ir dock dessa resultat inte helt robusta.

4 Ekholm (1998) finner att den svenska exporten dr ndgot mer kinslig for geografiskt av-
stind. En analys av 1994 drs export ger vid handen att en 10-procentig ckning av det geo-
grafiska avstandet minskar exporten med ca 10 procent.

5 Portfoljinvesteringar avser forvarv och avyttring av aktier/andelar och rintebirande
skuldebrev. Aven kép och forsiljning av andelar i fonder betraktas som portfoljinveste-
ringar.

¢ Definitionen av direkta investeringar utgdr frdn begreppet ”direktinvesteringsforhal-
lande”, som innebir att det finns ett direkt eller indirekt dgande mellan tvi foretag pa
minst lO procent av aktiekapital eller réster. Alla finansiella transaktioner mellan sidana
foretag ses som direkta investeringar.

7 Aven hir registreras ett utflode med plustecken och ett inflode med minustecken. Detta
innebdr att en positiv transaktionsforandring motsvaras av en minskning av valutareser-
ven, medan en negativ transaktionsforindring motsvaras av en 6kning av valutareserven.
$ Data for de svenska multinationella féretagens utlandsverksamhet har samlats in av In-
dustriens Utredningsinstitut. Fér en beskrivning av denna databas, se Braunerhjelm och
Ekholm (1998).

? Sarskilt tycks detta gilla USA och Storbritannien (Nickell och Bell, 1996).
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