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FORORD

Den av IUI &r 1957 utgivna boken "Den privata konsumtionen i Sverige
1931—65" &r sedan en tid tillbaka utsild. Imstitutet har inte ansett det
befogat att trycka en ny upplaga av hela boken, di de kvantitativt sett mest
omfattande delarna av boken — det statistiska materialet och progneserna
— senare blivit féremal {6r revidering och publicering. Bokens teoretiska
avsnitt dr emellertid fortfarande ofta efterfrigade, bl. a. darfér att de ingar
somn kurslitteratur i Zmnet nationalekonomi. Fér att tillgodose denna efter-
frdgan har institutet pi detta sitt [atit utge kapitlen 2 och 3 i 'Den privata
konsumtionen i Sverige 1931—65".
Stockholm i oktober 1964.

INDUSTRIENS UTREDNINGSINSTITUT
Ragnar Bentzel



KAPITEL 2

NAGRA KONSUMTIONSTEORETISKA
GRUNDDRAG

Utgdngspunkter

1 féregiende kapitel har getts en oversiktlig framstillning av konsum-
tionsutvecklingen under det senaste kvartsseklet. Denna framstillning
har huvudsakligen varit av beskrivande karaktidr. Den har angett, vilka
férandringar i konsumtionens omfattning och inriktning, som kommit
till stdnd, utan att annat 4n helt flyktigt beréra frigan varfér dessa for-
dndringar skett. Att inom ramen fér en dversikt av det slag, som det hir
varit frga om, gd nirmare in pé alla de problem, som uppstiller sig vid
forsok att ge en orsaksférklaring till utvecklingen, har inte varit méj-
ligt. Behandlingen av dessa problem har darfér sparats till kapitlen 4
—11, 1 vilka olika varugrupper i tur och ordning diskuteras mera i de-
talj dn vad som varit mojligt i foregdende kapitel. I avsikt att £6r lisaren
underlitta forstdelsen av de resonemang, som senare kommer att foras,
skall emellertid desstérinnan i féreliggande och i foljande kapitel ges en
kortfattad redogérelse for de viktigaste rtankegdngarna i de tvd teoretiska
hjdlpmedel, varpd den f6ljande analysen kommer att baseras, nimligen
teorin fo6r konsumenternas beteenden samt teorin f6r det anvinda
prognosférfarandet.

Teorin fér konsumenternas beteenden — eller kortare konsumtions-
teorin — sdker efter de orsakssamband, varigenom konsumenternas efter-
frigan pd varor och tjinster bestims. Dess problem kan med andra ord
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sigas bestd i att finna forklaringsgrunder till konsumenternas hand-
lande. Vad ir det for omstindigheter som gor att en konsument eller en
konsumentgrupp vill kdpa just sd eller si mycket av de olika varor och
tjanster, som finns att tillgd, och hur piverkas konsumenternas beteen-
den av férindringar i dessa omstindigheter? Varpd beror det t. ex. att
folk i de hogre inkomstklasserna vanligen gor av med en betydligt
mindre andel av sina inkomster pAd matvaror och en betydligt stérre
andel pi ndjen och rekreation in folk i de ligre inkomstklasserna? Och
— for att vidlja ett annat exempel — varpd beror det, att svenska folket
shsom framgitt av foregdende kapitel i dag anvinder bilar, elektriska
hushillsmaskiner, konfektionsklider och eldningsolja i mingdubbelt
storre utstrickning dn man gjorde pA 1ggo-talet, medan ddremot anvind-
ningen av potatis samt utnyttjandet av hembitridens samt skomakares
tjinster successivt minskat?

Vid en analys av konsumtionsutvecklingen under en fsljd av &r kom-
mer man givetvis inte ifrin problem av den typ, som nu nimnts. Ana-
lysen innebidr just forsék till att ge orsaksfdrklaringar till vad som
skett och for att kunna géra det miste man ha vissa férestillningar om
de samband som rider mellan konsumenternas efterfrdgan och andra
empiriskt jakttagbara faktorer. Man miste ocksid ha en uppfattning om
dessa samband om man skall kunna gora en prognos av den framtida
konsumtionen. Den prognos som hir kommer att géras baseras pd vissa
antaganden, om den framtida utvecklingen av inkomster, befolkning
m. m. och sjélva prognosproblemet kommer darfér att bestd i ate férsdka
finna de implikationer fr konsumtionsvaruefterfrigan som denna ut-
veckling medfér. Konsumtionsteorin kommer siledes att ingd sdsom en
integrerande del i det resonemang, varpi de foljande kapitlens analys-
och prognosférfarande bygger.

Den fsljande framstillningen i detta kapitel ir delad i fem avsnitt, I
det forsta av dessa behandlas grunderna for den traditionella teorin an-
gdende den enskilde individens eller det enskilda hushallets konsumtions-
planering for en viss tidsperiod. I det dirp f6ljande avsnittet redogors
for den utvidgning av denna teori, som behandlar en konsuments plane-
ring inte bara for en utan for fera tidsperioder. I det tredje avsnittet
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framstills en — delvis ny — teori f&r konsumentens reaktioner, nir det
giller varaktiga konsumtionsvaror. I det fjarde avsnittet behandlas de
samband som kan hirledas mellan den enskilde individens efterfrige-
reaktioner och motsvarande férindringar i den totala marknadsefter-
frigan. I det sista avsnirttet, slutligen, diskuteras de konsekvenser for
konsumtionsvaruefterfragan, som kan hirréra frén f{éréndringar i min-

niskornas subjektiva attityder till valet av konsumtionsvaror.

Den traditionella valhandlingsteorin

Grundvalen {6r den moderna konsumtionsteorin utgdrs av de tanke-
gingar angiende virdets subjektiva natur, som framkom i slutet av {&rra
arhundradet och som dA3 tog form i den s. k. nyttoteorin. Denna teori
har sedermera utvecklats och framstillts i olika versioner med olika
namn — teorin for preferensfilt, den marginella substitutionsteorin etc.
Ehuru formelt nigot olika dr dessa teoriversioner till sitt innehll si
likartade, att anledning saknas att hdr géra nagon atskillnad dem emel-
lan och i det f6ljande kommer de att behandlas som en enhetlig teori
och att inkluderas i den gemensamma benimningen den {raditionella
valhandlingsteorin.!

Det dr den enskilde konsumentens (eller det enskilda hushallets) pla-
nering av sina konsumtionsutgifter, som dr omrddet foér valhandlings-
teorins analys. Man tinker sig en person, som i ett visst dgonblick pla-
nerar sina konsumtionsutgifter eller med andra ord som skall ligga upp
en budget. Frigan ir di, hur man skall kunna férklara att personen i
friga beslutar sig {61 att bland alla de budgetalternativ, som kan itriga-
komma, utvdlja just det ena eller det andra alternativet. Vilka §ver-
viganden gor en konsument, nir han planerar sina inkép, och vilka om-
stindigheter ir det som har avgérande betydelse for det kpbeslut han
fattar? Detta dr konsumtionsteorins primdira frigestillning.

Den valhandlingsteoretiska analysen av detta problem baseras pd tre
grundliggande forutsittningar, nimligen

? For en matematiskt stringent framstillning av denna teori hinvisas lisaren till
H. Wold: Demand Analysis, A Study in Econometrics, Uppsala 1953, part IL
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att konsumenten har en viss till sin storlek given penningsumma till sitt
férfogande, vilken han beslutat anvinda f{or konsumtionsvarukop,

ait konsumenten har vissa givna forestillningar om den grad av behovs-
tillfredsstéllelse — eller snytta» — som vart och ett av de olika budget-
alternativen — om de forverkligades — skulle skinka honom, samt

att konsumenten bland alla de med den givna penningsumman férenliga
budgetalternativen viljer det, som han anser ger honom stérst
»nytta.»

L4t oss nu ndgot nidrmare se, vad dessa frutsitiningar egentligen inne-

bir.

Att konsumenten forutsitts ha anslagit en given penningsumma —
vanligen kallad hans inkomst — till konsumtionsutgifter, innebir natur-
ligtvis den inskrinkningen i hans handlingsm&jligheter, att han inte kan
reflektera pd andra budgetalternativ 4n sidana, som 4r forenliga med
denna hans inkomst, Ju mer man kdper av en vara desto mindre kan
han képa av andra varor. Vad han har att ta stdllning till vid sin plane-
ring #r siledes inte siorleken av sina utgifter — planeringen fér sparan-
det faller helt utom ramen fr denna teori — utan endast hur han skall
fordela sina urgifter mellan de olika varor och tjinster, som finns att
tillgd. Han stills dérvid tydligen infér en valsituation samt ett dirmed
forenat avvigningsproblem, Han kan vilja mellan flera olika budget-
alternativ, och for att kunna triffa sitt val mdste han pd et eller annat
sitt gbra en avvigning mellan de olika alternativens fér- och nackdelar.

Den andre av de ovan nimnda {érutsittningarna innebir, att man
tinker sig ate konsumenten i planeringsdgonblicket fér varje par av
budgetalternativ kan jimféra den »nytta» han anser sig fd av det ena
alternativet med den »nyttas han anser sig f4 av det andra alternativet
och avgtra om den férra »nyttan» ir stérre in, lika stor som eller mindre
4n den senare. Konsumenten forutsitts med andra ord ha ett system av
preferenser for de olika budgetalternativen, varigenom han kan rang-
ordna alla dessa i grupper alltefter den grad av »nyttas han anser dem
vara forenade med.? Alla alternativ i en och samma sddan grupp blir di

* 1 den ursprungliga nyttoteorin linkte man sig, att nyttan av de olika budget-
alternativen var kardinalt m#4tbar, dvs. att konsumenten kan avgra hur stor skillnad
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likvirdiga f6r honom medan han déremot alltid féredrar ett budget-
alternativ tillhérande en grupp med hogre rangordningsnummer fram-
{6r alternativ i grupper med ldgre rangordningsnummer.®? Preferens.
systemet tinks vara rent subjektivt och sdiedes beroende av konsumen-
tens personliga virderingar. Det fir ddrfér tinkas ha olika egenskaper
hos olika konsumenter. I alla de teorier, som behandlas 1 detta avsnitt,
betraktas preferenssystemet sdsom ett givet datum. Valhandlingsteorin
forutsicter med andra ord aft konsumenten kan rangordna de olika
budgetalternativen, men varfdr han gor denna rangordning pa det ena
eller det andra sittet och vilka faktorer, som kan paverka hans rangord-
ningsforfarande, ligger helt utanfor teorins analysomride.

Den tredje forutsittningen — att konsumenten viljer det med hans in-
komst [orenliga budgetalternativ, som han anser ge honom storst anyttas
— 4r, [ motsats till de tvi Svriga, en [Srutsitining angdende konsumen-
tens handlingsménster. I och f6r sig betyder denna férutsdttning ingen-
ting annat &n att konsumenten viljer att férdela sina utgifter pd det sitt,
som han sjilv =finner bédst=, Den budget han pd detta sdtt valjer skall i
det [5ljande kallas hans optimala budget.

Lat oss nu se, vilka slutsatser som kan dras frin dessa [orutsittningar.

Under timligen generella villkor finns det en och endast en budget,
som vid given inkomst och vid givna priser {6r kenswmenten framstir
sdsom optimal.d Nir si ar fallet — vilket genomgdende skall f6rutsittas 1
det [ljande — blir tydligen konsumentens budgetval entydigt bestimt av
de tre faktorerna, preferenssystemet, inkomsten samt priserna. For ett

givet preferenssystem kan man dédrfor betrakta de kvantiteter, som kon-

i anyttar, som fdreligger mellan vart och elt av de olika alternativen. Detta betrak-
telsesitt vickte emellertid snart nog raycket stark kritik och i nyare teori tinker man
sig vanligen, att nyttan endast dr ordinalt mitbar, dvs. att konsumenten kan rang-
ordna de olika alternativen utan act darfér kunna veta hur mycket stérre »nyttans blic
i det ena &n i det andra, alternativet.

® For att en sidan rangordning skall kunna gdras fordras uppenbarligen en viss
konsekvens hos konsumenten, Hans viirderingar fir silunda inte »gl i citkel» pi det
viset, att han bland g aliernativ, sig A, B och C, féredrar A framfér B, B framfsr C
men trots detta C framfér A, Vore konsumenten s3 inkonsekvent skulle han bli som
dsnan mellan hétapparna och aldrig kunna besluta sig.

* Se H. Wold: a.a. kap. 4.
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sumenten planerar att képa sisom bestdimt av endast tvd typer av for-
inderliga faktorer, nimligen inkomsten samt priserna. De samband mel-
lan efterfrigade kvantiteter 4 ena sidan samt inkomst och priser 4 andra
sidan, som déirigenom framkommer, kallas konsumentens efterfrdgefunk-
tioner. Man fir alltsi tinka sig, att konsumenten har en efterfrigefunk-
tion f6r varje enskild vara och att denna funktion uttrycker, hur stor den
av konsumenten planerade konsumtionen av varan i frdga blir vid al-
ternativa inkomst- och prisligen.

Eftersom en konsuments efterfrigefunktioner ger uttryck for hans
efterfrigan pd de olika varorna vid alternativa inkomst- och prisligen,
kan man ur dessa funktioner sluta sig till hur konsumenten reagerar pa
inkomst- och prisfgrindringar. Om man kinde en konsuments efter-
fragefunktioner skulle man siledes kunna avgora precis, hur hans kon-
sumtion skulle férindras vid sidana férdndringar. Nu kinner man emel-
lertid inte dessa efterfrgefunktioner; deras existens kan hirledas frin
de gjorda [orytsittningarna men vilken form de har i ett konkret fall
kan teorin aldrig tinkas ge svar pd. Fran de gjorda {érutsitiningarna kan
man emellertid hirleda vissa allminna villkor, som miste gilla {or alla
efterfrigefunktioner, och dessa villkor i kombination med ett omfattande
empiriskt erfarenhetsmaterial ger oss vissa mojligheter att dra slutsatser
angdende konsumenternas reaktioner pd inkomst- och prisférindringar.
Vi skall nu se vad vi kan siga ddrom. I anslutning dairtill skall ges &tskil-
liga begreppsdefinitioner for att inféra lisaren i den terminologi, varmed
konsumtionsteorin arbetar.

Proportionella inkomst- och prisférdndringar

Antag att konsumentens inkomst samt alla priser dkar eller minskar
proportionellt. Efter en sidan férindring blir uppenbarligen precis
samma budgetalternativ som férut fdrenliga med konsumentens inkomst.
Vid oftrindrat preferenssystem indste naturligtvis dd den budget, som
tidigare framstitt sdsom optimal, blir optimal dven efter inkomst- och
prisforindringarna. Valsituationen piverkas med andra ord inte av
fordndringen och det miste innebira, att proporticnella inkomst- och
prisforindringar inte piverkar konsumentens efterfrdgan pd varor och
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tjinster. Sdg t.ex. att sdvil inkomsten som priserna plétsligt stiger till
det dubbla. Enligt det foregiende resonemanget skulle detta tydligen
inte leda till ndgon férindring i konsumentens budgetval. Det skulle
endast leda till att de nominella utgifterna for varje vara — och dirmed
ocksd de totala utgifterna — &kade till det dubbla. Mera konkret kan
detta uttryckas sd, att en inflatorisk utveckling, som medfér propor-
tionella inkomst- och prisférindringar, enligt denna teori inte pdverkar
konsumenternas handlande.

Om man nu dividerar inkomsten samt alla priser med en generalindex
{6r konsumtionsvaruprisernas nivi, erhdlls kvoter som ger uttryck for
realinkomsten respektive for de relativa (eller reala) priserna. Genom att
ersitta den nominella inkomst och de nominella priser, som férekommer
i efterfrigefunktionerna, med motsvarande realinkomst och motsvarande
relativa priser dstadkoms tydligen en proportionell férindring av alla
variabler i funktionerna. Eftersom en siddan proportionell forindring,
enligt vad som nyss sagts, inte paverkar efterfrigefunktionernas virden,
kan man tydligen omtolka det tidigare péstiendet, att vid givet pre-
ferenssystem efterfragan bestims av konsumentens inkomst och de [ore-
kommande priserna, ddrhin, att efterfrigan bestims av realinkomstens
hajd och de relativa priserna.

Inkomstférdndringar

Antag nu, att konsumentens inkomst stiger men att priserna pd varor
och tjinster forblir oférdndrade. Detta innebir da en realinkomstékning,
som ger konsumenten méjligheter till att kvantitativt gka sin konsum-
tion. Det finns dirvid emellertid ingen anledning tro, att han skulle
6ka sin konsumtion av alla varor lika mycket, I stillet fir man tinka
sig, att han koncentrerar sina utgiftsékningar till vissa varor och att han
kanske nojer sig med att bibehdlla sin konsumtion av andra varor ofér-
dndrad. Det kan ocksd tinkas, att han t. 0. m. minskar sina inkdp av vissa
varor. Mera kan teorin i sjilva verket inte siga oss. Hur konsumenten
beter sig vid inkomstiérindringen beror helt och hillet pA hans pre-
ferenssystems utseende.

S&som ett kvantitativt uttryck for den bendgenhet en person har f6r
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att vid inkomstférindringar 6ka eller minska sin konsumtion av olika
varor och tjinster brukar man anvinda begreppet inkomstelasticitet,
Med en varas inkomstelasticitet menas d& kvoten mellan 4 ena sidan den
procentuella 6kning i konsumtionen av varan i friga, som konsumenten
vid en inkomstékning beslutar sig for, samt 4 andra sidan inkomstdk-
ningens procentuella storlek.42 Sig att konsumenten fir en inkomstokning
p4 1 procent och att han déirvid dkar sin konsumtion av en viss vara
r_ned 0,4 procent. Hans inkomstelasticitet {or denna vara blir d& o4.
Och omvint, om inkomstelasticiteten {6r en vara ir o,4 betyder detta, att
konsumenten vid inkomsthdjningar pd 1, 2, § etc. procent dkar sin kon-
sumtion av varan i friga med o.4, ¢,8, 1,2 etc. procent.

Om en konsuments inkomstelasticitet f&r en viss vara har det nume-
riska vidrdet 1, innebdr detta enligt vad som nu sagts att konsumenten
vid en inkomsthdjning Skar sin konsumtion av varan i friga med samma
procenttal som det, varmed inkomsten stigit. Vid en inkomstékning p&
exempelvis 10 procent 6kar han dé sin konsumtion av varan i {riga med
dvenledes 10 procent. Detta maste ha till £61jd, att storleken av den andel
av samtliga utgifter, som Atgdr till kép av en vara med inkomstelastici-
teten 1 inte pdverkas av inkomstfrandringar; sdvil utgifterna f{or varan
i friga som de totala konsumtionsutgifterna férindras ju i ett sddant fall
med samma procenttal och di miste kvoten mellan dessa utgifter f6rbli
ofgrindrad. Samma férhéllande giller emellertid inte fér varor med in-
komstelasticiteter stérre 4n 1 eller mindre dn 1. Ar elasticiteten storre
dn 1, innebdr ju detta att utgifterna for varan i fréga ékar procentuellt
sett mera dn inkomsten och det har naturligtvis till {8]jd att den andel
av konsumentens samtliga utgifter, som Atgdr till kép av en sddan vara,
ékar vid en inkomsthdjning (och minskar vid en inkomstminskning).
Av samma skil kommer utgiftsandelen f&ér en vara med en inkomstelasti-
citet, sorn 4r mindre dn 1 att sjunka vid en inkomsthgjning (och stiga vid
en inkomstminskning). Vanligen brukar man siga, att inkomstelasticite-
ten ir lig om den dr mindre 4n 1 och art den 4r hog om den ir storre
an 1.

“ Definitionen giller egentligen endast for en liten — stringt tager infinilesinalt
liten — fBrandring i inkomsten,
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Empiriska erfarenheter ger vid handen, att konsumenternas reaktio-
ner pi inkomstférindringar vanligen @r likartade i den meningen, att
de varor som har hég inkomstelasticitet hos den ene konsumenten ocksi
oftast har hég elasticitet hos den andre. 83lunda brukar folks inkomst-
elasticiteter f8r s. k. nédvindighetsvaror — potatis, kote, kaffe, mjolk,
underklider, skor etc. — vara ganska liga medan diremot elasticiteterna
for mer umbirliga varor — sydfrukter, pilsverk, resor, njen etc. — bru-
kar vara hoga. Detta betyder att folk vid stigande inkomster normalt gor
av med allt storre del av sina utgifter pd den senare typen av varor och
en allt mindre del av utgifterna pd den férra typen av varor. Att si
verkligen brukar vara fallet ger utférda budgetundersékningar entydigt
beligg for. Den i féregende kapitel beskrivna utvecklingen ger ocksi en
illustration hirpd. Som framhaéllits har just foérskjutningen frin néd-
vindighetsvaror till mer umbdérliga varor utgjort ett av de mest karak-
teristiska dragen i det senaste kvartsseklets konsumtionsutveckling.s

Det antyddes ovan att en konsument i vissa fall kan tdnkas reagera s,
att han vid en inkomstdkning minskar sina inkdp av vissa varor. En si-

dan reaktion innebir tydligen att hans inkomstelasticiteter fér varorna

® Den mycker vanllga klassificeringen av konsumtionsvaror i nbdvindighetsvaror
och mer umhirliga varor (eller lyxvaror) ir i sjilva verket ytterst dubids och fir hir
ges endast en starkt common-sense betonad ionebdrd. Det dr ytterst svirt — eller
kanske L o.m. omdjligt — att ge en string definition p4 vad som skall menas med
det ena och med det andra slaget av varor, sivida man jnte g6r definitionen av-
hidngig av just inkomst- eller priselasticiteterna (jimfér not s. 4o). Anvinder man
sddana definitioner blir emellertid f8ljden den, att begreppens innebérd kan strida
mot det vanliga sprikbruket. D4 kan man lika gima tala om inkomstoelastiska och
prisoelastiska respektive inkomstelastiska och priselastiska varor. Att shsom stundom
brukar goras siga, att nodvindighetsvaror ir sAidana om fyller primira behov och lyx-
varor sidana som fyller sekundira eller tertidra behov, fdrefaller fga fruktbart. Dels
gor man dirigenom knappast annat dn &verflyttar definitionsproblemet till distink-
tionen nellan primira, sekundira och tertidra behov, dels kan det alltid gbras gil-
lande, att konsumtionen av en vara fyller mera 4n ett behov, Man &ter inte bara for
att bli mitt, man skaffar sig klidder inte enbart £or att anvinda dem som skydd mot
kyla eic. Det har ocksd empiriskt visat sig att minga varor, som vanligen betraktas
sisom Agnade att tillfredsstilla primira behov, i gjilva verket har ganska hdg inkomst-
elasticitet, Sisom exempel kan nmnas bréd och klider. Fér brddets del hinger detta
ihop med att man vid stigande inkomst Sverghr frdn att képa mjol till att képa brad
och fér klidernas del beror det huvudsakligen pd att man vid stigande inkomst kdper
kliader av hégre kvalitet.
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1 frdga inte bara ir mindre &n 1 utan att de t. o.m. dr mindre in o,
dvs. negativa. Man siger di att konsumenten betraktar dessa varor som
inférior goods. De varor det dirvid kan vara friga om ir framfér allt s3-
dana, som kan ersittas av sliknande» varor av hégre kvalitet. En kon-
sument kan t. ex. tinkas reagera s, att han efter en inkomstékning képer
mindre mjél men desto mera bréd, att han évergér frén att képa klader
av lag kvalitet till att képa kldder av hég kvalitet, att han skaffar sig en
villa i stillet £6r att bo i hyresligenhet etc. Reaktioner av detta slag miste
naturligtvis vara mycket vanliga och den géngna utvecklingen ger ocks
méinga exempel hirpi Som framhdllits i foregiende kapitel har ju
kipen av exempelvis mjol och rotfrukter minskat., Inkomstékningarna
har gjort det mgéjligt {6r konsumenterna att ersitta dessa varor med
bréd respektive gronsaker,

Prisfdrdndringar

En separat-férindring av priset p en vara kan ségas paverka konsumen-
tens valsituation pa tvi olika sitt. Om priset pd varan stiger (faller) inne-
bir detta frst och frimst, att konsumentens realinkomst sjunker (stiger)
och detta ger i och for sig anledning till férindring av efterfrigan; hans
inkomst ricker ju t. ex. efter en prishdjning inte till for att kdpa samma
varukvantiteter som tidigare. Dirjimte innebir emellertid prisférand-
ringen ocksd en forskjutning av prisrelationerna och denna férskjutning
gor i och fér sig att konsumentens avvigningsproblem kommer i en an-
nan dager dn forut. Att en prisforindring pa detta sdtt paverkar efter-
frgan genom tvd kanaler stir tydligen helt i linje med vad som ovan
sagts, nimligen att efterfrdgan kan betraktas som beroende dels av real-
inkomstens storlek dels av de relativa priserna.

Den totala f6rindring i efterfrdgan p en vara, som férorsakas av en
férdndring i priset pd samnma eller pd en aonan vara, kan i enlighet hir-
med ses som en summa av tvd komponenter, dels en som hirrér frin for-
indringen i realinkomsten dels en som hirrér frdn forskjutningen i pris-
relationerna. Den f6rra komponenten brukar kallas inkomsteffekien och
den senare substitutionseffekten. Via inkomsteffekten plverkas efter-
frigan pl samma sitt som av en mot prisférindringen svarande real-
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inkomstférindring vid oférindrade priser eller med andra ord pd samma
sitt som av en mot prisférindringen svarande nominell inkomst{érind-
ring vid oféridndrade priser. Via substitutionseffekten paverkas tydligen
efterfrigan pi samma sitt som av en prisrelationsférskjutning vid ofér-
dndrad realinkomst.

Om priset p4 en vara stiger, blir det alltid fordelaktigt fér konsumen-
ten att helt eller delvis ersitta konsumtionen av den vara, vars pris stigit,
med konsumtion av andra varor. Vid en separat prisstegzring har kon-
sumenten med andra ord anledning att substituera den vara, som blivit
dyrare, med varor, som blivit relativt sett billigare. Den substitutions-
effekt pa efterfrigan pé en vara, som hirrér frdn en férindring av priset
pA samma vara, miste dérfdr vid en prishéjning alltid verka i efterfrige-
minskande riktning och vid en prissénkning i efterfrigedkande riktning.

Vid en prishéjning (-sinkning) pd en vara kan efterfrigan p4 andva
varor via substitutionseffekterna piverkas antingen i positiv eller nega-
tiv riktning. Vilketdera som blir fallet @r helt beroende pd de olika
varornas karaktdr. Vid en gkning av priset pd vara A kommer substitu-
tionseffekten att verka i efterfrigetkande riktning pi vara B, i det fall
di konsumenten pé grund av prisrelationsforskjutningen har anledning
att substituera vara A mot vara B, och i efterfrigeminskande riktning i
de fall, dd inskrinkningen i anvindningen av vara A »drar med sig» en
minskning i anvindningen av vara B. I det f&rra fallet sigs varorna vara
substitutionsvaror och i det senare fallet komplementvaror.® For att tva
varor skall vara substitutionsvaror till varandra fordras vanligen att kon-
sumenten ska]l kunna kompensera minskningen i anvindningen av den
ena varan med en Skad anvindning av den andra. Typexempel pi si-
dana varor ir sm&r och margarin, hiyresligenhet och villa, koks och olja.
Om smorpriset stiger i jimfdrelse med margarinpriset ligger det nira till
hands att tidnka sig, att konsumenten minskar sin smérkonsumtion och
"¢ Stundom — sarskilt i d1dre litteratur — definieras substitutions- och komplement-
varor p annat sitt dn det, som hir angetts, nimligen sd, att tvd varor #r substitut
{komplement) till varandra, om en prishdjning pi den ena varan leder till en ékning
{minskning) i konsumtionen av den andra varan. I foreliggande arbete har emellertid
valis att f6lja den linje, som numera blivit mer eller mindre accepterad praxis, dvs.

att lita substitutionseffekternas och icke korselasticiteternas fértecken bli avgorande
for klassificeringen.
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i stdllet &kar sin margarinkonsumtion etc. Fér att tvd varor skall vara
komplementvaror fordras ddremot att de pd ett eller annat sitt skall
komplettera varandra vid anvindningen. Typexempel pd sédana varor
dr skidstavar och skider, bensin och olja, uddabyxor och blazer etc. Om
priset pd uddabyxor stiger och konsumenten dirfér minskar anvénd-
ningen av sidana plagg, drar denna minskning rimligen med sig en
minskning iven i anvindningen av blazers.”

Det 4r inte svart att finna empiriska exempel pd sidapa forindringar
i konsumtionsstrukturen, som kan sigas ha férorsakats av férskjutningar i
prisrelationerna. I féregdende kapitel nimndes ju, att under det senaste
kvartsseklet en kraftig dkning av de personliga tjdnsternas relativa pris
kommit till stind samtidigt som anvindningen av sidana tjinster dkat
relativt litet och pd vissa omrdden — exempelvis hembitridens samt
skriddares tjinster — t. 0. m. minskat. D3 det samtidigt kunnat konsta-
teras genom budgetunderskningar att flertalet av dessa tjdnster haft en
ganska stor inkomstelasticitet, méiste man tdnka sig art substitutions-
effekterna som uppkommit genom prishdjningen pd dessa tjinster gjort
sig starkt gillande och helt eller delvis neutraliserat de efterfrigetkande

" At i ett konkret fall bedéma de olika varornas egenskaper av substitut eller kom-
plement i1l varandra 4r oftast mycket vanskligt. Det &r endast i vissa alldeles uppen-
bara fall, som man kan siga nigot mer bestimt dirom. Det brukar ofta sigas att
tvd eller flera varor ar substitut HI! varandra, om de ir dgnade att tlllfredsstilla
samma behov, men av ett sidant pistdende blir man inte mycket klokare; man &ver-
fér ju bara problemet till att avgora vad som menas med samma behov. Jimfor vad
som tidigare (i not x5 s. g5) sagts anglende definitionen av nédvindighetsvaror och
lyxvaror. Som exempel pd de svirigheter en diskussion av substitutionsférhillanden
efter behovslinjer kan leda till kan nimnas fjljande. Man ir ju vanligen inte van
vid att tinka sig att en bil och en radiogrammofon eller en bil och en bostad skulle
ticka samma behov, Dettr till trots har det gjorts gillande ~ om med riitta eller inte
skall hir inte diskuteras — att bil #r ett suhstitut till bdde radiogrammofon och
bostad. Anledningen hirtill skulle vara den att alla dessa varor, férutom sina van-
liga funktioner, dven skulle fungera sisom medel att tillfredsstdlla ett behov av att
hivda sig gentemot sina medminniskor.

Av vad som nu och tidigare sagts framgdr, att det syns f6ga fruktbazt att diskutera
folks konsumtionsvanor och varornas substitutionsférhillanden i termer av behov av
olika styrka. Det forefaller snarare mera rimligt att gh den andra viigen och ge mening
it behovsbegreppen pid grundval av utseendet hos folks preferenssystem. Se t.ex.
W. Leontief: Introduction to a Theory of the Internal Structure of Functional Rela-
tionships, Econometrica, 1947: 4, 5. 361—373.
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tendenser, som inkomstnividns hojning i och f&r sig rimligen medfort.
Skridddarnas tjinster har substituerats med konfektionssydda klider, hem-
bitridenas tjinster har substituerats med hushillsmaskiner och indu-
striellt framstillda hogféridlade livsmedel etc.

I analogi med det sdtt, varpi begreppet inkomstelasticitet definierats,
kan man ocksa definiera begreppet priselasticitet. Dirmed menar man di
kvoten mellan 4 ena sidan den procentuella dkning i efterfrigan pd en
vara, som [6ljer av en 8kning i varans pris, och i andra sidan denna pris-
oknings procentuella storlek. Eftersom en hdjning av priset pd en vara
vanligen leder till en minskning i efterfrigan pd varan, blir priselastici-
teten vanligen negativ.? Om siledes en prishéjning pd 1 procent leder
till en efterfrigeminskning pa o,4 procent innebir detta, att priselastici-
teten dr — o,4. P4 liknande sitt kan man vidare definiera en varas kors-
elasticitet med avseende pd en annan varas pris sdsom kvoten mellan &
ena sidan den Okning i efterfrigan pd den [&rra varan, som foljer av
en Skning av priset pd den senare varan, samt & andra sidan denna pris-
héjnings procentuella storlek. Om t.ex. f6r en viss konsument en en-
procentig &kning i smérpriset skulle leda till en 8kning i margarinkon-
sumtionen pd o,5 procent betyder detta att margarinefterfrdgans kors-
elasticitet med avseende p& smorpriset dr o,5.

Om en konsuments priselasticitet f6r en viss vara har det numeriska
virdet — 1, innebir detta att en hdjning av varans pris inte pdverkar det
utgiftsbelopp, som konsumenten ligger ner pd varan i friga. Vid ett elas-
ticitetsvirde p& — 1 minskar nédmligen efterfridgan procentuellt sett lika
mycket som priset Skar och det méste medféra, att utgiftsbeloppet halls
oférindrat. Inte heller fgrindras den endel av samtliga konsumentens
utgifter, som &tgdr till ink8p av varan i fraga. Ar ddremot elasticiteten
under — 1, kommer som litt inses en prisdkning att leda till en minsk-
ning i utgiftsbeloppet och dirmed ocksa till en minskning 1 utgiftsande-
len [6r varan i frdga. Och 4r priselasticiteten dver — 1, leder en pris-

h&jning till en 6kning sivil [ utgiftsbelopp som i utgiftsandel.
® Det &r mycket vanligt, att priselasticiteten definieras med negativt fdrtecken,
sd alt en priselasticitet pi exempelvis + o5 innebdr att efterfrigan minshar med

0,5 procent vid en en-procentig prishéjning. 1 [dreliggande arbete har vi — for att ge
storre analogi &t elasticitetsbegreppen — emellertid undvikit denna definition.
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Som tidigare nimnts pdverkas en konsuments efterfrgan inte av pro-
portionella férandringar i inkomst samt priser. Detta maste betyda, att
vid en proportionell kning i inkomst och priser, den efterfrdgeskning,
somn skulle kommit till stind, om det varit endast inkomsten som [or-
indrats, precis motvigs av de frdn prishdjningarna hirrérande tenden-
serna. Detta i sin tur miste innebira, att summan av inkomstelasticiteten,
priselasticiteten och alla korselasticiteter blir lika med o. De nu nimnda
elasticiteterna 4r med andra ord ftrbundna med varandra genom ett
samband.

Hur stora en varas pris- och korselasticiteter &r i ett konkret fall beror
i hog grad p&, vilka substitutionsméjligheter som féreligger. Ar moijlig-
heterna till substitution stora ir vanligen 4ven priselasticiteten stor och
vice versa. $ilunda har man a priori anledning tro, att priselasticiteten
for smér skall vara relativt stor, eftersom man kan rikna med att en
héjning av smérpriset leder till en Svergdng i anvdndningen frin smor
till margarin. Av samma anledning bér margarinefterfrigans korselasti-
citet med avseende pd smorpriset vara relativt stor. Som exempel pd en
vara, vars priselasticitet a priori kan vintas vara liten, kan nimnas salt.
Vid en héjning av saltpriset har ju konsumenten inte ndgon stérre méj-
lighet till substitution, ¢verhuvudtaget brukar s.k. nddvindighetsvaror
ha 1&g priselasticitet.! Att s& 4r fallet har empiriskt kunnat konstateras
vid [lera tillfdllen, och det bestyrks ocksd av den i féreglende kapitel be-
skrivna utvecklingen av utgiftsandelen for livsmedel. All erfarenhet siger
oss ndmligen, att inkomstelasticiteten f6r livsmedel &r mindre #n 1 och
att utgiftsandelen fér livsmedel dirfor vid oférindrade prisrelationer
borde falla vid 6kning i realinkomsten. Att en siédan minskning inte
kommit till stind i virt land kan delvis férklaras av att den frin in-
komsthdjningen hirrérande tendensen till minskad utgiftsandel neutrali-
serats av en tendens i motsatt riktning emanerande frin den relativa
férdyring somn livsmedlen genomgdtt i kombination med en lig pris-

elasticitet. .

1 1 vissa fall har man anviint priselasticitetens storlek for ate definiera nédvindig-
hetsvara och lyxvarz och dirvid sagt, att en nddvindighetsvara dr en sidan vara,
som har en priselasticitet mindre dn 1, medan en Iyxvara ir en sidan vara, som har en
priselasticitet stbrre dn 1. Se L. Térnquists vecension av H. Wold: Efterfrigan pi
jordbruksprodukter, Ekonomisk Tidskrifr 1941, s, 216—=2z25.
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S4som valhandlingsteorin nu framstillts har den gillt frigan hur en
person, som har en given penningsumma till sitt férfogande, i en viss
tidpunke fattar sina beslut angiende konsumtionen av olika varor och
tjanster under en framtida tidspericd — planeringsperioden. Dirvid har
ingenting sagts om denna tidsperiods lingd, Detta har inte varit nddvin-
digt, eftersom det inte finns nigot i teorins fdrutsittningar, som &r
bundet till planeringsperiodens lingd. Teorin kan i sjdlva verket sigas
vara tillimpbar sdvil fér en planering p4 mycket kort sikt — t. ex. den
som sker omedelbart i anslutning till sjilva kopet inne vid affirsdisken —
som fdr en planering pd relativt lAng sikt — t.ex. den som kan fdre-
komma, nar ett hushéll gér upp en &rsbudget. Det dr emellertid tydligt
att den penningsumma, som konsumenten antagits ha till sitt férfogande
och som genomglende kallats f6r hans inkomst, ingalunda behover Gver-
ensstimma med hans verkliga (eller férvintande) inkomst under den
period som planeringen avser. Hur kort och hur ldng periodlingden an
ar, kan man alltid tinka sig, antingen att han inte gér av med hela sin
inkomst till konsumtionsvarukop eller att han gér av med mera in sin
inkomst till sidana kop. Detta innebidr naturligtvis att den storhet, som
upptrider i de ovan nimnda efterfrigefunktionerna, dr identisk med
personens verkliga inkomst endast i det specialfallet, att hans sparande
under planeringsperioden ir precis lika med noll. Samtidigt innebir det
att valhandlingsteorin sisom den ovan framstallts fér duriga fall inte
limnar svar pé frigan, hur konsumenten fattar sitt beslut om storleken
av sin sammanlagda konsumtionsutgift.

Aven om man tidnker sig den period, fér vilken konsumentens plane-
ring giller, sdsom relativt ling — exempelvis ett r — kommer man inte
ifrdn att det finns &tskilliga konsumtionsvaror, som har en livslingd
overstigande planeringsperiodens lingd. Om konsumenten képer en si-
dan vara, blir denna inte helt férbrukad under perioden, Varan finns di
kvar — om dn nigot nersliten — vid periodens slut och kan komma till
anvindning iven darefter. Exempel pi sddana varaktiga konsumtions-
varor ir villor, mébler, bilar, mattor, radicapparater samt hushillsmaski-
ner. Varor av denna typ kan inte utan vidare inrangeras i det tidigare

beskrivna valhandlingsteoretiska schemat. Anledningen dértill dr just, att

41



utnyttjandet av sddana varor inte dr begrinsat till den period, under vil-
ken inkopet dger rum, vilket medfér att konsumenten inte pd samma sitt
som da det 4r friga om icke-varaktiga varor kan tinkas lita den nytta han
fir av varan under inkgpsperioden vara avgérande for om ett kop skall
komma till stind eller inte. Konsumenten kan med andra ord inte jim-
stdlla sina dagliga utgifter for icke-varaktiga varor med de utgifter av
engingskaraktir, som kop av varaktiga varor ir f¢renade med.

De nu ndmnda tvi luckorna i den tidigare angivna versionen av val-
handlingsteorin — obestimbarheten av den totala konsumtionsutgiften
samt oméjligheten att inrangera kopen av varaktiga varor i teorin — kan
i sjdlva verket fyllas genom generaliseringar av teorin. Hur detta kan
goras skall beskrivas i nidsta och didrpi f6ljande avsnitt. Borjan skall dir-
vid géras med den utvidgning av teorin, som vanligen gir under namnet

den intertemporala valhandlingsteorin.

Den intertemporala valhandlingsteorin

Medan man i den traditionella valhandlingsteorin betraktar en person,
som planerar sina utgifter f6r nirmast foljande tidsperiod, ir objektet
f6r den intertemporala teorin en person, som planerar sina utgifter inte
endast f6r en utan for en serie av successiva perioder, Sistnimnda teori
kan med andra ord sigas innebdra en utvidgning av den traditionella
versionen till att omfatta mer 4n en tidsperiod. Konsumentens val kom-
mer dirigenom att gilla inte endast ett val mellan olika varor utan iven
ett val mellan olika perioder.

I stdllet £6r att sdsom den traditionella teorin gér frutsitta, att kon-
sumenten i planeringségonblicket har en viss given penningsumma till
sitt férfogande, forutsitter man i den intertemporala versionen, att kon-
sumenten i planeringsdgonblicket har en given férmdgenhet, vissa f6r-
vintningar om framtida arbetsinkomster under var och en av de betrak-
tade perioderna samt en viss malsittning betriffande sin férmdgenhets
storlek vid slutet av den sista perioden. Det avvigningsproblem han di

kommer att stillas infér, giller hur stora kvantiteter han skall kdpa av
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var och en av de olika varorna under var och en av de f§ljande perio-
derna. Darvid tinkes han ha mojligheter att under en eller flera perioder
konsumera antingen mer eller mindre dn sin inkomst samt vidare att
han vintar sig f4 en viss rinteavkastning pd sin formégenhet.

Det intertemporala avvigningsproblemet kan i sjilva verket behandlas
i full analogi med det som betraktades i féregdende avsnitt. Man fir d3
forutsitta, att konsumenten har ett preferenssystem, som omfattar var
och en av de olika tidsperioderna och att han viljer det alternativ, som
han anser ger honom stérst anytta» under samtliga de betraktade perio-
derna tillsammans.?

I sak kan forfarandet vid den intertemporala teorin sigas vara det, att
man betraktar en vara under en viss tidsperiod och samma vara under
en annan tidsperiod sisom tv3 skilda varor. De nya element, som tillkom-
mer i denna teori, ir forvintningarna om framtida inkomster, priser,
rinta samt eventuellt ocksd skatter, och vidare férmdgenhetens storlek i
planeringsdgonblicket samt milsittningen betriffande dess virde vid slu-
tet av den sista av perioderna.

Den intertemporala teorin har huvudsakligen kommit till anvindning
sdsom en teori for sparandet; avvdgningen mellan sparande och konsum-
tion har darvid setts sdsom en avvigning mellan anyttas» i nuet och
»nyttas i framtiden. Vanligen har man dd betraktat all konsumtion
dver en kam, s3 att problemet gillt endast avvigningen mellan kon-
sumtion och sparande.

Eftersom sparandet inte kommer att behandlas i det f8ljande, finns i
detta sammanhang ingen anledning att nirmare gd in pd den intertem-
porala teorin. Det mi hir ricka med pipekandet, att denna teori ger en
rationell férklaring till ett par — i och for sig sjilvklara — forhillanden,
som i det fsljande kommer att berdras, nimligen for det forsta act for-

* Fér en sadan generell behandling av teorin se t. ex. G. Tintner: The Maximiza-
tion of Utility over Time, Econometrica 1938: 2, s. 154—158 samt L. R. Klein: Economic
Fluctuations in The United States, New York 1950, kap. 2.

* Se t.ex. I. Fisher: The Theory of Interest Rates, London 19g0; B. Hansen: Finans-
politikens ckonomniska teori, SOU 1gsy: 25, kap. 7 och 8 samt F. Modiglieni and R.
Brumberg: Utility Analysis and the Consumption Function i K. Kurihara (edit.): Post-
Keynesian Economics, New York 1g54.
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vintningar om framtida prishéjningar kan féranleda konsumenten till
hamstringskép av vissa varor, och for det andra att en konsument, som
fr en inkomstminskning, vilken han betraktar som en tillfdllig fore-
teelse, rimligen fir tdnkas handla s, att han inte liter sin konsumtion
minska i takt med inkomisten utan i stillet bibehdller sin tidigare kon-
sumtion mer eller mindre oférindrad. Denna sistnimnda foreteelse, vil-
ken kunnat empiriskt verifieras sisom ganska vanlig, medfér som nir-
mare skall belysas 1 f6]jande kapite] vissa komplikationer f&r tolkningen
av hush&llsstatistiska data. Férekomsten av hamstringsk8p har satt 4t-
skilliga spir i de statistiska serier, som anges i detta arbete, Ett exempel
ddrpd dr den mycket stora differensen 1 skokdpens omfattning mellan
1g50 och 1g51. Denna méiste uppenbarligen ses mot bakgrunden av att
det redan ganska ldngt i férvig deklarerades att skopriserna skulle stiga
starkt 1 bérjan pé 1g51.

Varaktiga konsumtionsvaror

Som ndmnts avslutningsvis i nist foregdende avsnitt kan kdpen av var-
aktiga varor inte utan vidare inrangeras i den traditione]la valhandlings-
teorin, beroende dirpd, att dessa varor inte helt férbrukas under den
period, fér vilken planeringen sker. Inte heller i en intertemporal teori
kan de varaktiga varorna behandlas analogt med de icke-varaktiga va-
rorna. Man kommer aldrig ifrdn, att képen av varaktiga varor ir av en
annan karaktdr dn kdpen av icke-varaktiga varor.

Genom vissa modifikationer i betraktelsesittet dr det emellertid mdj-
ligt att bereda plats dven [6r de varaktiga varorna i ett valhandlingsteore-
tiskt analysscherra, Man har dirvid tvd — principiellt sett olika — alter-
nativ att vilja mellan, Man kan sisom nyttogivande variabel i kon-
sumentens preferenssystem inféra antingen innehavet av varaktiga varor
eller utnyttjandet av dessa varors tjanster. Bdda dessa alternativ — lik-
som dven kombinationer ddrav — har berérts i litteraturen.t Dirvid har
diskussionen emellertid huvudsakligen gillt det rent metodologiska
 “Se tex. L. R. Klein: Economic Fluctuations in The United States, kap. 2;

F. Modigliani and R. Brumberg: a.a. samt K. Boulding: A Reconstruction of Eco-
nomics, London 1950, kap. 8.
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problemet och ndgon nidrmare diskussion angiende de slutsatser, som
kan dras betriffande efterfrigan pd en enskild varaktig vara har inte
forts. Det har dirfér framstdtt sdsom dnskvirt att i foreliggande under-
sokning mer konkret gd in pd denna senare frdga. Vid férsok till att
gora detta har vi kommit fram till en ansats, som vi nedan skall redogéra
{or. Dirvid har valts att utgd frin det senare av de tvd ovan nidmnda
framgingsalternativen, dvs. att betrakta de varaktiga varornas tjinster
sdsom nyttogivande variabel i preferenssystem. Anledningen till detta
val dr i frimsta rummet den, att detta alternativ — 1 motsats till andra —
ger mojligheter till att under vissa férenklande [Grutsdttningar behandla
de varaktiga varorna i analogi med de icke-varaktiga varorna inom
ramen for den traditionella valhandlingsteorin och att dérigenom und-
vika de komplikationer, som uppstdr i en intertemporal teori genom
dess hinsynstagande till avvigningen mellan nutid och framtid.?

Med utglngspunkt frin det traditionella valhandlingsteoretiska be-
traktelsesittet kan man resonera pa fsljande sitt: Vad en konsument {5r-
brukar av en varaktig vara under en tidsperiod dr inte sjilva varan utan
de tjdnster denna limnar. Att betrakta dessa tjinster som nyttogivande
variabel dr darfér fullt naturligt. Det dr d& ocksd naturligt tinka sig, att
den penningsumma, som konsumenten anslagit till konsumtionsindamail,
ar avsedd att ticka dels utgifterna fér kép av icke-varaktiga varor, dels
kostnaderna for utnyttjandet av de varaktiga varornas tjinster. Ett s&-
dant betraktelsesdtt innebdr tydligen, att de icke-varaktiga varornas kvan-
titeter och priser kommer att motsvaras av de varaktiga varornas u¢nyit-
jandegrad respektive enheishosinaderna fér deras utnyttjande. Ser man
saken pd det sittet, erhills full analogi mellan varaktiga och icke-varak-
tiga varor. Vad som tidigare sagts om konsumentens beteendemonster
kan dirfér sigas vara tillimpligt, dven d& det giller varaktiga varor.
Det md emellertid observeras, att det dirvidlag hela tiden dr friga om
utnyttjendet av tidigare inkopta varaktiga varor och inte om inkdpen
av dessa. Hur inképen bestdms ir en helt annan historia.

"6 Dariill kommer alt det valda alternativet dr generellare &n det andra i den me-
ningen, att det dr mojligt att tllimpa pi sivil sidapa varor, vars utnyttjandegrad

kan varieras och sidana, vars utnyttjandegrad knappast ir varierbar, medan diremot
det andra alternativel inte dr tillimpbart pi den forra typen av varor.
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Om man ligger upp analysen av varaktiga varor pd nu ndmnt sitt
kan man I sjdlva verket dérigenom hirieda en teori dven f6r inkdpen av
dessa varor, Hur detta skall géras och vilka slutsatser, som kan dras ifrin
en sidan teori, skall nu nirmare utvecklas, I princip kan man dérvid
utgd ifrdn antingen den traditionella elier den intertemporala teorin.®
Fér enkelhets skuil skall vi hir dock vilja det forra alternativet och for
att konkretisera resonemanget skall vi fGrutsitta, att den vara det giller
ir en bil

Vi betraktar en konsument, vars preferenssystem forutsites omfatta
bildkning jamsides med &vriga varor och tjdnster, och stiller oss frigan
vilka omstindigheter, som skall vara f6r handen f&r att han skall képa
en bil. Till en bérjan skall vi ddrvid forutsitta, att konsumenten har
obegrinsade kreditméijligheter, si att ett eventuellt bilkép inte behgver
medféra nigra likviditetsproblem [6r honom. Fér enkelhets skull skall vi
ocksd bortse frin mgjligheterna att kdpa bilar av olika kvaliteter och
forutsitta act dee hela tiden ir friga om en viss biltyp.f2

Antag forst att konsumenten i planeringségonblicket inte har ndgon
bil. Ndr han da funderar p3, om han skall képa en bil eller inte, stills
han infér precis samma avvigningsproblem, som nér det giller inkgpen
av andra varor, Han miste viga den nytta han anser sig f3 av att an-
vinda en bil, mot den nytta han kan fi av alternativanvindningen av
de driftskostnader bilen kommer att dsarnka honom i form av awvskriv-
ningar, rdnteutgifter, skatt, utgifter fér bensin, service m. m. Darvid kan

han uppenbarligen tdnka sig en kontinuerlig skala av intensitet i anvind-

® Nir det gilller varor, f6r vilka det existerar en utvecklad andrahandsmarknad,
som ger konsumenten mgjligheter att nigorlunda berikna kostnaderna fér materiell
och imnaleriell forslitning, forefaller den traditionella epperiodanalysen vara till-
fyllest. Nir det giiller varor, f6r vilka ingen andrahandsmarknad existerar, ir dock
kanske ett intertemporalt bewraktelsesiitt mera tilliredsstillande.

® Det spelar {6r resonemangets skull j sjdlva verket ingen soin helst roll, om man
tinker sig, att det bara finns en enda bilkvalitet (biltyp) cller om man tinker sig
en mer cller mindre kontinuerlig kvalitetsskala och dirmed en motsvarande prisskala.
1 det senare fallet fir dock fdruisitias, ait konsumentens preferenser dr differentierade
pd bilar av olika kvaliteter. Analoga forulsdtiningar dr emecllertid nédvindiga alt
géra dven nir der giller icke-varaktiga varor med Edérckommande kvalitetsdifferenser
och diirmed sammarhingande problein #r siledes ingalunda specifika for de var-
akriga varomna.
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ningen av bilen. Det ir tekniskt méjligt for honom att képa bilen och
sedan alltefter rdd och ligenhet utnyttja bilen hur litet eller hur mycket
sam helst. Det 4r nu emellertid att mérka, att bilinnehavet i och for sig
ir forenat med vissa fasta eller halvfasta kostnader, rdnta pi nedlagt
kapital, immateriell férslitning, skatt, forsikring etc. och det gor att
enhetspriset per k6érd mil sjunker ganska snabbt med utnyttjandegraden.
I motsats till vad som vanligen férutsitts i den traditionella konsum-
tionsteorin, blir sdledes enhetspriset i detta fall inte ett givit datum for
konsumenten utan beroende pd hans eget beteende.”

Eftersom enhetskostnaderna vid mycket 1dg utnyttjandegrad blir orim-
ligt héga, kan konsumenten knappast tinkas skaffa sig bil annat &n om
han har sé stora inkomster, att de tilliter honom att utnyttja bilen rela-
tivt mycket si att enhetskostnaderna blir rimliga. Det »16nar sig» inte for
honom att skaffa bil, om han inte har mdgjlighet att utnyttja den ganska
intensivt. Detta betyder naturligtvis att en person med mycket g in-
komst inte kommer att kdpa nigon bil® Inte heller kommer han att
képa ndgon bil, om han skulle fi en mindre inkomsthéjning eller om
priserna skulle sjunka nigot. Om emellertid personen i fraga fAr succes-
sivt 8kade inkomster, kan han s sméningom komma upp i nirheten av
den »kritiska punkt» pd inkomstskalan, dir han anser sig ha rad till ate
ha bil.? Fir han i det liget en inkomstékning, képer han bilen. Och har
han vil kopt den, har han sedan anledning att utnyttja den ganska in-
tensivt.l

? Om man i ett lvidimensionellt diagram liter den vigrita axeln ange bilens ut-
nyttjandegrad — mitt L ex. i antal mil — och liter den lodrita axeln ange kvantitet
av en icke-varaktig vara, blir konsumentens budgetlinje i detta fall inte en rit linje.
Den kommer i stillet att utgéras av en punkt relativt hgt uppe p3 den lodrita axeln
och vidare av en linje, som borjar ett stycke nedanfir denna punkt och 53 sminingom
glr ner 1ill den vigrita axeln. Denna linje behéver inte vara en rit linje.

® Det m4 observeras, att nir det i detta sammanhang talas om inkomst menas dir-
med den utgiftssumma konsumenten anslagit for konsumtionsindaméil helt oavsett
om denna summa verkligen Sverensstimmer med kensumentens inkomst eller inte.

® Liknande resonemang forekommer i1 j. S, Duesenberry: Income, Saving and the
Theory of .Consumer Behaviour, Cambridge, Mass. 1949, appendix.

* Det #r enligt derta betraktelsesitt ingalunda nodvéndigt, att konsumentens reak-
tioner vid en inkomsth&jning och vid en inkomstminskning blir symmetriska i den

meningen, att en biligare, som fir successivt minskade inkomster, skulle gbra sig av
_forts, & nista sida
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Det dr ganska sjdlvklart, att den beligenheten av skritiska grins»,
varom nu talats, 4r beroende pi storleken pad enhetskostnaderna f6r
bilutnyttjandet. Likavil som en person kan komma &ver den »kritiska
grinsen» genom en inkomsthidjning, kan han di naturligtvis géra det
genom en sinkning av priserna pd de varor och tjdnster eller andra
element, som ingdr bland kostnadsposterna. Vid sidan om inkomsthd)-
ningar fir man siledes tinka sig, att en sinkning av priserna pa bilar,
bensin, forsikring m. m., en rintesinkning eller minskade avskrivningar
kan bli képutlésande faktorer,

Vad som nu har sagts har gillt en person, som frin bérjan inte hade
udgon bil. Om vi si dvergdr till att betrakta en konsument, som redan
har en bil, och frigar efter vilka omstindigheter, som mdste vara [6r
handen for att han skall byta denna bil (eller skrota den och képa en
ny), blir situationen delvis en annan, De faktorer, som #r avgérande {6r
om ett férstagdngskdp kommer till stdnd eller inte, dr inte helt identiska
med dem, som dr avgbrande for ett ersittningshép.!

For att infoga ersdttningsképen av bilar i en valhandlingsteoretisk
analys fir man tinka sig att konsumentens preferenser fér bildkning ir
differentierade pd nya och begagnade bilar. Nir konsumenten d funde-
rar pd, om han skall byta sin bil eller inte, stills han infér det vanliga
avvigningsproblemet. Han fir viga den 8kning i tillfredsstéllelse han
kan fd genom att k$pa en ny bil mot den kning han kan fi genom alter-
nativanvindningen av de merutgifter, som bilbytet kan fororsaka ho-
nom. Hur en sidan avvigning utfaller beror di naturligtvis pad — for-
utom preferenssystemets utseende och den gamla bilens beskaffenhet -
med bilen vid just den punkt p# inkomstskalan, dir han képt sin forsta bil. Fore-
komstlen av handelsmarginaler gor, att en biligare som regel inte kan rikna med
att kunna silja sin bil f6r lika stoxt belopp, som det skulle kosta honom att kpa
en precis likadan, Och det betyder, att han vid ett kdp [Ar viga bilutnyttjandet mot
en stérre mingd andra varor och tjinster dn vid en férsiljning. Detia forhillande
bér leda till, att den kritiska griinsen for férsiljningen Iigger ligre ner pd inkomst-
skalan dn den kritiska grinsen for kép.

* Att man vid en analys har anledning till att skilja mellan nyanskaffningskép och
ersattningskop har framhdllits av flera forfattare. Se t.ex. P. de IWeljj: The Demand
for Passenger Cars in Lhe Uriled States, Econometrica 1938: 2, s, 11§—12g; samt

J. Tinbergen: Statistical Testing of Business Cycle Theories. IT Business Cycles in the
United States of America 1919—g2. League of Nations, Geneva 1g3g, kap. 2.
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hur stora merkostnaderna blir samt pd hans inkomsts storlek. Vid be-
stimningen av merkostnaderna kommer hir givetvis det utbytespris han
kan f4 f6r den gamla bilen — dels vid ett omedelbart byte, dels vid ett
byte vid senare tidpunkt — in i bilden som en visentlig faktor.

Om en person som har en bil, fir en inkomsthéjning eller om priserna
faller behgver detta naturligtvis inte féranleda honom till att byta sin
bil. Endast i det fallet att han befinner sig just pd grinsen till ett bil-
byte, kan inkomsthéjningen bli en ké}’)ullésande faktor. Om han tidigare
tinkt att behdlla sin gamla bil i #nnu ett ir och sedan byta, kan natur-
ligtvis inkomsthdiningen férm& honom till att byta redan nu. Det 4r
emellertid tydligt att sjdlva Skningen i inkomst inte spelar samma domi-
nerande roll for ersitiningskopen som {6r forstagingskopen. Den domi-
nerande faktorn torde i stéllet bli beskaffenheten hos den gamla bilen.
Eftersom denna f6rslits vid anvindningen kan givetvis ersittningskép
— i motsats till forstagingskép — komma till stind dven om inkomster
och priser forblir oférindrade.!

Av de enkla resonemang, som nu férts angdende konsumentens kap-
reaktioner ndr det giller varaktiga varor har framgatt, att vissa visent-
liga olikheter mellan varaktiga och icke-varaktiga varor framkommer vid
en valhandlingsteoretisk analys. Det kan vara anledning att belysa dessa
olikheter ndgot nirmare.

Om man begrinsar sig till att betrakta icke-varaktiga varor, ger teorin
vid handen att de kvantiteter, som konsumenten koper, vid givet pre-
ferenssystem beror pa inkomstens storlek samt priserna pa varorna, Som
normalfall brukar man didrvid betrakta den situation, di dessa kvan-
titeter fériindras kontinuerligt med inkomst och priser. Nir man fér in
dven varaktiga varor i bilden, blir férhéllandena emellertid annorlunda.

Nir det giller forstagingskép av en varaktig vara blir inkomstens héjd

' QOvanstiende resonemang implicerar i sjilva verket antingen férekomsien av
handelsmarginaler vid kop och [6rsdljning av bilar eller ocks, att priserna p4 begag-
nade bilar — dtminstone inom vissa grinser — faller desto mindre per kérd mil ju
mer bilen anvdnts. Om handelsmarginalerna vore mycker smi och bilpriserna fall
mindre per kdrd mil, nir bilen var ny #n nir den blev ildre, skulle ndmligen detta
leda till att folk hade anledning att byta bil ideligen.
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t och for sig inte avgbrande [6r om ett kop kommer till stind eller inte,
Vad som spelar roll dr om konsumenten [dr en sidan inkomsthéjning,
att han dirigenom kommer &ver den »kritiska punkt» pa inkomstskalan,
vid vilken han anser sig ha rdd att utnytija varan sd intensivt att enhets-
kostnaderna blir rimliga. M:n kan dérfér inte tala om ndgon inkomst-
elasticitet for varan I friga. Det dr bara pd en enda punkt pd inkomst
skalan som ett kdp kommer till stdind. Vidare har det framgdtt, att nir
konsumenten vil en ging kopt varan, kommer han att ha anledning
att utnyttja den relativt intensivt, vilket innebdr att hans kostnader fér
utnyttjandet inte kommer att férindras kontinuerligt med inkomsten.
I stdllet blir det 54, att i och med att varan ir képt, kommer kostnaderna
{6r dess utnyttjande att pliotsligt stiga frdn o till ett relativt stort virde.
Det ir alltsd inte endast sambandet mellan inkdp och inkomst, som kom-
mer att uppvisa en diskontinuitetspunkt, utan dven sambandet mellan
inkomst och utnyttjandegraden.

Det fgrhdllandet, att'en person kan komma i den situationen, att en
relativt liten inkomsth8jning [8rm:r honom ate kdpa en varaktig vara,
som han tidigare inte haft, och dirmed att pléusligt ddra sig ganska stora
kostnader [6r urnyttjandet av denna vara, maste enligt det valhandlings-
teoretiska betraktelsesdttet leda till att han samtidigt minskar sina utgif-
ter for andra varor i motsvarande grad. De varor som triffas av en
sadan utgiftsminskning behéver ingalunda ha karaktiren av ainferior
goods», Inkomsthéjningen kan [éranleda honom till en plawslig radikal
omlédggning av sina konsumtionsvanor. Diskontinuiteten i utgifterna [6r
en varaktig vara kan alltsd »smitta av sig» till dven icke-varaktiga varor.

Det vore naturligtvis av stort intresse, om man a priori kunde séga hur
en konsument i samband med kip av en varaktig vara, exempelvis en
bil, ldgger om sina konsumtionsvanor. Av vilka varor kommer lian att
minska sin konsumtion och av vilka varor kommer han att 6ka sin kon-
sumtion? Denna friga kan teorin emellertid inte besvara pd annat siitt
in genom att siga, att konsumtionen av alla substitutionsvaror som inte
ir »inferior goods», sikert minskar och konsumtionen av starkt kom.
plementara varor dkar. Bortsett frin rena trivialiteterna, sdsom ¢ ex. att

en person efter k6p av bil &kar sin konsumtion av bensin och minskar
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sin konsumtion av resor med kollektiva firdmedel, siger oss detta emel-
lertid inte sdrskilt mycket.

Hittills har nu hela tiden {Orutsatts, att konsumenten halt obeprinsade
kreditm&jligheter. Detta dr naturligtvis inte en sdrskilt realistisk [orut-
sittning., Om vi dverger den uppkommer dock vissa komplikationer i den
formella behandlingen av problemet. Dessa dr emellertid inte omdjliga
att lésa och dirvidlag kan man tinka sig {lera olika alternativ, alltefter
den situation, som kan tinkas [dreligga. Om t. ex. bilen maste kdpas
kontant och konsumenten inte kan anskaffa erforderlig kredit, tillkom-
mer naturligtvis den begrinsningen i hans valsituation, att ett kép inte
kan komma till stind annat in om han har en egen [6rmégenhet tillrick-
lig att fylla tuckan mellan inkopspris och kreditgrinsen. Detta kan med-
fora den konsekvensen, att den koputldsande faktorn i ett sddant fall
inte blir steget 6ver den »kritiska punkten» pd inkomstskalan utan i stil-
let ett steg pi fdrmdgenhetsskalan; kopet kan inte komma till stind
forrin konsumenten sparat ihop tillrickligt med likvida medel. Vidare
fir man vid begrinsade kreditm&jligheter kanske ta hdnsyn till att amor-
teringen pa eventuellt 1in kan bli ytterst betungande f6ér konsumenten
och att han darfér kanske tvingas till att helt och hillet inrdkna amorte-
ringarna i kostnaderna fér anvindningen av bilen. Vid begrinsade kre-
ditméjligheter kan man vidare tanka sig, att konsumenten sitter ett visst
virde pa sjilva innehavet av likvida medel eller att han kinner ett visst
obehag vid att skuldsidtta sig och det kan man infoga i tecrin genom att
l1ata konsumentens preferenssystem omfatta innehavet av likvida medel
sdsom en »nyttogivande» variabel.? Det ir alltsd klart, att begrinsningen
av kreditmdjligheterna inte oméjliggér utan endast komplicerar den typ
av analys, som tidigare behandlats. Samtidigt dr det helt sjdlvklare, att
hur man dn gér mdste man kommma till det resultatet, att en Atstramning
av kreditmajligheterna miste leda till att képen av varaktiga varor blir
mindre dn de skulle blivit denna dtstramning férutan.

De ovan i detta avsnitt deducerade slutsatserna angdende bestimnings-
grunderna fér kop av varaktiga varor, stdr i god samklang med empiriska

erfarenheter. Utférda budgetundersékningar ger enstimmiga beldgg for

* 54 har gjorts i L, R. Klein: Economic Fluctuations in the United States, kap. 2.
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att innehavet av dyrbara varaktiga varor — i enlighet med vad teorin
siger — ir mer eller mindre starkt positivt korrelerat med inkomstens
storlek.® Det har ocksd kunnat konstateras, att folk, som just fitt inkomst-
héjningar visat storre benigenhet att kopa varaktiga varor in folk med
oférindrade inkomster samt att de personer, som under en viss period
inképt en eller fler varaktiga varor under denna period haft ett mindre
monetirt sparande in andra personer.# Det har vidare visat sig att képen
av varaktiga varor — alldeles som man kan vinta av teorin — vid kon-
junktursviingningar brukar fluktuera starkare dn kgpen av icke-varaktiga
varor; nir jnkomsterna gir ner tillkommer inga nya férstagingskopare
samtidigt som ersittningsképen uppskjuts och nir inkomsterna stiger
tillkommer manga férstagingskopare samtidigt som ersittningskdpen
forceras. Utvecklingen av bilképen sdvil i virt land som i andra linder
under 193o-talets forsta hilft ger en utmarkt illustration harpa.s

L

Det mi nu observeras, att de teorier [ér konsumentens konsumtions-
varuval, som nu skisserats i detta och de tv3 féregdende avsnitten, giller
hans planering i en viss tidpunkt, Teorin ger oss en rationell forklaring
till hur konsumenten vid planeringstillfdllet trédffar sitt val och hur hans
valsituation kan tdnkas bli piverkad av fdrindringar i priser, inkomster
och andra [6r honom relevanta variabler. Den ger oss emellertid inte
médjligheter att foérklara varfér en person under en tidsperiod handlar
pé ett sitt och under en annan pi ett annat och inte heller att férklara
de férindringar, som kan tinkas forekomma i marknadsefterfrigan —
dvs. den frdn samtliga konsumenter hirrérande efterfrigan — pi kon-
sumtionsvaruomrddet. Foér det férsta sdger oss ju teorin endast hur kon-
sumenten vid givna nyttoférestillningar léser sitt valproblem; den siger
oss ddremot ingenting om hur dessa nyttoférestillningar bestims och
den férnekar ingalunda méjligheten av att dessa dndras frin tidpunkt
mppendix g i denna undersékning samt L. R, Klein: Major Consumer
Expenditures and ownership of Durable goods, Bulletin of the Oxford University
Institute of Statistics, nr 4, vol. 14, 1955.

* Se t.ex. G. Katona and E. Mueller: Consumer Attitudes and Demand 1950—195¢2,

Michigan ig53 samt L. R. Kleins i foregfiende not citerade arbete.
* S¢ kap. g9 i denna underskning.

h2



till tidpunkt. Fér det andra avser ju teorin endast en konsument och
den siger ingenting om huruvida det &r méjligt att ddrav dra négra
slutsatser angiende marknadsefterfrigan.

Eftersom [oreliggande undersékningsanalys just dr avsedd att ge for-
klaringar till marknadsefterfrigans [érindringar frdn tid till annan, ir
den hiuills framstillda teorin uppenbarligen inte tillfyllest. Den méste
kompletteras med en diskussion om dels hur marknadsefterfrigan i en
viss tidpunkt bestims av de individuella konsumenternas efterfrdgan,
dels hur man skall tinka sig att de individuella nyttoférestillningarna
bestdms och hur de kan tdnkas férindras. Det 4r dessa tvd problem som

skall behandlas | de tvd [8ljande avsnitten,

Marknadsefterfrigan
Eftersom marknadsefterfrigan utgér summan av alla pd marknaden upp-
trddande konsumenters individuella efterfrdgan, kan den uppenbarligen
betrakias sisom bestdmd av samma faktorer, som bestimmer de enskilda
konsumenternas konsumtionsval, dvs. de individuella preferenssystemen,
de individuella inkomsterna, de colika varupriserna etc. Marknadsefter-
frégans reaktioner vid férindringar i inkomster, priser etc. maste dirfor
kunna ses som summan av de enskilda konsumenternas reaktioner. Vid
en allmin inkomsth&jning t. ex. bér efterfrigan stiga pé alla varor, som
inte betraktas som »inferior goodss, och for varje vara giller naturligt-
vis, att suraman av alla individuella dkningar i efterfrigan uigdr 8k-
ningen i marknadsefterfrigan. Analoga férhéllanden giller for prishéj-
ningar. Vid en prishéjning pd en vara bér marknadsefterfrigan pd denna
vara minska och minskningen blir dirvid naturligtvis lika med summan
av de individuella efterfrigeminskningarna. Om man vill anvinda elasti-
citetsbegreppen kan dessa forhdllanden uttryckas sd, att vid propor-
tionella inkomstféridndringar blir marknadsefterfrigans inkomstelastici-
tet fr en vara ett genomsnitt av de individuella inkomstelasticiteterna
och att marknadsefterfrigans priselasticitet for en vara blir ett genom-
snitt av de individuella priselasticiteterna.®

° Marknadsefterfrigans elasticiteter blir mera exakt utiryckt vigda medeltal av de

individuella e)asticiteterna, varvid vikterna utgbrs av de efterfrigade kvantiteterna.
Se H. Wold: Demand Analysis, kap. 7.
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P4 detta sitt maste det alltsd rida en viss analogi mellan den enskilde
konsumentens och marknadens sdtt att reagera vid forindringar i in-
komster, priser etc. Analogin 4r emellertid inte fullstindig i den me-
ningen, att man — om man nu [ér enkelhets skull begrinsar sig till den
traditionella teorin — kan betrakta marknadsefterfrigan vid givna pre-
ferenser sisom entydigt bestimd av priserna samt konsumenternas sam-
manlagda inkomster. For ett och samma virde pd den totala inkomstsum-
man kan nidmligen marknadsefterfrigan pd de olika varorna tédnkas vara
olika stor allt efter det antal konsumenter, som upptrdder pd marknaden,
och alltefter det sitt, varpi inkomsterna dr foérdelade mellan de olika
konsumenterna.” Marknadsefterfrigan blir med andra ord beroende av
iiven konsumenternas antel och av inkomstférdelningen,

Vill man renodla frigan, hur en férindring av konsumenternas antal
péaverkar marknadsefterfrigan fir man bortse frin méjligheterna till att
de konsumenter, som tillkommit till eller avgéatt frdn den ursprungliga
populationen kan vara annorlunda beskaffade 1 konsumtionsavseende in
de ursprungliga konsumenterna. Man fir férutsitta, att alla nu nimnda
kategorier 4 homogena i den meningen, att de har samma genomsnitt-
liga inkomst, férmégenliet etc, samt att deras genomsnittliga efterfrigan
pa alla varor dr lika for alla prisalternativ. Man kan d tala om en fér-
indring i konsumenternas antal vid oférdndrade preferenser, oférind-
rade genomsnittsinkomster etc.8

Det 4r nu ytterst ldtt att se, vilka konsekvenser en sddan antalsférind-

" Hirtill kommer, att det ofta férekommer vissa geografiska eller andra olikheter i
det pris, som konsumenterna har att betala for en och samma vara. Uppenbarligen
kan sddana prisolikheter phverka efterfrigans storlek. Det skulle emellertid fora for
Hingt att hir gh in pA en allindin analys av vad férekomsten och fdrindringarna i s4-
dana prisolikheter kan betyda. Det finns nimligen en stor mingd olika typer av pris-
olikheter, vilka icke kan behandlas &ver en kam, och en analys skulle dirfér fordra
en genomgdng av ett stort antal olika alternativ, T de fsljande kapitlen kommer dock
vissa med prisolikheter sammanhingande problem art diskuteras.

® Om man vill analysera effekten av en antalsékning, dir denna férutsittning inte
dr uppfylld, Fir man g stegvis till viga och férst underséka den renodlade effekten
av antalsdkningen och sedan se, vilken effekt som kan komma ifrin den bristande
homogeniteten. Vilken denna senare cffekt kan bli beror p4 de nytillkommande och
de avglende konsumenternas inkomster, fsrmégenheter etc, samt hur deras preferens-
system forhaller sig till den ursprungliga populationens.
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ring har f6r marknadsefterfrigan pad de olika varorna. Uppenbarligen
miste samtliga kvantiteter éka i precis samma proportion som antalet
konsumenter, Det méste ocksd den totala inkomstsumman giéra, och det
betyder att marknadsefterfrigan pi varje vara stiger i samma proportion
som den sammanlagda inkomstsumman &kat. Utgiftsandelarna for de
olika varorna pdverkas diremot inte. Foér att kunna inordna en siddan
hindelseutveckling 1 det valhandlingsteoretiska schemat dr det nodvin-
digt, att man liter den marknadsméssiga motsvarigheten till den enskilde
individens efterfriga och inkomst bli marknadsefterfrigan per honsu-
ment, inkomsten per konsument etc. Vid en marknadsanalys méste man
med andra ord laborera med genomsnittsvirden och inte med total-
surnmor. Dessa senare gir inte att behandla i analogi med motsvarande
begrepp for den enskilde individen. Sambandet mellan sammanlagd in-
komstsumma och sammanlagd efterfrigan pid en vara kommer vid en
férindring i antalet konsumenter alltid att ges en tendens till att mot-
svara inkomstelasticiteten 1, vilket naturligtvis gér, att man av ect sddant
samband inte kan dra ndgra slutsatser angiende den »verkliga» inkomst-
elasticiteten.?

Hur en {6rindring av inkomstférdeiningen vid oférindrade f6rhéllan-
den i dvrigt pdverkar marknadsefterfrigan pa olika varor, beror natur-
ligtvis helt och héllet p4, hur de perscner, som berérs av inkomstom{ér-
delningen, forindrar sin konsumtion vid ¢kningar eller minskningar 1
inkomsterna. Eftersom en f6rindring i inkomstférdelningen innebir en
Overforing av inkomster frin en persongrupp till en annan, blir givetvis

den av overforingen féranledda forindringen i efterfrigan pd en viss

* Detta forhillande kan illustreras med ert enkelt exempel. Antag ait en person
har inkomstenr 10000 kronor och aur han konsumerar 100 enheter av en viss vara,
vars inkomstelasticitet i det Miget ir o,1. 8dg sedan att denne person fir en inkomst-
héjning pa 10 procent. Det innebir da, att han direfter kommer att konsumera 101
enheter av varan i friga vid en inkomst pd 11000 kronor. Sig nu vidare, att det
tillkommer en Konsument som har precis samrma egenskap som den forste och att han
d& ocksd har en inkomst p 11000 kronor och en konsumtion av varan i frdga pi
101 enheter. Detta betyder di, att den totala inkomstsumman stigit frin 10 coo kronor
till 22 000 kronor samtidigt som den sammanlagda konsumtionen stigit frAn 100 en-
heter till 202 enheter, vilket tydligen innebidr ungefiir en f&rdubbling av savil in-
komster som konsumtion, trots att inkomstelasticiteten férutsitts vara endast o,1.
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vara avhingig av hur mycket de personer, som fatt ékade inkomster, dir-
igenom &8kar sin konsumtion och hur mycket de personer, som Ffitr
minskade inkomster, dirav foranleds att minska sin konsumtion. Mark-
nadsefterfrigan tkar, om den [Grra persongruppens marginella konsum-
tionsbendgenhet for varan i friga — dvs. den andel av inkomstékningen
som #&tgdr till k6p av varan i friga — dr stérre dn den senare gruppens.
Séledes bor t. ex. en inkomstomférdelning till formdn [6r familjer med
barn tka efterfrigan pd barnkldder, leksaker etc., eftersom man kan utgd
ifrdn att barnfamiljernas marginella konsumtionsbendgenhet fér sidana
sbarnvaror» dr storre in andra familjers. Av analoga skil bér en in-
komstomférdelning till [6rmén f6r yngre personer rimligen leda till 6kad
efterfrdgan pd sddana varor — exempelvis sportartiklar — som ir speciellt
begérliga for dessa dldersklasser, medan efterfrdgan pd andra varor bor
minska.!

Ett speciellt intresse har sedan linge kretsat kring frigan, vilken effekt
en inkomstutjimning — dvs. en &verl6ring av inkomster frin personer
med hogre inkomster till personer med ligre inkomster — har pd kon-
sumtionsvaruefterfrigans storlek och inriktning. Man brukar dirvid van-
ligen [&restdlla sig, att en sidan omfordelning leder till dels en 6kad
konsumtion totalt sett — dvs. minskat sparande — dels en omférdelning
av efterfrageinriktningen frin lyxbetonade varor till nédvindighets-
varor.? Att man vintar sig dessa konsekvenser beror pd att den margi-
nella sparbenédgenheten vanligen anses vara stirre i de hégre inkomst-
klasserna &n i de ligre och att den marginella konsumtionsbenigenheten
fér nédvindighetsvaror dr mindre i de hogre &n i de ligre inkomst-
klasserna.?

* Ar 1948 [orckom en stark ansvillning av klidképens omfattning. Det férefaller
inte orimligt att tinka sig denna ansvillning sisom delvis fgrorsakad av den inkonst-
omférdelning, soin det &ret kom till stind till barnfamiljernas och de hégre ilders-
klassernas férmin genom inférandet av barnbidragen och den allminna folkpensio-
neringen.

® Se R. Benizel: Inkomstitrdelningen i Sverige, Uppsala 1gs52.

8 Detta skulle uppenbarligen betyda, art den starka inkomstutjimning, sem kommit
till stind under det senaste kvartsseklet, skulle medfort en rendens till minskning i
konsumtionen av cxtremt lyxbetonade varer och till en 6kning i forbrukningen av
andra varor.
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Inkomstfsrdelningens utseende och férindringar déri dr av speciellt
stor betydelse for kdpen av varaktipa varor. Som ndmnts i foregdende av-
snitt ger valhandlingsteorin under vissa forutsdttningar vid handen, att
en konsuments forstagdngskép av en varaktig vara kommer till stind
just ndr konsumenten passerar en viss »kritisk grins» pd inkomstskalan,
och det maste ju betyda, att det antal forstagingskdp av varan i friga,
som kommer til] stind under en viss period, blir helt bercende av hur
minga personer, som under perioden passerar den skritiska grinsens.
I samma min som denna grins dr ndgorlunda densamma fér olika indi-
vider, méste dirav f6lja, att antalet forstagdngskdp under en period blir
starkt beroende av, hur minga personer som befinner sig { det inkomst-
intervall, dit {érstagingskopen dr koncentrerade. Givetvis beror det dess-
utom pd hur stora inkomstokningar som under perioden kommit dessa
personer till del. Ju fler personer som befinner sig i inkomstintervallet
ifriga och ju stérre inkomstékningar dessa personer fir desto stérre blir
antalet férstagidngskop. Att dven inkomstdkningarnas storlek blir avgs
rande f6r hur manga kép, som kommer till stind, betyder uppenbarligen
att sjilva tekien i inkomstutvecklingen blir av betydelse for képens om-
fattning.4

¢ Fér att mer konkret belysa nu nimnda férhillande kan vi betrakta ett starkt
frenklat exempel. Antag, atr alta konsumenter har precis samma preferenssystem och
att detla ir si heskaffat, ait vid ridande prislige den skritiska grinsen. [or fomsta-
gingskdp av bilar ligger vid en inkomst pi toooo kronor. Det antal férstagingskép,
som kommer till stind under ety visst 4r, kommer i detta fall att helt hestimmas av
hur ménga personer, somn fir sidana inkomsthdjningar, att de just passerar 10000
kronorsstrecket. Om man nu forutsitrer, ate det under ett ir skett en allmén inkomst-
okning pi exempelvis 2 procent, skulle det innebdra, att antalet férstaglingskop av
bil hlev just lika stort, som antalet personer, som Llidigare legat i inkomstintervallet
g Boo—10 000 kronor. Vore inkomsthéjningen mindre, t.ex. 1 procent skulle endast de
personer som Llidigare legat i intervallet g goo—10000 kronor kommit att kopa bil.
Huruvida antalet forstagingskopare i detta exempel okar frdn ett ar till ett annat
beror enligl detta resonemang pd dels om inkemsth&jningen det ena 4ret dr storre
eller mindre dn det andra, dels vilken lutning inkomstférdelningskurvan har vid
10000 kronomssirecket. Vid en och samma takt i inkomstdkningen ékar képen &r frin
ir, om 10000 kronorssirecket ligger pd den del av inkomstffrdelningskurvan, som
sluttar nerdr hoger, medan kdpen minskar, om 10000 kronormstrecket ligger pd den
del, som sluttar nerdt vinster. Fr undvikande av missférstind mid det pipekas, att
forekomsten av en skarpt markerad sidan skritisk grinss motsdgs av empiriska er-
farenheter,
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Som ndmnts i avsnittet om varaktiga varor ir inkomstens héjd i och
for sig inte avgorande for om ett kop av en varaktig vara kommer till
stind eller ej. Det rader inget entydigt samband mellan inkomst och
inkép av varaktiga varor. Enligt dir forda resonemang méste diremot
vid givna preferenssystem bestdndets storlek inom en grupp av konsu-
menter var entydigt bestdmt av dessas inkomster och av de rddande
priserna. Det forhéllandet, att sjdlva takten i inkomst- och prisférind-
ringarna blir bestimmande f6r képen av varaktiga varor kan dirfér
ses som en effekt av den s. k. accelerationsprincipen, vilken just gor sig
gillande vid férdndringar i sddana variabler, som bestimmer bestindets
storlek. Den mekanism, som ligger bakom denna princip, kan kanske
lattast beskrivas genom ett exempel.

L&t oss bortse frin bostadsbristen och tinka oss, att virt lands nuva-
rande ligenhetsbestdnd — cirka 2,5 miljoner ligenheter — svarar mot
den efterfrdgan, som dr forenad med ridande inkomst- och prislige. An-
tag vidare, att 1/g0 av dessa ligenheter drligen utménstras. Vid ofdr-
iindrade inkomster och priser betyder det uppenbarligen ett drligt ny-
byggnadsbehov pd poooo ligenheter, Antag nmu vidare, att ligenhets-
bestindets inkomstelasticitet 4r 0,3, dvs. att en allmin inkomsthéjning
pa 1 procent ger upphov till o,3 procents &kning i det antal ldgen-
heter, som konsumenterna énskar bebo. Om di den allminna inkomst-
nivén frén att ha varit oférandrad under ett r stiger med exempelvis
5 procent under féljande &r, innebédr detta att nybyggnadsbehovet det
dret stiger frin 5o ooo ligenheter till 72 so0 ligenheter. Stiger sedan in-
komsterna dret dirpd med exempelvis 5 procent betyder det ett ny-
byggnadsbehov pi omkring goooo ligenheter. Om sedan inkomsterna
stiger ytterligare men ldngsammare 4n med 5 procent om dret sig t. ex.
2 procent, skulle detta innebdra att nybyggnadsbehovet sjgnk till om-
kring 65 000 ligenheter, och om sedan inkomsterna stagnerade skulle
omkring 50 000 ligenheter Ater vara tillfyllest.

! Det har i sjilva verket gjorts gillande — om med ritta eller ej skall hiir ej disku-
teras — ait knapphet pi bostider &r en naturlig fdreteelse i ett expanderande sam-
hille just pd grund av denna accelerationsprincips effekt,
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Preferenssystemens fSrandringar

Hittills har framstillningen gillt frdgan, hur [érindringar i vissa rent
ekonomiska faktorer sdsom inkomst, priser, {drmogenhet osv. kan tinkas
paverka konsumenternas handlande. Dirvid har de enskilda individernas
preferenssystern genomgéende betraktats sdsom givna. En teori av detta
slag kan vara anvindbar f6r en analys av vad som hinder vid momentana
férindringar i inkomster, priser etc., men den ir inte tillfyllest f6r en
analys av en eller flera konsumenters efterfrdgefdrandringar under en
viss tidsperiod — vare sig denna ar lang eller kort. For en analys av detta
senare slaget dr det givetvis inte tillrickligt att ha en upplattning om,
hur konsumenterna vid givna och oférindrade preferenser reagerar pd
fgrindringar i vissa ekonomiska faktorer, utan man maste ocksd ha en
uppfattning om, hur konsumentemas preferenser kan tinkas f&rindra
sig under tidens ging. Har man inte det, hinger all analys av forind-
ringar frdn en tidsperiod till en annan helt i luften. Man har di inte
nigon som helst méjlighet att uttala sig om de orsakssammanhang, som
ir avgorande for utvecklingen.

Sdsom tidigare nimnts betraktar man inom valhandlingsteorin en per-
sons preferenssystem sdsom rent subjektivt bestimt. Vilka preferenser en
person har, fir dirfor betraktas sdsom beroende av en stor mingd olika
faktorer. Vi har hir anledning att skilja mellan tvd olika typer av si-
dana, ndmligen dels »yttre» faktorer dels »inre» faktorer. Till den f&rra
typen skall vi d& rikna alla dem, som har att géra med de yttre omstin-
digheter, varunder konsumenten i friga lever, exempelvis hans &lder,
hans bostadsort, hans familjeférhdllanden och hans arbetsférhillanden.
Till de »inre» faktorerna skall vi rikna alla sddana, som har att géra
med de egenskaper konsumenten i friga erhdllit genom arv eller tidigare
miljépdverkan och som tillsammans kan sdgas konstituera hans rent per-
sonliga beskaffenhet. Exempel pa s&dana inre faktorer blir d& hans in-
telligens, hans temperament, hans dnskan att hivda sig, hans intresse for
resor, hans intresse och anlag [6r sportutévning etc.!

* Forfatlaren dr vil medveten om, att nigon kar grinslinje mellan vad som hir
kallats yttre och inre faktorer knappast kan dras. Uppdelningen i yitre och inre fak-
torer har hér gjorts niirmast for dispositionen av den féljande framstillningen.
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1 det f5ljande skall vi nu négot nirmare utveckla, hur man kan tinka
sig att marknadsefterfrigan p& olika varor piverkas av forindringar i
konsumenternas preferenssystem. Dirvid skall vi férst behandla den p&-
verkan, som kan komma frin indrade »yttre» faktorer och sedan den,

som kan komma frin férindringar i de »inre» faktorerna.

De yitre faktorerna

Att en persons preferenser #r beroende av yttre omstindigheter, s&som
dlder, familjeférhéllanden, bostadsort m. m. 4r helt sjalvklart. Familjer
med barn har naturligtvis stérre nytta av barnklider och leksaker dn
familjer utan bam, ungdomar har stérre anvindning av sportartiklar in
ildre personer etc. Detta innebir naturligtvis, att en persons preferenser
mdste férandras i och med att personen i frdga aldras, gifter sig, far barn,
flyttar fr&n en ort till en annan osv. Foér den enskilde konsumenten fir
man dirfér tdnka sig, att preferenssystemet forindras successive hela
livet igenom. Detta maste ocksd betyda, att dven hans efterfrigan pd
varor och tjinster férskjuts frin tid till annan, dven om inga férind-
ringar i hans inkomst, i priserna eller i andra ekonomiska storheter kom-
mer till stdnd.

Det forhillandet, att den enskilda konsumentens preferenssystem méste
tinkas undergd stindiga férskjutningar, behdver emellertid inte betyda
att marknadsefterfrigan pd olika varor férindras i motsvarande grad.
Marknadsefterfrigan utgér ju summan av alla de enskilda konsumenter-
nas efterfrigan och det kan naturligtvis vara s&, att de férindringar, som
sker i den ene individens efterfrigan, just motverkas av motsvarande for-
indringar i andras, Ar tex. befolkningen fullt stationidr, — vilket bland
annat innebdr att antalet personer i olika &ldrar, antalet gifta personer
och antalet familjer med barn férblir oférdndrat, nér tiden gdr — bor
knappast de férindringar, som hirrér frin dldrande, civilstindsbyte och
[érindringar av barnantalet leda till nidgon férdndring i marknads-
efterfragan. Nir den ene dldras kommer ndmligen i s& fall en annan
person alltid att inta hans plats i dldersférdelningen, och nir en gifter
sig kommer en annan att uttrida ur kategorien gifta personer osv, Nir

befolkningen inte dr stationir kommer frigan emellertid i en annan
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dager. De forskjutningar, som dé sker i befolkningens [érdelning mellan
olika &ldersklasser, mellan gifta och ogifta etc. kan bli av stor betydelse
for marknadsefterfrigan. Om t. ex. antalet ungdomar &kar i jimforelse
med antalet dldre personer bér detta rimligen leda till dkad efterfrigan
pd sadana varor, som dr sirskilt begirliga for yngre personer. Och om
barnantalet vixer, bér detta rimligen leda till okad efterirdgan pa »barn-
varors.

Vad som nu sagts om befolkningsférhillanden har sin fulla motsvarig-
het da det géller forindringar i dven andra ~yttre» faktorer in de demo-
grafiska. For den enskilde konsumenten kan man exempelvis vinta sig,
att en arbetstidsforkortning skall leda till en viss omliggning av kon-
sumtionsvanorna; konsumenten i {rga far ju dirigenom 6kad fritid och
det dr d& rimligt att tro, att han kommer att utnyttja denna fritidsok-
ning pa ett eller anna¢ sitt, som inverkar pd hans konsumtions inrikt
ning. En allmén arbetstidsférkortning fir dar{ér tinkas medfdra kon-
sekvenser for marknadsefterfrigan pd de olika varorna. I s3dana fall dir-
emot, dé en arbetstidsminskning for vissa konsumenter motsvaras av en
okning for andra, sisom exempelvis alltid sker genom att vissa personer
pensioneras medan samtidigt andra kommer upp i arbetsfor &lder, har
man ingen speciell anledning vinta sig, att marknadsefterfrigan skall
paverkas i nfigon stérre utstrickning.

Under de senaste decennierna har minga férindringar av nu nimnd
art gt rum i vart land och flera av dessa har satt tydliga spir efter sig i
de statistiska serierna Gver konsumtionsutvecklingen. Som exempel kan
nimnas den sinkning av giftermalsildern samt den Skning i semester-
tidens lingd, som gt rum. Sipkningen av giftermilsildern har medfért
en stor Gkning av efterfrigan pd ligenheter, och semestertidens 6kning
har med all sannolikhet varit en bidragande orsak till den vildiga &k-
ning som skett i utgifterna {&r resor.?

En alldeles speciell typ av {ordndring i de »yttres faktorerna kan sigas
vara den som uppstdr, dd en ny vara introduceras pd marknaden. Nir
s4 sker kommer konsumenten att fi fler varor dn tidigare att vilja emel-

lan — eller med andra ord att fA sitt preferenssystem utdkat med en di-

¢ Se hdrom vidare i de kapitel, som behandlar hostider respektive resor.
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mension. Bérjar han d4 képa av den nya varan, méste detta givetvis med-
fora &terverkningar pa hans konsumtion av andra varor. De pengar, som
ftgar till kép av den nya varan méste ju tas nigonstans ifrdn och frigan
blir d& varifrin han tar dessa pengar. Kommer han att minska sin kon-
sumtion ach i s& fall, vilka varer triffar en sidan minskning?

Aven om man kan tinka sig fall, dir intreduktionen av en ny vara kan
féranleda en konsument att képa den nya varan utan att minska képen
av ndgon annan vara — dvs. att 13ta képen av den nya varan helt ga ut
over sparandet -- méiste man sdsom normalfall nog tinka sig, att kdpen
av en ny vara delvis »finansieras» genom en motsvarande minskning i
kopen av andra varor. I den mén, som den nya varan ir utpriglat substi-
tut till en eller flera av de varor, som tidigare funnits, dr det naturligt
tinka sig, att konsumenten minskar sina k8p av dessa senare varor med
ungefir lika mycket, som képen av den nya varan kostat honom. Och
om substitutionsférhillandet #r mindre utpriglat, bor konsumenten
minska képen av substitutionsvarorna men dock knappast med lika stort
belopp, som det han ger ut pd den nya varan. Om nu, emellertid, den
nya varan inte har nigot utpriglat substitut — sisom exempelvis radion,
nér den kom — vad kan man d siga om den nya varans :finansiering»?
Jo, om den nya varan varken 4r substitut eller komplement till nigon
tidigare férekommande vara, bér képen av den nya varan leda till samma
konsekvenser {or efterfrdgan pd andra varor som en motsvarande in-
komstminskning. I och med att personen i friga képer den nya varan,
far han ju mindre pengar &ver f6ér kép av andra varor, och om di den
nya varan varken dr substitut eller komplement till ndgon annan vara,
finns det inga skil till att konsumenternas preferenser for de ovriga va-

rorna skulle férindras genom introduktionen av den nya varan. 7 Vidare

® Art introduktionen av en ny vara, som varken ir substitut eller komplement till
ndgon annan vara, medfér samma konsekvenser for inkdpen av Gvriga varor, som en
inkomstminskning, kan kanske enklast visas genom féljande resonemang: Man utglr
ifrdn det Liget, i vilket den nya varan redan introducerats och konsumenten gor av
med en viss del av sin inkomst pA kép av denna vara. Sedan gdér man den konstruk-
tionen, att man tinker sig denna nya vara bli ransonerad, si att konsumenten mdste
inskrinka sin konsumtion dirav och alltsi komma ifrdn optimalpunkten, En del av
hans inkomst kommer di att frigéras f6r anviindning till kép av andra varor.

forts. 4 nista sida
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kan det sigas, att om den nya varan ir en waraktig vara, vars inkop
fordrar en stor kapitalinsats frin konsumentens sida, ir det sannolikt att
kopet av den nya varan speciellt gir ut dver kdpen av andra varaktiga
varor. I s fall kan nimligen kopet av den nya varan medfdra en pi-
frestning pd konsumentens likviditet och denna pifrestning kan di bli
tillricklig {or att omojliggora sddana ytterligare kapitalinsatser, som kop
av andra varaktiga varor skulle kravt.

Som namnts I féregiende kapitel har en mycket stor mdngd nya varor
introducerats pa den svenska marknaden under det senaste kvartsseklet
och detta har lett till vissa mycket tydligt framtradande konsekvenser for
utvecklingen. I de allra flesta fall har de nya varorna varit mer eller
mindre starkt utpraglade substitut till tidigare forekommande varor och
introduktionen av de nya varorna har di lett till en minskning i konsum-
tionen av substitutionsvarorna. Konstfiberkldderna har expanderat pi
ylle- och bomullsklddernas bekostnad, mopederna har expanderat pi
trampcyklarnas bekostnad etc. och minskningen i efterfrdgan p4 hem-
bitrdden dr otvivelaktigt delvis beroende pd introduktionen av de mo-
derna hushéllsapparaterna. I manga fall har uppkomsten av nya varor
dragit med sig en 6kning i konsumtionen av andra varor, naturligtvis di
sadana, som ir komplement till de nya varorna. Som typexempel kan
nimnas den 8kning i elektricitetsférbrukninegn, som inférandet av de
elektriska hushillsmaskinerna medfért.

Med introduktionen av nya varor fullt analoga konsekvenser filjer

Om man nu ténker sig, att denma ransonering skirps successivt och art den nya
varans kvantitet siledes minskar successivi £r att slutligen bli lika med o, kommer
de Bvriga varornas kvantiteter alt fordndras successivt och konsumentens optimalpunket
— ndr det géller dessa senare varor — kommer att beskriva en viss given bana. Det
kan nu visas, att denna bana blir identisk med den bana, som motsvarande punkt
skulle beskrivit, om den nya varan frin bérjan varit omdjlig ait skaffa och konsumen-
ten ifrdga hade fAtt inkomstminskningar. Dirav Féljer di ocksd, att introduktionen
av en ny vara, som varken &r substitut eller komplement till nigon annan vara, leder
till samma efterfripgedndringar betriffande &vriga varor som en inkomstminskning
med samma belopp, sem det vilket konsumenten gir av med pd den nya varan.

" Det kan sigas vara de nu nimnda forhillandena, som gér att man — om man
bortser fridn varor, som ir komplement il den nya varan — a priori har viss an-
ledning viinta sig. att inkomstelasticiteter beriknade pd grundval av tidsseriematerial,

skall vara mindre dn motsvarande elasticiteter beriknade pd grundval av hushéills-
statistiskt material.
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av ett upphivande av tidigare gilllande ransonering eller annat hinder
fér inkép av en vara. Om pé grund av restriktioner av ett eller annat
slag en otillfredsstilld efterfrgan pd en viss vara foreligger, och dessa
restriktioner mer eller mindre plotsligt upphavs, miste detta rimligen
leda till 6kade kdp av varan ifriga. Konsumenterna fir dirigenom na-
turligtvis mindre pengar till Gvers f6r kop av andra varor och efterfrigan
P4 dessa andra varor kan di reagera alldeles som vid introduktionen av

en ny vara.

De inre fakiorerna

Nir det giller frigan, vilka férindringar, som kan tinkas komma till
stind i en konsuments inre faktorer, ir man inne pi problem, som
snarare faller inom psykologiens och sociologiens forskningsfilt in eko-
nomins.® Foretridare fér de forstnimnda tvd vetenskapsgrenarna har
ocksd limnat minga vérdefulla bidrag till teorin fér konsumenternas be-
teenden, och inte minst under senare &r har man férséket att utveckla
denna teori genom en koordination av ekonomisk, psykologisk och socio-
logisk teori® Aven om man dirvid lingtifrin alltid formulerat sina
tankegdngar sdsom teorier for férindringar i preferenssystem i valhand-
lingsteoretisk mening, finns det i flertalet fall ingenting som hindrar,
att man uppfattar dessa tankegingar sd. De blir d4 icke alternativ till den
formella valhandlingsteorin utan i stillet komplement dirtill.! I fére-
liggande arbete har valts att se saken pi det sittet, vilket framgir av
den foljande framstillningen, dir en dversikt ges ver de teorier pa detta
omride, som forefaller vara av sirskild relevans fér den svenska konsum-
tionsutvecklingen under det senaste kvartsseklet.

Den enskilde individens tycke och smak dr dagligen utsatt for en av-

® Minga ckonomer har helt velat sli ifrin sig problemet om preferenssystemens
foraindringar med den motiveringen, att detta inte ir ett problem av ckonomisk natur.
En sidan stdndpunkt forefaller emellertid vara ohAllbar. Accepterar man den, miste
man ocksd acceplera, att en orsaksanalys av ett hindelseférlopp ph konsumtionsvaru-
omradet ligger utanfor ekonomins forskningsfilt.

® Se t.ex. J. §. Duesenberry: a.a. samt G. Katena: Psychological Analysis of Econormic
Behaviour, New York 1g51.

* Jimfor H. Wold: Demand Analysis, 5. 125,

64



siktlig plverkan frdn andra personers sida genom reklam och propaganda.
Det rader ingen tvekan om att denna paverkan ofta resulterar i bety-
dande forindringar i individernas preferenssystem och dirmed ocksk i
individernas konsumtionsvaruefterfrdgan. Varje affirsman ir ju vl med-
veten om reklamens utomordentligt stora betydelse! — sdrskilt da det
giller mirkesvaror — och uppenbarligen har méinga ideella och andra
organisationer lyckats med att genom propaganda styra folks konsum-
tionsvanor i viss riktning. Detta dr ju allt viilkdnda saker.

I det statistiska material, som presenteras i foreliggande undersékning
kan man framdra flera exempel pd efterfrigereaktioner, som — savitt
man kan se — fororsakats av en avsiktlig pdverkan av folks preferenser.
S8som ett sidant exempel kan ndmuas den starkt markerade ansvillning
av klidkdépens omfattning, som kom till stdnd 1948. Utan tvivel var
denna delvis betingad av den ganska radikala férindring, som det Aret
skedde 1 dammodet genom inférandet av den s. k. »new Jooks.

Det ir inte endast genom avsiktligt preferenspdverkande handlingar,
som en person kan piverka en annans »tycke och smak». Detta kan ocksd
goras omedvetet. Konsumenterna lever ju inte helt isolerade frdn var-
andra utan i en mer eller mindre utpriglad gemenskap och vad den ene
konsumenten gér limnar inte den andre helt oberdrd. Folk tar med
andra ord alltid intryck av varandras handlande, Dirigenom uppstar ett
visst bercendeférhillande mellan den ene konsumentens preferenssystem
och den andres konsumtion, vilket givetvis kan leda till vissa — i den
tidigare framstillningen icke beaktade — konsekvenser.®? Hur man mer
konkret skall tinka sig detta, skall vi nu gd in pa.

Det anses vapligen, att en persons konsumtionsvaror till stor del ir
betingade av den milj§, i vilken personen lever. I olika miljder utvecklas
olika beleendemdnster och den enskilde individen utsitts alltid fér en
social press till att inte {&r mycket avvika frdn mingden inom sin miljo.
mv’iirneryd: Motiv och beslut i foretagsledningens marknadspolitik, Sthim
1956.

* Det dr i sjélva verket forekomsten av sidan interdependens, som utgér huvud-
argumentet i Duesenberrys angrepp mot den traditionella valhandlingsteorins anvind-
harhet sfsom instrument for en analys av en utveckling over tiden. Han menar att

detta f6rhillande omijliggtr aggregation av de enskilda konsumenternas reaktioner,
Se J. 8. Duesenberry: a. 2., kap. 1.
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Detta har till £61jd, att konsumtionsvanorna hos individer tillhdrande en
och samma samhillsgrupp blir relativt ensartade, medan diremot storre
skillnader kan férekomma mellan de olika grupperna. Det betyder sam-
tidigt, att en person, som »flyttars frdn en samhillsgrupp till en annan
ddrigenom blir utsatt f6r en press till férindring av sina konsumtions-
vanor, och dirav féljer, att en férskjutning i befolkningens foérdelning
mellan de olika samhillsgrupperna kan leda till férdndringar i mark-
nadsefterfrigan.

Det dr nu klart, att den gruppbildning, som &dger rum i ett samhille,
delvis hinger samman med de rent demografiska férhallandena, ilder,
civilstind etc., och att ddrfsr vad som nu sist sagts utgdr ett ytterligare
argument f&r befolkningsstrukturens betydelse for konsumtionsvaruefter-
frigan.'Déirjﬁmte tillkommer emellertid &tskilliga andra grunder fér
gruppbildningen; socialklasstillhérighet, yrkestillhorighet, religis in-
stillning m.m. Befolkningens férdelning mellan socialklasser, mellan
yrkeskategorier etc. fir ddrfér tinkas vara av betydelse fér marknads-
efterfrdgan pd konsumtionsvaror. Det brukar t. ex. ofta anses, att tjinste-
méin har en hégre klidstandard dn arbetare i samma inkomstklass och,
om det dr riktigt, kan man tydligen vénta sig, att en férindring i befolk-
ningens férdelning mellan tjinstemin och arbetare skall leda till en for-
dndring i efterfrégén pa klider.

Det har gjorts gillande, att folk har en viss benigenhet att for ytter-
vidrlden visa, att de lever »stindsmissigt=, dvs. att de har en konsumtions-
standard som star i paritet med den, som deras gelikar har. Detta skulle
dd medféra, att likriktningen av konsumtionsvanorna i olika grupper i
sirskilt hog grad skulle gilla sddan konsumtion, som syns utat3 I USA,
ddr man sdrskilt betonat denna foreteelse — 5. k. conspicious consumption
— brukar bilinnehavet betraktas som typexempel ddrpi: Den sociala
prestigen fordrar, att folk i en viss social stillning skall ha en viss typ av
bil och det gir inte an att ha en billigare — och inte heller dyrare — bjl

in grannama. Att samma [greteelse gor sig gillande dven 1 vir( land 4r

" T. Veblen: The Theory of the Leisure Class, New York 1go7. Liknande tanke-
gingar forekommer i J. S. Duesenberry: a.a.
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alldeles uppenbart. Som exempel pé varor, vilka pd detta sitt kan tinkas
vara prestigebemingda kan férutom bilar nimnas kldder, radiogrammo-
fon och televisionsapparat.

Om man tinker sig, att de varor, som pA detta sitt blir {6remail f6r
sprestigekonsumtions vixlar frdn en tidpunkt till en annan, medfér
detta naturligtvis konsekvenser for konsumtionsvaruefterfrigans del.
Mainga anser t. ex. att de senare drens hausse i bilkdp 1 kombination med
stagnationen i kdpen av klider skulle vara en {6ljd av att bilen nu Sver-
tagit klddernas roll som prestigevara framfér andra.*

Nir en ny vara introduceras pd marknaden, tar det vanligen en viss
tid innan den »sldr igenoms. Efterfrdgan pa varan reagerar inte omedel-
bart utan forst si sminingom. Detta kan man forklara pd det viset, att
folk till en bérjan inte &r fullt informerade om den nya varans anvind-
barhet {eller dess existens) utan forst sd sminingom blir upplysta ddrom,
nir de ser andra personer anvinda varan i fraga. P4 det viset kommer de
konsumenter, som tidigare kdpt varan, att genom sin anvindning av
denna pdverka andra personers preferenser.® De forra kommer med eller
mot sin vilja att pd sd sitt géra »reklam» [or varan, Eftersom denna
sreklamverksamhet> naturligtvis blir intensivare, ju fler personer, som
kopt varan i frdga, fir man tinka sig, att dess preferensférindrande effekt
till en boérjan vdxer och vixer, och att dirfér antalet personer, som per
ar eller per ménad »gdr Gver» till den nya varan, dkar och Skar. 53 smi-
ningom méste emellertid tillvixttakten i detta antal minska igen, helt
enkelt dédrf6r att antalet personer, som dnnu Aterstdr att paverka, mins-
kar. Och slutligen maste man komma till den situationen, att alla perso-
ner, som dverhuvudtaget dr péverkbara i detta avseende har bérjat an-

* Denna teori stir tydligen i full ¢verensstimmelse med den tanke, som ligger
bakom alla de otaliga skdmthistorier om folk, som képt bil utan att ha rid att kéra
den men haft den stiende Eramfdr porten till alimint beskAdande,

& Detta ir ett specialfall av den mekanism som Duesenberry kallar sthe demonstra-
tion effects, Se J. §. Duesenberry: a.a., kap. 2. D. ger 1 sjilva verket dnnu en forkla-
ring till forekomsten av denna effekt. Han menar ndmligen, att folk alltid &r s& avund-
sjuka, att den »nyita» en konsument fir av en viss budget, minskar nir konsumenten
ser andra personer ha en hbgre standard. P detta omride giller enligt honom att
»what you don’t know doesn't hurt you, but what you know does hurt yous. J. S.
Duesenberry: a.a., s, 27.
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vinda den nya varan. Man kan di siiga, att marknaden &r »méttad» och
att varan »slagit igenoms.%

Om man nu tinker sig en mekanism av detta slag innebir det rydligen,
fér de icke-varaktiga varornas del, att kdpen per tidsenhet kommer artt
&ka forst relativt langsamt, sedan snabbt och direfter lingsammare igen
tills marknaden ir mittad. Fér de varaktiga varornas del kan emellertid
utvecklingen bli en annan. Om en ny saddan vara introduceras pd mark-
naden kan képen utvecklas sd, att de forst okar relativt sakta, sedan un-
der en begriansad tidrymd relativt snabbt men dérefter kan en minsk-
ning i képen intriffa, naturligtvis beroende pa att antalet {6rstagings-
képare minskar, Det kan med andra ord bli en puckel pd kurvan fér
kopen av en nyintroducerad vara och denna puckels topp ligger fore
den punkt, di marknaden ir mittad. Som exempel pd en nyintroducerad
vara, dir utvecklingen just gtt pd det viset, kan nimnas radioapparaten.
Kopen av radioapparater var stérre. under 1ggo-talets senare del dn vad
de varit bdde tidigare och senare. Detta kan uppenbarligen férklaras
med den mekanism, som nyss beskrivits.

Det brukar ofta anses, att folks konsumtionsvanor dr trdgrérliga i den
meningen, att konsumenten, nir han en gang vant sig vid en viss kon-
surntion, pd grund av vanans makt blir obenégen till férindringar déri.t»
Man skulle ocksa kunna uttrycka detta s&, att en person blir desto mindre
bendgen till férindringar i sin konsumtion, ju ldngre han vant sig vid
denna. Uppenbarligen betyder detta, att konsumentens preferenssystem
skulle var beroende av hans egen konsumtions storlek och inriktning
under det férgdngna. Om nu denna tanke ar riktig, foljer dirav att en
konsument, som frin ett visst utgangslige fir en inkomsthéjning och
sedan efter en lingre eller kortare tid en precis lika stor inkomstminsk-
ning, inte nédvindigtvis behover tinkas aterga till just den konsumtion,
som han hade i utgangsliget; vid den hégre inkomsten kan han ha vant

° Det m& observeras, att om man anvinder mittad marknad i denna mening blir
mittnadsgrinsen inte absolut utan beroende av ridande priser och inkomster. Se
1. 8. Duesenberry: a. a., appendix.

% Se t.ex. J. M. Keynes: The General Theory of Employment, Interest and Money,
New York 1936, s. g6—g7 samt G. Katona: Effect of Income Changes on the Rate of
Saving, The Review of Economics and Statistics, vol. XXXI, 1549, 5. g5—s308.
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sig vid en viss typ av konsumtion, som han sedan inte vill verge. Hans
reaktioner vid inkomsthéjningar och inkomstminskningar behéver med
andra ord inte nédvindigtvis vara symmetriska.” Vidare fdljer, att kon-
sumenternas reaktioner pi férindringar i inkomster och priser kan tin-
kas vara olika pé kort och ling sikt. Genom att preferenssystemet succes-
sivt fdrindras kan konsumenten forst genom en serie anpassningsrérelser
komma till den siutliga optimalpunkten.? Sidana anpassningsrérelser
behéver i sjdlva verket inte ses som en [8ljd av trogheten i vanorna. De
kan ocksé ses som [6ljden av ett trinl-and-errorfdriarande.®

For foreliggande undersokning dr distinktionen mellan korttidsreaktio-
ner och lingtidsreaktioner av stor vikt, Ndr det som hiir giller en prog-
nos pd tio ars sikt ir det uppenbarligen lingtidsreaktionerna, som #ir av
primirt intresse, och det dr kunskaper om dessa, som efterstrivats i detta
arbete. Att pd grund av empiriskt material pivisa vilka diskrepanser,
som kan férekomma mellan folks reaktioner p& ling och kort sikt, dr
ingalunda litt, Det 4r emellertid ganska sjilvklart, att skillnaden kan
vara ganska betydande. Man kan ju t. ex. gbra det tankeexperimentet,
att hyrorna plétsligt héjdes radikalt, sig med 5o procent, P4 kort sikt
kanske detta inte skulle leda till sd sdrskilt stor minskning i efterfrigan
pa lagenheter, ddrfor art folk, som en gdng vant sig vid att bo i egen
ldgenhet, inte gdrna vill avstd dirifrin. P4 ling sikt kan emellertid situa-
tionen bli ganska annorlunda, ddrigenom att de nya ildersklasser som
vixer upp och borjar fundera pd att skaffa egen ligenhet, kanske av-
skrdckas av den hoga hyran pa ett helt annat sitt dn dem, som vant sig

vid art bo 1 en sidan.

Av vad som ovan sagts i detta avsnitt, har framgitt, att det finns en
mingd olika omstindigheter, som kan férindra folks preferenser. Man

kan d& fréga sig, i vilken mé&n fordndringar av detta slag »stors> de

7 Se t.ex. R. Mack: The Direction of Change in Income and the Consumption Func-
tion. The Review of Economics and Statistics, vol. XXX, 1948, 5. 239—258.

® H. Wold: Demand Analysis, 8. 227 f.

® Det finns i sjalva verket en stor mingd andra férhillanden &n de nu ndmnda,
som ir 4gnade att framkalla olikheter i reaktionerna pd ling och pi kort sikt, inte
minst forekomsten av varaktiga varor. Det finns emellertid ingen anledning att hir gi
in pa dessa.
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relativt enkla relationer mellan efterfrdgan, inkomster, priser etc. som
valhandlingsteorin implicerar vid oférindrade preferenssystem. Ar det s,
att fgrindringarna i de rent ekonomiska variablerna ir de fér konsum-
tionsutvecklingen i stort dominerande bestimningsfaktorerna och att fér-
indringarna i preferenser komrmer in i bilden mera som krusningar pa
ytan? Eller ir det si, att de forindringar, som f[Grorsakas av Inkomst-
héjningar, prisstegringar etc. helt verskuggas av sddana férindringar,
som inte kan karakteriseras annat 4n helt vagt sdsom [drindringar i folks
tycke och smak?

Denna fraga ir i sjilva verket av grundliggande betydelse f6r méj-
ligheterna att gdra analyser och prognoser. De i kensumtionsteorin fére-
kommande rent ekonomiska variablerna priser, inkomster, rinta etc. ir
vanligen empiriskt fakttagbara och de dr ocksd mdjliga att inordna i
en allmin ekonomisk teori. Detsamma kan emellertid inte sigas om folks
preferenssystem. Forindringar dédri dr vanligen inte empiriskt iakttag-
bara — Atminstone inte i praktiken —, vilket gér, att man kan sluta sig
till existensen av sidana férindringar endast genom att iaktta konsumen-
ternas beteenden och att dirvid anvinda »uteslutningsmetodens; vad
som inte kan férklaras med hjilp av iakttagbara faktorer tiliskrivs f6r-
dndringar i preferenserna. Att férklara egendomligheter i en given ut-
veckling enbart med hinvisning till att férindringar skett i folks pre-
ferenser, innebir dirfér i och fér sig ingen orsaksférklaring. Endast om
man kan motivera varfér sddana forandringar skett och varfér de verkat
pé just det ena eller det andra sittet, kan det anses sisom en sidan {6r-
klaring. Dartill kommer, att méajligheterna till att géra prognoser miste
vara ytterligt smi, om det verkligen dr sa, att férindringar 1 folks pre-
ferenssystem dr den for konsumtionsutvecklingen dominerande faktorn.
Eftersom man inte har nigon allmin teori f6r hur och nir sidana [6r-
dndringar kommer till stind, har man ju ocksi ytterst sm3i méjligheter
att beddéma i vilken min sddana férindringar ocksd kommer att intriffa
i framtiden. Det ir naturligtvis dirfér som det fr en prognosstillare
framstdr som angeléget att arbeta med en teori, vilken i stdrsta mojliga
utstrickning utgdr frin rent ekonomiska variabler sisom de for utveck-

lingen bestimmande faktorerna.
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Att pd grundval av enbart teoretiska dverviganden besvara frdgorna
angdende den betydelse, som fordndringen i folks preferenssystem har,
dr givetvis inte mdjligt. Det enda man kan goéra, dr ate gi till fére-
fintligt statistiskt material och underséka, i vilken mdn det dr méjligt
att gora en tillfredsstillande analys med enkla och konkreta medel. S3-
dan konfrontation har gjorts vid flera tillfillen tidigare och de resultat
man dirvid kommit till har i minga fall varit positiva. Och det mate-
rial, som presenteras i foreliggande undersdkning, ger vid handen, att
konsumtionsutvecklingen dven under en ganska ldng tidsperiod pd fler-
talet punkter kan analyseras med hjdlp av ett mycket begrinsat antal
variabler, 1 frimsta rummet di inkomster, priser och befolkningsforhdl-
landen. De statistiska serierna uppvisar i minga avseenden, si stora regel-
bundenheter, att eventuella férindringar i preferenssystemen inte be-
hover tillgripas sdsom férklaringsgrunder, annat 4n pd enstaka punkter.

Vad som nu sist sagts giller i frimsta rummet stérre grupper av varor.
Gir man ner till den enskilda varan, blir analyssvirigheterna oftast
betydligt stiérre. Det forefaller dirfér vara s&, att folks tycke och smak
dr starkt forinderliga, nir det giller den enstaka varan, men diremot
ganska stabila, nir det giller storre varugrupper av typen matvaror, bo-
stad, kldder etc. Detta hinger givetvis ihop med att substitutionsméjlig-
heterna dr betydligt stérre mellan de enstaka varorna in mellan sddana

varugrupper.
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KAFPITEL 3

PROGNOSMETODER OCH STATISTISKT
MATERIAL

Prognosens karaktir

En ckonomisk prognos innebir en utsaga om den framtida storleken pi
en eller flera ekonomiska variabler. En sddan utsaga kan formuleras pd
flera olika sdtt. Den kan for det £5rsta uttrycka den framtida storleken
pd ifrgavarande variabler med visentligt olika grad av precision; prog-
nosen kan vara vag och begrinsad till ett angivande av den rikining i
vilken prognosvariablerna kommer att [6rindras, men den kan ocksi
vara starkare preciserad och ange — exakt eller inom vissa granser — hur
stora [6rindringarna kommer att bli. For det andra fdr man tidnka
sig, att en prognos alltid dr fsrbunden med vissa — implicit eller explicit
angivna — férutsittningar angiende hindelseutvecklingen pi ett eller
annat omride, och dessa férutsittningar kan vara mer eller mindre re-
striktiva. De kan vara av allmin karaktir och utgéras av villkor av ty-
pen =om inte freden stérs», »om ingen depression intrdffar» etc,, men de
kan ocksd inkiudera vissa rent kvantitativa angivna villkor av typen »om
nationalinkomsten stiger med tre procent om dret», som prisrelationerna
blir ofdrindrades, som rdntan sinks med en procent» etc. Genom an-
givandet av sidana fsrutsitiningar inskrinks prognosens giltighet och
prognosstillaren reserverar sig dirigenom fér vad som kommer att ske,
om de inte blir uppfyllda.l

* Stone skiljer mellan prognoser, som 4r »conditional> och sidana som 4r »incondi-
tional=. Med det férra slaget memar han dirvid — sivitt man kan se — prognoser

som dr forenade med ett explicit angivet villkor av den lyp, som ovan nimnts. Se
. Stone: The Role of Measurement in Economies, Cambridge 1g5t, s. 8.
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De slutsatser som kan dras av en prognos dr givetvis helt beroende av
hur den 4r formulerad. Den prognos, som ir begrinsad till att ange en
viss variabels utvecklingsriktning, ger naturligtvis mindre information 4n
den, som anger hur stor forindringen kommer att bli. Och den prognos,
som anger férindringen till ett vidstrickt intervall — sdg t.ex. till en
okning pi mellan 10 och 5o procent, ger naturligtvis mindre upplysning
in den, som anger okningen inom sn#vare grinser — t: ex. till mellan 20
och g0 procent. For den, som ¢nskar veta vad som kommer att ske i fram-
tiden dr vidare en prognos av desto stérre intresse, ju mindre restriktiva
de med prognosen fdrbundna fdrutsittningarna dr. Fér dem, som inte
tror pi dessa, mister givetvis prognosen mycket av sitt intresse. En prog-
nos, stilld under exempelvis den f6rutsittningen, att alla prisrelationer i
framtiden kommer att bli oférindrade, kan knappast vara av ndgot stérre
intresse f6r dem, som #r &vertygade om att prisrelationerna i verklighe-
ten kommer att undergd visentliga férskjutningar.

Av vad som nu sagts har framgétt, att man fér en prognos kan upp-
stilla de énskemdlen, att den skall vara starkt preciserad och fri frin
restriktiva fSrutsdttningar. Att uppfylla dessa Snskemdl dr emellertid
langtifrdn alltid mé&jligt. Svarigheterna att géra en prognos med en viss
grad av tillférlitlighet vixer nimligen mycket snabbt med Gkningen i
precision och med minskningen i anvindningen av restriktiva fdrutsétt-
ningar. Fér den som stiller prognosen 4r det naturligtvis svirare att —
med samma grad av tillforlitlighet — gdra en starkt preciserad prognos
in att gora en svagt preciserad sidan. Det &r ju uppenbarligen littare att
uttala sig om i vilken riktning en variabel kommer att utveckla sig 4n att
mera exakt uttala sig om hwur stor den kommer att bli i framtiden. Och
for prognosstillare dr det naturligtvis ocksd desto svirare att géra sin
prognos ju mindre restriktiva [grutsdttningar han anvinder. Om han
t. ex. baserar sin prognos pi en forutsittning om oférindrade prisrela-
tioner, besparas han ju dirmed de svirigheter, som 4r férenade med att
avgora hur prisrelationerna verkligen kommer att utveckla sig och hur
sddana férindringar kan tinkas inverka pd den eller de variabler, prog-
nosen giller.

For foreliggande undersékning har det framstdtt som ett sjdlvklare
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mil att gdra prognoserna numeriskt preciserade. PA flertalet punkter
kommer dirfor férutsigelserna f6r 1965 att ges i silfermissig form. Det
mi emellertid observeras, ate de siflror som anges hir — liksom fallet 4r
vid alla ekonomiska prognoser — alla méste tédnkas vara forenade med
ganska stora osikerhetsmarginaler. De angivna prognosvirdena fir dir-
for fattas enbart sésom ett utiryck for den ifrdgavarande variabelns unge-
firliga storlek,

For att kunna gora prognoserna numeriskt preciserande och samtidigt
hilla den dirmed forbundna problematiken inom rimliga grinser har det
varit nodvindigt att avgrinsa synfiltet genom att anvinda vissa i sjilva
verket starkt restriktiva villkor. Hédr har valts att lita prognoserna bli
betingade av villkoren, att hela den privata konsumtionen per capita
volymmissigt sett kommer att 8ka med alternativt tre eller tvd procent
om 3ret frin 1g55 till 1g65. Detra innebir att konsumtionsvolymen per
capita 1965 enligt g-procentsalternativet férutsitts komma att bli g4 pro-
cent och enligt 2-procentsalternativet 22 procent stérre in under 1gp5.

Givetvis dr valet av de tvd nu nimnda alternativen ganska godtyckligt.
Aven andra siffror kunde valts med kanske lika stor rdtt. Det dr utom-
ordentligt svdrt att yttra sig om den totala konsumtionens framtida &k-
ningstakt. Det dr s§ minga nu okinda férhillanden som spelar roll dar-
vidlag, inte minst den framtida ekonomiska politiken, den ekonomiska
utvecklingen i utlandet samt den inhemska produktivitetsutvecklingen.
I brist pd majligheter att gdra en ens tillndrmelsevis tillfredsstillande
prognos pd dessa omrdden har vi i denna undersokning valt att sésom
alternativ for utvecklingstakten vilja tvé siffror som ligger pd var sin
sida om virdet pd den oSkningstakt som — bortsett frin krigsiren ~
kunnat konstateras under de senaste g5 dren.

Det mi nu emellertid papekas, att de i det féljande presenterade prog-
noserna kan vara av visst intresse, dven om man inte tror pd nigot av de
angivna utvecklingsalternativen. Upplysningsvirdet hos prognoserna stir
och faller inte helt med frigan om dessa kommer att uppfyllas eller ej.
Man kan nimligen dven fatta prognoserna pd ett sitt, som gor dem
mindre villkorliga. I stdllet for att betrakta prognoserna sdsom giltiga
for ett visst 4r, 1965, kan man betrakta dem sisom giltiga for det 4r di
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den privata konsumtionen har ékat volymmissigt sett s& mycket som
svarar mot en irlig 6kningstakt pd 5 respektive 2 procent per capita om
aret under 10 ir. Flertalet av de I det f8ljande angivna prognoserna kan
faktiskt fattas pi det sdttet. Undantag frdn denna regel utgdr dock de
punkter i framstillningen, som antingen giller sidana varukép, vilka
till sin omfattning 4r starkt bercende av dldersférdelningen — t. ex. mo-
torcyklar — eller sddana varor, som idnnu inte slagit igenom fullstandigt
utan kan sigas vara inne i ett av inkomstférindringar oberoende expan-
sionsskede, exempelvis televisionsmottagare. I blda dessa fall ar det
uppenbart att sjilva tidsavstdndets lingd frdn nu och till den tidpunkt
prognosen avser ir av stor betydelse.l

Prognosmetodiken

Om en ekonomisk prognos skall kunna goéra anspradk pid att innebira
ndgot annat dn ett 16st utkastat pistiende, maste den baseras pd en
hypotes angiende mekanismen i det skeende, som dr avgorande for den
hindelse prognosen avser. Prognosstillaren maste férestilla sig, atr det
forekommer vissa regelbundenheter i det ekonomiska skeendet, i form
av frdn tid till annan oférindrade samband mellan olika ekonomiska
variabler, och pi grundval diirav konstruera sin hypotes. Denna fir di
formen av en modell Gver det eller de samband, som han anser vara av
relevans i sammanhanget. Modellen mdste dirvid vara si beskaffad, att
prognosstillaren frin den samt eventuellt gjorda férutsidtiningar kan hir-
leda det som han i sista hand méiste komma fram till [6r att kunna ut-
tala sig om framtiden, nimligen ett samband mellan 4 ena sidan prognos-
variabelns storlek vid den tidpunkt eller under den tidsperiod prognosen

! Naturligtvis inverkar dessa forhillanden fven pd konsumtionen av andra varor
och det skulle di kunna sigas innebdra, att prognoserna idven fér dessa skulle bli
bundna vid sjdlva tidsavstindets lingd. Stringt taget dr detta naturligtvis riktigt, men
mot den invindningen kan sigas, dels att Aldersférdelningen férdndras ganska lAngsamt
och att det hirfor behdvs en ganska stor tidsforskjutning fér att skillnader i 4lders-
férdelningen skall bli av nigon stdrre betydelse, dels att de varor, vars utveckling av
andra skil dr stidsbundens utgdr endast en mycket ringa del av den totala konsum-
tionen och att »fels i prognosen betriffande dessa varor spelar liten voll {61 progno-
sen pl andra punkter.
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avser och 4 andra sidan vissa vid prognostillfillet kinda fakta. Detta
samband skall i det f6ljande kallas prognossambandet.

S3som en exemplifiering av dessa férhillanden kan hir ndmnas de
prognossamband, som i f5religgande arbete kommit till anvindning be-
triffande tidningskonsumtionen 1g65. Om vi betecknar tidningskonsum-
tionens volym under ir f med @, och den totala konsumtionens volym
under 4r ¢ med C,, allt riknat per capita, kan detta samband skrivas

2 1055 = — 22,1 +0,0262 C\psp.

Denna ekvation har erhillits genom att sammanstilla den fér tidnings-
konsumtionens bestimningsgrunder anvinda modellen

Q:= —22,1+0,0195 G;

med betingelsen, att den totala konsumtionsvolymen per capita skall

stiga med 3 procent om dret frin 1955 till 1965, dvs.
Ciges = 1,08 Cypss-

Siffran 0,0262 1 den &versta ekvationen ir helt enkelt produkten av 0,0195
och 1,030

Det problem man stills infor vid férsék att gbra en prognos dr tyd-
ligen att finna ett prognossamband. Frigan &r dd, hur man skall kunna
gora det. Ja, nir det giller en ekonomisk prognos, dr det sjilvklart, att
man 1 forsta hand vinder sig till den ekonomiska teorin pd omridet,
Denna behandlar ju just de inb&rdes relationerna mellan olika ekono-
miska variabler och den bér ddrfor vara dgnad att sdga, vilka samband
och vilka variabler, som kan vara av betydelse f6r prognosvariabelns ut-
veckling. I exemplet med tidningskonsumtionen skulle siledes det forsta
steget vid uppgdrandet av en prognos vara, att man gick till konsumtions-
teorin och undersdkte, vad denna kunde siga om konsumtionen av tid-
ningar. Med den teori, som skisserats i foregdende kapitel skulle man di
komma till det resultatet, att efterfridgan pd tidningar — liksom pd andra
varor — till sin storlek ir beroende pd konsumenternas inkomster, priset

pé tidningar, priserna pi alla &vriga varor och minga andra variabler.

76



I sin generella utformning kan emellertid den rena teorin dock aldrig
utgéra enda héllpunkten for uppstillandet av en modell, anvindbar for
numeriskt preciserade prognoser. Skilen dartill 4r tvd:

For det férsta innefattar den generella teorin vanligen sd mdinga va-
riabler, att det skulle vara praktiskt ogérligt att — utan orimligt restrik-
tiva férutsittningar — vid en prognos ta hédnsyn till dem alla, Det har
ju exempelvis i foregdende kapitel visats att marknadsefterfrigan pé en
vara ir avhingig av samtliga p4 marknaden [6rekommande priser, alla
de enskilda individernas subjektiva virderingar, inkoroster, férmégenhet
etc., och att laborera med alla dessa variabler dverstiger uppenbarligen
lingt det mojligas grins. Om man i tidningsexemplet ovan skulle géra
det, skulle medellen bli odndligt komplicerad; den skulle — férutom den
ekvation utvisande hur tidningskonsumtionen bestims av alla dessa
variabler — dirjimte behéva innehdlla ekvationer utvisande hur alla
dessa sistnimnda bestdms av andra, hur dessa senare i sin tur bestdms av
ytterligare andra osv. osv.

For det andra ger den rena teorin ofta en otillrdcklig upplysning om
karaktdren hos de [6rekommande ekonomiska sambanden. Sem regel kan
man genom rent teoretiska deduktioner inte dra andra slutsatser om
dessa samband 4n sidana, som géller den riktning i vilken en variabel
fordndras vid en separat fordndring i en annan variabel. Och i ménga
fall kan man inte ens sdga s& mycket. Naturligtvis kan teorin dn mindre
siga nagonting om sambandens numeriska utseende. Den relation, som
p4d grundval av den abstrakta teorin kan hérledas mellan prognos-
variabelns framtida storlek och kinda fakta, kan darfér aldrig tinkas
utsdiga mera dn nagonting om den riktning i vilken variabeln kommer
att férandras, och t. 0. m. detta ir mdjligt endast i ytterst enkla fall.

Nu nimnda férhallanden gér, att man fér att nd fram till en for prog-
nos anvindbar ekonomisk madell vanligen méste omforma den generella
teorin: den miste forenklas och de forekommande sambanden méste nir-
mare preciseras.

Firenhlingen av teorin innebdr, att man begrdnsar sig till att explicit
betrakta de i sammanhanget [6rekommande variablerna, som man i det

konkreta fallet anser vara av dominerande betydelse fér prognosvaria-
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belns utveckling. Ovriga variabler negligeras. Aven om dessa senare
radste tinkas ha en viss inverkan pi prognosvariabelns framtida storlek,
ligger det dock i ett sAdant forfarandes natur, att prognosstillaren tinker
sig denna inverkan sdsom mindre betydande. Efter en sddan fdrenkling
kan man dock inte lingre férestilla sig att de samband, som man fort
farande betraktar, skall lga exakt giltighet. Genom fdrenklingen har
man ju gjort vild pd dem och de kan direfter inte tinkas vara annat in
approximativa. Detta férh&llande brukar man ibland symboliskt ge ut-
tryck &t genom att i ekvationerna inféra en s. k. restvariabel, dvs. en
obestimd variabel, som i sig tidnkes innefatta all den inverkan som kom-
mer frin de negligerade variablerna. I det ovan angivna exemplet fir
man tdnka sig, att prognosstillaren genom en forenkling ersatt ett kom-
plicerat system av ekvationer med den enda ekvationen

Q: = F(Cy, z)

dér z, betecknar en restvariabel.

Vid en férenkling av nu ndmnt slag uppstdr alltid det problemet, vilka
variabler som skall anses tillhéra den ena och den andra av de tvi kate-
gorierna. Detta problem kan inte ldsas annat &n genom subjektiva
beddémningar frdn fall till fall, varvid dock naturligtvis en viss ledning
kan erhdllas frin tidigare gjorda erfarenheter. I exemplet ovan har
prognosstéllaren tydligen gjort den bedémningen, att tidningskonsum-
_ tionens omfattning till dominerande del bestims av en enda variabel,
den totala konsumtionsvolymen. For att komma till en sddan slutsats
miste han givetvis anse, att prisrelationerna, inkomstfdrdelningen etc.
inte spelar ndgon storre roll i detta sammanhang.

Efter det att nu diskuterade férenklingar gjorts kommer man till
problemet att ge de teoretiska sambanden en nidrmare precisering. Dir-
vid géller det att precisera den genom teoriférenklingen erhillna hypote-
sen genom en numerisk bestimning av denna. Aterknytande till det ovan
citerade exemplet kan detta problem sigas bestd i frdgan, hur man frin
den forenklade teorins samband Q, = F (C,, z,) skall kunna komma till
det numeriska sambandet
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Q.= —a2,1+0,0195 G+ z

Behandlingen av detta problem sonderfaller i tre etapper, For det forsta
maste prognosstillaren géra ett antagande om den matemaliska form,
som sambanden kan tinkas ha, Dirvidlag har han vanligen olika alterna-
tv att vilja mellan. Man kan vilja linjdra, logaritmiska, kvadratiska,
exponentiella eller andra funktionstyper, Nigon allmin regel angiende
vilken typ han bér vilja, kan inte ges mer dn méjligen den, att man bér
i forsta hand férséka med den enklast tinkbara funktionstypen. Man vet
ju, som tidigare sagts, a priori vanligen ytterst litet om karaktiren i de
frin teorin himiade sambandens karaktir, och di tjinar det ju inte
mycket till att komplicera problemet i onddan. Vid flertalet ekono-
metriska undersékningar brukar man laborera med antingen linjira
eller logaritmiskt linjéra funktioner. I exemplet ovan fir man tinka
sig att prognosstillaren valt den enkla formen @, =a + bC, + z,, dir
a och b dr konstanter, vars virde han frin bdrjan inte kinde.

Stundom kan man frén den ekonomiska teorin pd omridet dra vissa
slutsatser angéende karaktiren hos de samband, som ingér i hypotesen,
och di miste givetvis hiinsyn dértill tas vid funktionsvalet. Utgdr man
t. ex. frin den traditionella valhandlingsteorin, miste den funktion man
viljer vara s& beskaffad, att den uppfyller teorins implikation, att propor-
tionella inkomst- och prisférindringar inte paverkar efterfrigan. Man
miste med andra ord vilja en funktion, som 4r homogen i nominell in-
komst och i nominella priser. Detta dr ett av skilen till att vi i fore-
liggande undersékning genomgiende laborerat med realinkomsten och
de reala priserna som efterfrigebestimmande variabler.

Preciseringen av den ekonomiska modellens matematiska form &r i
och for sig inte tillricklig f&r att géra modellen till en meningsfull —
dvs. en falsifierbar — hypotes. 1 och med att man infdrt restvariabler i
de betraktade sambanden, kommer dessa samband att bli identiskt upp-
fyllda, vilken matematisk form och vilka virden pd déri ingdende kon-
stanter som 4n viljs. Den ovan betraktade ekvationen, Q, = a2 + C, + z,
exempelvis uttrycker — s3 linge inga restriktioner lagts pi restvariabelns

variationer — inte en hypotes utan blott och bart en identitet. Variabeln
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z d@r ju definierad s& att likhetstecknet alltid skall gilla. For att der
ekonomiska modell man arbetar med — antingen den bestdr av en end:
ekvation eller av ett system av ekvationer — skall utgbéra en hypote:
miste man gora vissa antaganden om de ingdende restvariablernas varia
tionsegenskaper. Och att gora sddana antaganden utgdr den andra etap:
pen i den numeriska preciseringen av modellen.

De [6r modellens precisering nodvindiga antagandena om restva
riablernas variationsegenskaper kan formuleras pd olika sdtt.! Vilket
alternativ man i det enskilda fallet viljer fir bli bercende av dels vad
man tror om de samband man laborerar med dels hur man vill formu-
lera sin prognos.? I [religgande undersékning, dir syftemdilet r att gora
en prognos av typen skonsumtionen av den eller den varan kommer att
Oka eller minska approximativt sd och s& mycket» har det varit naturligt,
att sdsom restriktioner pd restvariablerna ligga det villkoret att dessa
variablers variationer skall vara ssmd» i jimforelse med variationerna i
den variabel prognosen giller.® Att ddrvid ge ndgon helt generell regel
f6r vad som skall menas med att variationerna ir »smi», 4ir knappast
mojligt. Det mdiste avgdras fran fall till fall. Det viktiga dr, att rest-

variablernas variationer skall vara tillrickligt sma for att hypotesen skall

* Om mau betraklar endast en enda ekvation eller ett anta] ekvationer inghende
I ett s. k. rekursivt system brukar antagandet formuleras si, att restvariabeln i varje
ekvation ir okorrelerad med de i samma ekvation ingiende forklarande variablerna
samt att dessutom restvariablerma ir icke seriekorrelerade. Vid betraktandet av s. k.
interdependenta system brukar antagandet vara formulerat si, att restvariablerna ir
okorrelerade med varandra, att ingen seriekorrelation férekommer samt att rest-
variablerna dr okorrelerade med alla exogena variabler — dvs. variabler, vars virden
betraktas som givna data Esr modellen. Se H. Wold: Possibilités et limitations des
systémes A4 chaine causale, Cahiers seminaire d'économetrie de R. Roy, 3. 1055.

? Det har stundom gjorts gillande, att antagandet om restvariablernas egenskaper
ir godiyckligt och att dirfér den forrauleringen brukar viljas, som innebir att upp-
skatiningsproceduren blir enklast. Enligt forfatiarens mening ar detta inte helt korrekt.
Vid val av antagande 4r man alitid i viss utstrickning bunden av den problemstill-
ning man star infor. Giller problemet exempelvis en prognos, méste antagandet goras
sd, att det »gdr ihops med det sil1, varpk man vill formulera sin prognos.

? Denna hypotes imnebir i sjilva verket att kvoten mellan restvariabelns och
prognosvariabelns standardavvikelser — dvs. den kvot, vars kvadratrot Wold i Demand
Analysis, 5. 232, kallar residual ratio — skall vara Jiten. Eftersom denna kvot i sin tur
fir lika med termen 1 — R* dir R idr den multipla korrelationskoefficienten, kan hypo-
lesen ocksd sdgas inncbira, att denna koefficient skall vara stor.
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innebidra att den fordndring, som prognosekvationen ger vid handen
skall vara approximativt lika stor som den verkliga.

1 och fér sig maste det anses ligga i hela det ovan i detta avsnitt be-
skrivna forfarandet, att prognosstillaren foérestiller sig restvariablernas
variationer som relativt smi. Som ovan ndmnts innebir ju férenklingen
av den generella teorin att man begrinsar sig till att betrakta de forkla-
rande variabler, vilka dr av dominerande betydelse i sammanhanget och
negligera sddana variabler, som kan anses vara av mindre betydelse.
Prognosstillaren méste { varje fall tidnka sig, att variationerna ir s sma,
att han anser sig kunna ange prognosvariabelns storlek inom grinser
tillridckligt sndva for att prognosen inte skall bli en ren trivialitet. Kan
han inte det blir ju hans uttalande skiligen ointressant.

Nir de nu ndmnda antagandena om modellens karaktir gjorts dterstir
problemet att bilda sig en uppfattning om den numeriska storleken pa
de i ekvationen eller ekvationerna férekommande konstanternas storlek.
Och ddrmed 4r vi inne pa den tredje etappen i preciseringen av teorins
samband. Detta problem kan endast 16sas genom en analys av statistisht
erfarenhetsmaterial. Man fAr [6rstka finna sddana empiriska data, som
kan (jina till upplysning dirvidlag. Allt efter det statistiska material som
man har méjligheter att erhélla kan man tinka sig olika [6rlaranden.
Har man tillging till statistiska tidsserier 6ver alla de i modellen ingi-
ende variablernas variationer, kan man underséka vilka virdekombina-
tioner pa de i modellen ingiende konstanterna, som ger bist Sverens-
stimmelse mellan hypotes och verklighet. Dessa virden kan man sedan
vilja for modellen. Om sd inte 4r fallet kanske man vigar gbra vissa
analogislut frin andra omrdden. Man kanske vgar dra paralleller frin
utlandet etc. I det ovan givna exemplet skulle prognosstillaren kunna
uppskatta konstanterna a och b genom att férsoka finna sddana virden
pé& dessa, som insatta i ekvationen skulle géra variationerna i z, tillrick-
ligt sma. Om han trodde, att utvecklingen i virt land pd detta omride
dr likartad med motsvarande utveckling i exempelvis USA, skulle han
frdn empiriskt material dirifrdn kanske viga dra vissa slutsatser osv.
Vilka typer av statistiskt material som kan tdnkas komma till anvindning
och vilka rent tekniska metoder, som kan utnyttjas vid uppskattningen
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av de i en ekonomisk modell forekommande konstanternas virden, skall
i detta avsnitt inte nirmare berdras. Vi dterkommer dirtill i det fdljande
och dirpd t6ljande avsnitt.

Nir modellen vil blivit numeriskt preciserad, ger sig prognosen mer
eller mindre av sig sjalvt. Det har ju tidigare sagts, att modellen — om
den Gverhuvudtaget skall vara anvindbar [6r prognos — méste vara sd
konstruerad, att den i kombination med eventuellt férekommande be-
tingelser, skall ge mdjligheter till uppstillandet av en prognosekvation,
dvs. en ekvation mellan & ena sidan prognosvariabelns virde vid den
tidpunkt eller den tidsperiod fér vilken prognosen giller och & andra si-
dan vid prognostillfillet kdanda data. Man mdste alltsd forutsdtta, att
prognosstillaren konstruerat sin modell, s& att dessa méjligheter fére-
ligger och efter modellens numeriska precisering blir d& uppstillandet
av prognosekvationen samt berdkningen av prognosvariabelns framtida
virde en ren rikneprocedur, som inte rymmer ndgra speciella problem. I
virt tidningsexempel ovan ser modellen efter den numeriska precise-

ringen ut pi f5ljande sdtt

Q.= —22,1 +0,0195 C;

vilket tillsammans med betingelsen
Cioes = Cigss 1+ 0,03)10
ger den tidigare angivna prognosekvationen

Q yoss = — 22,1 10,0262 Gy,

Hur en prognos kommer att stimma &verens med verkligheten dr
givetvis beroende p graden av realism i den bakomliggande hypotesen.
Ju mer realistisk denna hypotes ir desto stdrre dr sannolikheten for en
lyckad prognos. Om man vill bedéma rimligheten av en prognos méste
man dirfér forsgka bedéma realismen i den bakomliggande hypotesen.
I minga fall dr en sddan beddmning svir eller rent av omajlig att gora.
Stundom har man emellertid mdjligheter att préva sin hypotes pa statis-
tiskt material. Detta kan goras i de fall, dd man har tillghng till uppgif-
ter pd hur de i prognosekvationen ingdende variablerna varierat under
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en f6ljd av r bakdt i tiden, I s& fall kan man undersdka om hypotesen
angdende restvariablernas ringa variation verkligen varit uppfyllt fér
tidigare &r. Det kan man ju se genom att sitta in tidigare drs variabel-
virden i modellen och konstatera restvariablernas varden. Om man dir-
vid finner att restvariablernas variationer inte varit asmés, tyder detta
naturligtvis p3 att modellen icke stdr i dverensstimmelse med verklig-
heten. Man bér i s& fall {érkasta modellen och forséka finna en mer rea-
listisk sddan.

Det idr naturligtvis en mycket stor f6rdel, om prognosstiillaren pé detta
sitt kan préva sin hypotes. Han far ju di mdjligheter att sovra mellan
olika alternativa hypoteser: han kan férkasta dem, som inte stimmer
med det statistiska materialet, och acceptera dem som stimmer. P4 s§
sitt fir han naturligtvis betydligt mer fast mark under fétterna in om
ingen prévning sker och han kan kidnna sig mer siker pi att hans teori
ir rimlig.

Av vad som nu sagts i detta avsnitt har framgitt att det allminna for-
farandet vid uppgdrandet av en prognos tillgdr pd f6ljande sdtt. Man
utgdr frin den ekonomiska teorin i dess generella utformning och for-
enklar denna i férsta hand genom att till en restvariabel sammanféra alla
de i teorin forekommande variabler, som inte ir av dominerande bety-
delse for prognosvariabelns utveckling. Dérigenom erhills den rent for-
mella ekvationen. Denna preciseras sedan ytterligare genom angivandet
av dels den matematiska formen i férekommande samband, dels vissa
villkor betriffande restvariabelns variationer. Genom studium av statis-
tiskt erfarenhetsmaterial uppskattas sedan de numeriska virdena pd de
konstanter, som ingdr 1 modellen, och dirigenom erhdlls en fullt preci-
serad modell. I den mén sd dr mojligt prévas sedan denna med hjilp av
statistiskt material genom att man underséker, om restvariabelns varia-
tioner verkligen stir i ¢verensstimmelse med de gjorda antagandena.
Om si kan anses vara fallet kan modellen accepteras. Frin denna modell
samt eventuella férekommande forutsittningar kan man direfter hir-
leda prognossambandet och genom att berikna detta erhdlls prognosen.

Till denna beskrivning av det allminna férfaringssittet vid stillandet
av en prognos mi fogas ett visserligen sjilvklart men dock ingalunda
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oviktigt pdpekande. Om man anvinder statistiskt material for den nu-
meriska preciseringen av en modell, som sedan skall anvindas fér prog-
nosindamil, mdaste diri uppenbarligen ligga implicit en forestillning om
att samma samband kommer att férefinnas 1 framtiden, som de, vilka
férekommit under den tidsperiod och pi det omrdde varifrdn det statis-
tiskd materjalet & hdmtat. Det géller didrfor alltid, nir man goér en prog-
nos, att tinka igenom huruvida detta verkligen kan antas vara fallet.
Endast om svaret didrvid blir jakande kan det angivna prognosférfarandet
anvindas. Blir svaret nekande fir man férsoka, antingen att finna annat
statistiskt material eller att omformulera sin modell, s3 att den kan in-
rymma bidde de samband, som varit gillande under den period, frdn
vilken det statistiska materialet hamtats och de samband, som kommer
att gilla i framtiden.

1 foreliggande undersdkning, dir vi i stor utstrickning anving statis-
tiska data anglende omfattningen av olika varukop &r frdn &r under
det senaste kvartsseklet har sistnimnda problem stindigt varit aktuellt,
bland annat p& grund av att den period, som tdcks av forekommande
statistiskt material innefattar krigséren och efterkrigsdren under vilka de
ekonomiska fgrhillandena i flera avseenden varit sonormala» samt dir-
for att denna tidsperiod utgjort en introduktionsperiod for en stor méingd
varor, vilket medfort vissa alldeles speciella drag i utvecklingen. Av
denna anledning har vi undvikit att vid vdra elasticitetsberdkningar
utnyttja data fr&n krigsdren eller andra 3r, d& kdpen av ifrdgavarande
varor inskrinkts pi grund av varubrist. De statistiska uppgifterna ger
ju i s&dana fall inte uttryck for efterfrdgans utan snarare utbudets stor-
lek. For vissa varor, vilka under det har betraktade tidsavsnittet befun-
nit sig i en utpriglad introduktionsperiod har vidare elasticitetsberik-
ningar pd tidssericrnaterialet inte ansetts motiverade; de férindringar,
sorn skett har ju i sddana fall inte berott pd inkomst- eller prisutveck-
lingen. P& ett omride, didr bristsituation férelegat — bostadsmarkna-
den — har vi foérsokt att korrigera de forefintliga statistiska uppgifterna
angdende konsumtionens storlek genom uppskattningar av efterfrige-
Overskottets storlek.
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Konsumtionsstatistiskt material och dess utnyttjande
fér prognoser
Den statistiska information, som man i forsta hand har behov av vid upp-
gorandet av en prognos over konsumtionen, dr givetvis data dver de
variabler, som forekommer i den modell man arbetar med. Man méste
sdledes i varje fall ha uppgifter om konsumerade kvantiteter av den eller
de varer prognosen giller och dirutdver ocksd vanligen uppgifter Gver
dessa varors priser, konsumenternas inkomster samt méinga andra [6r
hillanden. Féreliggande avsnitt skall dgnas &t en redogérelse f6r de olika
typer av statistiska data, som ddrvid kan komma i friga och &t det sitt
varpa dessa olika typer kan utnyttjas vid stillandet av en prognos. Di
det emellertid skulle fora for langt att dirvid g& in pd allt det statistiska
material, som kan tinkas komma till anvindning vid en konsumtions-
prognos, skall [ramstéllningen i det {3ljande begriinsas till att gilla sidan
statistik, som avser konsumtion av varor och tjinster.
Konsumtionsstatistiskt material uigdrs av antingen marknadsstatistik
eller budgetstatistik. Den [61ra typen av material ger uppgifter om hur
mycket som sdlts av olika varor pd en viss marknad — vanligen da i hela
landet — under ett ar eller nigon annan period. Den senare material-
typen anger hur mycket som kdpts av olika varor i vissa hushlls-
grupper, klassificerade enligt egenskaper sdsom inkomstens storlek, antal
barn, bostadsort etc. De marknadsstatistiska uppgifterna kan ofta erhal-
las i form av tidsserier, dvs. {6r en £5ljd av 4r eller andra perioder bakit
i tiden. Detsamma giller inte de budgetstatistiska uppgifterna. De kan
vanligen erhillas endast [6r enstaka &r, Anledningen till denna olikhet
mellan materialtyperna ir den, att den {&rra typen vanligen beriknas
med hjilp av 16pande arlig statistik, medan den senare typen erhills frn
budgetundersdkningar — vid vilka folk tillfrdgas hur mycket de képt av
olika varor — och sidana undersékningar brukar inte utféras arligen.
Den information, som kan erh&llas fr&n marknadsstatistiska data, dr
uppenbarligen visentligt annorlunda till sin karaktdr in den, som kan
erhillas frin budgetstatistik. Denna senare kan sdgas ge en situations-
bild av de olikheter { konsumtionsvanorna, som férekommer mellan olika
befolkningsgrupper, medan de marknadsstatistiska tidsserierna visar de
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férindringar som frin tid till annan intrdffat i varukdépens omfatming
och inriktning. Det ir siledes helt olika féreteelser — olikheter mellan
hushillsgrupper respektive forindring frin en period till en annan —
sorn de bdda materialtyperna ldmnar upplysning om. Detta gor, helt na-
turligt, att deras anvindbarhet for prognosberdkningar blir helt beroende
pd vad for slags information prognosstillaren anser sig behova och att
sitten att utnyttja den information de lamnar stiller sig visentligt olika.
Som nidmnts i f8regdende avsnitt kan en ekonomisk modell sdgas bestd
av ett system av ekvationer mellan ekonomiska variabler. Dessa ekvatio-
ner tinkes vara giltiga fér varje tidsperiod inom en f6ljd av perioder. Om
man nu, i och f6r den numeriska preciseringen av en siddan modell, vill
konfrontera denna med verkligheten, dr det av naturliga skil tidsserier
tver de i modellen férékommande variablerna man i frimsta rummet
har behov av. Har man tillgng till sddana tidsserier, kan uppskatt-
ningen av virdena p& modellens konstanter ske direkt. Man kan ju dirav
se, hur de oltka variablerna samvarierat under tidigare perioder, och
p4 grundval av den konstaterade samvariationen berikna de virden
pé& modellens konstanter, som ger bist &verensstimmelse mellan mo-
dell och verklighet. Genom att insitta dessa virden i stillet f6r motsva-
rande okidnda konstanter blir modellen tydligen numeriskt preciserad.
Det ar emellertid l4ngtifrin alltid mojligt att erhdlla tidsserier Gver
samtliga i en ekonomisk modell ingdende variabler. Man far i s fall for-
soka skaffa sig den upplysning man behéver pa grundval av andra typer
av statistiskt material. Dérvid stdr flera olika méjligheter till buds: 1)
man kan stundom utnyttja tidsserier éver andra variabler dn dem som
férekommer i modellen, 2) man kan utnyttja marknadsstatistiskt mate-
rial, som inte har formen av tidsserier, och 3) man kan utnyttja budget-
statistiskt material, Det m& emellertid pdpekas, att vilketdera av dessa
alternativ som dn viljs, méste — som nirmare framglr av det f5ljande
— anvindningen av dessa materialtyper f6r preciseringen av en modell
alltid vara férbunden med vissa mer eller mindre godtyckliga analogislut,
vilka icke behover goras, ndr man enbart arbetar med tidsserier 6ver de
i modellen férekommande variablerna. Vi skall nu nedan nigot nirmare

diskutera i vilka fall de ovan angivna typerna av material kan anvandas.
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1y Tidsserier &ver skdana variabler, som inte forekommer i modellen,
kan utnyttjas i de fall, d4 man anser sig kunna dra analogislut frdn andra
variablers utveckling till utvecklingen fér nigon i modellen férekom-
mande variabel. Det dr framfor allt nir det giller pris- och inkomst-
elasticiteter samt nya varors introduktion, som sidana analogislut kan
tinkas forekomma, och analogin kan di gilla mellan & ena sidan en i
modellen fsrekommande vara samt 4 andra sidan antingen en annan mer
eller mindre likartad vara — eller ifrdgavarande varas motsvarighet i ut-
landet. Sdg t ex. att man stdr infor problemet att bestimma pris- och
inkomstelasticiteterna fér en vara, A, for vilken man inte har tillging
till négon tidsserie. Om man di har den hypotesen, att vara A reagerar
pa pris- och inkomstférindringar pd samma sdtt som en med vara A
pa ett eller annat sdtt besliktad vara, B, har man naturligtvis anled-
ning att berdkna elasticiteterna fér denna senare vara och anse dem
giltiga dven fér vara A. Eller siig, att man har den hypotesen, att vara A
i virt land reagerar pd pris- och inkomstférindringar pid samma sitt
som vara A gjort i ndgot annat land, t. ex. USA. I sa fall har man natur-
ligtvis anledning att berdkna pris- och inkomstelasticiteterna for vara A
1 USA och anse dem giltiga dven for vért land.

Analogislut av dessa typer har i foreliggande undersékning kommit till
anvindning pi vissa enstaka punkter. S har t. ex. varit fallet med prog-
nosen &ver kdpen av televisionsapparater, for vilken av naturliga skil
inga tidsserier kunnat erhillas, samt med prognosen dver bilképen, Tele-
visionsprognosen baserar sig p4 en inom Industriens Utredningsinstitut
tidigare gjord berikning, dir apparatkdpens omfattning 4ren nirmast
efter televisionens inférande i virt land beriknats genom analogislut
frin motsvarande utveckling i England.? T en dessférinnan inom IUI
gjord televisionsprognos drogs dven analogislut frdn kdpen av radio-
apparater i Sverige under radions introduktionsperiod hir.? Bilprognosen
har delvis baserats pid analogislut frn bilutvecklingen i USA under
1g20-talet, dvs. den period i vars borjan biltdtheten i USA var ungefir
i paritet med den nuvarande biltitheten i vart land.

1 J. Wallander och C. G. Dahlerus: Efterfrigan pd televisionsapparater i Sverige,

Sthlm 1957.
? Svensk television. Efterfrigan, tillverkning, import. En prognos. Sthim 1954,
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2) Marknadsstatistiskt material i annan form dn tidsserier kan stundom
anvindas f6r berikning av inkomstelasticiteter. Om man har den hypo-
tesen att de skiljaktigheter i konsumtionsinriktning, som kan konstateras
genom internationella jimférelser, huvudsakligen ir betingade av skilj-
aktigheter i realinkomstnivi mellan de olika linderna, kan man natur-
ligtvis dirav dra vissa slutsatser angiende de férindringar i konsumtions-
inriktningen, som kan tinkas bli f6ljden av en realinkomsth&jning i det
egna landet. Denna metod f6r berikning av inkomstelasticitet har i sjdlva
verket kommit till anvindning i ett flertal ekonomiska undersékningar.?
I foreliggande arbete har 4tskilliga slutsatser baserats pd internationella
jimforelser av detta slag. Framfor allt har dessa jimforelser gillt Sverige
ochh USA, Tanken har dirvid varit den, att USA, som kan sigas ha en
hégre genomsnittlig realinkomstnivd dn vért land, sligger fores oss i
utvecklingen och att konsumtionsinriktningen j vért land i framtiden
ddrfér mer och mer bér nirma sig den, som f6r nirvarande férekommer
i USA. Det sger sig sjdlvt att alla slutsatser av dylikt slag maste dras med
allra stérsta [Srsiktighet och med hinsyn tagen till de rent geografiska
och institutionella olikheter, som féreligger mellan linderna.

) Budgetstatistiken ger som ovan nimnts upplysning om hur olika
grupper av hushll disponerar sina utgifter. Dérifrdn kan man siledes f&
reda pd vilka olikheter, som i konsumtionsvanorna férekom mellan hus-
h&ll med olika inkemst, olika antal barn, med olika bostadsort etc. In-
formation av dessa slag kan, naturligt nog, vara av mycket stor betydelse
for en prognos. Den modell man har kan ju mycket vil tinkas innefatta
dylika hushdllsgruppers konsumtion som variabler. Under den férut-
sittningen att den konsumtionsstruktur, som f&ér de olika hushéllsgrup-
perna kan konstateras i materialet, dr »typisk= for ifrdgavarande grupp
och att olikheterna grupperna emellan till dominerande del beror pé
skiljaktigheten i inkomst, barnantal, bostadsort etc., kan man av dessa
uppgifter uppenbarligen sluta sig till vad som kommer att ske betrif.
fande de sammanlagda varuképens omfattning och inriktning vid f&r-

dndringar i de olika gruppernas numerdr. Man kan di exempelvis be-

* L. Juréen: Long-term-trends in Foed Consumption, A multi-country study. Eco-
nometrica 19567 1.
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doma den effekt p& konsumtionsvarukdpen, som kan tinkas komma {rin
férandringar i inkomstférdelningen, i barnfrekvensen, i ildersférdel-
ningen ete. 1 féreliggande fall har budgetstatistiskt material i ménga fall
kommit till anvindning fér sidana bedémningar.

Den fér lingsiktiga prognoser mest betydelsefulla information, som
kan hiameas frin budgetstatistiskt material, ir uppgifterna Gver hur hus-
hdll i olika irkomstklasser disponerar sina utgifter. Med hjilp av dessa
uppgifter kan man namligen dra vissa slutsatser hur kensumtionsvaru-
képen péverkas av inkomstférdndringar. Under det villkoret, att de mel-
lan inkomstklasserna konstaterade olikheterna i konsumtionsvanorna, &r
betingade enbart av olikheten i inkomsternas storlek kan man givetvis
sdga, att budgetmaterialet ger en bild av hur konsumtionen till storlek
och inriktning bestims av inkomstens storlek. Eftersom detta villkor im-
plicerar, att en person som genom en inkomstfdrindring »flyttars frin
en inkomstklass till en annan samtidigt férindrar sin konsumtion och
tillagnar sig det konsumtionsmnénster, som tidigare varit gillande i den
inkomstklass, dit han flyttat, kan man p& grund av budgetmaterialet tyd-
ligen beddéma hur konsumtionsvaruefterfrdgan pdverkas av en allmiin
inkomsthdjning. Efter en inkomsthdjning pi 14t oss sdga 50 procent kom-
mer under detta villkor de hushill, som tidigare haft 4 coo kronor i in-
komst, att disponera sina utgifter pd samma sitt som de, vilka fére in-
komsthéjningen haft 6 ooo kronor i inkomst gjort, de som tidigare haft
6 ooo kronor i inkomst kommer att efter inkomsthdjningen disponera sina
utgifter p& samma sdtt som de, vilka férut haft gooo kronor i inkomst
etc. P4 sd sdtt kan man alltsd berdkna en slags inkomstelasticitet for olika
varor frin detta material.

Den ekonomiska tolkningen av de inkomstelasticiteter, som pd nu
namnt sitt kan beriknas pd grundval av budgetstatistiskt material, méste
alltid ske med stor forsiktighet, For att dessa elasticiteter verkligen skall
kunna betraktas som uttryck for de férindringar i efterfrigan, som foljer
av en inkomstférandring, maste det ovan ndmnda, uppenbarligen starkt
restriktiva, villkoret om inkomsten somn den dominerande killan il olik-
heterna 1 konsumtionsavseende mellan de olika inkomstklasserna vara
uppfylld, Det ir emellertid tydligt att detta ofta icke #r fallet. Det dr
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t.ex. vilkdnt, att folk med &r frdn ir varierande inkomster, inte alls
brukar 14ta sin konsumtion variera lika mycket som inkomsterna, och att
detta forhillande kan medféra en systematisk feltolkning av de siffror
som budgetstatistiken limnar. Det 4r dverhuvudtaget inte troligt att folk
vid en inkomstindring genast anpassar sin konsumtion till det nya in-
komstliget. Som framhallits i féregdende kapitel har man anledning tro,
att en sidan anpassning ofta tar ganska ling tid i ansprdk och det miste
innebira, att en inkomsthdjnings effekt pA efterfrigan — Atminstone pa
kort sikt — kan fa en tendens att bli en annan, dn vad elasticitetsberidk-
ning pi budgetstatistiskt material kanske givit vid handen; dels gor ju
tidsutdradkten i anpassningen att folk vid en inkomstférindring inte ge-
nast tilldgnar sig de konsumtionsvanor som enligt materialet dr »typiska»
for den inkomstklassen, dels kan naturligtvis redan den konsumtions-
struktur inom de olika inkomstklasserna, som materialet givit vid han-
den, vara influerade av tidigare inkomstférindringar, vartill konsumen-
terna icke anpassat sig. Vidare dr det ju heller ingalunda sikert, att folk
vid inkomstférindringar ens p& ling sikt kommer att tilligna sig de
konsumtionsvanor, sorn tidigare varit rddande i de inkomstklasser, var-
till de flyttat, Sdrskilt miste rnan alltid beakta den méjligheten, att in-
komsten vid den tid budgetundersékningen gjorts varit starkt korrelerad
med négon annan starkt konsumtionspdverkande variabel — exempelvis
hushédllsmedlemrnarnas 2lder eller socialkiasstillhérighet — och att man
i sddana fall inte har ritt till den slutsatsen, att folk, som pi grund av en
inkomstidrandring »flyttars frin en inkomstklass till en annan, samtidigt
kommer att tilligna sig de konsumtionsvanor, sorm tidigare varit gillande
i den nya inkomstklassen.?

* Som ett typiskt cxempel pd detta forhillande kan nimnas f3ljande:

Om man pi grundval av uppgifter frin Socialstyrelsens budgetundersékningar 1952,
anvinder hela materialet och beridknar inkomstelasticiteten {dr biografbesok erhills
ett mycket hégt virde 2,8. Vid en nirmare granskning visar det sig, att denna hdga
clasticiter till stor del forklaras dirav, att de ldgsta inkomstklasserna, didr biobestken
var mycket sillsynta, huvudsakligen bestdr av personer dver 6o ir. Att dessa inte
frekventerar biograferna lika mycket som yngre personer forefaller fullt naturligt, dven
om man bortser frén eventuella inkomstolikheter. Efter en ildersdifferentiering av
materialet erhdlls for varje ildersgrupp en betydligt mindre inkomstelasticitet %n den
ovan nimnda. I vissa Aldersklasser blev dock elasticiteten fortfarande ganska hég. Vid
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Grupperingen av varor och tjénster

P4 grund av den stora mingfald av varor och tjinster, som ingdr i ett
lands totala konsumtion, ir det ogérligt att vid en undersdkning som
denna betrakta varje enskild vara eller tjinst for sig. Man maste alltid
anvinda sig av en mer eller mindre grov sammanslagning av de enskilda
posterna till grupper av varor och tjdnster. Det dr ddrvid ingalunda
sjalvklart Aur man skall géra den nédvindiga grupperingen. Denna kan
tinkas utford pi ett flertal olika sitt och a priori kan man inte siga att
nigot av dessa dr det generellt bista. Valet mellan olika alternativ kan
endast ske genom hinsynstagande till det speciella problem man stdr
infgr. De forhillanden som man vid grupperingen i frimsta rummet
miste beakta ir: for det forsta den primira problemstillningen, foér det
andra den konsumtionsteoretiska analysen och f6r det tredje det fore-
fintliga statistiska materialet.

For varje undersokning géller naturligtvis att gruppindelningen méste
goras si, att den svarar mot det problem, som man primért vill belysa.
Har man en vildefinierad frigestillning, blir denna di avgérande for
hur man vill gruppera de olika varorna och tjinsterna. Om, exempelvis,
syftemdlet med undersdkningen ir att skapa underlag for den ldngsik-
tiga planeringen inom foretagen, innebér detta att gruppindelningen bér
goras si, att de forekommande grupperna ir av intresse frdn producent-
synpunket,

Nir det giller den konsumtionsteoretiska analysen, kommer emellertid
frigan om gruppindelningen i en annan dager. Fér att man éverhuvud-
taget skall kunna géra en analys, maste ndmligen de grupper man labore-
rar med vara konsumtionsteoretiskl analyserbara, Dirmed menas dd, att

grupperna skall vara sidana att de kan inordnas i den konsumtionsteori,

en nidrmare genomging av materialet visade sig di, att i det &ldersdifferentierade
materialet de ldgsta inkomstklasserna — dir biografbeséken var sillsynta — domine-
rades av folk p& landsbygden. Och att landsbygdsbefolkningen inie gir ph bio lika
mycket som stadsbefolkningen &r ju I och fér sig fullt naturligt med tanke pd skill-
naden i mojligheter Lill biografbestk. En differentiering av ipalerialet inte endast
meilan dldersklasser utan dven mellan landsbygd och stad var dérfér nédvindig och
det gav vid banden mycket mindre inkomstelasticiteter &n vad det odifferentierade
materialet gjorde.
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varpd analysen baseras. I motsats till vad fallet ir t.ex. vid en rent be-
skrivande framstilining, kan man siledes vid en analys inte l4ta den
primira problemstillningen vara helt avgbrande fér gruppindelningen
utan denna méiste bestimmas genom konsumtionsteoretiska Gvervigan-
den. Vad som ir avgérande [or dessa sistnimnda skall vi inte g in pd
hir. Vi dterkommer dértill lingre fram.

Det dr naturligtvis ingalunda sikert, att de grupper, som innefattas i
en given frigestillning, dr konsumtionsteoretiskt analyserbara. I denna
undersdkning kan vi didrfér inte rikna med att den gruppindelning, som
frin vissa synpunkter sett kanske vore idealisk, skall vara majlig att
laborera med I analysen. 84g, sdsom ett hypotetiskt exempel, att man
frin féretagarhall skulle 6nska en analys av konsumtionsvaror, grup-
perade efter branschtillhérigheten hos de foretag, ddr de produceras.
Det vore di icke sikert, att man vid en analys skulle kunna laborera med
en sddan varugruppering. Det dr nimligen ingalunda sjilvklart, att varu-
grupper av sidant slag skulle vara méjliga att inordna i ett konsumtions-
teoretiskt schema. Vid en analys skulle man dérfor kanske tvingas till en
uppspaltning av de givna grupperna i sddana delgrupper, som var och
en for sig vore analyserbar. Aven om en sidan uppspaltning i princip
vore méjlig ar det emellertid inte sikert att man verkligen skulle kunna
gd denna vdg. Om man skall komma till analyserbara grupper blir man
kanske tvungen att driva uppspaltningen s& ldngt, att man i praktiken
nirmar sig ett betraktande av varje enskild vara och tjdnst {6r sig. Och
om si blir fallet stills man infér en orimlig arbetsbelastning. Det dr dir-
for ingalunda sikert, att man ndgonsin kan uppnd en samordning av
den gruppindelning, som den primira problemstillningen fordrar, med
den som konsumtionsteorin fordrar for en analys.

Vid en empirisk undersdkning dr man av naturliga skal alltid starke
beroende av det forefintliga statistiska materialets beskaffenhet. De
grupper, som forekommer i detta material, kan givetvis vara sidana, att
de inte stimmer $verens med och inte heller ir m&jliga att genom upp-
spaltning samordna med dem, som frin de tvd ovan nimnda synpunk-
terna sett vore idealiska att arbeta med. Der ldter sig visserligen sigas,
att de indelningar, som férekommer i de publikationer, varifrin denna
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underssknings statistiska material himtats, i stor utstrickning dr baserat
pi konsumtionsteoretiska Gverviganden och att materialet darfor bér
vara limpat [ér analyser. Det finns dock atskilliga undantag frin denna
regel. Minga uppgifter hidrstammar exempelvis {rén industri- och han-
delsstatistiken och den didr anvinda grupperingen dr ju gjord i alldeles
speciella syfren.

Av vad som nu sagts har framgltt, att en viss motsatsstilining kan upp-
std mellan olika principer fér grupperingen av varor och tjinster. En
varuklassificering som en given problemstilining fordrar kanske skir
igenom béde den, som dr konsumtionsteoretiskt analyserbar och den som
[6rekommer i det [refintliga statistiska materialet, och likasd kan de tva
sistndmnda klassificeringarna skira igenom varandra. D& det i praktiken
aldrig dr mojligt att 4stadkomma en gruppindelning, som [rdn alla syn-
punkter sett vore idealisk, blir man alltid tvungen att kompromissa. Hér-
igenom uppstdr emellertid ett allvarligt dilemma. Analysen férsviras
givetvis i samma mdn som det statistiska materialets grupperingar inte dr
analyserbara, ocl intresset fdr analysens resultat minskas i samma mén
som de vid analysen anvinda grupperingarna inte kan samordnas med
dem, som man ir primirt intresserad av. Ndgon [or praktiskt bruk an-
vindbar l6sning till detta dilemma torde inte vara mdjlig att [inna. Det
enda man kan gora dr att [orsoka [4 dessa oligenheter att bli sa smé som
mdjligt.

Det har hittills talats om analyserbara grupper av varor och tjinster
utan att det ndrmare angetts vad som skall menas med detta begrepp. Det
har endast sagts att en sidan grupp mdste vara mdjlig att kunna inordna
i den konsumtionsteori varpd analysen baseras. Man kan nu emellertid
{riga sig vad det 4r som ir avg@rande [6r om en grupp av varor och
tjinster har denna egenskap eller ej. Finns det dverhuvudtaget nigra
sddana grupper och vad dr det i si [all (&r villkor som konstituerar dem.
Lét oss [or ett ogonblick drija vid detta problem.

Nir det i den vanliga konsumtionsteorin talas om kvantiteter av
varor tdnker man sig dessa kvantiteter mdtta i fysiska mitt och varje
enskild vara tinkes vara fullt enhetlig. Om man nu skall kunna inordna

en grupp av varor och tjinster i en sddan teori miste denna grupp ha
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samma konsumtionsteoretiska karaktir som en enskild vara. Man méste
med andra ord foér gruppen som helhet kunna dra slutsatser som nu
dr fullt analoga med dem, som teorin ger foér de enskilda varorna.

Mera konkret kan innebérden av nu nimnda fordran fér en grupps
konsumtionsteoretiska analyserbarhet sigas vara denna: f6r varugruppen
i friga mdste man kunna konstruera en prisindex och en volymindex
— vars produkt blir en index [or utgiftssumman — si beskaffade, att
variationer i de enskilda priserna inom gruppen icke annat dn via mot-
svarande férindring i prisindexen pdverkar efterfrigan pd varor utom
gruppen eller p4 gruppen som lielhet. Denna efterfrigan maste med
andra ord kunna betraktas som entydigt bestdmd av prisindexen och av
priserna pd varor utom gruppen, medan prisrelationerng inom gruppen
inte fir komma med i bilden sisom efterfrdgepdverkande variabler.

Det dr vdlkidnt att man i vissa fall kan konstruera pris- och kvanti-
tetsindex, som uppfyller dessa villkor. Detta galler for det forsta det fall
d4 priserna pd tva eller flera varor varierar proportionellt under hela
den tidsperiod, som betraktas. Om man d& sammanfér dessa varor till
en grupp och dirvid definierar prisindexen sd att den varierar propor-
tionelit mot de enskilda priserna, blir gruppen analyserbar. D4 kommer
nimligen prisindexens variationer att representera alla prisférandringar
inom gruppen oclt nigra [rdndringar i gruppens prisrelationer kan
uppenbarligen inte férekomma. Efterfragan pi alla varor miste dirfer
kunna betraktas som entydigt bestimda av férindringarna i prisindexen
och i priserna utom gruppen. Det dr detta férhdllande, som ligger bakom
den i teoretisk litteratur vanligen angivna tumregeln, att man vid en
konsumtionsteoretisk analys kan till en grupp sammanféra de varor, vars
priser varierar proportionelit.!

Om man skall f§]ja denna regel vid grupperingen av varor och tjinster
uppstar naturligtvis den frigan, vilke varupriser, som kan tinkas variera
proportionellt, Denna friga 4r i sjilva verket ingalunda litt att besvara.
54 mycket kan dock kanske sdgas som att priserna pa varor, som ir starkt

substituerbara mot varandra, ofta kommer att [drindras likartat bercende

1 Se L ex, R. Stone: The Measurement of Consumers' Expenditures and Behaviour
in the United Kingdom 1920—1948, Cambridge 1g54, 5. 268—26g.
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pé konkurrensen pd utbudssidan. Vidare kan det ocksd pdstds, att varor,
som framstills inom samma bransch och som dir kriver samma typ av
produktionsfaktorer, ofta komrmer att fi en likartad prisutveckling.

Att grunda varugrupperingen pi villkor angdende prisutvecklingen ir
dock inte den enda princip man kan f6lja. Stundom kan efterfrdgestruk-
turen vara sidan, att analyserbara grupper kan bildas oavsett hur pris-
forindringarna sker. Detta giller f6rst och frimst det fall, di tvd eller
flera varor alltid konsumeras i givna proportioner, dvs. di de ér fullstén-
digt komplementira.2 Om man di bildar en grupp av dessa komplemen-
tdra varor och dé.irvid definierar kvantitetsindexen, sd, att den varierar
proportionellt mot de enskilda kvantiteterna inom gruppen, blir denna
grupp analyserbar, I detta fall kommer nimligen de komplementira
varornas prisrelationer inte att vara av betydelse [&r efterfrigan pd nd-
gon enda vara. Eftersom varcorna mdste konsumeras i givna proportioner,
ar det uppenbarligen enhetspriset f6r en varukombination som kan be-
tyda nigonting f&ér konsumenten och detta pris kommer just att repre-
senteras av prisindexen.

Under den forutsittningen att alla prisférindringar sker stegvis med
smé steg &t gdngen och att konsumenterna successivt anpassar sig till
prisforindringarna, kan man finna ndgot generellare villkor fér méjlig-
heterna att bilda analyserbara grupper. Om man i s fall definierar pris-
och kvantitetsindexen sdsom kedjeindex, kan man till en analyserbar
grupp sammansla tva eller flera varor, antingen om ingen av dessa varor
4r vare sig substitut eller kornplement till nigon vara utom gruppen,
eller om de i gruppen ingiende varornas substitutionseffekter med avse-
ende pd varorna utom gruppen alltid tar ut varandra vid sddana pris-
forskjutningar inom gruppen, som limnar prisindexen oférindrad. Den
nirmare inneb&rden av det {6rsta av dessa tvé villkor kan sdgas vara den,
att substitutionsmdjligheterna inom gruppen skall vara stora medan
inga sddana mojligheter skall forefinnas mellan varorna inom gruppen
och 6vriga varor. Som exempel pa en varugruppering enligt denna sub-

stitutionsprincip kan anforas en sammanslagning av alla matvaror till en

* W. Leontief: Composite Commodities and the Problem of Index Numbers, Eco-
nometrica 1936: 1, 5. 36—50.
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grupp, alta kldder till en grupp etc. For det senare av de tvd nyssnimnda
villkoren ir det ddremot mera svirt att ange innebérden nidrmare. Det
giller emellertid uppenbarligen i det — ovan betraktade — fallet di va-
rorna inom gruppen ir extremt komplementidra. Det géller vidare i det
fallet, dd konsumenten av institutionella eller andra skil [6rdelar sina
utgilter mellan olika varugrupper i givna proportioner, oavsett pristela-
tienerna inom de enskilda grupperua. Att folk i viss utstrickning verk-
ligen gor en sidan proportionering av sina utgifter [érelaller inte helt
verklighetsirimmande. Man tdnkier ju i stor utstrackning i konventionella
kategorier av typen matvaror, kldder, bostad etc., och darfor kan det
naturligtvis tdnkas att konsumtionsplaneringen sker via sidana varu-
grupper. Ett typexempel pd en sidan »planeringsgrupps» utgdér den ofta
klart fixerade grupp av varor, som — enligt seden 1 minga hem — betalas
med lLustruns hushillspengar. Dir si férekommer 4r det ganska rimligt
att tinka sig, att en sddan prisforskjutning mellan exempelvis matvaror,
som limnar prisnivin [6r matvaror of¢éridndrad, endast leder till en om-
[6rdelning av matvaruképen men ej till férindringar 1 képen av andra
varor.

Det som nu sagts om konsumtionsteoretiskt analyserbara grupper kan
sammanfattas silunda: tvi eller flera varor kan sammanslis till en ana-

lyserbar grupp om ettdera av fgljande villkor dr uppfyllt:

a) varornas priser varierar proportionellt
b) varorna dr starkt komplementira
c) substitutionsméijligheterna mellan varorna ir stora

d) varorna utgdr en planeringsgrupp.

Grupperingsfrigan har i féreliggande undersdkning behandlats pi sa
satt, att vi i [6rsta hand forsokt att dstadkomma en fdr analys limpad
gruppindelning. Dirvid har vi I mdjligaste mén [&ljt de ovan angivna
principerna fér sammanslagning av varor och tjdnster till analyserbara
grupper. I vissa [all har antaganden angdende prisproportionalitet varit
avgorande, i andra fall antaganden om behovstilifredsstillelse etc. Att

folja de givna principerna helt och hillet har dock inte varit majligt; 1
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minga fall har vi pd grund av det statistiska materialets beskaffenhet
tvingats att giva avkall ddrpd.

For att systematisera den fdljande framstillningen har vi valt att an-
vinda en dubbel gruppering. Den totala konsumtionen har f6rst indelats
i 8 stycken Auyvudgrupper och var och en av dessa har i sin tur sedan

uppdelats i undergrupper. De 8 huvudgrupperna ir {6ljande:

1) livsmedel

2) bostad

g) beklddnad

4) hemutrustning
) hushillstjanster
6) resor

) rekreation

8) sjukvird och hygien.

Dessa huvudgrupper och diri inglende undergrupper kommer att i
tur och ordning behandlas i kapitlen 4—11.

Det #r klart, att ju fdrre grupper man indelar konsumtionen 1 desto
mindre méjligheter har man att vid gruppindelningen félja ovan
nimnda principer. Uppdelningen i huvudgrupper ir i sjilva verket
en illustration hirtill. Av rent praktiska skil har vi velat begrinsa hu-
vudgruppernas antal, men denna begrinsning har nédvindiggjort en
gruppindelning, som pd Atskilliga punkter inte kan motiveras med
teoretiska skil utan endast med hinvisning till 6nskan att hdlla antalet
grupper inom rimliga grinser. S3lunda har t.ex. i livsmedelsgruppen
sammanférts dels de egentliga livsmedlen dels vin, sprit och andra
drycker. 1 och f6r sig finns det inget som motiverar en sddan samman-
slagning. Vidare har t. ex. 1 gruppen hushillstjinster sammanforts bland
annat posterna arbetshjilp i hemmet, tvitt och bad, samt radio- och
televisionslicenser. Uppenbarligen hinger dessa poster konsumtionsteore-
tiskt ihop med varandra, men stringt taget dr de var och en ganska
»fristdende». Att l&ta var och en av dem utgéra en huvudgrupp for sig
forefaller emellertid helt orimligt med tanke pd deras ringa betydelse

for konsumtionen i sin helhet.
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Undersdkningens statistiska material

Avgrinsningen av de varor och tjinster, som &r att hdnfora till privat
konsumtion, ir ingalunda sjilvklar. Man kan tinka sig flera olika sitt
att gbra denna avgrinsning. Skiljelinjen mellan privat och offentlig
konsumtion kan dras pd olika sitt, likasd skiljelinjen mellan konsum-
tion och investering, och i vissa fall kan tveksamhet rida, om en utgift
ir att betrakta som konsumtionsutgift eller sisom en produktionskost-
nad. Skall t.ex. sjukhusvard, som i stor utstrickning subventioneras av
myndigheterna, betraktas som privat eller offentlig konsumtion? Skall
kop av varaktiga varor riknas som konsumtionsutgifter eller sisom en
investering och skall utgifrer {r resor till och frdn eller i arbetet rdknas
som konsumtion eller som produktionskostnader? En mingd sadana
fragor dyker upp, nir man forséker att empiriskt bestimma den privata
konsumtionens omfattning och inriktning,

Det skulle fora for 1ingt att i detta kapitel ge en detaljerad redogérelse
for hur grinsdragningen fér den privata konsumtionen gjorts i fgrelig-
gande undersskning. Frigan kommer att berdras i de féljande kapitlen,
dir de olika varugrupperna behandlas i tur och ordning, och ytterligare
detaljer framgir av redogérelsen fér de anvinda berikningsmetoderna i
appendix 1. Det mi hir racka med omnémnandet av den allméinna prin-
cip, som f6ljts i undersékningen, nimligen att sisom privat konsumtion
betrakta alla av privatpersoner gjorda kép av varor och tjinster, vilka
av kdparen icke anvints i forvirvssyfte, Dérvid har virderingen skett till
marknadspris, dvs. det pris, som konsumenten fitt betala. $alunda har
gransen mellan privat och offentlig konsumtion dragits sa, att till den
forra riknats endast de utgifter, som betalats ur konsumenternas egen
kassa, lielt oavsett om varorna subventionerats eller inte, Med undantag
[6r bostidder — vilka betraktats som kapitalvaror — har ink&pen av var-
aktiga varor riknats som konsumtionsutgifter. Grinsdragningen mellan
konsumtionsutgifter och produktionskostnader har varit aktuell sarskilt
fér resornas del och den har gjorts sd, att resor till och fran arbetet
riknats som konsumtion men utgifter foér resor i arbetet som produk-
tionskostnader.

Behandlingen av de varaktiga varorna kan kanske motivera en sirskild
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kommentar. Att rikna inképen av sidana varor men diremot ej varor-
nas férslitning sisom konsumtion stir uppenbarligen i motsats till det
i foregiende kapitel angivna betraktelsesittet, vilket just innebar, att
driftskostnaderna (inkl. avskrivningarna) jimstilldes med konsumenter-
nas utgifter av icke.varaktiga varor. Under stationidra férhdllanden ir
denna motsittning endast skenbar, eftersom de Arliga inképen di far
tinkas vara just lika stora som avskrivningarna. I ett icke stationdrt sam-
hille, diremot, dr saken inte Iika enkel. Vid férdndringar i exempelvis
befolkningens storlek eller i den allménna inkomstnivins hdjd har man
ingen anledning tro, att inkdpen av varaktiga varor skulle just motsvara
férslitningen av det existerande bestindet. Att gbra ndgra empiriska be-
stimningar av skillnaden mellan inkdp och férslitning dr emellertid helt
ogorligt. For flertalet varaktiga varor — exempelvis mébler, hushdllstex-
tilier, glas, porslin och cyklar — saknar man statistisk information an-
giende det existerande bestindets storlek vid olika tidpunkter och att
berikna forslitningen av ett bestdnd, f6r vilket man inte kinner vare
sig storlek eller kvalitet, ldter sig naturligtvis inte gbras. Man har dir-
f6r inget annat val &n att laborera med inképen och betrakta utgifterna
fér dessa somn en grov approximation till virdet av forslitningen. I minga
fall torde ett sddant forfarande vara fullt rimligt i den meningen att
vdrdet av inkdpen verkligen utgdr en nigorlunda god approximation
till virdet av forslitningen, I andra fall dr det emellertid mindre tillfreds-
stillande. Det kanske mest uppenbara exemplet pd varor for vilka &r-
liga inkdp och arlig forslitning stimmer daligt dverens, dr motorfordo-
nen. P4 grund av den stora tillviixten i fordonsparken under senare ar
mdste rimligen utgifterna for inkop varit betydligt stérre 4n den sam-
tidiga forslitningen av det existerande bestindet. Vid analysen av kon-
sumtionsutvecklingen pi motorfordonens omréide finns det dirfér all
anledning till att behandla inképen och driftskostnaderna exklusive av-
skrivningarna separat.

Som antytts i ndst féregiende avsnitt bestdr det i {6religgande under-
sdkning anvinda statistiska materialet dels av data himtade frin olika
killor i mer eller mindre firdigt skick, dels av uppgifter erhillna genom
vissa inom IUI gjorda speciella bearbetningar av statistiskt primirmate-
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rial. Den férra typen av material har till évervigande del himtats frdn
publikationer utgivna av Konjunkturinstitutet, Socialstyrelsen samt Jord-
bruksnamnden. T atskilliga fall ar emellertid de sifferuppgifter, som ter-
finnes i de foljande kapitlen, inte fullt identiska med dem som férekom-
mer i de killor varifrn de himtats. Anledningen dértill dr den, att vissa
smirre omgrupperingar av varor har gjorts, sd att kidllmaterialets varu-
grupper inte alltid omfattar samma varor, som motsvarande grupper i
denna undersékning. De speciella bearbetningar av primirmaterial, som
utférts inom IUI dr foljande: Flertalet tidsserier over de olika konsum-
tionsvarugruppernas nominella virden under 1ggo-talet har berdknats
genom sammanstillningar av uppgifter frin industri- och handelsstati-
stiken; flertalet tidsserier over de olika varugruppernas volymférind-
ringar har berdknats genom indexforfarande; en sirskild bearbetning av
socialstyrelsens hilkortsmaterial frdn 1952 irs budgetundersékning har
gjorts i syfte att sdvil betridffande hushédllskategorier som varugrupper
erhilla en mer differentierad uppdelning, @n den som férekommer i
tidigare publicerade arbeten; en revidering har gjorts av jordbruksnamn-
dens tidsserier over livsmedelskonsumtionen 1 syfte att minska de brister
i detta material, som hirrdr frdn sittet att berdkna jordbrukarnas egen
konsumtion av livsmedel. Volymindexen f6r beklidnadskonsumtionen
har beriknats pi grundval av Handels- och industrikommissionens pri-
mirmaterial angdende produktion, import, export samt lager av textil-
varor; slutligen har i samband med den av IUI 1955 utférda bilunder-
stkningen insamlats och bearbetats vissa uppegifter angdende konsum-
tionsvarukdp samt innehav av varaktiga konsumtionsvaror bland bil-
dgare och bland icke-bildgare.

Berikningarna av de olika varugruppernas volymidrindringar har i
sjdlva verket utgjort en av de storsta stdtestenarna i denna undersgkning,
I [lertalet av de killor, varifrdn undersékningens material himtats, har
forekommit uppgifter endast om konsumtionens nominella vdrde. Fér
den konsumntionsteoretiska analysen har det emellertid framstdtt sésom
absolut nédvindigt att pé ete eller annat sdtt uppdela dessa vidrdesiffror
i en pris- och en volymkomponent. Att pd ett tillfredsstillande sdtt gora
en sadan uppdelning dr emellertid ingalunda nigon latt uppgift. Det dr
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f6r det [orsta [Grenat med vissa teoretiska problem; man kan vilja mel-
lan olika typer av indexberdkningar och i vissa [all 4r det dessutom yt-
terst tveksamt om en foérindring i virdesumman skall betraktas som en
prisférindring eller en volymférindring. Uppdelningen har for det
andra varit férenad med stora svdrigheter pd grund av brist pd erforder-
ligt statistiskt material — om man skall kunna uppdela en virdesurmnma i
en pris- och en volymkomponent méste man ha vissa uppgifter antingen
ora volymer eller om priser, men det har i flera [all varit svirt att erhdlla
sédana uppgifter.

De i denna undersékning angivna volymindexen [ér huvudgrupperna
sarat fér den totala konsumtionen har genomgdende berdknats sisom
kedjeindex. Dirvid har for varje ldnk i kedjan anvints Paasches formel.
Prisindexen har sedan erhdllits genom division av utgiftssumman med
volymen. Nir det gillt delgrupperna har det emellertid av praktiska
skdl inte gtt att f6lja ndgon fullt enhedig linje betrdffande indextypen:
I vissa fall har dessa grupper varit av sddan karaktir och det forefintliga
statistiska materialet sd utforligt, att kvantiteter kunnat anges i fysiska
mdrt sdsom kilo, liter, meter etc. I andra fall har prisindex himtade frin
socialstyrelsens prisstatistik fatt anvindas sdsom uttryck for priserna och
1 ytrerligare andra fall har mer speciella uppskattningar fatt goras.

Att i foreliggande undersdkning kedjeindex och inte nigon annan
indextyp valts for berikningen av volymférindringarna beror pd tvd
omstindigheter. Den ena dr den, att socialstyrelsens prisindex, som ju ar
en kedjeindex, kommit till anvindning i stor utstrickning vid beridkning
av delindex och det har férefallit énskvirt att 1 mojligaste min anvinda
samma typ av index vid alla berikningar. Den andra anledningen ir den,
att det [ramstdtt som skdligen meningslost att f6r en sd lang tidsperiod,
som det hir varit friga om, anvinda en [astbasindex. P4 grund av den
héga frekvens av varor, som numera ingér i konsumtionen men inte fanns
i bérjan pa 1ggo-talet, och p& grund av de stora pristérskjutningar, som
dgt rum under dessa ir, skulle den utveckling, som en fastbasindex ger
vid handen, helt och héliet bli beroende av vilket 4r som viljs till basar.
Utforda forsok har med all énskvird tydlighet visat att en fastbasindex
med négot 1g930-talsir som bas ger en radikalt annan bild av utvecklingen

in motsvarande index, dir ndgot av 1g50-talets &r satts som bas.
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Aven i de fall, dj statistiska uppgifter funnits i tillrdcklig utstrickning,
har det stundom varit tveksamt huruvida en f6rindring i den f&ér kép
av en viss vara eller en viss varugrupp anvinda penningsumman skall
betraktas som en pris- eller som en volymiérindring. Silunda har t. ex.
det problemet hir varit aktuellt, om den &kning i genomsnittspri-
serna pd vissa varor, som hirrért frdn ate folk flyttat frén landsbygden
till stader och dir fatt betala hogre varupriser &n pd landet, skall betrak-
tas som en prishdjning eller en volymokning. 1 sidana fall kommer
uppenbarligen en {érindring i genomsnittspriset till stind utan att pri-
serna vare sig pi landsbygden eller i stiderna beldver forindras och
utan att heller den konsumerade kvantiteten — matt i fysiska métt —
behdver ha forindrats. Samma problem uppkommer vid en relativ minsk-
ning av antalet jordbrukare, eftersom jordbrukarnas egenkonsumtion av
livsmedel berdknats till ett ldgre pris dn Gvriga befolkningsgruppers kon-
sumtion. I f6religgande undersékning har genomgiende den principen
foljes, att sidana forindringar av detta slag skall betraktas som en pris-
héjning. Detta betraktelsesitt dr ndmligen lattare att inordna i den kon-
sumtionsteoretiska analysen dn det motsatta.

Det statistiska material, som redovisats i denna undersékning, ir inte
helt fullstindigt i den meningen, att det omfattar precis alla varor och
tjanster, som ingir i privatpersoners konsumtion. P4 nigra punkter har
det varit praktiskt omdjligt att frambringa statistiska data, beroende pa
antingen att Hverhuvudtaget ingen statistik férekommer pd omrddet
eller att forekommande statistiskt material redovisar varan eller tjinsten
i friga »i klump» med andra varor eller tjinster, som inte ingér i den
privata konsumtionen. Den konsumtion, som av dessa anledningar sak-
nas helt i foreliggande material d4r huvudsakligen foljande: utrikes resor,
hotell- och pensicnatsavgifter, utgifter f6r sommarstuga, [6r utbildning
samt for reparation av cyklar och mopeder, salt, leksaker av jdrn, flyg-
resor, kdp av bitar, arvoden till advokater och miklare samt tjinster ut-
férda inom banker och forsikringsbolag. Det dr nu emellertid tydligt, att
det totala virdet av de varor och tjdnster, som pd detta sdtt helt ute-
slutits ur materialet, inte kan ha utgjort mer in en ganska liten del av
den totala privata konsumtionen.
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De i denna undersékning angivna tidsserierna avser genomgdende
sidana konsuintionsutgifter, som gjorts inom landets grinser. Det har
inte varit méjligt att f4 statistiska uppgifter éver konsumtionen avgrin-
sade p3 annat sitt. Detta innebar emelleriid, att materialet inte omfattar
svenskars konsumtionsutgifter i utlandet, men didremot utlinningars
konsumtionsutgifter i Sverige.

De statistiska uppgifter, som 1 denna undersékning anges &ver kon-
sumtionens vdrde och kvantitet &r | manga fall ytterst osdkra. Ofullstidn-
digheterna i det statistiska primirmaterialet har pa atskilliga hall varit
sd stora, att de erforderliga uppgifterna kunna beriknas endast pa grund-
val av ganska godtyckliga antaganden. Det har emellertid framstdtt, som
mera Snskvirt, att efter biasta férmaga férsoka fi fram ett nagorlunda
fullstindigt siffermaterial — iliven om detta pd atskilliga punkter kunnat
ske endast genom vad som ndrmast kan karakteriseras som gissningar —
in att resignera infor svirigheterna att {3 fullt sikra uppgifter. De siffror
som ges torde dock till helt dominerande del icke vara behiftade med
storre fel, dn att de dterger de Jangsiktiga utvecklingstendenserna pa ett
nigorlunda riktigt sitt. Och det dr huvudsaken for denna undersékning.

Det finns en speciell typ av felaktigheter i det statistiska materialet,
som lidsaren har anledning att halla i minnet. Det dr sddana, som har
uppkommit genom bristen pa lagerstatistik. Som tidigare nimnts har
flera av de férekommande konsumtionsuppgifterna berdknats pd grund-
val av industri- och handelsstatistikens data &ver produktion respektive
import och export. Dérvid har konsumtionen satts lika med produktion
plus import minus export. Detta ir emellertid uppenbarligen inte kor-
rekt for de tillfillen da [ordndringar forekommit i Jagren. Det torde fram-
fér allt vara [or &ren under och omkring 1gg0-talets depression, och
kanske ocksa &ren omedelbart efter krigsslutet som denna felkiilla kan
tdnkas vara av storre betydelse.

1 de féljande kapitlens analys kommer osikerheten i det statistiska ma-
terialet inte att diskuteras annat dn i vissa extrema fall. Det skulle bli
alltfér minga enformiga upprepningar, om man pd alla punkter skulle
behéva gora reservationer bewiffande ofullkomligheterna i det statistiska
materialet. Mi det en ging [¢r alla vara sagt, att osikerheten pi ménga

punkter dr betydande,
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De numeriska berikningarna

Den numeriska berdkningen av [érekommande samband mellan olika
variabler har i foreliggande undersékning utférts med traditionella
regressionsmetoder. Att hir ge en redogérelse for den dirvid anvinda
formelapparaten f[orefaller Gverflodigt. Lisare, som &nskar ndrmare upp-
lysning ddrom, hinvisas till férekommande ldrob&cker pd omradet.! Det
ma hir ricka med det pipekandet, att den funktionstyp, som i flertalet
fall kommit till anvindning, varit funktioner med konstanta elasticiteter.
Endast i undantagsfall har andra funktionstyper valts. Det har varit i
sddana fall, d& konstantelastiska funktioner varit orimliga av teoretiska
skil eller visat sig ge dilig anpassning,

I arbetsbesparande syfte har de pa tidsseriematerialet baserade nume-
riska berdkningarna utférts pd matematikmaskinen BESK pd Tekniska
Hogskolan. Dirvid har tva olika program kommit till anvindning.

Det ena programmet har gallt modellen:

&_ (Q)E
Nt—a Nt + 2z

ddr symbolerna har fsljande betydelse:

Q. konsumtionsvolymen av en viss vara under ar ¢

N, medelfolkmingden ({alternativt medelantalet konsumtionsenheter) i
landet under ar ¢

€ den totala konsumtionsvolymen i landet under ar ¢

a samt E konstanter, varav E ir inkomstelasticiteten, samt

z; en restvariabel.

Programmet har gjorts s& att de tre serierna @, N, samt C; inmatats 1

maskinen varefter denna riknat fram samt utskrivit {6}jande virden:

a} forsta och andra momenten, riknade [rin medelvirdena, av variablerna
log (Q.N,) oeh log (CN,)

b) korrelationskoelficienten mellan log (Q./N,) samt log (Ci/MV)

c) regressionskoelficienterna a och £

* Se t.ex, H. Wold, Demand Analysis, kap. 15.
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d) standardavvikelsernai dessa regressionskoefficienter, berdknade pa grund-
val av den formel som forutsitter icke-seriekorrelerade restvariabler?

e) restvariabelns standardavvikelse

f) tidsserien QN

C\®
g) tidsserien & (ﬁ) samt
t

h) skillnaden mellan de tva sistnimnda tidsserierna dvs. z.

Det andra programmet har gdllt modellen:

e 5

=g || P+

Nt T
dir P, betecknar en ytterligare forklarande variabel, ¢ en konstant samt
dvriga symboler har samma betydelse som ovan. Variabeln P, har 1 fler-
talet fall betecknat det reala priset men 1 vissa fall andra storheter sdsom
giftermalsfrekvens m.m.

Fér detta program har inmatats virdena pa Q,, M, G, samt P,. Maskinen

har darefter riknat fram och utskrivit féljande virden:

a) samtliga moment riknade frin medelvirdena av forsta och andra ord-
ningen av variablerna log (Q,/N,), log (G//,) samt log P,

b) samtliga korrelationskoefficienter mellan sistnimnda tre variabler

¢) den totala korrelationskoefficienten

d) regressionskoefficienterna a, E och

¢) standardavvikelserna i dessa koefficienter beriknade pi grundval av
forutsittning om icke seriekorrelerade restvariabler

[} restvariabelns standardavvikelse

g) tidsserien &

N
h) tidsserien a (9) : B
My
1) skillnaden mellan dessa tva sistnimnda tidsserier dvs. z.

Den i féregdende avsnitt ndmnda specialbearbetningen av socialstyrel-
sens levnadskostnadsundersdkning 1952z har utforts pd féljande sitt:

Bland de i socialstyrelsens hilkortsmaterial férekommande uppgifterna

* H, Wold, Demand Analysis, s. 206 formlerna (6).

105



angiende utgifter {6r olika varor inom olika hushdllstyper utvaldes sé-
dana data, vilka ansigs kunna utnyttjas {or foreliggande undersékning.
Dessa overfordes sedan till en sirskild kortmassa, varvid de enskilda va-
rorna sammanslogs till sidana varugrupper, som frekommer i det hir
anvinda tidsseriematerialet. Denna kortmassa utnyttjades sedan pd tvd
olika sdtt: I vissa fall lstades uppgifterna med en hilkortstabulator och
i andra fall dverfordes kortmassans uppgifter maskinellt till taperemsor
avsedda for inmatning 1 BESK. Hilkortslistorna utnyttjades sedan till en
inkomstklassuppdelning och en pd det silunda klassindelade materialet
baserad manuell bearbetning for elasticitetsberikningar, Taperemsorna
inmatades i BESK, som fick utféra berdkningar i enlighet med program
1 ovan.! Dessa berdkningar ar sdlunda grundade pé de individuella upp-
gifterna och icke pa ett klassindelat material.

Anledningen till att vi pd detta sitt anvédnt tvd olika metoder f6r be-
rikningar av inkomstelasticiteter ir den, att elasticitetsbestimningar pd
icke klassindelat material kompliceras darav, att det for flera varor och
varugrupper férekommer hushall utan nigon utgift alls. Att i det BESK-
program, som uppgjorts, laborera med noll-virden ir emellertid inte
tekniskt mdjligt — logaritmen fér noll dr ju negativa odndligheten. Detta
har gjort, att BESK-berikningarna har fitt begrinsas till sidana varu-
grupper, dir noll-utgifter inte férekommer. For dvriga varugrupper har
berikningarna fitt utféras med alternativa metoder.?

Vid de i féreliggande undersdkning gjorda prévningarna av uppstillda

* Av kostnadsskdl har dirvid den inskrinkningen gjorts i programmet, att utskriv-
ningen av observationerna slopats.

¢ Man kan visserligen tdnka sig att genom vissa konstgrepp undvika de komplika-
tioner for elasticitetsberdkningarna, som férekomsten av nollor medfér. Man kan t.ex.
ersiiia alla nollor med vissa smi belopp eller man kan ersitta nollorna med genom-
snittsvirdena i ifrAgavarande inkomstklass. Se §. J. Prais and H. §. Houthakker: The
Analysis of Family Budgets, Cambridge 1955, s. 5o—51. Det 4r emellertid tydligt, att
alla sddana foérfaranden innebir ett betydande mitt av godiycklighet och de resultat,
som erhdlls frAn sidana berikningar férefaller sakna stérre intresse. 1 foreliggande
undersdkning har i sjilva verket gjorts forsck med ett sddant férfarande. Vi ersatte
samtliga nollor med ett litet belopp, en krona, och framriknade elasticiteter. De resul-
tat, som niddes dirigenom visade sig emellertid — Aiminstone i de fall dir nollorna
farekom i minga hushall — bli Awskilligt dubissa. Elasticitelerna blev i flertalet fall
misstinkt hdga och vi har dirfér inte vAgat sdtta nigon stérre tilltro till dem.
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hypoteser angdende konsumtionens beroende av priser, inkomster och
andra variabler, har vi genomgéende anvint den multipla korrelations-
koefficientens storlek sdsom ett métt p& hypotesens »férklaringsvirde».
Erfarenhetsmissigt blir sidana korrelationskoefficienter mycket hoga,
i de fall d4 bdde den férklarade och de forklarande variablerna upp-
visar utpriglade trender i den ena eller den andra riktningen. Dessa
erfarenheter har till alla delar styrkts av de berdkningar, som gjorts i
[éreliggande undersékning. De {ramriknade virdena p de multipla kor-
relationskoefficienterna har i flertalet fall visat sig bli mellan 0,90 och
1,00. Vid diagrammatiska jim{&relser mellan hypotes och verklighet har
det 1 sjidlva verket visat sig, att virden ligre dn o,g0 oftast ger en »{fr-
klaring», som inte inger ngot stérre fértroende. Som allmin tumregel
har vi dérfoér utgitt ifrdn att den multipla korrelationskoefficienten bir
vara minst av storleken o,go for att den uppstillda hypotesen skall ac-
cepteras och av storleken o,g5 for att &verensstimmelsen mellan hypotes
och verklighet skall kunna anses vara fullt godtagbar.

Ett férhillande, som medfort vissa komplikationer for hir utférda
berdkningar av inkomst- och priselasticiteter pd grundval av tidsseriedata
ir det, att prisserierna ofta varit mycket starkt korrelerade med serien for
inkomstens utveckling. Det &r vilkint, att férekomsten av stark korrela-
tion mellan de férklarande variablerna i en regressionsekvation leder till
stora medelfel i uppskattningar av ekvationens konstanter. Vid flera av
de berdkningar, som utférts har den férekommande korrelationen mel-
lan inkomst- och prisserierna gjort, att uppskattningarna av elasticitets-
virdena blivit osikra och i ndgra fall har korrelationen varit si stark,
att det ansetts meningsldst att anvinda bide inkomst och pris som for-
klarande variabler.

Den period, frdn vilken det statistiska materialet till hir utférda re-
gressionsberdkningar hamtats, kan i huvudsak ségas ha varit férenad med
en &r fran ir stigande realinkomst. Samtidigt har en mingd andra va-
riabler utvecklats i en och samma riktning under hela perioden — exem-
pelvis férdelningen mellan landsbygdsbefolkning och stadsbefolkning,
frekvensen husmédrar med férvirvsarbete, samt ojimnheten i inkomst-

férdelningen. I samma min som dessa variabier paverkat konsumtions-
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inriktningen — vilket med all sannolikhet varit fallet med de uppriknade
— har trenden i deras utveckling fér konsumtionsefterfrigans del med-
fort tendenser, vars effekr, pa grund av att dessa variabler inte medtagits
vid elasticitetsberdkningarna, kommit att framstd sisom en effekt av
inkomsthdjningarna. Inkomstelasticiteterna har med andra ord »fingat
upp» den konsumtionsp&verkan, som héarrért frin trendutvecklingen
hos de icke betraktade variablerna. Dirigenom har dessa elasticiteter inte
blivit »renodlade» i den meningen att de ger uttryck f6r endast den in-
verkan, som hidrrdr frin inkomstférindringarna i och fér sig. De kan i
stillet sigas ge uttryck {or efterfrigans férindringar vid inkorastférdnd-
ringar under en viss given trendutveckling f6r de icke medtagna va-
riablerna.

Att de elasticiteter, som kunnat berdknas, pd detta sitt inte dr renod-
lade utan paverkade av trendutvecklingen for vissa i regressionsberik-
ningarna icke medtagna variabler, har fér féreliggande undersdkning
framstitt sdsom en férdel. Eftersom elasticiteterna berizknats i prognos-
sylte och man i stor utstrickning har anledning vénta sig, att trend-
utvecklingen for de icke medtagna variablerna kommer att fortsitta dven
i framtiden, dr det ju de »uppblandade» elasticiteterna vi behdver for
var prognos. Om prognosen skulle baseras pd renodlade elasticiteter,
vore det nddvindigt att ocksi berikna den effekt, som hirrér frin ut-
vecklingen fér sidana varjabler som férdelningen mellan landsbygds-
befolkning och stadsbefolkning, frekvensen férvirvsarbetande hustrur
etc. Det dr ju sjdlvklart, att anvindandet av »uppblandade» elasti.
citeter vid uppgorandet av prognoser fordrar, att trendutvecklingen fgr
de nidmnda variablerna kommer att fortsitta i framtiden pd ungefir
samma sdtt sem tidigare. Att rent mekaniskt anvinda denna typ av
elasticiteter for prognoser dr dérfér f6renmat med en viss risk. Det ir
uppenbarligen nédvindigt att fundera igenom problemet, om ifriga-
varande trender verkligen kommer att fortsitta i ramtiden eller inte.
Uppgdrandet av prognoserna i denna undersdkning har dirfér genom-
gdende féregdtts av en diskussion — om dn summarisk — av detta pro-
blem.

Nir man inom ramen f6r den traditionella konsumtionsteorin talar
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om inkomsten sisom en f6r konsumtionens inrikining bestiramande
faktor, menar man — som nimnts i foreglende kapitel — med denna
inkomst i sjélva verket ingenting annat in summan av alla konsumtions-
utgifter. Man bortser med andra ord frdn sparandet och identifierar in-
komst med konsumtionsutgifternas summa, I full dverensstimmelse med
detia betraktelsesdtt har i féreliggande undersdkning de totala privata
konsumtionsutgifterna — och icke summan av alla privatpersoners in-
komster — genomglende betraktats sdsom den jimte priser, folkmingd
m. m. fér konsumtionsinriktningen bestimmande faktorn. Detta har
naturligtvis medfort, att sparandet helt férsvunnit ur undersékningens
blickfdlt och att ingen anledning har funnits att hir g in pd alla de
intrikata problem, som uppkommer vid en analys av sparandets bestam-
ningsgrunder,

Det kan nu visserligen sigas, att ett betraktande av den totala konsum-
tionsutgiften 1 stillet for inkomsten sdsom férklarande variabel till kon-
sumtionsinriktningens fdrindringar korresponderar mot den traditio-
nella konsumtionsteorin, men detta [orfarande har inte bara férdelar
utan dven nackdelar. Det korresponderar ndmligen inte helt mot den
intertemporala konsumtionsteorin, Om t.ex. pd grund av férvintningar
om stigande priser pd en vara hamstringskép av denna vara kommer till
stind, kan detta forhdllande mycket vil tinkas limna sambandet mellan
inkomst och konsumtion av andra varor orubbat. Om nu sd ir fallet
kommer emellertid icke desto mindre hamstringskdpen att rubba sam-
bandet mellan total konsumtionsutgift och konsumtion av dessa andra
varor. En liknande analystorsvirande effekt kan uppkomma pa grund av
det sdtt varpd konsumtionen av varaktiga varor berdknats i denna under-
stkning. Under ar, da inkopen av varaktiga varor varit stérre &n motsva-
rande forslitning, blir den beriknade summan av de totala konsumtions-
utgifterna storre dn den vid en fullt adekvat berdkning skulle blivit, och
det leder naturligtvis till, att de empiriskt konstaterade utgiftsandelarna
fér Gvriga varor blir i motsvarande méan {6r smé. Denna effekt har man
anledning héilla i minnet vid analysen av utvecklingen pa 1g5o-talet. Som
ndmnts i foregdende avsnitt 4r det med all sannolikhet s, att inképen

av motorfordon under dessa &r till sitt virde varit betydligt stdrre in
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virdet av férslitningen av det existerande bestindet, och det kan ha med-
fére en viss dverskattning av den totala konsumtionens virde och volym
under dessa ir.t

Att trots vad sorn nu sist sagts den totala konsumtionsutgiften i stillet
for de sammanlagda inkomsterna kommit till anvandning sisom férkla-
rande variabel 1 féreliggande undersékning 4r i sjilva verket betingat
mindre av val dn av nddvindighet. De statistiska data, som finns ang-
ende privatpersoners disponibla inkomster under olika Ar, 4r si osikra,
att de inte ansetts mdjliga att anvinda [or regressionsberdkningar. Det
kan visserligen sdgas, att de uppskattningar som gjorts av de totala
konsumtionsutgifterna, dven de ir férenade med stor osikerhetsmarginal,
De har dock den férdelen framfdr inkomstuppskattningarna, att de dr
beriknade sisom summan av utgifterna f6r de olika konsumtionsvaru-
grupperna och att de dirfér direkt korresponderar mot dessa, vilket icke
dr fallet med inkomstuppskattningarna.?

I analogi med betydelsen av begreppen inkomstelasticitet och priselas-
ticitet skulle efterfrdgans kinslighet f6r férindringar i den totala kon-
sumtionsutgiften stringt taget bendmnas utgiftselasticitet. Nu brukar
emellertid ordet utgiftselasticitet anvindas f6r en helt annan fdreteelse
och det har dirfér ansetts olimpligt att | foreliggande undersékning in-
fora en ny betydelse pd detta ord.? For att inte forvirra ldsaren med en i
och for sig kanske onédig ny terminologi har vi hir valt att anvénda ut-
trycket inkomstelasticitet dven fdr efterfrgans elasticitet med avseende
pé den totala konsumtionsutgiften. Det torde inte foreligga nigon stérre
risk for att detta skall leda till missfrstdnd. Det bér emellertid obser-
veras, att denna typ av inkomstelasticitet — sdvida den marginella spar-
bendgenheten ir stigande med inkomsten — maéste vara ndgot stérre dn
den inkomstelasticitet, som beriknas pid den disponibla inkomsten. Vi
mberﬁkningar ger vid handen, att den &verskattning det ddrvid kan vara
frdga om vid en jimférelse mellan 1950 och 1055 kan réra sig om en cller allra hégst
tvd procent av den totala kensumticnsutgiften,

® S3dana uppskattningar forekommer i R. Benizel; Inkomstfdrdelningen i Sverige
samt for senare 4r i Konjunkturinstitutets rapporter.

* Uttrycket utgiftselasticitel har tidigare anvints sdsom bendmning pd elasticiteten

mellan utgiften fGr en viss vara och inkomsten. Se H. Wold: Efterfrigan pd jordbruks.
produkier och dess kinslighet [¥r pris- och inkomstférindringar, SOU 1g40: 16.
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dare bdr dessa inkomstelasticiteter bida vara stdrre in motsvarande
elasticiteter berdknade pd inkomsten fére skatt, helt enkelt av det skilet
att beskattningen ir progressiv. Detta forhdllande har man anledning
hilla i minnet vid jdmforelser mellan inkomstelasticiteter berdknade med
hjilp av olika typer av statistiskt material.®

Det har gjorts gillande, att det inte skulle vara adekvat att vid para-
meteruppskattningar i ekonomiska relationer betrakta varje relation
for sig och pd denna tillimpa minsta kvadratmetoden. Man skulle i stil-
let vara tvungen att betrakta ett helt system av ekvationer och dirvid
anvinda mer raffinerade metdder dn den nyssnimnda.® Det mi emeller-
tid papekas, att de resonemang, som ligger bakom dessa slutsatser inte
ir tillimpbara pd féreliggande underséknings problemstillning. Det
skulle emellertid féra alltfor langt att hir gd djupare in pd denna friga
om minsta kvadratmetodens tillampbarhet. Lisaren hinvisas till den

forekommande litteraturen pd omridet.®

Presentationen av det statistiska materialef

I avsikt att inte tynga den lépande framstillningen med en stor mangd
tabeller har féreliggande undersdknings tidsseriematerial angdende kon-
sumtionsvardet av de olika varugrupperna samt dessas volymindex, pris-
index samt utgiftsandelar icke annat dn i diagramform redovisats i de

kapitel, dir grupperna behandlats, utan sammanférts i en tabellbilaga till

* Vilken relation som giller mellan elasticiteterna med avseende pi inkomsien fdre
skatt och inkomsten efter skatt kan visas p foljande sitt, Lat i och I beteckna dessa
bdda inkomster, E, och E; motsvarande elasticiteter, g efterfrigan, F(I) efterfrigefunk-
tionen, 5 skattens belopp, m marginalskatten och g genomsnitisskatten. Vi har dd
tydligen iéljande relationer

. g _
E(=d—?i=’f (I) dI=E,u£ {di -d.r)zEI!_m.
dig qdi I 4 1—g

® Se t.ex. T. Koopmans (edit) Statistical inference in dynamic Economic Models.
Cowles Commission Monograph no. 10. New York 1g50.

® Problemet har mest ingiende diskuterats av Wold. Se L. ex. Demand Analysis
Kap. 2. Atr problemet i sjilva verket inte dr aktuellt £6r den typ av prognoser som
hir gors frambdlis bland annat i J. Marshak and W. H. Andrews: Random Simul-
taneous Equations and the Theory of Production. Tconometrica g44: 2, 5. 143—205,
samnt i It. Benézel and B. Hansen: On Recursiveness and Interdependency in Economic
Models. The Review of Economic Studics 1954—55: 3, 5. 153—168.
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appendix 1 dir ocksd en redogdrelse for de berikningsmetoder, som
kommit till anviindning vid uppgoérandet av dessa tabeller ges. Av ut-
rymmesskil har denna redogérelse fatt-bli ganska kortfattad och den har
ddrmed ocksd pd vissa punkter blivit ofullstindig. Fér dem som nirmare
onskar penetrera berikningstorfarandet, stir emellertid utredningsinsti-
tutet till tjinst med primdrtabeller och ytterligare upplysning.!

Att i foreliggande undersdkning ge en fullstindig redogérelse for re-
sultaten av alla de ut{orda regressionsberikningarna utfdrda med mate-
matikmaskinen BESK har inte varit praktiskt genomfdérbart. Det skulle
fordrat en mycket omfattande tabellbilaga. Vi har dirfér valt att i en
sirskild bilaga, appendix 2, redovisa regressionskoefficienter, standard-
avvikelser samt den totala korrelationskoefficienten for ett urval av de
gjorda berdkningarna, nimligen sidana som omnimns i texten. For den
intresserade finns emellertid samtliga resultatlistor frdn BESK-kalkylerna
tillgingliga pa utredningsinstitutet.

' T appendix 1 redovisade indexserier har konstruerats si att igs; 4rs virden ge-
nomglende satts lika med 100, Detta forfarande, som i och f6r sig kanske ter sig
ovant fér minga lasave, dr betingat av flera skil, i frirnsta rummet det att de volym.
siffror, som angivits i 195y Ars priser och pi vilka indexserierna ar beriknade Hr
additiva fdr ir 1955 men diremot ej for tidigare 4r, vilket skulle gjort anvindandet av
ett annal basir inadekvat. Dirtill kommer att fér féreliggande undemstkning 1gs5
utgdr grinsen mellan forgdngen tid och framtid, vilket giir valet av 1955 sisom bash
bide naturligt och bekvimt ur prognossynpunkt.



