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F Ö R O R D

Olika slag av produktivitetsstudier har sedan länge varit av stor

betydelse i institutets forskningsprogram. Med det ömsesidiga beroende

som gäller mellan industri och andra näringsgrenar har det fallit sig na

turligt att försöka utföra dylika studier även på handelns område. Pro

duktivitetsstudier inom handeln möter emellertid betydande svårigheter.

Handeln liksom de tjänsteproducerande näringarna i övrigt är sålunda mycke,

eftersatta i den offentliga statistikproduktionen, vilket försvårat genom

förandet av deIUla undersökning.

I utredningen har det inte varit möjligt att studera detaljhandeln

som helhet. I stället har framställningen koncentrerats till vissa del

branscher. Produktivitetsutvecklingen inom detaljhandeln påverkas i hög

grad av hushållens inköpsvanor på ett sätt som saknar motsvarighet inom in

dustrin. Detta har krävt en ingående diskussion av bestämningsfaktorerna

för hushållens efterfrågan på detaljhandelns tjänster. Den efterfrågeteorj

som utvecklas har således som sina syften att dels vara ett hjälpmedel i

produktivitetsanalysen , dels ligga till grund för framtida efterfrågeanaly

ser av detaljhandelstjänster.

Undersökningen har utförts av fil. lic. John Skår. Den har fått sir

avslutning inom Företagsekonomiska institutionen vid Uppsala universitet

under ledning av professor Sune Carlson och framlagts som avhandling vid

nämnda universitet. Institutet vill tacka professor Sune Carlson för de

värdefulla synpunkter och råd som kommit författaren till del.

Stockholm i maj 1971

LaM Nab-6 e;th
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KAPITEL l INTRODUKSJON

1.1 Undersökelsens bakgrunn og noen aktuelle problernstillinger

I en offentlig utredning fra 1956, "BalaYL-6 eJtad expaYL-6ion.", fin

ner man en uttalelse som uttrykker en utbredt oppfatning om produktivi

tetsutviklingen på distribusjonsområdet: 1

"Vad gäller industri och hantverk har vi ansett, att alterna
tiven 2,5 och 3,5 procent årlig ökning av produktionen per
sysselsatt ringar in de möjligheter, som föreligger med hän
syn till utsikterna att öka investeringarna på detta område
... Inom handeln möter det stora svårigheter att bedöma pro
duktivitetsutvecklingen. Utgångspunkterna i det statistiska
materialet är synnerligen osäkra; ... Med hänsyn till erfa
renheterna från de gångna åren har vi inte vågat räkna med
en högre takt i produktivitetsökningen än en procent per år."

At produktivitetsutviklingen i distribusjonen - institusjonelt

sett - sleper etter produktivitetsutviklingen i andre sektorer, da först

og fremst industrien, har i litteraturen fått dogmens karakter. BaJtgeJt

(1955) er frem6te talsmann for produktivitetsgapets permanente karakter.~

Uansett om produktivitetsgapet er permanent eller ikke, viI man etter

lyse forklaringer og analyser av årsaksforhold. Det er uten videre

klart at sektorer som detaljhandelen og andre områder med höy arbeids

intensitet har vanskelig for å ~ub~titueJte fram en höyere arbeidsproduk

tivitetsutvikling. lmidlertid behöver ikke forekornsten av såkalte pro

duktivitetsgap i seg selv innebaere reelle effektivitetsforskjeller

foretaksökonorniskt sett. Lavere mekaniseringsgrad og kapital pr. sys

selsatt kan faktisk vaere vel overensstemmende med detaljhandelsforeta

kenes produksjons- og markedsbetingelser . Sammenhenger av denne typen

er ikke undersökt mye ut over konstateringen av produktivitetsgapet.

Derfor utgjör området et stadig aktuelt felt for nye undersökelser. Den

som foreligger her, er å betrakte som et forsök på utvidet forklaring

av detaljhandelens produktivitetsutvikling og variasjoner i produktivi

tet. De resultater som framkommer viser et sammensatt bilde. Detalj

handelen - som denne undersökelsen er begrenset til - er en sarnm~ iatt

produksjonssektor. Produksjonen har en lokalisering som er mye ster-

sou 1956:53, s. 47 - 8. Med distribusjon menes innenlandsk
varehandel.

2 Det er egentlig bare V~ym~ (1963) som har et annet syn.
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kere bundet til markedene enn hva tilfellet er med de sektorer som man

samrnenlikner med ved konstateringen av produktivitetsgapet. Spredning

en i rommet av detaljhandelens produksjon skjer under forutsetninger

som i höy grad vanskeliggjör sammenlikninger. Disse ~likhetene i for

utsetninger har kanskje ikke fått den plass de bör ha i belysningen av

respektive sektorers produktivitetsutvikling. Det er blant armet der

for den foreliggende undersökelsen har fått den orientering som tilfel

let er og som redegjöres for i et fölgende avsnitt.

En differensiert tilveksttakt innenfor detaljhandelen leder til

strukturforandringer der likedan som tilsvarende forhold gjör det innen

for andre sektorer. Det som gjör detaljhandelstilveksten spesielt in

teressant, er de direkte effektene av strukturforandringer for konsumen

tenes vedkommende. Strukturforandringer i industrien viI normal absor

beres gjennom forandringer i transporter fram til detalj handelen , og be

rörer derfor ikke konsumentene direkte, mens forandringer i selve bu

tikknettets struktur direkte påvirker konsumentenes transporter. Sam

menhengen mellom tilveksttakt og produktivitet på den ene siden og ek

sempelvis prisnivå på den andre, ligger altså innbaket i den problema

tikk vi her berörer.

1.2 Detaljhandelens kostnader og spörsmålet om effektiviteten

I debatten om kostnader og effektivitet for distribusjon, vare

handel og detaljhandel spiller forekomsten av forskjellige definisjoner

en avgjörende rolle for vurderingen av forskjellige undersökelsers re

sultater. Man finner en tendens til inndeling etter egenskaper ved de

innsatser som ligger bak bruttoverdien til konsument, d.v.s. konsumen

tenes utlegg til bestemte varetyper og -sammensetninger. Denne innde

lingen er en todeling i innsatser for industrielle pnodu~jo~aQtivite

teJt og allmenne ~:tJtibLMjoJUak.:tivite;teJt. Det er en utbredt oppfatning

at distribusjonsaktivitetenes andel i konsumentenes totale utlegg viser

en tendens til å öke i land som det er naturlig å sammenlikne. 1 Det

har ofte vaert pekt på at en andelsökning i seg selv ikke kan tas som

uttrykk for dårlig effektivitet i utförelsen av distribusjonsaktivite

ter. Ettersom detaljhandelen utförer sågodt som utelukkende distribu-

JenneJty~ og K~ee (1962).



sjonsaktiviteter skulle kritikken om den er sann, först og fremst ramme

den. Et annet argument gjelder urimeligheten i å vente tilsvarende

skalafordeler i distribusjonsaktiviteter som i produksjonsaktiviteter

ved en kontraksjon i nettet av produksjonsanlegg. En ökning av avstand

mellom slike anlegg og kjöperne av de produkter som kommer fra anlegge

ne, viI rimeligvis i seg selv lede ti1 en ökning av distribusjonsinn

satsen.

Man har egentlig lite å stötte seg ti1 om man viI forsöke å grans

ke argumentenes holdbarhet, og ulike bestemmelser av de ökanomiske meng

der som sammen1iknes, bidrar ti1 dette. Det foreligger noenundersöke1

ser som bör omtales i denne sammenhengen der vi som utgangspunkt holder

fast ved inndelingen i distribusjonsaktiviteter og produksjonsaktivite

ter. Begge disse aktivitetstypene viI kunne ha bestemte fordelinger

for et distribusjonssystem og det at et no~etak driver detaljhandel ute

lukker det ikke fra noen produksjonsaktivitet. Den förste kjente bereg

ningen av distribusjonsaktivitetenes andel i konsumentenes utlegg, gjel

der USA for året 1929 og kom fram i 1939. S:teJJJaJtt, VeJJJhUfL,6:t og FÅ.-ei..d

målte da andelen til 59 %. Få empiriske nökkeltall har fått like stor

oppmerksomhet og betydelse. Mal~nbaum (1941) korrigerte andelen til 51,

men det vakte liten oppmerksomhet. Noen resultater fra senere målinger

og som synes å vaere sammenliknbare, gis i tabell 1.1.

TABELL 1.1 VL6~bLL6joVL6aQ;Uvilume6andel av kOVL6Wr1~n:tu;tgÅ.-n:te.ne.Å.

USA 7929 - 7958

Ar Converse Cox Stewart, Dewhurst og
Field

1929 49,2 59

1947 41,7

1948 48,1

1954 45,3

1958 46,3

Malenbaum

51,1

Kilde: Conv~e., Hu~gy og Milehett (1958)~ s. 789 - 792.
Cox, Goodman og FÅ.-ehaYLcU~ (1965) ~ s. 158 - 1.60.
S:twM:t, VeJJJhU!t-6:t og FÅ.-eld (1939). Mal~nbau.m

(1941).
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Dersom disse målingene uttrykker det samme, synes det ihvertfall

ikke som distribusjonsaktivitetenes andel ~tigen for det land de gjel

der for. I hvilken utstrekning andre land har tilsvarende andeler el

ler gjennomgår en utvikling mot de andelsnivåer som er vist for USA,

kan vanskelig bedömmes. Sammenlikninger vanskeliggjöres ikke bare av

forskjellige definisjoner, men også av mangelen på målinger og derrned

kjennskap til substitusjonens ornfang. Beregninger av foredlingsverdien

som her kan oppfattes som bruttoverdien minus vareinnsatsen, viser for

USA:s vedkornrnende en ternrnelig konstant andel av konsumentutleggene.

B~gen (1955) fant således en andel på 35 for hvert av årene 1929, 1939

og 1948. Cox et al. (1965) hevder at andelen skal vaere et par prosent

eclleter lavere for 1948 hvilket skulle vaere betinget av nyere ornset

ningsformer i detalj handelen. En konstant andel aven absolutt sett

stigende ornsetningsmengde Qan tyde på at de underliggende produksjons

tekniske forutsetningene er lineaere, men også på at eventuelle produk

sjonsmessige skalafordeler ikke er tatt vare på og utnyttet. Bargers

målinger som gjelder for varehandelen (engros- og detaljhandel under

ett), er noenlunde sammenliknbare med J~66eny~, MaeQoll og L~vett (1950).

Man fant at de totale d~tnibuöjo~Qo~tnadeneutgjorde 37 %av konsu

mentenes utgifter hvorav 6 %falt på produsentene. Ettersom Jefferys

arbeidet med en mer omfattende definisjon av kostnader enn tilsvarende

amerikanske undersökelser, er inntrykket at distribusjonskostnadenes

nivå var lavere i England enn i USA ved samme tidspunkt, nernlig 1939.

For Nordens vedkornmende er estimeringene få. Tö~nqv~t (1952) vurderte

de svenske distribusjonskostnadenes andel til omkring 50 %i begynnel

sen av tredveårene, men her må det tillegges at Törnqvist var sterkt

avhengig av Stewart et al. og hadde dessuten ytterst dårlige data. Et

annet forsök er gjort av Kja~-Ha~en (1965) og gjelder Danmark. Der

skulle ornsetningsformidlingen gjennom alle ledd utgjöre 33 %av konsu

mentutgiftene.

Dersom man kan anta at detaljhandelsproduksjonen og övrige pro

duksjons- og distribusjonsaktiviteter ikke leder til vinster og at de

observasjoner som foreligger, er foretatt i eller i naerheten av like

vektspunkter, kan andetene oppfattes som tekniskjökonomiske om~etning~

Qoenn~~enten. Dette gir imidlertid ikke noe grunnlag for en vurdering

av hverken rasjonelI allokering eller effektivitet overhodet. Uten

kjennskap til de produksjons- og etterspörselsmessige relasjoner som har
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gitt de observerte omsetningskoeffisientene som resultat, forekornmer

det som om verdien av punktobservasjoner av den type vi har referert

avenfor, er begrenset.

Et viktig spörsmål i vurderingen av sambandet mellom kostnader

og effektivitet, er hvilke produktdefinisjoner og hvilke priser som er

brukt ved beregningen av produksjonsverdien. I de undersökelser som

foreligger, har man i noen tilfeller beregnet produksjonsvolumet ved

deflatering med en allmenn prisindeks, eksempelvis en konsumentprisin

deks. Det sier seg selv at dette ikke uten videre er akseptabelt fra

teoretiske utgangspunkter selvom det som regel er eneste mulighet em

pirisk .sett. En forutsetning for denne typen av volumberegninger er at

produktet er uforandret over tiden. Dette er neppe tilfellet og bak

den tilsynelatende permanens i distribusjonens andel, skjuler der seg

betydelige spredninger iandeler. Disse andelene villangt på vei til

svare mang~nalene. For de enkelte varer som omsettes, er marginalene

ulike og utvikler seg noe forskjellig over tiden selvom det er påvist

at marginalenes störrelse er ofte tradisjonelt bestemt. 1 Ettersom va

resammensetningen forandres over tiden, viI dermed gjennomsnittsmargi

nalene kunne variere systematisk også, men de kan like gjerne vaere kon

stante hvilket gir de observerte stabile andelene i konsumentutgiftene.

De vesentlige forandringer som pågår over tiden, kommer dermed ikke

fram i observasjoner som bygger på omsetningsverdier ideflatert til

stand. ~etningsproduktetog dermed omsetningsvolumets variasjoner

kjenner man fölgelig ikke til, og en slik informasjon synes nödvendig

ved vurderingen avet områdes effektivitet. Konstante såvel som stig

ende andeler viI i og for seg kunne vaere forenlige med öket effektivi

tet og bedre utnyttelse av ressursene.

1.3 Mål- og verdiproblemer

Helt allment kan kravene til et distribusjonssystem sammenfattes

i at systemet skal generere en produksjon og en fordeling som er nytte-

Bang~ (1955), ch. 6.
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rnaksimerende. 1 Ett slikt nyttemaksimum kan tenkes som Pareto~optirnalt,

men dette er på den andre siden såpass abstrakt at det nesten ikke går

an å bedömme om virkeligheten genererer verdier som ligger i naerheten
aven slik velferdsnonn. En annen fonn for velferdsnorm som ofte leg

ges på distribusjonen, er at denne som aktivitet betraktet, bör utföres

etter kostnadsminimaliseringsprinsippet. 2 Siden kostnadsminirnalisering

har spilt en viktig rolle i effektivitetsdiskusjonen, kan det vaere

grunn til å studere visse sider av dette prinsippet som norm for et

distribusjonssystem.

°Målstrukturen for beslutningsenhetene i et distribusjonssystem

er kompleks. En tilnaermelse fås ved å karakterisere den som typisk

for bilaterale forhold. Målsetningene er da forutsatt homogene i hvert

bilateralt ledd. Det typiske i slike forhold er at konkurransesituasjo

nen kan beskrives som fylt av rnotsetninger og av samarbeid samtidig.

Motsetningene består i at hvis den egne målsetningen skal kunne ökes ut

over et visst nivå eller i det hele tatt, så må det skje på andre enhe

ters bekostning. Sarnarbeid er imidlertid normalt en nödvendig forut

setning for bilaterale parters målsetningsoppfyllelse overhodet. Dette

reiser flere problemer som er typisk fordelingsproblematiske og som be

handles i teorien om bilaterale problemer, spill 0.1. 3 Det er i slike

sarrnnenhenger et spörsmål om kostnadsminimalisering som norm for fore

takene også er overensstemmende med nyttemaksimering på konsuments iden.

Hvis detaljhandelsforetakene selv velger eller får seg pålagt kostnads

minimaliseringen som norm, så er det ikke gitt at dette samtidig er

nyttemaksimerende. TvertiIIDt så kan det vises at sannsynligheten for

avvikelser mellom forventet og oppnådd nytte, viI vaere påtakelig i en

slik situasjon. For å se dette kan man betrakte etterspärselens forde

ling i tiden.

På et bestemt tidspunkt, to' viI etterspärselen etter detaljhan
delens produkt, lede til et visst omsetningsnivå, StO. Fra dette tids

punktet kommer omsetnings~ivået til å fölge en utvikling som er bestemt

Helt allment hevder Lane~t~ (1968), s. 175 at n ••• there is
no weIl accepted theory for specifying the nature of a dynamic utility
function". Diskusjonen om "workable competition" og utforming av kvali
tative kriteria kan ses som et surrogat for den mangel som Lancaster på
peker, se ellers F~9~on (1964) samt Bain (1959).

2 Det viI si for et gitt sett av inputs inklusive teknologien.
Galb~ ~ Holton (1955), St0Want et al. (1939).

3 Se Fettnen (1949), Shub~k (1959), C~~~ (1970).
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av etterspörselsdeterminantenes utvikling forutsatt at tilbudet er uen

delig elastisk. Det karakteristiske for denne etterspörselen er at de

taljhandelsforetakene ikke kjenner to vesentlige egenskaper ved den,

nemlig ank.om,6ftiden bott k.o~ume.YtteJt og betjeYl.ing-6tiden. l Det kan vises

at kostnadsminimalisering viI vaere en brukbar norm for foretak såvel

som for konsumenter, når disse -to störreIsene er kjente störreIsel'. Da

er det mulig å konstruere et tilbud som med hensyn til ressurser er

strikt kostnadsminimaliserende. Når ankomsttiden og betj eningens varig

het er stokastiske störreIsel' med bestemte fordelinger, er situasjonen

en annen. Da viI produksjonskapasiteten både som fölge av etterspör

selsforhold og som fölge av udelbare elementer i ressursinnsatsen, nöd

vendigvis måtte bli större enn i det nevnte tilfellet. Dette leder til

at en utenforstående observatör ofte viI kurme "observere" varierende

kapasitetsutnyttelse og i enkelte tilfeller karakterisere dette som "dår

Iig" ressursutnyttelse. 2 Det som imidlertid er interessant i denne dis

kusj onen , er at omsetningsintensiteten, dSjdt, må kunne antas å vaere

sterkere et:teMpöMwbetinget enn tilbudsbetinget. Variasjonene i om

setningsmengden, S, kan da lett settes i samband med forandringer i

etterspörselsdeterminanter ved gitte preferanser og produksjonsforhold

hos konsumentene. Variasjoner i omsetningsintensiteten er i virkelig

heten antakelig ikke uavhengige av preferenseforandringer og da heller

ikke uavhengige av produktforandringer i detaljhandelen. Disse kompli

kasjonene behandIes mer inngående i et senere kapitel.

Dersom v~joneJt i omsetningsintensiteten - d.v.s. systematis

ke skift over en periode som er sammenfallende med eksempelvis ökte dis

ponible inntekter - observeres, virker det ikke urimelig å tolke dem

som uttrykk for preferanseforandringer også. Et trykk på detaljhande

len for å minske kostnadene, skulle da direkte lede til mindre ressur

sel' og lavere målsetningsoppfyllelse for konsumentene. Systematiske

variasjoner i omsetningsintensitetens forandring over tiden, kan rime

ligvis tolkes som uttrykk for bakenforliggende forandringer i konsumen

tenes önskemål om beJte.d-6k.ap. For detaljhandelens vedkonnnende leder

dette til forandringer i belastningene over tiden, og med den utvikling

Dette er karakteristisk for köprob1emer. Se Ackoff & Sasieni
(1968), s. 125 et seco Genere1t og teknisk behandIes köteori av Fet
{e.tt (1957), s. 400 et seco Se også Batign g RicnaJttz (1967), ch. 6.

2 Se CnuJtQhman (1968) som diskuterer disse problemene allment.
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som råder med hensyn til faktorsammensetning og manglende delbarhet for

kapitalfaktoren, viI detaljhandelsforetakene kjennetegnes aven ökende

grad av slakk. Denne slakken er isolert sett uökonornisk , men helhets

synet krever at man ikke kan betrakte den isolert og dermed uten videre

karakterisere den som en form av dårlig ressursutnyttelse. 1 Et detalj

handelssystem viI av kritikere rimeligvis karakteriseres av "kronisk"

overkapasitet. 2 Denne overkapasiteten kan også betraktes som ett ut

trykk for detaljhandelens tilpassing til konsumentenes reelle produkt

önsker og delvis som uttrykk for gjeldende produksjonsökonorniske forut

setninger.

Effektivitetskravenes oppfyllelse i tid og rom burde gis atskil

lig oppmerksomhet. Effektiviteten er også avhengig av hvilke foretaks

og produksjonsenhetsstrukturer som utvikles. Effektivitetskravene kan

eksempelvis vaere operasjonelt utformet slik at oppfylleIsen relateres

til visse oppsettinger av varers og t j enesters (indekser) p~utvi~ng.3

Stabile priser kan da muligvis nås gjennom ~tnuQtunette forandringer

som kanskje ikke er tatt hensyn til i effektivitetskravene. Effektivi

tetskravene kan videre vaere utformet slik - implisitt - at en betyde

lig spredning i effektivitetsoppfyllelsen på markedene tolereres, der

spredningen uttrykker detaljhandelens manglende selvregulering.

En helt armen måte å uttrykke målsettingen på, er i forskjellige

krav til prisnivået, eksempelvis dets stabilitet. Denmed slår varepris

effekter ikke igjennom direkte i etterspärselen, men stabile varepriser

Alle produksjonsområder har större eller mindre slakk, men
både for foretakene og hvert produksjonsområde er det antakelig mange
ganger rimelig å anta at slakken - eller beredskapen - fyller en funk
sjon og er effektiv i ökonomisk henseende ut ifra en ~y~temvund~ng.

Se Chunehman (1968), ch. 2 og 4. I SOU 1967:11, s. 248 oppgis slakkens
"ökonomiske betydelse" til "flere milliarder kroner" for detaljhandelen,
men et slikt belöp uttrykker hverken rasjonaliseringspotensial eller
verdien av beredskapen.

2 Se V~h~t (1961).
3 Detaljhandelen svarer allment for ca. 1/3 av prisen til konsu

ment og for livsmiddelsvarene ca. 1/5 del, og ansvaret for prisutvik
lingen kan derfor ikke legges på detaljhandelsforetakene alene. I en
situasjon med bruttoprisforbud, kontrollerer vareprodusenten (og gros
sisten) prisen til detaljist og forbruker. Det har vist seg at selv
uten muligheter for bruttopriser, varierer prisene lite hvilket har sam
menheng med vertikal integrasjon, foretaksstrukturen og horisontelle
kvasikarteller. En faktor som ofte glemmes, er kostnaden for prisfor
andringer i utpregete multivareanlegg. Se kapitel 14.
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gelig suppleres med flere bibetingelser. Stabile vafLep~eJt - som i

dette tilfellet kan innebaere at vareprisene skal vaere de samme i alle

markeder eller at de skal vaere stabile gitt at de kan ligge på forskjel

lige nivåer - kan vaere forenlig med drastiske transaksjonsforandringer

som eventuelt ökeJt den totale oppoffringen for konsumentene. Dette kan

vaere tilfellet når butikksnettet krymper sterkt. Isolert sett kan en

slik utvikling kunne betegnes som effektivitetsminskende.

Om man likeveI ser bort fra disse og andre komplikasjoner, viI

oppfylleIsen av målsettingen bare kunne skje gjennom forandringer i om

setningskoeffisientene (relatert til transaksjonene).l I perioder med

eksogent bestemte prisökninger på faktorene viI omsetningskoeffisiente

ne måtte gjennomgå forandringer hvis prisstabiliteten önskes bibeholdt.

Med kjennskap til optimale koeffisienter for hvert marked og observasjo

ner av de faktiske, er det mulig å skissere forskjellige utviklingsvei

er for slike markeder. At utviklingsveiene også kan bli forskjellige

for markedene, viI vaere betinget av utgangspunktet samt av respektive

markeders egenskaper inklusive gjeldende og antatte priser for fakto-

rene.

En noen lengre gående angrepsmåte er hypotetisk å innföre beste

teknikk i alle markeder. Dette viI kunne lede til beregnede effektivi

tetskrav med hensyn til målsettingen om stabile priser. 2 Beste teknikk

innebaerer ofte nye produksjonsfunksjoner over lag og derrned nye omset

ningskoeffisienter. Ved beregninger av denne typen, viI som regel en

hver ökning av målsettingen innebaere forandringer i bivilkårene også.

En grunnleggende forutsetning for diskusjoner av detaljhandelens

produktivitets- og strukturforandring er berört tidligere. I fölge

denne kan detaljhandelen betraktes som et komplisert kö~y~tem. 3 Som

regel diskuteres forandringer i produksjonsstrukturen, under den impii

~ltte antakelsen at den adferd som genererer etterspörselen i köform er

g~. Ökonomi i systemet får man dog antakelig bare med Iösninger som

bygger på helt andre forutsetninger enn om mer eller mindre permanent

köadferd. 4

Se kapitel 12.
Se Sa1;tefL (1965) som diskuterer "beste teknikk og beste gjen

nomsnitt1ige teknikk" som vurderingsnorrner. Se også HoUon (1957) som
brukte en ti1svarende norm for effektivitetsberegning av detaljhandel i
Puerto Rico.

3 Se Batigh g Riehan~z (1967), ch. 5 & 6.
Se kapitel20m etterspörselen etter transaksjoner.
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Vår konklusjon av dette er at betydelig mer irmsikt kan virmes i

distribusjonssystemets relasjoner for adferd og etterspörsel, tilbud og

produksjon hvis hensikten er å vurdere mål og mådler.

1.4 Systemets struktur

Et systern som irmeholder detaljhandelens produksjon, kan sekto~

riseres til i hvertfall tre sektorer som hver har egne produksjonskarak

teristika. Hele distribusjonssystemet kan da ses som dekomponert i tre

sektorer, men avgjörende er sektorenes forhold til hverandre. De sek

torer som tas med her, er leverandörer av varer, faktorer og t j enes ter

til detalj handelen, detaljhandelen selv samt konsume~tsektoren. Som en

heter i den siste sektoren, er det lettere å assosiere til en produk

sjonsstruktur om man tenker at konsumentsektoren består av H hushold

ninger. Husholdninger viI etterspörre et sett av varer og t j enes ter

som er slik sammensatt at hensyn er tatt tiI de transformasjonsegenska

per som karakteriserer husholdningene.

For hver sektor viI der eksistere en teknikkvektor som er bestem

mende for alle grenseproduktivitetene. ~ver sektor har en etterspärsel

etter produks jonsfaktorer. En gj ennomgående antakelse i denne under

sökelsen er at de enkelte produksjonsenheter oppfatter sin situasjon i

samsvar med betingelsene for perfekt konkurranse i faktor- og vare- samt

produktmarkeder . Unntak som behandIes i senere kapi tler er å finne for

vare- og kapitalmarkedene. Også husholdningene kan betraktes som inn

satssted for arbeidskraft, nemlig den som ikke bys ut på faktormarkedet

for foretakenes etterspärsel. Hvorvidt man viI se strukturen som en

Walras-modell med klassiske eller neo-klassiske produktfunksjoner eller

som en Leontief- eller krysslösmodell med gitte produksjonskoeffisien

ter, er en smaksak. Det avgjörende for et valg er hvilke forutsetning

er man stiller opp for teknikkforandringen og reaksjoner på visse ekso

gene variablers forandring. Det siste er vesentlig ettersom det system

som studeres, er et utsnitt av hele ökonomien. 1

Det system som er avbildet i figur 1.1 nedenfor viI med for
del kunne utvikles i retning avet s.k. "production-inventory system"
og bruk av simuleringsmetoder. Se Naylo~ et al. (1966) og Fonneoten
(1961).
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Sektorene henger sammen slik at leveJte.nde. ,6 e.k;tolteJt,6 bruttoout

put er input i detaljhandelen og i husholdningssektoren. Detaljhande

lens bruttoproduksjon er input bare i husholdningssektoren. Hushold

ningssektorens produksjon er input i sektoren selv. l Output i hushold

ningssektoren kan ses i en videre samrnenheng, nernlig som partiell opp

fyllelse av önskede verdier for velferd. Dette strukturelle aspektet

beröres dog ikke i denne sammenhengen. Denne delen av produksjonsstruk

turen kan illustreres som i figur 1.1.

I den modell som betraktes, eksisterer der ikke alternative over

föringsmuligheter av vareoutput til husholdningssektoren. Dette er ba

re en diagrammatisk forenkling. Idette bildet er detaljhandelens pro

duksjon påvirket fremst av vareleverende sektor og av faktormarkedene.

Forholdet til llusholdningssektoren bestemmes av de markedsstrukturer

som eksisterer og de konkurranseformer som disse karakteriseres av.

Dette gjelder forövrig også forholdet til detaljhandelens andre sekto

rer, men der er forutsetningene allerede tatt. I modellen mangler det

noen viktige innslag i produksjonsstrukturen, nernlig innföringen av tek

nikk og innovasjoner uansett om disse er kapitalkrevende eller ikke.

Ny teknikk viI kunne forandre hele grunnlaget for produksjonsfordeling

en i produksjonssyst~met.2 Dette gjelder enda mer om det knytter seg

skalafordeler til ny teknikk. Vet er ofte avgjörende for omfordelinger

av produksjonens boJtdeting meIIom to sektorer selvom bruttooutput er

uforandret nita den senere av de to sektorene. Det fölger av modellen

at forandringer som er eksogent gitte for den e.nkette. sektor, viI kunne

få omfordelingseffekter innenfor systemet. Dette gjelder ikke minst

lönnsökninger når faktorproporsjonene er forskjellige og ikke kan eli

mineres ved teknikkbytte.

At de tre leverencle sektorene har et innbyrdes forhold som er

eksogent for detaljhandelen, gjör at det er relevant å undersöke den

interdependens som foreligger og hvilke virkninger forandringer i den

kan få. Dette resulterer i et stort og komplisert reaksjonssystem.

Visse forenkIinger kan da innföres. Man kan anta at detaljhandelen be

finner seg i perfekte markeder både når det gjelder varer og faktorer.

vi ser bort fra at husholdningen produserer energi (arbeids
kraft).

2 Her kan man for oversiktens skyld skjelne rnellom det vertika
le produksjonsfordelingsproblemet, B i figur 1.1. og det horisontelle,
A i figuren.
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Derved kan effektene for detaljhandelens vedkommende analyseres ut ifra

de skift som kan inntreffe for relasjonene (1) og (2) i figur 1.1.

Den vareproduserende og vareleverende sektoren overförer YL. Va

rene selges til et sett av priser, PL, som er uniforme i alle markeder.

Denne sektorens bruttooutput er VLPLo Det antas at varene er framkom

met i en bestemt input-outputsammenheng med gitte produksjonskoeffisi

enter. Ny teknikk eller annen form for teknisk utvikling kan lede til

senkning av produksjonskoeffisientene ved gitt kvalitet eller ny kvali

tet med eventuelt forandrete produksjonskoeffisienter. Slike forand

ringer påvirker helt allment produksjonsstrukturen i denne leverende

s ektoren og normal t vi l man få prissenkning på produktene o Dette for

utsetter imidlertid at man i settet av produksjonsaktiviteter for het~

systemet B har å gjöremed en fordeling av aktiviteter som er gitt en

gang for alle. Ny teknikk kan irnidlertid få den effekten at leverende

sektorer får skalafordeler i forhold til detaljhandelen som derved opp

hörer med en eller flere aktiviteter.

Figur 1.1 Skisse av det produksjonssystern detaljhandelen
befinner seg i
(A conceptual scherne of the production system
of which retail trade is a part)
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Hvilken videre produksjons- og prisutvikling man skal få i det

te produksjonssystemet er nå ikke avhengig av forhold for en enkelt sek

tor, men av forholdet mettom parvise sett av sektorer. Man kan anta at

dette forholdet er i samsvar med forutsetningene for perfekt konkurran

se, men man bör også vaere forberedt på å slippe slike forutsetninger.

Motiveringen til at en undersökelse av detaljhandelens produksjonssystem

bör foretas mot en bakgrunn som utgjöres av det store produksjonssyste

met er nå gitte

Den struktur som er skissert, er en totalstruktur. La oss nå inn

före et sett markeder, M, og' for hvert marked et sett produksjonsområ

der, N. Det innebaerer at vi har en oppsetning av relasjoner som er MN.

Relasjonene er her begrenset til settet (l, 2, 3, 4) i figur 1.1. For

det förste elementet - (l) - er det et spörsmål om hvilket innehold for

holdet mellom settet av vareleverandörer og detaljhandele~ har. En an

takelse er at dette er homogent for alle markeder og produksjonsområder.

Når det er tilfellet, og forutsetningen om perfekt konkurranse gjelder,

viI intrastrukturen i hvert marked vaere avgjörende for tilpassingen

til eventuelle skift i relasjonene i (l). Når intrastrukturen i marke

dene varierer, viI respektive -rnarkeders utvikling kunne bli forskjellig

hvilket i sin tur leder til forst~rket differensiering av intrastruktu

ren. Derrned viI utviklingen for et enkelt produksjonsområde i höy grad

kunne bli betinget av det respektive markedets gitte struktur i det

öyeblikket et skift inntreffer. Forutsetningen om homogenitet kan vaere

realistisk så lenge det ikke knytter seg skalafordeler til markedenes

detaljhandelsornsetning. Skalafordeler i en eller annen form kan eksi

stere slik at grensekostnaden for varetiIförsel viI vaere höyere for be

stemte typer av rnarkeder enn andre.

Det som er berört om forholdet mellom vareleverandörer og detalj~

handel, har tilsvarande gyldighet for de övrige to typer av relasjoner,

nemlig til faktormarkedene og til husholdningene. Manglende homogeni

tet for tilbud og etterspärsel i settet av markeder viI normalt lede

disse inn på forskjellige utviklingsveier. Forskjellene viI kunne både

ökes og forandres inneholdsmessig sett for markeder og for produksjons

områder.
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1.5 Undersökelsens oppIegg

Undersökelsen er hovedsakelig empirisk. De data som vartilgjen

gelige, rekkel' imidlertid ikke alltid til for å belyse de rnodellsammen-'

henger som gjennomgående trekkes inn i diskusjonen og analysen. Det er

detaljhandelens produktivitet, CA 'i figur 1.1.), undersökelsen dreier

seg om, men ~et er ikke til hi~der 'for at rene prodUktlvitetsresonnement

ofte utvides ettersom procluktivitetsproblemene"i ~eg selv ikke er til

strekkelig interessante. De blir det bare om produktiviteten settes inn

i en 'större s ammenheng , d.v.s. i relasjon til beslutningsenhetenes mål

settinger.

Det materiale som er brukt for å utvikle og belyse produktivitets

problematikken for detaljhandelens vedkommende, er hentet fra svensk de

taljhandel fra 1930 til 1963, men störst vekt på data fra 1950 og 1963. 1

De tre nevnte årene utgjör eneste kilder for en statistisk belysning av

hele detaljhandelen og forskjellige aggregeringer innenfor totalen.

!~ : Gjennom omfattende bearbeidelser ogomgrupperinger av foretakste11ingenes

grunrrmateria1e har det lykkes å konstruere ~~nonm~jon6~ett som er ak

septable for den va1gte aggregeringen. 2 Denne 'går ut på at' detaljhan

delen er del t inn i pJtoduf06jort6omJtådeJt og i mcvd<.ed~omJtådeJt. Produksjons

områdene svarer naermest'ti1 bransjer som er et uttrykk vi har forsökt

å unnvike. Bransjebegrepet har i mange ti1fellermistet sin beskriven-

de kraft. 3 Visse vanskeligheter viI alltid gjöre seg gje1dende ved mar

kedsinndelinger. I 'denne undersökelsen er disse overkommet delvis med

hjelp av produksjonsområdeinnde1ingen sorTi altså er en'innde1ing etter

produksjonens karakter, og 'delvis med hjelp av markedsinndelingen som

er en geografisk inndeling. De metoder som statistisk sett er utnyttet,

krever helt allment at observasjonene skal vaere gjensidig uavhengige.

Dette er et problem ved alle typer av adferdsobservasjoner. Idette

tilfellet er problemet forsökt löst gjennom et valg av markeder som opp

fyller visse vilkår idette henseende. ~et arbeides med to sett rnarke

der, markedsområder og delmarkeder. Delmarkedene er subsett av markeds

områdene. Disse er gjennomgående identiske med de 70 såkalte "kommun-

Se appendiks l. For Sverige fins tre tellinger for detalj
handelen, nemlig for årene 1930, 1950 og 1963. Grunndata fra disse er
hovedkilder for denne undersökelsen.

2 Se kapitelS.
3 Ra6mU6~e~ (1963) gir stötte for en slik påstand.
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blocksanpassade A-regioner". Delrnarkedene er dermed deler av disse og

som regel identiske med regionens störste by.l" Det er klart at det

sett av observasjoner som hermed framkommer ikke viIoppfylle kravet om

gjensidig uavhengighet fullt og helt for hvert eneste produksjonsområde.

Qmsetning oVer "regionsgrenser samt pendling og dermed sammenhengende

etterspörselsproblemer viI gjöre seg gjeldende. Omfanget av dettebe~

dömmer vi så lite at hverken metoder eller resultater pavirkes i nevne

verdig utstrekning.
De konklusjoner som trekkes for pJtodu.fd1vde.;U,utvi~VLge.n6ved-

kormnendebygger i alt vesentlig på forandringen mellöm" årene 1950 og

1963 og er fölgelig avhengige av disse årenes eventuelle spesielle öko

nomiske karakter. Rekonsttuksjon med tanke på å skaffe fram tido~~e

mateJtial for tiden nöJt, metlom og ~e.Jt de nevnte årene, kan anses som

en praktisk umulighet. Undersökelsens resultater er kvalitativt sett

ikkepåvirket av observasjonsårenes karakter, men som underlag för even

tuelle prognoser må manbruke resultatene med en viss forsiktighet. De

metoder som er brukt for å belyse problemstillingene, er uavhengige av

de observasjonsår som inngår.

Forholdsvis stor plass er gitt til en analyse av pJtodu.~vit~

V~~jOVL~VLe. for gitte produksjonsområder over settet av markeder. De

konklusjoner som nås her, er ikke beheftet med de problemer som gjaldt

for utviklingen. Til denne delen av analysen har det dessuten vaert

naturlig å ta opp spörsmålet om markedseffektivitet og visse allokerings

problem.

Hele undersökelsen har gjennomgående trukket på teorier og pro

blemstillinger som involverer flere emnesområder på det samfunnsviten

skapelige området. Ser man påselve detaljhandelsområdets generelle

behandling i litteraturen, er det uten tvil distribusjonsökonomisk og

foretaksökonomisk litteratur som dominerer. Ettersom detaljhandelspro

duksjonen har bestemte rent geografiske karakteristika, finner man om

rådet behandIet i ökonomisk geografi. 2 Metodemessig har imidlertid den

ne undersökelsen en orientering til ökonorniske teorier og empiriske un

dersökelser som normalt viI bli klassifisert som samfunnsökonomiske.

Se appendiks l.
Se P~-60VL (1964) om "handelsorternas hierarki". Se også AJt

pi (1959) samt Dahl (1965). EJti~-60VL (1969) ana1yserer i sin avhandling
1ivsmiddelshandelen i Jämtlands län.
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Opplegget i denne undersökelsen er at forholdsvis tradisjonelle og el

lers ofte behandlete probleill5tillinger av p~odu~jo~teo~~Q natur er

overfört på detalj handelsproduksj on. Såvidt det er kjent, er dette ik

ke gjort tidligere.

I studier av detaljhandelen finner man ofte at no~etaQene i de

taljhande1en er hovedelement ianalysene. Disse kan gjelde foretakenes

lönnsornhet m.m. Den foreliggende undersökelsen skiller seg fra den

nevnte typen av studier i og med at alle aggregat gjelder for detatjhan

de1e~ p~odufujon6-6tedeJt, nernlig butikkene. l Disse viI ofte vaere iden

tiske med foretakene ettersom detaljhandelen er karakterisert av små

foretak oftest med ett virksomhetssted. Denne forskjellen i forhold

til andre studier av detaljhandelens produktivitet og produksjon, har

en dobbel motivering. For det förste synes det rimelig å bygge opp en

produktivitetsundersökelse på de produksjonsenheter som avgrenser de

taljhandelen til konsumentene. Som kjent er det forbillldet med atskil

lige vanskeligheter å avgrense detaljhandelens no~etaQ til eksempelvis

engroshandel og industri. For det andre kan man hevde at hvis målset

ningen er å estimere produktivitetsparametre, så er det egentlig bare

produksjonsstedene som er relevante observasjonsenheter og som aggrege

ringer skal knyttes til. Saerlig gjelder dette når et foretak kan be

stå av enheter som tilhörer ulike produksjonsområder. 2

Produktivitetsutvikling og produktivitetsvariasjoner er i denne

Wldersökelsen knyttet nöye sammen med mMQed6-6töMU-6 en og variabler som

karakteriserer og beskriver rnarkedene. Ettersom markedene er ulike med

hensyn til störreise, får man for disse de velkjente höyreskjeve stör

relsesfordelingene. I hvilken utstrekning er produktivitetsutviklingen

bestemt av markedsstörrelsen og dens forandring? Dette har i sin tur

sarnmenheng med priser på detaljhandelens produkter og faktorer. Men

Wliforme priser i alle markeder, viI forskjellige tilvekstrater for mar

kedet påvirke detaljhandelens tilbud totalt og framfor alt dets sammen

setning. Sammenhenger mellom produktivitet og prisnivå er teoretisk

An~0W-6 (1964), s. 108, har en liknende synsmåte. Detaljhan
del omfatter her bare stasjonaer handel.

2 Avgrensningen til p~odu~jon6-6tedeJt (plants) innebaerer at un
dersökelsen ikke tar opp slike sider i effektivitetsproblematikken som
har med "multiple plants" å gjöre. Heller ikke betydelsen av forskjel
lige former for integrasjon beröres her. Om effektivitetsproblemene i
"multiple plants"-tilfellet, se BuYl. (1959), s. 150. Om visse effekti
vitetsaspekter ved integrasjon, se M~-6on (1969).
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s~tt et gammelt problem, men vanskelig å få kontroll over i empiriske

un~ersökelser. Det er heller ikke hensikten hvis man med kontroll skul

le mene en utledning av prisdarmelsen i detaljhandelsmarkedene. Pro

blemet er her av indekskarakter ettersom undersökelsen strekker seg

over en utviklingsperiode på mer enn 30 år. l

1.6 Alternative oppiegg

Ser man bort fra foreliggende data- og andre restriksjoner ved

valg av problemstillinger, hvilke andre skulle da framtre som verdiful

le? Noen skal kort beröres her fordi det synes naturlig ytterligere å

motivere den valgte innretningen for undersökelsen.

I denne undersökelsen er detaljhandelen revet lös fra det ökano

miske system som den er en del avog som den er avhengig av. Den inter

aksjon som skjer til den definerte detaljhandelens omgivelser, burde

tas med et i alternativt opp1egg der problemstillingene forövrig er no

enlunde de samme.

I denne undersökelsen var det nödvendig å tilpasse aggregerings

graden til gitte grunndata. Dette har som resultat gitt temmelig be

grensede innsikter i detaljhandelens produksjonsforho1d på produksjons

enhetsplanet og liten innsikt i den variasjon i produktivitet som fölger

av at produksjonsenhetene tilhörer en rekke ~ga~gen. En undersöke1se

som selv kan velge data, skulle på en helt armen måte kunne teste mange

av de hypoteser som kan avledes av Saften (1965). Heller ikke den va

riasjon som skyldes at produksjonsenhetene tilhörer bute.mte. fGR..M~eJL

no~etaQ, tas opp i denne undersökelsen.

Et av de viktigste elementene i et alternativt opp1egg burde

gjelde den empVr.Mk.e bestermnelsen av reaksjonsparametre for detaljhan

delens p~oduQt. I de mest vanlige etterspärselsanalyser antas det ofte

implisitt at detaljhandelens bidrag til en definert vare er homogent i

den forstand at tilbudsmi1jöet ikke påvirker etterspörselen etter den

gitte varen eller andre varer som inngår i tilbud eller etterspörsel.

Det sannsynlige er at tilbudsmiljöet har en egen betydning i etterspör

selssarmnenhenger og at etterspörselen etter gitte varer derfor er be-

Se kapitel 14 der informasjonsbehovet i undersökelser som
denne diskuteres.
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----~~----_._-_._ .._-==----==-:.:...-~==~~~~---------------

Med distribusjonspolitikk menes her de retningslinjer som han
delens eksterne påvirkning drives etter, og distribusjonspolitikk gje1
der således boJtdeting~n av QOn6um~ntva~eJt. Denne siden av fordelings
problematikken bruker sjelden vaere framtredende i den allmenne distri
busjonspolitikken som er konsentrert om iJ1nt~~6oJtdeting~J1. Tanken at
konsumentvarefordelingen som fö1ge av kontraksjonen i butikksnettet kan
vaere enda mer skjev enn empirisk fastslåtte inntektsfordelinger, synes
ikke å ha funnet gehör. ScLtov~QY (1952), s. 424, noterer imidlertid
at " ... economists naturally assume that the distribution of money in
comes and that of consumers' goods go hand in hand ... ".

Undersökelsens tidsperiode er 1930 - 1963. Denne perioden inne

holder så mange utviklingsstadier for ökonomien som helhet og detalj

handelen i saerdeleshet at perioden kan sies å omfatte en stor del av

de utviklingsmomenter som karakteriserer en pJtodu~yQQet. Denne er

ofte karakterisert av at det ett~puJtt~ produktet forandres over tiden

og dette er bestemt av forhold både i etterspörselen og i tilbudet og

dets produktfunksjoner. I denne undersökelsen er det lagt vekt på å få

fram bestemmende faktorer i utviklingen over produktsykkelen. Observa-

1.7 Undersökelsens tidsperiode og produktets forandring

l ,I
, .\

'j

tinget av denne. Reaksjonsparametre diskuteres i denne undersökelsen,

og mye av tolkningen bygger på boJtLLt6uMngeJt som tas om reaksjonspara

metrene.

Antakelig skulle slike, mer detaljerte undersökelser bidra til

utforming av en ann~n d~tJt1buojo~politiQQ og fysisk dimensjonering av

framtidige tilbudsrniljöer for detaljhandelsomsetning. 1 Det viI framgå

av denne undersökelsen at detaljhandelsomsetningen er temmelig konsen

trert - de 80 störste delmarkedene svarer for omlag 80 %av all detalj

handelsomsetning - og det synes naturlig å konsentrere analysen på dis

se og eventuelle andre med stor tilvekst. Det er dog sannsynlig at det

er i disse 80 markedene at hovedparten av de öQonom~Q sett tyngstveien

de framtidige distribusjonsproblemene kommer til å opptre. Som et ledd

i et slikt mer detaljert oppiegg er det rimelig å tenke seg at man ob

serverer detaljhandelsmarkeder som er av forskjellig störrelse og som

l i har ulike etterspörsels- og produksjonskarakteristika. Det synes ikke

helt rimelig å anta at store og små detaljhandelsmarkeder har like et

terspörsels- og tilbudsegenskaper.
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sjonene i perioden gjelder visse år, men for et stort antall produksjons

områder og markeder. For produksjonsområdenes del synes det rimelig å

anta at de individuelle produktområdene kan betraktes som observasjoner

på respektive produktutviklingskurver. Noen viI fölgelig kunne befinne

seg i ekspansive faser av produktsykkelen, mens andre samtidig viI be

finne seg i stagnerende faser.

På samme måter som man forsöker å legge et produktsykkelresonne

ment på produksjonsområder, kan man gjöre det for detaljhandelsmarkeder.

En del av disse viI vaere ekspansive på sine respektive tilvekstveier,

~ndre viI samtidig vaere stagnerende. En kopling av disse to begrepene

til en dichotomisk inndeling i ekspansive og stagnerende, gir fire mu

ligheter.

Produksjonsområder Markeder

Ekspansive

Stagnerende

Ekspansive

I

III

Stagnerende

II
IV

Detaljhandelsproduksjonen i Sverige og i andre land kan i höy grad grup

peres etter denne inndelingen }lvilket innebaerer at no~eta~ med detalj

handel i alle fire klasser, arbeider w1der forskjellige forutsetninger.

Reaksjoner og adferd må forventningsvis bli forskjellige alt etter de

skiftende eksogene forutsetningene i en produktsykkel.

Det etterspurte produktet for detaljhandelen er et sammensatt

produkt som består dels av v~en og dels av den produksjonsinnsats som

inngår i t~anoa~6jo~~n~. For varenes vedkommende skjer der ingen nevne

verdig fysisk transformering i butikkene. 1 Varene differensieres der

for ikke i nevneverdig utstrekning i detaljhandelen om man ser bort fra

de forsök sonl gjöres med såkalte private varemerker eller distributör

merker. Differensieringen på et detaljhandelsmarked får fölgelig andre

former. Disse kan vaere betinget av posisjonen i produktsykkelen og

produksjonsanleggenes alder. 2 I undersökelsesperiodens begynnelse var

den fysiske transformeringen större i detaljhandelen enn i den senere

delen. Denne ov~gang~n fra ~n tilvirknings- og distribusjonsproduk-

Se Sjöbeng g Haru~on (1955) og P~~on ~ FO~n6tad (1962).
Differensiering av et no~eta~ produkt slik som dette behand

les markedsföringslitteraturen, behandles perifert her.
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sjonsstruktur på et tidspunkt til en annen på senere tidspunkter, er et

markant innslag i detaljhandelens tilvekst. Det institusjonelle aspek

tet som ellers gjerne dominerer i detaljhandelsanalyser, kommer i denne

utredningen sterkt i bakgrunnen ettersom det er produksjons- og produk

tivitetsproblemene som önskes belyst.

1.8 Rapportens oppbygging

Denne rapporten behancller en del av den problematikk som er be

rärt ovenfor. Vi har funnet det nödvendig å begrense denne framstil

lingen til produksjons- og produktivitetsproblemene for de deler av de

taljandelen som senere identifiseres som produksjonsområder i detaljhan

delens omsetning. Det viI ha framgått av tidligere avsnitt at en av

årsakene til den forholdsvis lave grad av kunnskap om detaljhandelens

produks j onsforhold , er å finne i en noe mangelfull og neglisjert teori

utvikling for mikroenhetene i distribusjonssystemet. Mikroproblemene

får derfor gjennomgående stor vekt i denne rapporten, og det viI framgå

at nettopp tilgangen på observasjoner hindrer inferens og generalise

ring.

Rapporten er etter dette kapitlet organisert i tre deler og et

avsluttende kapitel der det gis en samlet vurdering. I det gvsluttende

kapitlet redegjöres det for en del av undersökelsen som viI bli presen

tert i en egen rapport.

Del I tar opp mikroproblemene til diskusjon, og vi forsöker å
utvikle en teori som kan ligge til grunn for mer enn den etterfölgende

produktivitetsanalysen. Denne delen tar også opp selve detaljhandels

markedets problematikk.

Del 110mfatter data- og observasjonsproblemene for produksjon og
faktorinnsats, men utgjör også et forsök på identifikasjon av restrik

sjoner for produktivitetsutviklingen.

Del III er selve produktivitetsanalysen for den del av problemom
rådet som denne rapporten er begrenset til.



DEL I T E O R I o G MO D E L L D I S K U S J O N

Den temrnelig kompliserte struktur som ble utviklet i kapitel l

egner seg ikke som direkte utgangspunkt for en undersökelse av de sam

mensatte problemer som inngår. Vi har valgt å abstrahere fra virkelig

heten - data - og bygge opp et system for forklaring av detaljhandels

markedenes ökonorni. Dette skjer i de tre kapitler som inngår i delen,

nemlig kapitel 2 som inneholder den grunnleggende diskusjonen av hus

holdningens og produksjonsenhetens situasjon. I kapitel 3 behandIes et

terspörselen etter transaksjoner og tilbudet for ett produksjonsområde

og i det siste kapitlet undersöker vi et viktig problem i detaljhande

len, nemlig problemet med differensierte forandringer i eksogene variab

le. Avslutningsvis - og som overgang til neste del om data og obser

vasjoner - tas visse avgrensningsproblem opp til diskusjon. Motivet til

dette er at det er en sak å bygge opp teoretiske forestillinger om de

taljhandelsmarkedene, en annen sak er det å overföre det logiske syste

mets forutsetninger om eksempelvis perfekt fungerende markeder til å

gjelde som antakelser om den måten virkeligheten forholder seg på.

" ... ei ther we simplify and abstract

from realistic cornplications to get a

manupulative model , or we give up the

hope of such analys is ." Kue-Vl.Vl.e- (1968)

s. 16.

KAPITEL 2 DETALJHANDELSMARKEDET OG DETS DELER I MIKRO

2.1 Innledning

Produksjonen i ökoVl.om~k forstand viI for detaljhandelens vedkom

mende ikke skille seg fra tilsvarende produksjon innenfor andre avgrens

ninger i ökonornien. Derfor bör man apriori kwule utföre en produksjons-



I
I";;
l'

22

analyse for detaljhandelen etter de teoretiske forestillinger og prak

tiske tillempinger som preger studier fra allerede empirisk belyste

områder. l Spörsmålet er om tilstrekkelig likhet fins for p~odu~jono

P~O.6e6.6eJ1 og pMduk:tet. I produksjonsökonomiske undersökelser gjöres

det en rekke antakelser - eksplisitte eller implisitte - om den under

liggende produksjonsprosessen og produktet. En ukritisk overföring av

metoder og forutsetninger til detaljhandelsområdet, viI måtte bygge på

en ikke tmdersökt antakelse om likhet i forutsetningene. En forutset

ning for akseptering av slike metoder er jo også at de har vaert effek

tive på sine områder.

I denne undersökelsen har vi kommet til at forutsetningene er

såpass forskjellige at en diskusjon av produksjonsprosessen for detalj

handelen er nödvendig.

Det fins flere grunner til dette. En er at vår undersökelse be

handler problemer på et lavere aggregeringsnivå enn hva tilfellet har

vaert i de fleste undersökelser nevnt i Bknwn (1967). Denne forskje1

len Ran vaere årsak til den vekt som alltid legges på selve tilv~k

ningen i foretakets produksjonsprosess. En armen mer rimelig årsak er

at mikroproduksjonsteori nesten utelukkende gjelder nY.6i.6ke transforma

sjonsproblemer der foretaket eller ledeIsen har produksjonsraten under

kontroll. 2 Det dreier seg som regel om produksjon til lager der lage

ret består av fysisk identifiserbare enheter tilkommet i en ökonomisk

sett irreversibel prosess. En --i.mpLi.1>-<ft antakelse i produksjonsstudier

Ran vaere at de produksjonslover som styrer andre deler av foretakets

totale produksjonsprosess tilsvarer dem som gjelder for tilvirkningsde

len. Den totale produksjonen i foretaket er da lik tilvirkningsdelen

multiplisert med en skalafaktor.

Forskjellen mellom industriproduksjon og detaljhandelsproduksjon

kan når det gje1der produksjonsprosessen, fioe tilspisset belyses med

utgangspunkt i industriforetaket. Det nonnale for dette er at foreta

ket gis en produksjonsteknisk karakteristikk som at det har stykkproduk-

For jordbrukets vedkommende er studier utfört av Heady , Vit
fon (1962), for industrien av Åb~g (1969) og et stort antall studier re
fereres det til i Bhown (1967) og hos watt~ (1963). Av interesse er
Hildebhand' Liu (1965).

2 Se Fniheh (1962): Inn1edning ti1 produksjonsteorien, men se
også AlehLan (1959) og H~ehlein~ (1962) som begge tar med både pro
duksjonsmengden og produksjonsraten samt periode1engden i sine modeller.
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sjon, masseproduksjon eller löpende produksjon (gass, olje 0.1.).1 And

re deler av produksjonsprosessen ser man bort fra. Produksjonsproses

sen kan grovt inndeles i en -tll..v-<.Jtk.ning-6det og en dL6:tJUbl.L6joYl.-6det som

inkluderer markedsföringen. Det tenkte industriforetaket kan nonnalt

kontrollere tilvirkningsprosessen hvilket innebaerer at foretaket bestem

mer over produksjonsraten og produktfunksjonen. I dette ligger en ve

sentlig forskjell mellom industri- og detaljhandelsproduksjon, for kon

troll idette henseende kan innebaere helt forskjellige muligheter ved

tilpassing til forandringer i produksjonsbetingelser og for realisering

av önskemål om tilvekst. Sammenliknet med industriforetaket (anlegget)

har den tilsvarende detaljhandelsenheten liten eller ingen fysisk trans

fonnering til identifiserbare produkter. Et detaljhandelsforetak som

bare har butikker, har derfor en produksjonsprosess som sammenliknet med

industriforetaket bare består aven distribusjonsdel. Når det gjelder

akkurat denne delen, kan likhet sies å eksistere i produksjonsprosessen.

Likheten består i förste rekke i at ingen av dem kontrollerer produk

sjonsraten i distribusjonsdelen. Normalt kan industriforetaket regule

re kortsiktige variasjoner i etterspärselen med variasjon i leverings

tider hvilket et detaljhandelsforetak i ~ivsmiddelshandeIen normalt ik

ke kan. Kontroll over produksjonsraten i distribusjonsdelen innebaerer

i et tilfelle med full sikkerhet kunnskap om transaksjonenes störrelse

og innhold samt priser og kostnader og ikke minst om transaksjo~nes

frekvens.

Vi antar at slike grunnleggende forskjeller ikke uten videre kan

ses bort fra i en analyse av detaljhandelsproduksjonen. Bortsett fra

Fueh-6 (1968) som berörer p~oblemet i forbifarten, har vi ikke funnet

det behandIet tidligere. Vet kan i og for seg utgjöre tilstrekkelig

grunn til å ta det opp her. Således synes produksjonsraten for detalj

handelen i höy grad å vaere bestemt av konsumentene: Man kjöper når og

hvor man viI i de mengder man med hensyn til gjeldende betingelser fin

ner önskelige - i hvertfall i den ökonomi- og samfilllllstype denne stu

dien forutsetter. 2 Standardoppfatningen avet foretaks detaljhandels-

Se Woodwahd (1965).
I en undersöke1se av livsrniddelshandelen uttalte 42 % av de

spurte at de ikke trodde transaksjonsstörrelsen kunne pÄvirkes av ~ne

ti1tak. Dette gir en viss stötte for innföring av transaksjonsvariabe
len i en produksjonsana1yse for detaljhandelen. Undersökelsen, se p~
Oc.h KaJLtellf/tågoJt 1965: l, "Uppsala-undersökningen".



ornsetning og produksjon skiller seg fra tilsvarende standardoppfatning

for industriforetaket, og det synes som denne forskjellen kan vaere ve

sentlig for vurdering av de tilhörende produksjonssektorers effektivi-

tet. l

I dette kapitlet tar vi opp husholdningens situasjon med tanke

på etterspörselen etter detaljhandelens phoduQt som jo neppe kan sies å

vaere det samme som de varer som omsettes. Husholdningenes markedsad- .

ferd bestemmes delvis av bestemmelsesfaktorer i og utenfor detaljhande

len. Vi forsöker åsette disse sammen til et begrepsskjema i sett-ter

mer som danner grunnlaget for den fortsatte analysen i dette kapitlet.

Hovedvekten legges dog på en analyse av produksjonsenhetens tilpassings

problem og på det produksjonsområde enheten tilhörer samt på markedet

som i det fölgende er det samme som detaljhandelsmarkedet.

I dette kapitlet framkommer to typiske problemer for en eksplora

tiv undersökelse. Det ene gjelder modellstrukturen der vi på den ene

siden kan variere graden av abstrakthet og på den andre siden formalise

ringen av modellen. Det andre problemet gjelder nivået innenfor det

distribusjonssystem som ble omtalt i kapitel l og som delvis sammenfal

ler med aggregeringen. I mange tilfeller er det en klar fordel å kunne

ta utgangspunkt i gitte verdier for de tre nevnte dimensjonene og såle

des analysere ~n gitt modell med gitt formaliseringsgrad for et gitt

nivå. Et slikt oppiegg har vi ikke funnet å kunne fölge hverken i det

te kapitlet eller i de fölgende. Undersökelsesproblemenes omfang og

mangelen på data utgjör den hovedsakelige forklaringen til at vi skif

ter modell, formaliseringsgrad og aggregeringsnivå for blant armet å

se undersökelsesproblemet fra flere sider.

Det kan herske enighet om at en dynamisk teori er å foretrekke

når man forsöker å forklare utviklingen for ökonomiske subjekt i mikro

eller aggregat. lmidlertid er problemene for en dynamisk modell mye

större både ved modellkonstruksjon og ved forsök på testing, og dette

leder ofte til modellutvikling i former som kalles komparativt sta

tiske. satt~ (1966) innförer en annen karakteristikk, nernlig halvdy

nam~Q. Opplegget i det fölgende kan ses som dels komparativt statisk

En standardoppfatning avet industriforetak er at dette produ
serer en stadig ström av fabrikatet, eksempelvis vaskepuIver. H~~h

iei6~ (1962), s. 238.



og dels som halvdynamisk, men i det alt vesentlige er analysen kvalita

tiv. Tidsindisering er slöyfet der dette ikke skaper altfor stor for

virring.

2.2 Sett-oppfatninger for detaljhandelsmarkedet: Et begrepsskjema

Ettersom transaksjonen allerede er utpekt som detaljhandelens

produkt, men uten at noen egentlig begrunnelse ble gitt, er det nödven

dig å gi den nå. På den ene siden er det nödvendig åsette transaksjo

nen inn i husholdningens situasjon og fra denne diskutere husholdninge

nes etterspärselfunksjon for transaksjoner. Dette krever på den andre

siden en tilbudsfunksjon for transaksjoner når man antar at husholdning

ene etterspör transaksjoner. I dette avsnittet forsöker vi å bygge opp

et begrepsskjema for ,begge deler som utdypes i fölgende avsnitt.

Vi antar först at en husholdning disponerer over visse innsats

faktorer

xHEX; x>O. (2-1)

Settet X er definert som mengden av innsatsvarer og produksjonsfaktorer

hvorav en del er faste og en del er variable. Den egne arbeidsiruisat

sen inngår her. Mens X er det sannne for alle husholdninger, viI hus

holdningenes subsett XH kl.ll1Jle variere. Over X legges en antakelse om

at X kan transformeres til et godesett G gjennom en produktfunksjon

(egentlig en godefunksjon, men den har samme karakter som en produkt

funksjon i tradisjonell forstand). Det forutsettes at sambandet (d.v.s.

mapping, se eks. Lane~t~ 1968)

X -+ G (2-2)

er obje~vt også for hvert subsett x. Dette forutsetter at husholdning

enes teknologi deles av alle ex ante.

Fra G-settet har vi en tilsvarende overgang til et nyttesett U

og denne overgangen er ingenting annet enn en nyttefunks j on slik at

u = U(G) (2-3)



26

der funksjonssymbolene har erstattet settbetegnelsene. Det forutsettes

at nyttefunksjonen oppfyller de forutsetninger som stilles opp ianalyse

mder sikkerhet. I motsetning til produktfunksjonen som nå kan skrives

G = G(X) (2-4)

I
ii

'I
J

er nyttefunksjonen subjektiv. Det forutsettes at produktfunksjonen opp

fyller de tradisjonelle forutsetningene i ökonomisk teori. l

Settet X består av subsett hvorav ett, xD, er varer som kan komme

fra detaljhandelsmarkedet. Man skulle kunne skille ut flere mengder her,

nemlig en mengde 'xg som husholdningene skulle önske inngikk i det muli

ge settet, og en armen mengde 'X~ som detaljhandelen selv önsket fans i

husholdningenes sett. For å unngå ytterligere komplikasjoner antar vi

at settet XD er det samme for både husholdninger og detaljhandel. For

skjeller er for övrig et dynamisk problem.

Vi antar at overgangen mellom XD og produktfunksjonen G også er

et produksjonsproblem som man kan beskrive med

(2-S)

der Q er en funksjon i G. Dersom dette ikke var tilfellet, må hushold

ningen atttid skaffe varer fra detaljhandelsmarkedet d.v.s. varer fra

settet X~. Vi har imidlertid i denne diskusjonen ikke begrenset hus

holdningens valgmuligheter så sterkt: Husholdningen kan idette modell

opplegget fortsatt vetge mellom kjöp av varen, eksempelvis poteter, eller

å dyrke poteter selv med uforandret nyttenivå. Valget mellom disse to

mulighetene er et e66eQtivit~valg og derfor objektivt. Q er som sett

betraktet alle mulige transaksjoner som kan produseres med de ressurser

husholdningene rår over i XH gitt at varene i settet XD fins i detalj

handelen. At de 6~n~ innebaerer en lang rekke forutsetninger om vare

nes fordeling blant selgerne i detaljhandelsmarkedet og selgernes roms

lige fordeling, men disse problemene tas opp i et senere avsnitt. Her

forutsettes det for klarhetens skyld at alle selgere er like med hensyn

til produkt og tilbud og at de har en ett-punktslokalisering i markedet.

Se F~c.h (1962), <:=amu~on (1947), Lanc.MteJt (1968), Nayloft
g VeJtnon (1969), Kuenne (1968) o.a.
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Settet Q er betinget av reglene for mapping mellom G og XD hvil

ket er forutsatt bestemt av gjeldende transaksjonsteknologi. Transak

sjonsteknologien er, likedan som 11ele produksjonsteknologien for hus

hol dningene, forutsatt eksogen. Om vi istedet hadde forutsatt at hus

holdningene selv hadde kunnet generere en egen teknisk utvikling, så

hadde det antakelig vaert mer realistisk, men saIntidig mer problematisk

ettersom en slik utvikling antakelig er ressurskrevende. 1 For den se

nere diskusjonen er det verdt å tenke over forskjellen mellom teknisk

utvikling i mulighetene og teknisk tilpassing. Vi forutsetter altså at

husholdningene bare kan rå over tilpassingen som er et ö~onom~Q pro

blem. Overgangen mellom G og XD beskrives av funksjonen (2-4) som opp

fyller de vanlige kravene til produktfunksjoner.

Settet Q eller som vi heretter viI kalle det, QH, er husholdning

enes mutigh~~ett. Transaksjonsetterspörselen kan först utledes når

ressursrestriksjoner og priser föres inn i modellen og ytterligere for

utsetninger presiseres. I dette avsnittet er vår oppgave begrenset til

å beskrive sett og overganger mellom sett på. en kvalitativ rnåte. Hit

til har vi sett på husholdningens sett og har kommet fram til QH. Til-

budssiden i markedet har tilsvarende sett og overganger. Forholdvis
större vekt legges på etterspörselssiden ettersom denne ikke tidligere

er utviklet og vi har funnet at modellresonnementet er nödvendig for å

kunne forklare tilpassing og strukturforandringer i detaljhandelsrnarke

der.

Detaljhandelsmarkedets mulige produksjonssett defineres på til

svarende måte som for husholdningene, nernlig som de transaksjoner de

taljhandelen kan skape med gjeldende teknologi, ressurser og varetil

gang fra leverandörer. Vi ser for detaljhandelens vedkornInende helt

bort fra egenproduks j on. Overgangen mellom transaksjonssettet, QD, og

settet av faktorer og innsatsvarer kan beskrives i en produktfunksjon

(2-6)

I og for seg er det ikke nödvendig å anta at husholdningenes
teknikkutvikling er kapitalbetinget. En trendmessig teknisk utvikling
i husholdningenes transaksjonsarbeid kan alt annet like komme istand
gjennom ta~eenneQt~.
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der QI markerer en funksjonsfonn som ikke nödvendigvis er den sarrrrne som

for husholdningene. x~ er produksjonsfaktorer. cP er et produktsett i

~e~Q produksjonsforstand til forskjell fra en produktfunksjon i öko

nomisk fors tand. Forskjellen markeres gjennom forekomsten av settet

x~ som er varelevarandörenes varesett. Settet QD er med andre ord de

transaksjoner som detaljhandelen kan produsere med eksisterende (egne)

produksjonsfaktorer og tilgjengelige varer fra leverandörer.

QD er sammensatt av transaksjonsmulighetene i anlegg og produk

sjonsområder. Hvis transaksjonssettet kan skrives som

(2-7)

så betyr dette at hvert produksjonsområde kan betraktes som en uavhengig

enhet i analysen når det gjelder de produksjonsmessige forutsetningene.

Hvert produksjonsområde kan bare produsere en slags transaksjoner. Hvis

transaksjonssettet i hvert produksjonsområde er oppbyggt på sarrrrne måte,

får vi

D D D D D
Q. = Q·lnQ·Zn ... nq .. n... nQ.p

l l l 1J l
(Z-8)

I
Il

l"

j

l

som viser at hvert produksjonsanlegg viI produsere et unikt sett trans

aksjoner. 1 I virkeligheten er arbeidsfordelingen for et produksjonsom

råde eller for dets produksjonsenheter sjelden fört så langt at uttryk

kene (Z-7) og (Z-8) gjelder. Hvert produksjonsområde viI ha en over

lapping i :tMn6afu,jon6mLLUghw-6eftet, men det er imidlertid ikke det

samme som at det aktive transaksjonssettet i tilbudet gjör det. Vi kom

mer senere i dette kapitlet til å ta opp problemet med overlapping i

transaksjonssettet og dermed de muligheter visse produksjonsområder kan

ha på lang sikt for å la sine varesett, x~, bli identiske med varesettet
. D l

for hele markedet. Sambandet mellom Qi kan enten vaere at det for ut-

trykket (Z-7) fins en tilsvarende segmentering i XD slik at produksjons

området med Q~ har x~, eller at xD, varesettet for hele markedet, er
l l

likt for alle produksjonsområder. Det siste innebaerer en d~66~en-6~e-

For settet av detaljhandelsmarkeder har det kartesiske produk
tet ikke samme interesse, for vi antar at detaljhandelsmarkedene er gjen
sidig uavhengige uansett hvordan transaksjonssettene i markedene ser ut.
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ning av tnan6a~jon~n~, mens det foregående er uttrykk for dibben~n6i~

tUng i vM~a.mm~n6eA:ninge.n.

Vi er nå i en situasjon med to varesett, X~ som ifölge forutset

ningene er det samme hos husholdninger og detaljhandel, og X~ som er de

taljhandelens mulige varesett fra leverandörer. Det forutsettes at va

resettet XD er eksogent for såvel detaljhandel som husholdninger og set

tet XL ligger dermed utenfor problemet. l

A\,,,,
I,,,,,,,,,

_J

~ I

,..--,
I D I
I Q
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I I

I QH
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I I
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Figur 2.1 Begrepssammenhengen for etterspörsel og tilbud
av transaksjoner
CA Conceptual Scheme for Demand and Supply of
Transactions)

Substitusjonsaspektet tas opp i et senere avsnitt.
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Den strukturering av problemet som er gjennomfört ovenfor, lig

ger tiI grunn for den fortsatte analysen og den konfrontasjon med empi

riske data som skjer i senere kapitler. Innen det siste kan skje, kre

ves ytterligere detaljutforming av rnodellresonnementet ovenfor.

I figur 2.1 er de begreper som nå er introdusert, satt i relasjon

til hverandre.

2.3 Husholdningenes prod~\sjonsstruktur

vår modell for husholdningens adferd i detaljhandelsmarkedet byg

ger på antakelsen om at husholdningen transformerer varer til goder.

Når antaIlet goder i G, antaIlet varer og faktorer i X samt teknologien

er kjente störreIser, foreligger et objektivt produksjonstilfelle. Vi

forutsetter at det gode-rom som dermed er konstruerbart, har en strikt

konkav overflate når alle ressurser er fullt utnyttet. Full utnyttelse

innebaerer den utnyttelse som er best forenlig med de ressursrestriksjo

ner som gjelder. I den enkleste situasjonen har husholdningen bare en

ressurs, nemlig tiden. Når en del av denne tilbys på arbeidsmarkedet,

skaper husholdningen et finansielt budsjett som setter en grense for

. varetilgangen fra detaljhandelsmarkedet ettersom varene må betales.

Når husholdningen eksempelvis kan produsere tre mulige goder, og disse

transformeres i en produktfunksjon som er kontinuerlig for det sett av

ressurser og varer som inngår der, samt deriverbar to ganger, så eksi

sterer der en enneQtivit~n~ont for husholdningen når budsjettvilkåret

- i vid forstand - er oppfylt. En budsjettökning gir alt annet like en

ny likedan front, men lenger inne i goderommet. Dette vilkåret er for

det förste at ressursene skal uttömmes og for övrig at de vanlige förs

te- og andregradsvilkårene er oppfylte slik at optimal allokering er

oppnådd. Effektivitetsfronten i tre-gode-tilfellet er framstilt i fi

gur 2.2 og i den positive delen. Negative goder eller negativ produk

sjon kan dermed ikke forekomme i modellen. 1

Vi forutsetter at husholdningens målsetning i effektivitetshen

seende er å oppnå produksjonsverdier på effektivitets fronten. Denne

synsmåten innebaerer at budsjettrestriksjonen som tradisjonelt knyttes

Om den ökonomiske teoriens antakelser og krav på vi1kårsopp
fy11e1se, se eksempelvis Nayto~ g V~non (1969).
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Figur 2.2 Husho1dningens effektivitetsfront
(The househo1d's efficiency frontier)

til nyttefunksjonen, i vår modell knyttes til funksjonen for produksjon

av goder~ Istedet for et nyttemaksimeringsproblem har vi fått et pro

blem som innebaerer maksimering av godeproduks j on. En tilsvarende, men

betydelig mer abstrakt modell i aktivitetstermer er utviklet av Lane~

t~ (1966). Beek~ (1965) samt Muth (1966) har også berört problemet,

men ikke så generelt som Lancaster. l

fölge vårt modellresonnement er altså en gitt godekombinasjon

på effektivitetsfronten , G', en funksjon av innsatsfaktorer der disse

er optimalt tilsatt. Om husholdningen aven hendelse også skulle ha

optimal tilpassing med G' , men aven eller annen grunn ikke når effek

tivitetsfronten der G' fins, så er husholdningen ineffektiv. 2 Det er

Se også Lane~t~ (1968).
Optirna1itetsprob1ernet og re1asjonen me110rn gode-funksjonen og

nyttefunksjonen behand1es i neste avsnitt.
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I virkeligheten viI store deler av produktfunksjonen for en hus

holdning vaere gitt i og med at husholdningen har en lokalisering i for

hold til tilbudet (detaljhandelen idette tilfellet). Den viI vaere gitt

med hensyn til parameteravgrensninger. Således viI en beskrivelse av

boligformen for en gitt husholdning, eliminere deler av det mulige settet,

se figur 2.2 ovenfor. Boligens beliggenhet, husholdningsmedlennnernes for

flyttningsmåter m.m., viI si en hel del om innkjöpsmåter og dermed vaere

delvis bestemrnende for transaksjonsetterspärselen. At parameterbegrens

ninger eksisterer innebaerer delvis det at husholdningene har höyere

produksjonskoeffisienter for gitte goder og delvis at husholdningen kan

ha begrensninger i faktor- og varerommet i forhold til andre hushold

ninger med armen lokalisering og andre forskjeller i bestemmelsesfakto

rene. I detaljhandelsmarkedet viI det derfor eksistere forskjeller i

teknikk og faktoroppsetninger slik at det er relevant å innföre begre-

pet ftetctt-tv e.n ne.fG.:ttvUet. l

2.4 Transaksjonenes plass i produksjonsstrukturen

For hver kombinasjon av goder såvel som for hvert gode.kreves

det noen form for innsats. 2 Når godekombinasjonen ligger på effektivi

tetsfronten fins der også e.n beste teknikk og innsats av faktorer og va

rer når hensyn tas til ressursrestriksjoner. I dette ligger at hver

detnun~jon for godeproduksjonen i effektivitetsfronten er strikt kon

kav. En armen ökonomisk tolkning av dette er at det til hver tid fins

en måte å delprodusere godet på som er mest effektiv.

Intuitivt er dette realistisk, men samproduksjon karakteriserer

ellers i höy grad en husholdning. Dels kan flere goder produseres samti

dig blant armet fordi de ökonomisk sett ikke varer like lenge og har

forskjellig vekt, dels kan en gitt godekombinasjon produseres på alter

native måter og med alternative innsatser og dels kan en gitt teknikk og

innsatsmengde gi flere godekornbinasjoner (egentlig "joint production").

Effektivitetsaspektet tas opp i senere avsnitt. Selvom det
kan hevdes at "Economic efficiency is a slippery nation at best, ... ",
N~ove. (1965), s. 87, så er eksemplifiseringen her et eksempel på at
begrepet er uunnvaerlig. Se også Sa1...te.tt (1966) om begrepet "best prac
tice productivity".

2 En person som viI save, må for eksempel legge en hel del saker
tilrette for at sövnen skal kunne bli effektiv.
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Sammenliknet med dette er vår modell rigorösere gjennom valget av forut

setninger som gjör effektivitetsfronten "bounded from above".

Transaksjoner kommer til i en delfunksjon av G-funksjonen, og

delfunksjonen er en uttömmende beskrivelse av overgangen mellom transak

sjonssettet Qog XH, husholdningens innsats faktorer , og XD, varene i de

taljhandelen. Alle transaksjonene i settet er gjennom forutsetningen

om funksjonens form ikke effektive. Også for denne funksjonen fins der

en effektivitetsfront som har likedanne egenskaper som effektivitets

fronten i G-rommet. Den lokale effektivitetsfronten bestemmes gjennom

internavregning og vi antar at husholdningen handler som om et sett av

interne avregningspriser (skyggepriser) eksisterer.

Transaksjoner er varer og egen innsats. Anta at den egne innsat

sen består av tidsinnsats og tiden ikke har noen alternativverdi, wa ,

for husholdningen. Da viI settet av transaksjoner bare bestå av alle

mulige permutasjoner av varer i XD i en uendelig antall kvantitetskombi

nasjoner ettersom kontinuiteten i XD gjelder samtidig som det forutset

tes at husholdningen kan legge ned så mye tid som helst i dette. Det

er åpenbart at en produktfunksjon må begrense transaksjonssettet oven

ifra og hver verdi av wa begrenser det ytterligere. Med våre forutset

ninger fås en "single valued function" og en transaksjonssarrnnensetning

som ·til enhver tid er optimal fordi husholdningen velger transaksjons

kombinasjoner på den lokale effektivitetsfronten.

Skjönt transaksjonene sett som en mengde av varer og innsatser

er kontinuerlig, er den transaksjon som er optimal i en gitt situasjon,

q~~, en diskret störreise. Stabilitet råder i den forstand at så lenge

de forhold gj elder som q~~ ble utledet av, blir ikke q~~ forandret. Dette

innebaerer at en husholdning lbölg~ mod~en skal forventes å ha en kon

stant transaksjon over en viss tid. Konsistensantakelsen skal ikke tol

kes på den måten for virkeligheten, for vareinnholdet i transaksjonen

er först og fremst bestemt av hvilke goder som skal produseres, og va

riasjon i godeproduksjonen leder da til variasjon i transaksjonssammen

setningen. Det som forutsettes er at disse variasjonene skal bevege

seg etter den lokale effektivitetsfronten. l

Det er her forutsatt at det er mer anstrengende å produsere
goder enn å skaffe dem. En leservil kanskje spörre hvor konsumsjons
begrepet har tatt veien. Dette er i höy grad samrnenfallende med produk
sjonen: Å se på TV krever i hvertfall egen tidsinnsats og ofte en del
annet.
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Når husholdningen engang önsker å bruke varer i XD så postulerer

vi en funksjon med produktfunksjonens vanlige egenskaper. Denne funk

sjonen danner transaksjonssettet Q og det er innenfor dette vi finner

den lokale effektivitets fronten når hensyn tas til priser på varene i

XD samt husholdningens ressurser og övrige restriksjoner.

En vare defineres som minste identifiserbare artselement i XD.

Varebegrepet er gjort gjenstand for utstrakte diskusjoner i distribu

sjonsökonomisk litteratur uten at det egentlig har framkommet entydige

oppfatninger om hva en vare er og enda mindre om hva som kan sies å ut

gjöre en forandring i en vare hvilket har betydelse for identifikasjon

av nye varer~l Denne diskusjonen som mest domineres av operasjonelIe

spörsmål, tas ikke opp her, men er derfor ikke irrevelant. 2

Produktfunksjonen for transaksjoner har visse saerdrag som skil

ler den fra den vanlige modellen. En transaksjon, si qi' består av de

varer som kommer fra detalj handelen , d.v.s. X~ E XD der subsettet X~ ikke
1 1 H

får vaere et null-sett. qi er dessuten baerer av innsats fra settet X

som inneholder de produksjonsfaktorer husholdningen har, samt andre va

rer hvorav en del viI vaere substitutt for varer i XD både i teknisk og

ökonomisk forstand. Dertil kommer varesettet XD som ex ante er et sub

sett av XH. Produksjonsfaktorene i XH viI vaere to slag, nemlig slike

som gjör seg gjeldende i budsjettet og slike som er tidskrevende. Vi

ser nå intuitivt at i likevekt må forholdet mellom respektive grensepro

duktiviteter vaere det samme som forholdet mellom faktorprisene der

tidsfaktoren vurderes til alternativverdien wa . For eventuelle faste

produksjonsfaktorer antas at husholdningen kan vurdere verdien aven

faktorenhet i alternativverdier for dem. Dette leder til differensier

te likevektsbestander av faste faktorer for husholdningene.

Ny teknikk i transaksjonssammenhengen innebaerer for husholdning

ens vedkommende at en eller flere fabrikasjonskoeffisienter for qi kan

senkes. Den vinst som da eventuelt oppstår, kan enten omfordeles i

transaksjonsfunksjonen eller overhodet ikke komme den delen av hushold-

Se eksempelvis Nix (1932), Holdhen (1959), Ki~tedt (1961),
R~mU6~en (1963) og M~~on (1969).

2 For detaljhandelens vedkommende er spörsmålet om prisdiskri
minering helt avhengig av hvilken produktdefinisjon som legges ti1 grunn.
Det f61ger av at hver kj6per har mu1ighet for å p1ukke like varer ti1
like priser. Se Adetman (1957), Holdnen (1960).



37

ningens ökonomiske aktivitet som retter seg mot detaljhandelsmarkedet

til gode. Substitusjonsstrukturen er avgjörende for denne omfordeling-

en.
Liknende effekter kan oppstå via detaljhandelsmarkedet. En ny

vare kan ha slike egenskaper - i teknisk forstand - at den kan senke ko

effisienter i transaksjonsfunksjonen eller/og i produksjonen av goder. 1

Ökonomisk sett behöver jo en slik effekt ikke bli utnyttet av hushold

ningen. Det avhenger av den nye varens pris og den sammenlagte verdien

av husholdningens vinster beregnet til altemativverdi. Ny vare viI

for detaljhandelens vedkommende i virkeligheten ofte vaere det samme som

at en gitt vare opptas som ny i en detaljhandlers sortiment, d.v.s.

hans subsett av XD, nemlig x~.
Den slags "nyheter" kan påvirke husholdningen ikke til ny tek

nikk, men til bytte av teknikk idet en teknikk som til nå ikke har vaert

e66eRtiv, blir det iog med forandringen i detaljhandelsmarkedet. At

koeffisienter senkes er ikke tilstrekkelig som forklaring. Man kan ik

ke utelukke muligheten av stordriftsfordeler ved bestemte teknikker,

saerlig i transaksjonsfunksjonen.

2.5 Husholdningens allokering

For husholdningen postulerer vi en nyttefunksjon

D = D(G) (2-9)

som er strikt konveks over det område den er definert for. Vi antar at

den er kontinuerlig og har förste og andre deriverte. Oppbyggingen av

preferanse- og nyttefunksjoner for hU6hotdning~ er lite behandiet i

litteraturen. Det fins en spesieli grunn til at vi postulerer en nytte

funksjon for husholdninger, for dette konsumentbegrepet har ikke vaert

konstant inneholdsmessig sett i undersökelsesperioden. 2 En forklaring

av strukturforandringene i detaljhandelen viI antakelig vaere ufullsten

dig hvis det ikke tas hensyn til at nyttefunksjonene i husholdningene på

lang sikt påvirkes av husholdningenes sarnmensetning.

Transaksjonskoeffisient uttrykker faktorinnsats pr. transaksjon.
Se kapitel 6.
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En nyttefunksjon for en husholdning uttrykker normalt gruppepre

feranser, og forandringer viI derfor oppstå for en gitt funksjon over

tiden som fölge av sosiale strukturers forandring, av gruppemedlemmenes

vekslende vekter i husholdningens beslutningsprosess m.m.

Når vi senere skal se produksjonsutvikling og produktivitetsfor

hold for gitte produksjonsområder over sett av rnarkeder der markedene

har gjennomgått differensiert tilvekst i husholdningsstrukturen, viI

nettopp variasjoner i husholdningenes nyttefunksjoner kunne forklare

produktivitetsvariasjoner. Dette problemet er imidlertid så komplisert

at vi ikke kan före det inn i analysen på annen måte enn at vi undersö

ker variasjonene i husholdningsantallet~ I den fortsatte diskusjonen

antar vi at husholdningenes nyttestruktur er likedan i alle markeder og

hvis den forandrer sig over tiden, så forandrer den seg likedan i alle

rnarkeder.

For godeproduksjonen i husholdningen har vi

G G(X) (2-10)

Se figur 2.1 Toppskrift H er slöyfet her.

y - PXH = O (2-11)

som er konkav, kontinuerlig og har förste og andre deriverte. 1 Hushold

ningen har en budsjettrestriksjon,

(2-12)H(X) > O (med x' som övre grense)

som er restriksjonen for andre faktorer hvorav et subsett av X er egne

innsatsfaktorer inklusive egen tid.

Funksjonene (2-9), (2-10), (2-11) og (2-12) gir grunnlag for for

mulering av Lagrange-funksjonen

der P er en prisvektor. Hvis Y er arbeidsinntekten, er likningen (2-11)

en finansiell budsjettrestriksjon og P er prisene på innsatsfaktorer

hvorav en del kommer fra detaljhandelen. Prisene noteres i perfekt mar

keder. (2-11) er lineaer og derfor både konkav og konveks. Hushold

ningen har en restriksjon til, nemlig

, .1'
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(2-13)

der A, ~, T, er Lagrange-multiplikatorer med en bestemt ökonomisk tolk

ning i denne typen av modellen. l Når (2-13) deriveres partielt med hen

s)~ til alle g., alle x .. (i X), alle x· h (i X') samt A, ~ og T fås i
l 1J· l

prinsippet et likningssystem som gir likevektsegenskapene for hushold-

ningen. Vi vet da at i likevekt må forholdet mellom et gode og dets

grenseeffektivitet overalt vaere like propoersjonalitetsfaktoren A.

Dermed kan A betraktes som godenes skyggeeffektivitet.

Husholdningen viI trekke på innsatser for godeproduksjonen fra

to hold, nemlig slike som fins i markedet og som det fins prisnotering

er for og slike som i modellen får en alternativverdi og som kommer fra

husholdningens ressursbeholclninger. Det fölger av dette at i likevekt

må det marginelle bidraget til godeproduksjonen fra den ene faktorgrup

pen vaere verdt like mye som fra den andre gruppen. Dette leder til

det velkjente kravet at forholdet mellom grenseutleggene for to fakto

rer skal vaere lik deres tekniske substitusjonsgrad. Dette gjelder både

innenfor settet av faktorer som kjöpes og mellom faktorer i denne grup

pen og de som X~ tilhörer. Reguleringen bestemmes her av ~ og T.

Grenseutlegget for faktorer i X' har ingen dekning i virkelighe

ten finansielt sett, for det er beregnet med hj~lp av alternativverdien

for vedkommende faktor. Eller sagt på en armen måte: En krone nedlagt

på en kjöpt faktor må gi samme effekt som den. tilsvarende grenseinnsat

sen aven egen faktor vurdert til alternativverdien.

Dermed viI en husholdning kjöpe innsatsfaktorer når grenseproduk

tiviteten er den samme, men det faktiske utlegget lavere enn det bereg

nede (the imputed value). Dette er da en allokering innenfor rammen av

det finansielle budsjettet. Dersom restriksjonen idette budsjettet er

aktiv, oppstår spörsmålet om tilbud av arbeidstid i markedet for derved

å kunne finansiere kjöp av innsatsfaktorer. Her går det ikke å trekke

den konklusjonen at husholdningen viI tilby arbeidskraft hvis behold

ningen etter skatt dekker utlegget for den önskede innsatsfaktoren.

Tilbudet viI vaere helt avhengig av nyttetapet av den godeproduksjon

Se Naylo~ ~ V~non (1969) angående Kuhn-Tucker teoremets an
vendelse. Det er ikke modellens lösning som har interesse her, men ba
re multiplikatorenes egenskaper, og derfor er modellens utvikling ikke
tatt med.
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som må reduseres for at husholdningen skal få mer tid å tilby i marke

det. Dette kompliseres ytterligere hvis godeproduksjonen i husholdning

en er preget av mye samproduksjon. Vi ser nå at parameterkonstellasjo

nene i husholdningens allokering godt kan innebaere at husholdningen

legger om innkjöpene slik at faerre kjöp pr. periode gir tidsbesparelser

som tilbys på arbeidsmarkedet. l

Det kan antas at den abstrakte allokeringsmodellen også löser al

lokeringsproblemet for husholdningens innsats i innkjöpene og at tran~

saksjonsetterspörselen kan utledes fra modellen. Vi har nernlig antatt

at denne etterspörselen egentlig kan betraktes som en separat godepro

duks j on. Derrned reguleres forholdet til den övrige godeproduksjonen

via grensebetingelsene, d.v.s. grenseproduktivitetene og alternativver

diene. Transaksjoner er imidlertid ikke nytterelaterte goder i samme

forstand som de som kommer fram via husholdningens godefunks j on. Trans

aksjonene er å betrakte som forberedelser for denne produksjonen. 2

2.6 Transaksjonsetterspärselen

Grunnen for transaksjonsetterspörselen legges i allokeringsmodel

len. Derfra henter husholdningen normene for innsatsbestemmelsen i

transaksjonene. Gjennom antakelsen om separabilitet er det også antatt

at selve varemengdene som skal inngå i husholdningens godeproduksjon be

stemmes for seg, men med det hensyn som må tas til ressursrestriksjonene

og at resurser også må settes inn i innkjöpene.

For hvert gitt kvantum av innsatsvarer som skaloverföres fra de

taljhandelen og til husholdningen for en periode, t, viI selvsagt den

optimale transaksjonen kunne bestå av hele kvantumet - noe som oftest

gjelder såkalte kapitalvarer, d.v.s. heItallsvarer - og varierende meng

der. Det fölger av våre forutsetninger at når det gitte kvantumet er

kontinuerlig, viloppoffringene först synke og senere stige når trans

aksjonsstörrelsen går fra l til 00. Det fölger av vårt resonnement tid

ligere at for hvert kvantum fins det en optimal transaksjonsstörrelse,

q~~. Det fölger videre av våre modellforutsetninger at når kvantumet

öker, så viI q også öke når det samtidig forutsettes at alternativver

dien öker og varesettet er det samme.

Her forutsattes det at den finansielle restriksjonen var aktiv.

Se side 34 der vi motiverte synsmåten.
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I husholdningens beslutning om transaksjonsstörrelsen inngår fle

re delbeslutninger, nemlig hvilket subsett av XD som skal inngå i q~~,

hvilken selger s i settet av selgere S som skal velges, tidsfordelingen

for transaksjonene i perioden og denne siste delbeslutningen innebaerer

også en beslutning om lageret for husholdningen. 1

Husholdningens etterspörselsfunksjon for transaksjoner med hen

syn til deres störreIse, kan sammenfattes allment i

(2-14)

varesettet i detaljhandelen

detaljhandelens tilbudsstruktur inklusive

transaksjonstilbudet her uttrykt som produkt

funksjonen

priser i markedet

godestrukturen

husholdningsteknologien

husholdningens beholdning av innsatsvarer

husholdningens struktur, alderssykkel 0.1.

alternativveriden

Hushold-
ningens
variable

G

aw

H'

X'

QT
G

Detalj- p

handels-
QDmarkedets

variable

XD

B en institusjonell skiftvariabel (myndighete

nes beslutninger som påvirker andre variabler).

y husholdningens disponible inntekt (dens sam

mensetning er ikke uvesentlig, eksempelvis

arbeidsinntekter, overföringer, sparemidler

0.1., og det er heller ikke uvesentlig om ar-

beidsinntekten kommer fra en eller flere per

soner, o.s. v.)

Ingen av disse beslutningene behandles i etterspörselsteorien
enten man ser på den "neoklassiske", den "etterspörselsanalytiske" eller
på "markedsföringsl i tteraturen" . Se SamuetooVL (1947), Bnem-6 (1968),
Wold g JUh~~VL (1953), Paida (1969) eller Ni~o~ia (1968). I modellen
ovenfor ble det likedan som i etterspörselsteorien, antatt at detaljhan
delsmarkedets selgersett har en ett-punktslokalisering og at per- (forts.)
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Dette er en sjablonmodell som her består av variabler med sterk multi

kollonearitet. Flere av variabIene varierer således i takt over tiden.

For en langsiktig analyse synes det imidlertid rimelig at utgangspunk

tet tas i funksjonen (2-14), og poenget med resonnementet er jo ikke å

bestemme den enkelte husholdnings etterspärsel, men å bruke en videre

utvikling av funksjonen (2-14) som grunnlag for å analysere detaljhand

elsmarkedets langsiktige produksjonsforutsetninger. På kort sikt viI

de fleste variablene i (2-14) vaere gitte og faller derfor ut. Trans

aksjonsstörrelsen viI da bare kunne påvirkes av forandringer i settet

(G, wa, P) og muligens B, eksempelvis plutselig innföring aven höy om

setningsskatt på visse varer.

På kort sikt bestemmes transaksjonsetterspörselen alltid avet

begrenset antall variabler. Det er selvsagt dette som skaper mye av

forutsetningene for produksjonsområdene på detaljhandelsmarkedet etter

som kostnadene for spontan omlegging av transaksjonstilbud og varesam

mensetning er for store. Derfor er QD mye mer betydelsefull for trans

aksjonsetterspörselen enn hva som framgår av denne sammenhengen. Inn

satt i den tidligere diskusjonen om transaksjonssettet, kan restriksjo

nen i QD innebaere at husholdningene til enhveh tid bestemmer transak

sjonsstörrelsen innenfor det sett som skulle svare til effektivitets

fronten forutsatt at denne konstrueres med beste teknikk og husholdning

ens alternativverdier. Dette er mulig når etterspörselsfunksjonen

(uten hensyn til QD) forandres fortere enn tilbudet slik at optimal

transaksjonsstörrelse er mangelvare i markedet. 1

På kort sikt viI husholdningen antakelig også kunne ha like mange

uavhengige etterspörselsfunksjoner (uavhengige i vareetterspörselen, men

avhengige i realiseringen) som der er produksjonsområder på detaljhan

delsmarkedet.

o •• fekt konkurranse gjelder. Da faller jo selgervalget bort.
Markedsandelen ved perfekt konkurranse er for selger s. lik log2 S der
S er antallet selge~e p~ markedet. Fordelingen vil tit enhver kunne
beskrives med entropien; om entropien som m~l p~ organiseringsgraden
for ökonomiske tilstander, se TheJ.1. (19.67).

l Tilbudet er normalt ikke argument i etterspörselsfunksjonen.
I (3-14) er QD å betrakte som en skiftvariabel. Hver verdi av QD gir
således en ny etterspörselsfunksjon.



43

2.7 Detaljhandelsenhetens produksjon

Detaljhandelsenheten produserer i likhet med andre tilsvarende

enheter på detaljhandelsmarkedet tna~ak6jan~ i tilbudssettet QD. 1 Vi

fant at en produktfunksjon kunne formuleres for detaljhandelen og at

denne beskriver overgangen fra det sett av innsatsfaktorer som detalj

handelen disponerer og transaksjonssettet QD. Når husholdningene etter

spör identiske transaksjoner og etterspärselen fordeler seg jevnt over

tiden, dQ/dt = 0, er produktet for detaljhandelsenheten homogent og

dessuten et enkeltprodukt. Er derimot det förste av disse vilkårene

ikke oppfylt, gjeIder etterspörselen et multiprodukt. At vi har multi

produktsituasjon i etterspörselen er ikke uten videre det samme som at

der oppstår ökonomiske konsekvenser av dette i produksjon og tilbud.

Det er dette problemet vi skaloppholde oss ved i dette avsnittet.

Anta at transaksjonsetterspörselen i markedet gjelder et homo

gent produkt, q~~. For detaljhandelsenhetens valg av produktfunksjon er

dette et datum. Enhetens valg viI vaere begrenset til de funksjonsfor

mer som gir mapping fra settet av innsatsfaktorer til q~~. Dette er den

ene siden av problemet. Den andre gjelder etterspärselens omfang, si i

hver periode T, og dens fordeling inPenfor perioden. Selv innenfor set

tet av funksjonsformer behöver foretaket regler for diskriminering mell

om mulige produktfunksjoner. Disse reglene bestemmes naturligvis av

forutsetningene angående husholdningenes markedsadferd. Således viI vi

anta at enheten påvirkes i valget av produktfunksjon hvis den har kjenn

skap til transaksjonenes tidsfordeling når denne ikke er uniform. Det

te gj elder også om etterspörselen etter q~~ eksempelvis vokser fordi den

foretrekkes framfor andre transaksjoner.

Produktfunksjonen i det enkleste tiIfellet kan generelt skrives

(2-1S)

der q~~ er den transaksjonsstörrelse som etterspörselen viI ha, T~~ er en

beskrivelse av transaksjonsfordelingen og m~~ er periodelengden. XD~~ er

det gitte settet av varer. Med to produksjonsfaktorer for detaljhan

delsenheten, d.v.s. f = 1, 2, overförer vi resonnementet til et vanlig

diagram for isokvanter, se figur 2.3. Hver av de to isokvantene antas

Se (2-6).
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Qll q~~, T~~, m~~

BZ

Figur 2.3 Produksjonsstruktur for detaljhandelsenheten,
ex ante
(The retail unit's productian structure)

å gjelde under den forutsetningen at kvant~ökningen skyldes en ökning

i antailet transaks joner, for vi har q~~, T~~ (den relative fordelingen)

samt m~~ gitte og uforandret. 1 For hver verdi av disse tre störreisene

- som rimeligvis ikke er gjensidig uavhengige - fås isokvantskarer med

Leseren undrer kanskje over störrelsen m i (2-15). Vil ikke
m stemme over ens med "tiden"? Anta at detaljhandelsenheten planlegger
for en periode t. Vi har da at m < t fordi d·etaljhandelen har normal t
ikke kontinuerlig produksjon, men åpningstider som dreier seg omkring
1/3t og det er dette som er m. Det relative forholdet m/t har derfor
interesse.



4S

forskjellig form i forhold til isakvantene i figuren. Dette muliggjör

en samtidig sammenlikning av produktfunksjoner som bygger på forskjel

lige antakelser om q, T og m. Figur 2.3 viser forövrig en pari-passu

produksjonslov. En produksjonsökning gir i denne situasjonen ingen

skalafordel.
La oss kort se på visse forventede utslag ved isolerte forand-

ringer i q, T og m. En ökning i q er mulig ved variasjon i to dimen

sjoner: Varene, XD, og kvantum av hvert element i XD. I begge tilfel

ler avhenger eventuelle skalafordeler av forandringen i den relative

faktorirrnsatsen og forholdet mellom faktormengdene. Mye taler for at

skalafordeler eksisterer opp til en viss grense. 1 Fra husholdningens

side fant vi at ökning i alternativverdien for egen tidsinnsats viI

generelt lede til ökning i q når övrige forutsetninger for dette er

oppfylt (budsjettet). En iakttagelse fra virkeIigheten er ofte at de

taljhandelsenheter med större transaksjoner enn andre også har en stör

re omsetning. I vårt modelltilfelle er imidIertid Q = Q~~, og spörsmå

let reiser seg da om sambandet mellom transaksjonsökning og vollIDlÖk

ning. En volumökning Qa~ tenkes å forutsette forandring i q eller

sagt på en annen måte: Om foretaket viI utnytte skalafordeler må det

også bytte teknikk. Sett fra husholdningens synsplllkt er dette det

samme som produktforandring.

Ölming i transaks j onsstörrelsen med Q =. Q~~, m = m~~ kan ikke skj e

uten at fordelingen T påvirkes idet det totale antaIlet transaksjoner

jo minsker. Generelt viI forholdet mellom faktorinnsatsene endre seg i

en slik situasjon fordi forandringen i q og forandringen i T (lengre

mellomrom me~lom transaksjonene innenfor m) viI kreve större lager og

större lagerplass. Den relative produksjonskostnaden for transaksjo

nene viI da vaere uforandret hvis den större transaksjonen medförer en

besparelse i andre faktorer som oppveier ökningen i kapitalfaktoren

forutsatt at etterspörselselastisitetene for de to transaksjonene er

de samme.

En forandring i T med de övrige variabIene uforandret kan iIlu

streres som i figur 2.4. Arealet under kurvene er det sannne i begge

tilfeller. Vi innser lett at når innsatsfaktorene er perfekt tilpass-

Dette får anses dokumentert, men det bör framholdes at enhver
optimal transaksjonsstörrelse forandres når dens bestemmelsesfaktorer
forandres. Se ellers Baumol ~ Id~ (1956).
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ingsbare til transaksjonsfordelingene, foreligger der ingen forskjell i

produksjonsökonomisk henseende heller. Problemene oppstår når visse

faktorer ikke kan varieres med be1.~.tyUJ1geJ1, men er faste over perioden

m. En sannnentrengning av transaksj onsfordelingen krever normal t större

bindning i faste faktorer. Med uforandret transaksjonskosmad i perio

den m, må ökningen i faste faktorer absorberes av andre. Hvorvidt en

slik substitusjon er mulig ex ante, avhenger helt og holdent av substi

tusjonselastisitetene for variabler som ex post viI vaere variable el

ler faste. l

I,:
j

ID

Se Joha~en (1968).

Figur 2.4 To fordelinger for T
(Two density distributions for transactions,

T
Z

/
/

I
I

I

Forandringer i m gir flere muligheter for påvirkning uten at vi

på dette grllill1laget kan si noe om rimeligheten i dem. En ölming i m

gir muligheter for spredning av transaksjonene over et lengre tidsrom.
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En forutsetning som må vaere oppfylt fra etterspörselssiden er at pro

duksjonssituasjoner som mer eller mindre er gjensidig utelukkende på

grunn av m, gjeilllom utvidelsen i m kan gjennomföres sukssesivt. En

konsekvens av dette kan vaere at alternativverdien for tidsfaktoren i

transaksjonene synker. Husholdningen gis en mulighet til å forandre

alternativsituasjoner til komplementaere situasjoner. 1

Det som har interesse ved forandringer i m, er effekten for fak

torinnsatsen pr. transaksjon og forholdet mellom faktorinnsatsene.

Faktorbesparelser vil da eventuelt kunne gjöres, men ikke som fölge av

utvidelsen i m. Tolkningen viI heller vaere den at det til hver verdi

m svarer en optimal teknikk (produksjonsorganisasjon). Dette svarer

helt til produktfunksjonen (2-15), eller med andre ord så eksisterer der

ex ante alternative produktfunksjoner. 2 Detaljhandelsenhetens valg av

produktfunksjon må da reflektere foretakets informasjon med hensyn til

utviklingen i q og T som begge antas bestemte fra husholdningene. 3 Val

get av produktfunksjon er videre avhengig av faktorprisene og prisutvik

lingen på transaksjoner qi. Et systematisk skift i q slik at dq/dt > 0,

innebaerer at foretaket ikke kan velge den produktfunksjon som er opti

mal for ql (0deks Imlrkerer tidsperioden), men antakelig må bestemme

det optimale periodeantaIlet for hver oppsetning realkapital. Dette be

stemmer i sin tur kapitalkostnaden i transaksjonene. Anta at dette op

timale periodeantailet er n. Da må produksjonsanlegget under sin leve

tid kunne produsere transaksjoner i variasjonsområdet ql til Cln' Dette

er nesten det samme som at enheten skulle kunne produsere n forskjelli

ge transaksjoner -6a..rnUdig. Det er dette forholdet som heretter define

res som en multiproduktsituasjon.

2.8- Produksjonsenhetens tilpassing: En illustrasjon

Vi viI belyse tilpassingsproblemene ovenfor for en detaljhandels

enhet med hjelp av figur 2.5 der tre dateJLte inverse isokvanter er lagt

Et praktisk eksempel: Butikker holder åpent etter at arbeids
tidens slutt for sysselsatte på dagtid.

2 Dette kan illustreres enda bedre om problemet formuleres i ak
tivitetsanalysetermer.

3 vi ser forelöpig bort fra m som i og for seg kan utgjöre en
handlingsvariabel for foretaket.
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inn. Hver av disse er representativ for en skare isokvanter med samme

form. Skalaegenskapene innenfor hver av disse er av pari-passu karak

ter. Dette er markert ved de tre faktorstrålene. Tilpassingen i figur

2.5 er en betydelig mer sammensatt situasjon enn i en tradisjonell mo-

Figur Z.5 Optimal tilpassing for henholdsvis tre anlegg i to og et anlegg
på tre tidspunkter
(~uilibrium for three productian units at to, and one unit at
t l , t z and t 3)
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dell, og er her influert av Sa1:teJL (1966). Vi kan bruke figuren til å

belyse en rekke av de problemer som opptar oss i det fölgende.

La de tre inverse isokvantene og tilhörende enhetskostnadslinjer

först representere ~~ forskjellige produksjonsanlegg på ett ti~punQt.

Vi antar at periodelengden, m, er den samme for alle tre og filllksjons

forskjeller antas heller ikke å vaere forårsaket av forskjeller i T.

Vi antar at varekvantumet er det samme i alle tre tilfeller, men at

transaksjonsstörrelsen varierer. Vi antar også at hvert anlegg har

identiske subsett i XD. Forskjellen i enhetskurvenes form skyldes for

skjell med hensyn til produksjonsteknikk. De tre transaksjonene skil

ler seg fra hveranclre mer gjennom forskjeller i arbeidskoeffisientene

enn i kapitalkoeffisientene og qA er således den mest arbeidsintensive

transaksjonen.

Det hevdes of te i diskusjonen om detaljhandelens produktivi
tet og prisutvikling at detaljhandelsforetakene har en diffe
rensiert service som betinger prisvariasjon i detaljhandelen.
Således har mange foretak i detaljhandelen veilednings- og
annen prekjöpsinnsats som er tilgjengelig for alle og ikke
bare dem som kjöper. Etter vår oppfatning er dette nettopp
uttrykk for foretakets valg av produktfunksjon (og manglende
tilpassing ex post).

Av enhetskurvene framgår det også at substitusjonselastisitetene

er ulike, for kurvene har forskjellig form. Den teknikk som ligger til

grunn for transaksjonen qC gir således större muligheter for teknisk

substitusjon mellom faktorene ettersom hele kurven er slakere. For

skjellen i relative priser har större betydelse enn forskjellen i tek

nisk substitusjonsgrad. Variasjon i relative faktorpriser er en uorto-,

doks tanke som krever en naermere begrunnelse. For detaljhande len er

det antakelig slik at nettopp spredningen i faktorpriser på et detalj

hanclelsmarked utgjör en av de viktigste forklaringsfaktorene til samti

dig forekomst av ulike konkurrerende enheter i detaljhandelens tilbud.

Detaljhandelen er gjennom lokaliseringen bundet til sitt marked i mot

setning til industriforetak som k~~ regulere forholdet mellom lokalise

ring og marked gjennom forskjellige former for transporter. I lokalise

ringsteorien antas det normalt at "jordens" grenseproduktivitet ikke er

den samme overalt, og for et detaljhandel smarked ventes det at grense

produktiviteten generelt avtar med avstanden fra "sentrwn" for en gitt

type av produks j on. l Hvis det nå antas at prisen på lokaler og tomter

Av den enkle grunn at detaljhandelens produksjonsanlegg var
avhengige av positive "external economies".
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settes slik at den er bestemt av grenseproduktiviteten, er det rimelig

å vente en spredning i kapitalprisen på et' detaljhandelsmarked. l Butikk

og lagerleiene varierer jo også i virkeligheten innenfor et slikt mar

ked. Dette forklarer variasjon i relative priser, men spörsmålet er om

ikke arbeidsfaktoren også varierer i pris slik at det til forskjellige

produksjonsformer etterspörres arbeidskraft som koster ulike mye. Dette

problemet tas opp i kapitel 7. Gitt at forskjellige relativpriser fore

kommer, så viser figur 2.5 at tre enheter kan ha forskjellig tilpassing

forutsatt at enhetenes etterspörselsstruktur er sådan at produksjons

grunnlaget ikke elimineres gjennom sterke kryssrelasjoner til fordel

for den som produserer transaksjoner av type qC. Illustrasjonen forkla

rer derfor en del av det fenomen man kan iaktta at samme varer fins i

forskjellige tiIbudssammenhenger på et detaljhandelsmarked.

Det andne forholdet som kan belyses med hjelp av figuren, gjeId

er tiIpassingen over tiden. Anta först at figur 2.5 viser foretak som

starter transaks j onsproduks j on på .t!Le lido punueJt, t., i = l, 2, 3. Vi
l

velger först å anta at produktet er konstant over tiden i den forstand

at varesettet er uforandret med hensyn til varer og varemengder i trans

aksjonen. Der skjer således ingen form for substitusjon mellom varene

i transaksjonen. Diagrammet viser da at det pågår en betydelig teknisk

utvikling i produksjonen av den gitte transaksjonen, for enhetskurve

nes form forandres . Den tekniske substitusjonsgraden öker fra periode

til periode. 2 Ved overgangen fra periode t = l til periode t = 2, for

andres relativprisene hvilket er markert med enhetskostnadslinjen BZ•

Dette bidrar til en ~risbetinget forskyvning etter enhetskurven forqB,

men den alt overveiende forklaringen til overgangen fra A til B utgjör

es aven sterk arbeidsbesparende teknisk utvikling. 3 Anlegget som star

ter i t = 2 begynner produksjonen med ny teknikk og nye relative faktor

priser hvilket alt annet like gir store fordeler sarnmenliknet med det

anlegget som startet en periode tidligere. Ved sannnenIikning meIIom

periode 2 og 3 framgår det at den teknisk betingede faktorbespareIsen

Problemet er at i virkeligheten er prisen på lokaler ikke be
stemt uavhengig av andre aktiviteter. (Eksternaliteter.)

2 Noter at substitusjonselastisiteten hverken er loveralt eller
en konstant overalt. Produksjonsfunksjonen kan antas å ha bo~en ufor
andret, men skifte leie i faktorplanet.

3 Priseffekten kan leseren lese ut av diagrammet ved å parallell
forskyve Bl-linjen til den tangerer qB-kurven. En tilsvarende parallell
forskyvning oppover viser den c.p. opt. tilp. for A i t = 2.
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er tilnaermet proporsjanaI ved uforandrete faktorpriser. Det er nett

opp forandringen i faktorpriser som gir den sterke substitusjonseffek

ten for C i forhold til A og B.
I denne diskusjonen er det forutsatt at hvert anlegg har optimal

tilpassing med hensyn til skalaen i respektive perioder. Mye av den

strukturforandring som en slik utvikling tilrettelegger betingelsene

for, avhenger i hvilken grad gamle anlegg kan by.t:te :tek.vU,k.k., -6ub-6:tdueJte

~x po~t samt i hvilken grad de arbeider med faktoroppsetninger som kan

absorbere effektene av prisforandringer. Dertil kommer kostnadseffek

tene ved skalavariasjoner. Disse er ikke med i figur 2.5.

Anta at enheten A fins i periode t = l og at den da har optimal

tilpassing i A, se figur 2.5. Faktor i t = l,.~ og K, er ex post hen

holdsvis variabel og fast. Den tekniske utviklingen uttrykt i faktor

mengder pr. transaksjon er faktorbesparende, men forholdsvis mer arbeids

besparende enn kapitalbesparende. En arbeidsbesparende teknisk utvik

ling som ikke er knyttet til fornyelse eller utskiftning for kapitalinn

satsen viI da kunne bringe A i naerheten av B, men ikke helt til B.

Dermed sikres eksistensen for A i periode t = 2, og i en grad som be

stemmes av respektive anleggs kryssrelasjoner i etterspörselen. Den

type av teknisk utvikling som kan muliggjöre overgangen for A til det

teknisk maksimale i neste periode, A', representeres i virkeligheten

först og fremst av arbeidsbesparende teknisk utvikling i de varer som
• o • XBlnngar l

Ved overgangen fra B til C er den maksimale kapitalmengden (ek

sempelvis lokalenes störrelse 0.1.) fortsatt uforandret og utgjör en

avgjörende begrensning for denne enhetens produksjonsökning uttrykt i Q.
Dette er imidlertid produksjon i teknisk forstand. Foretakets

muligheter for omsetning avhenger også av prisutviklingen på transaksjo

ner i markedet. Transaksjonsprisen er her definert som transaksjonsva

renes saerkostnad med tillegg av handelens marginaler. For vår modell

(tidsmodellen) kan det nå velges me110m flere forutsetninger angående

prisene og marginalene.

Anta at marginalene akkurat dekker faktorkostnadene i hver situa

sjon. Da blir konklusjonen at den tekniske utviklingen og faktorpris

utviklingen tilsammen senker transaksjonsprisen i markedet og forandrer

den relative faktorprisen. Når husholdningene i sin transaksjonsetter

spörsel bare reagerer på prisene for det gitte produktet, skulle en
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langsiktig utvikling sjalte ut eldre anlegg. Antas det derimot at hus

holdningen reagerer på en kombinasjon av transaksjonspris og verdien av

den egne oppoffr ingen , blir strukturforandringen mindre drastisk. Det

te var vår hovedtese i tidligere avsnitt, og vi ser at den passer lett

irrn i diskusjonen her. l Idette modellresonnementet har vi antatt at

produktet er det samme i alle tre anlegg. Det antas også at vareprise

ne er uforandret.

Anta nå at marginalene akkurat dekker faktorkostnadene for den

eldste enheten etter at den har tatt hensyn til den telmiske utvikling

ens muligheter. Da får de yngre anleggene en ren vinst forutsatt at

övrige etterspörselsbetingelser er like for anleggene. Det er denne

sammenhengen som i dens generelle utformning utgjör den egentlige struk

turforandringsmekanismen , se SOvU,Vt (1966). Overfört på et produksjons

område i virkeligheten synes dette ikke urimelig spesielt om man tar

hensyn til at detaljhandelsanlegg som nyanlegges arbeider under sterke

finansielle trykk og bruker vinsten etter skatt til avbetaling på gjeld

i forbindelse med etableringen. I strukturforandringsmekanismen tas

det som regel ikke hensyn til den slags restriksjoner som altså har en

tendens til å forlenge strukturforandringen.

En antakelse om at transaksjonsprisen i markedet akkurat dekker

enhetskostnadene (faktorkostnader og saerkostnader for varene i trans

aksjonen), er ikke fullt så triviell som det ser ut. Produksjonsanleg

gene A og B viI fortsatt kunne produsere samme produkt - normalt inntil

deres bidrag bare dekker saerkostnadene - forutsatt at produksjonsfak

torene absorberer kostnadsdifferansene som disse anleggene har i for

hold til beste anlegg. Som vi senere skal se, kan det vanskelig gis

noen armen forklaring til den utholdenhet som mange produksjonsenheter

har på en del produksjonsområder i den svenske detaljhandelen.

Husho1dningenes oppoffringer er of te transportoppoffringer.
HoUon (1961) s. 208: "In retailing, however, the more relevant trans-
portation eost is not that of the goods themse1ves, , but rather the
eost of transporting the eonsumer from his residenee " Se også Vou.g-
~ (1962) s. 162: "One relevant eost element is absent from retai1
aeeounting data. These are consumer buying cos ts ... " Barze1, i Fu.cJL/.)
~d. (1969), reiser spörsmålet om tidsbesparelser for konsumenten ikke
bör inngå som en integrert del av "retai1 service".
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2.9 Når transaksjonen er en forventningsstörrelse

Vi har ovenfor trukket fram noen sider i detaljhandelens produk

sjon og der antatt at transaksjonen var gitte For detaljhandelsenhetene

er det nettopp karakteristisk at transaksjonen ikke er gitt hverken med

hensyn til störrelse eller tidspunkt. For begge delenes vedkommende

kan detaljhandesforetaket ha annen apriori informasjon som muliggjör en

tilpassing med hensyn til valg av varer og innsatsfaktorer som om fore

taket handler under full sikkerhet. Når dette ikke er tilfellet, må

valget av teknikk og innsatsfaktorer - og ikke minst skalaen - skje med

hensyn til den usikkerhet som foreligger. 1 T detaljhandelsforetaket og

i produksjonsanleggningen - hvis disse ikke er identiske - fins der an

nen usikkerhet, ikke minst når det gjelder produktfunksjonen, men også

omkring forholdet til de ansatte og leverandörer. 2 Fra markedet kommer

det ikke bare usikkerhet omkring husholdningenes adferd - husholdninge

ne har sin egen usikkerhetsstruktur som vi heller ikke behandler , men

også usikkerhet fra konkurrenter. 3 Foretaket genererer jo selv i visse

situasjoner usikkerhet gjennom egne handlinger som andre må reagere på.

T teorien har man behandIet den slags usikkerhet som det her er

tale om, nemlig usikkerhet generert fra markedet i etterspörselen, på

to måter. Den ene representeres av organisasjonsteorien og kan best ut

trykkes i begrepet ~la~~.4 Den andre representeres best av matematisk

programmering som er et samlenavn på en rekke metoder hvorav c.hanc.e--

At usikkerheten i etterspörselen beskrives i form aven gitt
sannsynlighetsfordeling med hensyn til transaksjonsstörrelsen og med
hensyn til tidsfordelingen, er egentlig bare den ene siden av problemet.
Den andre er foretakets nyttefunksjon og dermed dets innstilling til
risk og usikkerhet. Dette aspektet ser vi bort fra her og antar også
at innstillingen til risk og usikkerhet ikke varierer i eller mellom de
produksjonsområder vi studerer og heller ikke geografisk. vi kan na
turligvis ikke undersöke denne antakelsens holdbarhet.

2 P~odu~jon under risiko er behandIet av Magn[o~on (1969) som
også gir en klassifikasjon av risikotyper og risikobaerere. Selvom
detaljhandelen står overfor forskjellige former for risiko, så kan man
ikke derfor ta det for gitt at detaljhandelsenhetene også baerer risi
koen. Andre typer av risiko, eksempelvis prisrisiko, er diskutert av
bl.a. CaJl.1.l,on (1963). En teoretisk studie av "price uncertainty" er
utförd av T~dell (1968). Se også Bo~c.h (1968).

3 Usikkerhet i samband med indeterminerbarhet i' visse markeds
former, for eksempel oligopol 0.1., föres ikke inn i denne analysen.

4 Beste eksponenten for slakk-teorien er Cyent g M~c.h (1963).
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c-on-6tJtaJ.ne.d pJtOgttamm-ing er en. 1 I begge ti1fel1er söker man å vise at

faktorinnsatsen er större enn den skulle ha vaert under full sikkerhet

- et ikke uventet resultat. Overfört på det produksjonsområde vi stude

rer, viI det si at en a1minnelig overti1settning av faktorinnsatser pre

ger området. 2 Under slike ornstendigheter kan et model1opp1egg som byg

ger på deterministiske situasjoner, ikke egentlig forklare likevektssi

tuasjoner eller tillegge foretakene den neoklassiske vinstmålsettningen

ettersom denne ikke er definert for usikkerhetssituasjoner. Det skulle

irnidlertid före for langt om vi i denne studien også skulle pröve å ta

hensyn ti1 usikkerhetsproblematikken. Forelöpig er det tilstrekkelig å

före inn usikkerheten omkring etterspörselen ettersom den direkte påvir

~er valget av produktfunksjon i detaljhandelen og detaljhandelens måte

å arbeide på. 3

Det kan hevdes at detaljhandelens arbeidsformer ikke bare styres

gjennom etterspörselen etter transaksjoner. Det fins også årsaker til

at etterspörselen har den gitte strukturen uten at forklaringen er den

at detaljhandelens struktur muliggjör den. Ser man husho1dningene,

handelen og varelevarandörene under ett, er det rnye som taler for at

dette systemet arbeider mest effektivt når det har en g-itt beredskap. 4

Den optimale beredskapen for systemet bör kunne beregnes, men karakte

ristisk for systemtankegangen er at den totale effektiviteten for et

-6Y-6te.m ikke nödvendigvis fås ved at hvert element suboptimaliserer, j fr.

diskusjonen om kostnadsminimalisering i kapitel 1. Således kan lager

fordelingene i systemet i ikke liten utstrekning nettopp vaere et uttrykk

for önskemål om beredskap. Bak den markedsadferd man kan iaktta, skulle

det fölgelig skjule seg mer fundamentale forklaringsfaktorer til detalj

handelens organisasjon. Vårt analyseobjekt for öyeblikket er e.n produk

sjonsenhet i et desentralisert beslutningsmiljö. For denne enheten

gjelder ikke sys temoppfatningen, men de omgivelser enheten har i ökono

misk fors tand. s Det viI i förste rekke gje1de etterspärselen etter

Se N~lund (1967).
Se kapitel 12.
Dette gjelder også for andre former for åpen tje.n~te.p~oduQ-

-6jon.
Ideen til uttrykket beredskap stammer fra Sune Carlson, og har

omtrent samme betydelse som "excess capacity". Se ChUfLc.hman (1968) om
systemmetoden, og e11ers kapitel l.

s Vårt problem, som er et lokalt problem i en partiell sammen
heng, skiller seg fra globale problemer, d.v.s. lokaliseringsproblemer.
Se SeJtc-f2.-Han.-6-6 e.n (1970).
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transaksjoner. Det er dokumentert at prisene på detaljhandelsmarkedet

har stor stabilitet i den forst~d at prisvariasjoner mellom selgerne

er små. l Dette kan tyde på at etterspörselen er stabil hvilket viI in

nebaere at hver vares vekt i husholdningenes godeproduksjon ikke er til

strekkelig stor for de mindre prisvariasjonene som inntreffer. I vårt

problem ser vi derfor bort fra prisusikkerhet for de enkelte varene.

Spörsmålet er da hvilken effekt vaJl.l..a.,ojOVLeJt .i tM.n6ak-6jOn6åteMpÖMe.

te.n har for enhetens valg av produktfunksjon.

Det er karakteristisk for transaksjoner i detaljhandelen at de

fra et ressursanvendelsessynspunkt er samproduks joner. Under en del av

produksjonstiden for en transaksjon - som regel er tiden "real time" 

inngår både husholdningsoppoffringer og innsats fra detaljhandelsenhe

ten. Dette innebaerer at husholdningen fra sitt utgangspunkt der bl.a.

husholdningenes alternativverdi wa , inngår, legger beslag på detaljhan

delsenhetens produksjonskapasitet i varierende grad. Betjeningstiden

er derfor også egentlig en stokastisk störrelse til enhver tid; men

med langsiktig forandring i husholdningenes alternativverdi forandres

også denne störrelsens parameterverdier.

En trendmessig stigning i wa skulle fölgelig innebaere at hus

holdningene alt annet likt viI velge innkjöpssituasjoner som reduserer

deres egen innsats i transaksjonsproduksjonen.

Det er mot denne bakgrunnen vi velger å se forandringene i trans

aksjonsproduksjonen i detaljhandelen. Sett fra husholdningenes syns

punkt viI tidsvinster bare kunne komme istand om detaljhandelen minsker

samproduksjonstiden inklusive ventetider. Detaljhandelen viI på sin si

de ha et behov for reduksjon av faktorinnsats og innsatsmengder i trans

aksjonene som delvis bestemmes av faktorprisenes forandring. Detaljhan

delen söker da også i stor utstrekning å velge produktfunksjoner som i

höy grad frigjör produksjonsenheten fra den avhengighet som hörer til

etterspörselens form og husholdningenes alternativverdi. Således er

forlöpet for en typisk transaksjon i den selvbetjente livsmiddelshande

len först preget av kapitalinnsats og i den avsluttende delen av både

kapital- og arbeidsinnsats. I forhold til såkalt betjent livsmiddels-

Dette synes å ha störst gy1dighet for omsetningen av 1ivs
mid1er 0.1. Se SOU 1968:6 og Hotdhe.VL (1960) ch. 5.
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handel er den totale faktorinnsatsen antakelig mindre for gitt transak

sjon og ved normal kapasitetsutnyttelse. Selvbetjeningsteknikken kan

derfor ses som en tilpassing til to parters behov for minsket innsats i

transaksjonssammenhenger. For detaljhandelen innebaerer dessuten ~elv

betjeningsteknikken en reduksjon av de problemer som varierende ankoms

ter og betj enings tid skapte. Av illustrasjonen i figur 2.4, som a-.3pei

ler en deterministisk situasjon, framgikk at tilpassingsproblemene både

til ny teknikk og forandring i faktorpriser kan vaere betydelige ex post.

Nå er det ikke den.slags problemer som egentlig inngår i usikkerhetspro

blematikken, men de ökonomiske konsekvensene av avvi.kelser i forhold

til de störreIser som delvis framkommer av den modell man har og delvis

framkommer som fölge av forandringer i rnodellforutsetningene. I vårt

modellresonnement undersökte vi de problemer som oppstår ved overgang

fra et likevektspunkt til et annet. Vi tok det for gitt at ingen avvi

kelse skulle oppstå mellom plan og utfall. En slik plan omfatter vare

og ressursinnsats for en forventet transaksjonsmengde (og verdi), en

forventet transaksjonsstörrelse og dertil hörende betjeningstid samt en

forventet transak~jonsfordeling (T, m).

En innbyrdes avhengighet gjör at forskjell mellom plan og utfall

for et forhold drar med seg flere. En positiv avvikelse med hensyn til

transaksjonsmengden, viI alt annet like, ikke utlöse noe i en lokal li

kevektssituasjon bortsett fra det at detaljhandelsenheten kan beregne

sitt tap med hjelp aven oppsetning skyggepriser. For enkelhetens skyld

antas det at alle beslutninger i detaljhandelsforetaket tas i begynnel

sen av produksjonsperioden m. Reaksjonene aven negativ avvikelse av

henger av sarnmenhengen mellom produksjonsperiodene, eller med andre ord

av produktfunksjonens form ettersom denne avgjör kostnadsutslagene.

Forekommer avvikelsene i form av lengre betj enings tider enn forventet,

er rimeligvis effekten den:samme som for den negative avvikelsen vi be

traktet. Også da bestemmer produktfunksjonen over kostnadsutviklingen~

Dette er enda mer markant ved sammentrengning i etterspörselens forde

ling. l Grensekostnadene viI da ofte vaere ekstremt höye.

Detaljhandelsenheten har altså to dominerende forhold å ta hen

syn til ved valg av produktfunksjon, dels er det de kortperiodiske ef-

Slike problemer behandIes of te under "peak load traffic" og
"peak load pricing".
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fektene av avvikelser mellom produksjonsplaner og utfall og dels er det

den langsiktige tilpassingen over en gitt planleggingshorisont (mt ; t l,

... , n). Vi har her diskutert den enkelte enhetens problemer i denne

sammenhengen, og generelt angitt forventede tilpassinger for en slik en

het. Vår konklusjon for den enkelte enheten er at om utgangspunktet

(for en sammenlikning) tas i en gitt situasjon, si i perioden mt' så

viI etablerende enheter i etterfälgende perioder klart skille seg fra

tidligere enheter med hensyn til faktorproporsjonene og med hensyn til

skalaen. Dette fälger aven systematisk arbeidsbesparende teknisk ut

vikling og en forandring i faktorprisene relativt og absolutt periode

for periode der den som etablerer i sterkere grad kan velge beste tek

nikk enn de etablerte produksjonsenhetene. Den tosidige tilpassingspro

blematikken leder da til valg av produktfunksjoner som for det förste

kan ha konstante grenseproduktiviteter ved ikke altfor omfattende avvi

kelser på kort sikt og for det andre kan gi det skift i produktfunksjo

nen som sammen med transaksjonsetterspärselens elastisitet og skalaut

nyttelse balanserer langsiktige kostnadsökninger fra faktormarkedet.

Vi ser lett at det er de faste kostnadene som er avgjörende her. Dette

impliserer en substitusjon fra transaksjonsbunden arbeidsinnsats til

transaksjonsoppbyggende "joint" kapitalinnsats.

2.10 Sammendrag

I dette kapitlet er det lagt vekt på å utforme en grunn for ana

lysen av detaljhandelsmarkedets äkonomiske problematikk. Den åpne pro

duksjonens saertrekk har gjort det nödvendig å integrere etterspörselen

etter detaljhandelens produkt med selve produksjonen og tilbudet av

denne. Produktet i detaljhandelens produksjon er transaksjonene og

ikke de enkelte varer som inngår i disse eller de tjenester som ellers

ytes i detaljhandelen. Hensikten med diskusjonen i dette kapitlet har

ikke bare vaert å legge grunnen til en teori for detaljhandelsmarkeders

organisasjon, men også å gjennomföre en kvalitativ komparativ statisk

analyse. Hvis man viI diskutere forandringer i organiseringen av trans

aksjonsproduksjonen, er det nödvendig å identifisere de drivende ekso

gene kreftene. For detaljhandelsenhetene er husholdningenes alterna

tivverdi - wa - en slik, og denne störreIsen fyller en viktig funksjon



58

ettersom en grunnleggende antakelse er at vareetterspörselen i detalj

handelsmarkedene er effektivitetsorientert.



KAPITEL 3 ETTERSPÖRSEL OG TILBUD I MARKEDET

S9

3.1 Inn1edning

Et detaljhandelsmarked ses i denne sammenhengen som en lokalise

ring av etterspörsel og tilbud på transaksjoner og delJned av produksjon

av disse. Mens oppgaven i foregående kapitel var å före transaksjonsbe

grepet inn i husholdningenes etterspärsel og i detaljhandelsenhetens til

bud, er oppgaven nå å före diskusjonen videre til p~odu~jon6omnådetog

m~Qedet. Disse er ikke adferdsenheter, men resultat av beslutningsen

heters adferd. Vi har derfor å gjöre med et aggregeringsproblem. Det

te gjör seg gjeldende for både etterspörsel og tilbud. I den utstrek

ning produksjonsenhet og foretak er sammenfallende som enheter, behand

Ies foretaksproblemet i markedets organisasjon, men ellers tar vi ikke

multienhetsproblemene inn i analysen.

For etterspörselens vedkommende kan utgangspunktet tas i en

transaksjonsetterspörsel i markedet som er karakterisert av effektivi

tetsmessig likevekt for husholdningene. I denne sammenhengen innföres

et nytt begrep, transaksjonselastisiteten. Denne störreisen inngår nor

malt ikke i etterspörselssammenhenger som tar opp vareetterspörselen. 1

Transaksjonselastisiteten viI komplettere vanlige etterspörselselastisi

teter ettersom den uttrykker etterspörselsreaksjoner, men i samsvar med

den· teori som ble skissert i kapitel 2, er denne typen av reaksjoner

relatert til husholdningenes godeproduks j on.

For produksjonsenhetenes vedkommende tas utgangspunkt i et mark

ed som består av ett produksjonsområde. Noen av problemene som gjelder

strukturen av enheter i transaksjonstilbudet, er diskutert i foregående

kapitel. Med produksjonsenhetene fordelt over årganger, oppstår spörs

målet om denne fordelingen har effekter for tilbudet og dermed for pro

duktiviteten. Antar man at det pågår en årlig teknisk utvikling, fås

i hvertfall to viktige muligheter for strukturforandringer, nemlig for

andringer i transaksjonssettet for produksjonsområdet og foreko~t av

stordriftsfordeler i produksjonen av transaksjoner. De problemer som

her gjör seg gjeldende, er kompliser~e spesielt på grunn av substitu

sj onss t rukturen , og diskusjonen i dette kapitlet föres ikke så langt

Se Wold ~ J~een (1953).
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som tilfellet ville ha vaert hvis rimelige muligheter for estimering

hadde foreligget.

Slik denne rapporten er organisert - med vekt på partielle sam

menhenger - tas det langsiktige problemet som gjelder produksjonsområde

strukturen ikke opp til naermere diskus j on. Flere av de modellresonne

ment som forekommer i dette kapitlet, föres videre i senere kapitler.

I et avsluttende avsnitt presenteres en noe mer formalisert modell som

ligger tiI grunn for den fortsatte diskusjonen i kapitel 4.

3.2 EtterspörseIen etter transaksjoner

Transaksjon er - i likhet med tidligere - å betrakte som en

mengdeenhet for varer i detaljhandelens omsetning. Arsaken tiI at dis

kusjonen her konsentreres om transaksjonen og ikke om de varer som inn

går i den, er at husholdningene må sette inn ressurser for å få tak i

varer og at detaljhandelen likeledes må bygge opp en produksjonsprosess

som har transaksjonene som baerere av oppoff;ingene. Vurderingen av

hvor mye ressurser som er verdt å legge ned i transaksjonene er ikke

gitt en~gang for alle, men forandres stadig på grunn av forandringer

som dels kontrolleres av beslutningstakerne og dels består av slike som

krever tilpassing via transaksjonsetterspörselen.

For den enkelte husholdning viI transaksjonen rimeligvis ikke

bli uforandret ved en inntektsökning som ellers gir en proporsjonell ök

ning i godeproduksjonen. En uforandret transaksjonsstörrelse innebaerer

da en transaksjonsoppoffring som er proporsjonell med den etterspurte

varemengden, d.v.s. etterspörselsfunksjonen er homogen av förste grad

med hensyn til transaksjonsstörrelsen. Hvis da sambandet mellom inn

tektsökninger og godeökninger er fastlagt, d.v.s. tilböyeligheten til å

kjöpe fra detaljhandelen er konstant, er transaksjonsetterspörselen for

den enkelte husholdning og for aggregatet av disse, temmelig enkel. l

En alminnelig, men ikke alltid uttrykt antakelse i etterspörsels

analyser er at tilbudet er elastisk. Hvis dette ikke er tilfellet, er

Det er egentlig denne modellantakelsen som tvinger seg fram i
empiriske undersökelser av produktiviteten i detaljhandelen og som og
så gjör seg gjeldende i denne undersökelsen. Se kapitelS og 9 - 10.
Alternativet er naturligvis å före inn antatte verdier for transaksjons
variabelen (prior distributions).
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det som kjent ikke mulig å identifisere etterspörselsfunksjonen. Dette

er irnidlertid et betydelig större problem enn bare identifikasjon, for

\~ har også å gjöre med informasjonsgraden i husholdningenes oppbygging

av etterspörselsfunksjoner. Når det gjelder en etterspörselsfunksjon

for transaksjoner, er det nesten urnulig å eliminere tilbudet. Som

kjent viI analysesituasjonen for etterspörselen etter transaksjoner bli

tilnaermet lik den alrninnelige analysesituasjonen for varer hvis tilbu

det har en ett-punktslokalisering i markedet og transaksjonstilbudet

dessuten er identisk i alle produksjonsenheter der. Hvis man antar det

te, ser man irnid1ertid bort fra en vesentlig del av hele detaljhandels

markedsproblematikken. I en gitt periode, si t i , viI husholdningene ha

en viss informasjon om tilbudet i markedet, inklusive dets rornslige ut

bredeIse, og vi kan anta at husholdningene setter opp sine etterspör

selsplaner på grunnlag av denne informasjonen. Spörsmålet er nå om det

er dette som gir grunnlag for konstruksjon aven aggregert etterspär

selsfunksjon eller om det er en annen ikke-bindende forutsetning om det

fullstendig elastiske tilbudet.
Ettersom etterspörselsfunksjonen og de planer som avledes av

denne, er ex ante störreIser, synes det rimelig å anta at forutsetning

en om elastisk tilbud i vår analysesituasjon, skal innebaere at hushold

ningenes planer Ran realiseres på grunnlag av den inforrnasjon som 1å

til grunn ved oppretteIsen av planene • Denne forrn~leringen er så vid

at den ronnner mange tilbudsstrukturer og ikke bare en som kan forbindes

med likevekt i markedet, eller som i en eller annen forstand er "best".

Med denne formuleringen er etterspörselsfunksjonen bundet (bounded) til

de tilbudsalternativ som gjelder til enhver tid. Dermed er det også

klart at det er bare når disse tilbudsalternativene i detaljhandelsmar

kedet er konstante i et antall perioder, og samtidig muliggjör realise

ring av husholdningenes planer at etterspärselsfunksjonen kan defineres

entydig og at etterspörselsparametrene har noen entydig mening. Forand

res derimot tilbudsalternativene med tiden - og det er tidligere på

stått at dette fölger aven nödvendig tilpassing både for etterspärse

len og tilbudet - inngår strukturelle komponenter i alle etterspörsels

pararnetre. Dette skaper da en avhengighet mel10m ti1budsalternativene

til enhver tid og over tiden, og det synes rimelig å ta hensyn til det

te i en diskusjon av etterspörselen etter transaksjoner. Denne blir
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med andre ord betinget ikke bare av tilbudet i hver periode i alrninne

lighet, men også av dets ~tAu~~.

Det er dette som gir grunnlag for separable etterspärselsfunk

sjoner på Ront sikt. Hvert t ilbudsalternativ viI da antakelig med for

holdsvis stor sikkerhet regne med at etterspörselen etter transaksjoner

er gitt i alt vesentlig. Dermed er det åpnet en mulighet for en alter

nativ betraktning av transaksjonsetterspärselen. Man kan - slik man

har gjort i andre sammenhenger - anta at etterspörselen er sammensatt

aven pennanent del og en Ilflyt ende" del og der andelene bestemmes av

forandringen i tilbudsalternativene og av periodens lengde. Det synes

rimelig å anta at hvis man ser det hele over et antall perioder, sammen

liknet med e.n periode, viI den "flyt ende" delen vaere betydelig större.

når horisonten er lang. Med andre ord viI en modell som bygger på hus

holdningenes planer der de strukturelle elementene i hver periode inngår,
ikke egne seg for en langsiktig prognose for transaksjonsetterspörselen.

På den andre siden oppstår det da et spörsmål om hvordan en langsiktig

etterspörselsfunksjon skal konstrueres ettersom alternativene ikke föres

inn i analysen.

Innföringen av perioder og tilbudsalternativ i diskusjonen av

transaksjonsetterspörselen, muliggjör i hvertfall formulering aven opp

setning parametre som har med de viktige strukturelle elementene å gjö

re samtidig som det er mulig å beholde dettradisjonelle modellresonne

mentet i etterspörselsanalyser. I det siste forutsettes det at alt an

net er likt hvilket også gjelder tilbudsalternativenee Antar man at

transaksjonsetterspörselen er aggregerbar over settet av husholdninger

i markedet, og i förste rekker betrakter partielle forandringer i inn

tektene, Y, i alternativverdien wa , som jo ikke er noen egentlig aggre

gert störreIse, og i godeproduksjonen, G, fås de reaksjoner for marked

et som vi tidligere har diskutert for den enkelte husholdning. Apriori

er det ikke muIig å angi noen bestemt verdi for reaksjonen ved forand

ringer i disse variabIene eller å angi deres sannsynlighetsfordelinger.

I vår diskusjon er det imidlertid wa som interesserer mest, og for den

ne störreIsen viI vi anta at ökninger i den viI påvirke transaksjons

etterspörselen generelt og lede til större transaksjoner og - alt annet

like - faerre transaksjoner for vedkommende marked. Består dette av

et produksjonsområde med ulike tilbudsalternativ, viI etterspörselen

ved et ikke-fleksibelt system med hensyn til produksjonsprosessen, bli
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omfordelt. Det antas dermed at transaksjonsstörrelsen er en stigende

funksjon av alternativverdien med de forutsetninger som er valgt.

Transaksjonselastisiteten med hensyn til alternativverdien er da rime

ligvis större enn l.
lmidlertid viI andre variable enn disse og de strukturelle ele

mentene i tilbudet påvirke transaksjonsetterspörselen. Det synes også

rimelig å anta at et langsiktig forhold mellom prisutviklingen på trans

aksjoner og transaksjonsstörrelsen gjör seg gjeldende. En prisökning

viI normalt lede til minsket etterspörsel på de fleste Vah~, og så

lenge dette gjelder, viI transaksjonsstörrelsen rimelig minske og meng

den av transaksjoner minske mindre enn den budsjettmessige minskningen.

Vi har imidlertid tidligere berört den kompliserte substitusjonsstruk

turen, og kom da til at transaksjonsetterspörselen med hensyn til meng

den transaksjoner i og for seg kan öke under slike forhold. Forutsetter

vi imidlertid at substitusjonen er enkel, kan det ikke ses som urimelig

å anta at husholdningene viI reagere positivt på prisökninger i den for

stand at transaksjonsstörrelsen öker når det samtidig finnes en slik

struktur i markedet at husholdningene kan substituere mellom et finansi

elt utlegg til varer og en oppoffring av annet slag i forbindelse med
transaksjonsanskaffelsen. I et slikt tilfelle viI transaksjonselastisi

teten med hensyn til transaksjonsprisen - som innehaIder betaling for

detaljhandelens innsats i transaksjonen - vaere interessant. Vi antar

at denne elastisiteten er negativ for konstant produkt, men den som

altså leder over til större transaksjoner - d.v.s. nytt produkt, er po

~itiv ved prisforandringer på ett tilbudsalternativs produkt.

I markedet viI også omfordelinger av inntekten påvirke den totale

etterspörselen etter transaksjoner og sannsynligvis også transaksjons

störreIsen (hvilket også her som tidligere inkluderer dens fordeling).

Hvis alternativverdien er korrelert med den disponible inntekten, viI

transaksjonsetterspörselen kunne få et skift i to retninger, nemlig i

retning av större transaksjoner og i retning avet större transaksjons

antall ettersom en omfordeling innenfor en höyreskjev fordeling gir en

tilvekst i inntekt for et betydelig större antall enheter enn det antaI

let som eventuelt får inntekten minsket. Hvis markedet karakteriseres

aven stadig ström av nye slike etterspörselsenheter, synes det ikke

urimelig å anta at transaksjonsetterspörselen med hensyn til mengden,
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viI öke betydelig sterkere enn inntekt og andre variable som oft~ utpe

kes som etterspörselsdeterminanter.

Mot denne bakgrunnen synes det ikke mulig å stille opp entydige

transaksjonselastisiteter på samme måte som tilfellet bruker å vaere

for vareetterspörsel. Helt allment gjelder likeveI at vi for visse pro

duksjonsornråder kan ha dQ/dt < O fordi de van~ som inngår i transak

sjonene ikke etterspörres; vi kan ha dQ/dt < O fordi tna~a~jon~ fra

vedkommende produksjonsområde ikke etterspärres. Dermed ligger også

grunnlaget tilrette for å skille rnellom stagnerende og ekspansive pro

duksjonsområder. De siste viI ha motsatte ulikhetstegn. Det å kunne

bedömme hvorvidt ulikheter eksisterer og tidspunktet for omkasting av

ulikhetene, skulle kunne utgjöre et betydelig tilskudd i inforrnasjonen

om etterspörselen i detaljhandelsmarkeder.

3.3 Tilbudet av transaksjoner

Anta at et produksjonsområde på et detaljhandelsmarked har en se

parat etterspörselsfunksjon og ellers består av identiske produksjonsen

heter. Da er selve produktet, transaksj onene , også likt over alt. På

samme måten som for etterspörselsfunksjonen, bygger tilbudsfunksjonen på

visse forutsetninger om etterspörselens elastisitet, men tilbudsfunksjo

nen behöver vanligvis ikke gjäres bundet. Tilbudet og produktfunksjo

nene er irnidlertid valgt på grunnlag.av visse antakelser om etterspör

selen, nemlig transaksjonsstörrelsen og etterspörselsmåten i markedet.

Vi har tidligere valgt å begrense denne problernatikken som fölger av

disse antakelsene, til tre störreIser, nemlig transaksjonsmengden, Q,

transaksjonsstörrelsen, q, og transaksjonsetterspörselens fordeling i

den tidsperiode som betraktes, Tern).

Det som nå har interesse, er tilbudets reaksjon ved forandringer

i disse tre störreIsene som alle er å betrakte som eksogene for enhetene

i produksjonsområdet. Tilbudets reaksjon, som ikke nödvendigvis slår

ut i markedet på kort sikt, viI avspeile seg i grensekostnadene. Reak

sjonen behöver antakelig ikke bli den samme for disse tre variablene.

Det viI vaere tilfellet hvis produktfunksjonene er pari-passu for alle

tre variablene, og da viI grensekostnadene vaere konstante. Hvis de

tre variabIene da ikke forandres samtidig relativt like rnye, fås utvil-
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kärlig en ultra-passu lov reaksjon, og man viI vente stigende grense

kostnader av den grunna Det eksisterer imidlertid etforbehold, men

det forutsetter at anleggene hadde ultra passu tilpassing innen forand

ringen kom og at forandringen innebaerer en utnyttelse av stordriftsfor-

deler fram til et pari-passu punkt.
Tilbudsfunksjonen for produksjonsområdet er selvsagt ikke av-

hengig bare av de eksisterende enhetenes grensekostnader, men også i

höy grad av de totale transaksjonskostnadene for enheter som etableres.

Man"kan derfor si at tilbudsfunksjonen for produktområdet egentlig byg

ger på to ytterlighetsgrensekos tnader , nemlig på den ene siden grense

kostnadene for den minst effektive enheten og grensekostnadene for den

som etablerer sist. Dette resonnementet leder'over til en vurdering av

den tekniske utviklingen og i hvilken grad denne har påvirket transak

sjonskostnadene over tiden opp til den periode som betraktes. En årlig

senkning av disse som eventuelt bare kommer fram gjennom etableringer,

viI jo gi en no~deting for grensekostnadene i produksjonsområdet. Den

ne fordelingen som vi viI anta eksisterer, kan forklare den samtidige

forekomsten av produksjonsenheter som skiller seg sterkt fra hverandre

med hensyn til alder og som man ville vente også gjör det med hensyn til

grensekostnader. Dette modellresonnementet har rnye til felles med det

som Salten (1965) förer, men skiller seg fra dette på en måte som er

vesentlig. Salter antar at den etabl.erende enheten som altså represen

terer den mest effektive teknikken, får en optimal kapasitetsutnyttelse

allerede fra starten og at denne enhetens kapasitetstilskudd i markedet

bestemmer grensen for de produserende og ikke produserende enheter.

Dette synes ikke urimelig for industriforetak, men kan antakelig ikke

uten videre overföres på åpen t j enes teprodUks j on. Hvis man for denne

antar at enhetene som etablerer, etablerer med et produksjonsomfang som

er lavere enn det langsiktig optimale, viI grensekostnadene rimeligvis

også vaere höyere enn i optimalpunktet. For etablerende enheter er det

den totale grensekostnaden som er relevant, og vi antar at en enhet viI

åpne for transaksjonsproduksjon når de totale grensekostnadene viI vae

re lik en oppfattet transaksjonspris. Det viI også vaere tilfellet for

eldre produksjonsenheter, men i samsvar med teorien er det de variable

grensekostnadene som er relevante da. Dermed bestemmes tilbudet i pro

duksjonsområdet av spennet i grensekostnader der to slags grensekostna

der gjör seg gjeldende, og dels av takten i den tekniske utviklingen
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som senker transaksjonskostnadene og av den etterspörselstilvekst som

kommer de etablerende eW1etene til del i periodene etter etableringen. 1

Ser vi et produksjonsområde, PO., kan dette defineres som et sub
D l

sett i markedets totale varesett, X , slik at

(3-1)

Dette er en inndeling av markedet som sammenfaller med de varer som inn

går i respektive produksjonsområders sortiment. Inndelingen er ikke

gitt en gang for alle, men bestemt av ökonomiske og andre faktorer. 2

Hensikten med inndelingen er å kunne betrakte hvert produksjonsområde

som uavhengig av andre i analyseperioden. 3 Den mangfoldighet som karak

teriserer de fleste produksjonsområder, må kunne forklares i ökonomisk

teoretiske termer, og antakelsen om uavhengighet gir grunnlag for be

stemmelse aven entydig etterspörselsfunksjon for respektive produksjons

område.

Sambandet rnellom etterspörselen og tilbudet er nå ikke så enkelt

som i situasjonen for det enkelte produksjonsanlegget. Transaksjonset

terspörselen for et produksjonsområde er antatt avhengig av områdets

struktur. Med identiske produkter (transaksjoner) er transaksjonsetter

spörselen også bestemt av antaLtet pJLodulU>jon6 e.YLheteA og dette er be

stemt av de konkurransevilkår som gjelder. Produksjonsområdet viI ha

det antall enheter som på lang sikt gir foretak og produksjonsfaktorer

målsettingsoppfyllelse uttrykt i alternativkostnadstermer. 4 Normalt

forutsetter dette perfekte produktmarkeder og en produktfunksjon for

Bestemmelsesfaktorene i de eldre enhetenes grensekostnader
diskuteres videre i kapitel 7.

2 Copetand (1924) skapte den tradisjonelle inndelingen av omset
ningen i "convenienee goods", ll shopping gaods" og "speciality gaods".
Denne inndelingen er etterspörselsvaneorientert uten forbindelse med
produksjonsstrukturen. Kl~~e.dt (1961) ardnet omsetningen ut ifra sor
timentet, men uten forbindelse til transaksjonsstrukturen. Nix (1932)
lanserte en generell inndeling av detaljhandelsmarkeder, men heller ik
ke denne tar mye hensyn til transaksjonsproblemene.

3 Et studium av avhengigheten mellom produksjonsområdene, eksem
pelvis innsatt i en Markoff-modell for undersökelse av konvergeringsten
denser og langsiktig likevekt, er et aYLnet problem.

4 Problem oppstår når foretakene ag faktorinnsene har ulike oPP
fatninger om alternativkostnaden og disse dessuten avviker fra virkeli
ge alternativkostnader.
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produksjonsområdet som er homogen av förste grad. Alt annet like leder

da en etterspörselsökning i Q til en relativt sett like stor ökning i

antaIlet produksjonsenheter. 1 Har produksjonsanleggene stordriftsfor

deler, viI antallsutviklingen vaere Itboundedlt.2 Stordriftsformene inne

baerer normalt at de gjennomsnittlige enhetskostnadene synker, d.v.s.

at transaksjonskostnadene synker for standardisert transaksjon. Når

dette får slå igjennom i produktprisene, er imidlertid produktet ikke

lenger en standardisert transaksjon. Arsaken til dette er at detaljhan

delsmarkedet og de produksjonsområder vi betrakter, utgjör et lukket

system organisasjonsmessigt sett. Effektene av skalafordelene må fang

es opp innenfor systemet og den langsiktige effekten er et minsket an

tall produksjonsenheter som bö~t~ effekt. Dette påvirker i seg selv

transaksjonsetterspörselen og det etterspurte produktet forandres.

For å forenkle dette antar vi at transaksjonsetterspörselen ved gitt

varekvantum kan beskrives med transaksjon~ns gjennomsnitt og varians.

Sammenhengen er vist i figur 3.1. Alle de tre störreIsene i figuren, Q
som er den omsatte varemengden i transaks j onene , q som er transaksjons

störreisen og Vq dens varians, hörer intimt sammen med produksjonsstruk

turen og tilbudet.

En gitt'omsetningsmengde kan fordeles på et större eller mindre

antall transaksjoner alt etter hvilken transaksjonsstörrelse, q, som

etterspörres. Anta at husholdningene etterspär mengden SI som karakte

riseres av gjennomsnittet ql og variansen Vq. Dette gir produksjons

mengden QA. I likevekt fordeles denne produksjonsmengden på produk

sjonsenhetene F slik at disse har Q/F hver. Poenget er nå at produkt

funksjonen for alle F er identisk og hver produksjonse~~et aksepterer

derfor en etterspörsel etter transaksjoner som karakteriseres av ql og

V.q
Her viI vi föye til en kommentar om sambandet mellom variansen

og antaIlet produksjonsenheter og om sambandet mellom produksjonen, Q,
og antaIlet produksjonsenheter. Helt allment venter man at en produk-

Vi ser bort fra heltallsproblemet.
Det forutsettes at hvert eksisterende anlegg har optimal ka

pasitetsutnyttelse. I detaljhandelen er den baQ~Q~ kapasitetsutnyt
telsen vanskelig å kontrollere og dette er en av årsakene til at fore
tak antakelig söker organisasjonsformer for omsetningen som minimerer
kostnadene for avv~Q~en fra et forventet og optimalt produksjonsomfang.
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Figur 3.1 Produksjonsmengde, transaksjonsgjennomsnitt
og varians. Prinsippdiagram
(Production, average size of transaction
and variance)
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sjonsökning gir muligheter for flere anlegg, og i visse tilfeller ven

ter man at antaIlet öker proporsjonelt. Det er når skalafordeler fins

at antaIlet öker mindre. Dette anser vi imidlertid vaere avhengig av

sambandet mellom antaIlet enheter og varjansen. En stor varians for

transaksjonsstörrelsen innebaerer at detaljhandelsenheten klarer store

og små transaksjoner uten at dette leder til bortfall av inntekter som

enheten hadde ktmIlet minske gjennom valg av armen produktfunksjon. En

heten må med andre ord vaere betydelig mer fleksibel i behandlingen av

transaksjonene når den ikke kan bedönnne og ta hensyn til spesielIe sto

re transaksjoner. Omvendt er det når variansen er liten (eller lik

null). Dermed synes det rimelig å anta at når en gitt produksjonsmeng

de fordeles på et stort antall enheter i det produksjonsområde i de

taljhandelen som vi betrakter, så viI variansen nettopp vaere liten.

Et armet enda lavere gjennomsnitt for transaksjonsstörrelsen,

gitt SI' hadde samtidig forandret etterspörselen for produksjonsgrup

pen. Dette kunne i og for seg ha utgjort en forutsetning for flere

produks j onsanlegg , men sambandet er ikke entydig. l

Vi har tidligere funnet det rimeiig at en inntektsökning som led

er til ökt etterspörsel i produksjonsområdet, også påvirker transak

sjonsstörrelsen. I figuren 3.1 er dette markert med B og gjennomsnit

tet qZ. Det er nå verdt å legge merke til at en proporsjonal ökning i

transaksjonsstörrelsen hadde gitt den transaksjonsstörreIsen som svarer

til B'. I Bt er produksjonsmengden Q större erm i A. Denne situasjo

nen påminner nå mye om behandlingen av såkalte mindreverdige varer i

etterspärselsteorien, i det analogien er at etterspärselen etter trans

aksjoner, Q, minsker mens den etterspurte varemengden öker. Forskjel

len er imidlertid den at i det ene tilfellet, SI' etterspörres transak

sjoner som har gjermomsnitt ql og varians Vql og i det andre tilfellet

qz og VqZ· Det er således ikke sannne produkt som etterspärres og hel

ler ikke samme produkt som skal produseres i transaksjoner. Dette gjel

der under den forutsetningen at enhetene ikke kan få optimal tilpassing

uten hensyn til gjennomsnittstransaksjonen og variansen.

Dette sambandet framgår indirekte hos Galb~h ~ Holtbn
(1955) som fant flere og mindre butikker i strök med lav inntekt og
faerre, men större butikker i strök med höy inntekt.
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Vi antar at det er först og fremst variansen som bidrar til for

andringer i betingelser for foretak som har produksjon av denne typen

transaksjoner. En gradvis forandring i denne gir köproblemer og inn

tektsbortfall på grunn av tomme lager når produksjonsenhetene ikke kan

tilpasse seg ex post. Dermed viI enhetene i produksjonsområdet etter

en tid ikke lenger tilby og produsere identiske transaksjoner hvis de

har ulike tilpassingsmuligheter. Resultatet er at ~bud~ blir hete

rogent, men ikke gjennom bevisst differensiering fra selgernes side,

men på grunn av teknisk-ökonomiske vanskeligheter i ex post tilpassing.

Hele dette resonnementet bygger på at produksjonsinnsats i transaksjo

ner er perfekt korrelert med transak~jonenes störrelse. Avvikelser fra

dette slik at effekter av skalafordeler i transaksjonsproduksjonen får

slå igjennom i prisene - som vi har forutsatt konstante - viI bare for

sterke differensieringen. Da får vi ikke bare en effekt i transaksjons

störreIsen via husholdningenes alternativverdi som stiger fordi inntek

ten gjör det, men også en pris- og inntektseffekt som kan forsterke

husholdningenes etterspärselskift til fordel for de anlegg som klarer

variansen for q.

I figur 3.1 er det bare lagt inn en kurve for q og V. En utvi

delse av produksjonsområdets varesett, XD, kan belyses på s~e måte,

nemlig ved å gi kurven et skift til venstre. Ökningen i varesettet ök

er rimeligvis variansen for transaksjonene selv om gjenno~nittet påvir

kes i mindre grad. Forandringer i varesettet kan neppe diskuteres iso

lert fra inntekts- og etterspörselsökninger og en utvidet analyse kan

ikke diskutere problemet uten hensyn til andre produksjonsområder. 1 En

ökning av varesettet i e;t;t område, kan.beröre andre produksjonsområder

som dermed kan få oppIeve et negativt skift i etterspörselskurven.

3.4 Produksjon og tilbud i markedet

Forutsetningen om at tilbudet i markedet er lik summen av tilbu

det fra et sett uavhengige produksjonsområder, kan vanskelig oppretthol-

I diskusjonen her har vi forutsatt at kovariansen er lik null
overalt mellom p~odu~jo~omnåden. Vår konklusjon om det differensier
te tilbudet innebaerer at enheter som avgir etterspörsel og derrned pro
duksjon til andre, har en negativ kovarians .
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des på lang sikt. Dermed er etterspärselen og o~etningen for et gitt

produksjonsområde, POi , avhengig av tilbudsstrukturen for övrige pro

duksjonsområder. Grensene mellom produksjonsområder i o~etningen viI

derfor egentlig uttrykke arbeidsfordelingen til enhver tid. En forkla

ring av markedets langsiktige transaksjonstilbud krever dermed også en

funksjon for omfordelingen av etterspörselen.

3.5 En modell for detaljhandelsmarkedet

Detaljhandelsmarkedet, Mi' og hvert submarked idette, produk

sjonsornrådene, er å betrakte som komplekse system. l Vi har sett at be

tydelige problemer gjör seg gjeldende for bestemmeIsen av avgrensninger

og relasjon på hvert nivå. De nivåer vi har diskutert, er husholdning

en, produksjonsanlegget (som i det alt vesentlige er forutsatt identisk

med foretaket), produksjonsområdet og til sist selve markedet. Det

egentlig interessante med en markedsanalyse, representeres av det ökono

miske organisasjonsproblemet: Hvilken organisering av ressurskrevende

aktiviteter er mest effektiv sett i relasjon til en målsetting for de

talj handelsoms etningen? Et svar på dette spörsmålet innebaerer også at

lösningen - om en slik eksisterer - også gir informasjon om den optima

le forandringsgraden i organiseringen med hensyn tatt til partenes ~.l

settinger. Disse er nödvendigvis ikke like, og fölgelig eksisterer der

heller ingen entydig målsetting for detalj handelsoms etningen. Omset

ningen på et detaljhandelsmarked er derfor et kompromiss med partenes

målsettinger og ökanomiske betydelse som vekter.

De komplikasjoner som målsettingsproblematikken innebaerer, for

utsettes å löse seg selv i et desentralisert ökonomisk system uansett

hvilke styrkeforhold som råder. 2

Katz g Kahn (1966), ch. 2. En konsentrasjon om detaljhande
len som ö~ono~~ foreteelse utelukker av flere grunner at hensyn tas
til forhold som ikke betraktes som ~ekte relevante. Man kan ikke se
bort fra at detaljhandel i sterk grad er preget av "human input" i både
etterspörsel og tilbud. En begrensning til vurderingen av dette syste
mets output bare i öknomiske termer, kan innebaere risiko for undervur
dering av systemets relle "social output".

2 Indeterminans råder i fåtallsmarkeder, men selv der kan parte
ne på en rasjonelI måte löse problemene gjennom avtaler, sidebetalinger
0.1. Se Shub~~ (1959) og Munthe (1961).
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Et detaljhandelsrnarked er i sterkt forenklet versjon en form for orga

nisering av effektiv overföring av varer (i XD) i transaksjoner fra pro

duksjonsanlegg for slike og til terminaler. Vi har kallet disse termi

nalene for husholdninger. I og med at det dreier seg om en ökonomisk

organisasjon, viI vi også kunne forenkle mye av den diskusjon vi har

fört - der vi har lagt atskillig vekt på å diskutere strukturelle og

halvdynamiske forhold - med å beskrive detaljha~d~p~odu~jonenfor

mah~edet slik: l

a, S

(3-2)
transaksjonsmengden; q er gitt

arbeidsinnsatsen

= kapitalinnsatsen

er konstanter - grenseelastisiteter og A

er en konstant. (a +6 ) = l, a < l.

Vi antar at alle ökonomiske enheter i transaksjonsproduksjonen har vinst

rnaksimering som målsetting og at alternativvurderinger er identiske samt

at perfekt konkurranse råder i alle rnarkeder også for foretaksledning.

Der er bare ett produksjonsornråde i markedet og alle produserer samme

identiske transaksjonstype fra gitt varesett XD med konstant varemengde

(egentlig proporsjanaI med detaljhandelens innsats) pr. transaksjon.

Varene kan dermed elimineres fra resonnementet inntil videre.

Et nödvendig vilkår for vinstrnaksimering i hver enhet er at

@-dQ - O; rr er totalvinsten (3-3)

når det forutsettes at prisene er gitte og at K er gitt. 2 Vi har da

rr = pQ - wL

P = transaksjonsprisen (ekslusive varenes

priser)

w = pris pr. enhet arbeidsinnsats (kostnad).

(3-4)

B~9~tnom (1967) har inf1uert denne utviklingen.
K er kapitalinnsatsen som kan tenkes å utgjöre en 1ineaer kom

binasjon av lager, lokaler, innredning O.S.v.
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Fra (3-2) kan vi löse ut L og innsatt i (3-4) fås

(3-5)

Vi antar at foretakenes kapital er en gitt störrelse til enhver tid og

at bare raten kan forandres öyeblikkelig. Denne antakelsen er av stor

betydelse som vi senere skal få se, og innebaerer egentlig i praktis~

henseende at ny kapital kommer inn i markedets produktfunksjon via nye

ant~gg. Fra (3-3) og (3-5) får vi nå tilbudsfunksjonen for standardi

serte transaksjoner

(3-6)

der kapitalinnsatsen og arbeidslönnen er de egentlige bestemmende va

riablene for tilbudet. Dette reiser spörsmålet om en investeringsfunk

sjon, og i likhet med B~g~~om (1967) lar vi höyresiden i

IIdK/dt = T log(------K)
r PK

r = lånerenten

PK = pris ,pr. enhet kapitalinnsats

(3-7)

representere foretakenes reaksjonsfunksjon for kapitalen. På sannne må

te som tilbudsstrukturen forenkles, antar vi at transaksjonsetterspärse

len kan skrives

(3-8)

G = er egentlig husholdningenes godeproduksjon og

ifölge vår teori bestemmer denne transaksjons

etterspörselen i markedet. (En alternativ og

tradisjonell tolkning er at G er identisk med

eller perfekt korrelert med den disponible

inntekten. )

p = transaksjonsprisen (standardtransaksjon)

W= er alternativverdien for husholdningene (tid-
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ligere benevnt wa). (En alternativ tolkning

er at Wer prisene på andre innsatsvarer i G.)

E, e og B er positive konstanter, d.v.s. E og e

er elastisiteter.

I modellen for markedet mangler nå en mekanisme for pristilpassing.

Anta först at denne kan skrives

H
dp/dt = ylog(l + ~)

H
= ylog(Q /Q

y = en positiv konstant.

(3-9)

I (3-24) antas det at sålenge etterspörselsplaner og tilbudsplaner stem

mer overens med utfallene, forandres ikke transaksjonsprisen. At QH > Q

innebaerer at transaksjonsetterspörselen er större enn produksjonen

hvilket gir en proporsjonell prisökning. Normalt er modellforutset

ningen om transaksjonen ikke oppfylt og i markedet viI man derfor anta

kelig ha QH > Q for visse typer av transaksjoner som dermed kan holde

priser (og detaljhandelsmarginaler oppe), og omvendt fortegn i andre

transaksjonssammenheng dog uten at dette alltid leder til prissenkning

på grunn av tilpassing ~il faktorprisökninger. 1

Fra likningene (3-2), (3-4), (3-5), (3-6), (3-7) (3-8) og (3-9)

fås nå i prinsipp en modell som bestemmer Q, QH, L, K og p samt II for an

tatte skift i de eksogene variabIene som idette tilfellet er faktor

prisene og G samt W. En implisitt forutsetning er at faktormarkedene

er perfekte. Produktfunksjonen, (3-2), har i pari-passu tilfellet ikke

optimumsforlöp, og vinsten (eierinntekten) er da rett og slett

n = SpQ, S = (l-a). (3-10)

i det vi forutsetter at vareinnsatsen og detaljhandelens innsats pr.

transaksjon er proporsjonelle med tr~~saksjonsstörrelsen og at varene

At tilbudet er större enn etterspörselen, kan tenkes å gjelde
i kapitalvaresektoren i visse perioder.
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derfor kan elimineres fra modellen. Pari-passu forutsetningen innebae

rer at tilbud og vinst er "ul1bounded". Omsetningen kan bli så stor som

helst hvi1ket også er tilfel1et med bruttovinsten TI. I og med at de

ta1jhande1smarkedet er gitt med hensyn til antall husho1dninger og inn

tekter, er etterspörselen også gitt i markedet når det gjelder vanen,

D(X) ~ D(X)maks. (3-11)

D(X) = vareetterspörselen i rnarkedet (fås ved

summering av alle varemengder i transak

sjonene).

I vår diskusjon er (3-11) ikke innfört fordi vi har antatt at restriksjo

nen ikke er aktiv. l

Vi har nå tilstrekkelig informasjon for å få fram et sett 1ik

ninger der de avhengige variablene er funksjoner av koeffisienter og

eksogene variable. 2 I stedet for å ta med denne utviklingen, undersö

kes her bare fortegnene på partielle deriverte.

Da fås

8Q/8w < O (3-12)

8Q/8k < O, k kapitalkostnad pr. enhet. (3-13)

8Q/8G > O (3-14)

aK/ak < O (3-15)

8K/8G > O (3-16)

8L/8w < O (3-17)

8L/8G > O (3-18)

I markedet fins der egentlig to etterspörselsfunksjoner, nem
lig D(X) som er den tradisjonelle etterspörselsfunksjonen, og D(Q) - el
ler bare QH - som er etterspörselsfunksjonen for transaksjonene der va
rene inngår.

2 Systemet utvikles med hjelp av (3-2), (3-6) og (3-9).



76

3Q/dW ~ O (3-19)

3K/3w ~ O (3-20)

3L/dW ~ O (3-21)

aK/3w ~ O (3-22)

3L/3k ~ O. (3-23)

Fortegnet for (3-19), (3-20) og (3-21) relaterer detaljhand~p~odu~jo

nen til andre områders prisutvikling og slik som etterspörselsfunksjo

nen (3-8) ble utformet, blir fortegnet + når priselastisitetens tall

verdi er större enn talIverdien for godeelastisiteten. Da foreligger

forutsetninger for produksjonsökning, ellers viI produksjonen minske 

fordi etterspörselen minsker! Arsaken til at fortegnene for (3-22) og

(3-23) ikke kan bestemmes, forklares av at det ikke er mulig å bedömme

hvilken effekt som veier mest, skalaeffekten eller substitusjonseffek-

ten. Dersom K/L er og forblir konstant, viI en ökning i w alt annet

likt, minske K, men forandres K/L, kan 3K/3w > o. Kapital-arbeidsraten

i likevekt bestemmes jo av grenseelastisitetene og prisforholdet for

faktorene,

d.v.s.

K/L = Sw/ak

aK/SL = w/k.

(3-24)

(3-25)

Dette innebaerer at kapital-arbeidsraten er utslagsgivende for de gjen

nomsnittlige transaksjonskostnadene. Dette framgår av

c = (wL + kK)/Q

(w + k(K/L))/A(K/L)S

(3-26)

~om har sitt minimum når tilpassingen for K/L er optimal. l En konklu-

Da er transaksjonsprisen ags! lik transaksjonsko~tnaden.
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sjon som dette leder til er naturligvis at forandring i kapital-arbeids

raten er en nödvendig forutsetning for at detaljhandelsmarkedet skal

kunne produsere transaksjoner til laveste mulige enhetskostnad.

I denne modellen er det tatt en lang rekke forenkiende forutset

ninger, og dette er en mangel, for man kan godt tenke seg at nödvendig

heten i forandringen av K/L kan elimineres på en rekke måter. Dette

skjer også i virkeligheten hvilket viser at modellen har en begrenset

forklaringsevne. Når virkeligheten oppviser andre former for tilpass

ing enn via K/L så sier jo det i og for seg ingenting om at slike til

passinger er mer effektive enn den som fälger av vår enkle modell.
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KAPITEL 4 ETTERSPÖRSEL OG PRODUKSJON FOR ET SETT AV MARKEDER

79

4.1 Innledning

I foregående kapitel ble grunnlaget lagt for en analyse av de

taljhandelsmarkeder. Vi undersökte bestemrnelsesfaktorene for etterspör

sel og tilbud av transaksjoner for komponenttyper på et detaljhandels

marked og kom fram til en enkel modell for hele markedet. Et lands öko

nomi består som regel avet sett detaljhandelsmarkeder og i vår disku

sjon har vi konsentrert oss om ett slikt marked uten hensyn til de öv

rige. Det modellresonnement vi förte for markedet, gjelder dessuten i

sin abstrakte form for hele markedets ornsetningsproduksjon såvel som for

hvert enkelt produksjonsområde. Det er således to problemer som er eli

minerte gjennom valget av forutsetninger, nemlig avhengigheten mellom

markeder og avhengigheten mellom produksjonsområder i h~ert detaljhan

delsmarked. Det er ikke urimelig å forestilIe seg at et detaljhandels

markeds tilvekst må skje på et annet markeds bekostning og at et produk

sjonsområde avgir ornsetning til et annet som foretrekkes av hushold

ningene. I begge tilfeller kan problemet ses som et produksjonsforde

lingsproblem. I denne rapporten er det imidlertid ikke mulig å behand

le dette kompliserte forholdet, som er et totalproblem. Blant annet

fordi partielle analyser kan betraktes som nödvendige i utviklingen av

en totalmodell for markedene, kommer vi i dette kapitlet til å begrense

diskusjonen til det som er relevant for partialanalysen. Som forutset

ninger inngår da at de markeder vi studerer, er gjensidig uavhengige i

detaljhandelsomsetningen. Dette utelukker ikke avhengighet i andre hen

seende, men slike inngår ikke i problemet. Denne forutsetningen om uav

hengighet er nödvendig for den estimering som skjer senere.

Når det gjelder hvert enkelt marked som inngår i den komparative

analysen, er det ikke like rimelig å forutsette intrauavhengighet. Av

hengigheten i selve markedet gjör seg gjeldende i to retninger, nemlig

i forholdet mellom produksjonsområdene og mellom produksjonsenhetene i

hvert produksjonsområde. Mens transaksjonselastisiteten kan anses lik

null mellom markeder, viI forskjellige transaksjonselastisiteter i to

ellers like markeder påvirke både produksjonsområder og enhetene innen

for hvert av disse. Dersom tilbudet av arbeidskraft er forskjellig til
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en gitt,pris i ellers like markeder, påvirker dette også produksjonsom

rådet innenifra og dermed også forholdet mellom produksjonsområdene.

Av saerlig stor interesse er slike forhold som er betinget av de

taljhandelsmarkedenes störreise. Når settet av produksjonsområder be

traktes som gitt i alle detaljhandelsmarkeder, så er det viktig for ut

viklingen i alle de effektivitetsdimensjoner man velger for settet av

markeder at forutsetningene er like for reaksjon på de forandringer som

for foretakene og husholdningene i omsetningen betraktes som eksogene. 1

Dersom forutsetningene for foretakene i store markeder er slike at disse

bare kan produsere lönnsamt i store kapitalintensive anlegg, mens dette

ikke gjelder i små markeder, viI eksempelvis både gjennomsnittsproduk

tivitetenes nivå og forandring bli ulike. I denne rapporten er det

framfor alt dette problemet som behandies, mens forholdet mellom produk

sjonsområder og produksjonsenheter i det enkelte marked, kommer i bak

grunnen. z

4.2 Markedenes störrelsesfordeling

Med omsetningen som störrelsesmål for detaljhandelsmarkeder viI

man få en frekvensfordeling som er typisk for områder der sosiale mar

kedsmekanismer har fått virke i lang tid. ~etningen viI jo vaere be

stemt av husholdningsantallet og med noenlunde like inntekter og priser,

viI forandringene i befolkning utgjöre den viktigste bestemmelsesfakto

ren for detaljhandelsomsetningen. For byer, målt med befolkningsvaria

belen, har man både kunnet observere typiske höyreskjeve fordelinger

og stabilitet i disse. 3 Det er selvsagt dette forholdet som ,ligger til

grunn for den markedsinndeling som denne rapporten bygger på. Stabili

tet er imidlertid ikke noe absolutt, men avhenger her av nivået i om

setningshierarkiet. Velges en uttämmende inndeling avet lands detalj

l1andclsmarkeder, viI denne skje etter uavhengighetskriteriet, d.v.s.

kryssetterspörselselastisiteten for o~etning forutsettes å vaere lik

Se diskusjonen om den fortsatte utviklingen i kapitel 14.
De variable som er eksogene i en modelldiskusjon av den fore

liggende typen (positiv) behöver ikke vaere det i normativ anqiyse.
3 Se Simon (1957), ch. 9. De höyreskjeve fordelingenes teori

og bruk i öknomiske sammenhenger er behandlet av Ait~h~on g B~own

(1957). Se figur 6-5.
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null for alle mulige par av markeder. Betrakter man derimot en forde

ling av delmarkeder fra det nevnte settet, behöver stabiliteten ikke

nödvendigvis bli like stor, for delrnarkedene kan absorbere eller gi fra

seg omsetning til resten av markedet. Likedan er forholdet for hvert

enkelt produksjonsområde: Stabiliteten i de höyreskjeve fordelingene

er som regel mindre jo lenger ned i hierarkiet man kommer. l

Enten vi nå betrakter detaljhandelsmarkedet som helhet eller hvert

enkelt produksjonsområde, viI markedets störrelse bare ha interesse når

störreIsen i seg selv påvirker organiseringen av omsetningsproduksjonen.

Denne er betinget av etterspörsels- og tilbudsfunksjoner og i den ut

strekning disse varierer systematisk med markedsstörrelsen, viI trans

aksjonsproduksjonen ikke vaere korrelert med omsetningen. På forhånd

kan man imidlertid ikke ta for gitt at markedsstörrelsen gir ulike for

utsetninger for omsetningsproduksjonen slik at store markeder har skala

fordeler. I praktisk analyse er imidlertid effekten av störrelsesvaria

belen ikke lett å isolere ikke minst på grunn av at substitusjonseffek

ter og skalaeffekter er så vanskelige å holde fra hverandre. 2 Problemet

er imidlertid så betydelsesfullt at vi ikke kan gå forbi det selv ~ed

de forutsetninger som er valgt.

4.3 Analysens utgangspunkt

For de markeder som inngår i settet av detaljhandelsmarkeder, M,

velges fölgende forutsetninger: 3

l. Etterspörselsfunksjonene er like i alle markeder og skiller

seg fra hverandre bare med en skalafaktor.

2. Produktfunksjonene er like, og i alle markeder er produkt

funksjonen homogen av förste grad.

3. Faktorprisene er like i alle markeder.

4. Målsettingene for foretakene er like i alle markeder og er

vinstmaksimering i neoklassisk bemerkelse. Målsettingene er

lokalt betingede.

Dette er vist for et distribusjonssystem, S~ (1964).
Se satt~ (1966).
Det er likevektsmodellen fra foregående kapitel som er postu

lert for alle markeder i settet. Modellen er ikke gjengitt fullstendig
her, og det vises derfor til kapitel 3.
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5. Adferdsantakelsene ellers i markedet er de som vanligvis for

bindes med perfekt konkurranse.

Disse forutsetningene impliserer at

l. Produktet er identisk innenfor hvert marked og i alle mark~

der. Varer etterspärres i transaksjoner - som jo er det
egentlige produktet - på samme måte i alle markeder og utbu-

det har innrettet seg på samme måte.

2. Likevektsegenskapene viI vaere like i alle markeder sett un

der ett. Dette krever i og for seg ikke at alle produksjons

enheter i hvert .marked skal ha identiske produksjonstilpas

singer.

3. I likevekt råder like priser i alle markeder, d.v.s. transak

sjonsprisen som er sammensatt av detaljhandelens varepriser

og husholdningenes oppoffringer vurdert til deres alternativ

kostnad, er den samme i alle markeder forutsatt at varemeng

dene i transaksjonene er like også.

At målsettningene er lokalt i rnotsetning til globalt betingede,

har med ressursenes bevegelighet å gJore. I detaljhandelssammenheng er

det et spörsmål om hvordan etableringer kommer istand og om den ökono

miske kontrollen av detaljhandelens produksjonsstruktur ligger utenfor

markedet ~ og i markedet mI. Er målsettningen lokalt betinget viI al

ternativkostnaden i markedet mk påvirke utbudet. l Her forutsettes det

at målsetningene er lokalt betingede, men samtidig like i alle markeder.

Tilsammen betyr forutsetningene at markedene viI reagere likt på

homogene små sjokk i de variable som inngår i modellresonnementet som

data. I antakelsene ligger at alle sett av målfunksjoner, transforma

sjonsfunksjoner (produktfunksjoner i husholdningene og i detaljhandels

enhetene) og ressursforhold (identiske restriksjonsbetingelser) oppfyl

ler generelle likevektsbetingelser. 2 Hvis man ser bort fra at selv små

Det er vanskelig å bedömme betydelsen av dette, for i en si
tuasjon der et globalt virkende foretak önsker å utnytte skalafprdeler
i andre deler av foretaket, kan det vaere villig å etablere seg på et
detaljhandelsmarked trass i at dette ikke ville ha skjedd.om etablering
en sås som en isolert foreteelse.

2 Om relevante betingelser, se forrige kapitel og ellers om
Kuhn-Tucker-betingelsene i Naylo~ g V~non (1969). Se også Baumol (1962)
s. 122-3 samt Sarnu~on (1963) s. 262-3 angående bakenforliggende stabi
litetsbetingelser.
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homogene sjokk kan utlöse differensiering mellom markeder på den måten

at absolutte markedsforskjeller gir forskjellige absolutte etterspär

selsökninger ved like relative tilvekster hvilket kan påvirke etable

ringsraten, så er det nettopp ikke-hornogene sjokk som har betydelse.

Tilpassingene behöver da ikke bli de samme i alle markeder.

Utgangsptmktet for analysen - som skjer i form av parvise sannnen

likninger av markeder - tas fölgelig i en etterspörsels- og produktfunk

sjon som begge er homogene av förste grad. Det er uten videre gitt at

en slik modell ikke kan ligge til grunn for prediksjon. Hverken etter

spörselsforhold eller produksjonsforhold er i virkeligheten så homogene

hver for seg at rnodellforutsetningene er oppfylte. Vi skal senere se

at der fins spesielIe grunner til å innta et friere utgangspunkt for es

timeringene. Her tjener modellen som forklaringsinstrument, og da be

höver modellkravet ikke settes like höyt. Det vesentlige i denne analy

sen er at utgangspunktet tas i en likevektssituasjon der det forusettes

at transaksjonsstrukturen er den samme i de markeder som sannnenliknes.

4.4 De eksogene variabIene for settet av detaljhandelsmarkeder 1

De eksogene variabIene for tilbudet på detaljhandelsmarkedene

finnes i etterspörselsfunksjonen for"transaksjoner (og ~arene som inn

går i dem), i tilbudsfunksjonen for produksjonsfaktorer, i varetilbudet

fra produsenter og endelig i den tekniske utviklingen.

Når et gitt marked analyseres, er det ikke like nödvendig å ta

hensyn til husholdningenes fordeling i markedet som tilfellet er for

flere markeder. Husholdningstettheten i markedene viI kunne påvirke

både etterspörselen - hvis vurderingen av tidsinnsatsen i transaksjons

sarnmenhenger - og tilbudet. Alt annet like viI man vente at en ökning

i tettheten påvirker transaksjonsstörrelse og lagerfordelinger for hus

holdninger og detaljhandel negativt. 2 Tettheten bestemmer i höy grad

hvilken teknikk husholdningene viI bruke i innkjöpsarbeidet og hvilke

1 Alle variabIene fins i kapitel 2 og 3.
2 Transaksjonene er forventningsvis mindre og husholdningenes

lager også mindre ved större tetthet, mens detaljhandelslagrene kan vae
re större eller mindre. Variansen i transaksjonsstörrelsen og transak
sjonenes fordeling over produksjonsperioden er bestemmende her.
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muligheter for forandring (teknisk utvikling) som foreligger. Tetthe

ten viI dermed kunne påvirke tilböyeligheten til innföring av ny tek

nikk, eksempelvis biltransport av varer. For to markeder som ellers er

like, men som skiller seg med hensyn til tetthet, viI utsiktene til pro

duktivitetsökning i detaljhandelen vaere ulike på grunn av forskjellige

muligheter og tilböyelighet for innföring av ny teknikk i transaksjons

etterspörselen.

I etterspörselsfunksjonen inngikk X' som er husholdningenes egne

innsatsfaktorer~ Sammensetningen av denne störreIsen viI normalt reflek

tere husholdningstettheten i markedet også. Hvis forskjell i tetthet

er fulgt aven tilsvarende forskjell i transaksjonsstörrelsen, viI den

totale faktorinnsatsen kunne vaere forskjellig også når stordriftsfor

deler utnyttes i transaksjonsproduksjonen. Variasjoner i etterspärsels

funksjonen diskuteres i neste avsnitt, og da er utgangspunktet det som

er angitt i 4.3.

I neste avsnitt undersökes partielle forandringer i de eksogene

variabIene for detaIjhandelsrnarkeder. Disse forutsettes å vaere like

store. Dette er ikke nödvendigvis det samme som at de er absolutt like

store, for "likheten" gjelder også når produktfunksjonene er av pari

passu karakter. Analysemetoden er hovedsakelig komparativt statisk, og

vi har i denne omgangen ikke villet före analysen lenger enn til en dis

kusjon av kvalitative effekter av sjokk. 1

4.5 Utfall av differensierte sjokk

Forandringer i de variable som her betraktes som eksogene og som

inngår i etterspörselen etter transaksjoner, i tilbudet på produksjons

faktorer, i varetilbudet og i teknisk utvikling, skjer gradvis og föres

forholdsvis langsomt inn i rnarkedet. Forandringene er i virkeligheten

heller ikke partielle, men föres ut i detaljhandelssystemet på flere må

ter og med större eller mindre ettersleping. De eksogene variabIene er

Uttrykket sjokk i ökonomisk analyse er ofte forbeholdt dyna
misk analyse. KUeJ1Yl.e. (1968), s. 31, sier dog at "The same method of
shocking the model by changing a datum and observing the qualitative or
quantitative changes that occur in the new equilibrium may be applied
to static models ... ".
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jo integrerte utenfor detaljhandelssystemet. Samtidigheten i de ekso

gene variabIene beröres mer utförlig i fölgende avsnitt. Hensikten er

her å undersöke noen partielle sjokk uten å ta opp den sammenheng som

har utlöst sjokkene. Forklaringen til disse - som kan variere over set

tet av markeder - må sökes i markedenes allmenne sosiale og ökonomiske

tilvekstmekanismer.
I vår modell undersökte vi ikke konsekvensene av sjokk i det be-

grensete sett av eksogene variabler som inngikk der. Det er imidlertid

konsekvensene - i förste omgang - vi nå legger vekt på. Kons ekvensene

kan naturligvis betraktes som den kvalitative modellens endogene variab

le. Vi viI irrådlertid se at modellen ikke tillater oss å före diskusjo

nen over i egentlig dynamisk analyse, men leder til hva satt~ (1966)

kaller halvdynamisk.

La oss först betrakte effekten aven partiell forandring i inn

tekten pr. husholdning i to markeder som ellers er like. I vår modell

slår inntektsökningen på transaksjonsetterspärselen, men i modellen

forutsattes det at transaksjonen var homogen. Vi har imidlertid tidli

gere antatt at en inntektsökning gir et skift i transaksjonsstörrelsen

når inntektsökningen er arbeidsbetinget. Består inntektsökningen av

overföringer som ikke binder husholdningens tid, b~ir skiftet i trans

aksjonsstörrelsen rimeligvis negativt. Effekten blir naturligvis den

samme når inntekten holdes konstant, men arbeidstiden minsker. Da kan

transaksjonen minske, men den eksogent bestemte reduksjonen i arbeids

tid kan også brukes til å öke ~öQehadien og dermed aktivisere kryssrela

sjoner i transaksjonsetterspörselen.

Anta at inntektsökningen er arbeidsbetinget. Vi har tidligere

kommet fram til at husholdningen viI kunne fordele inntektsökningen på

godeproduksjonen som kan forandres med hensyn til sammensetning og meng

de og på selve produksjonen av godene inklusive transaksjonsetterspör

selen. Vi fant at en arbeidsbetinget inntektsökning rimeligvis påvirker

husholdningens alternativvurdering av tiden og at dette i husholdning

ens allokeringssituasjon er likeverdig med en forandring i relative pri

ser. Normalt viI en husholdning bruke forholdsvis mindre tid i transak

sjonsetterspörselen ved en slik inntektsökning. Husholdningene etter

spör dermed större transaksjoner, og når inntektsökningen er forskjellig

i settet av markeder, skiller transaksjonsetterspörselen seg fra hver

andre med hensyn til en skiftfaktor.
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Vi kan nå föye til en komplikasjon. Implisitt i vår diskusjon

fins en forutsetning om likhet i varesettet for markedene. Denne for

utsetningen muliggjör overföring av resonnementet til et tradisjonelt

pris- og kvantumdiagram der varemengden er kvantum. I likevektssitua

sjonen fölger det at prisen er lik grensekostnaden i markedet eller pro

duksjonsområdet. Dette gjelder for den transaksjonsstörrelse, si qi'

som husholdningene foretrakk innen inntektsökningen kom. Skiftet fra

den etterspörselskurven som er betinget av qi' viI vaere nedover i et

tenkt diagram. Tilbudskurvens form viI nå vaere bestemmende for vare

mengdens forandring og den nye l ikevektsprisen. Hvis tilbudet er full

stendig uelastisk viI den spontane konsekvensen bli at den samme v~e

mengden selges til en lavere pris enn tidligere. Dette er antakelig

helt motsatt den effekt man viI vente på kort sikt. Da viI tilbudet ha

vanskelig for å forandre transaksjonsproduksjonen i samsvar med skiftet

i etterspärselen, og grensekostnadene viI rimeligvis vaere progressive.

Det prisfall en ökning i transaksjonsstörrelsen således skulle kunne le

de til, er derfor hypotetisk ettersom strukturforandringen er langsom.

Det er egentlig bare når tilbudskurven faller fortere enn etterspörsels

kurven at den spontane effekten blir både prissenkning og öket omsatt

varemengde. Ut fra en gitt situasjon for to markeder, viI fölgelig dif

ferensiert tilvekst få en tosidig effekt. Den etterspurte varemengden

viI öke, men det viktigste her er imidlertid at den viI påvirke formene

for overföring av varemengdene fra detaljhandel til husholdningen på en

måte som er bestemt av forskjellen i tilvekstene. Dette kan imidlertid

ikke framgå av vår enkle markedsmodell ettersom denne ikke tar hensyn

'til skalafordeler ved overgang fra etterspörsel og produksjon av större

transaksjoner. En armen konsekvens aven betraktet partiell inntekts

forandring som forventes å påvirke transaksjonsetterspörselen, er at

produktet i markedene - transaksjonene - viI bli forskjellig på lang

sikt hvis den differensierte tilveksttakten holder seg. Dermed er det

også klart at hvis skalafordelene ved transaksjonsstörrelsen også be

står i like stor utstrekning, så viI den langsiktige utviklingen före

med seg lavere varepriser når det forutsettes at skalafordelene slår

igjennom i disse. Slike skalafordeler kan i sin tur antakelig bare ut

nyttes i nye anlegg. Karakteristisk for nye anlegg er at kapital-ar

beidsraten er höyere enn i gamle anlegg. Dermed er en annen konsekvens
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av differensiert tilvekst at investeringsetterspärselen blir forskjel

lig bare av den grunna

Innen vi betrakter effekter fra faktormarkedene, viI vi med hjelp

av den generelle modellen illustrere effekten av prisforandringer på

andre varer (og goder) enn de som fås fra detaljhandelsmarkedet. Hvis

husholdningene i hvert marked önsker å holde nyttenivået uforandret ved

prisökning på andre varer enn detaljhandelsvarene, er selvsagt substi

tusjonsstrukturen i husholdningenes godeproduksjon bestemmende - når det

som her forutsettes at prisforandringene er små. l En substitusjon i

godeproduksjonen kan med våre modellforutsetninger bare innebaere at

gitte godemengder produseres på en annen måte enn tidligere. Dette kan

i virkeligheten få slike uttrykk som at etterspärselen etter restaurant

tjenester og liknende arbeidsintensive produkter rrdnsker og substitueres

med varer som anskaffes i detaljhandelen og produseres i husholdningene.

Priseffekten viI fölgelig kunne öke etterspärselen i detaljhandelen.

Anta at to markeder som ellers er like, har ulike tilvekster i

husholdningsantallet. I vår modell inngår ikke dette og modellen bely

ser bare noe av det som kan forventes som reaksjon ved gitt befolkning

og gitt husholdningsantall. Ökning i husholdningsantallet innebaerer

alt annet like at etterspörsel og godeproduksjon pr. husholdning mins

ker. I vår modell antok vi at husholdningen produserer goder i en pro

duktfunksjon som har optimumsforlöp. Fölgelig viI minskningen i hus

holdnin~enes störrelse innebaere effektivitets- og nyttetap - i hvert

fall i förste omgang. Problemet er imidlertid at husholdningens nytte

funksjon (den gjennomsnittlige) antakelig forandres samtidig samt at

ökning i disponible inntekter er en forutsetning for ökningen i hushold

ningsantallet. Den effekt dette har for transaksjonsetterspörselen,

bör vaere klar, nemlig at transaksjonsstörrelsen minsker og den totale

transaksjonsmengden i markedet öker (selvom den totale varemengden an

takelig minsker, c.p., på grunn av andre utgifters ökning). Med ufor

andret tilbud og produksjonsstruktur i detaljhandelen er den kortsikti

ge effekten ökning i grensekostnadene for transaksjonsproduksjonen,

skift i tilbudskurven og höyere priser. Skiftet i tilbudskurven og

Med små prisforandringer forstår vi også langsiktige prisfor
andringer, og det dreier seg snarere om relative prisforandringer enn
absolutte.
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grensekostn~dsökningen har egentlig ingenting med den faktiske produk

sjonsloven å gjöre. Selvom det for nver verdi av transaksjonsstörrel

se~ postuleres en pari-passu lov, er det ikke urimelig å anta at over

gang nna e~ transaksjonsstörrelse til en a~~e~ - enten denne er större

eller mindre - har karakter av "diseconomies of scale" og denned er

kostnadsökende. 1 En helt annen sak, men relevant i sarrrrnenhengen, er at

skiftet viI innebaere at e~~t~e~de foretak må produsere transaksjo

ner med feilaktig tilpassing av innsatser. Det gir grunnlag for inve

stering i nye anlegg når det forutsettes at forandri~g~n krever både

forandring i kapital-arbeidsraten (mer kapital) og skalaökning.

Dermed er det rimelig å anta at differensiert tilvekst - positiv

eller negativ - får produksjonsökonomiske konsekvenser også når det

gjelder husholdningsantallet. I virkeligheten viI effekten på transak

sjonsstörrelsen aven ökning i husholdningsantallet antakelig oppveies

og kanskje mer enn det aven samtidig pågående teknisk utvikling i hus
holdningenes produksjon og i detaljhandelens transaksjonsproduksjon.

Ökning i husholdningsantallet fölges for mange markeders vedkommende av

ökt befolkning, ökt boligbygging og investeringer i detaljhandelsanlegg.

I en slik sammenheng viI minskninger i husholdningenes -6tönne-t6 e ikke

ha like stor betydelse som i stagnerende markeder.

En sammenfattende konklusjon av denne diskusjonen av partielle

forandringer for etterspörselssiden, er at slike forandringer påvirker

etterspörselens vMem~-6ige sarrnnensetning og dessuten påvirkes ett~

-6pön-6~måten, d.v.s. transaksjonsetterspärselen (seIv ved gitt og ufor

andret varesammensetning). Begge deler forandrer etterspörselsfunksjo

nen for detaljhandelen, men det er verdt å merke at i tradisjonelle

etterspörselsanalyser tas det ikke hensyn til transaksjonseffektene.

For strukturforandringene i detaIjhandelen er det kanskje disse som på

lang sikt er mest utslagsgivende.

Den andre klassen av sjokkvariable gjelder utbudet og en tilsva

rende partiell behandling viI påvirke det mulige produksjons,settet av

transaksjoner. 2

Av interesse er först nOn-6kjettIge forandringer i de relative

faktorprisforholdene. Det synes rimelig å velge et tilfelle der reIa-

En forutsetning er at faktorproporsjonene forandres ved slike
overgan~er.

Se kapitel 3.
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tivprisene beveger seg i samme retning, men med forskjellige utslag.

Med våre modellforutsetninger er produktet li~ i alle markeder og

spörsmålet er hvilken tilpassing som kan tenkes når dette kravet - ~om

eJt implJA--L:tt og ~etvnölge1.ig eU..eM i pJtodu.~jon6te.Otvle.YL - oppretthol

des. Med fullstendig delbarhet i faktorene som er substituerbare, samt

gitt etterspörsel og produktpriser som også er gitte, kan tilpassingen

skje slik som figur 4.1 viser.

For markedenes tilpassing ex ante er likevektspunktene E. og E.
l J

identiske. Eventuelle skalaforskjeller er eliminerte fra figuren hvil-

ket er tillatt med de forutsetninger som tatt. Ettersom produktet er

det sarrune, q = q~~, og den differensierte faktorprisforandringen ikke

får slå igjennom til prisene, er etterspörselen uforandret. Det forut

settes fölgelig at substitusjonen ikke er overt eller på armen måte for

andrer eller påvirker tempo og annet i transaksjonsproduksjonen. De nye

likevektspunktene, E! og E!, gir forskjellige faktorlösninger noe som
l J

slår igjennom i de nye gjennomsnittsproduktivitetene, eksemplifisert

med na~Jte.YL XZ·

~ ~ ~ ~
x, = X' < Xlt < Xlt

Zi Zj Zj 2i

likevektspunktet er en av betingelsene at forholdet mellom prisene og

grenseproduktivitetene skal vaere like overalt. Med det vilkåret opp

fylt, er det klart at faktorenes grenseproduktiviteter også viI vaere

forskjellige etter prisforandringen hvilket har konsekvenser aven helt

armen karakter, nemlig for faktorenes relative andeler i produksjonsver

dien (minus vareverdien). Vi ser at graden av teknisk substitusjon er

avgjörende for hvorvidt detaljha~delsmarkedeneskal klare denne tilpass

ingen under gjeldende modellvilkår.

Skift i detaljhandelens produksjonsteknikk kan behandIes analogt

med faktorprisforandringene, men virkningene er ulike. Forskjellige

nöytrale skift i produktfunksjonene kan enten betraktes som innvinning

av ny kapasitet eller som frigjörelse av ressurser. I virkeligheten er

det noe vanskelig å forestilIe seg nöytrale skift, fordi foretakene har

motiver til å söke etter arbeidsbesparende ny teknikk hvilket imidler

tid har produktirnplikasjoner. Disse rnotivenes styrke er imidlertid en
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(Qz ,q~~)
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Figur 4.1 To markeders tilpassing ved faktorprissjokk.
Shock in factorprices in market i and j.
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funksjon av de forventninger foretakene har med hensyn til faktorprise

nes utvikling og dersom disse er forskjellige i markedene, viI innföring

en av ny telmikk kunne variere. Den nye telmikken i seg selv kan vans

kelig ses som forskjel1ig for markedene. Det som er forskjellig er in

tJwduk-6jomJulten for ny teknikk, men denne hevder vi er ökonomisk og

ikke teknisk bestemt. 1

Heller ikke varepriser eller teknisk utvikling i varene kan for-

ventes å differensiere et sett markeder med våre spesifiserte egenska

per. Detforutsettes da at det på varesiden ikke eksisterer diskrimi

nerende eller andre forhold som i og for seg kan betinge forskjellsbe

handling i varetiIförselen til settet av detaljhandelsmarkeder. 2 Vi

har til nå holdt varesettet, XD, konstant, men antatt at kontrollen

over dette, ligger utenfor detaljhandelen. 3 Forandringer i settet XD

kan vanskelig holdes adskilt fra den eksogene tekniske utviklingen, for

dels er forandringene nye varer og dels består forandringene av gamle

varer i ny form. Saerlig gjelder dette livsmiddelsvarer. I begge til

fellene kan varene vaere arbeidsbesparende for detaljhandelen, men i

mange tilfeller også kapitalkrevende. Effekten er da tross alt ökende

grensekostnader for gamle anlegg, men muligens konstante eller fallende

grensekostnader for nye anlegg med tilstrekkelig stor kapasitetsutnyt-

telse.

4.6 Den samtidige variasjonen i eksogene variable

Hvert av de fire områdene for eksogene variable - eventuelt med

unntak av teknisk utvikling i produksjonen av transaksjoner - kan utlö

se tilpassing i et detaljhandelsmarked og resultere i forskjellig pris

nivå, transaksjonsoppoffringsnivå, produktivitetsnivå og oppfyllelsenivå

for målsettingene i foretakene som engasjerer seg i detaljhandelsomset

ning i markedene. Teknisk utvikling i varesettet viI heller ikke for-

l Se satt~ (1966), ch. III.
2 Dette forholdet som her elimineres delvis gjennom valget av

forutsetninger, er antakelig et betydelig problem og kan når store sel
gere prisdifferensierer kjöpere med lokalisering i detaljhandelsmarkede
ne mer enn hva kostnadene skulle tilsi, skape betydelige fordeler for
kjöpere som opptrer globalt.

s En stigende foretakskonsentrasjon i handelen viI före vareset
tet inn i detaljhandelssystemet som en handlingsvariabel.
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ventes å·differensiere markedene på grunn av varesettforandringenes glo

bale karakter. Dermed er det egentlig samtidige forandringer i transak

sjonsetterspörselen, i faktortilbudet og eventuelt i foretakenes mål

settinger som kan skape differensiert utvikling i detaljhandelsmarkede

nes produksjonsstruktur. Det er da sett bort fra den effekt markedets

störrelse kan ha, d.v.s. markedskalaeffekten.

Så godt som alle detaljhandelsmarkeder i et lands ökonomi viI ut

settes for en samtidig variasjon i eksogene variable og det synes rime

lig å anta at disse forandringene i seg selv har en slik karakter at de

lokker foretak til å investere i nye anlegg. Vi har i flere tidligere

modellresonnement antatt fullstendig tilpassing og substitusjon ex post.

For store deler av transaksjonsproduksjonen i detaljhandelen synes det

rimelig å anta at substitusjonen er sterkt begrenset ex post for produk

sjonsanleggene, men ikke for foretakene og dermed for markedene som ka

rakteriseres av tilpassing med ny~ produksjonsanlegg. Det kan antake

lig med rette kritiseres at man antar begrensede muligheter for innfö

ring av ny teknikk i industrielle anlegg ettersom disse som regel ikke

har en lokaliseringsbestemt etterspörsel. 1 For detaljhandelsenheter er

det imidlertid rimelig å anta at et gitt anleggs lokaler er uelastiske.

Flyttes produksjonen til nye lokaler, forandres også etterspörselen.

I og med at det kan antas at de eksogene variabIene forandres fra

periode til periode, viI markedet ha en oppsetning produksjonsenheter

med bestemt periodetilhörighet. Hvis de eksogene variabIene hele tiden

beveger seg i samme retning, viI produksjonens fordeling på produksjons

enhetene vaere bestemt dels av takten i de eksogene variablenes forand

ring og dels av tilpassingshastigheten for enhetene. Ettersom det her

gjelder periodevise forandringer, viI selve regelmessigheten i forand

ringene kum1e påvirke foretakenes forventninger ved etablering. Når

forventningene således omfatter vareetterspörselsökninger aven viss

störrelse pr. periode, er det klart at foretakene viI ta hensyn til

dette ved etablering og velge maksimal tilsetting av den faktor som på

lang sikt er uelastisk ex post. Dette kan gjöres uten saerlig stor',ri-

Se Go~ g Buddy (1967) som kritiserer Salter for ikke å ha
tatt tilstrekkelig hensyn til gamle anleggs tekniske tilpassing.
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siko, for slike nye anlegg kan regne med overföringseffekter i etter

spörselen på grunn av de forandringer som inntreffer i w
a

, d.v.s. hus

holdningenes altemativverdi, samtidig med inntektsökninger. Man kan

anta at slike anlegg produserer transaksjoner med en fallende gjennom

snittskostnad i et antall perioder etter etableringen. I markeclet har

dette den effekten at den lave kapasitetsutnyttelsen i nyetablerte pro

duksjonsenheter for det förste opprettholder omsetningen i eldre anlegg

og for det andre bestemmer prisnivået sammen med den minst effektive

enheten. Til forskjell fra SoLteJt som forklarer kostnadsnivået ut fra

optimal kapasitetsutnyttelse i nye anlegg og de totale kostnadene for

bundet med denne produksjonen og variable samt mulige relevante alter

nativkostnader i gamle anlegg, viI vi argurnentere for at det er kapital

faktorens langsiktige udelbarhet som er bestemmende for kostnadsnivået

i detaljhandelsmarkedet. I neste periode viI det anIegg som bIe etab

lert i denne perioden, kunne regne med å få forandringer i faktorpris

forholdet med våre forutsetninger. Teknisk utvikling gir da en ny opp

setning produktkoeffisienter som er lavere enn i innevaerende periode. 1

Nye anlegg får da lavere gjennomsnittlige kapitalkostnader. 2 Eldre an

legg må imidlertid fortsette transaksjonsproduksjonen med etablerings

årets gitte produktkoeffisienter hvis ikke annen teknisk utvikling inn

föres i deres produksjonssystem. Det er her vareutviklingen kommer inn,

men denne viI ikke differensiere markedene i og for seg.

Hvis vi ser bort fra en elastisitetspåvirket transaksjonsetter

spärsel, men forutsetter at kapitaltilbudet er slik at nye anlegg kan

etableres på markedet, er det ikke bare grensekostnadene for henholds

vis beste teknikk i nye anlegg og beste teknikk i ov~~v~nd~ anlegg

som er betydelsesfulle. Like betydelsesfulle er de regler som foreta

kene fölger ved beregningen av grensekostnaden for faste faktorer. Ved

fri etablering og fravaer av terskel- eller stordriftsfordeler for an

leggene, er risikofaktoren rimeligvis större enn når kapitaltilbudet

ikke er elastisk og foretakene har sikre forventninger om transaksjons-

Se 8.2 i kapitel 8.
Teknisk utvikling påvirker faktorprisforholdet relativt når

den tekniske utviklingen er nöytral, men spörsmålet er om det ikke nett
opp er absolutte prisökninger på variable faktorer som ved siden av et
terspörselsforandringer utlöser innföringen av ny - og arbeidsbesparen
de - teknikk i markedene.
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etterspärselens utvikling. Inngår foretakenes innstilling til risiko

og usikkerhet i diskonteringsfaktoren ser vi at forskjell i beregning

en av kapitalkostnadene viI kunne forsterke effekten av teknisk utvik

ling gjennom forandring av relative faktorkostnader.

4.7 Skalafordeler for markedene

Skala- eller stordriftsfordeler knytter seg til produksjonsstruk

turen, men i detaljhandelsmarkedssammenheng under våre forutsetninger,

gjelder stordriftsforde~ene for markeders muligheter til forskjellig ut

vikIing av transaksjonskostnadene ved skalautvidelser. Foreligger stor

driftsfordeler viI transaksjonskostnadene i et marked falle relativt

sett ved like store relative produksjonsökninger. I denne sammenhengen

gjelder det dessuten at produktet i sammenlikningsbare markeder skal

vaere det samme og at produktets kvalitative egenskaper er invariant

med skalaen. l

Om6etningen på, et detaljhandelsmarked fluktuerer forholdsvis li

te over tiden og for svenske forhold gjelder dessuten at stabiliteten i

de större detaljhandelsmarkedenes frekvensfordeling er stor. 2 Vår inte

resse av skalaproblematikken for detaljhandelsmarkeder slik som disse

er definert i denne undersökelsen, knytter seg til detaljhandelsmarkede

nes kostnadsfunksjoner og prisforhold. Om man antar at etterspörsels

funksjonene er like i alle detaljhandelsmarkeder uansett störrelse bort

sett fra selve skalafaktoren, foreligger ingen forskjeller fra hushold

ningssektoren i markedene.

Stordriftsfordeler nOh markedene må derfor henföres til ulikhe

ter i organiseringen for detaljhandelsomsetning ~ respektive markeder.

Disse ulikhetene er en funksjon av markedenes totale detaljhandelspro

duksjon når det forutsettes at produktet er gitt og likt i alle marke

der. Likhet i produkt og etterspörselsfunksjoner er ikke tilstrekkelig

Stordriftsfordeler for produksjonsanlegg og for foretak er
ikke det samme som stordriftsfordeler for markeder selvom det for de
taljhandelens vedkommende ofte viI vaere så at de störste produksjons
anleggene fins i de detaljhandelsmarkeder som har störst omsetning. Om
stordriftsfordeler i industriproduksjonen, se SOU 1970:30.

2 Se kapitel 6.
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inforrnasjon for en vurdering av eventuelle stordriftsfordeler. ökono-

rnåske analyser er der store problemer forbundet med å holde skalavaria~

sjon og substitusjon fra hverandre. For i noen grad å kunne eliminere

substitusjonsproblemet, forutsettes det her at faktorprisene er de sam

me i alle markeder. Dette er en forutsetning som er klart urealistisk

om man ser på faktorpriser isolert. Leier for sentrumsbutikker er ofte

en funksjon av markedets störreIse, men i vårt tilfelle er det tilstrek

eklig å forutsette likhet i relative faktorpriser. Selven slik svak

forutsetning er imidlertid ikke problemfri idet problemet med kapital

faktorens delbarhet konnner opp. Med den vekt som her legges på en agg

regert langsiktig analys e , tas dette problemet som i detalj er behand

Iet av FnanR (1969), ikke opp. l

En forventning i analysesituasjonen er at markedsstörrelsen som

betinger stordriftsfordelene, skal gi et lavere prisnivå i markeder med

stordriftsfordeler enn i markeder uten når alle markeder får den samme

relative tilvekst i markedsstörrelsen. Forklaringen til dette er at

stordriftsfordelene skal yttre seg i form av tilbudskurver som når dis

se er stigende, generelt skal ha en lavere bratthet i markeder med stor

driftsfordeler. 2 Dermed blir likevektsornsetningen både större og billi

gere enn i markeder uten stordriftsfordeler. Vi kan imidlertid ikke

slippe analysen her, for spörsmålet gjelder også den måten stordrifts

fordelene kommer fram i mikro, d.v.s. hvilken struktur av produksjons

anlegg som fins i markedene. Dersom stordriftsfordelene kommer fram

gjennom forandring i produksjonsanleggenes struktur - lninskning i an

tallet og ökning i produksjonsomfanget - oppstår spörsmålet om forand

ringen i antattet kan gjöre seg gjeldende i seg selv. Egentlig er det

bare når produksjonsanleggene h2.r en e.t:t-pu.nfU:6lok.a.LL6eJLing i markedene

at antallsforandringen ikke kan tillegges noen betydning om man forut

setter at modellforutsetningene ellers gjelder. Med spredning av pro

duksjonsanleggene innenfor et gitt marked, viI ~nhv~ kontraksjon el

ler uttynning i et gitt mönster, innebaere ökte transaksjonsoppoffringer

Dette kan utledes av standardresonnement i ökonomisk teori,
eksempelvis Kuenn~ (1968).

Vi ser også bort fra de problem som oppstår om man deler pro
duksjonsanleggene opp etter alder. vi forutsetter i vårt modellresonne
ment at realkapitalen har samme relative frekvensfordeling med hensyn
til alderen i alle markeder og knytter diskusjonen til "gjennomsnitts
verdien".

2
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som enten må baeres av husholdningene eller av tilbudet eller deles i

overensstemmelse med gjeldende tilbuds- og etterspörselselastisiteter. 1

Anta at foretakenes utnyttelse av stordriftsfordeler i et marked leder

til kontraksjon i en gitt butikksfordeling. Dette leder til ökte trans

aksjonsoppoffringer for husholdningene. Vi ser for öyeblikket bårt fra

at forandring i transaksjonsoppoffringene påvirker transaksjonsetter

spörselens form. Vi ser at en likevektsbetingelse er at ökningen i hus

holdningenes transaksjonsoppoffringer sett som produktet av tidsinnsats

og alternativverdi (wa) ikke får overstige effekten av den prisminskning

som stordriftsfordelene medförer overfört på det tidligere etterspurte

kvantumet. Dett er vist som det skraverte arealet i figur 4.2. 2 Der

med er stordriftsutnyttelsen under våre modellbetingesler en funksjon

av husholdningenes alternativverdi. Forskjell mellom markeder viI da

eksistere når forskjeller i alternativverdi foreligger.

Stordriftsfordeler for markedene innebaerer at produktfunksjone

ne ikke lenger er homogene av förste grad for m~~edene.3 Dersom stor

driftsfordelene förer med seg forandringer i butikkenes lokalisering,

er heller ikke de enkelte produksjonsanleggene kjennetegnet av produkt

funksjoner som er homogene av förste grad. I vårt resonnement er det

imidlertid bare mulig å generere stordriftsf~rdeler fra anleggene hvil

ket impliserer et minsket antall anlegg over hele variasjonsområdet for

produksjonen.

En armen utvei er å slippe antakelsen om konstant produkt i hvert

marked og mettom markedene. Da foreligger ikke lenger likhet i etter

spörselen ettersom transaksjonsfunksjonene også kan vaere en funksjon

av markedets störreIse. Det gir imidlertid muligheter for eksistens av

homogene produktfunksjoner for anleggene selvom stordriftsfordeler ek

sisterer for markedet. Det man vinner i ökt realisme ved å slippe an

takelsen om produktlikhet, risikerer man å tape - og vel så det - i den

betydelig mer kompliserte situasjonen som da oppstår.

Hotton (1961) hevder at ti1budet absorberer husho1dningenes
transportkostnader gjennom Iavere priser. Dette er dog muIig bare un
der visse markedsvi1kår og visse verdier for transaksjonselastisitetens

2 Det nye likevektskvantumet blir ikke Qz, der Q er varekvantu
met, men Q1 Q~~ Qz, og prisen i markedet ikke PZ, men PI p~~ PZ, der to
taIutIe~get i den nye situasjonen er minsket med det skraverte arealet.

Med gitt q.
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Figur 4.2 Husholdningseffekten ved stor
driftsfordeler i mBrkedet
(Household effect and economies
of scale for the market)

4.8 Produktvariasjon og -forandringer for markedene

Anta at et marked har en detaljhandel som kan deles inn i n pro

duksjonsområder.. Etterspörselsfunksjonen for hele markeclet er en sam

mensatt funksjon og under visse vilkår additiv. Hvert produksjonsområ

de har sin egen etterspärselsfunksjon. Problemene meIder seg når pro

duksjonsområdene er avhengige av hverandre i produktetterspörsel, fak

toretterspörsel og dessuten har forskjeI1ige produksjonsstrukturer hvil

ket de rime1igvis har når det postuleres at produktene er forskjellige,

men ikke mer forskjellige enn at kryssre1asjoner er forskjellige fra
nu11.

Når ingen andre forutsetninger forandres (se 4.3) enn at produk

tet defineres som n forskje11ige produkter istedet for l, viI man vente
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at like store markeder karakteriseres av identiske likevektsforhold for

markedet som helhet og hvert enkel t produktområde. Spörsmålet er hva

som kan forventes å bli resultatet når

l. markedene har forskjellig störrelse

2. stordriftsfordeler foreligger for markedene

3. når markedene vokser uansett utgangsstörrelse

og resultatet uttrykkes i en eller flere av fölgende variabler:"

l. prisnivået for varene og transaksjonsoppoffringene

2. produktstrukturen

3. produksjonsområdenes etterspörsel i likevekt

4. produktivitetene i produksjonsområdene og effektiviteten

5. intraeffektiviteten i markedene (settet av produksjonsområder)

6. intereffektiviteten (settet av markeder)

7. husholdningenes og foretakenes målsettingsoppfyllelse.

Dette er et sannnensatt problem som ikke vinner mye i oversikt ved par

tiell behandling av dets enkelte deler. Istedet for å gjennomföre en

slik diskusjon i denne sanunenhengen, viI vi ta opp l}oen av spörsmålene

i den empiriskt betonte analysen. Derved reduseres de mange muligheter

som den generelle modellen gir utgangspunkt for, til et mindre antall

som har empirisk relevans.

Det store problemet er å kunne bedömme hvorvidt den ene eller

andre markedsstörrelsen forventningsvis leder til bestemte verdier for

variabIene 1-7 ovenfor, og om det fins grurm til å anta at bestemte pro

duksjonsstrukturer leder til differensiering i disse störreIsene over

settet av markeder.

P~nivået i detaljhandelen er avhengig av foretakenes mulighe

ter for kompens ering av stigende faktorpriser. FOJl.eta.k.eYLe. gj öres av

hengige aven teknisk utvikling som er kapitalkrevende hviIket reiser

spörsmålet om tilbudet på kapital og realkapitalens delbarhet. Når ny

realkapital forutsetter et stort produksjonsomfang, kan mahk.ede.YL~ ~tö~

~eL6e vaere avgjörende for introduksjonen av ny teknikk. Alle produk

sjonsområder har ikke samme etterspörselsbetingede muligheter for inn

föring av ny teknikk og utnyttelse av stordriftsfordeler. Dermed viI

det oppstå en strukturbetinget (relativ) prisökning i markedet som gjen

nom settet av elastisiteter for transaksjonsetterspörselen omfordeler
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den totale etterspörselen. Dette er således et dynamisk og sammensatt

problem. Det har delvis med meutR.edeJ1(U J.:,:tÖMWe å gjöre, delvis med

mulighetene for utnyttelse av J.:,:tofLdJzJ.,6u 60 fLd eieJt og delvis med vefu:t

pnoblematikken (som i -seg inkluderer foranderlige faktorpriser, alter-

nativverdier m.m.) å gjöre.
Prisnivået er bare ett element. Transaksjonsoppoffringene og pro-

duktivitetene er andre. For alle disse synes det apriori i~e å eksi

stere noe som skulle hindre forskjellige verdier for dem i settet av

markeder og innenfor markedene ·

4.9 Adferds- og avgrensningsproblemer-i systemet av detaljhandels

markeder

I denne studien har vi valgt å se detaljhandelsomsetningen som en

ökonomisk foreteelse. 1 Vi velger å anta at hovedkomponentene som genere

rer detaljhandelsomsetning, er priser og beslutninger om kvantiteter a~

produkter og produksjonsfaktorer. 2 En fullstendig modell avet distri

busjonssystem burde inneholde en analyse av prisdannelsen i aLle syste

mets markeder for varer, tjenester og produksjonsfaktorer. Her skal vi

begrense den korte diskusjonen til to tilfeller, nemlig systemets inter

ne regulering under perfekt og ikke-perfekt konkurranse. I overensstem

melse med teorien venter man forskjellige output i produktivitetshense

ende alt etter forutsetningene i disse to modellene. lmidlertid er vår

hensikt også en armen, nemlig den å beröre visse vanskelige avgfLenJ.:,n[ngJ.:,

pfLoblemeJt som gjör seg gjeldende i analysen når virkeligheten stemmer

overens med den ikke-perfekte modellens konkurranseforutsetninger.

I den ökonomiske teorien om markeder, er det settet av priser

som er bestemmende for omsatte mengder og for antaIlet aktörer på et

marked. Prisene er således av avgjörende betydelse for det man i dist

ribusjonsökonomisk teori vanligvis forbinder med struktur. 3 Prisdarrnel-

1 Detaljhandelsomsetningen har mange andre implikasjoner, eksem
pelvis sosiale, rettslige, verdimessige, som ikke beröres her.

2 Modeller avet ökonomisk system består som regel av fire vel
definerte elementer: Komponenter, variable, parametre og funksjonelle
re1asjoner. Se OfLQutt (1960), s. 898.

3 Batigh og RiQhantz (1967), s. 2 ff. representerer en nyere
retning i distribusjonsökonomisk teori. Strukturbegrepet der har samme
innehold som i S~ (1964).
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sen på produktene såvel som res sursene viI derfor kunne betraktes som

bestemmende for strukturen og dens forandring.

Imidlertid er denne typen av prisdannelse begrenset til bestemte

typer av markeder der foretakenes antatte adferd stemmer overens med mo

dellens forutsetninger. 1 Markeder forekommer der kausaliteten er om

vendt: Strukturen bestemmer over prisene. Dette reiser et viktig spörs

mål for oss. Når vi har en prisdannelse på produkt- og ressursenheter

som i forhold ti1 alle individuelle beslutningstakere er eksogen, og som

samtidig oppfyller visse vilkår om frihet for eksterne effekter, da er

strukturen dekornponerbar ned til hver enkelt enhet i strukturen eller

systemet. Det er settet av priser og den måten prisene er kommet til

på som er forutsetningen for dette. Systemet kan under slike forutset

ninger betraktes som helt desentralisert, La~c~t~ (1968). Videre er

all etterspörsel, omsetning, faktoretterspörsel m.m. aggregerbar hvil

ket muliggjör analyser av deler av detaljhandelsomsetningen, eksempel

vis visse markeder eller visse deler avet marked. Delene er gjensidig

uavhengige.

Så enkel er avgrensningen av detaljhandelsomsetningen og hele

distribusjonssystemet ~kk~ hvis noen enheter påvirker prisene på produk

tet og ressursenheter og dermed kontrollerer prisdannelsen helt eller

delvis. Eruletene i systemet viI da vaere knyttet sammen gjennom ~~t~

~~ effekter innfört i systemet gjennom interaksjon mellom produksjon~en

heter og eventuell interaksjon mellom disse og produksjonsfremmende en

heter som kommuner, banker, industriforetak m.m. 2

Mens den förste strukturen definisjonsmessig svarer til perfekt

konkurranse, er den andre mer komplisert enn hva som normalt karakteri

serer en imperfekt konkurransemodell. Fra et systemanalytisk synspunkt

er problemet å finne fram til relevante dekomponeringer avet slikt sy

stem. I det förste tilfellet reguleres alle eksterne effekter via en

prisinformasjon som ingen forutsettes å kunne influere. Slik er det

ikke i den mer kompliserte strukturen og det er heller ikke så enkelt

at man kan bruke konkurranseteoretiske forestillinger om dekomponering

Se eksempelvis H~c~ (1939).
Se ~han (1965). Det vertikale avhengighetsproblemets karak

ter av "externality", ble for detaljhandelens vedkommende påpekt for
holdsvis tidlig, se Plgou (1920), s. 256.
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av systemets enheter. Den kompliserte strukturen er som regel alltid

dekomponerbar, men problemet er å finne fram til enheter'som i aggre

geringshenseende tilsvarer de enheter man arbeider med i produksjonsteo

retiske forestillinger. De spesielIe dekompaneringsproblemene for de

taljhandelsomsetningen er knyttet til den innflytelse som kommer fra

leverandörer og fra kapitalmarkedet (grunneiere og kommuner).
Med eksterne effekter fra gitte kilder utenfor det egentlige pro-

duksjonssystemet for detaljhandelsomsetningen kan produksjonsteoretiske

resonnement likeveI gjennomföres hvis de eksterne effektene er homogene

og slår likt på alle omsetningsenheter. Det er imidlertid når de ek

sterne effektene er heterogene at analyseproblemene oppstår. I syste

met viI man kunne ha enheter der forventningsbildet om eksogent bes tem

te priser stemrner med virkeligheten for alle de markeder enheten arbei

der i. Der viI også kunne finnes enheter som i sine beslutninger tar

hensyn til sine egne priselastiske relasjoner i produkt- og faktormar

keder. Når slike enheter er substituerbare i konsumentenes oppfatning

er flere ting gitte om utviklingen av systemets struktur.

De konklusjoner man viI trekke om produktivitet og effektivitet

i et system som produserer detaljhandelsomsetning eller annen, produk

sjon, kan vanskelig'gjöres uten et inngående kjennskap til genereringen

av priser og prisreaksjoner i systemet. Man kan på modellplanet forut
sette at detaljhandelen med det store antaIlet små enheter genererer

priser slik som forutsatt for perfekt konkurranse. Utviklingen i ret

ning av integrerte foretak, kjeder 0.1. taler imidlertid for at prisgene
reringen i virkeligheten antakelig mer stemmer overens med imperfekt

konkurranse. Dersom dette skulle vaere tilfellet, tvinges man å arbei

de med systemdeler som adferdsmessig sett er indeterminerte unntatt un

der spesielIe forutsetninger. De vanlige produksjonsteoretiske model

lene kan ikke brukes for å forklare systemets produksjonsforhold.

Forholdet til markedet for systemets produkter er bare en av fle

re sider der eksternalitet kan gjöre seg gjeldende. De andre nevnte,

leverandörene og grunneierne, viI ikke uten vi~ere kunne elimineres på

det empiriske planet. Eksternaliteten er antakelig ikke ensidig for

systemet dersom den eksisterer. Hvis det vanlige er at eksternaliteten

har en slik karakter at detaljhandelen kan velte over kostnader på fak

tormarkeder og på leverandörene, viI den ökonomiske tilpassingen for
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detaljhandelen kunne vaere effektiv sett fra detaljhandelens synspunkt.

Den eksterne effekten er således positiv for detaljhandelens vedkommen~

de. Uten denne muligheten skulle man kunne hevde at detaljhandelen sett

fra et strikt ökonomiskt synspunkt skulle vaere enda mer effektiv hvis

ingen positive eksterne effekter eksisterte. En slikt resonnement kan

imidlertid kritiseres fra andre utgangspunkter.

Det vesentlige i denne sammenhengen er at systemets avgrensningel

og dets innebygde prismekanismer og prisadferd ikke kan kontrolleres i

en empirisk undersökelse. Spredte empiriske iakttagelser gir et visst

bilde av prismekanismene for detaljhandelens produkter. For detaljhan

delsornsetningens vedkommende tyder observasjoner på at den overveiende

delen av beslutningsmengden kommer i stand på et forventningsgrunnlag

som forutsetter eksogent gitte priser. 1 Dette synes å gjelde uansett

hvilken struktur man tar utgangspunkt i. Imidlertid sier disse obser

vasjonene om ensartet prisadferd i detaljhandelen noe om den måten vare

priser settes på fra leverandörer til detaljister. I arbeidsfaktormar

kedet synes det mer rimelig å kunne se bort fra eksterne effekter, men

man skal ikke bortse fra det forholdet at store deler av arbeidsinnsat

sen i detaljhandelen ikke kommer fra det regulaere arbeidsmarkedet.

Derimot synes det som om betydelig innflytelse kan gjöre seg gjeldende

i detaljhandelssystemet via kapitalmarkedet (grunneierne).

En analyse avet detaljhandelssystem som feilaktig forutsettes

dekomponerbart i overensstemmelse med forutsetninger i perfekt konkur

ranse, risikerer naturligvis å feile i sine forklaringer og konklusjo

ner. Dette understreker betydelsen av korrekt avgrensning i en öko~o

m~k analyse. Det variabelsett og de avgrensninger som da er relevante,

behöver ikke falle sammen med behovet ved mer adferdsinnrettede studier

av detaljhandel.

I empiriske undersökelser av produksjonsutviklingen er det vel

dokumentert at produksjonstilveksten ikke kan forklares bare av forand

ringer i faktorinnsats selvom man forsöker å ta hensyn til kvalitative

forandringer i faktorene. Den ikke forklarte delen av produksjonstil-

Statens Pris- och Kartellnämnd har foretatt slike undersökel
ser, p~- och Kantettn~90~, nr. 6, 1964. Diskusjonen om bruttopris
forbud kan med fordel knyttes til dette resonnementet.
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veksten forklares likeve1 som forårsaket av telmisk utvikling.
1

Enig

het hersker ikke om denne tekniske utviklingen er å betrakte som ekso

gen eller ikke. At den er eksogen innebaerer at den gjör seg gje1dende

fra annet hold enn systemet selv, og dermed kan det i og for seg like

gjerne vaere eksterne effekter som er ink1udert i den tekniske utvikling

en. Dette viI som regel stride mot model1forutsetningene og kan derfor

vaere en ikke önsket forklaring. Produktiviteten i observerte detalj

handelssegment viI i ulike ti1feller påvirkes positivt av positive eks

terne effekter. At produktiviteten i detaljhandelen kan holdes oppe

takk vaere slik forhold, er ingen urimelig forestilling, men den er ik

ke empirisk fastslått. Også mot denne bakgrunnen i teknisk utvik1ing

framstår det som avgjörende for en produktivitetsanalyse at avgrensning

en for systerret er korrekte.
Den vekt som legges på det ökonomiske systemet i denne studien,

innebaerer at andre systemorienteringer kommer i bakgrunnen. Detalj

handelen kan ellers ses som et sosialt eller som et institusjonelt sy

stem. Selvom det legges vekt på det ökonomiske systemet, så er det

likeveI ikke mu1ig å se helt bort fra andre systemaspekter på grunn av

interdependensen me1lom forskjellige system.

I fortsette1sen kommer vi bare til å ta opp partielle sammenheng

er i det system som er skissert, og alle disse viI nesten gjennomgående

gje1de detaljhandelens produksjonsenheters forhold ti1 produkt- og fak

tonnarkeder.

4.10 Produktivitet i systemet

Ser man detaljhandelen som et .6ub-6Y-6tem i den struktur som er be

skrevet ovenfor og avhengig av de mer langsiktige forandringene i etter

spärselen, samt selve etterspörselens form, kan produktivitetsutvikling

en i detaljhandelen neppe studeres isolert. Detaljhandelen kan derfor

vanskelig betraktes som fullt dekomponerbar i det större systemet hvi1

ket el1ers er inneholdet i forutsetningen om at detaljhandelen produse-

, l Solow (1957) og Veni-6on (1962) har kanskje gitt de mest kjen
te bidragene. (Se også Ve~on 1967.) A~ow (1962) har diskutert tek
nisk utvik1ing i form av 1aerefunksjoner, d.v.s. endogen bestemt tek
nisk utvik1ing.
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rer under forhold som oppfyller vilkårene for perfekt konkurranse i

alle de markeder som detaljhandelen kommer i beröring med. For den se

nere diskusjonen er det imidlertid nödvendig å velge forutsetninger.

Det er en fordel at disse er så enkle som mulige, men da oppstår risiko

for manglende realisme i analysen. For vårt vedkommende er det dog ri

melig å ta utgangspunkt i de forutsetninger som er omtalt. Dette kan

ikke minst skje på det grunnlag at vår informasjon om både detaljhan

delsproduksjon og om detaljhandelens plass i det större systemet, er

utilstrekkelig klart utforsket tidligere. Vi kan dessuten også anta at

de konklusjoner vi kan trekke, ikke forandres i sak, men i grad. Det

er avvikene fra den perfekte konkurransens forventede resultater som

naturligvis viI lede til forkastelse av de nevnte markedshypotesene.

På den andre siden vilobserverte utfall fra mange markeder kunne vaere

forenlige med en rekke hypoteser som er konkurrenter til den valgte.

Helt allment sakner vi muligheter for å diskriminere - empirisk sett 

blant slike hypoteser. I den fortsatte analysen arbeides det fölgelig

!red en hypotese som har forholdsvis Iiten sannsynlighet for å vinne ak

septering. Dette har stor betydelse for diskusjon av de reperkussjoner

som for detaljhandelens vedkommende delvis fölger fra andre sektorer i

systemet, delvis fra andre sektorer utenfor systemet, delvis fra de in

stitusjonelt betingede forandringer som innföres og delvis fra langsik

tig forandring i etterspörselsforhold.

Vår interesse for konkurransestrukturen i systemet henger sannnen

med evalueringen av detaljhandelens måloppfyllelse, d.v.s. dens effekti

vitet. l Anta at der fins et sett MN produktivitetsdata, der vi har de

parvise komponentene ex, x') .. som er henholdsvis gjennomsnitts- og
1J

grenseproduktiviteter i fysisk bemerkelse. Dersom gjennomsnittsproduk-

tivitetene er like overalt i detaljhandelen, er det tenkbart at de tek

niske forutsetningene er like også, men det er imidlertid ikke mulig å

utelukke systematiske effektivitetsdifferenser og variasjoner bak obser

verte data. Systematiske observerte forskjeller kan med den samme kon

kurranseforutsetningen aksepteres som forenlige med hypotesen hvis for-

Se Cy~ g Geo~ge (1969), som diskuterer konkurransestruktu
rers evne ti1 å generere effektivitet.
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holdet mellom priser og grenseproduktiviteter er den samme overalt i

settet. Alt dette er likevektskarakteristika av temmelig statisk natur.

Problemet er de effekter relasjonsforandringer får for settet av produk

tivitetsdata. Det er når tmiforme skift i relasjonene inntreffer i et

system som er heterogent målt i gjennornsnittsproduktivitetene at struk

turelle forandringer konnner i stand. Omfanget av slike ..strukturforand

ringer er imidlertid avhengig av relasjonenes karakter. Sålenge det

dreier seg om parametre - hvilket er tilfellet for et systern som er full-

-stendig dekomponerbart - er problemene ikke av större betydelse. Anner

ledes viI det vaere om relasjonene er påvirket av skiftvariabler, d.v.s.

differensierte skift i markedene.

Det er altså spörsmål om hvilke samband som råder mellom den tek

niske strukturen og pris-evalueringsstrukturen. Når disse er separable

slik som i enkle Leontief-modeller, er analysesituasjonen forskjellig

fra modeller der etterspörselen forutsettes avhengig av produkt- og fak

torpriser. I detaljhandelens tilfelle, er det åpenbart at detaljhande

lens etterspörsel er elastisitetspåvirket i den forstand at eksempelvis

forandringer fra faktormarkedene og vareleverandörene förer til prisfor

andringer som ikke alltid kan kompenseres av egen teknisk utvikling i

detaljhandelen.

Settet av produktivitetsdata viI fölgelig vaere avhengig av i

hvilken utstrekning eksogene skiftvariable varierer på en differensiert

måte for produksjonsområder og for markeder. I det aller enkleste til

fe1let kreves det at etterspörse1sre1asjoner er identiske for alle mar

keder og at produksjonsområdene er strengt separable såvel i produk

sjonssarnmenhenger som i etterspörse1ssammenhenger.

4.11 Noen problemer når systemet skal undersökes

Systemet som er utviklet ovenfor, må först og frernst ses som den

bakgrunn den fortsatte undersöke1sen av detaljhandelens produksjon skal

ses og vurderes mot. I kapitel 14 tas noen av problemen opp igen og der

trekkes det visse konklusjoner om de relasjoner som her er trukket fram

på en kvalitativ måte.

Når systemet ikke undersökes i sin helhet trass i at det gjentat

te ganger er sagt at interdependenser sikkert foreligger og gjör seg
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gjeldende for allokering og produksjonsfordeling i detaljhandelen og i

hete. systemet, så må det ses i samband med de observasjoner som forelig

ger for belysning av hele systemet. Oppgaven skulle simpelthen bli alt

for stor og omfattende om den skulle belegges med empiriske utviklinger.

Den begrensning som er gjort til detaljhandel, innebaerer i seg selven

tilstrekkelig stor oppgave.

Dersom oppgaven hadde fått en formulering allerede fra begynnel

sen der helhetsaspektet ble framholdt, er det mye som taler for at den

teoretiske utviklingen burde ha fått en mye större og bredere plass et

tersom det er aldeles åpenbart at det totale systemet ikke kan belyses

på en tilfredsstillende måte. Det er derimot mulig - med de begrens

ninger som fins - for detaljhandelen sett som et pJtodurujoY!J.:J-bfj-b:tem på

det aggregeringsnivå som er valgt i denne undersökelsen. For andre agg

regeringsnivåer eller med vekt på andre "delsystemer" såsom selve kon

kurransesystemets måte å fungere på, viI man befinne seg i samme situa

sjon som for en totalanalyse: Data må skapes.
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I denne delen av rapporten behandIes den virkelighet som detalj

handelen og dens markeder utgjör. Man kan kalle denne virkeligheten

for undersökelsens data. GjeIUlom observasjoner av detaljhandelen er

det mulig å slå fast om vårt teoretiske oppIegg kan forklare data. Det

te krever imidlertid at observasjonene gjengir data på en korrekt måte.

Hvis observasjoner fins i overflod, er det et rent optimaliseringspro

blem å avgjöre hvor 1angt man behöver å gå i framstill ingen av data.

Hvis det omvendte er tilfellet og der foreligger mangel på observasjo

ner, er det gjennomgående nödvendig.å ta stilling til et tilstrekkelig

hetsvilkår. Dette er situasjonen for denne undersökelsens problemområ

de. Derfor har de~ også fått en eksplorativ karakter. I de kapitler

som inngår i denne delen, tar vi först opp den allIrelUle situasjonen med

hensyn ti1 observasjoner, og deretter diskuteres i tre kapit1er data og

observasjoner for henholdsvis produksjon, arbeids- og kapita1iIUlsats.

KAPITEL 5 UNDERSÖKELSESPROBLEM, METODER OG DATA

5.1 Imledning

I foregående kapitler har vi bygget opp et grunnlag for en teori

om produksjonen av transaksjoner på detaljhandelsmarkeder. Dette ka

pitlet er å betrakte som en overgang til en produksjonsanalyse av svens

ke detaljhandelsmarkeder, og vi diskuterer nedenfor noen av de restrik

sjoner som må föres irm i vårt oppiegg. Den diskusjon som er fört i

kapitlene 3 - 4 gir i seg selv ikke grunnlag for oppstilling av presise,

statistiske hypoteseformuleringer. Det var heller ikke meningen at den

allmerme modelldiskusjonen skulle lede fram til slike hypoteser, etter

som restriksjanene med hensyn til observasjoner da skulle gjöre seg
gjeldende allerede fra begynnelsen.'
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5.2 Noen definisjoner og begreper

Detaljhandelsomsetning betrakter vi som realisering av etter

spörsels- og tilbudsplaner i markedet. Hvilken detaljhandelsomsetnmg

som skal realiseres til enhver tid, bestemmes av de ökonomiske relasjo

ner som gjelder for etterspörsel og tilbud. Detaljhandelsomsetnmg er

som begrep betraktet ikke begrenset til ex post. Detaljhandelsomset

ningen er også å oppfatte som en forventningsstörrelse og viI som så

dan kunne påvirke organiseringen av tilbudet.

Omsetning er et kvantitativt begrep, nemlig

s = L p.x.,
i=l l l

(S-l)

der S er omsetningen, p prisen og x kvantum av varer og tjenester i de

taljhandelens produkt. For den omsetning som oppfyller planer i marke

det på en optimal måte, viI der eksistere optimal- eller likevektspriser,

pO. Siden (S-l) er en identitet, har vi dessuten

S = pX, (5-2)

der p er gjennomsnittsprisen og X er totalmengden produkter. Derav ses

at p også er gjennomsnittsprisen pr. transaksjon som er et mer generelt

uttrykk. Transaksjonene kan imidlertid föres inn som variabelen q og Q.

Da blir (5-2)

s = p ~, (5-3)

· !

:\ i

l,
;:

der (X/Q) = q som er den gjennomsnittlige transaksjonsstörrelsen. X og

Q er ~o kvantumsbegreper og idette henseende skiller denne studien seg

fra tradisjonelle produksjonsstudier. Såvel X som Qkan stå som uttrykk

for detaljhandelens produksjon i bY-6L6/Z bemerkelse. Dermed kan transak

sjoner betraktes som detaljhandelens produkt og det som etterspörsels

og tilbudsplaner egentlig gjelder og som gir grunnlag for detaljhande

lens ökanomiske organisasjon.

Med detaljhandel menes de fLe6-6uJl.J.>eJt som i forskjellige former

settes inn og brukes i produksjonen av transaksjoner. Dermed fälger at

Q = fel, K), (5-4)
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der L og K uttrykker forskjellige klasser av ressurser, og (5-4) er en

produktfunksjon. Denne studien handler hovedsakelig om slike produkt

flll1ksjoner, men problemet er at andre produktsjonsvariabler enn Q be

nyttes i den empiriske analysen. Allerede nå kan det pekes på at hvis

produksjonsanalysen bygger på

s = geL, K) (S-S)

så er analysesituasjonen helt forskjellig fra den i (5-4). S er en ver

divariabel, og er innfluert av priser i höyere grad enn hva observerte

mengder av L og K kan tenkes vaere. (5-4) er således enekte produkt

funksjon hvilket (5-5) ikke er unntatt i bestemte tilfeller. Det enk

leste tilfel1et eksisterer når Q og S er perfekt positivt korrelerte.

Produksjonsvariab1ene såvel som ressursvariablene viI til enhver

tid ha en gitt romslig fordel ing . Detaljhandelsomsetningen kommer i

stand på markeder som har forskjellig lokalisering og som har forskjel

lige differensierende egenskaper. Vi definerer derfor et sett av de

taljhandelsmarkeder, M, og vi har

M
S = ~ S.

j=l J
1, ••• , M. (5-6)

Omsetningen - eller produksjonen - for hvert marked viI vaere oppbygget

fra transaksjoner som kan henföres til bestemte former for tilbud av

omsetning. Om alle slike t ilbudsformer oppfyller dekomponeringsbe

tingelsene , kan hver av dem undersökes uten hensyn til de andre. I

virkeligheten er dette sjelden tilfe11e. Ikke dessto mindre eksisterer

der hevdVLmlle brans j einndelinger . Ti1budsformene kalles i denne mder

sökelsen produksjonsområder. Med et sett produksjonsområder, N, fås

S
N M
L L S·k

k=l j=l J
j 1, .•. , M
k = 1, •.. , N.

(5-7)

Til hver Sjk hörer der en oppsetning ressurser. Disse kan varie

re netativt sett over såvel Msom N. Helt allment knytter det seg at

skillig interesse til forholdet rnel10m ressurser og produksjon både

over Moch N og forandringsratene for disse forholdene over tiden.
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5.3 Undersökelsesproblemene

Modellresonnementet i kapitel 4 utgjör et utgangspunkt for en to

talanalyse av detaljhandelsmarkeder eller alternativt en analyse avet

produksjonsområde i settet av markeder. I modellresonnementet ble det

ikke trukket noen grense mellom disse mulighetene. En-- totalanalyse viI

i praksis omfatte alle produksjonsornråder på markedet. I resten denne

rapporten kommer imidlertid den vesentlige delen av analysen av produk

sjonsforholdene til å gjelde p~odu~jon6omnådene i markedene. 1

Problemvalget har rimeligvis med aggregeringsnivået å gjöre. Det

ideelle er at et bestemt aggregeringsnivå kan nås via både selger- og

kjöperaggregering. 2 En produksjonsundersökelse er i praksis henvist

til de aggregeringer som er gjennomfört i tilgjengelig statistikk hvis

ikke grunndata kan utnyttes. For detaljhandelsomsetningen er btLtiR.R.eJt

laveste nivå i hvert produksjonsornråde, og all aggregering skjer over

denne p~odu~jo~enheten.

Detaljhandelsomsetningens romslige utbredelse gir grunnlag for

undersökelsens egentlige hierarkiske inndeling som går fra forsarnling,

via k.ommune og konnmmeblokk og til k.ommuneblok.~innde.UA-~egion som er

det aggregeringsnivå produksjonsanalysen hovedsakelig gjelder for. 3

Ingen av disse aggregeringsnivåene behöver stemme overens med begrepet

detaljhandelsmarked som er en ökonomisk foreteelse. I alt inngår 70

regioner som heretter kalles m~k.edhomnåd~ (MO). I markedsområdene er

det va1gt ut et sett delm~R.edeJt (DM). Disse tilsvarer aggregeringsni

vået kommuner (tidigare kallet "städer"). Vi antar at settet markeds

områder består av enheter som kan betraktas som interaksjonsfrie i den

forstand at det statistiske vilkåret om uavhengige observasjoner er

tilstrekkelig oppfyllt. Detta gjelder også settet av delmarkeder når

delmarkedene sammenliknes med hveJtan~e.

Denne organiseringen av observasjonsområdet siktet på å oppfylle

krav fra vårt teoretiske oppIegg såvel som krav fra de statistiske me

toder vi benytter. Resultatet er imidlertid et kompromiss, for hverken

aggregeringsnivå, metoder eller data eller pJtoble.rr1 er de som ville ha

Valget er motivert av dels plasshensyn og dels av at normati
ve aspekter kommer sterkere inn i en totalanalyse. Se kapitel 14.

2 I offentlig statistikk skjer aggregeringen som regel alltid
via selgeren ett~ kjöperen. Foretakstellinger omfatter produsentene
of ingentin om konsumentene; budsjettundersökelser for husholdninger
inneholder ingenting om selgerne, o.s.v.

3 Se AMS, meddelande 1966:41. Se også Statistiska meddelanden
H 1967:107.
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blitt valgte i en autonom situasjon. Det teoretiske opp1egget gir mulig

heter til en rikere oppsetting av undersökelsesproblemer enn den som inn

går i denne rapporten. Vi konsentrerer oss her til partielle p~odu~vi-

:te;t6p'Wbtem .
Produktiviteten er et omdiskutert begrep - spesielt i samband med

empiriske undersökelser - og er i seg selv egentlig av liten interesse.

Det er når informasjon om produktiviteten settes inn i en större ökono

misk sammenheng at målinger av den blir verdifull. For detaljhandels

virksomhet og andre sektorer med noenlunde tilsvarende produksjonsprosess,

er det ikke utviklet aksepterte operasjonelIe produktivitetsvariabler.

Dette preger denne undersökelsen i höy grad, og gir den en tilsynelatende

overvekt på selve produktivitetsproblemene , mens de sarrnnenhenger der pro

duktivitetsinformasjonen skal inngå, kommer i bakgrunnen.

Undersökelsesproblemene omfatter fölgelig p~oduQtivit~utviQting

e.n. Det andre hovedproblemet er pJtOdURUvåe:t6veuUaAjoneJt. Her lll1dersö

kes flere produksjonsområder og undergrupper i produksjonsområdene. In

formasjon om produktiviteten fyller en viktig plass i diskusjonen om ef

fektiviteten for detaljhandelsmarkedene, men informasjonen må da vaere

godtagbar. For denne undersökelsen er det derfor også et undersökelses

problem å vurdere hvilke metoder som gir godtagbar informasjon om pro

duktiviteten.

5.3 Undersökelsesmetodene

Selve organiseringen av undersökelsen kan også betraktes som en

metade. For selve produktivitetsanalysen brukes hovedsakelig en produkt

funksjon, nemlig den velkjente Cobb-Douglasfilllksjonen. 1 Denne er egent

lig ikke tilstrekkelig for analysen og kompletteres derfor med andre mo

deller som også er konstanteIastiske. En systematisk öppdelning av mate

rialet utgjör tilsammen med supplerende hypoteser en ~ammenoatt metade

for produktivitetsanalysen. Alle parametre som inngår i statistisk un

dersökte hypoteser, estimeres med multippel regressjon i dator. 2

Valget av Cobb-Douglasfunksjonen, som har flere erkjente svakhe

ter, motiveres först og fremst med at denne 1.IDdersökelsen kan ses som en

förste tilnaermelse til en produktivitetsanalyse for produksjonsområder

l

2
Se kapitel 10 og Il, samt Voug~ (1967).
Se kapitel 10.
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i detaljhandelen basert på observasjoner fra sett av markeder. G~o~g~

(1966) LUldersökte variasjoner i produktivitet for et sett av engelske

detaljhandelsmarkeder, men tok ikke utgangspunkt i noen egentlig pro

duksjonsteoretisk spörsmålsstilling. Det gjorde heller ikke M~Anatty

(1965). Undersökelsesmessig sett er da valget av Cobb-Douglasfunksjo-

nen en hypot~e ettersom vi måtte velge me110m denne funksjonen og

andre. Valget kan irnidlertid ikke betraktes som et· skudd i blinde.

Fwksjonen er riktignok orntvistet, men ikke dessto mindre akseptert i

undersökelser der informasjonsunderlaget apriori har vaert bedre enn

for denne lllldersökelsen. Metoden med denne produktfwksjonen har dess

uten fordeler framfor andre når det gjelder estimering av pararnetrene.

5.4 Observasjoner for undersökelsen

Undersökelsen er helt basert på sekundaerstatistikk og de be

grensninger som gjelder for den, inngår derfor også i undersökelsen.

Omfattende omgruppereringer er utfört for grunnobservasjoner i fore

takstellingene og i andre tellinger for å få ti1 informasjonsvariab1e

som sterrrrner med markedssettene. Husholdningsvariabelen for delmarke

dene er således konstruert med hjelp av informasjon fra bl.a. Poststy

reIsen. Inntekts-, arbeidsinnsats- og kapitalinnsatsvariab1e er også

bygget opp til informasjonssett for markedene med hje1p av andre te1

linger enn foretakstellingene for handelen. Undersökelsens observa

sjonsår og perioder er fölgende:

For markedsområdene , M)

1950

1963

1950 1963

For delrnarkedene, DM

1930

1950

1963

1930 - 1950

1950 - 1963

For hvert rnarked, markedsornrådet MOit og delmarkedet Ilv1it fins obser

vasjoner for et sett produksjonsområder. Produksjonsområdene kan be

stå av undergrupper. 1 For hvert marked fins en oppsetning variable

Se appendiks samt del 3.
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omsetning , arbeidsinnsats, kapi talinn

sats, produksjonsenheter

P~odulu>j o~inndeUng~inb oJtmaå j on: produks jonsområder, produkt
grupper, produksjonsteknikk (for livs

middelsomsetningen)

And!te. ~oJtf2iaJl.ing,6 vaJtiabte.: befolkning, husholdninger , inntekt,
aldersfordelinger for arbeidskraften,

sysselsettingsandel i tjenesteytende

naeringer, sysselsettingandel for

kvinner, boligbygging, regionale pris

nivåer ffi.ffi.

Alle disse variabIene diskuteres naermere i de sammenhenger der de inn

går.
For inntektsvariabeIen gjelder at vi antar at denne variabelen

kan betraktes SOffi husholdningenes totale utgift. Vi unngår dermed å ta

hensyn til sparebeslutninger. Skulle disse forklares, ville det egent

lig väre nödvendig å diskutere husho1dningens optimale adferd under

usikkerhet. 1 Inntektsspredningsvariabelen for hvert marked uttryckker

ikke spredningen omkring de individuelle inntektene, men omkring gj enn

omsnittet i forsamlinger i markedet. Variabelen har interesse fordi en

stor inntektsspredning i markedet rimeligvis bör gi en större differen

siering av transaksjonsetterspörselen enn en liten spredning, og dette

viI i sin tur hnme påvirke tiIbudet. Måten tilbudet viI bli påvirket

på, avhenger av transaksjonselastisitetene. 2

l Se N0Wman (1965), s. 133.
2 I USA appellerte store, såkalte lavprisbutikker först og

fremst til den nedre delen av inntektsskalaen, men det var ikke til
fellet i Japan.
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'~he bonanza stage inevitab1y pro

duces its own ending. " BJtem6

(1968), s. 182.

KAPITEL 6 DET PRIVATE FORBRUKET, DETALJHANDELENS OMSETNING OG PRO

DUKSJON

L

6.1 Inn1edning

Dette er det förste av tre kapitler om henho1dsvis måling av

produksjonen, arbeidsinnsatsen og kapita1innsatsen i detaljhandelen.

Innsatsfaktorene i X~ omfattet også varene, XV, men disse behandles i

den löpende gjennomgåe1sen på grunn av den substitusjonskarakter de har

ti1 arbeid og kapital. Detaljhandelens omsetning möter visse begrens

ninger i se1ve etterspörselen ettersom detaljhandelsomsetningen neppe

kan bli större enn etterspörselen når det med etterspörsel rnenes privat

forbruk. Detaljhandelen har etterspörsel fra andre sektorer enn den

private, men gjennomgående antar vi at den er så liten at vi kan se

bort fra den. Utviklingen i privat fornruk og detaljhandelsomsetning

belyses i et avsnitt nedenfor.

Produksjonsbestemme1sen for detaljhandelen er ikke lett å få ti1

på en tilfredsstillende måte, og det produksjonsmål vi tvinges ti1 å

brulce, ornsetningen i faste priser, er ikke uten videre akseptabelt som

definisjon avog mål på produksjonen. Vi diskuterer derfor andre mål,

og framfor alt relasjonen mel10m omsetningen og mål brukt i del 1. Med

det produksjonsmål som brukes, undersökes fordelingen på produksjonsom

råder, PO, markedsområder, MO, og delmarkeder, DM, i forskje1lige år.

6.2 Det private forbruket og detaljhandelens ornsetning

Det private forbruket er analysert i en rekke undersökelser for

landet som helhet. l Regionale analyser som skulle svare til våre mar-

Dette synes å vaere ti1fe11et for de f1este land, se Sandee
(1964). Svenske undersöke1ser av det private forbruket er frarnfor and
re Benize! et al. (1957) og senere oppfö1gning: Atb~~on (1958), At
b~~on et al. (1960), Atbi~~on - EndJtedi (1966), Vahlman g (forts.)
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kedssett, eksisteJer derimot ikke. Oppfattes det private forbruket som

den övre begrensningen for detaljhandelens omsetning, viI detaljhande

lens relative utvikling - hypotetisk - kunne skje som vist i figur 6.1.

Privatforbruk = 100
C

Detaljhandelsomset
ningsandel
s/C

o
t.

l

Figur 6.1 Detaljhandelsomsetningens utvikling målt som
andel i det private forbruket. Prinsippskisse.

The relative share of retai1 turnover in total private
consumption.

Detaljhandelens verdiandel i det private forbruket öker sterkt i

begynnelsen og avtar deretter og er til slutt synkende. Dette er en ut

vikling som ikke er ulik de utviklingsforlöp som går under betegneIsen

liV~~yRket. Overfört på den periode som vi har data for, skulle en slik

sykkel eller del aven, kunne forklares med fölgende forhold: I begyn

nelsen av perioden, d.v.s. hele trettitalIet, vokste detaljhandelsomset

ningen hovedsakelig fordi det i godeproduksjonen i husholdningene inn

gikk varer fra detaljhandelen, i XD, som ~ub~tizutt for varer som man

dyrket selveller kjöpte fra produsenter.

Den andre fasen er antakelig mer preget av akkumulering av inn

satsvarer og nye varers tilkomst. En avtakencle detaljhandelsandel skul-

... Kt~vm~R~n (1971). Dessutom tilkommer undersökelser som be
handler spesie11e områder, eksempelvis etterspörselen etter biler.
Nasjona1regnskapene gir dessuten statistiske serier over forbruket.
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le kunne forårsakes av markert vekst i goder som detaljhandelen normalt

ikke har varer for, eksempelvis feriereiser, overflyttning av matvare

forbruket til arbeidsplasser 0.1. En' utviklingssykkel av denne typen

viser at vekstbetingelsene forandres genehelt for detaljhandelen. Dette

hindrer jo ikke at enkelte produksjonsområder kan få faseforskyvninger

i forhold til den sykkel som gjelder for detalj hande len sett lll1der ett.

En slik sykkel er et ,totalt uttryckk for utviklingen. Vi skal se at

mange produksjonsområders storhetstid og senere nedgang og fall kan inn

ordnes en grlllUlhypotese som den vi har illustrert. Figur 6.1 illustre

rer den ~etative utviklingen. Absolutt viI detaljhandelsomsetningen

kunne vokse, men figuren viser at den ekstra skyss som detaljhandelsom

setningen kan få (periodevis) er av overgående karakter. 1 Dette påvir

ker i höy grad vekstbetingelsene for detaljhandelen.

Anta at kunven i figur 6.1 viser detaljhandelsomsetningens abso

lutte utvikling, d.v.s. det totale private forbruket er konstant i ti

den. Da viI perioden der tilveksten i omsetningen er lik null, klIDIle

betr~tes som et nu1l-sum spill for foretakene i handelen: Foretakene

kan da bare få sine målsettinger om tilvekst oppfylte på andre foretaks

bekostning, og det er jo ikke TInllig for alle foretak. Der fins flere

argument som taler for -at strukturforandringene på et produksjonsområde

i detaljhandelen setter inn når tilveksten i andelen er null eller ne

gativ. 2

Dette er ikke eneste formen for "external economies" i om
setningsproduksjonen. Utover den som behandIes i det fölgende, er det
et spörsmål om ikke hele urbaniseringsprosessen har en positiv effekt
for detaljhandelen i den betydelse som "external economies" vanligtvis
har. I og med at et samfunn bygges ut, skjer der en rekke investering
er som er til nytte for en lang rekke aktiviteter utover dem som inves
teringene primaert gjöres for. Kommunikasjonsnettet er helt åpenbart
en slik form av investering. I overensstemmelse med teorien, viI man
vente overkapasitet i detaljhandelen av investeringer som den har nytte
av, men som ikke slår ut i handelens kapitalkostnader.

2 Undersökelser av TV-spredningen i Sverige gir en viss stötte
for dette, se Tö~nqv~t (1967). Introduksjonen av TV förte til en
etableringsboom, men da tilveksten i etterspörselen etter apparater
(samtidig som det viste seg at disse hadde lenger levetid enn antatt)
hovedsakelig ble begrenset til nye husholdningers etterspörsel, kom
strukturforandringene i form av nedlegging, konkurser 0.1.
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Deler av e~ utvikling som er i overensstemme1se med sykkelhypo

tesen, kan vises for svensk detaljhandelsomsetning. 1 I tabell 6.1 er

deta1jhande1somsetningen målt som andel av det private forbruk for

årene 1930, 1950 og 1963. Detaljhandelens andel var 57 %i 1930, ökte

ti1 64 %i 1950 og minsket deretter ti1 57 % i 1963 regnet i 1950 års

priser. Forskjellen mel10m andelen i löpende og faste priser skyldes

forandringer i varesannnensetningen. Perioden 1930 - 1950 kan karakte

riseres som en ekspansjonsperiode i svensk detaljhandel, og etab1e

ringsti1böye1igheten var også stor. 2 Den andre perioden reduserte an

delen som fölge av at det private forbruket vokste fortere totalt enn

detaljhandelens omsetning . Foruten påvirkning fra 1everandörer (gjen

nom forandringer i XV), fra faktormarkedet m.m. i den andre perioden,

bör selve forandringen i etterspörselen fra ekspansjon til stagnasjon

og nedgang i markedsandelen , ha påvirket produksj onsbetingelsene for

detaljhandelen fram til 1963. Vi kop1er etab1eringstilböyeligheten i

trettiårene til ekspansjonsmu+ighetene i det private forbruket, og

nedgang i etablering senere samt butikkdöde1ighet i femtiårene til den

relative stagnasjonen da. I begge ti1feller er det antakelig de etab

lerendes alternative muligheter som ~r bestemmende for engasjement el

ler disengasjement i detaljhandelen. Produksjonsenheter med få he1

tidsarbeidende personer dominerte nemlig detaljhandelen hele perioden,

således hadde ca 56 %av produksjonsenhetene i detaljhandelen mindre

enn 3 sysselsatte både i 1950 og i 1963. Et slikt strukture1t forhold

fo~k1ares naturligvis av produksjonsflll1ksjonens form: Transaksjoner

kan produseres uten större innsats av kapital pr. sysselsatt ettersom

dette ikke forutsettes av produksjonsteknikk og faktorpriser. Dette

er egentlig et historisk fenomen, men vi skal se senere hvordan denne

trenden er brutt. 3

l For USA steg detaljhandelsomsetningens andel av totale dis
ponible inntekter fra 58 % 1930 til 72 % år 1947 og var 57 % år 1967.
VaiJtymple g Thomp-6oVl. (1969)·, s. 340.

2 Delvis som fölge av alternative muligheter for sysselsetning,
se kapitel 7. Se SOU 1951:28, del II.

3 Våre dagers etableringsboom for såkalte "boutiquer" er en
klar parallell til tidligere perioders etableringsforhold. Hverken
krav til fagkunnskap eller kapitalinnsats kan anses for å vaere bety
lige og relativt sett er de antakelig lavere enn ellers i detaljhan
delen.



TABELL 6.1

119

Vet p~vate nonbnuket i Sv~ge 1930 - 1963 og detaljhan

d~om~etningen6 andel.

1930 1950 1963

Forbruk i 1950 års priser,
1950=100 56 100 '145

Ärlig ölming i mellomliggende
perioder, % 2.9 2.9

Detaljhandelsomsetning i 1950
års priser, 1950=100 50 100 131

Ärlig ölming i m.p., % 3.6 2.1

Detaljhandelsomsetningens andel
av det private forbruket,
i löpende priser, % 50 64 61

i 1950 års priser, % 57 64 58

Kilde: lUIs forbruksstudier, nasjonalregnskaper, fore
takstellinger for handelen samt prisindeksserier.
Noen prisindeks spesielt for detaljhandelen eksi
sterer ikke, og deflateringen for detaljhandelsom
setningen er basert på eksisterende indeks idet
hensyn er tatt til boligsektoren 0.1.

Utviklingen har ikke vaert lik for alle produksjonsområder i de

taljhandelen. I tre tabeller vises tilsvarende beregninger for livsmid

delshandelen, bekledningsvarehandelen og handelen med bolig- og hjennne

utrustningsvarer. For livsmiddelsomsetningen er andelene 67 % i 1930 og

henholdsvis 70 og 74 %de senere årene. En del klassifikasjonsproblem

gj ör at sannnenlilmingen ikke kan skje hel tuten forbehold. Varesanmen

setningen i detaljhandelen forandret seg i denne perioden slik at sorti

mentet etterhvert ornfattet andre varer enn livsrnidler. Vi har ingen

muligheter for å eliminere dette innslaget i detaljhandelsomsetningen

hvilket innebärer at andelen i tabell 6.2 er litt for stor. Den reelle

andelen for detaljhandelen i det totale private forbruket av livsrnidler,

er derfor antakelig mindre enn' tabellen viser. Den årlige ölmingen i

livsmiddelsforbruket totalt var 0.4 % pr. kapita, mens livsmiddelshande

lens omsetningsölming var 0.8 %pr. kapita. Mye taler for at forskjel

len i ratene er uttrykk for forandringer i transaksjonene og da först og

frernst sortimentsölminger (dXP). Tilveksten for denne delen av detalj

handelen kom fra andre varer enn egentlige livsrnidler.
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TABELL 6. 2 FofLbfLuk. og om-6 etnin.g a.v hovecL6 a.k.Uig UV-6 midteJt 1930 - 196

(7 950 åM pJLM eJt) •

1930 1950 196.

72 100 11,

854 1039 109!

1.0 0.4

70

100

100

9.

12:
80'

0.8

67

69 100

574 726

1.2

Forbruk 1950=100

Forbruk pr. kapita, kr. i

Ärlig ökning pr. kapita, %

Beregnet utvik1ing i forbruket
pr. husho1dning, 1950=100

Detaljhande1somsetning,
1950=100

Omsetning pr. kapita, kr.

Ärlig ökning pr. kapita, %

Beregnet utvik1ing i omsetningen
pr. husho1dning, 1950=100

Deta1jhandelsomsetningens andel
av forbruket av livsrnidler

Kilde: Se tabell 6.1. Forbruket i löpende priser var
7 288 milj. 1950 og deta1jhande1somsetni'ngen av
hovedsakelig livsrnidler var 5 093 milj. Alle bere;
ninger er ekskl. spritvarer. Husholdningsvariabell
er idette tilfel1et hentet fra bostadstellinger.

Et forhold av betydelig produksjonsökonomisk interesse kan leses

ut av tabell 6.2. Omsetningen pr. kapita ökte svakt i perioden 1950 

1963, men omsetningen pr. husholdning min-6k.et, nemlig fra 100 i 1950 ti

95 i,1963. Ettersom transaksjonsstörrelsen alt annet like er större fo~

s tore husholdninger enn for små, bör man kurme trekke den konklusjonen i

transaksjonsstörre1sen minsket relativt, kanskje også absolutt beregnet

fast omsetningsverdi. Om den gjennomsnittlige transaksjonsstörrelsen e~

det da ikke urimelig å slutte at dens innhold forandret seg slik at den

besto av flere varer, men mindre kvantillIl av visse varer enn tidligere. (

produksjonsmengden, Q, som her er transaksjonene, kan vi likedan slutte

at denne antake1ig ökte på grunn av den sterke ökningen i husholdningsill

tallet og dessuten av at en liten husholdning antakelig alt annet like

etterspör forholdsvis flere transaksjoner enn en större husholdning.

Det andre området som tas med her for å vise sanrrnenhengen mel10m

forbruk og produksjonssituasjonen i detaljhandelen under forskje11ige

vilkår , er forbruk og omsetning av bekledningsvarer. Bek1edningsvarer
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kan med fordel betraktes som langvarige innsatsvarer i husholdningenes

godeproduksjon sammenliknet med livsvarero Husholdningenes lagerhold

av bekledningsvarer er sterkere knyttet til inntektsforandringer enn

hva tilfellet er for livsmiddelsvarer, men for utviklingen etter 1950

var relativprisene fordelaktige for bekledningsvarehandelen som fram

til 1963 ökte sin andel i forbruket til 93 %. Bekledningsvarehande1en

fikk i den senere perioden en årlig ökning totalt på 4.5 %som skal

samrnen1iknes med den årlige ökningen i totalforbruket , 2. O %. Man kan

vanskelig forestilIe seg formene for bekledningsvarenes omsetningsorga

nisasjon i detaljhandelen hvis omsetningsandelen hadde vaert 93 i 1950.

TABELL 6.3 FOILbILuk. og Om6 UVL"LVLg av hoved6ak.e1.ig beR.ledvUng-6 vOJteJt

1930 - 1963 (1950 ~ p~eJt).

Forbruk

Forbruk pr. kapita, kr. i
1950 års priser

Ärlig ökning pr. kapita, %

Ärlig ökning i totalforbruket

Detaljhandelsomsetningen

Omsetning pr. kapita, kr. i
1950 års priser

Ärlig ökning i omsetningen pr.
kapita, %

Ärlig ökning i omsetningen
totalt, %

Detaljhandelsomsetningens andel
av forbruket

1930 1950 1963

511 100 137 2

257 432 557

2.6 2.0

3.44 2.48

53 100 178

191 316 519

2.6 3.9

3.3 4.5

74 73 93

Kilde: Se tabell 6.1.
l Forbruksdata er for året 1931. Det antas at

störrelsesforholdene ikke forrykkes på grunn av
dette.

2 Ek-6~öm ~ LUVLdbeJtg (1967), s. 117.

Bekledningsvareforbrukets og omsetningsandelens utvikling kan

settes inn i et modellresonnement som også kan legges til grunn for and

re tilsvarende varegrupper. Anta at etterspörselen etter bekledningsva

rer er en flll1ksjon av konsumentenes lagerbeholdninger. Lagerbeho1dninger

kan generelt betraktes som en mengde innsatsvarer, X', i husholdningens
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godeproduksjon der innsatsvarene ikke nödvendigvis forbrukes helt. Vi

antar at hvert plagg er en egen transaksjon og at etterspörselen er av

hengig av disponible inntekter og lagerbeholdning, og vi ser bort fra

transaksjonsoppofringer, og får

(6-1.

Xb(t)

Y(t)

X~(t)

er bekledningsvareetterspörselen i t

er budsjettet i t

.er husholdningens (konsumentens) lagerbehold
ning i t.

(X~EXt) •

ai , i = O, l, 2 er konstanter.

Varene i X~ forringes ved slitasje og på annet vis,

Hdet) = aXb(t).

Lagerforandringen kan da skrives,

~(t) = Xb(t) - det)

(6-2)

(6-3)

· t

der X~(t) tolkes som lagerforandringen omkring punktet t og det) er den

gjennomsnittlige lagerforandringen for den tiden. Det kan vises at den

ne modellen kan utvikles til,l

Modellen er avhengig av den faktor som lageret slites ned med, a, og

dermed behöver vi ikke kjenne lagerets störrelse. For periodene 1930 

1950 og 1950 - 1963 forklarer rimeligvis forskjellen i konstanten a en

hel del av etterspörselsforandringen. Omsetningen pr. kapita var 53 i

1930 sarnmenliknet med,lOO i 1950 og 178 i 1963. Hvis man aksepterer at

lagerpåfylling var det vesentlige i den förste perioden, er det også

Se HouthaQQ~ g Taylo~ (1966), s. 9 ff.
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rimelig å akseptere at a var liten, og dermed blir etterspörselen etter

bekledningsvarer hovedsakelig avhengig av det nivå konsumenten har på

et tidspunkt og inntektsforandringen omkring samme tidspunkt.

For den senere perioden kan man neppe se bort fra a. Nye varer

ble introdusert, varenes tekniske levetid ble kanskje kortere og et ak

Icumu1ert lager ble fortere foreldet. Konstanten a var rimeligvis sti

gende i perioden. En ökende sirkulasjon i konsumentens bekledningsla

ger og dermed stigende a har direkte implikasjon for produksjonsforhol

dene i bekledningsvareomsetningen. Med våre forutsetninger om et plagg

= en transaksjon, innebaerer den antatte utviklingen at konsumentene kom
i kontakt med bekledningsvarer o6i-eJte.. erm tidligere. Dette er nesten

det sannne som å si at de närmet seg livsmiddelsvarenes eksponerings

frekvens. l Eksponeringsfrekvens innebaerer i sin tur at hvis varer med

omtrent sarrnne eksponeringsfrekvens bringes sarrnnen i ett sortiment (da

oppstår et nytt produkt med vår oppfatning av detaljhandelsprodukt) , da

blir varene komplernentaere. 2

For den siste gruppen som tas med i deIUle jevnförelsen, hjemut

rustnings- og boligvarer, kan man legge en tilsvarende modell til grunn

for en kvalitativanalyse. Disse varene er imidlertid noe forskjellige

ettersom de oftest er beregnet på kollektivt forbruk i husho1dninger. 3

Derfor spiller forandringene i husho1dningsantal1et en vesent1ig ro11e

for omsetningsutviklingen hvilket framgår av tabell 6.4. Generellt be

stemmer forandringene i husholdningsantallet også forandringene i de

taljhandelens kjöperantall og transaksjonsstörrelsene. Öker hushold

ningsanta1let mye sterkere enn befolkningen i en periode med normal

inntektsökning, er det også klart at mye av etterspörselen etter bolig

varer viI gjelde startvarer for husho1dningene. Er derimot husho1dnings

utviklingen lik befolkningens relative utvikling, er det rirnelig å anta

at lagerpåfylling og slitasjeeffekter gjör seg gjeldende mer. For de

ta1jhande1ens organisering av omsetningen, eksempelvis med tanke på se

songsalg 0.1., er det ikke uvesentlig å kjeIUle til dette. Etterspör

selsdeterminantene kan vaere helt forskjellige. I den förstnevnte si-

Eksponeringsfrekvens kan eksempelvis defineres operasjonelIt
som butikkbesök pr. uke e.l.

2 Dette har omtrent samme betydelse som begrepet transfer ef
feet hos Holdren, se Hol~e..n (1960).

3 Denne gruppen omfatter i enda sterkere grad varige innsats
varer for husholdningene. Etterspörselen etter varige varer er mye
mer komplisert enn for ikke-varige, se Pyatt (1964).
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TABELL 6.4 Fo~b~uQ og om6etning av hov~d6aQelig hj~muthU6tning~- og

bougvaJteJt 1930 - 1963, (1950 å46 p~eJt).

1930 1950 1963

Forbruk 25 100 152

Forbruk pr. kapita, kr. 78 167 235

Arlig ökning pr. kapita, % 3.9 2.6

Arlig ökning i totalforbruket, % 4.6 3.3

Detaljhandelsomsetning, 1950=100 35 100 283

Omsetning pr. kapita, kr. 27 67 175

Arlig ökning pr. kapita, % 4.6 7.7

Ärlig ökning i totalomsetningen, % 5.4 8.3

Detaljhandelsomsetningens andel
av forbruket 35 40 75

Kilde: Se tabell 6.1.

tuasjonen kan etterspörselen vaere meget priselastisk, mens den kan

vaere forholdsvis lite priselastisk (kanskje helt uelastisk), men bety~

delig inntektselastisk. Når inntekten stiger viI man i slike hushold

ninger gå inn for å produsere bedre goder enn tidligere. (Bedre seng,

mykere sofa o.s.v.!) Vi sakner grunnlag for å bedömrne hvilken modell

antakelser situasjon som gir best forklaring for de to periodene.

En konklusjon kan trekkes fra tabell 6.4. Den del av detaljhan

delen som omsatte husgeråd og boligvarer hadde en merkelig ekspansjons

periode i perioden 1950 - 1963 som ga den en årlig ekspansjon på 8.3 %.

Vi skal senere se at gruppen inneholder både ekspansive og stagnerende

omsetningsgrupper. Andelen 75 %i 1963 viser at fortsatt ekspansjon er

mulig, men den kan under ingen omstendigheter bli så stor som tidligere.

Man kan derfor trekke den konklusjonen at også de varer som har inngått

i denne gruppen - som helhet betraktet - går mot en övre grense i for

bruket. Dette viI rimeligvis sette sitt preg på organisasjon av omset

ningen og produksjonsinnsatsen for denne.

Innenfor det private forbrukets utvikling totalt, minsket de tre

varegruppene sin samlede andel fra 63 % i 1950 til 56 % i 1963. Innen

for den totale detaljhandelsom6etningen, kunne foretakene på dette om

rådet kornpensere den relative nedgangen i forbruket med en ökning i

markedsandelen. De tre gruppene livsmidler, beklednings- og boligvarer
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hadde tilsammen 70 %av detaljhandelsomsetningen i 1950 og 75 %i 1963.

Dermed har vi fått fram to forhold i utviklingen, nemlig detaljhandels

olnsetningens utvikling i forhold til det private forbruket og utvalgte

varegruppers utvikling i forhold til den totale detaljhandelsomsetning

en. Dette antyder noe om interdependens i detaljhandelsmarkedene og om

en temmelig komplisert substitusjonsstruktur på lang sikt.

6.3 Produksjonsmål for detaljhandelen

I litteraturen om detaljhandelens produksjon og produktivitet

kan man ikke finne enighet om hvilket produksjonsbegrep som er å fore

trekke. Heller ikke har vi flIDl1et noen undersökelse som har behandIet

effekten av at man i empiriske undersökelser holder seg til ett produk

sjonsmål mens et armet ville ha vaert det rette ut ifra den modell ana

lysen skjer etter. I undersökelser er det om~etningen enten deflatert

eller i löpende priser som dominerer. Med omsetning menes salgsbelöpet

summert over alle kjöpere. En forklaring til omsetningens dominans og

kanskje også til at dette målet ikke granskes kritisk, er at så godt

som ingen mdersökelse har noe alternativ. Bare omsetningen observeres

i foretakstellinger 0.1. Omsetningen er ikke uten videre et godt ut

trykk for produksjonen selv på et produksjonsområde som kan anses for å

vaere homogent over tiden, og enda mindre bra er det når forskjellige

produksjonsområder med forskjellig faktorinnsats pr. omsetningskrone

mdersökes i tverrsnitt eller over tiden. Vi skal senere se at en av

de få utveier som fins, er å gjennomföre mer eller mindre sinnrike

grupperinger av produksjonselmeter og produksjonsområder etter prinsip

pet at produktet skal vaere så homogent som mulig.

Selv for en enkel enhet i detaljhandelen er omsetningen en

sterkt aggregert störreIse. Både varesettet, xD, og prisene såvel soms
varemengder og faktorinnsatser viI variere over tiden og mellom for-

skjellige selgere - som i aggregatet klassifiseres likt. Variasjoner

av denne typen forsterkes ved aggregering over produksjonsområder og

markeder . En forutsetning for å kunne bruke aggregerte data som grunn

lag for en tverrsnittsundersökelse, er da at variasjoner av den nevnte

typen ikke gjör seg gjeldende mettom aggregat på samme nivå. I mange

tilfeller har det antakelig vaert vanskelig å akseptere en slik ceteris

paribus betingelse.
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Overgangen fra ornsetningen, som betraktes som et approksimativt

mål på detaljhandelens produksjon, til et volummål, skjer oftest gjen

nom en kombinert operasjon med marginaler og prisindekser. Dermed fås

en tilnaermet bruttoproduksjonsverdi. B~g~ (1955) beregnet bruttopro

duksjonsverdien for amerikansk detljhandel og fant at denne ökte 2.9%

pr. år etter 1929. 1 Kjenner man faktorinnsatsen, kan produktiviteten

også beregnes. I makrobetonte undersökelser som Bargers, er hensikten

da ofte oppnådd idet produktiviteten sammen1iknes med produktiviteten

på et annet område. For detaljhandelen og industrien har dette gitt

grunnlag for konstatering av det såkalte produktivitetsgapet. 2

Bargers metode er imidlertid typisk uannsett aggregeringsnivå.

Schw~zman (1969) har i en nyere undersöke1se konstatert at en produk

sjonsbestemmelse som bygger på en forutsetning om konstant bruttopro

duksjonsverdi pr. omsetningskrone har en rekke åpenbare svakheter. Li

kevel gjennomförte han sine egne undersöke1ser på samme grunnlag som

Barger, men fant at det var nödvendig å innföre korrigeringer for for

andringer i transaksj onene. Det er så vidt vi kjenner förste gang at

et skritt har kunnet skje i den retning som synes riktig, nemlig mot en

produksjonsvariabel som tilsvarer detaljhandelens baerer av produksjons-

faktorer. En så pass ny undersökelse som Geo~ge (1966) har ingenting

om transaksjonsvariabelens betydelse.

Transaksjonsvariabelen ble först trukket fram som en mulig pro

duksjonsvariabel av Ald~on (1948). Hos Hall, Knapp ~ Wi~~en (1961)

finner man at den mulighet som de har for innföring av transaksjonsva

riabelen i et produksjonsteoretisk modellresonnement, overgis til for

del for en mer konvensjone11 framgangsmåte. I denne gjöres det gje1

dende at detaljhandelen utförer et varierende antall tjenester (service)

utover det å overföre et antal1 varer i konsumentenes eie. Etter vår

oppfatning er transaksjonene også inntektsbaerere for et -6ammeVL-6a.tt pro

dukt uannsett om tjenestene varierer over transaksjonene. Heller ikke

hos Galb~aJ~h g Hotton (1955) finnes oppIegg ti1 en produksjonsmodell

V~ymple g Thomp-6on (1969), s. 34: 11This study (Bargers) is
noted more for its discussion of the difficu1ty of making conclusions
as to the efficiency of the distributive sector than it is for the de
finitiveness of the estimates offered. ll

2 Se B~g~ (1955) og V~ym~ (1963) som ser helt forskjellig
på produktivitetsgapet.

Bargers metade er imidlertid typisk uannsett aggregeringsnivå.
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der den transaksjonsstörre1se som de faktisk observerer, inngår. 1 Deri

mot kan man tolke deres resultater slik at detaljhandelens innsats pr.

transaksjon varierer som fölge av variasjoner i respektive detaljhan

delskategoriers etterspörselsflnlksj oner. Foruten GcLtbtLCUth te HoLton

(1955) er det få som har kvantifisert transaksjonsvariabelen. Mc.Clu-
land (1966) har gjort visse beregninger av arbeidsinnsatsen pr. tran

saksjon. Også i kostnadsundersökelser ett~y~~ en transaksjonsvaria

bel som produksjonsvariabe1 for detaljhandelen, se Vou9~ (1962).

Ettersom produksjonsbestemmelsen som regel ikke kan bygges opp

fra transaksjonsbegreppet, kan man se den vekt som er lagt på stratifi

sering av detaljhandelen som vårt forsök på å få den i overensstemmelse

ned Irer eller mindre eksplisitt uttrykte produktdefinisjoner. Det er

da et spörsmål om den offisielIe statistikkens gruppeinnde1inger og

klassifikasjonsregler alltid passer. Nomenklaturer i offentlig stati

stikk er som oftest bygget opp etter andre retningslinjer og med andre

mål for öyet enn produksjonsanalysens.

De tre produksjonsmå1ene, omsetningen S, bruttoproduksjonsver

dien VA samt transaksjonsmengden Q, er henholdsvis en verdivariabel,

verdiskapningsvariabel og en fysisk variabel. Det sier seg selv at der

er bare når disse störrelsene er perfekt korrelerte at det er likelydig

hvilken som brukes i en produksjonsanalyse. Dette stiller store krav

til markedsstrukturer og adferd på markedene, og kan muligens vaere re

alistisk for en enkel produksjonsenhet, men neppe for et helt marked og

markedenes utvikling. I svensk offisiell statistik finner man omset

ningsvariabelen, men ingenting om transaks j onsvariabelen eller brutto

produksjonsvariabelen. I en undersökelse som denne er man derfor hen-

.vist til å bruke omsetningsvariabelen, og denne irrngår derfor i våre

datasett. Utover det kan man på en k.v~v måte ta hensyn til de

andre variabIene dels ved å ta med i vurderinger og problemstill inger

den informasjon som fins fra innkjöpsundersökelser 0.1. og dels foreta

beregninger av bruttoproduksjonsverdien på grunnlag av omsetningsvaria

belen, opplysninger om marginaler, prisindekser og bedönming av omset

ningens saIIlIrensetning. Dette kan egentlig bare gjennomföres total t et-

tersom markedsområdedata om marginaler 0.1. ikke fins. Likedan som i

andre undersökelser er vi först og fremst henvist til å bruke omset-

Galb~h ~ Hotton (1955) er en studie som har fått merkelig
lite oppmerksornhet.
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ningsvariabelen, men dermed er det ikke rimelig å anta at transaksjons

variabelen og bruttoproduksjonsverdien er helt korrelerte med ornsetnings

variabelen .

En modell som viser en hypotetisk, men prinsippiell utvikling for

de tre produksjonsvariabelene, er vist i figur 6.2. Denne har antakelig

störst gyldighet for livsmiddelsomsetningen. Det er en ceteris paribus

modell hvilket innebaerer at den ekspansjonseffekt som den faktiske livs

rräddelshandelen har hatt innenfor rammen av den totale detaljhandelsom

setningen ikke er med i modellen. Det forutsettes også at observasjoner

fra forskjellige stadier i utviklingen er sammenliknbare, d.v.s. at de

overordentlig store indeksproblemene er löste.

s

~
~ VA

~ I
~ I

Q
~ I

. : 100 I t

tA t B t e

S ornsetning i faste priser,
indeks

VA = bruttoproduksjonsverdi,
incieks

Q = transaksjo~svolum, indeks

Figur 6.2 Utviklingen i tre produksjonsvariable under en del
aven produktsykkel. Prinsippdiagram. !D = 100.
Development of three produktionsvariables in the
retail product eyele.
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Modellen viser den relative utviklingen fra et basistidspunkt

som forutsettes å ligge i periodens begynnelse, eksempelvis i tretti

årene for svensk livsrråddelshandel. Transaksjonsvolumet stiger i be

gynnelsen sterkere enn omsetningen först og fremst på grunn av at net

to-etableringsraten er positiv. Dette oppveier mer enn vel eventu~e

tendenser i etterspörselen til etterspörsel etter större transaksjoner

som fölge av forandringer i husholdningenes alternativverdi wa . Mye

taler for at alternativverdien relativt sett var synkende fram til et

terkrigstiden. 1 Punktet tA i figuren indikerer tidspunktet der tran

saksjonsvolumet relativt sett minsker i forhold til omsetningen. lnn

satt i den svenske utviklingen forekommer det rimeligere å anta at for

andringen inntraff etter 1950. Dette kan begrurmes med en stigende ne

gativ netto-etableringsrate, og ikke minst ökende skalafordeler samt

med kapitalkrevende ny telmikk.

I modellens förste fase, fram til tA ser vi at utviklingen for

de tre variabIene er likartet slik at en pari-passu lover en rimelig

hypotese for produksjonsområdet. En prognose for kortperioder innen

for området mellom to og ta risikerer ikke samme feilutslag som en

prognose bygget på de samme fundamentale forutsetningene skulle gjöre

for perioden etter tA.
Anta at foretakene etter tA begynner å utnytte skalafordeler i

nye anlegg og at dette ikke påvirker omsetningen. Det forutsettes at

der ikke foreligger "transfer effects". 2 Vi forutsetter også at dette

er tilbudets tilpassing til langsiktige etterspörselsönskemål og at

större transaksjoner ikke kommer i stand som fölge av at foretakene

utnytter en sterk stilling i markedet. Konkurranseformenes innflytel

se på husholdningens adferd er forövrig vanskelig å bedömme teoretisk

og dermed empirisk. Skalaeffekter har her den betydelsen at den rela

tive faktorinnsatsen synker med transaksjonsstörrelsen og at den for

andres med hensyn til sannnensetning som fölge av den te1miske utvik

lingen, jfr. kapitel 3 - 4. Anta at man skal gjöre en prognose for

faktorbehovet for perioden t B - te på grunnlag av observasjoner fra

perioden tA - t B. I denne perioden er omsetningen stigende , IDen tran-

Forårsaket blant annet gjennom forandringen i relativpriser
for kjöpte varer og varer man tilvirket selv. Dette gjelder livsmid
ler såvel som bekledningsvarer.

2 Se Hol~en (1960), s. 140.
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saksjonsvolumet er konstant. Den faktiske faktorinnsatsen fram til t B
er rimeligvis korrelert med omsetningsva!iabelen ettersom sterk forand

ring i teknisk utvikling bringer med seg en treghet i tilpasningen og

en (ineffektiv) overkapasitet teknisk sett i gamle produksjonsenheter.

Brukes slike faktordata samt omsetningsvariabelen som grunnlag for å

bestennne faktorbehovet senere, si i te' viser modellen hvilke flIDdamen

tale feilutslag valget av forutsetninger og valget av produksjonsvaria

bel kan gi. 1 Vi har antydet at bruttoproduksjonsvariabelen stiger

langsommere enn omsetningsvariabelen og motiverer dette med at skalafor

delene rimeligvis bör påvirke detaljhandelens marginaler på lang sikt.

Det kan antakelig også gJores gjeldende at dette fölger delvis som en

konsekvens av relativprisutviklingen for produksjonsfaktorene, delvis

som fölge av laerefunksjoner i konsumentsektoren og delvis som fölge av

produktforandringer som avgrenser detaljhandelens prodUksjonsmulighe

ter. 2 I vårt modellresonnement har vi også framfört som en hypotese at

detaljhandelen i noen grad må ta hensyn til den forandring som skjer

for altemativverdien wa i husholdningene. At denne forandringen ikke

skjer fort, framgår av de få punktundersökelser av konsumentenes mar

kedsadferd som fins tilgjengelig.

Minskninger i antailet butikker påvirker transaksjonsstörrelsen

positivt. Den relative utviklingen i disse störreisene har antakelig

vaert sterkere enn omsetningen slik at transaksjonsantallet har mins

ket. 3

Hverken på grunnlag av offisiell statistikk eller på armen måte

er det mulig å konstruere en produksjonsserie for transaksjoner. Heller

Flere prognoser om handelens behov av produksjonsfaktorer er
bygget opp på grunnlag av omsetningsvariabelen på grunn av at den offi
sielle statistikken ikke har observert noen annen produksjonsvariabel.

2 Innpakningsindustriens ekspansjon skjer rimeligvis også på
detaljhandelens bekostning.

3 Medianavstanden til "vanligste" livsmiddelsbutikk var 363 me
ter i 1963 mätt i et utvalg fra Sveriges 3.9 millioner inntektsenheter,
SOU 1965:39, del II, s. 44. Antallet inntektsenheter var da ca. 25 %
höyere enn antallet husholdninger. Andre undersökelser som ikke er
helt sammenliknbare med resultatet fra utvalget, har vist kortere av
stander for tidligere år. Et vesentlig spörsmål er hvordan hushold
ningen OPPbat:teJt avstanden, jfr. diskusjonen om "the subjective dis
tance" hos Tnomp-6on (1963). Sett i lys av vår modell (kap. 3) er det
av stor betydelse om husholdningenes oppoffringer objektivt sett er en
linear funksjon av avstanden når transaksjonen forutsetter gitt, eller
om oppoffringene eksempelvis stiger ~vadratisk.
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ikke er det mulig å sammenlikne forskjellige produksjonsområder eller

delmarkeder, for selvom visse observasjoner for transaksjonsstrukturen

foreligger , er det ikke mulig å trekke konklusjoner fra sammenIilminger

ettersom andre variablers innfIytelse ikke er kontrollert. Det er der

for en begrenset kvaIifisering som kan gjöres for våre produksjonsbe

regninger basert på omsetningen. Generelt viI man kreve at når en

kvantifiseringav vareströrnmer mellom forskjellige typer enheter i et

distribusjonssystem skal foretas , må de målinger som utföres, vaere irm

ordnet i et system som gjör observasjonene sammenIiknbare overalt i det

rom man infererer fra. l Observasjoner om innkjöp må såIedeskunne reIa

teres til de produksjonsområder de kommer fra. Bare da kan man kvanti

fisere etterspörselens reaksjoner på forandringer i vedkommende produk

sjonsornrådes handlingsvariable. Etterspörselselastisiteter blir eIIers

temmelig meningslöse. Ingen av de lID.dersökelser som foreligger, kan

sies å oppfylle våre målingstekniske krav. Visse lID.dersökelser er fra

produksjanss iden , andre fra etterspörseIssiden, men de kan ikke avstem

nieS mot hverandre. 2

En undersökelse av innkjöpskvotene, innkjöpskvote definert som

antall innkjöp av Iivsmidler pr. l 000 inntektsenheter pr. tidsenhet,

belyser likevel visse forskjeller mellom markeder. Tabell 6.5 viser en

innkjöpskvote på 4 341 i 1963 hvilket innebaerer at hver inntektsenhet

gjorde 4.3 innkjöp i livsmiddelshandelen. Forklaringer tiI forskjelle

ne i innkjöpskvoter gis ikke i lID.dersökelsen, men finnes i inntektsfor

skjeller, i avstandsforskjeller og for landsbygdens vedkommende også av

egenproduksjonens betydelse. Forekomst aven hjerrnnevaerende voksen

person driver opp innkjöpsfrekvensen antakelig ikke bare på grl.IDl1 av

forskjeller i sammensetningen for innkjöpte varer, men også på grUIlll av

forskjeller i wa . Den slags forskjeller påvirker derfor produksjonsbe

tingelsene i detaljhandelen slik at den får en transaksjonsetterspörsel

som alt annet likt viI samvariere med kvinnenes yrkesintensitet.

Innkjöpskvotene kan ikke brukes for en beregning av transaksjons

mengden eller transaksjonsstörrelsen i kroner. Resultatene blir urime-

l Metoder for dette er utviklet og prövet i SQ~ (1964).
2 Eksempel: I en fullstendig utvalg~und~öQ~e,viI man ven

te at gjennomsnittlig transaksjonsstörrelse blir like stor uannsett
h~ilken side av markedet man observerer, kjöperne eller selgerne. Av
Vikelser som ikke er tilfeldige må da skyldes at man i virkeligheten
undersöker subsett av kjöpere og selgere.
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TABELL 6.5

TABELL 6.6

Innk.jöp6k.voteJt,[ UV-6mJ..dde.l6om-6etMYLgen 1963. (Bct6eJtt på

Ob-6eJtv0v6joneJt hO-6 et utvalg inYLtekt-6enheteJt, d. V.-6. koYL-6U

meYLteJt. )

I n n t e k t S e n h e t e r
Med hjenune- Uten hjenune- Alle
arbeidende arbeidende
voksen voksen

l. Storstockholm 5 655 4 199 4 873

2. Större byer (städer) 6 168 3 529 5 007

3. Övrige tettbebodde 4 980 2 883 4 173områder

4. Landsbygd 4 178 2 136 3 565

Hele riket 5 113 3 198 4 341

TfLa.J1,6a.k-6jOYL-6t>töMeL6en ,[ UV-6m,[dde1-6om-6eXMngen ,[ to t>töMe

de1JnCUtkedeJt, k.!LarteJt. (Ob.-6eJtv0v6joneJt,[ detaljhMde.l6tedde.:t •.

Privat handel:
Manuelle butikker

Selvbetjeningsbutikker

"Supermarkets"

Kooperativ handel:
Manuelle butikker

Se1vbetjeningsbutikker

"Supermarkets"

Varehus (Tempo, Domus)

Uppsala
(1964) ".

8.20

9.90

11.90

7.10

10.40

12.70

Trelleborg
(1962)

6.20

7.50

} 8.40

8.70

Kilde: p~- ag Kantett6~gofL, 1964:1, 1965:1.
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lige.1 Transaksjonsstörrelsen i to av våre delmarkeder, Uppsala og

Trelleborg, er kartlagt i undersökelser fra SPK. En forsiktig tolkning

av tabell 6.6 som gjengir en del av resultatene, er at transaksjonsstör

relsen varierer systematisk over de produksjonsgrupper som inngår. De

varierer også mellom disse to delmarkedene. Her skal det legges til at

vi fra egne data fant forskjeller i selvbetjeningsgrad mellom markedene

og generelt har selvbetjeningsformen trengt ut den manuelle driftsfor

men langsorrnnere i sörlige markedsområder enn andre steder i Sverige. 2

Når det gjelcler transaksjonen på andre produksjonsområder enn

livsmiddelsområdet, foreligger der ingen kjente målinger hverken for et

terspörselssiden eller for produksjonssiden. I SOU 1965:39 - del 110m

konsumentenes innkjöpsvaner - observerte man b~öQ i forskjellige typer

butikker som kunne sies årepresentere våre övrige produksjonsområder.

Besökskvotene kan imidlertid på ingen måte jamföres med innkjöpskvoter,

for besök kan bare likestilles med transaksjoner om vi kjenner til at

hvert butikksbesök leder til et kjöp eller at besökskvotene samvarierer

med innkjöpskvotene på en kjent måte. Slik informasjon foreligger ikke,

og besökskvotene kan derfor bare tjene som indikasjoner på innkjöpskvo

tene. For utviklingen i transaksjonsvolumet for andre produksjonsområ

der enn livsmiddelsomsetningen, bör forholdet rimeligvis ha vaert om

vendt. Hvis vår antake1se om at de fleste transaksjoner på andre pro

duksjonsområder enn livsmidde1somsetningen omfatter ~n vare holder, så

har etterspörselsutviklingen etter de enkelte varene helt styrt transak

sjonsvolumets tilvekst. Denne ti1veksten bör derfor ha vaert sterkere

enn omsetningstilveksten (i faste priser) for flere områder. En viktig

forklaringsfaktor er den kortere levetid som varene har i konsumentled

det og den rolle som lageroppbyggingen i konsumentleddet har hatt.

ViI man legge skjemaet i figur 6.3 på utviklingen i andre produk

sjonsområder i detaljhandelen enn livsmiddelsomsetningen, så framstår

det som rimelig å plassere observasjonene for året 1963 inn foran tA. 3

Med innkjöpskvotene som utgangspunkt, ble den gjennomsnittli
ge transaksjonsstörrelsen 2 - 3 kr. Andre undersökelser viser at den i
årene etter ligger på 14 - 17 kr, se p~- aeh Kahtettnnågo~ 1967:6.

2 Dette gjelder ikke minst markedsområder som Kalmar og andre
med svak tilvekst i omsetningen. Der synes utviklingen også å ha pres
set fram substitusjon i arbeidsfaktoren slik at eldre (og dyrere) ar
beidskraft har fått vike for yngre. Se kapitel 14.

3 Se figur 6-2.
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Der er atskillige indikasjoner på at utviklingen på disse övrige område

ne fölger livsmiddelsomsetningens. På lang sikt skulle man således ven

te at den totale transaksjonsrnengden minsker også der. De konsekvenser

som dette bör få for utviklingen av distribusjonsapparatet, skal vi imid

lertid ikke spekulere over her.

Når vi gjör et samlet overblikk over den infonnasjon som forelig

ger angående innkjöpsvaner og transaksjonsstörrelse, er resultatet ma

gert med tanke på at en slik informasjon skulle ha bidratt til å avgren

se usikkerheten i tolkningen av de parametre vi får i den senere delen

av denne undersökelsen.

6.4 Ornsetningen i produksjonsområdene

Valget av omsetningen som produksjonsvariabel skaper et spesielt

problem som vi försöker ta hensyn til gjennom oppdeling av omsetningen

i pJto dufu, j OYL-6 omJtådeJt. Det er produktforskj eller som betinger dette.

Aggregat av produksjonsområder med forskjellige produkter kan bare gjen

nomföres når produktene kan uttrykkes i samme enhet. Dette er ikke uten

videre mulig ned ornsetningen. Vi söker derfor en oppdeling av detalj

handelsornsetningen som gir oss homogene produktgrupper. Riktignok går

vi da glipp avet aggregat som svarer til hele detaljhandelsornsetningen,

men dette tapet kan ikke sies å overstige fordelene med den disaggreger

te analysen. Produkthomogenitet er et uklart begrep spesielt med tanke

på at husholdningene, detaIjistene og vareleverandörene hver for seg ak

tivt og passivt bidrar tiI produktforandringer . Av praktiske grunner

tvinges vi inn i et valg og dermed til å bestemme retningslinjer for opp

deling i produksjonsområder. I alrninnelighet kan produkthomogenitet de

fineres med kryssetterspörseIselastisitetene. Dette er ikke uten vide

re overförbart på detaljhandelen. Anta at etterspörselen kan uttrykkes

som

(6-5)

der Qj er transaksjonsetterspörselen for produksjonsområde j, Uj og Uk
er tilbudet i produks j ansområdet j respektive k og tilbudet inkluderer

variabIene pris og varesannnensetning, G er husholdningenes produktfunk

sjon for goder og Y er en samlevariabel for husholdningens ressurser og

ikke bare den tradisjonelle inntektsvariabelen. Produksjonsområdet j
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påvirkes ikke når vi har

(6-6)

l ~ _

for hver partiell derivasjon av variabler i Uk forutsatt at funksjonene

ellers er kontinuerlige og deriverbare. (6-6) uttrykker en kortsiktig

reaksjonsfunksjon. I detaljhandelen innebaerer det ofte bare dager og

uker ettersom foretakene lett kan kopiere hverandres tilbud med hensyn

til priser, spesielIe tilbud og varesammensetning. Det er derfor ,klart

at et produksjonsområde ikke kan definieres for en alltfor kort periode.

på den andre siden er det også klart at på lang sikt er den latente re

aksjonsfunksjonen antakelig ikke neglisjerbar på noe område.

Vi försöker i denne undersökelsen å bruke en produksjonsområde

inndeling som muliggjör sammenlikning mellom observasjonssett fra for

skjeilige tidspilllkter. Produksjonsområdene må da defineres slik at de

res produkt er homogent over en tennnelig lang periode . Dette taler for

forholdsvis store produktområder. De tre viktigste er allerede nevnt,

nemlig l ivsmidde lsomsetningen , bekledningsvareomsetningen, og omset

ningen av hj emutrustning- og boligvarer. Dertil kommer mdergrupper. l

Disse gruppene har noenlunde samme produktkarakter over hele undersökel

sesperioden selv om produks j onsteknikken har forandret seg. Generelt

viI det antall produksjonsområder som kan inngå i en analyse , minske

med undersökelsesperiodens lengde. I denne undersökelsen har vi ikke

funnet det forsvarlig å ha mer enn noen få områder for 1930 - 1963. For

perioden 1950 - 1963 er antaIlet betydelig större og for den variasjons

analyse som gjennomföres for observasjonssettene fra 1963, er antaIlet

produksjonsområder störst. En konsekvens avet lavt antall produksjons

områder er at man har besvaerlige" veieproblemer for hvert års produk

sjonsområder ettersom de enkelte produksjonsområders vekt innenfor et

hovedområde forandres over tiden.

6. 5 Omsetningen i rnarkedsområder og delrnarkeder

Likedan som det er et problem å velge produksjonsområder som er

noenlunde gjensidig uavhengige for den produksjon og den tidsperiode

Se appendiks l som inneholder en oversikt over produksjonsom
rådene hvert år og hvilke som inngår i den langsiktige analysen.
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analysen gjelder, er det et problem i finne en markedsinndeling der vi1

kåret om uavhengighet er oppfylt på en akseptabel måte. En måte å lID

dersöke holdbarheten i antakelsen er gjennom sammen1ikninger av fordel

ninger av den typen som er vist i figur 6.3. Der vises den totale de

taljhandelsomsetningen i butikk for 1963. 1 En tilsvarende konsentra

sjonsfordeling for år 1950 ga en kurve som faller helt sammen med den

som er vist for år 1963 i figur 6.3. I og med at konsentrasjonskurvene

er sammenfallende, er det også klart at produksjonsområdenes nettoomset·

ningsandeler har holdt seg konstante. Dette utelukker ikke omsetning

over markedsgrenser og en viss omflytting i en rangering fqr hvert år.

Slike bevegelser er imidlertid helt ubetydelige og man kan derfor slut-

100 %
Detalj om
setning

100 %
Markedsområder

Kilde: Bearbeiding av observasjoner fra Företags
räkningen för handeln avseende år 1963,
H 1967:107

Figur 6.3 Omsetningskonsentrasjonen i markedsområdene 1963.
Total detaljhande1somsetning i butikk.

Concentration og retai1 turnover in the set of markets (MO)
1963. Kilde: Bearbeiding av observasjoner fra Företagsräk
ningen för handeln avseende år 1963, ~ 1967:107.

l Konsentrasjonen er en funksjon av det skraverte arealets stör
re1se. Eksempe1 på denne typen av konsentrasjonsmå1 gis i Bentzet (195
s. 101-101, 194. Se også Cnamen (1969) og Ait~~on ~ B~own (1957) hvo
av den siste er referanseverket på området.
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te at den tilvekst som hvert detaljhandelsområde får, genereres i marke

det selv. Dette er av stor betydelse ved vurderingen av markedenes pro

duktivitet senere, for vi kan nå anta at vi kontrollerer den irrnflytelse

over varierende produktiviteter som ellers kunne ha blitt forklart med

rnarkedseksterne etterspörselseffekter.

I markedsområdene fins delmanQedene som i vår undersökelse er det

(de) störste detaljhandelsmarkedet i hvert markedsområde . Vi viI lll1der

söke disse markedenes konsentrasjonskraft på omsetningen i markedsområ

dene . Med stigende urbanisering viI man vente omfordelinger i omsetning

en innenfor markedsområdene og hvis man antar at det störste markedet

har den störste attraksjonskraften, skulle man vente en ikke ubetydelig

tilvekst for delmarkedene i vår undersökelse. Dette er en klar paral

lell til det tilvekstaspekt vi behandlet tidligere: Delmarkedene kan

tenkes å få et tilskudd i etterspörselen utover det som betinges av inn

tektsutviklingen og andre vekstdeterminanter. Når delmarkedene absorbe

rer omsetning fra andre detaljhandelsmarkeder forskjellig, så viI det på

samme måte som for markedsområdene skape problemer i analysen. Det kan

imidlertid vises at delmarkedenes 6o~delingen ikke forandres systematisk

over tid. Store markeder synes ikke' å ha en omsetningsutvikling som

skiller seg fra mindre og små. I og med at delmarkedene er de störste

detaljhande1srnarkedene i sine områder, er det også klart at det er en be

stemt del av den totale fordelingen av detaljhandelsmarkeder som behand

les, nemlig den höyre delen av hele fordelingen. Denne delen har som

regel i de f1este sammenhenger den störste stabiliteten, men vi ser

av figur 6.4 som viser konsentrasjonskurvene for 1930, 1950 og 1963

at det ikke engang for en såpass lang periode kan vises vesentlige kon

sentrasjonsforandringer. 1 Fra 1930 minsket konsentrasjonen fram til

1950 hvi1ket rimeligvis forklares aven ti1takende etab1eringsti1böye

lighet uten6o~ de1markedene. Fra 1950 til 1963 er utviklingen den

motsatte, konsentrasjonen öker i gruppen av delmarkeder , men ölmingen er

likeveI såpass liten at noen generell forklaring ikke kan gis. De stör

re byenes befolkningsabsorbering er antakelig viktigste forklaringsfak

tor. For den fortsatte analysen er det stabiliteten i konsentrasjonen

som har betydelse, for den viser at det miljö som omsetningen har kommet

til i, ikke har gjennomgått drastiske omkastninger. Dette er ikke uten

Se Aitc~on ~ ~own (1957), s. 111 ff. om lognormale forde
linger. Figur 6.5 viser en "truneated" fordeling.
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betydelse når produksjonsvariasjoner mellom produktgrupper 0.1. skal

forklares og forklaringsvariable som ellers ville ha vaert nödvendige,

ikke eksisterer.

I og med at de störste detaljhandelsmarkedene tas ut og utgjör

de enheter som figur 6.3 bygger på, er fordelingene "trlIDcated". Hvis

antaIlet detaljhandelsmarkeder hadde vaert mye större, ville også den

ulikhet som figuren viser, ha vaert större. Dette framgår av den fi

gur som er iJIDlagt i figur 6.4. I denne var "tätort" marked.

100 %
Detalj
ornset'
ning

100 %
--=::;;;;;..-.-----------------~elrnarkeder

Kilde: Bearbeiding av observasjoner fra sarnt-
lige foretakstellinger for handelen.

Figur 6.4 Omsetningskonsentrasjonen idelmarkedene 1930,
1950 og 1963. Total detaljhandelsomsetning i butikk.

Concentration and retail turnover in the set of submarkets
(DM) 1930, 1950, 1963. Kilde: Bearbeiding av observasjoner
fra samtlige foretakstellinger for handelen.

Delmarkeclenes relative utvikling framgår av tabell 6.7. For he

le undersökelsesperioden kunne vi bygge opp et datasett for 66 delmar

keder, d.v.s. de störste og mest stabile. For den andre delperioden

består settet av 80 delmarkeder og blant disse finnes noen mindre med



139

forholdsvis .sterk tilvekst. 1 En sannnenlikning med tabell 6.1 viser at

delmarkedenes tilvekst var sterkere enn omsetningstilveksten for hele

riket. Dette viser nettopp at delmarkedene absorberer etterspörsel fra

andre detaljhandelsmarkeder i respektive markedsområder. Det avgjören

de for oss er et spörsmål som skal besvares senere, nemlig delmarkede-

nes ressursreaksjon.

TABELL 6.7 vetmanRedeneo utviQling 1930 - 1963. (Stan~davviR i pa

JtenteÅ) •

1930-1950 1950-1963 1950-1963
Ärlig ökning i: 66 delmarkeder, % 80 delmarkeder, 9-o

Omsetning 4.9 2.7 3.2
(1 ~ 4) (1.3) (1.4)

Befolkning 2.4 1.7 1.8
(1.3) (1. O) (1.0)

Husho ldninger 3.0 3.1
(l. O) (1.3)

Inntekt pr. kapita 1.9 2.4 2.6
(0.8) (0.4) (0.8)

Omsetning pr. kapita 2.5 1.0 1.5
( - ) ( - ) (1.0)

Kilde: Egne data.

Delmarkedenes stabilitet kan forövrig belyses i en modell som er

satt opp uten hensyn til rnulige ökonomiske krefters påvirkning. 2 Vi har

log SDSO = log aO + al log SD30 + e

aO 1.4769

(6-7)

0.8452 (0.0291) R = 0.9641

der omsetnmgen ide1markedene 1950 er fllllksjon av omsetningen i delmar

kedene 1930. En tilsvarende modell for den senere perioden gir,

Ärsaken ti1 at disse ikke inngikk i perioden 1930 - 1950 er at
de i 1930 ikke hadde den samme statistiske status som andre delmarkeder.
Undersökelser avog forsök med forsamlingsdata 0.1. förte ikke fram.

2 I det henseendet skiller modellen seg ikke fra de modeller som
fork1arer foretaksstrukturer som resultat av stokastiske lovers innfly
telse.
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0.4709

(6-8)

al 0.9687 (0.0232) R = 0.9821.

I begge tilfeller er e restledd med en forventet verdi lik null og gitt

spredning. Residualanalysen viser ingenting som ikke. oppfyller dette

kravet. Av (6-7) og (6-8) kan man trekke en viktig konklusjon, nemlig

at markedsnivået ikke er bestemmende for markedets tilvekst, og vi skal

også se senere at markedenes tilvekst ikke er korrelert med markedenes

störrelse. Dette har åpenbare fordeler i den fortsatte analysen.

Vi har gjennomgående lagt stor vekt på husholdningsvariabelens

betydelse i detaljhandelsmarkedenes etterspörsels- og produksjonssitua

sjon. Forandringer i husholdningsvariabelen over delmarkedene bör der

for rimeligvis kunne forklare en del av omse tningsökningene . I en noe

mer komplisert modell får vi også1

bo = 1.2255

bl 0.4514 (0.1533)

13 2 0.4180 (0.1162)

b3 =-0.0366 (0.1572) R= 0.6039.

(6-9)

Variabelbetegnelser som skrives med små bokstaver er årlige relative

forandringer, idette tilfellet for 1950 - 1963. De to variabelene be

folkning og husholdning, b of 11, forklarer tilsarrrrnen ikke mer enn ca

36 %av variasjonene, men variabelen husholdning er derfor ikke neglis

jerbar. Den slår ikke like sterkt for den totale tilveksten i omset

ning, SD' som for enkelte grupper i omsetningen. Irmtektsvariabelen

har i derme formen ingen betydelse hvilket ikke er på noen måte merke

lig, se tabell 6.7.

Se kapitel 9.
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6.6 Sammendrag

Av den redegjörelse som er gitt ont definisjons- og måleproblemer

for detaljhandelens produksjon, viI det ha framgått at disse er betyde

Iige og hindrer effektiv inferens for detaljhandelen som helhet. Vi

har på den andre siden kunne konstatere at detaljhandelsmarkedene synes

å vaere preget aven temmeIig sterk innbyrdes stabilitet, og dette viI

ha betydelse i produktivitetsanalysen.
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7~1 Innledning

I produksjonen på detalj11andelsmarkeder har arbeidsinnslaget all

tid dominert. 1 Det er först i de senere decennier at andre faktorinn

slag merkes mer og mer også av detaljhandelens kunder. I motsetning

til andre sektorer, eksempelvis industrien, har arbeidsfaktorens domi

nans bestått og er for detaljhandelen som helhet relativt sett höyere

enn for mange andre sektorer. Det er dette som har gitt grunnlaget for

diskusjonen omkring produktivitetsgapet og interessen for arbeidspro

duktiviteten i detaljhandelen. 2 I likhet med andre sektorer var de

taljhandelen tidligere dominert av den mannlige sysselsetningen, men

har nå som regel et större antall sysselsatte kvinner enn menn. 3 Vi

viI gå ut fra at denne overgangen fra mannlig dominans i sysselsetning

en til kvinnelig dominans er et uttrykk for detaljhandelsforetakenes

ökonorråske tilpassing. Dette avviker fra oppfatningen at selve arbei

det i detaljhandelen er av den karakteren atkvinner skulle ha spesiel

Ie forutsetninger for denne typen av produksjon. Kvinnelönnen er nem

lig gjennomgående lavere - ihvertfall i undersökelsesperioden - enn

lönnen for menn. 4 Det er derimot ikke vist at denne forskjellen til

svarer eventuelle forskjeller i respektive grenseproduktiviteter. Ge

nerelt viI man vente at et produksjonsområde som kan substituere dyr

arbeidskraft med billigere uten större effekt på produksjon og produk

tivitet, viI vaere uten större egen teknisk utvikling, men dessto mer

avhengig av den tekniske utviklingen i andre sektorer. Arbeidskraf

tens rolle i denne sammenhengen krever en spesielI belysning for de

taljhandelens vedkommende. I våre modelldiskusjoner har vi tidligere

forutsatt at produksjonsfaktorene har vaert homogene. Dette er en van

lig antakelse i produksjonsanalyser, og om man ikke fölger den, må man

arbeide med flere arbeidsfaktorer i produktfunksjonen og utrede substi-

Se At~xandeh (1970).
Se kapitel 9.
Se SOU 1938:47 s. 79: Fra 1860 ti1 1930 steg antaIlet kvin

ner pr. 100 sysselsatte menn fra 16 til 64. Se også Antl~ (1951), og
tabell 7.9 nedenfor.

4 Se SOS, lönestatistisk årsbok för Sverige 1951, og Löner 1963,
del l.



144

tusjonsforholdene mellom dem. For detaljhandelsmarkedene kan man ikke

uten videre se bort fra eventuelle kvalitative forskjeller i arbeids

kraften. Dette har kanskje ikke så stor betydelse ved sammenlikning

med produktivitetsutviklingen i andre sektorer som for sammenliknende

analyser for forskjellige produksjonsområder og produktgrupper i detalj

handelen og over settene av markeder.

7.2 Analyser av arbeidsfaktoren i detaljhandelen

Det er karakteristisk for detaljhandelsproduksjonen at faktor

markedet er sterkt integrert i selve produksjonsprosessen. Selve pro

duktet - transaksjonen - krever som regel diheRte innsats av arbeids

kraft. Dermed er arbeidskraftsbehovet betinget av transaksjonstyPen,

hvilke egenskaper etterspörreren har, hvilket varer som inngår samt·i

hvilkensituasjon transaksjonen produseres. Dette åpner mu1igheter for

substitusjon utover dem man vanligvis tar hensyn til i produksjonsana

lyser. Faktormarkedet kan derfor ikke betraktes helt isolert fra et

terspörselen etter transaksjoner, utviklingen av ny teknikk og tilveks

ten av nye varer. Hver parameterforandring i disse störreIsene viI

kunne forrykke et likevektsleie i forholdet mellom detaljhandelen og

arbeidsmarkedet. Dette kompliserte substitusjonsforholdet er ikke be

handlet i litteraturen. Istedet finner man ofte inngående behandlinger

av partielle problembehandlinger. 1

~tte (1951) behandler så utförlig som tilgjengelige data tilla

ter, forskyvninger i arbeidskraftens sammensetning og trekker konklu

sjonen at forandringen i andeler for menn og kvinner er uttrykk for en

substitusjon betinget av forskjellen i lönn. 2 MQCletland (1966) finner

at behovet for fagkunnskap i detaljhandelen minsker generelt og dess

uten for hvert enkel t ,6PeJ.)~e1.;t omJtåde og konkluderer med at i forhold

til industrien viI detaljhandelen aldri bli et område for den "veltre-

VwhuMt eJ. al. (1961) s. 97 - 99 taler om "overcrowding in
retail trade".

2 A~e (1951), s. 91; år 1939 utgjorde kvinne1önnen i hande
len 59 % av lönnen for menn og steg til 67 % i 1950. Hensyn er da ik
ke tatt ti1 mu1ige forskje1ler i alder 0.1. Viktigere er dog at den
relative lönnsutviklingen for menn i industri og handel skiftet fortegn
i tredveårene hvilket skapte grunnlaget for den mannlige arbeidskraf
tens vandring fra handel til industri og til andre sektorer, se SOU
1938:47.
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nede og dyktige" arbeidstakeren. 1
Se~~zman (1969) ser etterspörsels

forandring~ne som pådrivende faktor i substitusjonen i arbeidsfaktoren.

Schwartzman som forsöker å kvantifisere arbeidsinnsatsens kvalitetsut

vikling for amerikansk detaljhandel, går lenger i sin konklusjon enn

McClelland idet han mener at arbeidsinnsatsen ikke bare har hatt en re

lativutvikling som er dårligere, men at arbeidsinnsatsen har gjennom

gått en absolutt kvalitetsnedgang også. Noen undersökelse som kan sam

menliknes med denne, foreligger ikke. 2 Kvalitetsgradering av arbeids

innsatsen bare på grunnlag av egenskaper ved arbeidskraften, er en om

tvistet metade. 3 Uannsett de problemer som er forbundet med kvalitets

måling, vi~ kvalitetsforskjeller for arbeidskraft kunne forventes å

resultere i tilsvarende lönnsforskjeller. Lönnen i detaljhandelen av

henger blant annet av organiseringstilböyeligheten for arbeidstakerne.

Denne var lavere illandelen enn i industrien og selvom den öker ster

kere enn i industrien, setter selve foretaksstrukturen grenser for ef

fektene aven ökt organisering. Både GeoAge (1966) og Sc~antzman

(1969) driver tesen at den lave organiseringsgraden i detaljhandelen

har gitt detaljhandelen et lavere lönnsnivå enn en höyere organiserings

grad skulle ha gjort. Resonnementet er videre at dette er hovedårsa

ken til den lave produktiviteten i detalj handelen , d.v.s. de enkelte

foretakene har ikke fått oppieve eksogent gitte lönnskrav som i sin

tur dels slår ut anlegg som ikke er lönnsomme og dels leder til substi

tusjon og ökning i kapital-arbeidsraten. Faglig organisering av ar

beidstakere er rettet mot arbeidsgiveren. I handelen er disse rollene

- arbeidstaker og arbeidsgiver - ofte forenet i samme person, og föl

gelig er tesen om manglende organisering som hovedsakelig årsak til den

lave utvikling for arbeidsproduktiviteten antakelig betydelig overdre

vet. Problemet löses ikke via faglig organisering ettersom normale

responsmekanismer ikke trår i kraft, og for detaljhandelens vedkomrnen

de er det heller ikke mulig å se bort fra etterspörselens karakter

ettersom det er den som gir mulighet for minste lönnsomme produksjon.

McClettand (1966), s. 75. Se ags å JennAey~ ~ Knee (1962).
StaAbuck (1966), s. 380, hevder at den hÖYeAe spesialiserings

graden i britisk detaljhandel forklarer dens lave produktivitet i for
hold·til amerikansk detaljhandel.

3 Ve~on (1962) og (1967) er en av dem som uten betenkelighe
ter har utfört slike analyser og som har inspirert Schwartzman.
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Nå synes det urimelig å anta at detaljhandelen kan bytte ut dyr

arbeidskraft med billigere uten at andre nödvendige vilkår oppfylles

samtidig, nemlig vilkår som knytter seg dels til selve produksjonspro

sessen for transaksjoner og dels vilkår for etterspörselen. Produkti

viteten i detaljhandelen har i undersökelser av dens utvikling, all-
tid vaert ~tigende. Det egentlige problemet er at spredningen i pro

duktiviteten er ukjent. Når detaljhandelen substituerer, bör rimelig

vis resonnementet vaere at det produksjonsfall som en kvalitetsned-

gang medförer, må oppveies. Hvis krav om lönnsökninger utlöser substi

tus jonen viI en kvanti tetsökning av annen arbeidskraft ikke gi sannne

produksjonsmengde som tidligere. Bare når armen arbeidskraft kan fås

til den substitusjonsutsatte arbeidskraftens gamle pris og dessuten

har dennes produktive egenskaper, viI situasjonen vaere uforandret. 1

Dette vilkåret er sjelden oppfylt. Et tilstrekkelig vilkår for at sub

stitusjonen skal finne sted er at det substitusjonsbetingede produk

sjonsbortfallet kompenseres aven armen forandring i produksjonssitua

sjonen. MQCiettand (1966) peker på arbeidssituasjonens forandring hvil

ket innebaerer at fabrikasjonskoeffisientene forandres gradvis. I ar

beidssituasjonen inngår etterspörselskomponenter, varer og selve produk

sjonsteknikken. Hver av disse kan derfor prinsippielt utlöse mulighe

ter som detaljhandelen omsetter i faktorsubstitusjon.

Slike sammenhenger ligger utenfor rekkevidden av kvantifisering.

så langt det er mulig skal vi kvantifisere nivåeJt for variable som til

sammen beskriver arbeidsinnsatsens"fordeling på produksjonsområder og

detaljhandelsmarkeder. Vi kan deretter sette dels nivåforskjeller og

dels nivåforandringer i relasjon til andre samtidig pågående trekk ved

produksjonen og av dette trekke konklusjoner om en del av de sammen-

henger som er berört ovenfor.

7.3 Tilbuds- og etterspörselssammenhenger for arbeidskraften

For en produksjonsenhet som ikke er stor, synes det rimelig å

anta at den er kvantUID6tilpasser for arbeidskraftsetterspörselen. Små

l Denne situasjonen er ikke helt urealistisk når lönnsökninger
skjer i form av alderstillegg uten sammenheng med produktiviteten.
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enheter er dessuten ex post uelastiske kvant~messig sett. l Slike en

heter behöver en eller to personer for overhodet å kunne fungere i pro

duksjonsperioden. Det forutsettes da at den produktfunksjon som er re

levant, er betinget av egenskaper ved transaksjonsetterspörselen. En

eksogent bestemt lönnsökning for slike enheter, innebaere bare at sam

me faktormengde får en höyere kostnad.
Når substitusjonsmuligheten i egentlig mening ikke eksisterer ex

post oppstår spörsmålet om hvilke substitusjonsmuligheter som forelig

ger for selve arbeidsfaktoren. Man kan forestilIe seg tilbudsfunksjo

ner for forskjellelige klasser arbeidskraft. Foretakene viI da oppIe

ve at prisforandringene leder etterspörselen over til klasser hvis til

budsfunksjoner tidligere ikke var av interesse eller ikke eksisterte.

Med andre ord viI et foretak kunne holde lönnskostnadene konstante ved

uforandret omsetning ved stadige forandringer av arbeidskraftens sam

mensetning når det forutsettes at dette ikke påvirker produkt og etter

spörsel. Dette bygger på den forutsettningen at foretakene kan få de

mengder arbeidskraft som faktorprisökningen betinger, til gitte priser.

Det viI si at tilbudet i hver ny attraktiv klasse er uendelig elastisk

for den relevante mengden. På lang sikt er dette ikke rimelig, for en

begrenset tilgang -på nye klasser viI etterhvert presse opp prisen også

for denne arbeidskraften slik at foretakenes tilpassingsmulighet i

form av billigere arbeidskraft uttömmes. 2

I denne undersökelsen er det de lokale tilbudsfunksjonene som

interesserer. Det er når disse varierer for detaljhandelsmarkedene at

tilpassingen i respektive produksjonsområder blir forskjellig. Til

budsfunksjonene på detaljhandelsmarkeder er ikke nödvendigvis like. Vi

viI velge å anta at tilbuder på arbeidskraft bestemmes fra hushold

ningene og ikke at arbeidskraftstilbudet på et rnarke.d er kausal t be

stemt av forekornsten av visse ökonomiske aktiviteter. 3 Det er således

et relativt forhold mellom ulike ökonomiske aktiviteter som er bestem

mende for arbeidskraftens fordeling i markedet der vanlige likevektsbe-

Enhetene har da en totalmengde faktorer som ex post er gitt,
men dette hindrer ikke at faktorproporsjonene i transaksjonene kan va
riere o~ forandres over tiden.

Det er en partiell sammenheng vi betrakter her.
3 Dette viI kunne vaere tilfellet i detaljhandelsmarkeder der

eksempelvis ett foretak helt dominerer sysselsetningen og dens sammen
setning.
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tingelser gjelder. Forandres dette forholdet for detaljhandelsaktivi

tetene, leder dette over til en armen del av det totale arbeidskrafts

tilbudet. Dette forutsetter at der eksisterer en slags kontinuerlig sub

stitusjonsfunksjon mellom alle klasser arbeidskraft. Mye taler for at

dette ikke er tilfellet og at detaljhandelen står ovenfor en tilbuds

funksjon som skiller seg fra eksempelvis industriens og som har en an

nen form. Hvis dette er tilfellet, fins det minst to separable til

buds funks joner. Husholdningene som tilbyr arbeidskraften, kan derfor

ikke vandre fritt mellom ökonomiske aktiviteter på grunn av visse re

striksjoner. 1 En rekke slike restriksjoner finnes i den sosiale struk

turen. For detaljhandelen yttrer dette seg i tilbud på arbeidsinnsats

fra detti~~y~~~atte. I den industrielle produksjonen med kontroll

over produksjonsforlöpet og -raten, har deltidssysselsetting i perioder

med normal kapasitetsutnyttelse hverken tradisjon eller egentlig pro

duksjonsökonomisk berettigelse. Det er annerledes for detaljhandelen i

visse perioder av dens tilpassing til eksterne forandringer. Vi finner

det vanskelig å dokumentere at denne formen for tilpassing, d.v.s. ut

nyttelse aven separat tilbudsfunksjon, utgjör en tidsbegrenset tilpass·

ingsmulighet ettersom vi ikke kan bedömme rigiditeten i de faktorer som

skaper separable tilbudsfunksjoner. Anta likeveI at detaljhandelen

"uttömmer" denne muligheten. 2 Da viI tilpassingen måtte finne nye vei

er, forutsatt at produktetterspörselen ikke er uelastisk. For å belyse

deler av slike sammenhenger, kan forskjeller i arbeidsproduktiviteten

for produksjonsområder og detaljhandelsmarkeder settes i relasjon til

egenskaper ved arbeidsinnsatsen. Disse beskriver i sin tur rimeligvis

egenskaper ved tilbudsfunksjonene for arbeidskraften uten at det er

mulig å identifisere funksjonene.

Vi undersökte forandringer i naeringsgrenstilhörighet og fant
at overganger fra handel til industri og andre servisområder forekom,
men ingen overgang fra industri til handel. Handelsbegrepet er her vi
dere enn detaljhandel. Kilde: Grunndata i folketellingene.

2 Dette er ikke det samme som å si at der er "knapphet" på ar
beidskraft. Hatt (1963) som er en eksponent for oppfatningen om knapp
het på arbeidskraft, sier (s. viii): "The volume of merchandise sold,
on the average, ~y the labour force in distribution is the most rele
vant measure of productivity in a full employment context since the
main supply factor limiting expansion in the boom is shortage of la
bour". Idette resonnementet ser man imidlertid helt bort fra den strul
turforandring som en prishöyning på en såkalt knapphetsfaktor normalt
forventes å utlöse.
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7.4 Arbeidsinnsats og teknisk utvikling

En produksjonsenhet i detaljhandelen står som regeloverfor nye

faktorpriser minst en gang hvert åt, og for etablerte foretak er for

andri~gene som fölge av lönnsökninger de viktigste ettersom eldre an

legg forventes å ha mer arbeidsintensive tr.ansaksjoner enn nye. Dette

gjelder når den eksogent bestemte lönnsökningen slår igjennom i sin

helhet. Dette er antakelig ikke tilfellet i stagnerende produksjonsom

råder i detaljhandelen.
Generelt viI dette generere en arbeidsbesparende teknisk utvik-

ling. Hvis produksjonsenheten selv ikke kan tilgodegjöre seg denne,

viI i hvertfall de som etablerer i nye lokaler, kunne gjöre dette.

Dermed oppstår et produktivitetsgap for et produksjonsområde. Når den

nye telmikken ikke er nöytral, men forandrer faktorproporsjonene, viI

arbeidsproduktiviteten i nye enheter ofte vaere forholdvis höyere enn

ellers for produksjonsområdet. Den viI dessuten vaere höyere på grunn

av det skift produktfunksjonen bringer med seg. For hele produksjons

området viI da arbeidsinnsatsen bli redusert når det ellers forutsettes

uforandret produksjons~engde, produkt og konstante varepriser. Omfang

et av arbeidsinnsatsreduksjonen er idette tilfellet bestemt av kapasi

tetstilskuddet for nyetablerte produksjonsenheter og i den utstrekning

de trenger ut gamle enheter.
Dette er egentlig en temmelig statisk modell. I virkeligheten

skjer irmföringen av ny telmikk knyttet til nye anlegg, temmelig lang

somt, og viI for et detaljhandelsmarked sett under ett vaere avhengig

av tilbudet på tomter og lokaler. 1 Produksjonsenhetene for et produk

sjonsområde har en besternt romslig fordeling til enhver tid, og et ~ytt

anlegg viI ikke ha like stor etterspörselseffekt over hele markedet.

Nedleggninger viI heller ikke beröre alle husholdninger og produksjons

enheter relativt like mye. I og med at den nye, si årlige, teknikkef

fekten denned får en "lagged" effekt, åpnes muligheter for fortsatt ek- .

sistens for gamle produksjonsenheter. For et produksjonsområde som hel

het betraktet er etterspörselen ikke fullstendig uelastisk hvilket den

tilnaermet kan vaere for den enkelte selger på kort sikt.

Her skiller detaljhandelsforetaket seg fra industriforetaket
idet det siste normalt har betydelig större autonomitet i lokaliseringen.
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Vi ser at motivene til å utnytte prisökninger som tilpassings

middel for forandringer i investeringsbetinget teknikk og faktorpriser

er korrelerte med alderen på anleggene i produksjonsområdet. Det er

ikke prisen som handlingsvariabeI for det enkelte foretak det dreier
seg om, men 'for området som helhet, d.v.s. bestemt av anleggenes forde·

ling på aldersklasser og respektive anleggs markedsandeler. En for

holdvis stor årlig ökning i teknisk 'utvikling som åpenbarer seg på et

detaljhandelsmarked i form av nye anlegg, viI naturligvis redusere eld

re anleggs vekt i tilpassingsprosessen. 1

Settes den tekniske utviklingen som vi antar er knyttet til nye

anlegg, inn i undersökelsens tidssammenheng, er det uten videre klart

at den tekniske utviklingen har vaert stigende, men apriori kan det ik

ke sies om stigningen har vaert konstant eller ökende. Heller ikke er

det mulig å bedömme den tekniske utviklingens fordeling for produksjons

områder og detaljhandesmarkeder. For livsmiddelsområdets vedkommende

foreligger en mulighet for bedömmelse av den tekniske utviklingens has

tighet. Vi forventer eksempelvis at variasjoner i arbeidsproduktivite

ten viI kunne forklares med at detaljhandelsmarkeder har hatt ulik til

vekst i boliger og nye husholdninger. Det er da underforstått ~t nye

anlegg og boligbygging er korrelerte for livsmiddelso~etningensvedkom

mende.

Bestående anlegg fikk i undersökelseperioden ytterligere tilpas

singsmuligheter gjennom varenes tekniske utvikling og rasjonalisering i

vareleverandörenes produksjonsanlegg. Denne tekniske utviklingen har

for livsmiddelsomsetningens vedkonnnende först og fremst vaert standardi'

sering avvaremengder og prepakking. Betrakter man prepakking som en

teknikk med teknikkspredningens karakteristiske egenskaper, så synes

det rimelig å anta at tilveksten i denne teknikken begynte å avta i den

senere delen av undersökelseperioden. 2 Det skulle kunne innebaere at

Vareprisene på et detaljhandelsmarked varierer forholdsvis
lite, noe som bl.a. har med foretaksstrukturen, organiseringen av fore-'
takene i såkalte bransjeforeninger 0.1. å gjöre. For handelens ved
kommende tilgodeses derfor behovet for. prisökninger teknisk sett ved at
marginalene er relativt sett konstante" men absolutt sett ökende som
fölge av stigende varepriser.

2 Pakningsgrader er belyst av Sjöbe4g ~ Han6~on (1955), P~~on
~ FO~n6tad (1962).
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denne muligheten for arbeidsbesparende teknisk utvikling hovedsakelig

er uttömt likedan som tilfellet troligvis er for selvbetjeningsteknikk-

l Mye taler for at fortsatt påvirkning av arbeidsinnsatsen fra denen.
tekniske siden, må skje via skalaeffekter hvilket berörer 6o~holdet

metlom ~dukhjon6omnåd~ på en helt annen måte enn tidligere.

7.5 Detaljhandelens sysselsatte og antaIlet arbeidsp1asser 1930 - 1963

Detaljhandelens produksjon skjer i stor utstrekning i små produk

sjonsenheter og de små enhetenes andel i totalomsetningen svarer på ing

en rnåte til deres antalIsandel. Den overvekt som de små enhetene har i

antalIet, forandret seg ikke vesentlig i undersökelsesperioden. Dette

kan innebaere at det faktorkompleks som ti1sammen påvirker en struktur

bestående av små enheter i retning aven struktur med större enheter,

enten ikke gjör seg gjeldende med like stor kraft eller at produksjons~

områdene kan eliminere eller absorbere påvir1mingen. For små enheter

er dette antakelig karakteristisk bl.a. på grunn av konstante relative

alternativer. I dette og senere avsnitt gis en oversikt over struktu~

data for utvalgte produksjonsområder for hele landet. 2 I dette avsnitt

et bygger vi på data fra foretakstellinger der handelen har vaert med,

men i senere avsnitt har vi brukt data fra folketellingene ettersom

flere viktige egenskaper for arbeidsplassene og arbeidsinnsatsen ikke

kan belyses med foretakstellingenes begrensede variabelantaIl. Det

gjelder for eksempel fordelingen på kjönn.

For livsmiddelsomsetningen viser tabell 7.1 at forandringen i

fordelingen fra 1930 til 1950 var ubetydelig. Forskyvningen fra små

störreIsesklasser til större er liten. Dette kan rimeligvis forklares

med at det hverken fra faktors iden , vare1everandörsiden eller via tek

nikken gjorde seg gjeldende forhold som i vesentlig grad påvirket etab

leringsterskelen. 3 Man kan ta det for gitt at de fleste små selvbe
tjeningsenhetene 1963 var slike som i perioden konverterte fra manuell

Selvbetjeningsteknikkens utbredelse i Sverige, målt i nye an
legg, er årlig belyst i publikasjoner fra HUr, Handelns Utredningsinsti
tut.

Hensikten er ikke å beskrive detaljhandelen, men de deler som
i senere kapitler analyseres med hjelp av våre observasjonssett.

3 ,Etableringskontroll fans i en viss utstrekning, men man synes
å ha lagt andre synpunkter til grunn enn effektiviteten for nye (forts.)
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til selvbetjening. Selvbetjeningsformen begynte sin introduksjon som

teknikk betraktet, i livsmiddelsomsetningen etter 1950. De enheter som

1963 klassifiseres som manuelle, er hovedsakelig slike som av plasshen

syn eller på grunn av eiernes egenskaper, alder 0.1., ikke kan gå over

til selvbetjening. I denne gruppen er derfor mulighetene for overgang

til ny te1mikk, nye produkter (transaksJoner) og nye varer antakelig

meget begrensede hvilket den lave produktivitetsökningen vitner om. 1

TABELL 7. l Foftd e1..iVLg av aJtb eid6 pfeu -6 eJL e:t:teJL aVL:ta.J!1 -6 tj,6 -6 e1--6 afte

1930 - 1963. L~v-6m~ddef-6om-6etniVLg. Relative tall.

Ar og pro- Antall sysselsatte
duktgrupp O - l 2 - 3 4 - 5 6 - 10 Il - 50 51 - Totalt

1963 Totalt 21.3 49.4 18.3 8.9 1.1 0.4 100.0

Se1vbe- 4.7 38.6 32.1 20.4 4.1 0.1 100.0t j ening
Varehus l 1.8 44.4 55.9 100.0

Manuell
betj en- 28.7 54.9 12.1 3.7 0.6 100.0
ing .~

1950 Totalt 19.9 50.5 16.2 9.3 3.3 0.0 100.0

1930 Totalt 25.9 52.6 14.5 5.9 1.1 0.0 100.0

Kilde: Foretakstillingene for handelen. Landhandel er
ikke med.

178 produksjonsenheter som produksjonsmessig
sett ti1hörer de 6 619 enhetene i gruppen selv
bet j ening er i statistikken ~~-6~n~~ som
varehus med hovedsakelig omsetning av livsmidle

Bek1edningsvaregruppen, se tabell 7.2, er i enda sterkere grad

preget av de små produksjonsenhetenes anta11sdominans. Forandringen i

fordelingene fra 1930 er små. Gruppen manufaktur er et typisk eksempe1

på effekten av forandringer i relativprisen for kjöpte varer og hjemme

produserte varer for samme godeproduks j on. Anta1let enheter i gruppen

... enheter. Helseforskrifter gjorde seg heller ikke gjeldende
så sterkt som i den senere perioden m.m. til krav på lokalenes utseende
bortsett fra ti1fel1et med dobbelbutikker og trippelbutikker 0.1. Se
SOU 1949:43 og SOU 1951:28.

l Se kapitel 10.
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steg fra 3 300 år 1930 til vel 5 000 år 1950, men minsket deretter kraf

tig til vel 2 000 år 1963. En produktgruppe som denne der produksjons

teknikken er så godt som uforandret i perioden, er helt avhengig av et

terspörselen og dens priselastisitet for tilpassing vid forandrete fak

torpriser. Apenbart var disse mulighetene begrensede i perioden og

produktgruppen er derfor en klar stagnasjonsgruppe i detaljhandelen.

Nedgang for manufaktur ga på grunn av forandrete substitusjonsforhold

oppgang for konfeksjon enten gjennom nyetablering eller ved overgang

fra omsetning av manufakturvarer til konfeksjonsvarer. Fra l 400 enhe

ter år 1930 ökte den samlede konfeksjonsgruppen til knapt 4 000 år 1950

og vel 6 000 arbeidsplasser år 1963. Det er vanskelig å kvantifisere

grunnlaget for antallsekspansjonen. Denne delen av bekledningsvareom

rådet hadde en av de sterkeste årlige etterspörselstilvekstene i hele

detaljhandelen. Tilveksten var betydelig sterkere enn det private for

bruket totalt, se kapitel 6. En sterk ekspansjon i vareetterspörse1en

viI antakelig trekke ti1 seg etableringer, saerlig når produksjonstek

nikken tilsynelatende ikke stiller store krav til realkapital eller til

den etablerendes ferdigheter. 1 En vesentlig årsak til den meget begren

sede tilveksten i ~tÖ4ne anlegg, er naturligvis at mulighetene for vekst

i e~~t~ende an1egg er små på grunn av lokalenes utforming.

Forandringer i de fordelinger vi har vist her, skiller seg

fra andre fordelinger, eksempelvis foretaksfordelinger, der enhetene

vokser enten i gitte lokaliseringer eller vokser gjennom forflytning av

aktiviteter fra lokalisering til lokalisering. Den faste lokalisering

en begrenser substitusjonsmulighetene for produksjonsanlegg i detaljhan

delen.

SQohandeten6 arbeidsplasser fordeler seg störrelsesmessig sett

på samme måten som andre grupper i bekledningsvareomsetningen. Alt ann

et like skulle man vente en forskyvning i retning av större arbeids

plasser som fölge av önskemål om större variasjonsmuligheter fra etter

spärselen, men dette er for denne gruppens vedkommende mer enn oppveiet

av variantbegrensing i tilbudet som fölge av de effektivitetsproblemer

Egenkapitalinnsatsen stilte heller ikke saerlig store krav og
den sterke ekspansjonen ga også muligheter for varekreditt.
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vareprodusentene har. l En större sortimentsbredde ville ellers ha krevt

större lagerplass og större butikklokaier, og med ellers uforandrete fak

torproporsjoner hadde dette gitt en störrelsesforskyvning i tabell 7.2.

TABELL 7.2 FoJtdeL-Lng av aJLbud..-o p{a,6-6 eJt e:tteJt antal! -6lj-6-6 e)!Aa:tte

7930 - 1963. BekledvU-VLg-6vaJteJt. Relo..:t-lve tall.

Ar og produkt- Antali sysselsatte
grupper 0-1 2-3 4-5 6-10 Il-50 51- Totalt

Manufaktur 0.1.

1963 42.8 34.4 15.1 5.6 2.1 100.0

1950 28.1 51.2 12.4 6.4 1.9 0.3 100.0

1930 34.5 46.6 11.1 5.9 1.9 0.0 100.0

Konfeksjon

1963 22.5 41.3 15.1 15.1 5.4 0.4 100.0

1950 11.6 43.5 19.7 16.6 8.1 0.5 100.0

1930 14.8 52.4 24.5 7.2 1.1 100.0

Sko

1963 12.5 43.9 19.3 13.0 4.8 0.3 100.0

1950 20.0 49.4 18.0 9.6 2.9 0.1 100.0

1930 22.5 55.4 15.0 5.8 1.3 100.0

Kilde: Foretakste11inger for handelen

Det siste produksjonsområdet, tabell 7.3, viser produktgrupper

som i perioden 1950 - 1963 var henho1dsvis stagnerende og ekspanderende.

Glass- og porselengruppen var stagnerende, men radiohandelen var ekspan-

siv. Imidlertid skiller störrelsesfordelingene seg lite fra hverandre.

Den ekspanderende gruppen har egentlig en enda höyere andel i den mins-

te störrelsegruppen.

Sko er antakelig en typisk eksponent for en vare med stort
sett konstant arbeidsinnsats og som derfor stiger i pris og får inter
nasjone11 omforde1ing av produksjonen.
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Foftdei-ing av aJtbud!.:, plcufJ eJL e;t;teJL an-taU .6 YfJfJ eJ...,oa:t/te 7930 -

7963. Hj emu:t!tuotrUng og boligvaJteJL. Relative tall.

Ar og produkt- Antali sysselsatte
gruppe O-l 2-3 4-5 6-10 Il-SO 51- Totalt

Glass og por-
selen

1963 23.9 46.2 15.6 11.3 0.2 - 100.0

1950 20.5 48.7 18.4 9.3 3.9 0.0 100.0

1930 26.4 47.4 16.7 7.2. 2.4 0.0 100.0

Möbler

1963 23.6 48.4 16.7 14.7 6.1 0.2 100.0

1950 20.1 40.3 17.4 15.3 6.8 0.1 100.0

1930 38.3 39.6 12.6 5.8 3.8 0.0 100.0

Radio &TV

1963 36.0 42.8 13.3 6.6 1.3 100.0

Kilde: Foretakste11inger for hanclelen.

7.6 Arbeidets karakter

De mange små arbeidsp1assene i detaljhandelen bidrar til at

hverken arbeidsde1ing eller spesia1isering i omsetningsproduksjonen er

utpreget. Heller ikke tempoet, som ofte kjennetegner ikke-kva1ifisert

masseproduks jon, er saer1ig höyt i detaljhandelen. Tempoet er i förste

rekke etterspörse1sbetinget. Produksjonsprosessen er i mange henseende

blitt absolutt forenklet for detaljhandelens vedkommende. 1 Noen kvan

tifisering for denne utviklingen og mål for den, fins ikke tilgjenge

lige. I stedet for en forandringsstudie av fenomenet kan vi bare bely

se nivået omkring 1960 med hjelp av data fra folketellingen. I tabell

7.4 sammenliknes yftkeo~~u~en i handelen med yrkesstrukturen i rest

en av naeringslivet. Dataene i tabell 7.4 bygger på observasjoner der

de sysselsatte selv har fått velge arbeidskarakteristikk. Det er slåen

de at arbeidet i detaljhandelen i alt vesentlig er "kommersielt" arbeid,

McClelland (1966).
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og hele 70 %av alle utförte dette arbeidet. Dette arbeidet er statis

tisk sett dominert av detaljhandelen som svarte for 80 .% av det "kom

mersielle" arbeidet i hele landet. Vi ser således at det via offentlig

statistikk ikke er mulig å bryte produksjonsprosessen opp i komponenter

som kunne ha sine egne produksjonslover og -egenskaper.

TABELL 7.4 Y!Lk.~-6bLu.fduJu!J1 i deX.ai-jhaVLdele.VL og hele. n.aeJtin.g-6Uvet 1960

Relative.~

Yrkesstruk
turen i de
taljhandelen

Yrkesstruk
turen i he
le naerings
livet

Detalj han
delen i pro
sent av he
le naerings
livet

Teknisk og naturvi- 2.0 12.0 1.32tenskape1ig arbeid

Administrativt 0.5 2.1 0.21arbeid

Kameralt og kontor- 5.7 8.5 5.62arbeid

Kommersiellt ar- 79.6 9.6 70.42beid1

Transport- og 3.4 7.3 3.97kommunikasjon

Tilvirkningsarb. 6.7 35.8 1.60

Armet arbeid 0.1 14.1 0.03

Servisarbeid 2.0 9.7 1.71

SlUIl 100.0 100.0 (8.46)

Basis 272842 3.223152

Kilde: Folketellingen 1960.
l Inklusive foretaksledere i detaljhandelen, derav

ca. 50 000 detaljhandlere og ca. 21 000 bestyre
re (föreståndare). En direkte årsak til den en
hetsklassifikasjon som fins, utgjöres av selve
anleggsstrukturen. EVL person kan bare gis eVL
klassetilhörighet i tabell 7.4 og fölgelig må
anleggene i detaljhandelen bli betydelig större
enn de er for at arbeidet skal få den spesiali
seringskarakter som oppdeling av "kommersielt
arbeid" krevera Se arbeidsinnsats pr. produk
sjonsenhet, L/F, i kapitel Il og 13.
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Fra den offentlige statistikken kan vi således ikke få noen in

formasjon som kan ha betydelse for vurderingen av arbeidsproduktivite

tens forandringsmuligheter og begrensninger.

7.7 Arbeidskraftens egenskaper

Det lar seg altså ikke gjöre å undersöke arbeidets karakter, og

det er heller ikke mulig å få informasjån om produksjonsanleggenes al

der. Informasjonen om alderstrukturen for anleggene har betydelse nett

opp for vurderingen av tilvekstmuligheter og produktivitetsforandringer.

Det kan argumenteres for at anleggenes alder i flere, spesielit stag

nerende, produktgrupper bör vaere korrelert med foretaksledernes alder.

Dette synes ikke urimelig som antakelse med tanke på den sterke etable

ringstilböyelighet som preget handelen i trettiårene og for en del pro

duktgruppers vedkommende også senere. Vi kan anta at den personlige

etableringstilböyeligheten var betydelig lavere i sekstiårene enn tidli

gere blant annet på grunn av andre alternativers attraktivitet, men an

takelig mest på grunn av de större foretakenes etableringshegemoni.

Tilströmmingen av nye ~må uavhengige produksjonsenheter har altså av

tatt, men det innebaerer ikke at de eksisterende produksjonsenhetene som

ofte er identiske med foretak, forsvinner fra systemet på samme måte.

Det er mye som taler for at alternativene er ulike ved etablering og

ved nedlegging uten at dette kan dokumenteres.

Tanken bak dette er at av to ellers like produksjonsenheter i

handelen, viI den bli först nedlagt som har den höyeste alternativinn

tekten. Vi antar at alternativinntekten er negativt korrelert med alde

ren, si etter 45 - SO år. For mange små foretak og produksjonsanlegg

innebaerer dette at kravene til lönnsomhet slukes i takt med forandring

en i innehavernes eksterne alternativinntekt. En viktig antakelse i

dette resonnementet er at den tekniske utviklingen ikke er så stor at

den via vareforandringer og på andre måter kompenserer for ökningen i

faktorkostnader og eventuelle minskede marginaler. En armen like vik

tig forutsetning er at disse foretakene ikke klarer å kompensere inn

tektsbortfall med forandringer i varesammensetningen og dermed oriente

rer sig mot etterspörselsfunksjoner der framfor alt priselastisiteten

er liten. En slik utvikling skulle i så fall bli den omvendte av den

som preger utviklingen nå.
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I fire tabeller, 7.5 - 7.8, vises aldersfordelinger for 6o~eta~

ted~e i detaljhandelen. Hensikten med å innföre disse tabellene, som

legger vekt på den överste delen av aldersfordelingen, er å identifise

re noen trolige områder for produktivitetsgapet. Det viI vise seg se

nere at flere av de grupper som har lav produktivitet også rimeligvis

tilhörer bestemte klasser i tabellene nedenfor. Det er således verdt

å notere at höye andeler fins i de eldre klassene samt for ugifte kvin

ner. På bakgrunn av tabellene 7.5 - 7.8 synes hypotesen om alternativ

inntektens strukturbevarende kraft ikke å vaere aldeles ureaIistisk.

Konsekvensen er at man kan gruppere produksjonsenhetene i detaljhande

len etter egenskaper som ikke er strikt ökonomiske, men som likeveI viI

vaere av avgjörende betydelse for produktivitetsforandringen. Lokalise

ringen av lavproduktivitetsgrupper viI kunne gi en del av fork~aringen

til det såkalte produktivitetsgapet. 1 Hvorvidt lavproduktivitetsgrupper

også kjennetegnes av relativt lavere kvalitet på arbeidsinnsaten eller

dette bare reflekterer denne arbeidskraftens alternativverdi, er et

åpent spörsmål.

TABELL 7.5 Atd~~tnu~en 6o~ 6o~etak6ted~e ~ tlv~m~dd~handet~n

1960

A1der Relativ fordeling Andel ugifte

Menn Kvinner Menn Kvinner

-34 12.0 7.6 10.5 10.3

35-44 24.7 18.8 5.9 11.9

45-54 32.8 32.0 6.1 21.0

55-64 22.4 29.6 6.7 30.4

65- 8.1 12.5 7.0 39.1

Sum 100.0 100.0

(basis) (20095) (6194) (1477) (1478)

Kilde: Fo1ketel1ingen 1960.

Variasjoner i produktiviteten er antakelig ikke mer karakte
ristisk for detaljhandelen enn for andre områder, men har större effekt
på grunn av småforetakenes anta11sdominans .
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TABELL 7.6 Atd~~tnuktun~n nO~ no~eta~l~d~e i beQled~»g~handele»

1960.

Alder Relativ forde1ing Andre ugifte

Menn Kvinner Menn Kvinner

-34 7.4 6.3 11.8 12.1

35-44 20.1 19.0 5.8 13.9

45-54 34.5 32.6 3.9 24.3

55-64 25.7 26.8 6.5 42.0

65- 12.3 15.3 8.5 49.2

Sum 100.0 100.0

(basis) (3752) (5092) (241) (1545)

Kilde: Folketellingen 1960.

TABELL 7.7 AtdeM~tnuk.:tuJLen nO~ no~e:ta~led~e i handelen med bo~.ta~-

v~eJl. 1960.

A1der Relativ forde1ing Andel ugifte

Menn Kvinner Menn Kvinner

-34 12.9 4.5 15.2 15.0

35-44 25.5 16.1 7.8 6.5

45-54 32.2 29.7 6.0 16.7

55-64 20.8 28.4 5.9 28.4

65- 8.7 21.4 5.6 32.3

Sum 100.0 100.0

(basis) (5196) (768) (444) (167)

Kilde: Folketellingen 1960.

Fu~h6 (1968) fork1arer forskje11en i arbeidsproduktivitet

me110m "industry" og "service" med forekomsten av komp1ementaritet me11

om arbeidsinnsats og fysisk kapital. I et 1engre perspektiv har kapi

talinnsatsen i industrien öket betyde1ig mer enn i tjenesteytende sek

torer og kan derfor ha trukket med seg en kvalitetsökning. Også i de

ta1jhande1en er der en differensiert tilvekst i rea1kapitalinnsats og om

Fuchs fork1aring gje1der, skulle det ha differensiert arbeidskraften.



160

TABELL 7. 8 AldeM-b.:Ut..ulUuJt..eJ1 fJOlt fJoltetafule,deJte, -L hartdUe,rt me,d andJte,

VaJLeJt l 1960.

Alder Relativ fordeling Andel ugifte

Menn Kvinner Menn Kvinner

-34 16.9 7.7 9.5 3.9

35-44 26.1 21.1 7.2 11.8

45-54 33.1 33.3 4.9 23.3

55-64 18.7 25.5 4.5 35.4

65- 5.2 12.4 7.2 36.3

Sum 100.0 100.0

(basis) (6939) (1729) (547) (428)

Kilde: Folketellingen 1960.
l Andre varer omfatter biler, sportartikler~ apo-

tek, bensinstasjoner~ bokhandel m.m.

En slik forklaring er kanskje bestikkende, men for enkel. En viktig for

skjell mellom industri og tjenesteproduksjon overhodet, ligger i selve

produktet. For industriens vedkommende kan man muligens anta at produk

sjonsprosessen i alminnelighet er mer komplisert enn tidligere eller og

så at industriproduktene er det, men forholdet er antakelig det motsatte

for detaljhandelen. Fuchs samband kan derfor ha mo~att fortegn hvil

ket irmebaerer at arbeidskraften i höyere grad substitueres med kapital

og at produktet forenkles. Ettersom kapitaltilveksten hovedsakelig er

bestemt av etableringsraten for nye anlegg, er store deler av den eksi

sterende detaljhandelen henvist til å utnytte de tilpassingsmuligheter

som armen teknisk utvikling gir og som antakelig leder til overflytting

av etterspörselen etter arbeidskraft til andre tilbudskategorier enn

tidligere. l

7.8 Utviklingen i sysselsetning og arbeidsinnsats totalt belyst med

tilgjengelig statistikk

Fra den tilgjengelige offentlige statstikken er det ikke uten vi

dere mulig å vise at detaljhandelens anbe-L~-Lnnh~ gjennomgår en syssel-

Se kapitel 2.
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setningsforandring som har substitusjonskarakter. Arsaken til dette er

dels ulike definisjoner i folketellinger og i foretakstellinger og dels

ulike klassifikasjonsregler. For våre forrnål passer anbeid6in~~en

best, og denne variabelen fås fra foretakstellingen. Arbeidsinnsats de

fineres for en pILO du.fU> j on.6 en.he:t som

n
.L (t/TL)iSj
J =0

(7-1)

t.
1

s.
J

arbeidsinnsats i heltidsekvivalenter

arbeidstid pr. periode for en som er syssel
satt hele perioden (heltidssysselsatt), ut
trykt eksempelvis i timer

del av TL, i=O, ... , l

sysselsatt j, j=O, ... , n.

I foretakstellingen er arbeidsinnsatsen for et produksjonsområde således

L
k

aggregert over alle k. I folketellingene skjer aggregeringen over

s. direkte til den definisjon folketellingen har for et produksjonsom-
J o o

råde. Det er saledes bare nar t i er konstant for alle sysselsatte i

alle produksjonsområder og alle detaljhandelsmarkeder at data fra disse

forskjellige tellingene er sammenliknbare i aggregatet. l Forskjellen

mellom tellingene er betydelsesfull fordi det tas hensyn til deltids

sysselsatte på forskjellig måte. En aggregering av sysselsatte viI sys

tematisk overvurdere arbeidsinnsatsen ettersom alle sysselsatte betrak

tes som like. LikeveI er det mulig å belyse noe av utviklingen i ar

beidsinnsats og sysselsetning for detaljhandelen totalt og for dens re

lasjon til, andre sektorer. Det er da tre forhold som interesserer,

nemlig detaljhandelens andelsutvikling med hensyn til ?ysselsettingen,

detaljhandelens andel av sysselsatte kvinner, jfr kvinneandelen, og en

delig det egentlige substitusjonsforholdet. Tabell 7.9 viser den utvik

ling som kan bereknes på grunnlag av folketellingene. Detalj handelens

ökning er fra 7.8 %år 1950 til 8.6 %år 1965 eller 44 000 personer. 2

Folketellingen har visse restriksjoner for at en person skal
telles som sysselsatt.

2 Ved kontroll av folketellingens data for 1950 oppsto en begrun
net misstanke om undervurdering av sysselsettingen for handelen. Hvis
denne undervurderingen er så stor som eksperter fra Statistiska Central
byrån antar, opptil 50 000 personer for handelen, har detaljhan.dele~

andel ihvertfall iQQe öket.
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TABELL 7.9 SY-6-6 en et:tinge.n -i deta1.jhandel.eJ1 1950 - 1965. Andel. hveJtt

åJt av den w:to1..e -6 y-6-6 en et:ting en.

1950 1960 1965

% i 1000 % i 1000 % i 1000

Detaljhandelen, totalt 7.8 243 8.4 273 8.6 297

Kvirmeande1en 15.4 126 14.3 139 14.9 173

Kilde: Folketellingene fra 1950, 1960 og 1965. I tidli
gere folketellinger kan deta1.jhandel ikke skilles
fra varehandel som er et videre begrep. 8.6 %
ovenfor skiller seg fra 8.46 % i tabell 7.4 på
grunn av klassifikasjonsforskjell.

Detaljhandelens andel av sysselsatte kvinner ökte heller ikke ve

sent1ig med de forbeho1d om ökningen som er oppgitt ovenfor.

For detaljhandelen finner man at den totale sysselsetningsforand

ringen mellom år 1950 og 1965 var 24 000 personer. Bak dette skjuler

seg en ökning på 34 000 sysselsatte kvinner og en minskning på 10 000

menn. Vi ser dette som en indikasjon på riktigheten i vår hypotese om

detuljhandelens veksling mellom utbudsfunksjoner for arbeidskraft og at

et substitusjonsforhold av den typen vi diskuterte i et tidligere av

snitt, eksist~rer. Derimot saknes enhver mulighet for bedömmelse av

hvor langt en slik substitusjon kan fortsette. Vi sakner også mulighet

for en realistisk bedömning av effekten av omsetningsökningen. En re

fleksjon er at sålenge der eksisterer en tilbudsfunksjon for deltidssys

selsatte og en for heltidssysselsatte, som domineres av menn, viI selve

produksjonsvariasjonene i detaljhandelen vaere utslagsgivende selvom

arbeidslönnen pr. time konvergerer mot sannne nivå. Denned viI den re

lative mengden av andre områder utenfor detaljhandelen, men med tilsva

rende produksjonsrytmer og produktfunksjoner, i höy grad vaere bestem

mende for detaljhandelens lönnsvilkår og strukturforandring, for det er

bare eksistensen av andre deltidssysselsettinger som gir denne typen av

arbeidskraft alternativer.

Med foretakstellingen som grillL~lag viser tabell 7.10 forandring

en i arbeidsinnsatsen for detaljhandelen mellom 1930 og 1963. Folke

tellingens observasjoner indikerer at arbeidsinnsatsen bör ha gått ned

mellom 1950 og 1963, og det viser tabell 7.10 også. Vi har beregnet en
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l1edgang på 23 000 he,U1,cU,6Yf.>-6e1..-6Ovtte som skal sarmnenlilmes med folketel

lingens ölming på 24 000 f.>yf.>,6 e1..-6Ovtte. Denne motsatte utvikling skjuler

rimeligvis först og fremst en sterk ökning i antallet deltidssysselsat

te. For år 1963 kan andelen kvinner ikke beregnes fra foretaksrekning

en. Fordelingen på menn og kvinner år 1963 er derfor beregnet og tabell'

7.10 gir tre alternativer for t/T, nemlig 1/2, 2/3 og 1. Utgangspunk

tet er sysselsetningsfordelingen i tabell 7.9. Anta at alternativ II

er sant. Da svarer kvinnene for 37 % av arbeidsinnsatsen i detaljhan

delen for landet som helhet år 1963. En fortsatt substitusjon og der

med reduksjon av den totale arbeidsirrnsatsen viI i höy grad vaere av

hengig av avgangssituasjonen for den mann1ige arbeidskraften. Mye ta1er

for at den mannlige arbeidskraften er forholdsvis sterkere knyttet ti1

små produksjonsenheter enn större b1.a. på grunn aveierforhold og på

grunn av 1ede1sesfunksjoner ellers. Strukturforandringer er derfor en

viktig faktor i den fortsatte substitusjonsutviklingen og fortsatt re

duksjon av arbeidskoeffisienten, L/S, for detaljhande1somsetning. 1

De variasjonsmu1igheter som kan skjule seg for produksjonsområder og

framfor alt for markedene i settene av detaljhandelsmarkeder, og som

kan påvirke produktiviteten systematisk, kan imidlertid ikke undersökes

naermere i denne rapporten. Vi antar derfor at de substitusjone11e

ulikhetene ikke varierer systematisk over markedene.

TABELL 7.10 Mbud-6iYlJt6aMen i de:ta1..jhande1en 1930 - 1963 med beJteg ....

nede atteAnatiVeA nOh no~d~ngen på ~jönn 1963. (Het ....

tid-6 e~vivalen;teJt. l

Kvinne

Menn

SlUIl

1930 1950 A1ternativer 1963

I II III

% 1000 % 1000 % 1000 % 1000 % 1000

46 67 51 150 27 75 37 100 55 150
54 77 49 146 73 198 63 173 45 123

100 144 100 296 100 273 100 273 100 273

Kilde: Foretakte11ingene og fo1kete11inger for 1960 Gg 1963.

Se kapitel 12.
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I produktivitetsanalysen sakner vi observasjoner for arbeidsinn

sats fra deltidssysselsatte ettersom ti/T er ukjent. Variasjoner i ar

beidsproduktiviteten som fölge av variasjoner i ti/T kan derfor ikke

forklares. Deltidssysselsetting har lang tradisjon i detaljhandelen of

mye taler for at dette er mer karakteristisk for små produksjonsenhetel

enn for store. l Antakelig varierer dette med produktområdene. En ök

nin~ i t/T innebaerer alt annet like at et faerre antall sysselsatte

deler på arbeidet. Ved betydelig relativ omsetningsökning synes det

mye mer rimelig at et stort foretak öker sysselsettingen med heltidssy~

selsat'te enn at det lille foretaket gjör det. Når derimot produksjons

perioden öker slik at m ~ T, er det rimelig å anta at etterspörselen

etter deltidssysselsatte öker uansett produksjonsanleggets störrelse

(m er produksjonstiden og T er her "real" tid).

7.9 Arbeidsinnsats og arbeidsproduktivitet - sammendrag

Vi har i dette kapitlet hovedsakelig diskutert måle- og defini

sjonsproblemer for arbeidsinnsatsen og forhold som bidrar til dens for

andring og stabilitet for visse produksjonsområde- og detaljhandelsmaro

kedstyper. Denne diskusjonen kan nå settes inn i den sannnenheng som v:

heretter kommer å holde oss, nemlig produktivitetssammenhengen. Vi kaJ

se arbeidsinnsatsen for et produksjonsområde i på detaljhandelsmarkede"

j, forutsatt at produksjon, Q og produksjonsperiode, ID, er konstant,

som

D D
L.. Q Q'" '" = f (F, LE' A, w. Iw., w I )

l J, = ~', m=m~' l l r

L = arbeidsinnsats

F produksjonsenhetsstrukturen

LE sett av egenskaper for arbeidsinnsatsen

(7-2

A sett av egenskaper ved teknikkutviklingen

StanbU~Q (1966) og Geo~ge (1966) som begge undersökte britis
detaljhandel, kom til motsatte resultater for deltidssysselsettingens
korrelasjon med butikkenes störrelse. For amerikansk og britisk detal
handel har Starbuck beregnet henholdsvis 0.3 og 0.4 for en·störrelse s
svarer til t/T.
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W.
l

R

arbeidslönnen i alternative sysselsettinger
i marked j

kapitalpris pr. enhet

Uttrykket (7-2) er egentlig ~kke noe funksjonsforhold, men en formaliser
ing av hypoteseoppslag. I og med at det er forutsatt konstant produk-

sjonsmengde ovenfor, viI variasjoner i Lij også avspeile variasjoner i

arbeidsproduktiviteten. Vår grunnhypotese er da at vi blant de forkla

rende faktorene finner den hovedsakelige forklaringen til v~jon~ i

arbeidsproduktiviteten. Uttrykket (7-2) er formu1ert med visse restrik

sjoner. Når forutsetningen om konstant produksjonsmengde slippes, blir

problemet med arbeidsinnsats og produktivitet betydelig mer komplisert

idet skalaproblemene bl.a. kommer til.
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KAPITEL 8 KAPITALINNSATS I DETALJHANDELEN

l ~ .

8.1 Innledning

Kapitalinnsatsen i detaljhandelen har krav på mye mer oppmerk

somhet enn den har fått. Dette gjelder den pnodu~jo~m~~ig~ side og

d~~ ~amme.YL,6etniYl.g, k.apLtale.~ -6ub-6~joYL,6e.ge.~k.apeJt, til-bude;t av to

k.ate.Jt og den -6:tyJting -6om -6 k.j eJt av de.:tte. -t<.lbudet, k.apLtal~~ ptvi..l:>-6 U;t

ing og k.o-6:t~deJt. For den finansielle siden er problemene analoge. I

handelsforetak har finansielle begrensninger forholdsvis stor betydelse

for lokalisering og utnyttelse av stordriftsfordeler ettersom forutset

ningene for langsiktig belåning skiller seg fra industri og jordbruk.

Kapitalproblemene behandIes her oversiktlig og har som forrnål å

t j ene som bakgrunn for den etterfölgende produktivitetsanalysen der ka

pitaldata for observasjonssettene uten videre kan karakteriseres som

mangelfulle.

Realkapital i detaljhandelen kan i t i betraktes dels etter kapi

talslag og dels etter alder (årgang). For våre forrnål er det til å be

gynne med tilstrekkelig med en inndeling av realkapitalen i lokaler,

lagrings- og eksponeringskapital, transportkapital, registrerings- og

kontrollkapital samt de varer som skal omsettes. Vi tar med varene i

denne sammenhengen ikke så mye fordi de egentlig kan karakteriseres som

realkapital, d.v.s. flerperiodisk, som på grunn av det substitusjonsfor·

hold de står i til övrige kapitalslag samt arbeidsfaktoren. For hvert

av disse kapitalslagene er markedene ulike med hensyn til tilbud og or

ganisasjon. Fra detaljhandelsmarkedets synsvinkel er tilbudet av lo

kaler og tomter spesifikt for dette og lokalt mens övrige tilbud av kap:

tal kan anses for å vaere globale. Ti1budselastisitetene for respekti

ve kapitalslag kan dessuten anses for å vaere ulike. Lokaltilbudet er

betydelig ner uelastisk enn de övrige både på lang og kort sikt. Dette

påvirker natur1igvis strukturforandringene ettersom tilbudet av nye. lo

kaler viI vaere begrenset i de fleste detaljhandelsmarkeder.

To egenskaper for lokalene har primaer interesse, nemlig lokale

nes' kvalitet og störreIse. Anta at kvaliteten er homogen for alle år

ganger mens störrelsener omvendt korre1ert med alderen. Da kan produk

tivitetsproblemet begrenses til en analyse av substitusjonsaspektet,

skalaaspektet og produktfunksjonens egenskaper. Dersom deTh~e er homo-
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g av förste grad, har vi förs~ og fremst å :jöre med et substitusj~ns-

11 l~.Te mer komplisert bllr forholdet nar hverken produktfunksJo-
prot em. r'''l

nen er homogen av förste grad eller lokalene er homogene kvalitetsmess-

ig i hver årgang og over samtlige årganger. Da blir identifikasjonspro

blemene altfor store og dette forsvarer naturligvis de forenklinger vi

gjör i det f61gende. For detaljhandelen - og for mange andre servissek

torer - er der et naert samband mellom etterspörselen for et foretak og

dets kapitalstruktur. I motsetning til industrien er forholdet fysisk

ogkn)~tet til foretakenes produksjonsanlegg. Forandringer i kapital

strukturen og da i förste rekke butikkenes lokalstruktur, påvirker et

terspörselen for foretaket i markedet og på en direkte måte som vanske

lig kan elimineres fra analysen.

8.2 Analyser av kapitalinnsatsen

Et forbausende lite antall undersökelser har tatt opp det kapi

talproblem som har interesse for denne undersökelsen. En årsak til

tte kan vaere at i lUldersökelser der kapitalproblemene behandIes im

plisitt, har man ofteantatt at grensekostnadene for arbeidsfaktoren er

konstante. Dermed viI enhetskostnadskurvens form helt bestemmes av ka

pitalkostnadene som i sin tur bestemmes av eventuelle stordriftsforde

ler når det ellers forutsettes perfekte markeder . l Det som gjör slike

undersökelser forholdsvis lite interessante for oss, er at de er fore

taksorienterte. 2 Det er egentlig bare Geonge gH~ (1968) som behand

ler kapitalinnsatsen i samband med produktivitetsanalyse, men mer agg

regert og på grunnlag av informasjon som ikke er representativ for mer

enn den delen av bri tisk detaljhandel som består av de f.>:töM:te 'Ö0fte;ta

kvte. Kapitalproblemene i detaljhandelen er u16selig sammenknyttet med

kapitalfaktorenes udelbarhet og produksjonsomfanget (skalaen). Vi fin

ner riktignok diskusjoner av denne problematikken, men få empiriske stu

dier. 3

Se Vouglaf.> (1962), Dean (1942), Joh~:ton (1960) og Holdften
(1960) som behandler konkrete produksjonsproblemer for "supermarkets".

2 Vårt problem kan snarere ses som konstruksjon av betingede til
budskurver (kostnadskurver) for et detaljhandelsmarked der vi tar hen
syn til både organisasjon av tilbudssiden og etterspörselsforhold (tran
saksjonsetterspörselen). Se kapitel 4.

3 Se Hatt, Knapp g W~nf.>:ten (1961) som diskuterer skalaproblernene;
Vou9la6 (1962) behancller foretakenes kostnadsfunksjoner.
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En armen og kanskje mer tungtveiende årsak til at kapitalinnsat

sen har kommet i bakgrunnen, er at kapitalinnsatsen pr. innsatsenhet

arbeidskraft for det förste er betydelig mindre enn for mange andre nae·

ringsgrener og for det andre varierer betydelig i detalj handel en. Der

til kommer det manglende mekaniske sambandet. En klar dominans av små
produksjonsenheter reduserer kapitalvariabelens vekt i den offentlige

statistikken selvom dette ikke overensstemmer med variabelens ökonom

iske betydelse. Mangelful l statistikk, og for detaljhandelens vedkom

mende en merkelig mangelfull og underutviklet byggningsstatistikk, er

felles for de fleste industriland inklusive USA. 1

Geo~ge ~ H~ (1968) tar opp det problemet som er sentralt sene·

re i denne undersökelsen, nernlig kapitalutviklingen og den tekniske ut

viklingens betydelse for arbeidsproduktiviteten. De skiller mellom ka

pitalens og den tekniske utviklingens bidrag til ökningen i arbeidspro

duktiviteten og baserer sine konklusjoner på antakelsen at den tekniske

utviklingen er uavhengig av investeringene og vinstraten. Den tekniske

utviklingen öker produktiviteten for all kapital hvilket er det samme

som at produktfunksjonen får et skift som er likedan for alle årganger.

I vår tidligere diskusjon om teknikkforandring, har vi funnet at det er

vanskelig å la denne antakelsen omfatte all teknisk utvikling spesielt

på bakgrunn av de kapitalslag vi har valgt å dele kapitalfaktoren inn i

Det er likevei her et spörsmål om hvilken vekt de forskjellige kapital

slagene har og hvilken rate den teknisk utvikling for hvert slag har.

En sterk faktorbesparende teknisk utvikling i varene viI alt annet like

öke kapasiteten for eksisterende produksjonsanlegg og således forlenge

deres levetid. 3 Det ligger da snublerende naer å reise spörsmålet om

en sterkere investeringsaktivitet (ökning av lokalkapitalen) og dermed

en sterkere teknisk utvikling i kapitalen hadde gitt en annen teknisk

utvikling ivarene. Dette kunne i seg selv ha medfört sterkere tilveks

i arbeidsproduktiviteten. Spörsmålet er ikke besvart i litteraturen o~

forutsetningene for å besvare det avhenger av tilgangen på observasjonE

F"LoR. (1967), s. 749.
Se Saften (1966), s. 28 ff. Salter knytter den tekniske ut

viklingen, d.v.s. reduksjon i enhetskostnadene, ti1 investeringer.
3 Når kryssetterspörselselastisiteten ikke er altfor betydelig

for transaksjoner fra (l) forskjellige årganger, og (2) for forskjel1i
ge produksjonsområder.
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Måle- og definisjonsproblemene for detaljhandelens kapital er

ikke löste i samme utstrekning som for andre sektorer selvom det hell

er ikke for disse er funnet allment aksepterte lösninger. 1 Kapitalpro

blemet i denne sanunenhengen består aven rekke delproblemer. Vi viI

bare beröre to av dem, nemlig det fysiske aspektet og vurderingsaspekt

et. Det er vanlig i ökonomisk teori at man i analysen forutsetter at

det såkalte tekniske problemet er löst, det viI si at produktfunksjonen

er spesifisert for alle kombinasjoner mellom input og output og at slik

informasjon foreligger for alle produktfunksjoner (teknikker).2 Det

konkrete inneholdet i dette er naturligvis at foretaket kjenner nabnika

-6jon6koennL6ien:tene.3 Med gitte faktorrestriksjoner, viI foretaket "nor

malt" kunne bestennne produksjonsmengden. Det fysiske kapitalproblemet

har to sider som begge kan påvirke analysen. For det förste kan ikke

planlagte forandringer inntreffe i koeffisientene og for det andre viI

den faktiske utnyttelsen kunne avvike fra den planlagte optimale produk

sjonsmengden. Faktorene kan eksempelvis bli utnyttet maksimalt. For

hvert anlegg har vi derfor minst tre mulige datasett for hver periode,

nemlig det fysisk maksimale, det optimale og utfallssettet. Dette gjel

der også for alle aggregat, d.v.s. for produksjonsområder og markeder.

Anser man at slakk er både en normal foreteelse og nödvendig for en or

ganisasjon som skal bestå, kan det vaere mulig å eliminere problemet

med forskjellen mellom det maksimale og det optimale. En optimal ut

nyttelse forutsetter en viss overkapasitet. Imidiertid er relasjonen

under alle omstendigheter ukjent og så vidt vi kjenner til, ikke disku

tert i empiriske sammenhenger.

For eksisterende produksjonsanlegg som forutsettes å vaere uten

substitusjons- og ekspansjonsmuligheter for i hvertfall visse kapital

faktorer både på kort og lang sikt, viI det maksimale naturligvis vaere

det riktige settet forutsatt at hele kapasiteten er fullt utnyttet og

slakk ikke forekommer. Antakelig er det ikke dette som er problemet i

rnålingssammenhenger, men den undermaksimale utnyttelsen av det faste an

legget. Problemene oppstår når man for slike anlegg ex post estimerer

Fueh-6 (1968), s. 71.
C~on (1939), Nayfon ~ V~non (1969).
Se F~eh (1962), s. 74 definerer fabrikasjonskoeffisienten

for faktor i som vi = Vi der x er produksjonsmengden. Vi bruker uttryk-

kene bta.n-6afu:,jOn-6R.oen-6LieVLt og om-6e-tn.ing-6koe-6-6L6ien:t. Se e11ers kapi
tel 12.



170

koeffisienter på grunnlag av produksjonsutfall, men med faktorobserva

sjoner for det maksimale settet, eksernpelvis en butikks lokaler i kvad

ratmeter dividert med et uttrykk for den na~ke produksjonsmengden.

Vi skal se at når dette gjöres gjennomgående for detaljhandelen uten

hensyn til ekspanderende og stagnerende grupper, kan det oppstå vanske

lige tolkningsproblemer. Slike koeffisienter mister noe av sitt egent

lige produksjonsteoretiske innhold og blir istedet et slags ~en~n6e

ko en n-<Aie.nteJt.
Kapitalvurderingsproblemeries lösning er bestemmende for kapital

kostnadene, men enhver lösning er avhengig dels av utnyttelsesgraden av

realkapitalen og dels av periodiseringen. Anta at vi kan se bort fra

det siste aspektet. I en produktivitetsanalyse er det först og fre~t

periodeoppoffringen-man viI ha tak i og vurdert til de priser som best

uttrykker alternativverdien for vedkommende kapital. l Problemet er na

turligvis at denne teoretiske störrelse ikke er observerbar. Gjennom

valg av forutsetninger kan problemet i en viss grad elimineres. Man

kan anta at vurderingen av oppoffringen ikke påvirkes'av utnyttelses

graden, d.v.s. at rentabiliteten er konstant. 2 Dette kan man forutsette

når det område man betrakter, har en relativutvikling som er konstant.

Kapasitetsutnyttelsen i alle områder varierer i takt. På detaljhandels

markedet er det imidlertid vanskelig å forutsette dette, for det er nett-
~

opp relative forskyvninger i etterspörsele~ og utnyttelsegraden for ek-

sisterende produksjonsenheter som preger utviklingen. Dette bör derfor

'j lede til systematiske forskjeller i de virkelige alternativverdiene for

stagnerende produksjonsenheter. Vi viI anta at dette avspeiles i lokal

Ieiene for gamle og nye butikker. Statistikk for den relative prisutvik

lingen for leier etter årgang, fins riktignok ikke, men uten eksistens

en av betydelige relative leieforskjeller er det vanskelig å forklare

forekomsten av det store antaIlet butikkenheter i mange stangerende

produksjonsområder. Det synes urimelig å forklare det hele med syste

matiske minskninger i alternativerdien for de sysselsatte. Antakelig

svarer det til denne betydelige relative forandringer ileiene. Dette

forutsetter også noe om rentabilitetsrankingen for forskjellige produk

sjonsområder.

Slike priser viI i en normativ situasjon kunne beregnes som
skyggepriser eller "imputed prices".

2 En antakelse som forekommer i makrosammenhenger, se Åbe.ng
(1969).
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8.3 Kapitalslagene i detaljhandelen

Vi har valgt å dele nealRapitalen for detaljhandelen inn i fem

grupper som allerede er nevnt.

l. Lokalen som omfatter salgs- og lagerlokaler. Dette er den

kapitalfaktor som er observert i foretakste1lingen for året

1963. (Se SCB 1967 H:73.) (Kapitalslagene Kl og K2.)

2. LagJtin.g..6- og efu>pon.eJUJ1g-6 kapital som omfatter butikksinnred

ning som hyller, gondoler for lagring og eksponering, kjöle

og fryseapparater 0.1. (K3.)

3. RegL6.tJteJl,.[ng..6- og k.on..tJtoUk.apital omfatter kassaapparater,

vekter, mer eller mindre mekaniserte transaksjonsmaskiner

m.m. (K4.)

4. TJu1YI.-6poJttk.apital som ornfatter biler o .1. som ut~yttes for va

re- og transaksjonstransport. (KS.)
5. VMe1.a.genet og VMUammen-6etn...Ln.gen.. (K

6
.)

Den absolutt overveiende delen av detaljhandelens realkapital viI kunne

fordeles på disse fem klassene. 1 Man kan ikke på grunnlag av offentlig

statistikk få oversikt over fordelingen for realkapitalen hverken for

hele detaljhandelen eller for de produksjonsområder undersöke1sen arbei

der med. Vi er derfor nödt til å velge antakelser for kapi talsarrnnenset

ningen for nye og gamle produksjonsenheter, for settet av produksjonsom

råder og for settene av detaljhandelsmarkeder.

Lok.aten.e har den lengste levetiden av kapitalslagene og vi antar

at lokalfaktoren er besterrnnende for den övrige realkapitalmengden pr.

produksjonsenhet. Hvis vi antar at denne sammenhengen er lineaer, så

innebaerer det at vi antar at produksjonssammenhengen for transaksjoner

også er lineaer (produktfunksjonen er homogen av förste graden ex ante).

Antakelig eksisterer der stordriftsfordeler slik at behovet for armen

kapital vokser mindre enn proporsjonelt. 2 Vi velger videre å anta at

lokalstörreisen ex ante dels er bestemt på grunnlag aven vurdering av

Den fysiske transformasjonen spiller så liten roIle, se kapi
tel 5. Selvom dens betydelse kan variere, kan den delen av produksjo
nen i detaljhandelen ikke ski11es ut. Produksjonsutstyr som oppskjae
ringsmaskiner i livsmiddelshande1en og symaskiner m.m. for bek1ednings
varehandelen har vi derfor sett bort fra her. Inndelingen tjener först
og fremst som grunnlag for strukturering av vår diskusjon.

2 Holdnen. (1960) hevder dette med stötte fra sin case-studie.
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totaletterspörselen og dels etter transaksjonenes varesammensetning.

Det innebaerer fölgelig at eksisterende produksjonsenheter har begren

sede muligheter når det gjelder den etterspörselsbestemte störrelseef

fekten. Vi kan betrakte diskusjonen i kapitel 3 som direkte relevant

her: Eldre produksjonsanlegg kan ikke tilgodegjöre seg den etterspör

selsbetingede tekniske utviklingen fullt ut på grunn av de lOQ~~~Q

~jon~~ som fins. Dermed synes det rimelig å anta at en sterk tilvekst

i teknisk utvikling for et produksjonsområde, viI redusere antaIlet pro

duksjonsanlegg sterkt först og fremst hvilket har inntruffet for livs

middelsomsetningen.

Dette resonnementet gjelder under den forutsetningen at den öv

rige realkapitalen skiftes ut med samme type realkapital. Selvom ram

men for innföring av ny teknikk settes av lokalenes störrelse og be

skaffenhet, viI eksisterende produksjonsanlegg kunne velge stort sett

samme lager- og eksponeringsutstyr ID.m. som nye anlegg gjör og som vi

forutsetter velger beste teknikk. For eldre 'anlegg setter lokalstörreI

sen först og fremst grensen for utnyttelsen av skalafordeler ved store

frysedisker 0.1., men disse er oftest ikke alternativ for eldre anlegg

på grunn av at de skulle vaere trengselsskapende. Dermed synes det ri

melig å anta at lokalstörreIsen bestemmer övrig kapitalinnsats temmelig

nöye.

Gruppen som omfatter registrerings-.og kontrollkapital, K4 , har

i undersökelseperioden gjennomgått en forandring idet overgangen til

ferdigpakkede varer har minsket behovet for kontrollkapital, mens beho

vet for minskninger i transaksjonstiden har öket behovet for regis tre

ringsapparater 0.1. som kan öke gjennomströmmingstiden for transaksjo

Ilene. Spesielt for eldre anlegg må det vaere betydelsefullt å kunne

foreta en slik tilpassing til forandringer i både husholdningenes. alter

nativverdi og egne faktorpriser. Öket gjennornströmmingshastighet på

grunn av teknisk bestemt redusert betj eningstid er kapasitetsökende.

Når dette kommer istand som fölge av investeringer i transaksjonsmaski

ner, er det klart at selv små produksjonsanlegg kan tilgodegjöre seg

arbeidsbesparende teknisk utvikling.

Enda viktigere kan dette vaere for eldre produksjonsanlegg i

visse faser av tilpassingen nemlig ved overgangen fra manuell håndte

ring av varemengder til håndtering av prepakkede ·standardmengder. Den

ne formen for teknisk utvikling antar vi er arbeidsbesparende, men til

gjengjeld stöter produksjonsanlegget enda sterkere mot lokalrestriksjone
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Vi viI anta relasjonen mellom lokalfaktoren og de övrige kapital

slagene varierer for produksjonsområdene. Innsatsen av övrig kapital,

med unntagelse av transportkapital og varelager, er rimeligvis störst

for livsrniddelshandelen som omsetter ferske varer og som arbeider under

spesielIe restriksjoner. 1 Derimot har vi ikke noe grunnlag for å anta

apriori at kapitalrelasjonene varierer over settene av detaljhandelsmar

keder. Det er bare hvis vi samtidig antar ulike faktorpriser, ulike al

ternativverdier for husholdningene, noe som i seg selv påvirker transak

sjonsetterspörselen, at ~et~jonene viI variere forutsatt at aldersstruk

tUTen for konkurrerende produksjonsanlegg er den samme i alle markeder.

Man kan antakelig også anta at de forskjellige kapitalslagene i

produksjonsanleggenes realkapital står i et gjensidig forhold som varie

rer med transaksjonsproduksjonens karakter. Omsetningen av livsmidler

og delvis andre varer med stor innkjöpsfrekvens skjer i produksjonsan

legg der kapitalslagene er sterkt integrerte og den tekniske utvikling

en i hvert slag må vaere fört omtrent like langt i anlegget for at dets

transaksjoner overhodet skal bli etterspurte. På andre områder som ek

sempelvis bekledningsvarehandel og handel med hjemutrustning og bolig

varer m.ID. er effektivitetsbehovet i selve transaksjonsproduksjonen

ikke det samme og derfor inngår kapitalens utvikling ikke med samme

tyngde i tilpasningsbehovet. På slike områder har antakelig selve va

rene og lokalene samt vareeksponeringen störst betydelse.

For å forklare produktivitetsutviklingen senere er det nödvendig

å få en oppfatning av forandringen i kapitalkoeffisienter (K/Q eller

K/S) for respektive produksjonsområder. EttersOID det for svensk de

taljhandel eksisterer hverken direkte eller indirekte data, kan vi ikke

komme lenger apriori enn til en bedömmelse av den sannsynlige utvikling

en. Vi stötter oss da på spredte observasjoner for noen relasjoner i

kapital-omsetningsforholdet.

Den kapitalinndelingen vi her har diskutert, fungerer som hjelpe

störreIser i analysen av den tekniske utviklingen. Når foretakene set

ter inn kapital i forskjellige kombinasjoner og eventuelt slik at den

kapitalfaktor som inngår i analysen senere, kan betraktes som samvarier

ende med de ikke observerte, er det fordi de finner det ökonomisk moti

vert. Dette 11indrer ikke foretakene å ha ulike oppfatninger om hva som

Se SOU 1949:43, Betänkande med förslag till livsmedelsstadga
m.m., og den diskusjon som föres der om lokalers utformning.
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er ökonomisk motivert. Således finnes der produksjonsenheter som har

et minimum av realkapital utover de faste lokalene, men det er ikke det

samme som at produksjonsprosessen varierer mellom foretakelle. Selv

foretak av den sistnevnte typen må som regel utföre en viss vareekspo

nering, utföre transaksjonsproduksjon o.s.v.

8.4 Noen observasjoner og relasjoner i forbindelse med kapitalinnsatseJ

Den eneste kjente kartlegging avet lands realkapital i detalj

handel gjelder for norsk varehandel for året 1963. Realkapitalmålet er

imidlertid bygget opp fra brannforsikringsverdien. Brannforsikringsver

dien er mindre akseptabelt for varehandelen enn for mange andre naerings

grener og årsaken er at lokalene i motsetning til fabrikkbyggninger 0.1.

ikke eies, men leies. Brannforsikringsverdien som kapitalmål har som

de fleste kapitalmål, sin störste verdi når observasjoner foreligger

for flere perioder. Dette er ikke tilfellet for noe land. Tabell 8.1

viser forholdet mellom visse kapitalslag og mellom noen utvalgte produk

sjonsområder i norsk detaljhandel år 1963. Man får noen interessante

opplysninger i tabellen. Livsmiddelsomsetningen samt jern- og fargehan

del har en höyere kapitalkoeffisient enn noe annet produksjonsområde,

nemlig 0.25 mot gjennomsnittlig 0.21. Mye taler for at denne observa

sjonen fra norsk detaljhandel - som altså viser at hver omsetningskrone

krevde 21 öre i realkapital - kan plasseres inn på den tilvekstbane som

den tilsvarende svenske koeffisienten har beskrevet fram til 1963. Noen

analogianvendelse kan likevei ikke komme på tale på grunn av institusjo

nelt betingede strukturelle forskjeller mellom landene. 1

Tabell 8.1 viser hvilke andeler byggnlngeh og ~nv~~eh og

maskiner kan ha i totalkapitalen. Forholdet er 2.1 og da inngår ikke

lageret.

Argangsdata for kapitalen ville ha gitt muligheter for å bedömme

hver årgangs absorbering av ny teknikk. Slike data eksisterer ikke,

men noe lys over forholdet kan man få ved å studere arbeidsproduktivite

ten for enheter i detaljhandelen etter startår. I tabell 8.2 gis det

en slik oversikt som er bereknet for norsk detaljhandel år 1963. Det

Det gjelder bl.a. filialdannelse, varehus, forskrifter m.m.
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TABELL 8.1 Realfw.p.Lt.aten ..[ nOM I<. deta.-t j handel. 1963

M~oneJt nOMl<.e fvtoneJt

Produk- Vare- Brannforsikringsverdi
sjonsoID- lager Eygg- Inven- Totalt Omset- Omset-
råde ninger tarer, (l) ning nings-

maski- (2) koeffi-
ner sient

(l) : (2)

Naerings-
og nyte1- 770 l 393 701 2 093 8 372 0,25
sesmid1er

% 66,S 33,5 100,0

Teksti1 og 644 372 175 547 2 549 0,21bek1edning
% 68,0 32,0 100,0

Ur, optikk,
instrlUllent- 59 18 34 SI 244 0,21
er ID.ID.

% 34,S 65,S 100,0

Apotek- og
sykep1eie- 27 10 37 47 243 0,19
varer

% % 20,8 79,2 100,0

ffiker, papir 69 44 34 78 386 0,200.1.

% 56,0 44,0 100,0

Gu11- og sö1v- 62 25 24 49 256 0,19varer ID. ID.

% 51,2 48,8 100,0

Möbler og 223 118 73 191 l 166 0,16irmbo

61,7 38,3 100,0

Jern- og 182 174 55 229 930 0,25fargevarer

76,0 24,0 100,0

Bi1er og 261 225 107 332 2 914 0,11brensel

% 67,9 32,1 100,0

Detaljhandel 5 9 7 16 165 0,09ellers

54,0 46,0 100,0

All deta1j- 2 303 2 386 l 247 3 633 17 236 0,21handel

65,7 34,3 100,0

Kilde: N.O.S. XII 216, bedriftste11ing 1963, hefte II.
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framgår da at arbeidsproduktiviteten, omsetning pr. sysselsatt, er for

bausende invariant med alderen. DeriIOOt er enhetenes omsetning omvendt

korrelert med alderen. De eldste enhetene har dermed like stor arbeids

produktivitet som de yngre. Alderen synes dermed ikke å ha stor bety

delse for arbeidsproduktiviteten, men derimot for omsetningens störrel

se. Hele 70 %av alle enheter hadde året 1952 eller tidliger som ~~

åJt og av dette bör man kunne trekke den konklusjonen at nye enheter med

hensyn til lokalisering (som ikke forekommer som saneringserstatning)

var marginelle i norsk detaljhandel. Lokaliseringen har derfor en be

tydelse som egentlig er större enn anleggets og kapitalens alder.

For de samme produksjonsområdene har vi bereknet omlöpselas

tisiteter som uttrykker intensiteten i utnyttelsen av lokaler. Dette er

vist i tabell 8.3. For hvert produksjonsområde er omlöpshastigheten en

stigende funksjon av enhetens störrelse målt i omsetning. Med samme

kapitalpriser i alle störrelsesklasser, uttrykker da omlöpselastisitet

en stordriftsfordeler. Varelageret stiger altså mindre enn proporsjo

nalt med omsetningens ökning. I svensk detaljhandelsstatistikk gis det

ikke opplysninger om varelageret og derfor må intensiteten i lokalut

nyttelsen.belyses på annen måte. I tabell 8.4 er det samlet noen om

löpstall fra svensk detaljhandel etter 1928. Klarest er tendensen for

livsmiddelsomsetningen. For flere produksjonsområder er etterspörsel

ens sesongmessige karakter naturligvis avgjörende for lokalenes utnytt

else og omlöpsdata har da begrenset utsagnskraft.

Samvariasjonen mellom kapitalirinsats - lokaler - og omset

ning for svensk detaljhandel år 1963 er vist oversiktlig i tabell 8.5.

Livsmiddelsområdet er her inndelt etter produksjonsteknikk som også

kan antas vaere korrelert med anleggets alder. For hele detaljhandel

en er störrelsekoeffisienten 0.4, men den er större for den manuelt be

tjente livsmiddelshandelen som har 0.9. Heller ikke dette sier så mye

ettersom vi ikke kjenner kapasiteten i hver störrelsesklasse. Den ma

nuellt betjente livsmiddelshandelen er en klart stagnerende gruppe i

detalj handelen , og en uforsiktig tolkning av koeffisienten kan se den

som en störrelseskoeffisient, mens den like gjerne kan uttrykke dårlig
kapasitetsutnyttelse for de minste störrelseklassene. Kapasitetsdata

er for de fleste produksjonsområder ikke tilgjengelige, og fölgelig er

det ikke uten videre lett å vurdere påstander om overkapasitet.
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TABELL 8.2 Om~ etniVLg pit. bedJr.int og ~ tjJ.>J.> d!.:>a:t:t etteJt ~t.aAtåJL n0it be-

dJLintene i nOMk. vaJtehandd 1963

S t a r t å r

Alle 1952 1953- 1957- 1961- Uopp-
be- og 1956 1960 1963 gitt
drif- tid- start-
ter 1ig- år

ere

Naerings- og nyte1se-
mid1er

~etning pr. bedrift l 386 418 339 337 263 152

Omsetning ~r. 134 137 126 134 128 103sysselsatt

Andel bedrifter, % 100,0 11,8 8,3 10,0 7,8 2,1

Bek1edning

Om6etning pr. bedrift 524 598 342 349 338 206

Om6etning pr. 121 121 122 121 116 114sysselsatt

Andel bedrifter, % 100,0 11,3 9,4 9,6 8,8 0,8

MSbler og innbo

Omsetning pr. bedrift 546 600 502 493 334 376

Om6etning pr. 152 149 167 149 156 172sysselsatt

Andel bedrifter, % 100,0 65,1 10,7 11,7 10,4 1,5

Jern- og fargevarer

Omsetning pr. bedrift 509 565 299 316 248 303

Omsetning pr. 126 126 124 111 130 125sysselsatt

Andel bedrifter, % 100,0 19,3 6,1 7,3 6,0 1,3

All detaljhandel

Om6etning pr. bedrift 446 491 372 384 301 182

Omsetning pr. 139 139 139 145 139 113sysselsatt

Andel bedrifter, % 100,0 10,3 8,5 10,4 8,7 2,1

Kilde: N.O.S. XII 216, bedriftste11ing 1963, hefte II.
l I norske kroner.
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TABELL 8.3 Om-6e.:l:nÅ,ng-6hMtigheteJt og beJteR.ne.de Om6etMng-6UMU-6UeteJt

nott noM R. detaljhan.du ,1~ 63
(log Sh = log A + a log Si + u)

Produksjonsområde Gj .sn.om- Ornlöpse1as- R1

löpshastig- tisiteten fi
het

Naerings- og ny- 8,1 0,1106 0,9261te1sesmidler

Teksti1 og bek1ed- 2,9 0,1918 0,9982ning

Ur, optiske art., 2,6 0,2747 0,9469m.v.

Sykep1eie- og 5,4 0,0242 0,1617apotekervarer

Böker, papir og 3,9 0,2575 0,9507kortevarer

Gullvarer, kosme- 2,8 0,1872 0,8351tikk, m.v.

M1bler og innbo 3,9 0,2310 0,9708

Jem- og farge- 8,2 0,2353 0,9630varer m.v.

Biler, brensel m.v. 14,1 0,.2238 0,8999

All detaljhandel 5,6 0,1123 0,9840

Kilde: N.O.S. XII 216, bedriftstelling 1963, hefte II

R er alltid multippel korrelasjonskoeffisient,
men aldri i kvadrat.

TABELL 8.4 Noen omtöp-66alt i -6veYL-6k detaljhandel-

Ar Livsmidler Teksti1- og bek1ed-
ning

1928-9 8

1932 2

1938 9 2

1947 12-15 2

1965 23

Kilde: Meddelanden 1-12, Affärsekonomiska Forskningsinstitu
tet (nåvarende EFI). Attfte. (1952),. SOU (1968:6).
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TABELL 8. 5 Samva.Jl.JM j one.n meLtom k.a.pilaLinnbah (Kl = lo k.aloJte.al,

KZ = 1>alg-6aJte.al) og om6et.rU.ng Å.- noe.n utvalgte pJtoduk.1>jonl>

onvtådeJl. 1963

(Estimat på Kl=al+blS; og K2=a2+b2S)

Produksjonsområder Gj.sn.
lokal-
areal

'" '"
(Kl) bl r l b2 r 2

Livsmiddelsomsetning:

selvbetjening 113 0,627 0,861 0,302 0,918

partiell selvbetjening 88 0,627 0,990 0,221 0,994

manuell betj ening 41 0,892 0,994 0,081 0,614

Bekledningsvareomsetn. 82 0,426 0,999 0,249 0,999

M:)b1er og innbo 161 1,147 0,960 0,554 0,959

All detaljhandel 76 0,438 0,992 0,209 0,989eksl. varehus

Kilde: Foretakste11ingen for handelen 1963, r. er korre1a-
sjonskoeffisienten.

~

8.S Tilbudet av nye lokaler i detaljhandelsmarkedene

Mens tilbudsfunksjonene for andre kapitalslag enn lokaler (og

tomter) er felles for alle detaljhandelsmarkeder i den forstand at sel

gerne ikke kan diskriminere mellom dem, er dette ikke tilfellet for til

budet av lokaler. De lokale tilbudsfunksjonene omfatter både nye og

gamle lokaler. Vi har postulert at en sterk teknisk utvikling i loka

lene og forekomst av skalafordeler i samband med ny teknikk, viI drive

gamle lokaler ut av sirkulasjon. Eller annerledes uttrykt, hver for

andring i beste teknikk som innföres på et marked, viI gi et skift i

tilbudskurven for gamle lokaler i det disse da blir relativt billigere.
Tilbudet tvinges altså absorbere noe av effektene av den tekniske utvik

Iingen for nye lokaler. l Spörsmålet er nå om takten i denne utvikling-

Dette avhenger av respektive kurvers hellning för og etter
skiftet. Skiftet vi1 ikke bare forekomme i tilbudskurven.
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en varierer mellom markedene og på en systematisk måte. Hvis det er

tilfellet, viI tilbudsfunksjonene både for gamle og nye lokaler varierE

Dermed skjer tilpassingen til ulike betingelser i markedene. Dette kar

i sin tur forklare forskjeller l produktivitetsutviklingen for produk

sjonsområdene, produksjonsområdenes differensierte tilvekst samt pro

duktivitetsvariasjoner og variasjoner i markedsandeler for produksjons

områdene.

Anta at tilbudet av nye lokaler i et detaljhandelsmarked er mer

elastisk enn i et annet. Vi antar at etterspärselsfunksjonene for tran

aksjoner er de samme liksom markedene forövrig. Inntreffer det et skif

i produktetterspörselskurven i begge markeder, viI en relativt mindre

del av dette falle på kapasitetstilskuddet i markedet der tilbudet er

mest uelastisk fordi kapitalens grensekostnad i nye anlegg er störst

der. Dette viI med andre ord påvirke markedet for gamle lokaler slik

at en forholdsvis större del av disse viI fortsette i produksjonen.

Alt annet like viI da variasjoner i grensekostnadene for ny kapital be

stemme strukturforandringen i markedene. Dermed viI arbeidsproduktivi

tetene kunne variere mellom markedene når det samtidig forutsettes at_

det dreier seg om arbeidsbesparende teknisk utvikling.

Variasjoner er ikke bare mulig mellom markeder, men kanskje i

enda sterkere grad mellom produksjonsområder og innen disse. Nedlegg

ing av produksjonsenheter innebaerer som regel ikke at et like stort

antall lokaler stenges for all handel. Når etterspörselssvikt alt an

net like gjör seg gjeldende for ett produksjonsområde, leder dette nor

malt til disetablering og frigjöring av lokaler. Disse som da ikke

lenger gir lönnsom produksjon for det gitte produksjonsområdet, kan gi

det for et annet. Det samme gjelder når etterspörselsbetinget teknisk

utvikling innföres i markedene. Da differensieres produktene for pro

duksjonsområder og etterspörsel föres over til nye anlegg. Også da fri

gjöres lokaler i en takt som bare kan bestemmes når parametrene i om

vandlingsmekanismen er kjente. Vi ser således at produksjonsenhetene

på et produksjonsområde i höy grad er knyttet til hverandre gjennom

både produktmarkedet og lokalmarkedet. Hvorvidt frigjorte lokaler for

ett produksjonsområde skal etterspärres av foretak fra andre produk

sjonsområder, er atter et spörsmål om den etterspörselsbetingede tek

niske utviklingens styrke. l Når denne også gjelder vesentlige forand-

Det er ikke nödvendig å forutsette forskjellige foretak. Et
foretak kan beholcle gitte lokaler, men gå over til et annet produksjons'
område.
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ringer i varesammensetningen, x?, viI nye anlegg kunne absorbere etter

spörsel fra produksjonsområder som har hatt separate etterspörselsfunk

sjoner for sine produkter (transaksjoner).

Ettersom hverken tilbuds- eller ett~rspörselsrelasjonerfor kapi

talen kan identifiseres i settet av detaljhandelsmarkeder, har vi aprio

ri ikke noen grunn til å anta annet enn at tilbuds- og etterspörsels

funksjonene har identisk form i alle markeder. Dette hindre ikke at

produksjonsenhetene varierer med hensyn til störrelse i detaljhandels

markedene ettersom dette er forenlig med både ti1budsfunksjon og pro

dukt funks j on. Tabell 8.6 viser nettopp störrelsesvariasjoner for de

taljhande1smarkeder, idette ti1fellet for et sett av delrnarkeder. 1

Livsmidde1somsetningen - det produksjonsområde der den tekniske utvik-

TABELL 8.6 Gjertywm-6n);tt,U,g bLLtikk.-6töMU-6e (m 2 -6alg-6CVLe.a1.) og de1maJL-

keden~ om-6etning-6-6tönnet6e. L~v-6m~ddeL6om-6et~ngen ~

19 de1maJLkedeJt 1963

Delmarkedsom- 51-60 Butikkstörrelse i m2

setning (gj.sn. pr. butikk i delmarkedene)
mill. kr 61-60 61-70 71-80 81-90 91-100 101-125 L

- 20 l 12 8 5 4 3 33

21- 50 3 7 8 2 7 7 34

51-100 l 2 2 l 4 la

101- l l 2

L 4 20 18 9 13 15 79

Kilde: Spesialbearbeiding av 1963 års foretaksrekning for
handel en.

lingen har vaert störst - er tatt som eksempe1. Vi ser at variasjoner

forekommer, men at butikkenes gjennomsnittsstörrelse i kvadratmeter er

korrelert med delmarkedenes större1se. 2

Tabell 8.6 reiser et spörsmål som undersökelsen ikke tar opp,

men som likeveI kan ha betydelse for produktivitetsutviklingen og varia

sjonene for markedene. Strukturen i produksjonsområder forandres ikke

Se kapitel 5.
Se utförlige resultater i kapitel 11.
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av seg seIv, men fordi foretakene har~otiver til forandringer i den

utstrekning både lokaltilbudet er ufulIkomrnent og motivene uIike i fo

retakene, viI strukturforandringen drives i forskjellig takt i detaIj

handeIsmarkedene. 1

Fra trettitallet preges markedet for lokaler (lokalisering) av
organisasjonsforandringer som omfatter både etterspörsels- og tilbudssi
den. Vi har sett en gradvis overgang fra innsprengte butikklokaler i bo
lighus 0.1. til friliggende butikksentra med helt andre muligheter for
produksjonstilpassing og avskrivning. Vi har også sett forandringene i
kjöpersidens organisasjon der situasjonen i slutten av undersökelsespe
rioden er preget av oligopsoni.
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Produktivitetsanalysen er opplagt slik at det förste kapitlet

inneholder en oversikt over produktivitetsproblemene og deretter analy

seres produktivitetsutviklingen for ett produksjonsområde, nemlig livs

middelsomsetningen. De fölgende kapitlene behandler variasjoner i pro

duktivitetsforholdene for produksjonsområder og grupper av disse.

KAPITEL 9 PRODUKTIVITETSPROBLEMENE , lITVIKLING OG MÄLING

9.1 Innledning

Dette er det förste av de fem kapitler der produktivitetsproble
mene behandIes eksplisitt. Et tilbakeblikk viI vise at vi i de foregå-

ende tre kapitlene har diskutert produksjons- og faktorvariabIene for

detaljhandelens produksjonsområder. Denne behandlingsrnåten er moti

vert av to forhold, nemlig en utstrakt mangel på observasjoner og det

faktum ~t det problem vi har valgt å ta opp, ikke er behandlet tidli

gere. I likhet med de fleste områder som relativt og idette tilfellet

også absolutt sett er ettersatte i forskningsutviklingen, kan metoder

og proble~tillinger fra andre områder ikke uten videre overföres. Den

empiriske forskningen må bygges opp fra området selv. Dette hindrer

ikke at de generelle ökonomiske problemsstillingene legges til grunn. 1

Vi kommer i dette kapitlet inn på.produktivitetsundersökelser som er ut

fört tidliger, men hensikten er först og fremst å diskutere den modell

som ligger til grunn for undersö~lsen av produktivitetsutviklingen.

Denne modellen brukes på livsmiddelsornsetningen og resultatene gis i

neste kapitel. De övrige kapitlene behandler variasjoner i produktivi

teten.

Se kapitel 3 der transaksjonsbegrepet ble introdusert nettopp
fordi vi fant at den åpne produksjonens problem ikke er helt analoge
til de som tradisjonelt behandIes i produksjonsunde~sökelser.
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Det er et stort produksjonsfelt vi har valgt å behandle 'med en

modell som stort sett er den samme for alle produksjonsområder.Man kan

derfor si på forhånd at angrepsmåten ikke kan vaere like givende for

alle produksjonsområder spesielt med tanke på at områdene har hatt uli

ke vekstbetingelser. En·större informasjonsmengde ville ha muliggjort

pröving av alternative modeller som er mindre krevende med hensyn til

forutsetninger enn den valgte modellen. Det kan ikke herske tvilom

at bedre tilgang på observasjoner skulle kunne belyse produksjonsstruk

turen i detaljhandelen mer og bedre enn vi kan gjöre. Ikke desto

mindre gjör vi her og i det fölgende et forsök på å öke innsikten i de

komplekse produksjonsforhold som preger denne delen av tjenesteproduk

sjonen.

Dette kapitlet utgjör en overgang til den mer empirisk betonte

delen av denne undersökelsen. Vi hadde gjerne sett at vår teoretiske

diskusjon (i kapitlene 2, 3 og 4) og vår diskusjon av egenskaper ved

produksjonen i detaljhandelen og dens faktorinnsats hadde kunne resulte

re i eksplisitt formulerte hypoteser som vi nå hadde kunnet arbeide vi

dere med. I stedet blir overgangen fra den teoretiske diskusjonen tem

melig lös blant armet på grunn av at en mer eksplisitt formulering av

teorien ( i denne omgangen) skulle ha stillet enda större krav til ob

servasjoner. Framgangsmåten i det fölgende er dog at den valgte opp

delingen av produktivitetsproblemet i en rekke partielle problem, skal

gi en större total inforrnasjonsmengde enn hva et samlet angrep på pro

blemet skulle ha gitte Dette synes rimelig ikke minst på bakgrlinn av de

kornpliserte indeks- og aggregeringsproblemene.

9.2 Produktivitetsanalyser

AntaIlet produksjonsanalyser for detaljhandel - eller handel,

distribusjon ellertjenesteytende sektorer overhodet - er lite. Når

området er stort og undersökelsene få, fälger det som en mulighet at

undersökelsene viI kunne vaere veldig heterogene. Det er da også til

fellet. Cox (1948) anga behovet for produktivitetsrnål i fire klasser,

l. Sarrrrnen1ikning mellom 1:> e.k:toJteJt i en ·ökonomi.

2. Sannnenlikning mellom forskjellige tid-6punkteJt.

3. Sannnenlikning mellom deleJt i distribusjon og varehandel.

4. Sannnenlikning mellom forskj ellige aiteJtYLa:UveJt/ pJt01:> e.-6-6 eJt

(teknikker).
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De fleste produktivitetsanalyser gir produktivitetsmål som faller i en

eller flere av disse klassene. En ti1synelatende akseptering av behov

for informasjon for ~ammentiQnin9enhar gitt produktivitetsproblemet et

sterkt statistisk innhold på bekostning av det egentlige ökonomiske.

De statistiske problemene i samband med produktivitetsmålinger kan neppe

overvurderes med hensyn til vanskelighetsgrad, men de har resultert i

gjennom~n~~YQQ som ikke alltid har så stor verdi i en ökonomisk

analyse. Vi kan allerede nå konstatere at så godt som ingen av de 00

dersökelser som har vaert tilgjenglige, har hatt utgangspunkt i produk

sjonsteoretiske resonnement konkretisert i estimering av koeffisienter

for en valgt produktfunks j on. Dermed viI en kunne risikere at en opp

setning estimat på produktiviteten gir grllilIllag for en rekke attennative

forklaringer. Dette er et helt vanlig inferensproblem, men det skaper

atskillige problemer ved vurderingen av undersökelser om produktivite

ten.

Sammen1ikning mellom ~eQto~en der detaljhandelen (eller andre vi

dere begrep) har inngått, har gitt undersökelser som kan samles under

uttrykket pJtoduf<):,tvilwgape:t. Tabell 9.1 gir en oversikt over de re

sultater man har fått. Det er ikke uten videre klart hva som skal me

nes med produktivitetsgapet eller hvordan det skal tolkes, men i alle

undersökelser er det nO~Qj~en mellom aJtbeid6pJtoduQtivUe;te~ gjennom

~ vU;t;tc vendien og nivåno~avLC1JLing eJt som utgj ör informas jonsgrurmlaget for

inferens. Det er et vanlig resultat fra slike undersökelser at man kon

staterer et produktivitetsgap mellom handel og industri der handelen

gjennomgående kommer etter i utviklingen. Dette framgår av tabell 9.1,

der man kan notere en unntakelse, Hatt (1963). En annen unntakelse er

VhJtym~ (1963) som fra helt andre metodologiske utgangspunkter (Cobb

Douglas) kommer til at produktivitetsgapet ikke eksisterte for USA i

tiden 1945 - 1958, men sammenlikningen gjelder industri og tjenesteyten

de sektorer totalt. Bortsett fra Dhrymes synes ingen å ha hatt produkt

funksjoner som eksplisitte utgangspunkter for analyse. Produktivitets

gapets permanente tilstand har i noen tilfeller fört analysen inn på

forholdet mellom produksjonsfaktorene. Produktivitetsgapet er da blitt

forklart med forskjellen i kapital pr. sysselsatt og at handelen ikke

kan absorbere arbeidsproduktivitetsökende investeringer i samme takt som

industrien. l De produktivitetsundersökelser som er nevnt i tabell 9.1

I SOU 1956:33, s. 47 - 8, tok man det for gitt at produktivi
tetsgapet skulle bestå, for man regnet med en arbeidsproduktivitetsök
ning på 2.4 - 3.5 % for industri og handverk, men bare l % for hele han
delen for den kommende femårsperioden. Se kapitel l.
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TABELL 9.1 PJtoduktivde.-Uutvik1.J..ng og pJtodubLi..vLte:t6gap

Land Periode Arbeidsproduktivitetens ökning
(Kilde) i prosent pr. år 1

Detalj- Distribusjon/ Indu-
handel Varehandel stri

USA (Giffin, 1900-1940 1.0
1947)

USA (Barger, 1869-1949 1.0 2.3
1955)

USA ( USA (Beckman, 1935-1954 1.32 1.9
1960) 1.4 2

USA (Fuchs, 1968) 1939-1963 1.63 2.26
1948-1963 1.72 2.60

USA (Schwartz- 1929-1963 1.73
ma.n, 1969)

England (Hall, 1957-1961 2.9 2.5
1963)

England (Georg & 1955/6- 1.39 1.71 2.6Hills, 1968) 1965/6

Norge (MlIDthe, 1961-1967 1.8 3.8
1969)

Sverige (EFO- 1960-1967 4.8 7.0
rapp., 1968)

Sektordefinisjonene varierer i undersBkelsene.
1.3 % gjelder grossistvirksomhet og 1.4 % industriens
salgsvirksomhet.

har egentlig begrenset interesse for oss ettersom aggregeringsnivået er

betydelig större enn vårt. De utgjör likeveI den vesent1igste delen

av produktivitetsundersöke1ser for handel. Vi har tid1igere reist

spörsmålet om ikke mye av forklaringen ti1 detaljhandelens produktivi

tetsutvikling - når denne er målt på den mest utbredte måten - er å

finne i produksjonsområdenes struktur og etterspörselsutvik1ingen for

deres produkter. Dette kom vi fram ti1 på grunnlag av den differensi

erte ti1veksten og arbeidsfaktorens samrnensetning i forskje1lige pro

duksjonsområder. Problemet er imid1ertid gitt en sparsom behandling i

produktivitstsundersöke1ser.

I detaljhandelsaggregatet som består av produksjonsområder, viI

vi regne med at man finner "produktivitetsgap" på sannne måte som for

sett av sektorer. For detaljhandelen er dette ikke bare relevant på
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bakgrunn av produksjonsområdenes differensierte tilvekst, men også på

grunn av produksjonsanleggenes og foretakenes sterkt skjeve störrelses

fordelinger. For mange foretak, produksjonsenheter og produksjonsområ

der viI man sikkert kunne observere negative tilvekster for arbeids

produktiviteten. På den armen side synes det ikke rimelig å anta at

differensierte tilvekster skal bestå for et sett av produksjonsområder.

På bakgrunn av den utvikling vi kjenner fra denne undersökelsen synes

det rimelig åsette arbeidsproduktiviteten i relasjon til det utviklings

stadiwTI de enkelte produksjonsområder befinner seg i. Man kan dog ikke

se bort fra detaljhandelsmarkedenes betydelse i denne sammenhengen idet

ett produksjonsområde kan ha nådd ulike langt i sin utvikling på ett

gitt tidspunkt i settet av detaljhandelsmarkeder.

Sehw~zman (1969) har utfört en av de undersökelser som foreligg

er for arbeidsproduktivitetens utvikling i p~odu~jonoom~ådeh.l Under-

sökelsen gjelder amerikansk detaljhandel fra 1929 til 1963. Tabell 9.2
viser utviklingen for 80mråder (bransjer) med tilvekst i arbeidspro-

duktivitet fra 0.94 til 3.06 %pr. år. I modellen inngår som forkla

ringsvariable transaksjonsstörrelsen, arbeidsfaktorens kvalitet, kapi

talen, kapasitetsutnyttelsen samt en skalafaktor. Modellen er ikke vist

i detalj, men synes mest rirnrnelig for livsmiddelsomsetningen (foods).

For dette produksjonsområdet forklarer transaksjonsvariabelen hele 52

av arbeidsproduktivitetens årlige ökning på 2.57 %pr. år. Kapitalök

ningen, kapasitetsutnyttelsen og skalafaktorene svarer for henholdsvis

17, 18 og 12 %.
For britisk detaljhandel har G~o~g~ g Hitt~ (1968) funnet til

svarende spredning i tilveksten, men en helt annen rangering som nett

opp kan ses som uttrykk for produksjonsområdenes ulike lokalisering på

respektive utviklingsstadier. 2 Ideres undersökelse inngikk ingen

transaksjonsvariabel.

Hans undersökelse er enda ikke publisert, men del er av den
fins i Fueho (1969), i Fueho (1968) og i årsberetninger fra National Bu
reau of Economic Research fra og med år 1964.

2 V~~on (1967), s. 29 - 30, diskuterer betydelsen av utvik
lingsfasen ved samrnenlikning av produktiviteten for amerikansk og britisk
detaljhandel. Hatt, Knapp g Wino~~n (1961), som også samrnenlikner ameri
kansk og britisk detaljhandel, diskuterer generelt miljöets betydelse
ved produktivitetssammenlikninger, mens StaAbue~ (1966) förer et resan
nement som ikke skiller seg mye fra Denisans. Ingen har dog diskutert
produktivitetsutviklingen og utviklingsstadier generelt. (forts.)
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TABELL 9.2 Mbud-6PfLodufd:.<-vile:te.n6 tllve.lut -t pfLO-6 e.n:t pfL. åJt -t ameiU.

R.aMR. de-taljhaVl.de.l 1929 - 1963

Produks j onsområde
(Bransje)

Observert
tilvekst
(Sales per
manhour)

Residual (uforklart
av modellen)

Faod

Gasoline

Fumiture

General merchandise

0.67

-0.04

1.43

-0.25

1.08

1.92

1.15

2.67

3.06

2.57

2.28

1.99

1.97

1.89

Eating and drinking places 0.96

Apparel 0.94

Drug

AutoITDbile

Kilde: S~hwaJLtzmaVl. (1969) s. 216.

BafLgen (1955) fant som kjent en årlig produktivitetsökning på l %

for perioden 1869 - 1949. Den eneste kjente fortsettelse fra 1949, ba

sert på årlig statistikk, er utfört av Set-tgmaVl. (1960) for perioden

1950 - 1957 og produktivitetsökningen ble beregnet ti1 2.6 %pr. år.

Av de fire punkter som Cox (1948) satte opp, behandler denne rap

porten de tre siste.

9.3 Produktfunksjonen for detaljhandelsomsetningen

Fra klassen av mulige produktfunksjoner har vi valgt å undersöke

produksjonsstrukturen i settene av detaljhandelsmarkeder med en Cabb

Douglas-funksjon,

(9-1)

s = omsetningen

L = arbeidsinnsatsen

... ThofLett-t (1960), s. 5, diskuterer hierarkiet av produktivite
ter, og sier "Productivity is a function of the entity under study and
of that enti"ty as part of a ... system".

1 _



K = kapitalinnsatsen

S, L, K ~ 0, al, a2, A > 0, E(~)
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°og gitt varians.

Her er ~ en variabel som fanger opp övrige forklaringsvariable. Denne

funksjonen som er en variant av den mer generelle konstantelastisitets

funksjonen, har visse egenskaper som vi skal diskutere betydelsen av for

detalj handelsoms etningen.l

I funksjonen inngår omsetningen, S, som produksjonsvariabel, men

ikke vareinnsatsen, X
D

• Mot bakgrunn av vår tidligere diskusjon kan

dette synes underlig. Siden ornsetningsvariabelen som er vår eneste ob

serverbare produksjonsvariabel, er i verditerrner,

og

s = PQ

DQ = f(L,K,X )

(9-2)

(9-3)

viI den egentlige produksjonsvariabelen, Q, også bli uttrykt i verdi

termer. Hverken Q eller XD er observerbare, men når vareinnssatsen,

d.v.s. XD, er proporsjonell med omsetningen kan det vises at vareinn

satsen kan elimineres fra produktfunksjonen. 2 Dette er en rigorös an

takelse, men den er bestemt av tilgangen på observasjoner. For å eli

minere skadevirkningene av den noe, har vi valgt å dele produksjonen

opp i produksjonsornråder. På den måten er det tatt hensyn til både va

riasjoner i produktfunksjonens form og marginalene for respektive om

setningstyper. 3

Produktfunksjonen er en spesifikasjon av relasjoner i en simul

tan sammenheng der både produksjonsmengde og faktorinnsats besternmes

under visse vilkår. 4 Vi estimerer gjennomgående grense- eller produkt

elastisiteter, al og a2, i enkle likninger og kan derfor ikke uten vi

dere vaere sikre på at vi estimerer elastisiteter for en produktfunk

sjon og dessuten fins muligheten at estimatene viI vaere Ifbiasedlf.5

Cobb-Doug1as funksjonen har fått det te navnet etter dem som
först testet den, Cobb ~ Vougl~ (1928), se Vougl~ (1967) i ~own (1967).
Funksjonen b1e utvik1et av Wie~~ (1934). Se også watt~ (1963)
samt Nenlove (1965).

2 Se Minh~ (1963), s. 7 - 8.
3 Handelens marginaler varierer for produksjonsområdene, se SOU

1968:6.
4 Se kapitel 2 samt B~g~tnom (1967).
5 Framgangsmåten innebaerer at vi utsetter oss for det såka1te

simu1tanitetsprob1emet. Se Hildebnand ~ Liu (1965), (forts.)
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Dette problemet kan vanskelig gis en tilfredsstillende lösning i denne

undersökelsen. Hva den förste delen angår, gir selve produksjonsforlö

pet en viss hjelp. Et detaljhandelsforetak kan ikke få omsetning i

stand bare med hjelp av teknikk og innsatsfaktorer, for der skjer ingen

fysisk transformasjon og lagring av produktene. I resonnementet for fo

retaket viI det inngå en forventning angående etterspörselen. Vi antar

derfor at foretaket, ex ante, og for hver produksjonsperiode når det

gjelde bestående anlegg, har en etterspörselsforventning, E(S), som lig

ger til grunn for en simultan bestemmelse av de tre mengdene S, L og K.

Dette innebaerer ikke at problemet er forandret til et problem med usik

kerhet. Sambandet mellom S og (L,K) er fremdeles eksakt , og når utfall

et i l1ver periode stemmer med forventningen, er situasjonen også til

naermet deterministisk. Muligheten for variasjoner i positiv eller ne

gativ retning er imidlertid farholdsvis stor for handelsforetakene spe

sielt med tar~e på ettersleping i tilpassingen til negative avvik. For

produksjonsområder med sterk etterspörselsökning, kommer vi derfor rime

ligvis til å få "biased" estimat likedan som tilfellet blir det for

stagnasjonsområder. 1 Dette problemet tas opp for hvert produksjonsom

råde.

Når(al + a2) = l er funksjonen (9-1) homogen av förste grad. 2

Ved estimeringer på et grunnlag som vårt, skulle vi avstå fra ytterlige

informasjon med en slik antakelse ettersom den utelukker ultra-passum

tilfellet. Når det ikke forutsettes at vj har en pari-passulov, har vi

fölgende viktige tekniske egenskaper,

åS = (Xl (~)
åL L

d.v.s. grenseprodl~tivitetenfor arbeidsinnsatsen,

d.v.s. grenseproduktiviteten for kapitalen, og

(9-4)

(9-5)

j.

... s. 26 - 27. Se M~chaQ g Andn0W (1944), Haav~mo (1944).
C~t (1966) bygger sin framstilling hovedsakelig på simultane lik
ningssystemer mens Mal~nvaud (1966) legger störst vekt på enkle lik
ninger. Grense- og produktelastisitet er synomer.

l Problemet kan reduseres noe med "two stage regression", men
dette er ikke utfört her. Istedet er residualene gransket.

2 Se ~0m~ (1968), s. 64 - 66.
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(9-6)

som er omsetningsakse1lerasjonene og der x~ er deta1jomsetningens pro

duksjonsfaktorer, L eller K. Vi kan lett se at produktfunksjonen er

konveks når O < al < l og O < aZ < l. Det er vel kjent at substitusjons

elastisiteten for en Cobb-Douglas funksjon alltid er l uansett hvilken

produksjons1ov som gjelder. 1 Modellen for fork1aring av produksjonsstruk

turen forutsetter dermed en form på produktfunksjonen som er den samme

for alle produksjonsområder. I et todimensjonalt diagram er variasjons

mulighetene begrenset til en, nemlig nOMk.je1lJ..ge- J!..UeJL J.. pJ!..aneX. 2

Når priser og markedsforhold spesifiseres, kan optimale innsats

mengder utledes av systemet. At foretakene, men ikke produksjonsområ

dene, er pris fas te kvant~tilpassere i alle markeder er ingen urimelig

antakelse for flere produksjonsområder. Under forutsetning av at aggre

geringsproblemene er löste og elastisitetene er "unbiased", viI disse

likevei kunne vaere uriktige, nemlig når produksjonen er etterspörsels

påvirket og det ikke er tatt hensyn til dette. Etterspörsels- og pris

elastisiteter er fölgelig viktige for bestemmeisen av faktormengder for

et produksjonsområde. Også dette problemet har vi forsökt å ta hensyn

til gjennom grupperingen av omsetningen i produksjonsområder. Fram

gangsmåten skiller seg fra den Hildebnand ~ LJ..u (1965), s. 46 - 9, dis

kuterer, og som går ut på at etterspörse1selastisiteten (prise1astisi

teten) föres inn i produktfunksjonen.

9.4 Produktivitetene og teknisk utvikling

Produktivitetene utgjör nå settet

S/L alS/L]

S/K aZS/K

B~em~ (1968), s. 64 - 66.
Se kapitel 3.

(9-7)
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hvilket er en betydelig utvidelse i forhold til den informasjonsmengde

som tradisjonelt har inngått i undersökelser av produktivitetsforhold

for detaljhandelen. 1 Grenseproduktivitetene bestemmer gjennomsnittspro

duktivitetenes forandring, men forklarer likevel ikke forandringene.

våre tidligere diskusjoner har foretakene blant et begrenset antall mu

ligheter for tilpassing ex post, fått utpekt teknisk utvikling hvilket

i situasjonen som den nå er formulert, innebaerer skift i produktfunk

sjonen. For å kunne bestemme den innflytelse teknisk utvikling har for

produktivitetene, må vi gå indirekte fram, og formulerer först likning

en (9-1) om til

a a A
Set) = AL(t) lK(t) 2e t (9-8)

At
der e er et trendledd og A en skiftfaktor som i litteraturen går un-

der navnet teknisk utvikling. 2 Likningen (9-8) som her er oppfört uten

spesifikasjon av våre antakelser om andre variablers innflytelse, gir

utgangspunktet for den type analyse vi foretar, nemlig en undersökelse

av utviklingen basert på den relative forandringen mellom to tidspunkter.

For undersökelsen av utviklingen, förer vi först likningen (9-8)

over i logaritmisk form,

log Set) log A + al lo'g L(t) +

0.2 log K(t) + At + ut

(9-9)

der E(u) = O og V(u)

sjon fås til slutt,

2o. Etter derivering med hensyn til t og divi-

S ai + Sk + A + u (9-10)

der s, i og k er hetative forandringer i ornsetning, arbeids- og kapital

innsats. 3 Likningen (9-10) gir det direkte grunnlaget for beregning av

respektive gjennomsnittsproduktiviteters forandring. Dessuten får vi

fra A informasjon om den totale årlige forskyvningen i produktfunksjon

en og vi vet da at et nöytralt skift krever uforandrete faktorpropor-

Se avsnitt 9.2
Se eksempelvis Abehg (1969).
Dette er ikke eneste mu1ighet for å studere utviklingen. Al

ternativt kunne vi ha estimert produkte1astisiteter med to tverrsnitt
samtidig.
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Fra likningen (9-10) viI vi vaere istand til å bedömme den tosjoner.
tale "tekniske utviklingens" betydelse for forandringen i arbeidsproduk-

tiviteten, men vi viI sakne muligheter for oppdeling i komponenter

hvilket eliminerer prövning av flere betydelsefulle hypoteser. Det

gjelder tJtaMal66jOYl.-6-6:töJULe1.-6eVL-6 ennek-t, vaJte.oammeVl.-6etrU-ngen og VCUlene-O

enneR:t nO~ anbeid6k.oenni-6ien:ten, enneQ:ten av no~an~ngen i aJtbeid6~an

teYL-6 -6ammeYL6 etning, enneR:ten av u..:tvikL.i.n.g en. i fGap-UaLstag ene m. m. Der

til kommer en6ek-ten av mCUlfGede:t-6 o~gani-6a-6jon.. Her er det for det förs

te spörsmål om etterspör~elen etter produktet og tilbudet på faktorene

er elastisk hvilket påvirker optimaliseringsvilkårene. For det andre

har vi markedsstrukturen med hensyn til konkurrerende enheter og fore

tak. I en viss utstrekning kan vi öke vår informasjon om markedets be

tydelse på en indirekte måte, d.v.s. utenfor A, idet vi undersöker ar

beidsproduktivitetens samvariasjon med andre variabler i observasjons

settene. 1

MOdellen i (9-10) pröves for livsmiddelso~etningenidelmarkeder

og markedsområder, se også kapitel 13.

9.5 Produktivitetene og variasjonsfaktorer

Mens modellen (9-10) knyttes for analyse av forandringen for et

produksjonsområde over tiden, og A forklarer forskyvninger i produkt

funksjonen, har vi ingen ~vaJteYl.de måte for innföring av variasjons

effekter i en tverrsnittsundersökelse. Likningen (9-1) har selvsagt

gyldighet forutsatt at estimatene for produktelastisitetene er "unbias

e~,.2 Ettersom våre datasett kommer fra markedssett som er observerte

på samme tidspunkt, vet vi at når etterspörsels- og tilbudsforhold samt

produktfunksjoner og övrige forholder identisk like, får vi - tautolo

gisk - en ett-punktslokalisering i et isokvantdiagram, alternativt et en
hetskvantUID6diagram, se satt~ (1966). I kritikken mot estimering på

tverrsnittsmateriale gjöres det gjeldende at homogeniteten i observa-

Under forutsetningen at (al + av = l hvilket også innebaerer
en implisitt forutsetning om perfekt konkurranse, kan det vises at al og
a2 er lik faktorandelene i nettoforedlingsverdien. Dette var det opp
rinnelige problemet, se Voual~ (1967).

2 Dette er et sentra1t spörsmål i estimering av e1astisitetene
på tverrsnittsrnateria1e. Se Hitdeb~aYl.d g Liu (1965), Nentove (1965),
Ktein (1953), og og så M~-6ett (1967).
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sjonene ikke gir estimat som er statistisk signifikante. l Det synes

ikke rimelig å akseptere dette apriori ettersom dette skulle innebaere

at ingen måling kan utföres. En viktig prob1emstilling for oss er å

estimere markedsstörrelsens betydelse for arbeidsproduktivitet og pro

duksjonsenhetenes störreIse. En mulighet som da oppstår hvis forsöket

med estimeringen av produktelastisiteter mislykkes, er at faktorpropor

sjonene i markedene samvarierer med andre variable, nemlig slike som er

å betrakte som bestemmelsesfaktorer for arbeidsproduktivitetens varia

sjon i produksjonsområdet. 2 ProduktfunksjoDen i tverrsnittet er

(9-11)

der ~ har vanlige egenskaper med hensyn til forventet gjennomsnitt og

varians. 3 På logaritmis,k form blir lilmingen (9-11) linear i logarit

mene og produktelastisitetene kan estimeres med minste kvadraters me

tode på

log S log A + a log L + S log K + ~ (9-12)

I.,

Vi kan teste om (9-12) virkelig er en Cobb-Douglas. Hvis lönnen, w, er

eksogen hvilket vi på gode grunner kan gå ut fra, tas

log (SnjL) = Ya + Yl log w + ~ (9-13)

der S~~ er renset for varekostnaden. Det kan vises at Yl ikke får av

vike signifikant fra l, ellers forkastes hypotesen. 4

9.6 Modell- og estimeringsforutsetninger

Når en modell som (9-12) legges til grunn for estimering, er det

ikke uten videre gitt at koeffisientestimatene blir forventningsrette

eller meningsfulle overhodet. En forutsetning for dette er selvsagt at

modellen er rimelig. Rimeligheten i å pröve med en Cobb-Douglas-funk-

Se Mi~h~ (1963), s. 14 - 15, som også peker på at en gruppe
ring liknende den vi har utfört for produksjonsområdene har fordeler.
CJtaYnVL (1969), s. 247, utpeker nettopp en "industry" som "the proper
province of production studies".

2 Begge disse mulighetene pröves, se kapitlene 11 og 12.
Alternativt finner man eU + v der v er et spesielt "disturbance"

uttrykk, se Nenlov~ (1965).
4 Se CJtameJt (1969), s. 249; Mi~ha-6 (1963), s. 9.
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sjon på undersökelsens produksjonstype og -aggregat, er like rimelig som

at man bruker Cobb-Douglas-funksjonen på andre områder. 1

En annen forutsetning er like viktig, nemlig at variabIene i mo-

dellen (9-12) ikke står,i et slikt forhold til utelatte variable at

dette påvirker estimatene. Ved tidsserieanalyse er dette det kjente

autokorrelasjonsproblemet der det stokastiske uttrykket i vaerste fall

kan vaere sammensatt av seriekorrelasjon mellom alle variable, feil i

den avhengige variabelen m.m. 2 Konsekvensene av autokorrelerte forstyr

relser er i vårt tilfelle som bygger estimatene på minste kvadraters

metode at estimatene for al og a2 er dels "biased" og dels at de blir

undeJL(U)timeJr:te.. Sannsynligheten for at våre estimat skal bli feilakti

ge på grunn av autokorrelasjon, kan ikke bedömmes eksakt, men med to

observasjoner i tiden, er den neppe stor.

Istedet innebaerer multikollineraiteten et större problem. Det

fälger av teorien at ved perfekt tilpassing og pari-passu produksjons

lov, viI faktorinnsatsene vaere perfekt korrelerte ettersom faktorpro

porsjonene er konstante ved skalavariasjoner. 3 Varierer faktorpropor

sjonene i observasjonene, kan dette skyldes feil i dem. Varierer de

dessuten i virkelighe~en, kan det skyldes forskjellige tilpassingsbe

tingelser i markedene og varierende grad av effektivitet i foretaksled

ningene. Slike variasjoner vanskeliggjör både estimatene, som kan vaere

"biased" og tol1mingen avestimatene ettersom varierende betingelser

kan skape identifikasjonsproblemer. Faktorinnsatsene i observasjonsset

tet er korrelerte, men ikke perfekt korrelerte innbyrdes eller med and

re variable i korrelasjonsmatrisene. Det er derfor et spörsmål om gra

den av feil i estimatene. Nettopp på grunn av variasjonsårsaker som

ikke kan undersökes naermere, kan slike feil ikke kvantifiseres. På

den andre siden fins der ingen grunn til å forutsette at spesielt mål

ingsfeil ikke fins og at alle forutsetninger for "unbiased" estimat er

oppfylte.

Se watt~ (1963).
Se Jo hM:to YL ( l 963), ch . 7.
Når omsetningen i plan og utfall stemmer overens, c.p. Multi

kollinearitetsproblemet utgjör et alvorlig hinder for empirisk analyse
av teorien som omfatter et langt större antall determinanter for trans
aksjonsetterspörsel og -tilbud enn som kunne ha inngått i en regressjons
modell selvom observasjoner hadde fore1igget. Cnam~ (1969), s. 102,
sier: "There is no known device to cure mu1tico11inearity".
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Det er blant annet med tanke på de problemer som er fobundet med

estimeringen, som denne undersökelsen er bygget opp på produktgrupper i

forskjellige produksjonsområder i detaljhandelsomsetningen. Strukture

ringen av hele omsetningen er da å betrakte som en metode for reduksjon

av feil. Dette eliminerer ikke feilene i hver individuell produktgruppe

men de får ikke influere på andre grupper. Metoden muliggjör også sam

menlikning av estimat for produktgruppene der vi vet at tilpassingsfor

utsetningene har vaert ulike.



KAPITEL 10 PRODUKTIVITETSUTVI KL INGEN FOR LIVSMIDDELSOMSETNINGEN

197

10.1 Innledning

Vi har valgt å pröve en modell for produktivitetsutvik1ingen for

et produksjonsområde i detalj handel en , nemlig 1ivsmiddelsomsetningen. 1

Vi har beregnet årlige ti1vekster i om6etning og faktorinnsats for pe

rioden 1950 - 1963 med et kort ti1bakeb1ikk på perioden 1930 - 1950.

Produksjonsområdet har imid1ertid forskje11ige undergrupper for disse

to periodene. Vi fant det uti1strekke1ig å avgrense analysen ti1 for

holdet me110m produksjonsutvik1ing og faktorutvikling i en produktfunk

sjon og har derfor utvidet analysen ti1 å inkludere markedsstärre1sens

innflyte1se. På. den måten er det mu1ig å få klarlagt en del av den inn

f1yte1se forskje1ler i betlngelser kan ha for produktivitetsutviklingen.

Et spesielt problem i denne sammenhengen oppstår ved tolkning av de es

timerte parametrene. Vår produktfunksjon har en rekke problematiske

forutsetninger om konkurrenseformene på respektive produkt- og faktor

markeder. Dette spörsmålet som gjelder i hvilken grad forutsetningene

er oppfylte eller ikke, er et genere1t problem som ikke kan gis en helt

tilfredsstillende läsning.

Et armet problem gjelder effekten av skalavariasjoner i produk

sjonsområdets undergrupper. Grupperingen er her foretatt etter antatte

forskjeller i produktfunksjoner og kapasitetsutnyttelse.

10.2 Produksjonsområdets inndeling

For å undersöke utviklingen i livsmiddelsomsetningen er det nöd~

vendig å bygge opp produktgrupper som er homogene i forhold som er vik

tige ikke minst med tanke på at vi skal estimere en enkel relasjon. 2

Den strukturelle effekten er likeveI ikke helt under vår kontroll, men

kan reduseres noe med hjelp av gruppeinndelingen.Denne framgår av fö1

gende:

En kortere redegjörelse for et tilsvarende forsök for bekled
ningsvareomsetningen gis i kapitel 13.

2 Se Cnam~ (1969), ch. la.
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Periode 1930 - 1950

Livsmiddelshandel

Delmarkeder

Periode 1950 - 1963

Al1-livshandel

Markedsområder

Delmarkeder

Övrig livsrrdddelshandel

Markedsområder

Delmarkeder

(Se appendiks l.)

Fra tilgjengelige grunndata i offentlig statistikk er gruppene

bygget opp etter en antakelse om homogenitet i produkt og teknikk. Man

bör natur1igvis vaere oppmerksom på at dette ikke er noen generell lös

ning, for det å skape homogenitet i tidshenseende er et betydelig in

deksproblem. For perioden 1930 - 1950 er livsrniddelshandelen aggregert

over alle undergrupper ti1 tross for at den sterke bransjeoppdelingen

tyder på uliheter i produksjonsbetingelser. Antakelig varierte dog va-

-resammensetningen (separate subsett i XD) mer enn teknikk~n. Problemet

er forövrig å finne felles minste homogene grupper for årene 1930 og

1950. Dette har gitt en gruppe for perioden. VaIget av to grupper for

den andre perioden er dels bestemt av samme forhold, men spredningen av

selvbetjeningsteknikken fant först og fremst sted i den ene gruppen.

Vi antar at forskje1len i teknikk mellom disse to gruppene forklarer

deres differensierte tilvekst. På lang sikt er substitusjonsmulighete

ne for innsats og produktstruktur betydelige. Gruppene atl-liv~handel

og övnig liv~handet har derfor i perioden antakelig gjennomgått betyde

lige forandringer hver for seg. Ser man gruppenes utvikling mot bak

grunn av den totale livsmiddelsomsetningens utvikling, som i perioden

1950 - 1963 var 1.5 %p. år, tok att-liv~handelen ikke bare den vesent

lige delen av tilveksten i etterspärselen, men også en betydelig del av

etterspörselen for övnig liv~handet. Vi har da all-livshandelen som en

betydelig efu,pa~iv produktgruppe , mens övrig livshandel var klart ~.tag

nenende. l I en produktivitetsanalyse er dette en interessant konstella-

Det er produksjonsanleggene undersökelsen gjelder og ikke fo
retakene. Mange no~e.ta~ byttet naturligvis produksjonsteknikk i perio
den, d.v.s. gikk over fra övrig livshandel til all-livshandel.
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sjon, ikke minst på grunn av at utviklingen viI dels vaere substitu

sjonsbestemt fra etterspärselen og dels teknikk- og faktorprisbetinget

i tilbudet.

10.3 ~etning og faktorinnsats

Egentlige tidsrekker foreligger ikke for detaljhandelens o~et

ning og innsatsfaktorer i settene av markeder. I regresjonene for hver

produktgruppe inngår derfor variablenes relative forandringer mellom

årene 1950 og 1963 samt mellom 1930 og 1950. Spörsmålet oppstår da om

disse årene avviker fra årene omkring hvert av dem. Ettersom mulighe

tene for å justere observasjonene for eventuelle unormale forhold ikke

foreligger, kan vi bare anta at slike ikke har gjort seg gjeldende.

Den betydelse dette har er at hvis observasjonene avviker, innebaerer

det at observasjonene ikke kan henföres til punkter på den langsiktige

produksjonsutviklingskurven. Anta at observasjonen i t l er et punkt på

en korttids produktfunksjon som tangerer den langsiktige, og at observa

sjonen i t z gjöres i det punkt der korttidsfunksjonen tangerer lang

siktsfunksjonen. Da viI en del av forandringen mellom t 1 og t z måtte

forklares som resultat aven korttidstilpassing og ikke bare som lang

siktig forandring. Man kan forestilIe seg tilpassingen som en serie

forandringer i kortidsfunksjoner mellom t l og t Z. 1

Omsetningen er beregnet i faste priser og kan derfor betraktes

som et tilnaermet volummål hvis forutsetningen om uforandret detaljhan

de1sinnsats pr. o~etningskrone holder. Ved beregningen av ornDetningen

i faste priser er det tatt hensyn til prisvariasjoner for markedene. 2

Holdbarheten i forutsetningen om konstant produkt pr. omsetnings

krone lar seg vanskelig vurdere, men den kan utsettes for en viss test

ing i en sensitivitetsanalyse. Dette er imidlertid ikke gjort her.

~bei~~nno~ener beregnet i heltidssysselsatte. I beregning

ene er det tatt hensyn til reduksjoner i arbeidstiden. 3

Se kapitel 2, og ellers satt~ (1966). Angående det private
forbruket, så er det belyst i tidsserier, se Bentzet (1957) og Alb~~

~on ~ Endn~di (1966).
2 Prisvariasjonene er framkommet etter omfattende undersökelser

av prismaterialet i "dyrort"-statistikk for forskjellige år.
3 Arbeidstidsforkortelser er gjennomfört i lov, men loven har

ikke hatt gyldighet for hele detaljhandelsområdet ettersom en del av ar
beidsinnsatsen ikke kornner fra a~uatte. vi har likevei antatt at övrige
sysselsatte har fått kortere arbeidstider, men ikke like mye. Dette kan
ha påvirket "pris"-forholdet mellom ansatte og ikke ansatte. Vi har an
tatt at arbeidstidsforkortelser har hatt like stor effekt i alle markeder.
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Kap~nn6~en utgjör det store problemet i de fleste produk

sjons~~dersökelser. Vi har tatt utgangspunkt i de lokaler detaljhan

delen hadde år 1963, som er det eneste år det fins loka1observasjoner

for, og etter omfattende undersöke1ser av variable som kapita1utvikling

en rimeligvis burde vaere korrelert med, kommet fram til en variabel

for kapitalinnsatsens forandring 1950 - 1963. 1 Dette gje1der begge om

setningsgrupper, men hjelpevariablene har ikke vaert de samme ettersom

det er grunn ti1 å tro at den vesent1ige delen av övrig livshandel ut

förte sine aktiviteter i samme lokaler begge år. Kapitalinnsatsen har

også en kvalitativ side, og det er grunn til å anta at kvalitetskravene

har öket lokalstörrelsens utvikling for gjennomsnittsbutikken. 2

Vekstratene for omsetning, arbeidsinnsats og kapitalinnsats

framgår av tabell 10.1.

Det mest interessante i tabell 10.1 er utviklingen for de to pro

duktgruppene i perioden 1950 - 1963. All-tiv~handet~n i markedsområ

dene hadde en betydelig ökning i alle tre produksjonsvariablene, mens

atl-l~v~handeten idelmarkedene hadde små årlige forandringer i faktor

innsatsen, men en betydelig omsetningsökning. Forskjellen mellom del

markedene og markedsområdene som de er en del av, forklares med konver

tering fra andre produktgrupper til att-tiv~handet og med investeringer

i nye boligströk 0.1. Kapitalinnsatsen idelmarkedene viser - selvom

observasjonene er noe usikre - en årlig minskning. Denne forklares av

nedlegging av produksjonsenheter i produktgruppen.

Mens alt-tiv~handet~n er ekspansiv, er gruppen övnig ~v~m~dd~

om~et~ng i enda sterkere grad stagnerende. Tilbakegangen er sterkest i

markedsområdene hvilket dels forklares med konverteringen og dels med

en antatt etterspörselsökning etter större transaksjoner. Spredte ob

servasjoner av innkjöpfrekvensen tyder på dette. 3 Interessant er det

også at omsetningsminskningen i den stagnerende gruppen var betydelig

Omfattende undersökelser er foretatt for byggningsstatistikk
m.m. for respektive markeder. For utviklingen av kapitalinnsatsen i
all-livshandelen resulterte dette i to alternative sett av forandrings
rater for kapitalen hvorav det ene "forsiktige" ble forkastet.

2 Vi har dels en overgang fra lagerlokaler til butikklokaler
som öket sin andel av totallokalene, og dels en ökning i begge som föl
ge av ny teknikk, og dels en kvalitetsökning som fölge av den vanlige
standardökningen for lokaler. Det betydelsefulle i denne sammenhengen
er dog at all-livsgruppen antakelig fikk en relativ kvalitetsökning som
ikke kan kvantifiseres.

3 Se kapitel 6.
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större enn minskningen i den beregnede kapitalinnsatsen. Denned bör

kapitalinnsatsen i den gjenvaerende delen av gruppen egentlie vaere

overoptimalt tilsatt, eller med andre ord viI kapasiteten vaere dårlig

utnyttet. Ser man på kapitalinnsatsen pr. arbeidskraftsenhet, finnes

den störste forandringen (ökningen) i den stagnerende gruppen, men det

te kan vanskelig tolkes som produktfunksjonstilpassing.

TABELL 10.1 Ah.Ltg lLe1..a.:tiv 60lLaJ1dJr.iYLg ~ om.6 et~J1g, aiLbeic:L6~J1YUa.;U:, og

kap~nn6~ nOlL liv.6midd~handet 1930 - 1950, 1950 

1963

Produktgruppe/marked Omse!ning Arbeids- Kapital-
s innsats innsats

i ic
1930 - 1950:

Livsmiddelshandel 4.3 2.3 0.9

1950 - 1963:

All-livshandel

Markedsområder 7.6 4.1 5.2

Delmarkeder 4.8 0.3 -0.7

Övrig livshandel

Markedsområder -9.4 -10.4 -6.8

Delmarkeder -7.2 - 9.0 -4.6

Kilde: Egne beregninger.

Forandringsratene i tabell 10.1 omfatter ikke såka1te varehus i

livsmiddelsomsetningen ettersom disse ikke eksisterte år 1950. 1

Gjennomsnittsproduktivitetenes forandring samt den årlige for

andringen i forholdet me110m den beregnede kapitalinnsatsen pr. enhet

arbeidsinnsats, fås av tabell 10.1 Gjennomsnittsproduktivitetene er her

de vanlige partielle produktivitetene. 2 Produktivitetsutviklingen er

gjengitt i tabell 10.2 som viser to slage pfLoduktivitet.6gap. I det ene

tilfellet er der en forskjell i arbeidsproduktiviteten - det såkalte

produktivitetsgapet er som regel knyttet til arbeidsproduktivitetens

l

2
Se kapitel 11 og 12.
Se diskusjonen hos K~n~ek ~ Sato (1963), s. 978.
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gj ennomsnittlige forandring - mellom .ota.gYLeJLeYLde. og e.k..opan..oive. produkt

grupper. I det andre tilfellet er der forskjell mellom manQe.d6omnåd~

og detmanQe.d~ hvilket tyder på en absolutt lavere produktivitetsutvik

ling utenfor de store detaljhandelsmarkedene.

TABELL 10.2 P~oduQtivJ..te.te.YLe..o åhtige. no~aYLd~YLg 1930 - 1950, 1950 -

1963. P~o.o e.n.t.

Produktgruppe/marked Arbeids- Kapital- Kapital-
produk- produk- arbeids-
tivite- tivite- raten
ten ten (k-i)
(s-i) (~-k)

1930 - 1950

Livsmiddelshandel 2.0 3.4 -1.4

1950 - 1963

All-livshandel

Markedsområder 3.5 2.4 1.1

Delmarkeder 4.5 5.5 -1.0

Övrig livshandel

Markedsområder 1.0 -2.6 3.6

Delmarkeder 1.8 -2.6 4.4

Kilde: Enge beregninger.

10.4 Estimat for produktfunksjonens parametre

Med datasettene for produktgruppene har vi fått estimat på al'

aZ og A i likningen (9-10).1 Estimatene er vist i tabell 10.3. Vi ser

at resultatene avviker fra tilsvarende estimat fra industridata idet

arbeidselastisiteten er större enn l hvilket egentlig er mot de tradi

sjonelle forutsetningene for modellen. Arbeidselastisiteten bidrar og

så hovedsakelig til den skalaeffekt som framgår av tabellen. Det er

Estimatene er beregnet med minste kvadraters metade i et re
gresjansprogram, BMD 02R, på IBM system 360. Se V~ar~ ~ Smith (1966),
s. 178 f.f. og programmanualer for BMD-prograrnmer. vi har i alle sam
menhenger bestemt seleksjonen av eksogene variable i regresianene. Der
med har teorien vaert styrende og ikke programmet noe som ellers ofte le
der til berettiget kritikk.
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TABELL 10.3 P/to dulUualJ-U-6de:teJt og O/tga.~M j OYL/.) utvikl-Ln.g

al - arbeidselastisiteten

a
2

- kapitalelastisiteten

A - organisasjonsutvikling, % pr. år

Standardavvik i parentes.

Produktgruppe/ al a 2 A R
marked %

1930 - 1950

Livsmidde1shande1 1.06 0.48 2.4 0.9365

(0.16) (0.22) (0.2869)

1950 - 1963

A1l-1ivshandel

Markedsområder 1.29 0.10 3.8 0.9413

(0.16) (0.14) (0.4822)

Delmarkeder 1.88 0.03 4.5 0.9964

(0.02) (0.03) (0.4547)

Övrig livshandel

Markedsområder 0.97 0.03 0.0 0.9061

(0.14) (0.10) (0.0527)

Delmarkeder 1.39 0.01 2.4 0.9655

(0.04) (0.01) (0.0797)

Kilde: Egne beregninger. Arbeidselastisiteten, al' er
signifikant overalt.

imidlertid ikke uten videre gitt at summen av e1astisitetene skal gis

en tradisjonell tolkning. Ettersom estimeringen innebaerer et forsök

på å legge en produksjonsoverflate over settet av maJtQed~ og ikke fore

tak, er det grunn til forsiktighet ved tolkningen. Bare arbeidselasti

siteten skulle kunne tolkes slik at grenseproduktiviteten for arbeids

innsatsen er stigende i så godt som hele livsmiddelshandelen. Dette

skulle lede til en åpenbar feilaktig konklusjon om at arbeidsinnsatsen

egentlig bör ökes ~ At grenseprodukti viteten er större enn gj ennom

snittsproduktiviteten fälger av at &1' som regel er större enn l, men

dette ser vi som uttrykk for en sterkere etterspörselsökning enn hva

spektive produktgrupper er organisert for å klare. De höye arbeidse1as

tisitetene uttrykker med andre ord et arbeidskraftsbehov, men ved over-
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gang til ny teknikk i samband med investeringer, viI den nye teknikkens

koeffisienter gjöre seg gjeldende og ~kke den observerte. Her er der

en forskjell mellom den ekspansive og den stagnerende produktgruppen,

for bare den förste n~kk etterspärselsökning i perioden. Av dette viI

vi slutte at den ekspansive gruppen spesielt idelmarkedene hadde alde

les for liten arbeidsinnsatsökning i forhold til omsetningsökningen.

For den stagnerende gruppen blir forholdet det motsatte. I begge til

feller er det kapitalfaktoren som ligger bak og utgjör den egentlige

forklaringen til elastisitetens störreIse. Den vesentlige delen av om

setningen i perioden ble produsert i transaksjoner fra en lokalpopula

sjon som forandret seg lite med hensyn til störrelse og lokalisering i

markedene. Dette kommer ikke fram i produktfunksjonen som bare tar hen

syn til nettoöblingen i kapitalinnsats. 1 Med ubetydelige muligheter

for lokalutvidelse i en gitt lokalpopulasjon (gitt bortsett fra til

skudd og nedleggelser), er også mulighetene for ökning avarbeidsinnsat

sen ubetydelige. Folk skulle ellers gå i veien for hverandre. Vi me

ner at dette forholdet kommer fram i de differensierte forandringene i

produktfunksjonens årlige forskyvninger. Med tanke på den eksisterende

detaljhandelens små muligheter for substitusjon i produks j onsfaktorene ,

velger vi å benevne dette for oftgavtMcu>joY/.l.)utv~ki.J..ng,og antyder denned

at detaljhandelens tekniske utvikling i perioden i alt vesentlig besto

av omorganisering i eksisterende anlegg med hjelp av ferdigpakkede va

rer. 2

Vurderingen av organisasjonsutviklingen er temmelig vanskelig i

vår situasjon, og årsaken til dette er dels at organisasjonsfaktoren

rimeligvis er etterspörselspåvirket og dels at faktoren er sammensatt

av både "disembodied" og "embodied" tradisjonell teknisk utvikling. Så

ledes består produksjonsstrukturen 1963 av overlevende enheter fra för

og etter 1950. Disse har ikke i like stor utstrekning kunnet gjöre

nytte av ny kapitalkrevende teknikk. Organisasjonsfaktoren gjör seg

også gjeldende ivaresettet, XD, og da som både "embodied" og "disembo

died" ettersom foretakene ikke nödvendigvis må investere for å utnytte

Jfr. diskusjonen i kapitel 80m kapitalslagene og substitu
sjonsstrukturen ex post. Man kan hevde at den ekspansive detaljhandel
en hadde overskuddsetterspörsel, eller også at kapasiteten var for li
ten og feilaktig sammensatt.
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denne eksogene tekniske utviklingen. En etterspörselspåvirket organi

sasjonsutvikling viI kunne gjöre seg gjeldende i både den stagnerende

og den ekspansive grlvpen, men kanskje mest i den siste hvis etterspör

selspåvirkningen har ~amband med ökninger i husholdningens alternativ

verdi og dermed sammenhengende forskyvninger i transaksjonsetterspörse-

len.
I neste avsnitt vises organisasjonsfaktorens andel i produksjons

forandringen. Disse beregningenebygger på forutsetningen om detaljhan

de1sproduktets konstante andel av omsetningen. Dette behöver ikke bety

at deta1jhande1sinnsatsen pr. transaksjon var uforandret.

I tabell 10.2 er det vist hvilket produktivitetsgap som eksister

te i den senere perioden mel10m den ekspanderende a1l-livshande1en og

den stagnerende övrige livsmiddelshande1en og dessuten hvi1ket gap som

eksisterte me1lom delmarkedene og markedsområdene. Settes årbeidspro

duktiviteten og arbeidselastisiteten sammen, danner produktet av dem

grenseproduktivitetens forandring. Når arbeidsmarkedene er perfekte,

ventes det at grenseproduktets verdi skal vaere lik lönnen. I denne

sammanhengen viI det vaere rimeligere å vurdere eventuell likhet med re

levante lönnskostnader. Beregnes grenseproduktivitetene på denne må

ten, får vi fö1gende forandringsrater: 1

1930 - 1950:

Hele livsmiddelshande1en 2.1 %

1950 - 1963:

All-livshandel

markedsområder 4.5 %

delmarkeder 8.5 %

Övrig livsmiddelshandel

markedsområder 1.0 %

delmarkeder 2.5

Selvom den faktiske lönnskostnadsutviklingen i delmarkeder og markeds

områder ikke er kjent, ser man at det egentlig bare er all-1ivshandel i

delmarkeder som kan ha gitt lönnsomhet ved vurdering av arbeidsinnsats

en til markedspriser. Denne produktgruppen bör også ha gitt ren vinst

idet lönnskostnadene neppe steg med 8.5 %pr. år selv ved konstante

Se kapitel 9.
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kapital-arbeidsrater. Det er verdt å spekulere over den organisatoris

ke faktorens betydelse - og framfor alt dens opprinnelse - ved en vur~

dering av grenseproduktivitetene. Dette har imidlertid lite for seg

med de kvantifiseringsmuligheter som foreligger.

10.5 Produksjonsforandringens sammensetning

De tre komponentene i produktfunksjonen er nå kjente både med

hensyn til utvikling og parametre, og dermed er det mulig å beregne re

spektive komponenters andel i produksjonsforandringen. Andelene fram

går av tabell 10.4. I den förste perioden svarte arbeidsinnsatsen og

organisasjonsfaktoren for omtrent like store ancleler av produksjonsök

ningen, mens kapitalinnsatsens beregnede andel var liten. Kapitalinn

satsens andel er overhodet liten hvilket ikke utelukker misstanker om

undervurdering. Til tross for dette viser den ekspansive og den stag

nerende produktgruppen interessante trekk. I att-i~v~g~uppen er likhe

ten med den tidligere perioden, som var kjennetegnet av livlig etable

ring, forholdsvis stor. Delmarkedenes att-~v~handet skiller seg mar

kert fra dette bildet idet mer erm 90 %av produksjonsökningen kurme

utföres uten större ökning av faktorirmsatsen. Nettopp for denne pro

duktgruppen synes det rimelig å antyde alternative forklaringer utover

de som tradisjonelt inngår i den såkal te "".:eknikkfaktoren". Noen slike

forklaringer - som alle ligger utenfor kvantifiseringens rekkevidde 

er nevnt ovenfor. Her legger vi derfor bare til en, nemlig foretakenes

utnyttelse av mulige stordriftsfordeler i transaksjonsproduksjonen som

i sin tur ble muliggjort gjennom skift i transaksjonsetterspörselen.

Dette gir antakelig også bedre kapasitetsutnyttelse, d.v.s. slakkreduk

sjon i trans~ksjonsproduksjonen.

Den stagnerende öv~~ge i~v~m~ddet~handetenhar trekk som er om

vendte av den ekspanderende gruppens. Gruppens produksjonstilvekst var

negativ både i markedsområdene som helhet og i delmarkedene. Den synk

ende etterspörselen etter gruppens produkt, ga en enda sterkere minsk

ning i arbeidsinnsatsen. Dette gir forklaringen til at arbeidsinnsat

sens andel i produksjonsminslmingen er så höy som 95 og 83 %. En sam

menlilming av organisasjonsfaktoren for den ekspansive og den stagner

ende livsmiddelshandelen i delrnarkedene antyder også at andre forhold

enn den telmiske utviklingen ivaresettet, XD, spilte en betydelig rol-
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le i den undersökte perioden. En sterk teknisk utvikling ivarene,

d.v.s. i förste rekke arbeidsbesparende, er derfor antakelig neppe en

ti1strekkelig betingelse for tilpassing i produktgrupper som allerede

er stagnerende.

TABELL 10.4 Andef.e.ne. i pftodu.fujoYL6noJtan~nge.n n0ft tiv).)midde1.-6om).)e,t

ning e.n 193O - 195O, 1950 - 1963

Produktgruppe/
marked

Andeler i prosent

Arbeids- Kapi- Org.utv. Omset-
innsat- tal- ningsfor-
sen inn- andring

satsen (100 %)
1930 - 1950

Livsmiddelshande1 47 7 46 100

1950 - 1963

All-livshande1

Markedsområder 56 6 38 100

Delmarkeder 10 -3 93 100

Övrig livshandel

Markedsområder 95 4 l 100

Delmarkeder 83 5 12 100

Kilde: Egne beregninger.

10.6 Arbeidsproduktivitet og markedsti1vekst

I hvi1ken utstrekning påvirker ulike markedsmessige forutsetning

er arbeidsproduktiviteten? Hvis arbeidsproduktiviteten varieTer syste-

matisk med markedets störreIse, så viI vi slutte at de markedsmessige
forutsetningene er u1ike. Markedets större1se kan dels uttrykkes i den

egne produktgruppens produksjon og etterspörsel, og dels i markedets

totale detaljhandelsomsetning. De årlige forandringene i disse to va

riabIene samt forandringen i produksjonsenhetenes större1se må1t i om

setning i faste priser, er vist i tabell 10.5. For perioden 1950 

1963's vedkornmende framgår det at att-tiv~gJtu.ppe.YL6 tilvekst i delmarke

dene var 1avere enn den var i markedsområdene. I begge markedsgruppene
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kunne all-livshandelen öke produksjonen mer enn totalen. All-livshan

delens ökning var störst i markedsområdene, nemlig 7.6 %mot 4.8 %.

Den sterke tilveksten ut~ntO~ delmarkedene har to hovedforklaringer.

Den ene bör rimeligvis vaere at relativoppoffringen for transaksjoner i

denne gruppen hadde en gunstig utvikIing - sett fra gruppens synspunkt.

Den andre forklaringen kan med stötte i kapitaltilveksten antas å gå ut

på at gruppen hadde en relativ produktforandring som muliggjorde större

transaksjoner i XD i all-livshande1en utenfor delmarkedene. Ingen av

disse oppslagene til forklaring kan kvantifiseres.

TABELL 10.5 Å~g 6o~andning i om~etning tot(~ nO~ mah~~d~n~, 60~

P~OdLL~ghuppeJt og ph. pfLoduf06joVL-6~nhu 1930 - 1950, 1950 

1963

Totalt Produkt- Produkt-
(ST) grupp enhet

_____________-----.;CSLi )__C,"--S,--/F~)_l_

3.9 7.6 5.1

3.2 4.8 5.9

3.9 -9.4 0.1

3.2 -7.2 0.3

1930 - 1950

Livsmiddelshande1

1950 - 1963

All-livshandel

Markedsområder

Delmarkeder

Övrig livshandel

Markedsområder

Delmarkeder

5.1 4.3 3.4

Kilde: Egne beregninger. Se også tabell 10.1 og 10.2.

1 Fullstend~g: SLi/Fi der i går over produkt
grupper. L og i er heretter slöyfet.

For å undersöke hvorvidt der foreligger et systematisk samband

mellom arbeidsproduktiviteten og rnarkedsstörrelsen, ble en modell basert

på

s S S
S/Li = A(S/F) lSL~ST3eAt; i går over produkt-

l grupper.
(la-l)
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prövet. (Se syrnbolene i tabell 10.5 og i syrnbollisten.) Denne modell

en bli utviklet på vanlig måte, og estimering ble utfört for respektive

produktgrupper. Estimatene for Slog 82 som er produktgruppeelastisi

teten og markedselastis~teten ?le ikke signifikant forskjellige fra

null. Dermen kan vi slutte at markedens tilve~t ikke påvirket arbeids

produktiviteten idette materialet. l Tilveksten i produksjonsenhetenes

störreIse, som ikke var korrelert med markedsvariablenes forandringer,

ga positive utslag i flere produktgrupper, men mest for stagnasjonsgr~~

pen. Estimatene for SI ble:

R

1930 - 1950

Livsmiddelshandel

1950 - 1963

All-livshandel

Markedsområder

Delmarkeder

Övrig livshandel

Markedsområder

Delmarkeder

0.54 0.19 0.429

0.37 0.16 0.489

0.21 0.05 0.447

0.46 0.08 0.779

0.54 0.09 0.638

Her ser man at enhetse1astisiteten er större i stagnasjonsgrup

pen enn i den ekspanderende gruppen. Tolkningen er da at gitt at en om

setningsökning pr. produksjonsenhet kommer istand, så viI parameteren

81 si hvilken effekt for arbeidsproduktiviteten som alt annet like er å

vente. Problemet er imid1ertid at ti1veksten i produksjonsenhetenes

större1se må1t i omsetning til faste priser, er helt ubetyde1ig.

10.7 Produktivitetsutvik1ingen og markedenes effektivitet

I dette kapitlet er det först og fremst p~tiette produktivitets

sammerilienger som er studert. For den ekspanderende og stagnerende 1ivs

middelshande1en 1950 - 1963 har det vaert mu1ig å estimere parametre som

Korrelasjonskoeffisienten for markedenes absolutte störrelse
og tilvekst avviker ubetydelig fra null.
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har virket i undersökelseperioden. Disse produktgruppene tilbyr imid

lertid sine tjenester i et marked der også en ikke studert produkt

gruppe, varehusene, inngår. Utviklingen for alle tre gruppene er ikke

separate men undergitt en fordelingspararneter for etterspörselen etter

transaksjoner. Denne fordelningspararneteren har ikke inngått ekspli

sitt i vår analyse, men det synes klart på bakgrunn av de resultater

som er framkommet at denne störrelsen ikke kan neglisjeres.

Opplegget som har gått ut på å undersöke partielle samrnenhenger,

hindrer også bestemmelse av markedenes effektivitet ettersom denne må

veies fram vla produktgruppenes andeler i markedenes totale livsmiddels

orn6etning. Dette gjelder også markedenes produktivitetsutvikling. 1

Se kapitel 14. Markedenes totalproduktivitet og effektivitet
inngår i en delrapport som er under arbeid.
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11.1 Innledning

I foregående kapitel gjorde vi et forsök på å tilpasse en Cobb

Douglas-funksjon på produktgrupper i livsmiddelsomsetningen. Et slikt

forsök avhenger av såvel modell som observasjoner. Idette tilfellet

ble regresjonene bygget på forandringer mellom to tidspunkter. VI går

nå videre med tilpassing av produktfunksjoner på produksjonsområdet pro

duktgrupper for året 1963. For variasjonsanalysen tas utgangspunkt i

en Cobb-Douglasfunksjon som utvikles i flere forskjellige modeller for

at det skal vaere mulig å undersöke effekten av det absolutte nivået

for variabler som ikke kunne pröves i modellen for produktivitetsutvik-

lingen.
Den siste delen av kapitlet behandler interaksjonsproblemene i

livsrniddelsproduksjonen og viser omtrent hvor langt det er mulig å kom

me i en slik analyse med begrensede observasjoner. Samtidig viser det

te avsnittet noe av det observasjonsbehov som oppstår når interaksjons

problemene skal analyseres.

11.2 Produktgruppene

Produktgruppene i livsmiddelsornsetningen er de samme som i kapi

tel 10, men for året 1963 tillater grwuunaterialet en ytterligere opp

deling etter teknikk. Forskjellen me110m atf-liv~handet og övnig liv~

handel består i varesammensetningen, for man kan anta at all-livshande

lens varesett inneholder den övrige livshandelens varesett som subsett. 1

Inndelingen etter teknikk gir rnuligheter for å undersöke om produkt

funksjonene er de samme for alle produktgrupper hvilket skulle innebae

re at en pari-passu produksjonslov gjelder for disse.

Omsetning og faktorir~sats skiller seg for de tre teknikkgruppe

ne ornsetningen deles inn i. I tabell 11.1 inngår produktgrupper med

xD (övrig l.) E XD (all-livs), se kapitel 3, og om observasjo
nene i S:t~-tL6k.a meddelanden, H 1967:73.
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undergrupperinger etter omsetningsteknikk samt o~etning og faktorinn

sats pr. produksjonsenhet i markedsområder og delmarkeder. Varehus er

oppfört som en egen gruppe, men hörer naturlig sannnen med -6elvbe:tjent

afl-liv-6handel som er den störste undergruppen. Det er först og frernst

i omsetningens störrelse pr. produksjonsenhet (S/F) som gruppene skil

ler seg fra hverandere, men også i arbeidsinnsats pr. enhet (L/F) og

kapital-arbeidsraten Kl/L. Kapital-arbeidsraten er uttrykt i kvadrat

meter salgslokale pr. heltidssysselsatt. I tabellen inngår antall hus

holdninger i forhold til arbeidsinnsatsen, H/L og denne kvoten sier en

del om den tetthet produksjonsenhetene i hver gruppe har i respektive

markeder. Varehusene skiller seg klart fra övrige grupper med hensyn

til omsetning og arbeidsinnsats. l

TABELL 11.1 Om-6e;tning og naktoJtiVLVL-6at.-6 pfL. pfLodu.k.-6jOVL-6e.VLhe;t 1..- uVJ.:,m1..-d-

deLt,omJ.:,etningen 1963. (SymboteJL, J.:,e. -6ymboUMte.) Stan-

dOJLdavv1..-k. 1..- pMente-6.

Produkt
gruppe

Markedsområder

S/F L/F K1/F
1000 kr

Delmarkeder

H/L S/F L/F Kl/F H/L
1000 kr

Al1-1ivshandel

Selvbetjening

Partiell
selvbetjening

Manuell
bet j ening

ÖVrig livshandel

Selvbetjening

Partiell
selvbetj ening

Manuell
bet j ening

Varehus

-'Z20 4.6
(147) (0.7)

584 4.6
(177) (1.3)

304 2.8
( 50) (0.4)

488 3.4
(204) (1.8)

352 3.1
(178) (l. 7)

220 2.3
( 59) (0.6)

24.2
( 3.9)

21.1
( 4.5)

18.9
( 2.5)

23.6
(10.3)

23.4
( 7.9)

19.1
( 3.4)

115 862
(229)

649 729
(412)

312 333
(103)

l 857

2 936

266 259
(102)

11 643
( 5 920)

5.2
(1.1)

5.8
(3. 7)

3.4
(1.3)

2.7
(0.9)

93
( 42)

23.7 123

18.6 643

15.3 412

14.7 254

23.5 153

Kilde: Egne beregninger.

Varehusene er i foretakstellingen definert som en enhet over
en viss större1se med en viss varesammensetning. Se Statistiska medde
landen, H 1967:73.
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Vårt problem i det fölgende er å undersöke produksjonsegenskap

ene for de grupper som inngår i tabell 11.1. Til dette hörer at også

störrelsesvariasjonene må forklares.

11.3 Produksjonsenhetenes störrelsesvariasjoner

Stabiliteten i markedsområdenes livsmiddelsomsetning med hensyn

tll produksjonserll~eterog oITsetning er betydelig. Dette framgår av ta

bell 11.2 som viser korrelasjonskoeffisienter. Dette gir grunnlag for

en forventning om at hverken omsetningen i produktgruppen, eksempelvis

~elvbetj~nt c~-liv~handet, eller livsmiddelsomsetningen totalt og hel

ler ikke markedets störrelse målt i omsetning signifikant påvirker om

setningen for hver produksjonsenhet. Hvis denne forventningen viser

seg ikke å kunne forkastes, er ~n konklusjon klar, nemlig at produk-

TABELL 11.2 KoJVtetew j oneJt me11.om aYLt.aLeet ptto dufu, j o~ e.nheteJt og ~tött-

ttwuvaJvLab.teJt !Jott matLk.e.~omttåde.n~ 1950 og 1963

1950 (all-livshande1)

F Sall-l. SL ST

F 1.000 0.881 0.932 0.896

SSB 1.000 0.982 0.909

SL 1.000 0.957

ST 1.000

1963 (Selvbetjent all-livshandel)

F Sall-l. 5
L ST

F 1.000 0.979 0.965 0.993

SSB 1.000 0.975 0.977

8
L

1.000 0.998

ST 1.000

Kilde: Egne beregninger.
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En rekke hypoteser formulert i regresjonslikningens form er
prövet for å få fram eventuelle systematiske störrelsesvariasjoner, men
dels kan null-hypotesene ikke forkastes og dels er modellenes forkla
ringsverdi liten hvilket tyder på at hverken modell eller observasjoner
er de beste. Ingen störrelsesforskjeller kan konstateres hverken for
store eller små markeder; hverken år 1963 eller år 1950.

der u har forventet verdi O og gitt spredning, er estimatene på al og a2
gitt i tabell 11.3. Utslaget for varehusene er ikke så stort, men det

indikerer begynnelsen på en ny spredning som går ut fra de store marke

dene, og denne spredningen er like interessant som spredningen av selv

betj eningen var for livsmiddelshandelen fra 1950. Mens den da var dels

produktrnotivert og dels og kanskje mest motivert av behovet for tilpass-

sjonsenhetenes produksjonsbetingelser er temmelig like. En besnaerende

tanke ellers er at produksjonsenhetenes ~tö~~e skulle vaere positivt

korrelert med markedets störrelse eller med andre ord at det store mar

kedet skulle gi skalafordeler for produksjonsenhetene i livsmiddelsom

setningen. Korrelasjonsmatrisen viser dessuten at markedsandelen, målt

som den observerte produktgruppens andel av all livsmiddelsomsetning el

ler som andel av hele markedets detalj handelsornsetning, heller ikke kan

forventes å variere systematisk. Konklusjonen av det er i så fall at

produksjonsenhetene ikke viser noen systematisk tendens til variasjoner

i produktet (varesammensetningen).

En armen spörsmålsstilling som hörer til i denne sammenhengen,

gjelder effekten av forandringer i kjöperantallet, d.v.s. husholdnings

antalIet. Husholdningstilveksten varierte sterkere over markedsområde

ne og delrnarkedene enn noen armen relevant og målbar etterspörselsde

terminant. En sterk ökning i husholdningsantallet påvirker rimeligvis

all-livsgruppen på to måter, dels ved at nye husholdninger i nye bolig

strök trekker med seg nye butikker og dels på grunn av all-livsvarenes

budsjettandel hos nye husholdninger.

Alle disse problemstillingene er undersökte for produktgrupper i

livsmiddelsomsetningen for delmarkeder og markedsområder, men koeffisi

entene er sjelden signifikant forskjellige fra null.! Unntaket er del

markeder der varehusene fins.

For regresjon med modellen

(11-1)log (S/F) = log A + al log Sy + a2sT + u

I ,.

l
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ing til faktorpriser og nye varer, viI vi anta at spredningen av den t y

pe produksjonsenheter som her kalles varehus, er motivert av stordrifts

fordeler og avetterspörse1sti1passing. 1

TABELL 11.3 UcutJ.,,6Ue.:teJt med hen.6 yn :ti.l delmaJtkedene6 -6töJVtd-6 e.. og

titve..k.-6t i fiv-6middeL6handele..n 1963

(log S/F = log A'+ al log ST + a 2;T

Produkt gruppe al &2 log A R
.._--_.--

Al1-livshande1

Selvbetjening 0.139 0.011 2.164 0.507
(0.028) (0.008) (0.094)

Partiell selv- 0.216 0.026 1.588 0.386
betj ening (0.066) (0.018) (0.212)

Manuell 0.127 0.011 1.795 0.314
betj ening (0.048) (0.013) (0.159)

Övrig livshandel

Manuell -0.022 -0.020 2.561 0.183
betj ening (0.046) (0.013) (0.148)

Varehus 0.291 -0.007 2.510 0.598
(0.054) (0.054) (O .168)

Kilde: Egne beregninger.

11.4 Produktivitetenes variasjoner

Produktivitetene (S/L, S/K) er gjennomsnittlig omsetning pr. fak

torenhet av arbeid og kapital. I fore1iggende tilfel1e er faktorene

henholdsvis arbeidsinnsats uttrykt i eneheter heltidssysselsatte og ka

pitalfaktoren er kvadratmeter butikklokaIer, Kl' og lokaler totalt, K.

Problemet med gjennomsnittsproduktiviteter som observeres er at de som

regel ikke kan relateres til en norm. Normen kan vaere de gjennomsnitts

produktiviteter som utledes aven modell med likevekstegenskaper. Det

viI si at modellen har et optimum6forlöp.2 I undersökelser av produk-

Jfr. diskusjonen i kapitel 2 angående alternativverdien og
transaksjonsetterspörselen.

2 Cobb-Douglas funksjonen har ikke optimumsforlöp når (al + a
2

)
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tlvlteten i distribusjon og detaljhandel synes dette aspektet ikke' å he

blitt tatt hensyn til i större utstrekning. 1 Hvis man tenker seg en

produksjonssituasjon med optimumsforlöp for relevant~ faktorer (ex post

forutsettes dette å gjelde alle faktorer), vet man at når substitusjon~

området er definert og avgrenset, viI forholdet mellom gjennomsnittsprc

duktiviteten og grenseproduktiviteten ikke vaere konstant og lik l lanf

substitumalen. En avtakende grenseproduktivitet trekker ned gjennom

snittsproduktiviteten som har sitt maksimum når den er lik grenseprodu1

tiviteten. Konsekvensen av dette er at en· forandring i observerte gjer

nomsnittsproduktiviteter kan ha en rekke forklaringer og uten kjennskaI

til produktfunksjonen kan man ikke diskrirninere mellom dem. Ved ufor

andrede faktorpriser kan en ökning i gjennomsnittsproduktiviteten for

klares med produksjonsökning forutsatt at grenseproduktiviteten er sti

gende etten at det har kommet et skift i produktfunksjonen. En forand

ring i faktorpriser viI ved ren faktorsubstitusjon utlöse forandring i

gjennomsnittsproduktiviteten. Av dette er det lett å forstå at man ik

ke kan trekke konklusjoner om effektivitet bare på grunnlag av informa

sjon om gjennomsnittsproduktivitetene. Problemet er at den norm man

forestiller seg, som regel ikke kan gis en operasjonelI form. En utvej

av praktisk karakter er åreIatere gjennomsnittsproduktivitetene til

andre variable fra produksjonssituasjonen, faktorproporsjonene, og va

riable utenfor, eksempelvis variable som karakteriserer etterspörselen

og faktortilbudet. En armen metode som ikke er brukt i distribusjons

ökonomiske undersökelser, er åreIatere gjennomsnittsproduktivitetene

til en valgt norm, eksempelvis en som er utledet av beste tilgjengelig~

teknikk eller beste gjennomförte teknikk. 2 I fölgende avsnitt forsöke1

vi imidlertid en armen metode for å vinne innsikt i produksjonsstruktu

ren i detaljhandelen. Et problem ved tverrsnittsanalyser er at varia

sjoner i settet av observasjoner kan vaere tiltetdige. 3 Slike kan man

Hatt, Knapp ~ Wi~ten (1961) tar eksempelvis ikke opp dette
problemet.

2 I neste kapitel bygger analysen av den relative effektivite
ten på ideer om dette som satt~ (1966), Fahn~ (1957) og N~ove (191
har utviklet.

3 Visse markeder kan få tilfeldige opp sving i etterspörselen,
mens andre kan ha det motsatte og på kort sikt kan ikke produksjonsan
leggene tilpasse seg, og på lang sikt skulle det ikke vaere lönnsomt,
men det påvirker gjennomsnittsproduktivitetene både ved sammenlikninge:
i ti og ved sammen1ikning fra ti + n. Dette utgjör et av de störste
problemene ved inferens fra ukjente observasjonsområder, se Btalo~k, j:
(1964), ch. II.
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vanskelig skil1e fra de systematiske. Det er de siste man önsker å iso

lere fordi det inngår i hypotesen at disse kan forklares gjennom ti1sva

rende variasjoner i andre variable.

Nedenfor gis observasjoner av gjennomsnittsproduktivitetene for

de fleste produktgrupper i 1ivsmiddelsomsetningen for året 1963. Varia

sjonene er ikke ubetydelige og kan ikke forklares av forskjeller i mar

ginaler. Tabell 11.4 viser flere slags variasjoner, nerrliig mellom mar

kedsområdene totalt og delmarkedene, mellom produktgruppene i markedsom

rådene og i delmarkedene og dessuten variasjoner innen hver produktgrup

pe over hvert markedssett. Det er den siste typen av variasjoner vi

kommer til å behandle mest inngående, men det er likeveI ikke så mye

intravariasjoner som har betydelse som variasjonene mellom produktgrup

pene.

TABELL 11.4 Gje.Y1.Y1.om-6rUft6pJtoduf<;t[vdueA i UV-6m~ddeL6haY1.du~Y1. 1963.

MMke.d-6omJtådeA og de1.mMR.e.deA. Stal1dMdavv~k ~ paJt~VI.te).).

Produkt gruppe Arbeidsproduk- Kapitalprodukti-
tiviteten, S/L, viteten, S/K, i
i 1000 kr 1000 kr

Markeds- Delmar-Markeds- De1mar-
områder keder områder keder

All-livshande1

Selvbetjening 157 165 7.7 7.0
( 21) ( 30) (10.3) (1.3)

Partiell selv- 128 128 6.2 6.9
betj ening ( 19) ( 28) ( 1.2) (1.8)

Manuell betj ening 110 103 5.8 7.1
( 13) ( 21) ( o. 7) (6.5)

Övrig livshandel

Se1vbetjening 149 6.5
( 46)

Partiell selv- 114 5.3
betj ening ( 21) (1.6)

Manuell betj ening 95 94 5.1 6.4
7) ( 12) (0.9) (2.0)

Varehus (Iivsmiddler) 124 8.5
( 15) (3. 7)

Kilde: Egne beregninger.
l Ikke estimert for delmarkeder.

Samme som for delmarkeder.
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Av tabellen framgår at forskjellen i arbeidsproduktiviteten mell

om produktgruppene er betydelig större enn forskjellene i kapitalproduk

tiviteten og den varierer dessuten systematisk innen all-livshandel og

övrig livshandel. Skal det kunne tolkes som et eksempel på kapitalfak

torens binding av arbeidsproduktivitetens forandring? Dette er ikke

nödvendigvis tilfellet. En spontan ökning av lokalene skulle kunne gi

den nödvendige substitusjonen som öket arbeidsproduktiviteten, men sam

tidig skulle etterspörselssituasjonen forandres idet selve produktet jo

forandres. Et nödvendig vilkår for höyning av arbeidsproduktiviteten

er da antakelig at antattet produksjonsenheter samtidig måtte reduseres,

noe som i seg selv forandrer etterspärselsrelasjonene i markedet. Vi

ser av tabell 11.4 at spredningen innen hver gruppe kan vaere betydelig,

se som eksempel den selvbetjente övrige livshandelen. (Se også tabell

11.1.)

11.5 Produktfunksjonene i variasjonsanalysen

Med de data som er tilgjengelige, har vi muligheter for estime

ring av to ulike modeller, nemlig en modell der aggregerte verdier for

settet (S, L, Kl) inngår og en modell med gjennornsnittsverdier (S/F,

L/F, Kl/F). Den siste modellen irmebaerer at vi konstruerer en "repre

sentativ" produksjonsenhet i hver produktgruppe gjennomgående i settet

av observasjoner og estimerer grenseelastisitetene for den. Begge mo

deller forekornmer i produksjonsanalyser for industriobservasjoner. I

litteraturen hersker der ikke enighet om hvilken som er å foretrekke,

men egentlig er spörsmålsstillingene forskjellige for modellene. 1

De modeller vi bruker i det fölgende, er

og

(Xl (Xz u
S/F = A(L/F) (Kl/F) e

(Il-Z)

(11-3)

I I

I: ..

som begge logaritmeres og grenseelastisitetene estimeres direkte med

minste kvadraters metode. En rekke andre modeller er prövet der andre

Se Nenlove (1965), ch. 2, som diskuterer hypoteseformu1ering
for t0Jtetak..
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variable er trukket inn, men avplasshensyn tas resultatene ikke med

her. Hensikten med dette forsöket med produktfunksjoner, er ikke bare

å estimere elastisiteter, men også å undersöke den innflytelse variabel

forandringer har for dlsse.

Den aggregerte modellen

En funksjon med settet (S, L, K) tar ikke hensyn til at o~etning

og faktorinnsats kan variere mellom markedene. Det er egentlig bare

når proporsjonene (og passuskoeffisienten) er de samme i alle markeder

at vi kan se bort fra antaIlet produksjonsenheter. Under visse anta

kelser viI det ikke vaere mulig å estimere grenseelastisitetene for pro

duktfunksjonen, nemlig når tilpassingen er den samme i alle markeder.

Da kan man ikke konstruere noen isokvant og hvis der eksisterer forskjel

ler med hensyn til skalaen, viI man få en del punkter på substitumalen.

Grenseelastisitetene relateres da til skalaen, men dette er skalaen for

produksjonsområdet (eller produktgruppen) og ikke produksjonsenhetenes

skala. Dette er en viktig forskjell, for vi antar at det ligger uten

for produksjonsenhetenes evne å påvirke markedets störrelse - i hvert

fall på kort sikt. For den modellen vi nå skal gi resultater for, er

det nettopp den siste skalaeffekten vi önsker å undersöke, for vi har

allerede fått indikasjon - om enn grov - på at antaIlet produksjonsen

heter kanskje ikke har så stor betydelse. Det skallikevel vise seg at

når det tas hensyn til produksjonsstörrelsen (S/F) i den funksjonen som

estimeres, så gir dette betydelige utslag i de tidligere estimerte gren

seelastisitetene.

For alle produktgrupper i markedsområdene finner vi at summen av

grenseelastisitetene er 1 når det ikke tas hensyn til spredningen for

respektive grenseelastisiteter. Dette skulle normalt kunne tolkes slik

at der over ~ett~ av manked~ ikke fins skalafordeler for vedkommende

pnnduQtg~upp~. Dette er i samsvar med tidligere diskusjoner. Derimot

finner vi en ny informasjon i tabell 11.5, nemlig en systematisk ulik

het i produktelastisitetene sett over gruppene.

I all-livsgruppen synker arbeidselastisiteten, al' fra selvbe-

t j ening til manuell betj ening, men i gruppen övrig livshandel er for

holdet omvendt. Slike forskjeller kan bare forklares når man trekker

etterspörselen i markeclet inn i sarnmenhengen. Det synes rimelig å anta

at faktorinnsatsen er gitt i tverrsnittsdata, d.v.s. foretakene hadde
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TABELL 11.5 PJtOdU.k.:te1..M~~teteJti UV-6middet6om.6 etn.inge.n 7963. MM-

k.e.d.6 omJtådeJL .

(log S = log A + al log L + a2 log Kl + u)

Stand~~davvik i paJte.nte.-6.

Produktgruppe al &2 (al+(2) R

All-livshandel

Selvbetjening 1.02 0.04 1.06 0.989
(0.04) (0.05) (0.054)

Partiell se1vbetjening 0.73 0.29 1.02 0.988
(0.09) (0.09) (0.062)

Manuell betj ening 0.51 0.50 1.01 0.993
(0.09) (0.09) (0.042)

Övrig livsmiddelshandel

Selvbetjening 0.61 0.36 0.97 0.971
(0.13) (0.14) (0.109)

Partiell se1vbetjening 0.81 0.21 1.02 0.984
(0.08) (0.09) (0.084)

Manuell betj ening 0.93 0.06 0.99 0.997
(0.05) (0.06) (0.033)

Kilde: Egne beregninger.

ingen variasjonsmuligheter i anleggene i produksjonsperioden som i det

te tilfellet er ett år, nemlig året 1963. 1 Estimatene for arbeidselas

tisitetene uttrykker derfor noe av styrken i etterspörselen etter ved

kommende produktgruppes t!taYl..6ak..6joneJt. Elastisiteten gir da uttrykk

for hvor stort utslag en ekstra enhet arbeidskraft får i omsetningsök

ning når det samtidig forutsettes at denne omsetningen i sin helhet et

terspörres. Elastisitetene sier derfor også en hel del 'om den kapasi

tetsutnyttelse respektive faktorer har i forskjellige produktgrupper.

Den manuelt betjente all-livsgruppen har den höyeste grenseelastisite

ten for kapitalfaktoren og dermed også en höy grenseproduktivitet for

lokalene. 2 Den selvbetjente all-livsgruppen har derimot den laveste

Forandringer kan derfor stort sett bare komme istand via
etablering og disetablering i vedkommende produktgruppe, og for aggre
gatet er begge deler antakelig marginelle. Vi ser nå at varierende ka
pasitetsutnyttelse sannsynligvis viI kunne påvirke elastisitetene. Se
kapitel 9.

2 Se tabell 11.4 der grenseelastisitetene finnes.
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grensee1astisiteten 0.04, hvi1ket tyder på at kapasitetsutnyttelsen for

lokalene er forholdsvis liten og at lokalfaktoren i denne gruppen er

overoptimalt tilsatt, d.v.s. på QO~ sikt. Der er likhet mellom selv

betjent all-livshande~ og manuelt betjent övrig livshandel, men forkla

ringen til likheten er den vi har sitt tidligere, nernlig at disse ligg

er på forskjellige utviklingsveier: Den ene gruppen har stigende et

terspörsel og den' andre synkende hvilket henger sammen med forskjeller

ivaresettene.
Dersom det nå tas hensyn til omsetningen pr. produksjonsenhet

(S/P), påvirkes grenseelastisitetene gjennomgående idet de synker.

Stor omsetning pr. produksjonsenhet forklarer dermed en del av selve om

setningen, d.v.s. hvis vi ikke tar hensyn til selve produksjonseffekten

av store butikker, skulle vi trekke feilaktige konklusjoner angående

faktorbehovet (marginelle forandringer). Som vi skal se senere er om

setningen pr. produksjonsenhet også korrelert med S/L og S/Kl. Arsaken

til at S/P kan forklare en del av omsetningen, ligger naturligvis i det

at stor omsetning for en butikk ofte kommer istand som fölge av stor

kundetetthet og store transaksjoner. I tabell 11.6 vises grenseelasti

sitetene etter at det er tatt hensyn til omsetningen pr. produksjonsen

het. Saerlig sterke er utslagene for grenseelastisiteten for kapital.

For delmarkedene som ellers inngår i markedsområdene, har vi

prövet begge modellene, og får samme resultater, men estimatene skiller

seg vesentlig fra markedsområdene sett under ett. Grenseelastisitetene

i all-livsgruppen har motsatt fordeling idet den selvbetjente all-livs

gruppen har den laveste grenseelastisiteten, men den höyeste grenseelas

tisiteten for kapital. I gruppen er den stigende grenseelastisiteten

for arbeid et uttrykk for synkende etterspärsel, mens vi antar at det

motsatte gjelder for varehus som i delmarkedene har overtatt den rolle

den selvbetjente all-livsgruppen har utenfor delmarkedene. Med tanke

på at lokalene i varegruppen er faste også på sikt når vi ikke tar hen

syn til etablering, viser tabell 11.7 at en etterspörselsökrling gir en

produksjonsökning som for arbeidskraftens vedkommende er lik dens gren

seproduktivitet. Tar vi derimot hensyn til omsetning pr. produksjons

enhet, må dette modifiseres også for varehusgruppen, se tabell 11.8.

Informasjonen i tabell 11.8 er ikke tilstrekkelig til å slutte at vare

husene har betydelig uutnyttet kapasitet både med hensyn til den faktor

som setter grenser for andre produktgruppers tilvekst, nemlig lokalene,
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men også ilokalenes utnyttelsesintensitet. Begge deler ligger utenfor

disse foretakenes handlingsområde, og den ökning i kapasitetsutnytte1

sen som varehusene får, er dels bestemt av nedleggingen av gamle og små

enheter og dels bestemt av husholdningenes omlegging i transaksjonset

terspörselen. l

TABELL 11.6 P~oduQtet~~iteteni tiv~midd~om~et~ngen i mahRedoom-

ftåd eJt 1963 med he.~ yn ta:t:t :til p~odu.~ j oM enhetene.6 9 j en-

no m6 n.U:t6 o~ e.-tnin9

(log S = log A + al log L + a Z log Kl + a 3 log (S/F) + u)

S:tandaJtdavvik i pahente.-6

Produktgruppe al a2 (al+a2) a 3 log A R

All-l ivshandel

Selvbetjening 0.91 0.11 1.02 0.46 0.6718 0.993
(0.08) (0.04) (0.08) (0.043)

Partiell selv- 0.58 0.38 0.96 0.34 0.7422 0.992
bet j ening (0.08) (0.07) (0.06)

Manuell be- 0.36 0.63 0.99 0.45 0.1583 0.997
t j ening (O. 07) (O. ~7) (0.06) (0.030)

Övrig livshandel

Selvbetjening 0.31 0.64 0.95 0.64 -0.3636 0.991
(0.08) (0.Q8) (0.06) (0.062)

Partiell selv- 0.76 0.22 0.98 0.21 1.2507 0.987
bet j ening (0.08) (0.08) (0.06) (0.080)

Manuell be- 0.69 0.31 1.00 0.28 0.933 0.998
t j ening (0.06) (0.06) (0.04) (0.026)

Kilde: Egne beregninger.

Se kapitel 3. Vi ser her bort fra de muligheter varehusno~e

:taket har for å påvirke etterspörselen i markedet.
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TABELL 11.7 PJtoduk;te1.Mtl6ileteJt i liv.6middeL6om.6etniVl.ge.Vl. på de1.mMk.e.

deJt 1963

(log s = log A + al log L + a 2 log Kl + u)

S:tandaJtdavv--tk. i paJl.e.n.t~.

Produktgruppe &1 &2 (a1+a2) log A R

All-livshandel

Selvbetjening 0.57 0.50 1.07 1.3902 0.991
(0.08) (0.08) (0.060)

Partiell selv- 0.62 0.43 1.05 1.4824 0.985
bet j ening (0.09) (0.09) (0.09 )

Manuell betj ening 0.85 0.20 1.05 1.6716 0.972
(0.09) (0.08) - (O .133)

ÖVrig livshandel

Manuell betj ening 0.91 0.12 1.03 1.7842 0.995

Varehus 1.01 0.01 1.02 2.0908 0.984
(0.05) (0.04) - (0.057)

Kilde: Egne beregninger.

TABELL 11.8 PJtodufU·e1.MtLoiteteJt i" UV.6midde1.J.>om.6 etYLiVl.ge.n i de1.mMk.e.

deJL 1963 me.d he.Vl..6YVl. :tcLt:t tJ.i.. pJtoduR.-6joVl..6e.Vl.he.te.Vl.e..6 gje.Vl.Vl.om

.6 n-Ltt.6 Om6 etVLiVl.g

(log S = log A + al log L + a 2 log Kl + a 3 log (S/F) + u)

S:taVl.dandavvik. i pa!te.n.t~.

Produktgruppe &1 &2 (a1+&2) &3 log A R

All-livshandel

Selvbetjening 0.51 0.50 1.01 0.43 0.2520 0.995
(0.06) (0.06) - (0.05) - (0.044)

Partiell selv- 0.47 0.51 0.98 0.26 0.7572 0.989
betj ening (0.08) (0.08) - (0.05) (0.073)

Manuell be- 0.62 0.33 0.95 0.65 0.0405 0.985
t j ening (0.07) (0.06) - (0.09) (0.099)

Övrig livshandel

Manuell be- 0.67 0.34 1.01 0.30 0.8186 0.996
t j ening (0.06) (0.06) - (0.05) (0.046)

Varehus 0.86 0.08 0.94 0.18 1.3764 0.987
(0.06) (0.05) - (0.05) (0.051)

Kilde: Egne beregninger.
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Den selvbetjente all-livshandelen i markedsområder som er ulike med hen

Syn til störrelse og husholdningstilvekst

Livsmiddelsomsetningens eksterne produksjonsbetingelser er be

rört i flere tilfeller tidligere uten at det har vaert mulig å foreta

naermere undersökelser av deres betydelse G Riktignok har vi kommet

fram til at markedets störrelse ikke synes å ha noen större effekt for

grenseelastisitetene, men på den andre siden er det gjerne den kombiner

te effekten av störreisen og tilveksten i husholdningsantallet som er

avgjörende. Den siste faktoren viI - når tilveksten i husholdninger er

betydelig - lede til en sterkere fornyelse av livsmiddelsomsetningens

lokalkapital enn i områder der tilveksten er svak. En inndeling av mar

kedene etter tilvekst i husholdningsvariabelen, er da også rimeligvis

en inndeling som gir forskjeller i gjennomsnittsalder for anleggene.

Dette er eneste mulighet vi har i undersökelsen for å före inn en "pro

xy"-variabel for alderen ettersom årgangsdata ikke eksisterer i den of

fentlige statistikken. De to variabelene vi nå velger å ta hensyn til

for markedsornrådene, har en korrelasjonskoeffisient rhST = 0.253 __ Til

veksten i husholdningsantallet, h, er mål t j som den gjennomsnittlige, år

lige, relative ökningen i husholdningsantallet mellom 1950 og 1963. 1

Tilveksten i husholdninger har antakelig langt större betydelse for

livsmiddelsomsetnillgens produktivitetsutvikling enn antatt. Nye hus

holdninger betyr ofte en forskyvning av omsetningens sammensetning på

et marked i retning av mer livsrnidler ettersom livsmidlene har en stor

andel i husholdninger der barn inIlgår og utgjör en betydelig del av nye

husholdninger. Fornyeiser i husholdningsstrukturen er med andre ord en

forutsetning for opprettholdelse av kapasitetsutnyttelsen i livsmiddels

handelen , men ökning i an~~llet husholdninger gir dessuten tilvekstmu

ligheter. Vi har prövet gjennornsnitt~modellenpå tre kombinasjoner av

variabiene markedsstörrelse og husholdnin;stilvekst. Resultatene er

gitt i tabell 11.9.

GjenIlomsnittlig hus]10ldningstilvekst for alle markedsornråder er

0.8 %pr. år. Tabell 11.9 har grupperingen l %og under l %for hus

holdningstilveksten. For markedsstörrelsen går grensen ved 250 mill.

kr. i ornsetning; 29 markedsområder har mer enn 250 millioner i omset

ning for observasjonsåret. I mindre markedsområder med liten tilvekst

Husholdningsvariabelen er heller ikke direkte observerbar for
markedsområdene, og er derfor konstruert for undersökelsen.
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TABELL 11.9 PMduk.t.ei..0v6:tWUete.n nOlL mMkecL6omJr.å.deJt et:teJt :Uivek-6,t ~

hU!.> holdYLing eJt og maJtkecL6.töfLfL~ e. MaJtkecL6 omfLådeJt 1963

(log S = A + al log L +-a2 log Kl + u)

Sta.ndaJtdavv~k ~ pMe.n.tU.

Marked og störrelse H__u__s__h__o_l__d__n__i_n~g__s__t_l_·_l__v__e_k__s__t __

under 1 %

SlUll

over l % ( >l %)

1 Under 205 0.42 0.24 0.66
mill. kr. (0.16) (0.18)

(R = 0.689)

2 Over 250
mill. kr.
(::250)

Kilde: Egne beregninger.

0.67 0.49 1.16
(0.26) (0.30)

R = 0.800)

1.17 -0.05
(0.27) (0.08)

R = 0.875)

i husholdningene finner vi en passuskoeffisient på 0.66. Denne skal

sannnen1iknes med 1.16 for markeder i sarrane störrelsesklasse, men med

större ti1vekst i husholdningsantallet. De markeder som inngår i klas

sen (under 250 mill. og under l %) i alt 25, har alle svak ökonomisk

tilvekst og i visse tilfeller befolkningsminskning. Det er i flere

slike markeder vi finner aldersstrukturen på sysselsatte i detaljhande

len såpass forskjellig fra andre markeder med sterkere tilvekst at vi

mener å kunne konstatere en substitusjon i arbeidsfaktorens sammenset

ning. 1

Gjennomsnittsmodellen

Konstruksjon avet sett observasjoner med gjennomsnittsverdier

(S/F, L/F, Kl/F) for hver produktgruppe og marked, innebaerer at vi es

timerer grenseelastisiteter for en "representant"-enhet i produksjonen.

Denne enheten behöver ikke svare til en enhet i virkeligheten ettersom

spredningen kan influere. Anta at foretakene finner det optimalt med

enten faktorkombinasjonen A eller B og at noen velger A og noen B. Den

Se diskusjonen om kva1itetssubstitusjon i kapitel 7.
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enhet vi konstruerer viI da utgjöre en !ineaen kombinasjon. Teorien

forutsetter at isokvanter er krumme og når det gjelder en Cobb-Douglas

funksjon vet vi også hvilken krumming den har. Dette gjelder derimot

ikke når det kan forventes at produksjonsenhetene er stort sett like i

vedkommende produktgruppe i hele markedssettet. Hvilken av disse to

mulige utfallene som gjelder, kan vi egentlig ikke vite ettersom vi ik

ke kj enner spredningen for hver produktgruppe i markedene . Vi har tid

ligere sett effekten av omsetningen pr. produksjonsenhet i den aggre

gerte modellen og fikk da oppslag til forklaring av kapasitetsutnyttel

sen i produktgruppene. Gjennomsnittsmodellen gir ikke de samme mulig

heter og representantenheten er derfor å betrakte,som et referansepunkt

i hvert marked. Vi kan bare konstatere at dette punktet ikke kan sett

es eller vurderes i relasjon til den "beste" enheten eller noen annen

enhet som i sannnenhengen kunne betraktes som optimal. l

For produktgruppene i markedsområdene pröver vi (11-3) som i 10

gari trnisk form skrives

log (S/F) = log A +al log A + al log (L/F) +

a2 log (Kl/F) + il

(11-4 )

i,. ,

Vi estimerer grenseelastistitetene på vanlig rnåte og resultatene er

gjengitt i tabell 11.10. Summen av elastisitetene er temmelig naer 1.

Vi finner samme forhold mettom produktgruppene som i aggregatet, men

spredningen for kapitalens grenseelastisitet er större og i ett tilfel

le ikke signifikant forskjellig fra null. Arbeidselastisiteten, &1' er

derimot signifikant overalt.

Vi kan nå vise hvordan en annen kapi talvariabel , nemlig gi ennom
snittlig lokalstörrelse som omfatter både butikk- og lagerlokaler slår.

Butikklokalenes andel av totalen varierer mellom 43 og 57 %for henholds

vis manuelle og selvbetj ente grupper. Varehus har 53 %, men har en to

talflate som tilsvarer 10-30 produksjonsenheter i övrige grupper. Ta-

Anta at vi har observasjoner for en produksjonsenhet fra star
ten av. Etter det vi har observert med hjelp av den aggregerte modellen,
kan vi beskrive grenseelastisitetenes trolige forlöp. Fra begynnelsen
viI arbeidselastisiteten vaere naer l og den faller etterhvert som et
terspörselen stiger i senere perioder, men viI senere stige på nytt når
den faste kapitalen blir dårligere utnyttet på grunn av etterspörsels
svikt.



TABELL 11.10 PfLO duktuM tÅÅUe:teJt J.. U V.o mJ..dde1.-6 Om-6 urU.ng en 196 3•

k.ed6 omJtådeJt •

(log S/F = log A + al log L/F + a 2 log Kl/F + u)

standaJtdavvJ..k. J.. paJtente.o.

227
MaJt-

Produktgruppe al a2 (al +a2) log A R

All-livshandel

Selvbetjening 0.91 0.06 1.05 2.3696 0.725
(0.11) (0.06) (0.057)

Partiell se1v- 0.72 0.30 1.02 1.6943 0.870
betj ening (0.09) (0.10) (0.063)

Manuell betj ening 0.53 0.55 1.08 1.2965 0.809
(0.09) (0.13) (0.042)

ÖVrig livshandel

Selvbetjening 0.59 0.42 1.01 1.5815 0.672
(0.13) (0.19) (0.106)

Partiell selv- 0.78 0.18 0.96 1.8288 0.887
betj ening (0.09) (0.09) (O .084)

Manuell betj ening 0.94 0.21 1.15 1.6534 0.949
(0.05) (0.08) (0.032)

Kilde: Egne beregninger.

Tabell 11.1 viser hvilke elastisitetsforandringer en variabelforandring

förer med seg. Spörsmålet er om ikke denne informasjonen er mindre ver

difull ennden tidligere. Det forhold som produksjonsmessig gjelder

mellom butikklokaIene som gir grunnlag for selve transaksjonsproduksjo

nen, og lagerlokalene som J..ndJ..Jte~e påvirker transaksjonsproduksjonen,

vinner vi ingen innsikt i.

Samme modell, (11-4), er estimert for produktgruppene i delmar

kedene, men i tillegg har vi tatt med en variabel for markedets stör

relse. Av tabell 11.12 framgår det at markedsvariabelens betydelse for

den gjennomsnittlige omsetningen er liten og her er dens innflytelse

eliminert fra faktorinnsatsenes innflytelse. Vi har dessuten sett at

faktorinnsatsen ikke er korrelert med markedets störrelse.

Heller ikke for gjennomsnittsmodellen finner vi forandringer i

forhold til de resultat den aggregerte modellen ga bortsett fra at ar

beidselastisiteten gjennomgående er noe höyere (se tabell 11.8).
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TABELL 11.11 PIWduk-teta-6-tWUeteJL J.. UV.6mJ..ddet6ha.nde1.e.n 1963. MMk.e.CU

omfLådeJL.

(log S/F = log A + al log L/F + a 2 log K/F + u)

S.tandoJtdavvJ..k J.. paJte.J1.te-6.

Produktgruppe al a2 (al+a2) log A R

All-livshandel

Selvbetjening 0.85 0.07 0.92 1.9851 0.776
(0.10) (0.02) - (0.05)

Partiell selv- 0.86 0.04 0.90 2.0427 0.860
betj ening (0.08) (0.02) - (O. 065~

Manuell betj ening 0.73 0.02 0.75 2.0066 0.753
(0.09) (0.02) - (0.047:

Övrig ,livshandel

Selvbetjening 0.77 -0.02 0.75 2.3367 0.646
(0.12) (0.03) - (0.109:

Partiell selv- 0.87 0.03 0.90 2.0191 0.881
betj ening (0.07) (0.03) - (0.086:

Manuell betj ening 1.02 -0.01 1.01 1.9964 0.943
(0.04) (0.01) - (0.034:

Kilde: Enge beregninger.

TABELL 11.12 PJr..OdulU:e1..0v6~Ue-te.JL i UV-6middet6handete.n 1963. vetma!l..

ke.de.JL.

(log S/F = log A + al log L/F + aZ log Kl/F + u)

Produktgruppe al a2 (&1+&2) a3 log A R

All-livshandel

Selvbetjening 0.55 0.50 1.05 0.07 1.1465 0.833
(0.09) (0.09) - (0.02) - (0.061)

Partiell selv- 0.62 0.45 1.07 0.05 1.1998 0.930
betj ening (0.09) (0.10) - (0.03) - (0.085)

Manuell betje- 0.64 0.04 0.68 0.06 1.7771 0.626
ning (0.11) (0.10) (0.04) (0.132)

Övrig livshandel

Manuell betje- 0.95 0.12 1.07 0.02 1.6892 0.923
ning (0.06) (0.09) (0.02) (0.058)

Varehus 0.96 0.01 0.97 0.05 1.8912 0.966
(0.05) (0.05) - (0.02) - (0.055)

Kilde: Egne beregninger.
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11.6 Grensee1astisitetene og arbeidsinnsatsens sammensetning

Arbeidsinnsatsen i detaljhandelen kommer fra begge kjönn, men

med en antallsmessig overvekt for kvinner. Ettersom den kvinnelige ar

beidskraften har vaert ~illigere enn den mannlige, ville dette rimelig

vis komme fram i form av variasjoner i kvinneandelen og vi ventet en

höy kvinneandelen i markedsområder der tilveksten var lav. Noe utslag

for hypotesen om kvinneandelen fins ikke i materialet, men naermere un

dersökelser av aldersstruKturen vist~_at en pristilpassing likeveI har

funnet sted. I de områder der vi ventet höy kvinneandel, fant vi höy

andel for YVLgJte. personer i arbeidsinns.atsen. 1 Denned har estimatene

for to produksjonsfaktorer arbeidskraft, LK og ~1' ingen interesse.

Disse faktorene har dessuten en korrelasjonskoeffisient lik 0.959.

11.7 Grenseproduktivitetene og produktetterspörselen

Beregnes grenseproduktivitetene for produktgruppene i markedsorn

råder og delmarkeder, fås et grunnlag for vurdering. Denne vurderingen

viI gjelde livsmiddelsomsetningens ressursinnsats og muligheter for å

klare eksogent gitte kostnadsökninger for eksempelvis arbeidskraften.

Grenseproduktivitetene er i vårt tilfelle produktet av grenseelastisi

teten og gjennomsnittsproduktiviteten for vedkommende faktor. 2 Under

forutsetning av at grenseelastisitetene er korrekte, og at PJtOdU~bUVLk

~jOVLe.VL er estimert, fås den oppsetning grenseproduktiviteter som fram

går av oppstillingen nedenfor.

Grenseproduktivitetene, 1000 kr. 1963

Produktgruppe Markedsområder Delmarkeder
(S/L) t (SI/Kl) t (SIL) t (S/Kl) ,

Al1-livshandel

Selvbetjening 160
Partiell selvbetjening 93
Manuell betj ening 56

Övrig livshandel

Selvbetjening 91
Partiell selvbetjening 121
Manuell betj ening 88

Varehus

Kilde: Se tabellene 11.4 - 11.8

----------

0.4
1.8
2.9

2.3
1.1
0.3

94
79
87

88

125

3.5
2.9
1.4

1.3

0.1

A1dersforde1ingene korn vi fram til med hje1p av spesielIe lis-
ter over dagbefolkningens yrkesti1hörighet i rnarkedsområdene hentet (forts.)
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I denne oppstillingen er det spesielt grenseproduktiviteten~for kapi

talfaktoren som gir grunn til betenkeligheter. Her fungerer imidlertid

grenseproduktivitetene först og fremst som komparativt mål. Det mns

ter som kom fram for gjennomsnittsproduktivitetene, framtrer nå betyde

lig klarere. Grenseproduktivitetene for kapitalfaktoren er liten for

varehus og selvbetjent all-livshandel i markedsområdene. Nettopp disse

produktgruppene karakteriseres av yngre anlegg og transaksjonsmulighe

ter som kan antas å tilsvare husholdningenes önskemål i större utstrek

ning enn hva tilfellet er for de övrige produktgruppene . Dette innebae

rer at muligheten fins for at grenseproduktivitetene er etterspörsels

influerte. Det framgår også tydelig fra oppstillingen at grenseproduk

tiviteten for kapitalfaktoren er störst i produktgrupper som rimeligvis

kan antas å oppIeve kapitalfaktoren som sin störste begrensning. Dette

gjelder grupper i markedsområdene som ikke kan konvertere til selvbe-

t j ening på grunn av lokalenes utforming samt selvbetjent all-livshandel

i delmarkedene som heller ikke kan gjöre dette.

Arbeidsproduktiviteten, (S/L)', viser ikke tilsvarende variasjo

ner, men en sammenlikning med gjennomsnittsproduktivitetene i tabell

11.4 viser hvilke forandringer som skjer i informasjonsgrunnlaget ved

overgangen fra den ene oppsetningen produktiviteter til den andre. For

varehus og den s~lvbetjente all-livsgruppen i markedsområdene er grense

produktiviteten for arbeidsfaktoren i begge tilfeller större enn gjen

nomsnittsproduktiviteten ettersom al var större enn l, se tabell 11.5.

Produktivitetene er her beregnet på grunnlag av den aggregerte

modellens grenseelastisiteter, se tabell 11.5 og 11.7. Som kjent ga

innföringen avenhetenes gjennomsnittsomsetning, (S/F), gjennomgående

lavere grenseealstisiteter for arbeidsinnsatsen og noe höyere for kapi

talinnsatsen. Omfanget av dette er såpass stort at de beregnede gren

seproduktivitetene for arbeidsfaktoren skulle bli redusert med omkring

20 %. Det er ikke mulig å fastlegge i hvilken utstrekning etterspör

selseffekter kommer inn i produktfunksjonen og således gjör seg gjeld-

... fra Folk- och bostadsräkningen 1965, del VI, tabell 8 som er
mer aggregert enn i våre lister. Lönnen i handelen er korrelert med al
deren opp til en bestemt aldersgrense.

2 Se kapitel 9; (S/L)' = (S/L).,
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ende i grenseelastisitetene. Noe slikt kan vaere mulig med tanke på

utslagene i estimatene ved innföringen av S/P i funksjonene. 1 Denne
framgansmåten forutsetter likeveI at grenseelastisitetene er korrekte.

I vårt tilfelle er transaksjonselastisitetene ikke kjente, men siden

grenseelastisitetene er estimert i partielle sammenhenger, er det ikke

urimelig å anta at denne faktoren er helt neglisjerbar.

11.8 Resi dualene

Mange av de resultater som er framkommet hittil, står og faller

med residuaIene. Residualet defineres vanligvis som forskjellen mell

om observert verdi for den avhengige variabIen og det forventede utfal

let i fölge modellen. 2 Ved plotting av residuaIene mot variabler som

residuaIene kunne misstenkes å samvariere med, eksempelvis markedsstör

relsen, har det ikke framkommet noe som påvirker resultatene avenfor.

11.9 Interaksjon i livsmiddelsomsetningen 3

Substitusjon i livsmiddelsom~etnlng~n innebaerer at konsumenter

opplever flere livsmiddelsbutiker som alternative for kjöp aven viss

mengde varer. 4 Dersom konsumenten er rasjonelI ikke bare for en perio

de, men for suksessive perioder, viI man vente at det etablerer seg en

viss stabilitet i fordelningen av transaksjonene over de alternativer

som iIll1går i settet. Markedsandelene i en periode ses som uttrykk for

dette. Er konsumentene i den grad stabile at alle transaksjoner til

faller et alternativ blant alle i utbudet, så behöver dette ikke eksklu

dere substitusjonsoverveielser ex ante. Det som observeres i markedet,

er resultatet av overveielsene og substitusjon er egentlig bare rele

vant som et ex ante begrep.

Genere1t kan etterspörse1seffekten föres inn i grenseprodukti
vitetsuttrykket via transaksjonsetterspörselen, og man kan fö1ge et opp
1egg som hos Hitdebnand ~ Liu (1965). Med våre variabler, fås (S/L)' =
a1(S/L) (1 - l/eq ) der eq er transaksjonselastisiteten.

2 Se Vnapen g Smith (1966), ch. 3.
3 Dette avsnittet kan 1eses for seg. Framstillingen er påvirk

et av Btaloek, jn. (1964).
4 Det mer kompliserte tilfel1et at varemengden i transaksjonen

samtidig er en funksjon av alternativenes sammensetning og struktur,
ser vi bort fra her.
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Når vi viI undersöke interaksjon mellom tilbudsalternativ i livs

middelsomsetningen, står vi overfor et problem som er av den typen vi

har skissert, nemlig at vi på grunnlag av markedsobservasjoner skal in

ferere om interaksjon. Interaksjon i livsmiddelsomsetningen omfatter

mer enn substitusjon i transaksjonsetterspörselen. Interaksjon i fak

tormarkedene - som er vanskelig å belyse empirisk - behandIes i hvert

fall prinsipielt i et armet avsnitt. l Vi har hittil behandIet hver pro

duktgruppe i livsmiddelsomsetningen separat og som om substitusjon ikke

forekonrrner i produktmarkedet. Vi har dog indirekte trukket denne for

utsetningen i tvil. Spörsmålet er imidlertid hvor mye vi kan öke vår

innsikt når begrensninger tross alt eksisterer i våre observasjoner.

For å se dette lettere, er det nödvendig å undersöke hvilke variabler

vi kan ta med i en interaksjonsmodell. Om-6UMYl.ge.J1 i maJtR.e.du fordeles

over et sett av produktgrupper. Interaksjon via denne variabelen viI

innebaere at et skift i totaletterspörselen med en dertilhörende andel

som faller på l ivsmiddelsomsetningen, fordeles over produktgruppene på

en måte som ikke stemmer med deres markedsandeler för skiftet. 2 Dette

er en viktig forutsetning for den kan innebaere at visse produktgrupper

kan få en mindre omsetning etter skiftet, og videre at visse produkt

grupper kan absorbere det meste av livsmiddelsomsetningen om interak

sjonsfenomenet får arbeide videre uforstyrret i et antall perioder.

Dette gj elder U..,t enkel t marked og i et -6 e;t:t av markeder , men

hva kan vi lese ut av forskjellige andeler for produktgruppene i et

sett av markeder? Om andelen for hver produktgruppe vet vi en hel del.

Vi vet at i delmarkedene er den selvbetjente all-livshandelens markeds

andel positivt korrelert med markedets störreIse, mens övrige grupper

viser en negativ samvariasjon eller ingen samvariasjon overhodet. In

teraksjonshypotsen forutsetter noe mer enn slik strukturell informasjon

for at den skal bli plausibel. Dette at den selvbetjente'all-livshan

delen viser den nevnte typen av samvariasjon, viI imidlertid kunne tol

kes som et uttrykk for et kausal t samband. Vår inndeling i produktgrup'

per etter teknikk og sortimentets omfang er en gruppering som lar seg

innordne i et skjema med flere dimensjoner. Vi har for det förste tek

nikken som er årgangskorrelert hvilket vi dog ikke kan vise. Hvis bare

Se kapitel 7.

Selv da kan vi ha interaksjon fordi konsumentene kan omforde
le transaksjonene, men markedsandelene som er nettouttrykk kan vaere
konstante.
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årgang var et kriterium for konsumentene, skulle disse preferere til

budssteder i all-livshandelen i fölgende ordning: l

livsvarehus ~ selvbetjening > part. selvbetj. > man. betj. I

så enkel er dog preferenseordningen neppe. Konsumentenes egentlige foy

delingsmekanismer kan vi ikke komme naermere enn som så med de data vi

har til disposisjon. En nullhypotese - som må ses i sambande med det

man~~~~ett vi infererer fra - kan gå ut på at ingen andre variabler

påvirker arbeidsproduktiviteten enn eksempelvis den eksogent gitte et

terspörselen. Vi kan hvis nullhypotesen gjelder over vårt markedssett,

ikke uten videre konstatere at hver enkelt produktgruppe arbeider iso

lert i markedet og at det ikke gjör seg gjeldende annen interaksjon enn

den restriksjonen som konsumentenes forbrukstilböyelighet utgjör og den

gjelder for alle. Interaksjonen kan nemJig gjöre.seg like sterkt gjel

dende over tiden i alle markeder. Vår inndeling i produktgrupper taler

mot nullhypotesen, og vi venter derfor at en eller flere koeffisienter

i vår modell viI. vaere forskjellig fra null, og at det derfor fins en

ökonomisk betinget systematisk variasjon i markedene.

Produktgruppene i interaksjonen

Settet av observasjoner består i denne delen av undersökelsen av

detmankedene6 livsmiddelsgrupper. 2 De viktigste gruppene er de som om

setter i all-livshandel og det er egentlig mellom dem interaksjon er et

påtakelig innslag i markedsbildet i den utviklingsfase vi studerer. Ob

servasjonene er fra året 1963. Alle produktgruppene ovenfor er imidler

tid ikke representert på alle delmarkeder og for at fravaeret av visse

grupper i visse markeder ikke unödig skal påvirke de parametre vi for

söker å estimere nedenfor, er inferenssettet av markeder begrenset til

de markeder der alle fem grupper er representert. 3 Det er fravaeret av

varehus som nödvendiggjör dette.

D.v.s. en nyere årgang muliggjör större transaksjoner enn
eldre, og har derfor en höy krysselastisitet med hensyn til transaksjo
ner.

Disse er selvbetjent all-livshandel (SAL), partiell selvbe
tjent all-livshandel (PSAL), manuell all-livshandel (MAL), varehus i
all-livshandel (VAL) samt manuell betjent övrig livsmiddelshandel (MÖL).

3 Settet av slike markeder består av 46 delmarkeder, og det
framstillingen her er begrenset til disse.
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Interaksjonsmodellen

Vår interaksjonsmodell er enkel. Både problemstillingen og fore

liggende data krever dette. Problemsstillingen er i seg selv kompli

sert, for den hörer til det store problemkomplekset som gjelder produk

sjonsfordelingen på detaljhandelsmarkedet. Det kan vi ikke löse uten

innsikt i fordelingsfunksjonen for hvert marked. I foreliggende del av

undersökelsen, begrenser vi oss til interaksjon via de effekter vi kan

få fram for respektive gjennornsnittlige produktiviteter.

I vår modell er det ikke til stor nytte å spekulere over hvilke

adferdsantakelser som kan tillegges produksjonsenhetene i respektive

produktgrupper. Når en produktgruppe i vår modell synes å vaere påvir

ket aven annen og samtidig påvirker andre, så viI det naturligvis a

priori vaere forenlig med en rekke hypoteser om kausalt betante adferds

antakelser. lmidlertid kan det dog vaere rimelig å anta at enhetene i

hver gruppe ikke er helt uten målsettinger og at de dermed skulle til

passe seg hvilke ytre forandringer som helst. Det skulle innebaere at

enhetene egentlig var fullt nöyde om de kunne eksistere over dagen. Vi

antar derfor at om det er mulig å vise at arbeidsproduktiviteten i e~

produktgruppe påvirkes av arbeidsproduktiviteten i en annen, så er det

ikke uten betydelse for de produksjonsgrupper det er tale om. Den ene

vinner ornsetning og kapasitetsutnyttelse på den andres bekostning. Vi

kan senere bruke slike strukturelle parametre i vurderingen av de en

kelte produksjonsgruppers vekstmuligheter. 1

I en modell som

; i = 2, 3, ... , n (Il-S)

er arbeidsproduktiviteten i en produktgruppe l hypotesert avhengig av

nivået på arbeidsproduktiviteten i andre produktgrupper og av den tota

le omsetningen i markedet. Vi antar uten videre at d.CSLi)/dST > 0, for

det er ikke rimelig å anta at eksisterende produktgrupper ikke skulle

få noen andel i en etterspörselsökning på kort sikt. Når det gjelder

de andre variabIene i de~~e modellen, er spörsmålet mer innviklet og

Dette innebaerer at e~ gruppes produksjonsutvikling hovedsa
kelig styres av vareområdets tilvekst, fordelingen over produktgruppene
via etterspörselen og den relative tilbudsstrukturen i markedet.
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saerlig da om dST = O. Er alle d(S/Li)/d(S/Lj ) = O, i r j, föreligger

der ingen interaksjon og da arbeider hver produktgruppe i helt avskil

te segment i konsumentenes transaksjonssett. 1 Selvom vi naturligvis
n

har Sr = .~ Si' så er den omsetning som går til produktgruppe l ikke

influert a~lproduktivitetene i de andre gruppene. Der er således n

markedssegment. lmidlertid viI arbeidsproduktiviteten kunne holdes opp

oppe vid forandringer i Si og ved at populasjonen produksjonsenheter i

hver produktgruppeforandres. Vi ser således at modellen ikke er til

strekkelig til å dedusere interaksjon i markedet.

Dersom minst en d(S/Li)/d(S/~) > O, i f k, viI vi kunne trek

ke den konklusjonen at arbeidsproduktiviteten i produktgruppen k for

sterker arbeidsproduktiviteten i gruppe 1. Uansett hvor skiftet i ar

beidsproduktivitet kommer fra, så viI det lede til en höyning av ar

beidsproduktiviteten i gruppe l. Problemet er dog at både gruppe l og

k kan öke S/L på andre gruppers bekostning. Forholdet er omvendt med

et negativt tegn.

Forandringene i arbeidsproduktivitetene viI kunne komme både

fra markedet og fra selve produksjonsenhetsstrukturen i markedet. l

det förste tilfellet - og ved gitt tilbudsstruktur - uttrykker en höy

ning av arbeidsproduktiviteten egentlig en höyning av kapasitetsutnytt

telsen. Man kan antakelig ikke se bort fra at utbudsgrupper kan for

sterke hverandres kapasitetsutnyttelse. l og med at de tegn vi får

fram ikke uten videre kan relateres til etterspörselseffekter, kan vi

ikke uteslutte at de interaksjonseffekter som framkommer, egentlig er

tilbudsforandringer som fölge av forandringer (d.v.s. variasjoner) i

produksjonsenhetsstrukturen for vårt markedssett. Som en mulig kon

trollvariabel kan vi eksempelvi3 före inn antall produksjonsenheter (l

hver gruppe) pr. l 000 personer eller husholdninger for derved å eli

minere problemet med variasjon i markedsstörrelsen.

I den modellen vi har betraktet tidligere, var arbeidsprodukti

vitetene i andre produktgrupper enn l som eksogene. ViI vi forklare

arbeidsproduktiviteten i en eller flere av de övrige gruppene, så kan

vi ikke utelukke SILl som argument. Da er arbeidsproduktivitetene ikke

lenger eksogent gitte, men interdependente. Dermed er det klart at med

Dette er ikke helt uten virkelighetstilknytning. I helt nye
eller gamle bydeler 0.1. vil mange konsumenter kunne oppIeve en bestemt
produktgruppe som en~te alternativ.
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Ii

vår produktgruppeinndeling, burde en rekursiv modell vaere det instru

ment vi skulle ha hatt. Vi antar at den avhengighet vi kan få fram i

vår interaks jonsmodell , JteptLe.-6 eJ1XeJteJt forhold som ville ha korrrrnet fram

om vi hadde hatt den rekursive modell som den store problemstillingen

krever. I vår modell må vi nöye oss med å trekke konklusjoner om kau

salitet blant annet på grunn av vår gruppeindeling som vi antar er ut

trykk for irreversible produksjonsforhold. Her inkluderer vi også for

andringene i populasjonen i hver produktgruppe. Dette er illustrert i

figur 11.1.

O

dF _
dt - O

-------~

O

dF
dt > O

-----~

dFat > O

-----~

_____~ indikerer mulige, men ikke saerlig sannsynlige konverteringer av statu~

(possible, but not likely changes in status)

Figur 11.1 Entry- og exit-rater i livsmiddelsomsetningen. Illustra
sjon av forholdene omkring 1963 og senere
(Entry- and exitrates of retail units in grocery)

For tiden omkring det seneste observasjonsåret, 1963 og senere

er figurens antatte exit- og entry-rater empirisk relevante. Ny teknikk

representeres först og fremst av varehQ~etableringer og etableringer i

selvbetjent all-livshandel. I den utstrekning denne kapitalinnsatsen

også er arbeidsbesparende, viI en vente at den ökte arbeidsproduktivi

teten som fölger av det, viI påvirke arbeidsproduktiviteten i andre pro

duktgrupper ~e9ativ~ ettersom det er tale om en tilbudsforandring. Nå
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. vi ikke hverken exit- eller entry-rater og kan derfor ikke kom-
kJenner o.. .

så langt at den produksjonsstrukturelle pavlrknlngen kan lsoleres.

En estiJooring av utgangsmodel1en ovenfor, viI derfor vise den bl ande te

ffekten. Derme kan dog settes i relasjon til den nevnte kontrol1varia-

belen-
Ettersom vår modell - som vi nå kan betrakte som utvidet ti1 å

omfatte alle relevante produktgrupper - ikke skal "simuitanbestennne" ar

beidsproduktiviteten, men gi oss indikasjoner på den nevnte typen av

kausale samband, er det f~rtegnene på koeffisientene som först og fremst

er av interesse. Introduksjonen av varehus og selvbetjente all-livsen

heter viI da forventningsvis påvirke arbeidsproduktiviteten i andre

grupper negativt, om dette ikke i våre estimat er oppveiet av tUve./u,t

i Sr-

Strukturen i 1ivsmidde1somsetningen

For etterspörselen målt pr. kapita, finner vi at produktgruppene

i a,U-Uv~handei..n er samkorre1erte over vårt sett av delmarkeder. Sam

tidig finner vi at korre1asjonen mellom hver av disse og den eneste

gruppen fra övrig omsetning av livsmidler , M;tlL, er ne.gativ. Dette er en

indikasjonpå interaksjon så god som noen. I vårt ti1fel1e uttrykker

den en systematisk overföring av etterspörsel fra övrig livsmiddelshan

del og til all-livshandel i settet av markeder. Dette innebaerer at

gruppen M0L hje1per til å ho1de oppe kapasitetsutnytte1sen i visse av

all-livshandelsgruppene. Tabell 11.13 viser dette. Tilsvarende over

föringer gjör seg sikkert gjeldende for all-livshandelsgruppene sett un

der ett.

Fra tidligere vet vi at den selvbetjente all-livsgruppen, SAL,

har de höyeste gjennomsnittlige produktivitetene. Vi betrakter da den

som den dominante produktgruppen ut ifra det kausalitetsresonnement vi

har fört. Som tegn på slik dominans velger vi korrelasjonskoeffeisien

ten. Höy korrelasjonskoeffisient to1ker vi som uttrykk for at dominans

kan eksistere slik at den er dominant som har höyest ranking i arbeids

produktivitet. Vi finner da tegn som tyder på dominans etter våre kri

teries, og disse framgår av tabellene 11.14 og 11.15. I tabell 11.14

er den höyeste korrelasjonskoeffisienten i hver linje understrekt. Vi

ser at den manuelle handelen har höyest korrelasjonskoeffisient med par-
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tiell selvbetjent handel, (PSAL). Korrelasjonskoeffisienten er ikke

stor, 0.228, men vi betrakter dog PSAL som dominant ettersom S/LpSAL >

S/~. Varehusene, VAL, er på sin side dominert av PSAL som er domi

nert av den selvbetjente l ivsmiddel shandelen SAL. Vi har sett bort fra

gruppen M0L. For kapitalproduktiviteten er forholdet mer komplisert på

grunn av den vekslende kapasitetsutnyttelsen. 1

TABELL 11.13 KOMelMjoneJL. natt etteMpöMele.n ntta 5 pttoduk;tgttuppe.tt

A.. UV;f)nU.ddelöo~etMnge.n 1963. VelrnaJtke.de.tt.

Produktgruppe MAL PSAL SAL VAL M0L
MAL (3) 1.000 0.287 0.336 0.143 -0.191

PSAL (2) 1.000 0.080 0.159 -0.181

SAL (1) 1.000 0.252 -0.253

VAL (S) 1.000 -0.127

M0L (4 ) 1.000

Kilde: Egne beregninger. MAL etc-.) se teksten s. 233,
note 2.

Interaksjonsparametre for produktivitetene

Ved est~eringen av interaksjonsparametrene har vi tatt utgangs

punkt i den partielle modellen (Il-S) som er estimert for hver produk

sjonsgruppe. Dette er ikke uten videre tilstrekkelig for identifisering

av inter~sjonsparametrene se1v med våre enkle forutsetninger om kausa

liteten. Hva kan vi så si om avhengigheten me1lom arbeidsproduktivite

ten i en gruppe og arbeidsproduktiviteten i andre grupper? Dette har

vi forsökt å gi svar på i tabell 11.16. Den modell som ligger til grunn,

er en logaritrnering av den modell vi har diskutert, og parametrene kan

fölgelig tolkes som elastisiteter. Ingen regressjonskoeffisient i mo

dellen er forskjellig fra null. Om vi forutsetter at modellen måler

det den skal, så foreligger der ingen interaksjon ov~ ;f)ettet av mattke.

de.tt. Det hindrer ikke at der likeveI er interaksjon i det enkelte mar

ked, for det er gjennomsnittene for hver variabel og marked som inngår

i vår modell.

Målingene bör relateres til det stadium i produktsykkelforlö
pet som observasjonene bIe foretatt i, nemlig 1963. Senere observasjo
ner viI si nye oppsetninger parametre.
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TABELL 11.14 KOfULUOvb joneJt 60ft aJtbud6 pftOduR.:UvUeteVL 60ft 5 pJtOduk.:t

gftuppeJt '-i UV.6 m-iddeL6 om.6 etVL-iVLg e.VL 196 3• Ve1maJtkedeJt .

Produkt gruppe
MAL

VAL
PSAL
SAL

M'flL

MAL VAL PSAL
1.000 0.058 0.228

1.000 0.281

1.000

SAL M0L
0.184 0.175

0.085 -0.060

0.328 0.246

1.000 0.043

1.000

Kilde: Egne beregninger. MAL etc., se teksten s 233,
note 2.

TABELL 11. 15 KOMe.laL> j oneJt 60ft kapLtalpJWduk.:t.[vUeten nott 5 pftoduk.:t

gJUlppeA .iUV.6m.iddeL6om.6~ge.VL 1963. VelmaJtke.deA.

Produktgruppe MAL VAL PSAL SAL M0L
MAL 1.000 0.314 0.052 0.399 0.222

VAL 1.000 0.104 0.339 0.130

PSAL 1.000 0.071 0.130

SAL 1.000 0.247

~L 1.000

Kilde: Egne beregninger. MAL etc., se teksten s. 233,
note 2.



240

TABELL 11.16 KflY-6-6e-nne-!<.;teJL me-d he-Y/1,yn ~ aJtbud-6pJtoduktivite;te-n i

uV-6m.tddet6om6e:tYUnge-n. VehnaJtk.e-deJt. S:t.a.ndaJtdavvik. i

pMe-VL:te-6.

(log S/L~ log A + a. log S/L. + .•• + u. i # j .
.L. J J

Uavhengige variablerAvheng~g variabel
Arbeidsprodukti
viteten i pro
duktgruppe :

S/L

SAL

S/L S/L

PSAL MAL

S/L S/L

1\10L VAL

ST log A R

0.16 0.02 -0.17 -0.21 0.09 2.1133 0.554
(0.12)(0.13)(0.17)(0.20)(0.03) (0.069)

0.12 0.29 0.39 0.03 -0.2902 0.508
(0.16)(0.21)(0.26)(0.07) (0.088)

0.10 -0.08 0.05 1.4410(0.339)
(0.20)(0.25)(0.04) (0.082)

0.26
(0.20)

0.03 0.10
(0.19)(0.14)

Al1-1ivshande1

Se1vbetjening,
SAL

Partiell se1v
betj ening , PSAL

Manuell betj ening ,
MAL

Övrig livshandel

Manuell betj ening , -0.15 0.16 0.06
M0L (0.15)(0.11)(0.12)

Varehus, VAL -0.10 0.12 -0.04
(0.12)(0.09)(0.10)

-0.25 D.04 2.1255 0.382
(0.19)(0.03) (0.064)

0.04 1.9203 0.393
(0.02) (0.053)

Kilde: Egne beregninger.

Det a11menne iIUltrykket fra estimeringene i tabell 11.16 er at

resultatene ta1er for nu11-hypotesen, d.v.s. uts1~gene for regresjons

koeffisientene er sje1den så store at nul1hypotesen kan forkastes. For

den manuelle 1ivsmidde1shande1en, MAL, som vi a priori antar er mest ut

satt i interaksjonen, og som derfor forventningsvis skulle ha negative

interaksjonskoeffisienter, finner vi rett fortegn bare for varehuskoef

fisienten. Den er dog ikke signifikant. Den partie1t betjente a11

livshandelen har derimot en positiv varehuskoeffisient. Ökninger i va

rehusenes gjeIUloill6nitt1ige arbeidsproduktivitet förer fö1ge1ig med seg

en ökning av denne gruppens arbeidsproduktivitet for vårt sett av mar

keder. Det er vanskelig å slutte noe om virkningene her, for egentlig

vet vi bare at disse to produktivi te tene er höye -6arnticUg og det kan i

sin tur vaere forårsaket av kapasitetsutnyttelsesforho1d i begge tilfel

ler. Dog kan vi ikke se bort fra en hypotese om komp1ementaritet - som
forutsetter positive interaksjonskoeffisienter - me110m disse produkt-

typene, men vi skulle da hatt andre observasjoner der den relative for

skjellen i attraksjonskraft inngikk som argument i interaksjonsmodellen.
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Variasjonene i produksjonsenhetenes större1se

Ingen variabel synes å påvirke arbeidsproduktiviteten så mye som

produksjonsenhetenes större1sesvariasjoner (gjennomsnitt for hvert mar

ked). Dette gje1der mest for den se1vbetjente a11-livshande1en, SAL,
hvilket har framgått av tidligere avsnitt. Produksjonsenhetenes stör

relsesvariasjoner over markedssettene er også vist tidligere, men for

klaring til produksjonsenhetenes störrelse er ikke knyttet til variasjo

nene for andre produktgrupper. Vi har tidligere forsökt å bestemme en

hetsstörrelsens innflytelse på arbeidsproduktiviteten partielt. Produk

sjonsenhetenes störrelse har bare i mindre grad kunnet forklares med

den totale omsetningen på markedene eller av omsetningen i den egne pro

duktgruppen. Markedsandelen har dog vist seg å vaere en viktig forkla

ringsvariabel til störreIsen på produksjonsenhetene. Hvilken rolle

spiller andre produktgruppers andel i markedet og deres gjennomsnittli

ge enhetsstörrelse for den egne omsetningen (gjennomsnitt for markede-

ne)?

TABELL 11.17 KOJUtuMjOn6matJr.Å.,6e. nOlt pttoduR-tivi:te.:te.ne. (S/L og S/K 1)

og e.YLhe.:te.ne6 pltOdufU>jOn6f.>:tÖMWe. (S/F) i UVf.>rniddwom

f.> e.w-ing e.n 1963. Ve.bnaJtk.e.de.Jt.

Produkt
gruppe:
i =

SAL PSAL
l 2

i =
MAL

l 2

M;;L

1 2

VAL

l 2

All-livs
handel

Selvbe-
t j ening 0.653 0.449 0.024 0.048 0.086 0.047 0.224 0.184 0.293 0.186
(SAL)

0.549 0.361 0.052 0.120 -0.025 0.461 0.2120.148 0.5040.277

Partiell
selvbe
t j ening
PSAL

Manuell
betj ening 0.305 0.295 0.038 -0.046 0.429 0.224 0.049 -0.178 0.178 0.262
MAL

Övrig 1ivs
handel

Manuell
betj ening 0.114 -0.037 0.063 0.076 0.242 0.036 0.455 0.432 0.044 0.107
(~L)

Varehus

(VAL)
0.252 0.137 0.105 0.010 0.113 -0.021 0.038 -0.117 0.313 0.208

Kilde: Egne beregninger. r S/ F • S/L.
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Med et oppIegg som ikke skiller seg fra modell (11-5), har vi

estimert fö1gende for hver gruppe:

log S/P = (log S/Fi; Si/ST); i 1,2,3,4,5; og (11-6)

Produksjonsstörrelsen i se1vbetjent all-livshandel sökes forklart med

produksjonsstörrelsen i andre produktgrupper som samtidig fins på mar

kedene og av egen og andres markedsandel.

Når hver produktgruppe betraktes isolert, finner vi for den selv·

betjente all-livshandelen at foruten den egne markedsandelen, er vare

husenes störrelse betydelsefull for produksjonsstörrelsen. Begge fak

torer har positiv effekt. lmidlertid viI varehusenes andelskoeffisient

redusere derme. Egen höy markedsandel synes å vaere en nödvendig for

utsetning for at selvbetjente all-livsbutikker gjermornsnittlig sett ska:

ha stor ornsetning. Forekomst av varehus og ökende omsetning for disse

enhetene, eksisterer samtidig med ökning av de selvbetjente all-livsen

hetenes omsetning. futte er dog trolig også et resultat av strukturfor

andringer i utbudet: De mindre selvbetjente all-livsbutikkene forsvin

ner. Den pådrivende kraft til dette som modellen registrerer, er vare

husenes markedsandel. Med uforandret struktur i den selvbetjente all

livshandelen, uttrykker varehusenes andelskoeffisient at den selvbetjen1

all-livshandelens kapasitetsutnyttelse normalt viI synke.

Den partielt betjente all-livshandelen påvirkes av såvel varehu

senes omsetningsstörrelse som ornsetningsstörrelsen for manuelt betjente

all-livsbutikker. Den senere effekten kan neppe forklares på sannne må

te som varehuseffekten som nok er strukturelt betinget. Den gjensidige

avhengighet som eksisterer mellom de to mindre all-1ivshande1sgruppene,

kan vaere avhengig av produksjonsgruppenes forde1ing i settet av marke

der. Den manuelt betj ente gruppens omsetning (gjennomsnitt for marke

der) viser större samvariasjon med tota1omseD1j~gen enn hva tilfe11et

er for den partieIt selvbetjente gruppen. En s~ -·~atj fiering av markede

ne framstår fölgelig som en metade for oppdeling av Jen avhengighet som

vi har funnet eksisterer mellom gruppene ovenfor. Fra ande1skoeffisi

entene for begge grupper får vi dog informasjon som bör kunne tolkes i

samsvar med våre hypoteser om påvirkning. AndeIskoeffisienten for den

partieIt betjente aII-livshandeIen viI normalt senke kapasitetsutnytteI

sen i den manuelle gruppen når det forutsettes uforandret struktur. Det

motsatte er ikke tilfellet i det modellsett vi her arbeider med.
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Dersom vi med utgangsptmkt i tabell 11.18 saJl1Irenfatter det som

kan ligge til grunn for en mer rigorös interaksjonsmodell, så har vi

fölgende: Vi har sett at arbeidsproduktiviteten i gruppene avhenger i

höy grad av produksjonsomfanget (i gjennomsnitt). Produksjonsomfanget

som egentlig er kapasitetsutnyttelsen i detaljhandelen (d.v.s. vid gitt

faktorinnsats i vedkorrnnende produks j ansgruppe) avhenger i s in tur av

markedsandelen. Imidlertid er det ikke bara den egne markedsandelen

som spiller inn, men også andre grupper. Om man aksepterer de interak

sjanskoeffisienter som i tabell 11.17 er större eller lik sin egen

standardavvikelse, som signifikante, og ordner dem i samsvar med vår

allmenne årsakshypotese, finner vi fölgende ordning for markedsandele

nes effekt for omsetningen i egen produksjonsgruppe:

~tte tolker vi slik at varehusene , VAL, normalt senker markedsandelen

for den selvbetjente al1-1ivshandelen, SAL, som i sin tur påvirker par

tielt betjent all-livshandel, PSAL, på sanune måte og dette går fram til

manuelt betjent all-livshandel, MAL. At denne i sin tur påvirker SAL,

er trolig en fölge av produksjonsgruppenes fordeling snarere enn fak

tisk etterspärsels- og produktivitetsbetinget. Det vi burde undersöke

videre er dette forholdets effekt på arbeidsproduktivitetene i gruppene.

Med ettersleping i den strukturelle ti1pasningen, skulle man vente en

tilsvarencle rangordning som ovenfor.
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TABELL 11.18 KJtY-6-6 ee6 6efUeJt med heYL6 yn t:Le. pJtoduk.-o j oYl.-6 e.nhe.:te.Ylu gjennom-6 nLt:t6-6t:.öJUte1..6 e i dehnaftR.edene.. Liv/.)-

middet-6om-6et:.ningen 1963

Avhengig variabel
S/P .
1=1

Uavhengige variable
S/P S/P S/p S/P S/P SI/Sr 52/5T S3/5r 54/ST SS/5T log A

1 234 5
R

-0.04 0.19 -0.04 0.16 0.49 0.30 -1.25 0.27 -0.53 2.0212 0.688
(0.09)(0.11)(0.13)(0.08)(0.18)(2.00)(1.24)(0.92)(0.25) - (0.089)

0.47 -0.05 0.27 -0.38 11.93 0.47 0.54 -0.46 0.9877 0.747
(0.20)(0.25)(0.16)(0.36)(3.20)(2.36)(1.72)(0.50) - (0.167)

0.07 .0.18 -0.06 -3.38 2.82 0.93 -0.12 -0.3135 0.684
(0.19)(0.13)(0.28)(2.83)(1.75)(1.32)(0.39 (0.128)

-0.15
(0.31)

0.39 0.27
(0.23) (0.12)

-0.07 -0.02 0.05 - 0.13 0.24 -0.34 -0.29 3.97 -0.60 1.9119 0.642
(0.20)(0.11)(0.14) (0.11)(0.24)(2.46)(1.54)(0.91)(0.32) - (0.109)

0.56 0.26 0.30 0.29 - -0.20 0.79 0.59 -3.39 0.43 0.2790 0.685
(0.29)(0.16)(0.21)(0.25) - (0.36)(3.72)(2.33)(1.61)(0.50) - (0.165)

Al1-1ivshande1

Se1vbetjening (1)

Partiell se1v
betj ening (2)

Manuell betj ening
(3)

ÖVrig livshandel

Manuell betj ening
(4)

Varehus (5)

Kilde: Egne beregninger. l, 2, 3, 4 og 5, se tabell 11.12.
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12.1 Innledning

Det er aldeles klart at produktivitet og effektivitet er samhö

rige begrep selvom ingen av dem er entydige. l I dette kapitlet viI vi

ta opp et problem som egentlig ikke er noe armet enn en speilvending av

produktivitetsproblemene. Man kan hevde at produktivitetsproblematikken

1egger hovedvekt på produksjons- og ressursproblemet, mens produktsiden

settes til side. Dette kan man som regel gjöre på grunn av de forutset

ninger som er tatt, for i disse summeres homogene produkter, perfekte

markeder ihvertfall for produktets vedkommende, m.m. Problemet idette

kapitlet er å finne en brukbar metode for vurdering av faktorinnsatsen

i forholdet til produksjonen av omsetning. Vi har sett at de grensee

lastisiteter som ble estimert for produktgruppene i livsmiddelshandelen,

i höy grad er bestemt av kapasitetsutnyttelsen sett i forhold til den

faste faktoren, nemlig lokalene. Forandringen i grenseelastisitetene

er derimot avhengig av etterspörselens utviklingog foretterspörselens

vedkommende har vi kunnet konstatere at visse produktgrupper framstår

som mer attraktive i transaksjonstilbudet erm andre. For en sarrnnenlik

ning av produktgrupper og markeder synes om~etning~Qoe66~ientene å ut

gjöre et brukbart mål og dette utvikles i fölgende avsnitt.

12.2 Måling av relativ effektivitet

Det ligger i selve begrepet at effektivitet innebaerer sammenlik

ning. I deillle sannnenhengen gjelder sammenlikningen observasjonene i

hver produktgruppe, d.v.s. datasettet (S, L, K, F) .. der i og j står
1J

for produktgruppe og marked. Sammenlikningen skj er over j -ene. Tre

faktorer gjör seg gjeldende i sannnenhengen, nemlig de som påvirker mål

oppfylleIsen og som vi antar ligger under foretaksledningens kontroll,

faktorer som har med produktfunksjonen å gjöre og faktorer som utgjör

Dean (1960), Tho~etti (1960), o.a. har vist at der fins ikke
ett produktivitetsbegrep, men mange. Hatt, Knapp &W~ten (1961) kom
mer likedan fram til mange effektivitetsbegrep og kommer fram til at
enhver definisjon avhenger av formålet. Formålspresiseringen er imid
ler tid et betydelig problem.
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omgivelsene for hvert produksjonsanlegg. Variasjoner i alle disse tre

vanskeliggjör enhver sammenlikning. Fannet (1957) og senere Nenlov~

(1965) har utviklet en metode for måling av relativ ökonomisk effektivi.

tet for no~~taQ. Vår situasjon skiller seg fra deres modellforutset

ninger ved at observasjonsenheten er aggregat av produksjonsanlegg for

en bestemt produktgruppe i hvert marked. Omgivelsene er da ikke de som

gjelder for den enkelte produksjonsenhet, men for gruppen. Etterspör

selsdelen i produktgruppens omgivelser viI normalt kunne presiseres i

etterspörselsfunksjonens form som forutsettes å vaere den samme i alle

markeder. Etterspörselssiden er imidlertid bare en del av produktgrup

pens omgivelser. Liknende forutsetninger må tas om faktorsiden og vare·

leverandörsiden hvis det ikke er kjent hvilke variasjoner som faktisk

gjelder fra marked til marked. I vårt tilfelle er det ikke mulig å

kvantifisere slike forhold. Vi har imidlertid·fått atskillig stötte

for en hypotese vi ikke kan pröve, nem1ig at variasjoner mellom p~odu.k..t·

g~u.PPeA forklares av kapitalstrukturen (når det gjelder anleggenes pro

duktivitet).

Variasjoner i effektivitet kan nå henföres til målsettingsfor

skjeller og produktfunksjonene i produktgruppene. MålsettingsproblemenE

er neste ulöselige i en empirisk undersökelse hvilket kan forklare at

man så lett griper til vinstmaksimering som antatt målsetting. 1 I vårt

tilfelle kan vi vanskelig eliminere denne variasjonsårsaken som viI vae

re sarmnenblanclet med variasjoner som fölge av produktflIDksjonsforskjel

ler. LikeveI kan vi med de forbehold som må tas når det gjelder varia

sjonsområdet, foreta en sannnenlikning mellom maJtk.ed~ne i hver produkt

gruppe . Denne er produktorientert idet vi lar sarnmenlikningen skje

gjennom omsetningskoeffisientene. Denned er det samtidig klart at sam

menlilmingen ikke blir meningsfull hvis ikke vi kjeill1er eventuelle for

skjeller i produktene. Også idette tilfellet må vi som utgangsplIDkt

anta at transaksjonsstrukturen er den samme i alle markeder. Den sam

menlikning som da kan skje, gjelder produktgruppene i settet av marke

der og skjer i sammenlikning av omsetningskoeffisientene for hvert mar-

Selvom vi forutsetter vinstmaksimering som felles målsetting
for foretakene bak produksjonsanleggene, viI vi ikke eliminere varia
sjonsmuligheten. Det er lokale og ikke globale priser inkl. alterna
tivverdier som er bestemrnende for den ökanomiske tilpassingen. Det
hjelper heller ikke at man forestiller seg noen form for sentralisert
beslutningssystem, for ressursene er ikke overförbare. Lokaliseringene
som i höy grad bestemmer etterspörselen, er fysisk gitte.
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i relasjon til gjeIU10msnittet for produktgruppen. Dette er i og
.klee effektivi tetssannnenlilming, men hvis det forutsettes atseg 1
. sene er den sanune i alle markeder og at målsettingen for pJtof ,torpr1

daktg~~pen er kostnadminimalisering, kan sammenlikningen ses som en

effektivitetssamrnenlikning.

4_.3 OwsetnLngskoeffisientene

Som komparativt effektivitetsmål har arbeidsproduktivitetens og

.apitalproduktivitetens inverse verdier, lL/S, K/S), fordeler ettersom

faktorinnsatsen settes i relasjon til produktet. Dette er transaksjo

nene, og et effektivitetsmål skulle uttrykke faktorinnsatsen pr. tran

saksjon. Dette er de tekniske produksjonskoeffisienter som detaljhan

delsenhetene arbeider med. Selv i den ytterst mangelfulle statistiske

belysning som kan gj öres for transaksj onsstrukturen, framkommer der tegn

som tyder på at produktgruppene i livsmiddelsomsetningen har ulike tran

saksjonsstrukturer. Noe annet ville vaere urimelig, men poenget er at

ornsetningen som produktmål gir feilvurdering av de egentlige effektivi

tetene og dermed undervurdering av de virkelige komparative fordelene

for de mest effektive produktgrupper. Transaksjonsstörrelsen målt i

kroner er rimeligvis ikke invariant mellom produkgruppene, men stigende.

Kompliserende er det naturligvis at kjöpevanene i de fleste markeder er

slik at selv produksjonsenheter som har skalafordeler for transaksjons

störreisen, må innstille sig på en forventet transaksjonsstörrelse med

en spredning som ikke skiller dens tetthetsfunksjon fra andre produk

sjonsenheters (også i andre produktgrupper), men inneholder disse som

subsett. Dette hindrer antakelig full realisasjon av de skalaforde-

ler som en del produktgrupper har. Det er mulig at dette tross alt og

på kort sikt gj ör at omsetningen likevei kan anses som et brukbart pro

duksjonsrnål. I det fölgende har vi antatt det - noen armen valgmulig

het foreligger ikke - og omsetningskoeffisientene uttrykker derfor hen

holdsvis arbeidsinnsats og kapitalinnsats pr. 100 000 kroner omsatt i

detaljhandelen.

Det forutsettes at vareprisene er noenlunde like i alle pro
duktgrupper, og denne forutsetningen stöttes av eksisterende prisunder
sökelser for detaljhandelen. Prisvariasjonene var små blant annet som
resultat av prissettingsmetodene.
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Omsetningskoeffisientene er ex post observasjoner, og bakom de

skjuler der seg for det förste muligheter for varierende kapasitetsut

nyttelse, og for det andre varierende effektivitet i konstruksjon og

valg av produktfunksjoner for detaljhandelsenhetene, og for det tredj

varierende faktorpriser. Ingen av disse tre gruppene er egentlig kon

trollerbare for oss. Vi er i höy grad henvist til å presentere visse

antakelser angående variasjonene. At detaljistenhetene kan arbeide rn

forskjellige produktfunksjoner (og andre omsetningskoeffisienter både

ex ante og ex post), har vi allerede tatt hensyn til gjennom inndelin

en i produktgrupper for livsmiddelsomsetningen. Variasjoner i omset

ningskoeffisientene ex post behöver da ikke ha noe med produktflIDksjo

variasjoner å gjöre. Et viktig unntak er dog at produksjonsenhetenes

aldersfordeling kan variere i markedene slik at den gjennomsnittsenhe

(med tilhörende omsetningskoeffisienter) som konstrueres blir influer

I og med at markedsområdene kan vaere ulik idette henseende hvilket

er rimeIig med tanke ~å ulike vekstrater for husholdninger og for bol

ger, viI en del av variasjonene i omsetningskoeffisientene forklares

med forskjell i tilvekstrater og ikke bare i ulike kapasitetsutnyttel

Faktorprisvariasjoner svarer utvilsomt for en del av variasjonene.

I og med at kapasitetsutnyttelsen antakelig er viktigste for

klaringsfaktor til variasjonene i omsetningskoeffisientene, er vi ikk

riktig i samme situasjon som når "best practice" sammenliknes med

"average practice". l De enheter som inngår i eksempelvis -6uvbujent

att-liv-6hande1.. kan gjennomsnittlig vaere like over alle våre markeder

(i samme år), men forskjeller i koeffisientene tillater oss ikke å tr

ke noen slutninger om at det er teknikkforskjeller som forklarer vari

sjonene.

I tabell 12.1 vises de gjennomsnittlige omsetningskoeffisiente

for våre produktgrupper i deImarkedenes livsmiddelsomsetning 1963. \i

finner at en omsetning på 100 000 kr. i selvbetjent all-livsomsetning

krever en gjennomsnittlig innsats på 0.6 personer mens den tilsvarend

iIlllsatsen er 1.1 i den manuelt betjente handelen av samme type. Det

samme gjelder kapitalkoeffisienten. Den manuelt betjente handelen er

ikke bare mest arbeidskrivende. Den er dessuten mest kapitalkrevende

pr. omsetningskrone. En ölming av handelen skulle kreve en vesentlig

Se SaU:eJt (1966).
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Om~e;lJUYl.g.6k.oe6n~ien.:teJt, iiv.6midde1-6om.6etniYl.geJ1 i de1maJLk.e

deYl.e 1963. Standandavvik. i paneYl.te.6.

Produkt
gruppe

Partielle korre1a
sjonskoeffisienter

(L/S) (Kl/S) r(L/S) r(L/S) r(L/S)
arbeids- kapi- (Kl/S) (S/Sy) (ST)
koeff. ta1-

koeff.

I
L

All-1ivshandel

Selvbetjening 0.624 14.761 0.337 -0.272 -0.270
(0.110) (2.709)

Partiell selv- 0.821 15.464 0.389 -0.181 -0.145
betj ening (0.204) (4.032)

Manuell betj ening 0.015 15.728 0.862 -0.178 -0.058
(0.884) (15.446)

ÖVrig livshandel

Manuell betj ening 1.081 17.138 0.217 -0.178 -0.176
(0.152) (6.511)

Varehus 0.822 14.028 0.380 0.315 0.144
(0.110) (6.161)

Kilde: Egne beiegninger.

större ressursinnsats i manuell handel enn i de omsetningsformer der

seIvhetjeningen er omfattende. Forutsetningen er at full kapasitetsut

nytte1se råder. Dette er tvilsomt tilfelle. Som vi senere skal se, er

livsmiddelsprisenes variasjoner i markedet på ingen måte i samsvar med

disse forskjellene i omsetningskoeffisienter, og man bör dessuten be

tenke at marginalene snarere er störst for enheter tilhörende grupper

med lave omsetningskoeffisienter. I markedsområdene er de forskjeller

som tabellen viser for delmarkedene, av samme stärrelsesorden og derfor

er resultatene derfra ikke med her. Kapasi tetsutnyttelsen i detaljhan

delen er ytterst vanskelig å må1e, og som vi tidligere har hevdet, er

den som regel utenfor produksjonsenhetenes kontroll. Sammenb1anding av

kapasitetsutnyttelsesvariasjoner og faktorvariasjoner er saerlig vans

kelig å bemestre. Som en tilnaerme1se kan man anta at markedsandelen

for en produktgruppe kan indikere hvilken kapasitetsutnyttelse som

gje1der. Vi venter da at omsetningskoeffisientene ,viI vaere negativt

korrelerte med markedsandelen . En höy markedsandel i et år, viI som re

gel vaere resultat aven gruppes tilvekst gjennom flere år og altså in-
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nebaere forholdsvis flere enheter der embodied teknisk utvik1ing har

fått råde fra starten. For arbeidskoeffisienten som det her er ta1e

om, viI dessuten en negativ korre1asjon antyde at faktorprisene kan va

riere. For den selvbetjente all-livshande1en er da også rL/SeS nega

tiv, -0.270. En mer 1angtgående måte å söke etter fork1aring pI varia

sjoner i arbeidskoeffisienter på, representeres aven enkel modell på

fölgende fonn,

log (L/S) = log A + al log S + a2 S + u l (12-1)

Her forklares variasjonene for det förste av omsetningsnivået for ved

komrnende produktgruppe i livsrniddelsomsetningen og dernest av ti1veks

ten av livsmiddelsomsetning i hvert marked. Tilveksten er idette til

felle målt som årlig ökning i faste priser og uttrykt i prosent av ba

sisåret 1950. Det kan som nevnt i en tidligere sammenheng reises in

vendninger mot å ta med gjennomsnittsti1veksten for perioden 1950 

1963, men ti1vekstens fordeling idette tidsronnnet er dog ukjent. Mo

dellen ovenfor er estimert for fire omsetningsgrupper i livsmiddelsom

setningen på delmarkedene 1963, og resultatene er gjengitt i tabell

12.2. Vi finner da som ventet negative fortegn på begge modellparamet-

TABELL 12.2 ~b~koe6fi~ienten (om~etning~Roefifi~ientenL/S) i

uv~middeL6O~ etningen 1963 • VUmMRedeJl..

(log L/S = log A + al log S + a ~ + u)
S = årlig ökning i S 1950 - 1961 i faste priser.
Standardavvik i parentes.

Produkt
gruppe

All-livshandel

Se1vbetjening

Partiell selv
betj ening

Manuell betj ening

log A

-0.00987 -0.08425 -1.82724
(0.00548)(0.01787)

-0.06726 -0.00749 -1.84895
(0.02310)(0.00825)

-0.10231 -0.00699 -1.62703
(0.02700)(0.02059)

R

0.4984
(0.0680)

0.3643
(0.0940)

0.4265
(0.1275)

ÖVrig l ivshande1

Manuell bet j ening -0.03274 -0.00565 -1.83723
(0.01211)(0.00509)

Kilde: Egne beregninger.

0.3139
(0.0560)

!

l.._

Modellen forutsettes å ha vanlige egenskaper når det gjelder
variablenes forhold til hverandre og forholdet for u. Se kapitel 9,
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rene, men utslagene er ikke aven slik störreIsesorden at vi uten videre

kan akseptere dem. Her er vi dog bare ute etter mdikasjoner. Et skift

oppover i omsetning viI her alltid före med seg en sen1mmg av arbeids

koeffisienten ut ifra gjennomsnittet. Det er verdt å notere at hvis

man så det hele fra faktorsiden, ville forventningen bli den samme ved

en eksogent gitt lönnsökning. Imidlertid er tilveksten i livsmiddelsom

setningen vesentligere som forklaringsfaktor selvom sikkerheten i esti

matene ikke er saerlig stor. Modellens salnlede forklaring av arbeids

koeffisientens variasjoner, er dog ikke overbevisende stor. Dette mu

liggjör alternative hypoteser av den natur vi har antydet ovenfor.

En tredje og avsluttende form for innsikt i omsetnmgskoeffisien

tenes variasjoner over markedene, vinner vi fra en utvidelse av resonne

mentet til å omfatte effektivitetsaspektet. Man kan hevde at uansett

årsakene til variasjoner i omsetningskoeffisientene over våre markeder,

så har forekomsten av variasjoner - og saerlig systematiske sådanne som

vi hittil har forsökt å bringe fram - en konkret ökonomisk betydning.

Vår framgangsmåte for å belyse dette, kan ses som en variant på Fahn~

retade. l

I figur 12.1 forestiller diagram A et isokvantsystem med to fak

torer uttrykt ved K/S og L/S. Isokvantkurvene I og II er å betrakte

som effektivitetskurver også, og omsetningskvantumet er större i II erm

i I for optimalt utnyttede totale ressurser. I diagrammet er det inn

lagt tre faktorstråler. Langs en faktorstråle er forholdet mellom fak

torene konstant. Stråle I uttrykker således en mer arbeidsintensiv pro

duksjon enn 2 og 3. De tre faktorstrålene kan videre forestilIe tre

forskjellige teknikker eller om en viI prosesser. For produksjonsenhe

tene kan man anta at de i hvertfall hade valget mellom alle tre teRniR
ReA ex ante. 2 Valget mellom dem er i og for seg ikke et internt ökono~

misk problem som kan löses med kjennskapet til prisene på faktorene og

en gitt markedspris for produktet. Dette har vi tidligere diskutert

mer generelt i kapitel 2. For livsmiddelsomsetnmgen gjelder det at om

et valg av den mest arbeidsbesparende teknikken, stråle 3, velges i to'

ut ifra en forventning om en gitt transaksjonsetterspörsel tilsvarende

Se F~elt (1957).
En kontinuerlig substitusjon krever ytter1igere presiseringer

av produktfunksjonen, eksempelvis at isokvantene er krummet mot origo og
synkende for alle produksjonsnivåer.
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II i diagrammet, så kan transaksjonsetterspörselen I sikkert ogsa lnn

treffe med en gitt sannsynlighet. Arsaken til dette kan vaere at enhe

tene velger faktorforhold som ikke er i samsvar med etterspärselen et

ter transaksjoner i markedet der andre enheter samtidig viI tilby öns

ket faktorsanrrnensetning i produktet. For et foretak som velger ·en fak

torsamrnensetning som i stråle tre no~ ~9, viI alternativet ex post

bestå i en ökning av arbeidsinnsatsen slik at der skjer en bevegelse i

faktordiagrammet fra stråle 3 til l. Det er i og for seg ikke tilstrek

kelig til en overgang fra I til II. Om vi heller betrakter det motsat

te, nemlig at enhetene velger faktorsammensetningen l i to og virkelig

når kurve II som planlagt og altså ligger på en enneQtivLt~n~ont, så

viI enhetene ned den gitte sannnensetningen, bare klll1Ile få en lavere

effektivitet hvis det i markedet skulle utvikle sig preferanser for

transaksjoner som svarer til faktorsammensetningen i stråle 2.

Nå sakner vi muligheter for å konstruere effektivitetsfronter

som vist ved I og II, og-framfor alt kjenner vi ikke deres form selvom

vi har en rekke gjennomsnittsobservasjoner for våre delmarkeder. Vi

kan dog tolke våre fordelinger noenlunde i samsvar med en slik modell

som vi her har antydet. Diagram B i samme figur har fått en faktors trå

le som er lagt gjennom et punkt der koordinatene er respektive omset

ningskoeffisienters gjennomsnitt. Vi kunne ellers like gjerne lagt inn

andre stråler. Vertikalt og horisontalt er videre avsatt respektive

gjennomsnitt. I diagrammet er det lagt inn fire bevegelser som har en

bestemt betydelse. En bevegelse som a viseT variasjoner i K ved gitt

L og S. Faktorstrålen skulle senkes mot L/S-kurven og produksjonen

skulle bli mer arbeidsintensiv. Man skulle kanskje si at servisinnsat

sen i detaljhandelen skulle öke. Hva skal man da si om observasjonene

oppviser en sterk spredning langs kurven der a fins? En tolkning er at

arbeidsinnsatsen er optimalt tilsatt mens kapitalen i form av lokaler

er overoptimalt tilsatt for den perioden man har observasjoner for. En

tilsvarende bevegelse b i diagram B skulle forklare en varierende ar

beidsinnsats ved gitt omsetning og kapitalinnsats . En spredning av ob

servasjonene kan forklares som en form av produkttilpassning og at sel

ve transaksjonspreferansene varierer over vårt sett av markeder. Det

synes i hvertfall ikke akseptabelt å konstatere like lett at der fore

ligger overoptimal tilpassning for arbeidsinnsatsen. Denne kan nemlig

vaere etterspörselsbetinget saerlig om prisen på arbeidskraft varierer
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over settet av markeder. De fem omsetningsgrupper som inngår i vår un

dersökelse av livsmiddelsomsetningen i delmarkedene, viser en tydelig

bevege1se av den karakter som b uttrykker i diagram B.

K/S

1

K/S

L/S

Diagram A

a

b

l
L

d

Diagram B (~)
S

Figur 12.1 Omsetningskoeffisientene K/S
og L/S. Prinsippdiagram
(Sales coefficients for capi
tal and labour)

L/S
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Den kanskje mest betydelsesfulle bevegelsen i diagram B, er del'

inn i to deler, c og d. Langs faktorstrilen er forholdet mellom innsa'

sen i produktet - her omsetning - den samme. En omsetningskrone er do;

betydelig mye dyrere å produsere langt ute i diagrannnet enn naer origo

når faktorprisene er like. Om alle observasjoner fordeler seg langs

faktors trålen , så innebaerer det alt annet like, forskjellig effektivi.

tet i markedene. En bevegelse i retning av origo er en effektivitets

ölming og utover i diagrammet en forvaerring av effektiviteten. Det e:

imidlertid klart at denne bevegelsen kan forårsakes aven samtidig va

riering av faktorinnsatsene med gitt faktorforhold og omsetning og av

en ökning av omsetningen ved gitt faktorinnsats og faktorforhold. Det

er altså tale om graden av k.ap0v6UW utny:t:teL6 e. Dette innebaerer at

selvom man finner observasjonene etter faktorstrålen, så kan forskjel

len i effektivitet forklares med både varierende kapasitetsutnyttelse

og varierende faktorinnsats.

I'og med at vi bare har gitte fordelinger fra ett år, kan vi ik·

ke studere "bevegelser" som egentlig har en klart dynamisk betydelse eJ

ler i hvertfall krever minst to tidsobservasjoner for hver produksjons

gruppe som helst skal vaere sannnenliknbar over tiden. Derme mer prin

sippielIe diskusjonen bör dog vaere relevant når diagrammene 12.2 - 6

skal tolkes. Dette gjör vi for hver produktgruppe nedenfor.

12.4 Den selvbetjente all-livshandelen

Diagram 12.2 viser omsetningskoeffisientenes fordeling for selv

betjent all-livshandel for de1markedene 1963. Det er kapitalirmsatsen

i denne omsetningsproduks j onen som varierer. Spredningen omkring ar

beidskoeffisientens gjennomsnitt er svaert liten. Hvilke kan årsakene

vaere til denne spredningen over delmarkedene der det mest effBktive

markedet i den betydelsen av observasjonspunktet ligger naermest origo?

Det mest effektive markedeti har en gjennomsnittlig innsats på 8 kvad

ratmeter salgslokaler og omkring 0.4 personer pr. 100 000 kr. omsetning

Bak dette gjennomsnittet skjuler der seg dog en spredning som vi ikke

kjermer, og framfor alt kjenner vi ikke aldersfordelingen på de produk

sjonsenheter som inngår i hver marked. Det minst effektive markedet 2

1

2
Växjö idette tilfellet.
Eslöv.
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. .. nittsinnsatser på 22 m2 og 0.8 personer. Nå er det imid-
JennOIDS ...
. td~~~n i figuren som har lnteresse og lkke de enkelte obser-

6 \r O mener derfor ikke at variasjoner lokalt sett ikke er uten,r. l

for derme fordelingens utseende for akkurat deIUle gruppen.

vi skal unnvike altfor vidlöftige forklaringer, begrenser vi oss

o e blant de faktorer vi har kunnet kvantifisere for undersökel

.~ söker altså korrelasjoner mellom omsetningskoeffisientene og

e i vart sett av forklaringsvariable. Korrelasjoner uttrykker.

T id intet eventuelt årsakssamband ettersom variable kan ha en

som sammenfal1er over våre markeder, men har helt forskjelli

*er. Om vi kan konstatere utpregete samband, så er det naturlig

. e et videre spörsmål om årsakssamband. I en såpass eksplorativt

t t undersökelse som denne, synes denne framgangsmåten ikke urime-

f:inner da korrelasjoner som vist i tabell 12.3. Der finner

rst at anta11et produksjonsenheter i gruppen, F, påvirker effek

ten, for fortegnet på korrelasjonskoeffisienten er negativt. Det

r faktisk alle korreleringer med arbeidskoeffisienten. Viktigst

~ ~e~ingen pr. produksjonsenhet, S/F, å vaere, og denne störrel

i sin tur korrelert med markedets totalomsetning , Sr. I gruppen

h lhet er det dog forandringen i faktorforholdet, K/L, som er mest

Isefu11 hvilket dog også ses i figuren der man kan legge irm to

torstraler som alle observasjoner kommer innenfor. I andre undersö

r" som FOJlJteL6, fal t observas jonene 51 ik at en omslutningskurve

trekkes gjennom observasjonene for mest effektive enheter.

tilfel1e er enhetene ikke foretak, men observasjonene er gjellilom-

t for produksjonsenheter i et sett av markeder. Noe av årsaken til

t ikke genereres en fordeling som muliggjör trekking aven effekti

~ tsfront, er naturligvis å finne i ulike besterrnnelsesfaktorer i mar

c. Produksjonsenhetenes individuelle tilpassing kjenner vi ikke

.. , og vi kan derfor ikke bedömme i hvilken grad de har tilpasset seg

slike lokale variasjoner som i sin tur eventuelt leder til den ob

rverte spredningen for omsetningskoeffis ientene . Med en viss velvil

man av figuren se at en ikke uvesentlig del av markedene karakte

seres av temnelig stor likhet i faktorproporsjonene, og aksepterer

det, synes det som om vår hypotese om variasjoner i kapasitetsutnyt
!se har mye for seg.
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L/S: personer pr. 100 000 i om
setning.

0.2 0.4 0.6 0.8 1.0 1.2 1.4 1.6 L/
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ABELL 12.3 KoJUtela6jon.eJt nOlL -6elvbe;tjen;t a,U-liv-6han.de1..: Ve1.maJtRede-

n.e. 1963.

Variable i gruppen Omsetningskoeffisientene:

L
S

Produksjonsenheter, F

Omsetning, S

Kapital, Kl

Totalomsetning i de1
markedet, ST

Inntekt pr kapita, Y
Ärlig ökning i S

Ärlig ökning i y

Ärlig ökning i hus
holdninger, H

Arbeidsinnsats pr pro
duks j onsenhet , L/F

Kapital pr enhet, K/F

Kapita1arbeidsrate, K/L

Ornsetning pr enhet, S/P

Markeclsanclel, S/ST

Kilde: Egne beregninger.

-0.326

-0.329

-0.336

-0.270

-0.262

-0.144

-0.187

0.180

-0.386

-0.607

-0.572

-0.272

-0.306

-0.312

0.291

-0.269

-0.308

0.057

-0.131

0.138

-0.425

0.186

0.377 r S/ peS = 0.429

-0.596 r S/ pep = 0.306

-0.198

12.5 Den partie1t se1vbetjente a11-1ivshandelen

For denne gruppen som i teknikkhenseende inntar en rnellomstill

ing mel10m hel selvbetjening og manuell betj ening , er fordelingen av

omsetningskoeffisientene vist i diagram 12.3. Mönsteret er ikke u1ikt

det farrige, men observasjanene er mer utspredt. Det mest effektive

markedet (Borås) har en gjennomsnitt1ig ressursinnsats på vel 7 kvadrat

meter og 0.6 personer pr. 100 000 kr. i amsetning.
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12.6 Den manuelt betjente al1-1ivshande1en

For denne gruppen - se diagram 12.4 - er spredningen omkring om

setningskoeffisientenes gjennomsnitt som ventet större enn i de to tid

1igere grupper. Forklaringen er ikke minst den at gjennomsnittsa1deren

for disse produksjonsenhetene (som an1egg) er betydelig höyere enn i öv

rige grupper. Dette er dog en forklaringsvariabel som ikke inngårpå

annen måte enn gjennom vår klassifisering av de enheter som omsetter

livsmiddelsvarer.

T denne gruppen er UeJLrte--6 egen innsats ikke uten betydelse for

omsetningskoeffisientene. Således finner vi rL/SoLE = -0.206 og
r

KT
/ S•L = -0.229 og korrelasjonen innbyrdes mel10m omsetningskoeffisi-

E o h d' k .entene er 0.862. Var ypotese om Ull eroptLffial apasltetsutnyttelse-

med den gitte faktorinnsatsen - synes også idette ti1fellet å ha at

skillig for seg. Arsakene ti1 dette viI naturligvis henge i hop med

den almenne etterspörselsutviklingen i de mindre effektive markedene,

men også med forandringer i det relative attraksjonsforho1det i respek

tive marked. En stagnerende gruppe som denne, kan derfor finnes spredt

over alle markeder, både ekspansive og andre.

12.7 Den manuelt betj ente övrige livsmiddelshandelen

Blant de tre telmikkgrupper i övrig livsmiddelshandel har vi tatt

ut den störste. Ornsetningskoeffisientene for denne gruppen vises i dia

gram 12.5. T dette ti1fellet er korre1asjonskoeffisienten for oyset

ningskoeffisientene 0.217 og vår hypotese om at effektvitetsforskjel1e

ne i delmarkedene har kapasitetsutnyttelsesvariasjoner som en viktig

forklaring, synes ikke uberettiget, men stort lenger går det ikke å fö

re analysen her.

T övrige grupper unntatt varehus, er korrelasjonskoeffisienten

mellom kapital-arbeidsraten og arbeidskoeffisienten tildels sterkt ne

gativ. For gruppen i övrig livsmiddelshandel er den -0.189 og tilsvar

ende korrelasjonskoeffisient til kapitalkoeffisienten er 0.730. Det

synes derfor ikke som en ölming av kapitalilU1satsen er det vesentligste

for gruppen. Derimot er det ökt innsats av arbeidskraft som med sarmne

tollming skulle vaere effektiv i den forstand at kapitalkoeffisienten

skulle synke. T en samletabell for korre1asjonskoeffisenter, tabell
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L/S: personer pr. 100 000

6
i omsetning .

~
4 i

I
r

~_I_j--l )

0.2 0.4 0.6 0.8 1.0 1.2 1.4 1.6 L/S
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12.4, fins rL/peK /S = -0.522 (se kolanne 6 paranteser). Det synes ik

ke helt urimelig l hevde at med den gitte omsetningen i gruppen, er ka

pitalinnsatsen overoptimal. 1

12GB Varehusene i livsmiddelsomsetningen

~etningskoeffisientene framgår av diagram 12.6 der den store

spredningen for kapitalkoeffisienten er like framtredende som arbeids

koeffisientens sammentrengning omkring sitt gjennomsnitt. Idette til

felle synes det vanskelig å komme utenom en forklaring via vår hypotese

om kapasitetsutnyttelsen. Trass i den store spredningen for kapitalko

effisienten, synes det ikke rimelig å anta annet enn at kapitalen er

overoptimalt tilsatt for den gitte omsetningen, d.v.s. den er dimensjo

nert for fleksibel produksjonsökning. Ved stigende etterspörsel og på

lang sikt (5 - 10 år i foretakene), viI arbeidsinnsatsen kunne ökes

uten kapitalökning og med rimelig total effektivitetsökning som resul

tat.

Likheten i arbeidskoeffisienten kan tyde på at der eksisterer en

transaksjonsbundet gitt arbeidsinnsats. I så fall viI denne omsetnings

gruppens totale arbeidsinnsats måtte öke ved en etterspörselsökning

mens kapitalen viI vaere uforandret for de enheter det her er tale om.

Av diagrammet er det ikke mulig å slutte seg til graden av kapasitets

utnyttelse i hvert marked. At et delmarked markerer seg som "mest ef

fektivt" og altså fins naermest origo, Qan tyde på at kapas i tetsutnyt

telsen i den observerte perioden var svaert höy. For enheter som mar

kerer seg i den motsatte delen av fordelingen, er det derimot sikrere å

slutte at kapasiteten er underutnyttet for kapitalens vedkommende. Sli

ke enheter viI kunne fange opp noe aven ökt markedsetterspörsel uten

kapitalforandringer av denne typen. En naermere undersökelse av del

markeder med varehus, viser forövrig at de klumper seg over landet. Så

ledes finner vi alle de tre storstadsområdene Stockholm (Stockholms

stad, Stockholms förorter, Uppsala), Göteborg (Göteborg stad, Göte

borgs förorter), Malmö (Malmö, Lund og Trelleborg) ligger under gjennom

snittet (som regel) for omsetningskoeffisientene.

Det kan bare gjelde på kort sikt og ellers at året 1963 skul
le ha en "avvikende" etterspörsel.
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TABELL 12.4 KOJUtUa6jOYl1>k.oe.-6-6.L6ie.nt.eJt -6ofL vÅÅ-6e. vaJUableJt i deimMfle.

dene-6 UV-6mddeol-6omJ.:,uMng 1963. St.a.ndaJtdavvifl i pMe.nt.e.-6.

Produkt
gruppe

All-livs
liandel

Se1vbe-
t j ening

Partiell
selvbe-
t j ening
Manuell
betj ening

övrig
l ivshande1

Manuell

Varehus

0.443

0.820

0.405

0.537

0.627

0.337

0.389

0.862

0.217

0.380

-0.607

-0.362

-0.206

-0.189

-0.197

0.377

0.446

0.220

0.730

0.501

0.180
(-0.386)

0.116
(-0.122)

0.294
(0.189)

-0.016
(-0.102)

-0.144
(-0.098)

0.186
(-0.425)

0.037
(-0.328)

0.314
(-0.043)

0.197
(-0.522)

0.220
(-0.495)

Kilde: Egne beregninger.

12.9 Produktgruppens effektivitet

Vi har sett at produktgruppene skiller seg fra hverandre for beg

ge omsetningskoeffisientene, men mest for kapitalkoeffisienten. Dette

er helt i overensstemme1se med våre antakelser om kapitalsstrukturen

som oppviser våde ujevn kapasitetsutnytte1se og mang1ende f1eksibilitet.

For varehusenes del fant vi at arbeidskoeffisientens gjennomsnitt, 0.8,

hadde liten spredning. Dette tyder på tilpassing av arbeidsinnsatsen

til belastningen og den lille spredningen tyder agså på at tilpassings

reglene synes å vaere like i alle markeder. Den store spredningen i

begge koeffisientene for en del produktgrupper tyder på både må1settings

og produktfunksjonsvariasjoner, men se1vsagt kan ikke omgivelsene ute

1ukkes. Små enheter som det her er tale om, har ikke den sarmne f1eksi

bilitet for arbeidsinnsatsen som et varehus har: Produksjonen krever

kanskje en eller to personer enten omsetningen er stor eller liten.
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For alle delmarkedene sett under ett, er ornsetningskoeffisiente

ne bereknet til 0.816 for L/S og 15.1 for KI/S. l Dette gir utgangs

punkt for noe hypotetiske beregninger av potensialet for effektiviteten

i livsmiddelsomsetningen. At beregningen er hypotetisk innebaerer at

vi ser bort fra tilpassingstid og kostnader samt forutsetter at etter

spörselsstrukturen er slik at tilpassingen kan ske. Vi ser videre bort

fra mange andre forhold som preger strukturforandringen og som forandrer

markedsandeler samt toner bort grensene mellom produktgrupper og produk

sjonsområder. Det er fölgelig en helt statisk situasjon som utvikles

fra omsetningskoeffisientene avenfor.

Anta först at den tilpassing som skjer, leder til en ny oppset

ning omsetningskoeffisienter som er lik de beste gjennomsnittene for

produktgruppene, d.v.s. 0.624 for L/S og 14.8 for Kl/S. Alt annet likt

reduserer dette omsetningskoeffisientene med 22 og 8 %. Hvis man iste

det for de beste gjennomsnittene tar de laveste omsetningskoeffisiente

ne, nemlig 0.5 for L/S og 5.0 for Kl/S, blir reduksjonene henholdsvis

39 og 67 %. Anta videre at gjennomsnittsmarginalene er like i alle

grupper og i alle markeder og lik 20 % av den observerte omsetningen.

Vi antar dessuten at dette i ny likevekt representerer produktgruppenes

foredlingsverdi med en fordeling på 70 og 30 %på respektive faktorinn

satser. 2 En öyeblikkelig tilpassing skulle i det förste tilfellet kun

ne redusere prisene i livsmiddelsomsetningen med nesten S % når hele

effektivitetsvinsten får slå ut i prisene. Det andre tilfellet skulle

på tilsvarende måte ktmne senke konswnentprisene med nesten 10 %. I

disse hypotetiske berekningene er det ikke tatt hensyn til eventuelle

skalafordeler som ikke illl1går i nonnen, d.v.s. for oppsetningen med la-

veste kombinasjon av omsetningskoeffisienter.
Effektivitetsaspektet er her berört for livsmiddelsomsetningen

som sådan uten annet hensyn til etterspörselen enn den hypotetiske pris

effekten. Forutsetningene for tilpassing i et tilfelle som dette er at

priseffekten kompenserer husholdningene for den meroppoffring struktur

forandringen förer med seg. Et blikk på spredningsbildene for markede-

Selvbetjent all-livshande1- og varehus veier tyngst med mar
kedsandelen 39 og 30 %.

2 1mplisitt i dette ligger en forutsetning at ikke-spesifiserte
faktorinnsatser varierer proporsjonelt med L og Kl. Dette er i andre
enn hypotetiske sammenhenger antakelig en urealisfisk antakelse.
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ne, viser at tilpassingen ikke kan. forventes skje i gamle anlegg. 1 En

forutsetning for oppnåelse aven effektivitetsökning i hvert marked er

derfor betydelige forandringer i produksjonsenhetenes romslige forde

ling. Hvorvidt en slik forandring er i overensstemmelse med hushold

ningenes etterspörselsfunksjon for transaksjoner, kan ikke belyses med

den informasjon som ligger til grunn for denne undersökelsen. 2

Se figurene 12.2 - 12.6.
Den hypotetiske beregning som er utfört for alle delrnarkedene

under ett, utföres også for hvert marked og alle produktgrupper, og noe
mer inngående men tas ikke med i denne rapporten.
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PRODUKTIVITET OG EFFEKTIVITET FOR NOEN ANDRE PRODUKSJONS
OMRADER

13.1 Innledning

Störst vekt i denne rapporten om produktivitet i detaljhandelen

har livsrrdddelsomsetningen fått. Dette er motivert ikke minst med den

diskusjon som er fört i kapitel 30m transaksjonsetterspörselen. I den

tilgjengelige statistikken om livsmiddelsomsetningen fant vi muligheter

for å dele inn materialet noenlunde i samsvar med antakelser om produkt

strukturen for dette produksjonsområdet. Dermed fikk vi en in~eQte

belysning av transaksjonsetterspörselens effekter.

Detaljhandelen består også av andre produksjonsområder. En noe

vilkårlig inndeling er gjort tidligere i bekledningsvareomsetning og

hjemutrustning- og boligvarer. 1
. På et detaljhandelsmarked og ihvertfall

den slags markeder som i denne undersökelsen kalles delmarkeder, viI

man finne en lang rekke tilbudsgrupper som i sin varesammensetning har

små subsett av hele markedets varesett XM. Noen slike grupper, eksem

pelvis nato, hobby 0.1. har vi også- latt inngå i undersökelsen og i

dette kapitlet vises det resultater både for de nevnte produksjonsområ

dene og for noen ytterligere produktgrupper, men omfanget er sterkt be

grenset i forhold til livsmiddelsom5etningen. Dette kan motiveres med

dels livsmiddelsomsetningens store markedsandel og dels fordi andre pro

duksjonsornråder synes å oppIeve tilsvarende problemer som livsmiddels

omsetningen, men den tilsvarende produktsykkelfasen kommer senere. Vi

skal også se at de grupper som belyses i det fölgende, er heterogene.

Vår hensikt er her å diskutere samme metoder som tidligere, men på an

net empirisk material, d.v.s. for områder som kan antas å ha en noe an

nerledes produksjonsstruktur.

I likhet med de resultater som er gitt i tidligere kapitler, er

resultatene for produktgruppene her. framkommet i partielle analyser

uten hensyn til den interaksjon som gjör seg gjeldende i produktetter

spörselen.

Se kapitel 6.
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13.2 Metode, antake1ser og observasjoner

Opplegget i dette kapitlet er at vi estimerer

tene på samme måte som tid1igere og får dermed fram betydelsen av to

observasjonssett, nem1ig (5,L,K1) og (5/F,L/F,K1/F) som er henho1dsvis

aggregatet og gjennomsnittsverdier for produksjonsenhetene i hver ob

servasjonsenhet. Modellen er gjennomgående for produksjonsområder og

produktgrupper, l

og

log S log A + al log L +

a2 log Kl + a 3 log S/F + u

log S/F = log A + al log L/F +

a2 log KIF + u3 log Sy + u

(13-1)

(13-2)

Grensee1astisitetene estimeres uten krav på at summen skal vaere lik l.

Med observasjoner av det slaget som inngår i våre estimeringer, synes

det direkte missvisende å forutsette en pari-passu produksjons10v. Da

skulle blant annet sammen1ikningsmuligheten i settene av grenseelasti

siteter vanskeliggjöres i det arbeidselastisiteten da ble bestemt resi

dualt.

For mange av de produktgrupper som inngår i dette kapitlet, gjel

der at de har hatt sterkt forskjellige re1ativprisutviklinger. Det

gjelder eksempelvis slike varer som lettere bekledningsvarer. Disse

har hatt en mindre prisstigning i perioden etter 1950 enn eksempelvis

mange hjemutrustningsvarer saer1ig slike som kommer fra ti1virkningsom
råder med lav produktivitetsutvikling. 2 Blant gruppene inngår slike

som har hatt introduksjon av betydelige kapitalvarer som TV. 3 Alt det

te innebaerer at foretak og produksjonsanlegg antakelig varierer bety

delig mer med hensyn til produktivitet enn 1ivsmidde1somsetningen som i

höyere grad eravhengig av kontinuerlig etterspörsel. For livsmidde1s

omsetningen har man funnet karakteristiske belastningsprofiler for uke~

U i

L

(1967).
3

Dertil kommer en modell for utviklingen for bekledningsvarer.
Om prisutviklingen for bekledningsvarer, se E~~öm g Lundb~g

Se TönnQv~t (1967) om TV-introduksjonen i Sverige.
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idet den ene er den andre lik, relativt sett. Dette er ikke tilfellet

for mange av de produktgrupper som ellers fins på markedet på grunn av

andre etterspörselsvaner. Slike anlegg får da en ekstremt dårlig kapa

sitetsutnyttelse i deler av året og en intensiv utnyttelse i kortere

perioder. Det vesentlige i denne sammenhenBen er den varierende ar

beidsproduktiviteten dette skaper og den manglende fleksibiliteten i

b M lovergang mellom su sett av X .
En arll~en foyskjell mellam de grupper vi nå skal behandIe, og

livsmiddelsomsetningen har å gjöre med varetiIförselen til detaljhand

elen og tilbudsstrukturen for slike varer i settet av markeder. Varia

sjoner i varetiIförselen til detaljhandelsmarkedene viI enten de er re

sultat av selgerdifferensiering eller annet, kunne gi tilsvarende varia
sjoner i produktivitetene. Dette gjelder i like stor grad etterspörse-

len hvis ett~pö~~nun~joneneer ulike i markedene. Dersom det

skulle vaere tilfellet, oppstår feilmuligheter i konklusjonene og dis-

se feilene kan ikke vurderes. Ettersom etterspörselsfunksjonen slik

-den retter seg mot en p~OduQtg~uppe i rnarkedet, er en aggregert funk

sjon der ve~ene kan variere fra marked til marked på grunn av hushold

ningss trukturen, kan dette vaere en betydelig variasjonsmulighet. Det

er altså ~~ sak at produktfunksjonene er forskjellige og en annen at

etterspörselen er forskjellig gitt at produktfunksjonene er like. Vi

velger å anta at etterspörselsfunksjonene er like og at etterspörselen

ikke påvirkes av ulikheter i tilbudets lokalisering for de markeder og

produktgrupper vi behandler. I denne delen av undersöke1sen inngår b~

re delmarkeder med data fra 1963 unntatt bekledningsvareornsetningen

som ornfatter perioden 1950 - 1963.

13.3 Produktiviteten i bekledningsvareomsetningen

Dette avsnittet skiller seg fra de fölgende idet det består av

to deler, en om produktivitetsutviklingen og en om produktivitetsvaria

sjoner.

Slike overganger har foretakene normalt ikke kunnet gjennom
före, dels på grunn av konkurransereguleringer, og dels på grunn av
manglende forutsetninger såsom varekunnskap, finansiering av lager 0.1.
Muligens spiller det inn at foretakene har en oppfatning om at tilbuds
stabilitet er nödvendig for omsetning på lang sikt.
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Produktivi tetsutviklingen

Bekledningsvareomsetningen er en betydelsefull del av omsetning

en i detaljhandelen, og omtrent like vanskelig å finne fram til adekva

te produksjonsmål for som livsmiddelshandelen. 1 I undersökelsesperio

den hadde produksjonsområdet en sterk tilvekst i etterspörselen etter

varer og spörsmålet er hvilke produktivitetseffekter denne utviklingen

förte med seg. Det har kommet fram at den ekspanderende gruppen i livs

middelsomsetningen hadde en betydelig större tilvekst i produktiviteten

enn den stagnerende. En tilsvarende oppdeling kan gjöres også for be

kledningsvareomsetningen som også består av produktgrupper med forskjel

lig tilvekst. I denne sanmlenhengen pröves metodene bare på hele bekled

ningsvarehandelen med unntak av noen produktgrupper som ble tatt ut på

grunn av varenes håndverksmessige karakter. Metodene i det fölgende er

de samme som i kapitel la og de grunnleggende forutsetningene er også

like.

I tabell 13.1 inngår vekstrater for variabelsettet (8, L, K), pro

duktivitetene (S/L, S/K) samt noen til. ~etningen i de grupper som

inngår, ökte sterkest i delmarkedene, men det er verdt å merke at ar

beidsinnsatsen enten minsket eller ökte ubetydelig. Kapitalinnsatsen i

markedene var derimot betydelig i vårt material. Disse ratene sier en

hel del om hvilke produktelastisiteter som er å vente fra estimeringen

avet observasjonssett med de egenskaper som framgår av tabell 13.1.

Produktelastisitetene gjengis i tabell 13.2, og som ventet er arbeids

elastisitetene höye og kapitalelastisitetene lave. På samme ~.te som

tidligere for livsmiddelsomsetningen, skal produktelastisitetene set-

tes i relasjon til etterspörselen og dens tidsfordeling. Normalt viI

man vente at alle produktelastisiteter er mindre enn l, men en slik

forventning er basert på en forutsetning som sjelden uttrykkes ekspli

sitt, nemlig at foretakene arbeider under perfekte konkurranseforhold

med garantert avsetning og med kontroll over produksjonsraten. Dette

gjelder ikke for og kan vanskelig forutsettes å gjelde for detaljhan

delsomsetningen eller noen av produksjonsområdene. I visse tilfeller

kan produktelastisiteter större enn 1 uttrykke detaljhandelssystemets

beredskap, d.v.s. det antas at önskemålene om beredskap leder til en

prisutvikling og et prisnivå på markedet som muliggjör opprettholdelse

Se kapitel 6.
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aven viss VLOltma!t- ut.Ltny;tte.:t k-apcude.:t. En annen forklaring er at sel

ve konkurransesituasjonen leder til de höye produktelastisitetene.

Vekstvariable Markedsområder Delmarkecler

Omsetning (S) 2.9 3.3

Arbeidsinnsats (L) -0.4 0.1

Kapi talinnsats (K) 2.3 3.7

Arbeidsproduktivitet (S/L) 3.7 3.4

Kapitalproduktivitet (S/K) 1.0 -0.4

Produksjonsenheter CF) 1.4

Kapital-arbeidsraten (K/L) 2.7 3.6

Markedsandelen (S/ST)
(rS/ ST = -0.402) 0.1

Kilde: Egne beregninger. Bekledningsvareomsetningen er her
aggregert over grupper som hovedsakelig omsetter in
dustrielt tilvirkede varer. Varehus inngår heller
ikke i denne sammenhengen.

TABELL 13.2 Pltoduk.:tucut--L6de.:telt b0lt befUedning-:svMeOnMUvU,VLge.n 1950 

1963
(5 = ALalKaZeAt). StandaJtdavv~k ~ pMent~.

Marked al a2 A, % pr. år R

Delrnarkeder 1.64 0.07 2.9 0.937
(0.07) (0.06)

Markedsområder 1.69 0.11 3.2 0.693
(0.23) (0.31)

Kilde: Egne beregninger.

Den organisatoriske utviklingen er saerdeles betydelsefull i det

te produksjonsområdet idet henholdsvis 86 og 113 %av omsetningsökningen

kan forklares med denne faktoren. Dette er vist i tabell 13.3. Takket

vaere den organisatoriske utviklingen - som er like sammensatt for be

kledningsvareomsetningen som for livsmiddelsomsetningen - kunne en et

terspörselsökning på ca. 3 %hvert år klares uten större forandring i
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den totale arbeidsinnsatsen. Egentlig er det tilstrekkelig med en ök

ning i kjöpefrekvensen for at organisasjoI6faktoren skal få en helt domi

nerende vekt. Den diskusjon som ble fört omkring transaksjonsetterspör

selen for bekledningsvareoIT6etningen, se kapitel 6, ga visse antakelser

som stemmer veloverens med organisasjonsfaktorens betydelse her.

Andelene i produksjonsgruppen er gitt i tabell 13.-3. Forskjel

len i organisasjonsfaktorens betydelse for delmarkedene og hele markeds

områdene, gir oppslag til flere mulige forklaringer som det er vanske

lig å diskriminere mellom.

TABELL 13.3 Andefene i p~odu~jo~6ohandningen 6o~ bekledning~vaheom

-6 eA:ning en 1950 - 1963

Arbeids- Kapital- Organ.
innsatsen innsatsen utvikl.

Delmarkeder 6 8 86

Markedsområder -22 9 113

Marked Andeler i % Omsetnings
forandring

100

100

Kilde: Egne beregninger.

En sanrrnenlikning av arbeidsproduktivitetene viser at disse er

nesten like store, men tallene skjuler dog at delmarkedenes noe lavere

produktivitetsutvikling inngår i markedsområdene. I markedsområdene

uten6o~ delmarkedene er arbeidsproduktivitetens ökning derfor noe höye

re. Denne höyere produktivitetsökningen ble i ikke liten utstrekning

skapt gjennom en sterkere organisatorisk utvikling som også kan inklu

dere etterspörselseffekter. I de grupper som inngår i denne delen av

undersökelsen, var produksjonsökningen noe höyere idelmarkedene enn i

markedsområdene og dette ga en viss kompensasjon for den lavere organi

satoriske utviklingen.

Behovet for kornpenserende faktorer er antakelig större i

delmarkedene enn i markedsområdene, og man skulle vente at foretakene

sökte etter slike ettersom kostnaden pr. erulet arbeidsinnsats no~matt

er större idelmarkedene enn utenfor. Ser man på grenseproduktivitete

ne og antar at disse er nonnerende for foretakenes arbeidskostnacisni

vå, og ser bort fra de betenkeligheter som gjör seg gjeldende akkurat
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for produktelastisitetenes estimat, finner Wall at respektive grensepro

duktivi teter for arbeidsinnsatsen er 6. 2 og 5.6 % for henholdsvis rnar

kedsområder og delmarkeder. Forutsatt at en like stor etterspörse1sök

ning gjör seg gjeldende i begge markeder, viI markedsområdene alt annet

like ha lettere for å klare en eksogent gitt kostnadsökning for arbeids

innsatsen. 1 Observasjoner om prisutviklingen for arbeidskraft i de1

markeder og markedsområder foreligger ikke i en slik form at de kan fö-

res inn i analysen. 2

I den a1minne1ige 1önnsstatistikken framgår det at tönn6utvi~g-

en alene var större for de fleste stillingsbetegne1ser som inngår i den

offentlige statistikken enn våre beregnede grenseproduktiviteter. Pro

blemet er imidlertid at de ökningstall man kan få derfra, ikke uten vi

dere kan overföres på observasjoner i markedssettene ettersom vektene

ikke er kjente. Anta likeveI at lönn6ko~tnaden for foretakene i bekled

ningsvarehandelen stiger fortere enn grenseproduktiviteten. Ved gitt

etterspörsel viI foretaket antakelig overveie hele oppsetningen av til

passingsmuligheter fra substitusjon og regelrett minskning av arbeids

innsatsen til omorientering av varesammensetningen i retning av höyere

marginaler. 3

Selvom man tar hensyn til at det i bekledningsvareomsetningen

inngår et betydelig antall enheter som ikke har anoatt arbeidskraft og

Se kapitel 9 der framgangsmåten for beregningen av grensepro
duktivitetene er vist. Et alminnelig akseptert likevekstvilkår er at
lönnen skal vaere lik verdien av grenseproduktet for vedkommende fak
tor. Fra et foretakssynspunkt er det mer relevant å bytte ut "lönnen"
med den relevante kostnaden for vedkommende faktor. Ettersom foretaket
fra eget synspunkt sett som regel vil betrakte seg som prisfast kvan
tumstilpasser, er det ikke nödvendig i og för seg å bytte forutsetning
er om produktprisens tilkomst.

2 Dette hindrer også en test av Cobb-Douglasfunksjonen, se Min
h~ (1963), s. 9 - la. Selvom en slik test kunne gjennomföres, d.v.s.
estimering av

log S/L = log A + a log wL + u
med forventet verdi på -l for a, gjör andre problemer enn de som vanlig
vis forekommer i slike produktivitetssamrnenhenger, seg gjeldende her.

3 En historisk og antakelig også uheldig tilböyelighet til å
holde faste marginaler, utgjör en undervurdert faktor i forklaringen av
produktivitetsutviklingen for handelen. Det ereksempelvis påvist at
såkalte bruttopriser som institusjonaliserte systemet med gitte margina
ler, förer til flere produksjonsenheter i detaljhandelen enn "optimalt",
se Yamey (1966) og Goutd g P~~ton (1965). Höye marginaler synes vide
re å lede til mange ~må produksjonsenheter, se Stahbuck (1966), se også
Ro be.Jl.h, AbJtarn6 g. Weil (1968).
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derfor ikke rammes av eksogent gitte lönnskrav på samme måten som fore

tak med bare ansatte, er dog konsekvensen av den lave produktivitetsut

viklingen temmelig klar, nemlig at produksjonsstrukturen viI forandres

gjennom nedlegging av produksjonsenheter og dannelse av nye med an~e

varesammensetninger. 1

Produktivitetsvariasjonene

I produksjonsområdet bek1edningsvareomsetning inngår 7 produkt

grupper hvorav gruppene konfeksjon og bekledningsvarehus har markedsan

delene 45 og 36 %i observasjonsåret 1963. Tabell 13.4 inneholder

strukturclata som er beregnet for alle produktgrupper. Bekledningsvare

hus, sko og konfeksjon skiller seg fra övrige grupper med hensyn til

störrelse målt i omsetning, men ser man på kapitalarbeidsraten, finnes

den störste raten for konfeksjon. For de övrige er variasjonene for

bausende små noe som peker på at selve lokalstrukturen kan vaere be

stemmende for hvilket slag omsetning og derrned hvilken arbeidsfordeling

som kan finne sted i settet av markeder.

TABELL 13. 4 Om:6 e:tning, OJtb uci6),nnl> a,U og k.apUal pJt. pM du/u, joVl,6 nhet

), be.kle.dn),ng.6 vOJte.om6 etn-<.ngen. Vel.maJtk.edeJt. S:tandaJtdav

vik. i pMe.n:tu>.

Produktgrupper S/F L/F K1/F K/F K1/L S/Sr
l 000 kr %

Konfeksjon 436 4.8 129 191 27 7.6
(131)(1.4) (48) (60) (7) (Z.l)

Metervarer 197 3.Z 58 95 18 1.1
(69)(1.0) (22) (35) (6) (0.5)

Hatter, ID.m. 9Z Z.2 34 56 16 0.3
(34)(0.6) (10) (15) (5) (0.2)

Pe1s, m.ID. 24Z 2.8 5Z 106 21 0.3
(145) (1.3) (26) (54)(10) (0.2)

Vesker, m.ID. 245 3.1 61 119 20 0.3
(111)(1.2) (33) (59) (9) (O.Z)

Sko 464 "4.7 87 156 19 2.0
(171) (l. 7) (28) (57) (4) (0.6)

Bekledningsvarehus 8 647 84 1 447 Z 303 18 6.2
(5 441) (56) (1 021) (l 907) (9) (2.8)

Hele produksjons- 474 5.3 120 189 23 17.1
området (166)(1.6) (45) (74) (6)(16.5)
Kilde: Egne beregninger.

Se diskusjonen i kapitel 7 om arbeidskraftens egenskaper og
alternativverdier for sysselsatte uansett kategorl av ansatte eller selv
stendige naeringsdrivende.
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Produktiviteter og om6etningskoeffisienter er beregnet for alle

grupper på samme måte som for livsmiddelsomsetningen. Det framgår av

tabell 13.5 at variasjonene i gjennomsnittsproduktivitetene er betyde

lig, nemlig fra 42 000 kr. i gruppen hatt~ m.m. og til 103 000 kr.

for beR.ledniYLg.6 vMehUl,.

TABELL 13.5 Pftodu.k.V.,vUet~ J.. bekledrU.ng.6 VMe.om.6 etvUYl.ge.n 1963. Ve1.-

maJLkedeJt. StandaJLdavvJ..k J.. PM.e.nte.-6.

Produkt gruppe S/L S/K (S/L) 1 (S/Kl )1 L/S Kl/S
1000 1000 pr. pr.
kr kr 100000 100000

kr kr

Konfeksjon 90 3.5 80 0.3 1.1 30.3
(8) (0.7) (0.1) (9.2)

Metervarer 61 3.5 45 0.8 1.7 30.8
(Il) (1.1) (0.3) (9.2)

Hatter, m.m. 42 2.8 22 0.1 2.6 40.0
(18) (1.0) (0.7) (12. 7)

Pels, m.m. 96 4.8 34 2.3 1.3 25.1
(61) (2.1) (0.6) (12.3)

Vesker, m.m. 79 4.5 39 2.0 1.3 26.6
(21) (2.3) (0.5) (10.8)

Sko 96 5.4 36 3.0 1.1 19.5
(13) (1.1) (0.2) (4.5)

Beklednings- 103 7.4 79 0.4 1.0 17.9
varehus (19) (5.5) (0.2) (9.8)

Hele produk- 88 4.0 80 0.3 1.1 26.2
sjonsområdet (8) (0.9) (0.1) (7.1)

Kilde: Egne beregninger.
l Se tabell 13.6

Grenseelastisitetenes summer er gjennomgående mindre enn l når

estimeringen skjer for aggregatet. Idette henseendet skiller hele pro

duksjonsområdet seg fra livsmiddelsomsetningen. Der fant vi i alminne

lighet ikke avtakende utbytte med hensyn til skalaen slik som her. En

rimelig forklaring til dette forholdet at en proporsjonal faktorökning

ikke skulle gi like stor relativ omsetningsökning forutsatt at etter

spörsel finnes, er at produksjonsområdet har overkapasitet. Nå er si

tuasjonen den for disse produktgruppene at den vesentlige delen av pro-
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duksjonsenhetene har lokaler som ikke kan forandres uten at andre for

hold forandres samtidig, eksempelvis etterspörselen. Skal enhetene

fortsette, er det bare arbeidsinnsatsen som kan varieres. Det er dette

grenseelastisitetene uttrykker, nemlig for kombinasjoner av faktorirrn

sats (L, Kl) der Kl er de faste lokalene (faste i flere perioder), mens

L er arbeidsinnsatsen som foretaket har satt inn for den forventede et

terspörselen i korttidsperioden. Det kan gjöres gjeldende at den fas

te faktoren Kl ikke skal inngå i produktfunksjonen. Istedet bör det

inngå en faktor som enten viser kapasitetsutnyttelsen (eller de kapital

tjenester lokalene gir) eller en faktor som sier noe om hvorfor kapasi

teten ikke utnyttes. En slik faktor er foretaksledning forutsatt at

rnarkedet ellers er perfekt sett fra foretakets synsvinkel. For produk1

_gruppene er situasjonen den at deres markeder ikke er uendelig elastis

ke hvilket leder til at etterspörselseffekter gjör seg gjeldende direk

te inn i produktivitetsanalysen. Dette kan tas hensyn til gjennom inn

föring av S/P i modellen. Omsetningen pr. produksjonsenhet forklarer

da ikke omsetningen i vedkommende produktgruppe, men uttrykker egentli1

etterspörselens utnyttelse av vedkoIT@ende produktgruppes gjennomsnitts·

anlegg.

Det er i denne samrnenhengen störrelseselastisiteten, a3, er in

teressant. Den forklarer at hvis en gitt etterspörselsökning inntref

fer, og for mange av produktgruppene kan man gå ut fra at en betydelig

etterspörselsökning ikQ~ inntreffer, så forklarer störrelseselastisite

ten en betydelig del av omsetningsökningen. Man kan forestilIe seg

dette som kortere intervaller mellom kjöperne, större transaksjoner o.

En armen betydelig faktor i sammenhengen er at en omsetning som allere

de er stor, forsterkes gjennom innlaering i markedet, men det kan ikke

kvantifiseres her.

Tabell 13.6 viser forövrig at störrelseselastisiteten for konfe

sjon er mindre enn i andre grupper. Dette må ses i sammenheng med k1a

sifiseringen i den offentlige statistikken der varehus på beklednings

området defineres som varehus når visse störrelseskriteria oppfylles.

Ofte viI denne typen varehus og konfeksjon bare skil1e seg fra hver

andre med hensyn ti1 skalaen.

Estimering av grensee1astisitetene med gjennomsnittsdataene til

grwm, ,forandrer ikke forholdet mellom produktgruppene , men elastisi tE

tene öker gjennomgående. Av tabell 13.7 framgår det dessuten at markE
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dets störreIse, ST' ikke gir noe utslag for en hypotese om skalaforde

ler for an1egg i store markeder. Markedselastisitetens estimat kan

ikke signifikant ski1les fra null.

TABELL 13.6 PftOduk..telM.t-L6d.e:teJt -L befd-edvU,ng.6vaJteOm6e:tMVl.ge.V1. 1963.

Ve1maJtkedeJt.a a a
( S = AL lK

l
2(S/F) 3 Den aggregerte modellen.)

StaVl.d~davviQ i paney~~.

Produktgrupper R

Konfeksjon

Metervarer

Hatter , m. m.

Pels, m.m.

Vesker, m. m.

, Sko

Bekledningsvarehus

Hele produksjonsområdet

Kilde: Egne beregninger.

0.89 0.10 0.99 0.11 0.995
(0.05)(0.05) - (0.04)(0.039)

0.73 0.25 0.98 0.32 0.990
(0.05)(0.05) - (0.04)(0.058)

0.53 0.39 0.92 0.60 0.985
(0.07)(0.06) - (0.05)(0.071)

0.35 0.49 0.84 0.63 0.976
(0.07)(0.07) - (0.07)(0.111)

0.49 0.44 0.93 0.45 0.977
(0.07)(0.06) - (0.06)(0.107)

0.37 0.55 0.92 0.39 0.985
(0.06)(0.06) - (0.06)(0.069)

0.77 0.06 0.83 0.34 0.990
(0.04)(0.05) - (0.06)(0.061)

0.91 0.07 0.98 0.19 0.998
(0.04)(0.04) - (0.03)(0.029)

De estimat vi har fått fram og som er signifikante så langt de

gjelder, kan oppfattes som korttidselastisiteter i den gitte strukturen.

Her som ellers uttrykker elastisitetene partielle reaksjoner, d.v.s.

det forutsettes at de fordelingsparametre som har gjort seg gjeldende i

den perioden observasjonene gjelder for, ikke har noen etters1epingsef

fekt. I virkeligheten er flere av produktgruppene forholdsvis sterkt

interdependente i etterspörselen på lokale markeder, og derfor kan nes

ten ingen produktgruppe llilngå å bli berört hvis eksempelvis varehusene

skulle öke sin markedsandel betydelig. Elastisitetene er derfor hypo

tetiske reaksjonsmål. Flere av produktgruppene er typiske stagnasjons-
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grupper, og kan derfor ikke vente etterspörse1sökninger (vo1UIDÖkning
er).l

TABELL 13.7 P~oduRtetaA~itetene i bektedning~vaneom~etningen 1963.

Velmankedeh. a a a
(S/F = A(L/F) 1(K1/F) 2ST 3. Gjennomsnittsmodellen.)

Standandavvik i p~ent~.

Produktgrupper

Konfeksjon

Metervarer

Hatter, ID.ID.

Pe1s, m.ID.

Vesker, ID.ID.

Sko

Bek1edningsvarehus

Hele produksjons
området

0.89 0.10 0.99 0.02 1.704 0.953
(0~06}(0.05) - (0.01) - (0.040)

0.85 0.28 1.03 0.03 1.202 0.894
(0.08)(0.07) - (0.02) - (0.074)

0.68 0.39 1.07-0.04 1.346 0.683
(0.13)(0.12) - (0.04) - (0.118)

0.42 0.52 0.94 0.00 1.286 0.691
(0.12)(0.13) - (0.00) - (0.176)

0.76 '0.38 1.04 0.04 1.111 0.847
(0.10)(0.08) - (0.04) - (0.120)

0.45 0.46 0.91 0.05 1.234 0.860
(0.08)(0.09) - (0.03) - (0.076)

0.88 0.09 0.97 0.03 1.769 0.953
(0.09)(0.05) - (0.04) - (0.079)

1.02 0.11 1.14 0.01 1.647 0.977
(0.05)(0.04) - (0.01) - (0.035)

Kilde: Egne beregninger.

Ser man de beregnede grenseproduktivitetene mot denne bakgrunnen,

og samtidig for oversikt1ighetens skyld antar at IDarginaIene er konstan

te og like i alle produktgrupper, framgår det av tabell 13.5 at produk

tivitetsvariasjonene er betyde1ig i produksjonsområdet. Det framgår

også at en vurdering på grunnlag av gjennomsnittsproduktiviteter viI

ski11e seg fra en som bygger på grenseproduktivitetene. 2

1 Utviklingen for hver enkelt produktgruppe tas ikke med i denne
delrapporten.

2 Se avsnitt 11.7. Det som sies der om transaksjonselastisite
ten, har tilsvarende gyldighet her.
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13.4 Produktiviteten i boligvareomsetningen

Fra produksjonsområdet hjernutrustning og boligvarer har vi prö

vet produktfunksjonen på 5 produktgrupper som tilsammen gjennomsnittlig

svarte for 7 %av omsetningen idelmarkedene 1963. Produktgruppen möb

len er störst med 2.6 %av totalomsetningen. Det fölger av varenes ka

rakter at kapital-arbeidsraten i gruppen også er stÖTst, ca. 80 kvad

ratmeter salgslokaler pr. el1het arbeidsinn5ats på heltidsbasis. Dette

gir gruppen den laveste kapitalproduktiviteten uansett produktgruppe og

produksjonsområde og er uten tvi1 bestemmende for forandringer i pro

duktgruppens lokalisering. Strukturdata f9r alle grupper er gitt i ta

bell 13.8. Sammenlikrting av omsetningen pr. enhet er ikke uten videre

meningsfull ettersom marginalene ikke er like i alle grupper. Margina

lene er dog gjennomsnittlig höyere i hver gruppe enn marginalene i ek

sempe1vis livsmiddelsomsetningen.

TABELL 13. 8 Om-6 etYUng, a!Lb ucL6 - og k.ap-<..talinn6 0.;(:-6 pJt. pM duk.-6 j on6 en

het i bO-6.tacL6vMeom6 aningen 1963. Ve.tma!Lk.edeJt. S:ta.Y1.

da!Ldavvik. i pMen..te.-6.

Möbler

Jernvarer

Radio, 1V

Produktgruppe

Belysning, el.art.

G1ass- og stentöy

S/P L/P Kl/P Kr/P Kl/1 S/Sr
----'--------------

543 4.9 373 591 79 2.6
(237)(2.1)(185)(266)(31)(1.2)

269 3.8 107 230 28 0.6
(142)(1.6) (70)(149)(11)(0.4)

l 124 10.9 177 763 18 2.1
(819)(7.0)(138)(709) (9)(1.3)

398 3.2 64 131 22 1.4
(151) (l . 2) (25) (58) (9) (O~ 8)

249 2.8 60 133 26 0.5
(252)(3.1) (36)(167)(14)(0.6)

Kilde: Egne beregninger.

Produktiviteter og omsetningskoeffisienter er beregnet på samme

måte som tidligere. Gl~-6- og -6.teYl..töy har den 1aveste arbeidsprodukti

viteten, ca. 70 000 og Radio, TV den höyeste 131 000 kr. Anta at mar

ginaIene er like i disse gruppene samt at sannsynligheten for etterspör

selsökning like stor. Med like store grensee1astisiteter får glass- og



280

stentöy en grenseproduktivitet på vel halvparten av den andre gruppens. l

Det er slike relasjoner som antakelig er bestemmende for hvi1ken type

arbeidskraft foretak i u1ike produktgrupper viI etterspörre.2

TABELL 13.9 P/to dul<.:tLvUe;(:Vt og om~etni~g~QO~bn~~~~tVt ~ bo~ta~vah~-

Om6 e;t~nge-~ 1963. Ve1.maJtke-d e-n e- • StaV/.daJtdavv~Q ~ paJte-V/.-

teA.

Produktgrupper Gjennom- Grenseproduk- Omsetningsko-
snittspro- tiviteter effisienter
duktiv.

S/L S/Kl (S/L)l (S/Kl)l L/S pr. K1/S
1doo 1000 1000 1000 100000 pr.
kr. kr. kr. kr. kr. 100000

kr.
Möbler 111 1.6 88 0.2 0.941 72.5

(24) (0.6) (0.197) (28.8)

Glass- og 69 2.7 52 0.7 1.550 42.2
stentöy (18) (1.0) (0.401) (15.4)
Jemvarer 105 7.1 76 1.8 1.041 18.2

(28) (4.0) (0.360) (9.8)
Radio, TV 131 6.6 65 2.8 0.851 17.5

(58) (2.5) (0.338) (8.2)

Belysning, 95 4.4 46 1.4 1.255 30.6
e1.art. (37) (2.5) (0.062) (16.8)

Kilde: Egne beregninger.

Grensee1astisitetene er estimert for både den aggregerte model

len og gjennorn5nittsmode11en på samme måte som tidligere. 3 Resultatet

Hvis marginalene er 30 % og vi ser bort fra svinn og ineffek
tiv ledelse m.m., kan grenseproduktivitetene beregnes til 15 500 og
19 300 kr. for respektive grupper. Se tabell 13.9. Er marginalene 20 %
fAs 10 300 og 12 800 kr. for arbeidsinnsats i heltidsenheter.

2 Grenseelastisitetenes standardavvik er også store. Residual
analysen viser at det rette hadde vaert å ta hensyn til delmarkedenes
ekspansjon i husholdninger. Når denne föres inn som dummyvariabel, öker
modellens forklaringsverdi betraktelig. Beregningen er imidlertid ikke
utfört i dator, men den manuelle analysen av residualet gir belegg for
at ulike etterspörselsmiljöer har en ikke utbetydelig effekt for både
produktiviteter og grenseelastisiteter.

3 Se diskusjonen i kapitel 8.
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er gjengitt i tabell 13.10 og tabell 13.11. fire av fem tilfeller er

summen av grenseealstisitetene mindre enn l og lavest er den for grup

pen belysning og elektriske artik1er. Med en marginal på 30 %får grup

pen en grenseproduktivitet på ca. 14 000 kr. hvilket understiger lönns

kostnaden for en heltidssysselsatt "nonnal"-person i observasjonsåret.

Gruppen må med andre ord få en betydelig etterspörselsökning for at

denne skal kunne betale en heltidssysselsatt. Nå fins det mange årsa

ker til at sysselsettingsforandringer skjer, og belysningstilfellet er

derfor bare å betrakte som et eksempe1 på det resonnement som kan föres.

TABELL 13. 10 P!to duk.tela-6tJAdueJt i bO-6 tad.6 vaJte.om.6 unJ.,ng e.n 1963. Vel-

mOJLRe.dvr.. (Modell: Ve.n aggfte.gvde. modelle.n, -6e. .tabell

13.f.) StandOJLdavvik i paJte.nt~.

Produktgruppe

Möbler

Glass- og stentöyvarer

Jemvarer

Radio, TV

Belysning, el. art.

Kilde: Egne beregninger.

0.80 0.18 0.98 0.26 0.988
(0.05)(0.05) - (0.05)(0.072)
0.75 0.26 1.01 0.31 0.987

(0.05)(0.05) 0.04 (0.074)
0.72 0.23 0.95 0.28 0.964

~ (0.07)(0.07) (0.06)(0.112)
0.49 0.43 0.92 0.52 0.974

(0.08)(0.07) (0.08)(0.10)
0.49 0.32 0.81 0.48 0.975

(0.07)(0.07) (0.06)(0.120)

TABELL 13.11 PMdufdelcu-tWUe.:teJt i bO.6ta.d6vaJte.om.6uninge.n 1963. Vel-

maJtk.e.deJt. (Modell: Gje.nnom.6vU.tt6mode1..le.n, .6 e. :ta.beU

13. f.) S:tandMdav vik. i paJte.n:te./.).

Produktgruppe

Möbler

G1ass- og stentöy

Jemvarer

Radio, TV

Belysning, el. art.

0.85 0.20 1.05
(0.08)(0.06) 
0.83 0.34 1.17

(0.08)(0.06) 
0.87 0.10 0.97

(0.08)(0.08) 
0.56 0.21 0.77

(0.10)(0.10) 
0.73L,0.28 1.01

(0.10)(0.10) -

0.04 1.414 0.905
(0.03) - (0.009)
0.09 0.770 0.918

(0.03) - (0.091)
0.00 1.913 0.870

(0.00) - (0.128)
0.12 1.322 0.741

(0.04) - (0.123)
-0.05 1.801 0.838
(0.06) - (0.175)

Kilde: Egne beregninger.
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Grenseelastisitetene i den aggregerte modellen er gjennomgående

lavere enn i gjennomsnittsmodellen hvilket er i samsvar med tidligere

resultater. Mens rnarkedselastisiteten har forholdsvis liten betydelse

for produksjonsenhetenes omsetning i fire av fem grupper, kan man ikke

se bort fra dens betydelse når det gjelder radio, TV-gruppen. Det kan

tyde på at det nettopp for denne mer teknisk pregede gruppen fins ska

lafordeler som bare kan tas ut i större markeder. På den andre siden

får man det merkelige resultatet at for gjennomsnittsmodellen er summen

av grenseelastisitetene betydelig under 1. 1

13.5 Produktivitet for noen utvalgte produktgrupper

Blant övrige produktgrupper har vi foretatt tilsvarende bereg

ninger og estimeringer av grenseelastisiteter for fire produktgrupper

som ikke uten videre kan passes inn i avsnittet om hjemutrustning og

boligvarer. Disse varene har dessuten antakelig individer som konsu

mentenheter og andre ette~spörselsenheter enn den nevnte gruppen. Til

sannnen har gruppene en markedsandel på 1.8 % beregnet på totalomsetning

en idelmarkedene 1963. Hver for seg er de fölgelig små og årsaken til at

vi tar dem med overhodet, henger naturligvis sannnen med nettopp den

ringe betydelse de har nelaLLvt sett. Det innebaerer at små markeder

antakelig viI ha en helt annen representasjon enn större og det er mar

kedsstörrelsens effekt vi viI undersöke.

Strukturdata, omsetning, arbeidsinnsats og kapitalinn

sats samt kapital-arbeidsraten for de fire gruppene musikkinstrumenter

0.1., fotoartikler, hobbyartikler 0.1. samt sportartikler framgår av

tabell 13.12. Foto-handelen har den laveste kapital-arbeidsraten i de

taljhandelen overhodet, nemlig 16 kvadratmeter salgslokaler pr. hel

tidsarbiedende sysselsatt. Dette gir den også den höyeste kapitalpro

duktiviteten blant disse fire gruppene hvilket tabell 13.13 viser.

Dette har utvilsomt betydelse for lokaliseringen av denne gruppen og i

relasjon til andre grupper i detaljhandelen.

Grenseelastisitetene for den aggregerte såvel som gjen

nomsnittsmodellen er estimert på sannne måte som tidligere: og resultate

ne er gitt i tabell 13.14 og tabell 13.15.

Se tabell 13.11.
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TABELL 13.12 Om-6 UVUJ1.g, Mb udl, - og k.apdaliVLn6 aU pJt. pJto dufu> j on6 eV/.

hu {joJt Vl.oeVl. utvalgte pJtOduk.tgJtuppeJt 1963. Ve1.mMk.edeJt.

StandaJLdavvik. i paJtente-6.

Produktgrupper

Musikkinstrumenter m.ID.

Fotovarehandel

Hobbyart., 1ekesaker

SportartikIer, ID.ID.

Kilde: Egne beregninger.

S/F L/F K1/F K/F K1/L S/ST
1000
kr.

269 2.5 71 111 32 0.4
(184) (1.2) (48) (70) (22) (0.3)

203 2.9 39 94 16 0.4
(108)(1.4)(21) (35)(12)(0.2)

175 2.8 73 135 30 0.2
(117)(1.6)(45) (93)(19)(0.1)

244 2.3 71 186 43 0.8
(204)(1.3)(80)(256)(32)(0.6)

TABELL 13.13 Pftoduk.tivUeteJt og orn-6e.trU.ng-6k.oe66,wieYLteJt 60ft noeV/. ut.
valgte pJtoduk.tgftuppeJt 1963. VelmMk.edeJt. Sw-ndaJtdavvik.

i paJtente-6.

Produktgrupper Gjennom- Grens eproduk- Omsetningsko-
snittspro- tiv. eff.
duktiv.

S/L1 S/Kl (S/L)l (S/K1)1 L/S Kl/S
1000 1000 1000 1000 pr. pr.
kr. kr. kr. kr. 100000 100000

kr. kr.

Mus ikkinstru- 108 3.8 43 1.7 1.4 36.4
menter ID.m. (50)(1.7) (1.8) (39.2)

Fotovarehandel 70 5.6 46 1.7 1.7 34.1
(28)(2.6) (1.2) (78.1)

Hobbyart. , 63 2.6 35 0.9 1.9 53.6
1ekesaker (25)(1.4) (1.0) (38. 7)

SportartikIer, 102 3.7 75 0.7 1.0 33.3
ID.ID. (32)(1.9) (1.2) (17 .1)

Kilde: Egne beregninger.
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TABELL 13.14 PftOdu/Ue1M:U6-Uetett i omJ.>uningen noJt noen Ldva1.gte

pftodufdgftuppeJt 1963. VehnMf<.edett. (Modell.: Ven aggfte~

gv-de mode1.!en, ,!Je :tabell 13.7. l StandMdavvif<. i patten-

te-6.

Produktgrupper al 0,2 (al+cx 2) 0,3 R

Musikkinstrument m.m. 0.40 0.45 0.85 0.66 0.982
(0.07) (0.07) - (0.05) (O .113)

Fotovarehandel 0.66 0.30 0.96 0.64 0.977
(0.08)(0.07) - (0.06)(0.112)

Hobbyart. , 1ekesaker 0.56 0.33 0.89 0.89 0.975
(0.07)(0.06) - (0.05) (0.109)

SportartikIer, m.m. 0.74 0.25 0.99 0.47 0.984
(0.07)(0.06) - (0.04) (0.093)

Kilde: Egne beregninger.

TABELL 13.15 PftOduR.te.lMtÅAitetett i om6UnA.-ngen noJt noen Ldvalgte pftO

dufdgftUpPett 1963. Ve1maJtf<.edett. (Mo deU: Gj enno m-6 n.i:tt6 

mode.1.len, -6 e :ta.be.1.l 13. 1.) StandMdavvif<. i paJtentu.

Produktgrupper al 0,2 (0,1+0,2) 0,3 log A R

Musikkinstrumenter 0.56 0.74 1.30 0.12 0.202 0.805
ID.m. (0.15) (0.15) (0.08) - (0.217)

Fotovarehandel 1.08 0.02 1.10 0.25 0.566 0.824
(0.11)(0.11) (0.05) - (0.166)

Hobbyart., 1eke- 0.86 0.33 1.19 0.04 0.998 0.833
saker (0.11)(0.11) - (0.06) - (0.172)

SportartikIer, m.m. 1.01 0.28 1.29 0.07 1.141 0.840
(0.12)(0.10) - (0.04) - (0.144)

Kilde: Egne beregninger.

For den aggregerte modellen er summen av grenseelastisitetene

gjennomgående mindre enn l og lavest er den for gruppen musikkinstru

menter 0.1. Derirnot er estimatet for större1sesv3yiabe1en, S/F, bety

delig i alle grupper og ettersom om6etningen pr. produksjonsenhet egent

lig uttrykker etterspörselens utnytte1se av denne typen antegg, er det

samtidig klart at variasjonene i etterspärselen er betyde1ig i de1mar-
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kedene. Variasjonene er dessuten systematiske hvilket framgår av mar

kedselastisitetene i tabell 13.15. Dette gjelder dog bare foto og mu

sikkinstrurnenter og av disse först og fremst foto. I gjennomsnittsmo

dellen fås grenseelastisiteter som gjennomgående er större enn l og

dette tolker vi slik at gitt at etterspörsel fins for respektive pro

duktgrupper så fins det skalafordeler ved ökninger av anteggen~ stör

relse . Etterspörselen er imidlertid det absolutt avgjörende for grup

pene, og der har egentlig bare foto en klart voksende etterspärsel som

v~e betraktet. Vi diskuterer her ikke så mye vareetterspörselen som

etterspörselen etter varen fra bestemte produktgrupper. Det er altså

spörsmål om den betingete etterspörselen der produktgruppenes relasjo

ner til andre produktgrupper som har vedkommende produktgruppes varer

i sine varesamrnensetninger (helt eller delvis) kommer inne Produkt

gruppene i dette avsnittet har det felles at deres varer helt eller del

vis inngår i andre produktgruppers transaksjonstilbud, nemlig varehuse

ne. Dette gjör produktgruppene alternative og som helhet betraktet bru

ker dette forandre etterspörselselastisiteten for vedkommende produkt

grupper på en.måte som for gruppenes vedkommende er negativ. Etterspör

selskurven blir normalt slakere og den etterspärselsoverföring som skal

kompenseres, kan på grunn av selve produktfunksjonen i disse anleggene

.- ikke kompensere.s_ med ökt volum.
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"Often apartial analysis of special

aspects of an enonomic phenomenon is

all that can be achieved on the basis

of the avai1ab1e data; we may wish

to put the results in a wider con

text ... " CJtameJt (1969), s. S.

KAPITEL 14 UNDERSÖKELSENS RESULTATER - SA LANGT

14.1 Innledning

Innenfor den del av detaljhandelsomsetningen som inngår i A i fi

gur 1.1. - den horisontale delen av produksjonssystemet - er det i den

ne undersökelsen gjennomfört en rekke partielle analyser. Resultatene

har f~amgått i tidligere kapitler.

I kapital l ble det skissert et problemområde som er atskillig

större og mer kompleks enn det som vi har sökt å inferere for. Ved

vurderingen av undersökelsens resultater er det derfor viktig at den

valgte begrensningen som har styrt denne rapporten, holcles i minne. Så

ledes er de forsök på teoriutvikling som ble presentert i del I, å be

trakte som relaterte til den valgte begrensningen först og fremst og

deretter som grunnlag for behandling av problemer i det mer kompliserte

systemet. I del 14.4 nedenfor, tas det fortsatte arbeidet opp til kort

fattet diskusjon, og det framkommer at denne rapportens teoridel viI

kunne spilIe en ikke uvesentlig rolle der.

14.2 En kort sammenfatning av undersökelsen

Detaljhandelsomsetningen kommer til i en produksjonsprosess som

skiller seg fra den som vanligvis postuleres i produksjonsteorien, for

den er åpen. Den åpne produksjonen gjör at produksjonsstrukturen blir

avhengig av etterspörselen og dens former og variasjoner. Produktivi

teten i åpen produksjon - og detaljhandelsomsetningen hörer til denne

kategorien - bör kunne forklares bedre hvis det tas hensyn til etter-
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spörselen etter detaljhandelens produkt. Hele del I er et forsök på

imötekomme dette behovet, og i denne delen kom det fram en produktdefi

nisjon for detalj handelen , nemlig ~~a~jon~n. Dermed er det lagt et

nödvendig grunnlag for identifikasjon av etterspärsels- og tilbudspara

metre for produksjonsområder i detaljhandelen. Produktoppfatningen lig

ger til grunn for den inndeling av detaljhandelsomsetningen i p~oduk

~jo~om~d~ og dertil hörende p~oduktg~upp~ som hele del III bygger på.

Overgangen fra den grunnleggende diskusjonen i del I til de pro

blemer som ble oppfattet som de hovedsakelige, produktivitetsprobleme

ne, går over del II. Mens del I er en generell diskusjon, er del III

hovedsakelig empirisk ettersom oppgaven der er å estimere bestemte öko

nomiske störreIser for respektive produksjonsområder og produktgrupper.

Det har framkommet i del II at det ikke er mulig å få til en tilstrek

kelig god kartlegging av modellbetingede data på grunn av mangel på ob

servasjoner og dermed en helt meningsfull analyse av produktivitetsfor

hold. I en produktivitetsanalyse inngår i hvertfall observasjoner om

produksjon og faktorinnsats. Del II viser at disse störreIsene ikke

er tilgjengelige uten videre og at det er nödvendig å utföre forholds

vis utförlige kvalitative resonnement omkring disse störreIsene og de

res strukturelle forhold. I kapitel 6 tas forövrig et viktig avgrens

ningsforhold for hele detaljhandelsproduksjonen opp til belysning, nem

lig spörsmålet om i hvilken utstrekning omsetningen og dermed detalj

handelens produksjon er bundet (bounded). Produksjonsområders tilvekst

viI da i höy grad styres av slike begrensninger og dermed er også en av

de viktigste faktorene for organiseringen av detaljhandelsomsetning,

funnet. Denne bör ses i sammenheng med tesen om den foranderlige alter

nativverdiens påvirkning i omfordelingen av transaksjonsetterspörselen

i detaljhandelen og dermed også som omorganiseringsfaktor i detaljhan

delsomsetningen.

Verdien avestimatene i del III består antakelig först og fremst

i de muligheter som foreligger for vurdering av produktgruppers utvik

ling og forhold til hverandre. Det fölger av den begrensning som er

valgt - partielle analyser - at undersökelsens resultater i denne rap

porten, ikke kan ses direkte som inforrnasjon for vurdering av detalj

handelsmarkeder. Opplegget i del III går forövrig ut på å undersöke

flere alternative analysemuligheter og metoder. Hovedvekten er lagt på

estimat av produktelastisiteter for produktgruppene, dels for utvik-
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lingen og dels i tverrsnitt. Hva utviklingen angår, er det et bemerkel

sesverdig resultat at en så stor del av produksjonsökningen i livsmid

delsomsetningen kunne oppnås uten större innsats av produksjonsfaktorer.

Dette tyder på at faktorer som ikke kan spesifiseres og identifiseres i

analysen, har gjort seg gjeldende i betydelig utstrekning for den perio

de undersökelsen dekker. Slike forhold viI praktisk talt umuliggjöre

en prognose for etterspörselen etter produksjonsfaktorer for detaljhan

delsrr~Tkedene. I det hele tatt viI det av del III framgå at informa

sjonsbehovet for fortsatte undersökelser, er betydelig.

I presentasjonen av undersökelsens resultater, först og fremst

estimatene, er det ikke lagt vekt på å bedömme estimatenes signifikans

eksakt. Med perfekte observasjoner ville dette lett kunne betraktes

som en svakhet. I det foreliggende tilfellet er andre feilmuligheter

ikke neglisjerbare og en mer inngående testing av parametrene skulle

etter vår bedörnming bare ha teknisk interesse. Det er et betydelig pro

blem i denne undersökelsen at adferdsmessige elementer kan finnes over

alt i de störreIser som brukes for å estimere parametre i p~oduQtnunQ

.bjoneJt. Opplegget i del III bör derfor også ses som en metode for re

dusering av slike andre feilmuligheter.

14.3 Informasjonsbehovet og offentlig statistikkproduksjon

Denne undersökelsen bygger i alt vesentlig på offentlig stati

stikk. Dette er vanlig i de fleste produksjons- og produktivitetsun

dersökelser blant armet fordi disse ikke har ressurser for innsamling

av observasjoner som ellers hadde kunnet gi betydelig större utsagns

kraft for samfUIlllsvitenskapelige analyser. Avhengigheten mellom fore

li.ggende statistisk informasjon og problemer som kan analyseres med

hjelp av denne informasjonen, utgjör allment et betydelig hinder for

empirisk analyse. Det er ikke meningen å ta den offentlige statistikk

produksjonen opp til kritisk granskning i denne sarmnenhengen, for det

er jo ikke gitt at det er denne statistikkproduksjonens oppgave å löse

infonnasjonsbehovet for den samfunnsvitenskapelige forskningen. Imid

lertid har det hevd at oppgaver av det slag som inngår i denne undersö

kelsen, og som er av samme störreIsesorden, utnytter den offentlige

statistikken - qua biprodukt - som kilde. Det synes likeveI ikke uri-
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melig å vente at det i den offentlige statistikkproduksjonen tas hensyn

til dette informasjonsbehovet. Det har således framkommet hyppig og

spesielt i del II at der foreligger et betydelig gap mellom tilgjenge

lige observasjoner og önsket informasjon fra detaljhandelsmarkeder.

For å kunne identifisere etterspörselen i detaljhandelsmarkeder

er det nödvendig å ha slike observasjoner som kan forbinde etterspörse

len til selgerne og da eventuelt slike grupperinger som i denne under

sökelsen er benevnt produksjonsområder og produktgrupper. Dette infor

masjonsbehovet kan löses ved konstruksjon av indeksserier for transak

sjoner og da få en slik utforming at störreIseseffekter og omfordeling

er av etterspörselen i detaljhandelsmarkeder kan analyseres. Hvis in

formasjon om transaksjoner forelå, fins også muligheter for å vurdere

disse i relasjon til eksempelvis konstruerte effektivitetsvariabler

for såvel husholdninger som selgere i markedene.

Betydelig mindre langtgående ville det vaere å utvide den offent

lige statistikkproduksjonen til det nivå som industristatistikk har

hvilket innebaerer at den i hvertfall ble årlig og kunne gi den nödven

dige informasjon for utförelse av konvensjonelle produksjons- og pro

duktivitetsanalyser. Det skulle i og for seg kunne gi et-vesentlig til

skudd i vår kunnskap om produksjonsforholdene i detaljhandelen selvom

denne ökningen ville vaere begrenset (til A i figur 1.1). En utvidelse

av problemstillingene til også å omfatte produksjonsfordelingsaspekt og

allokering i detaljhandelsmarkedene, skulle kreve betydelig mer infor

masjon, men samtidig belyse betydelig mer interessante spörsmålsstil

linger.

14.4 Det fortsatte arbeidet med undersökelsen

Denne undersökelsen er ikke avsluttet helt i og med denne rap

porten. I denne har vi tatt opp problemer som er av betydelse for hele

undersökelsen. Således ligger både del I og del II til grunn for det

fortsatte arbeidet. Mens denne rapportens avsluttende del utelukkende

tar opp partielle problemer - og noe mer kan vanskelig gjöres her - viI

detaljha~d~m~Q~d~~~utgjöre analyseobjekt i det fortsatte arbeidet.

Dette innebaerer eksempelvis at m~Q~d~~e6 produktivitetsutvikling som

veies fram, er avhengig av de omfordelingsmekanismer som trer i funk

sjon over tiden og som omfordeler transaksjonsetterspörselen. Flere av
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de problemstillinger som ble tatt opp i kapitel l, eksempelvis samband

mellom produktivitet og prisnivå, gis muligheter for analys e takket vae

re simulering. Andre spörsmålsstillinger er detaljhand~mahkeden~O~

g~~jon med tanke på dels pågående teknisk utvikling, forandringer i

faktorpriser og etterspärselsforandringer utlöst eksempelvis via forand~

ringer i husholdningenes alternativverdi m.m. Detalj handelsmarkedenes

tilpassing og behov for tilpassing kan belyses konkret og individuelt

for de owkring 80 svenske detaljh~~delsrr~rkedene som inngår i undersö-

kelsen.

14.5 Noen ytterligere aspekter ved detaljhandelens organisasjon

Denne undersökelsen kan settes inn i en större sammenheng som

kan benevnes som et hierarkisk multi-nivå multi-mål system. l Karakte

ristisk for et multi-nivå multi-mål system er at höyere nivåer kan be

grense eller stille vilkår for, men ikke helt kontrollere de målsökende

aktivitetene for lavere nivåer. Med aktiviteter er å forstå ökonomiske

aktiviteter som har måloppfyllelseskonsekvenser. Systemet er beslut

ningsorientert. Av systemforutsetningene fölger at man får en mer de

taljert forklaring jo lavere nivå man velger å studere, men at et höye

re nivå gir större forståelse av'systemet som helhet. Her står man

overfor et vanlig avveiingsproblem som noen ganger löser seg selv i og

med at restriksjoner for metoder, observasjoner 0.1. gjör seg gjeldende.

I denne undersökelsen som konsentreres om et lavt nivå i hierarkiet,

nemlig detaljhandelens produksjonsenheter for transaksjoner, er slike

restriksjoner i noen grad motvirket gjennom oppbygging av sett av mar

keder og sett av produksjonsområder og produksjonsgrupper.

Ikke desto mindre er vår analyse utfört bak restriksjoner aven

annen type, men som har med hierarkiet å gjöre. Dette gjelder detalj

handelens mahginal~ som bestemmes i hierarkiet. Disse er gitte i un

dersökelsen, og selvom det i kapital 6 ble pekt på urimeligheten i å

vente at de skal holde seg konstante, er det ikke undersökelsens 0PP
gave å forsöke å forklare dem. Et utredningsaspekt av betydelig inte-

M~ahovic, Macka g Takahaha (1970) har gitt en frarnstilling
av teorien for hierarkiske systemer som sternrner overens med grunnopp
fatningen i denne undersökelsen. Se kapitel 4.
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resse - og som denne undersökelsen gir oppslag til - gjelder kartlegging

av detaljhandelens marginaler og deres bestemmelsesfaktorer. Det er en

kjennsgjerning at marginalene har en tendens til å holde seg konstante

i lang tid, og dette fenomenet må antas å påvirke organiseringen av öko

nomiske aktiviteter i detaljhandelen og det system detaljhandelspro

duksjonen ligger forankret i. l Bestemmelsesfaktorene for marginalene

finnes i et slikt multi-nivå multi-mål system som her er skissert og i

systemet bör da rimeligvis også inngå de enheter som har myndighet i

utforming og utförelse av distribusjonspolitikken. Blant bestemmelses

faktorene har det i denne undersökelsen framkommet noen oppslag til for

klaring av marginalenes höyde og tendens til å vaere konstante relativt

sett. Ett er etterspörselens tilve~t (se prinsippdiagram 6.2) og substi

tusjonen i etterspörselen som har gitt detaljhandelen en ekstra tilvekst.

Ett annet oppslag gjelder b~uttop~~y~temetsom antakelig gir höye mar

ginaler og en ineffektiv detaljhandelsstruktur. Dertil kan komme ov~

~kudd6titbud fra leverandörene som dermed også holder oppe en altfor

stor detaljhandelskapasitet. Nok et oppslag har sammenheng med ko~~na

dene 6o~ p~6o~andhing~ i multivareanlegg og höy frekvens i vareover

föringene. En granskning av del III viI vise at disse oppslagene kan

fordobles.

Alt dette viI antakelig lede fram til et berettiget spörsmål om

hensikten med slike analyser, og dette reiser et nytt spörsmål om mål

settingen for organisering av detaljhandelsomsetningen og den åpne t je

nesteproduksjonen overhodet ettersom denne bl.a. har typiske geografis

ke fordelinger.

Se B~g~ (1956), ch. 6.
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S{M\1ARY

The problems and their setting

The lmowledge of growth presupposes a knowledge of productivi ty.

In retail trade the knowledge of growth is low and so is the real know

ledge of productivity in the retail trades and in retail markets. Such

information would be very valuable if it were available. In the littera

ture several writers have discussed the problem of differences in pro

ductivi ty growth and one has more or less accepted the pM ductiv-v:-y gap

between service industries and man~facturing industries as something

permanent. The consequences of the permanent productivity gap are mani

fold, but one which is investigated in this project is the resulting

retail market structure and the possible means of introducing changes in

ta this structure. In a growing post industriaI economy like Sweden

which is the ernpirical scene for this investigation, there is a constant

demand for adaption to changes in variables which are exogeneous for

the retail enterpris es and sometimes also for the retail indus try as a

whole. The possible success of this adaption which is not costless,

will influence prices and the consumers' input in retail markets. Orre

may therefore conceive a retail market organization which in some accept

ed sense is optimal.

The question of the optimally organized retail market, which is an

important one, cannot be given a final solution in this report. This

is not the main problem for this part of the project but rather some

thing which hopefully may be arrived at after some time of continued

research. This report which is a part report, is limited to some pre

liminary problems, the solutions of which may nevertheless be regarded

as prerequisites for a normative solution of the retail market problem.

These problems are three in numher. First there is the question of the

retail product and the consumer behaviour in retail markets. This will

also rise the question of the retail production process. We may also

add the question of retail market organization and the behaviour of re

tail market units. The next question which will arise when a conceptual

scheme of demand and supply of the retail market product is developed,

is concemed with the data. The real world does not come free and easy

into the economist's model. Rather there are almost prohibiting obsta

cles in the way towarcls meaningful use of models in the explanation of
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productivity of retail trades and parts of retail markets. This is the

task set for this part of the project, namely an attempt to explain pro

ductivity change and productivity differences for ~etail pnoduct g~aup~

when retail markets are changing and some times changing at different

rates in various markets. The third and final question in this report

is therefore to fit production functions to sets of observations which

have been constructed for this purpose. The observations are taken

from public censuses which have been reclassified and adapted to our

concept of product and retail market organization. These questions

which are research questions, are of course investigated because we

want to contribute towards a solution of the real problems which lIDSt

certainly will need more and better understanding of the problems of

this project.

The theoretical concepts

What happens in most retail markets independent of size is that

something is bought at a store and thereafter transported to some ter

minal. The illlits conducting this behaviour is conveniently called hal.L6 e

hal~ and the entity which contains the purchase and which is a result

of some decision making on part of the household, is called a btaYL6ac.

tian. Households demand transactions from the retail market rather

than individual articles, and therefore transactions are conceived of

as the retail product. The retail market is organized in away - a

structure - which will facilitate both demand and supply of transactions

rather than dernand and supply of individual articles.
The concept of a retail product is a necessary one in the dis

cussion of retail demand, that is dernand for transactions. Of course,

the household will not demand a transaction unless its content is desir

able for some purpose and we aSSlIDle that the demand is rational. The

demand for transactions is therefore seen as an efficiency choice on

the part of the consumer rather than some preference choice. The latt

er is a subjective choice which does not have an obvious meaning in

the explanation of household behaviour in retail markets. The purpose

of this distinction is not to explain household behaviour but to dis

cuss transaction demand in a more meaningful ·way. In real retail mark

ets the households are scattered all over and changes in this distribu-
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tian will of course change the demand for transactions even if the de

mand of articles is constant. There are, of course, other important

variables in the demand for transactions. One of these, which is re

garded as important in the explanation of change and willingness to

accept product changes in retail markets, is the value of the house

holdls time. We discuss this value in terms of alternative cost and

not necessarily in terms of lost income. Changes in value, and parti

cularly increases in value j will increase the size of transactions de

manded and may thus redistribute demand among sellers.

In the retail market other forces are also at work. First, only

when all sellers are equal and located at one point in the market will

there be a hornogeneous reaction on part of the sel lers when exogeneous

changes occur. The one point location is usually non existant in re

tail market beyond some minimum size. Neither are the retail units of

the same age nor equal with respect to retail products. Therefore there

will be a lagged reaction to such changes which will have a dampening

effect on structural change. A change in transaction demand will there

fore not immediately throw out those units which cannot accomodate the

demand for larger transactions.

One difference between manufacturing industries and service indu

stries lies in the production process. The production process in a

typical industriaI enterprise, say one which has a mechanistic organi

zation and mass production, is a closed system as seen from the market

for the product. The consumer does not usually take part in this pro

cess which, however, is the normal procedure in service production.

This production is op~n and the seller controls neither the arrival

rate of consumers nor the service time, that is the length of the pro

ductian rune A change in transaction demand may therefore lengthen the

service time and because of the increase in size of transactions lead

to shortage costs and from the consumer's point of view to untolerable

waiting lines. This will be so only when the retail market is organized

in such away that it faces unsurmountable conversion costs. Then only

productian units with production functions which are in line with the

new demand situation will cope with the demand. This will of course

change the retail market structure fundamentally in the long rune

The sellers may have other reasons for changing product, that is

transaction size and content. Orre is the change in labour cost which
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may be impossible to substitute away ex post. For retail units facing

rising labour cost inereases in demand and produetion will be weleome

from wherever they come. One souree is already mentioned, the willing

ness of the household to accept a changed produet which sometimes will

give the household mare to do in the transaetion although the transac

tion time may be shortened. One other souree is the ehanging set of

eommodities from the manufaeturers and the means of transport and paek

inge Other sourees are found in teChnical ehange introdueed inta the

retail market by means of investments in new facili ties. These invest

ments are seen as investmens having a considerable duration and of

eourse this duration will affeet the transaction capital eost. Sueh

investments will usually be undertaken when due attention is paid to

growth in demand. If the point of entry is made were total marginal

eost of the actual volume of transaetions, is equal to some market

price, the new investment will ehange the market priee level only aftel

some time.

At the same time there will exist other retail units in the mar

kets and these units will also follow, the same deeision rule. In theiJ

ease the relevant marginal eost is the variable eost. This eost eon

eept is of some importance when i t eomes to explanation of retail mar

ket strueture and retail produetivity growth. The point is that the

retail units of which the majority is small and operated by the owners

faees an alternative eost which may be declining over time for many ca·

tegories of owners in retail. Because this east is also their margina:

eos t, the s truetural change may be small in a retail market. This is

refleeted in age distributions of managers in Swedish retail trade.

Labour productivity growth may then be lower in retail than in manufae

turing and there are reasons for that.

Organizing the data and the observations

While defining a retail market in theory is no seriollS problem,

to set up a workable set of real retail markets is a eonsiderable prob

lem. The definition has to be made subjeet to several restrietions

spread out over a nl.UIlber of censuses the purposes of which were very

far from that of produetivity analysis. Beeause the investigation wa~

limited to Swedish markets we had to construet a set of markets which
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to an acceptable extent reflected the true set of markets, that is the

data at the level of aggregation considered adequate for the producti

vitY analysis. The final sets which were used throughout, are two.

The first set is a total distribution of markets, these are called m~

R~. l There are 70 of these and their distribution is skew and there

fore use is made of the log-normal distribution wherever the market size

enters an equation which is estimated. These markets are assumed to be

iITLltual independent in all markets of product aIld factors. This ass1.IDIp~

tion is important because otherwise we must solve the implicit interac

tion problem. As it is it seerns that reality does not break this as

sumption at least not during the investigation period. 2 The other set

of markets consists of markets within the maJtk.et6 above, and are there

fore called -6 ubmaJLk.et6 • 3 These markets are the cities and some subur

ban areas and there are 80 such markets. The set of submarkets is not

independent in the same sense as the set of maJLk.et6 because a submarket

may grow in several ways, of which one is through demand absorption

within the maJLRet. The sets of markets was the first step in organiz

ing the data.

Next came the identification of pJtoduct gJtouP-6 which were meant

to ref1ect transaction demand and also characteristics of the structure

of production units. There are only three retai1 censuses after 1930,

namely 1930, 1950 and 1963. The investigation is concentrated on the

last two years and on the change between these years. In order to study

change the units of observatron mus t be the same. in both years. In our

cases this leads to those sets of product groups which are shown in the
tables. For' these product group we sought the aggregated sales, aggre-

gated labour input and aggregate capital input for each year, and after

deflating with price indexes, we got sales volume for each product group

and the growth in sales. Input rates were also constructed. Thus we

were able to identify product groups for which it was possible to under

take productivity analys is . The purpose of this grouping is first and

foremost to study productivity growth and variations when circumstances

l See the list of tables. These markets are called "m~k.ecL6om

Jtå.dVt", MO.
2 See the list of tables.
3 These markets are called "de1.m~k.e.deA", DM.
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are changing and different but under controI of the re~earcher, and to

a much srnaller extent infere about productivity for to1tal Swedish re

tail trade.

However , total retail turnover and total privat~ consurntion and

their long run relation, is of considerable interest. It seerns that

total retail turnover is approaching a limit and there are even signs

of a relative decline for same sets of product groups. This means that

the conditions of growth are changing after some thirt)T years of steady

growth. l The growth of a great number of subrnarkets was considerable

higher than annual growth of consumtion which quite na"turally lead to

a high rate of establishment in several product groups • Thus the exit

rate during decline reflects the establish or entry rate during rise.

The great problem is that transactions are not observed. The

few observations available cannot be distributed over the sets of mar

kets. Sales volume is most certainly not the perfect ]pToduction vari

able and for a number of reasons. However , as is usually the case in

productivity analysis, observations of sales which can be deflated and

turned inta a sales volume equivalent, is the only production variable

available. To some extent we have tried to cape with the problems by

means of product groups and by entering other explanatory variables in

ta the analysis. 2 Nevertheless the situation with res]pect to observa

tions is not quite satisfactory.

The sets of product groups for which results are given in this

report are gJtoc.eJty, ctothing, -6uJl.näuJl.~ and hOlM e..hold u.teJu-<.L6, and

some selected product groups . The growth of productivi ty analysis is

lirnited to grocery and clothing. These sets of product groups are irn

portant in retail markets.

The production analysis

There are several alternatives for conducting a production ana

lysis of a product group observed in a set of markets. The choice is

not obvious. The apriori information is very low for retail trade and

one reason is, of course, that there is a great number of problems con-

An exception is made for the years of Worlds War II.
The metnod throughout is multiple regression as will be seen

from the tables.
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nected with production analysis of op~~ p~ductio~. Productivity ana

lysis have as far as it is known not been made for retail trade and re

tail markets in the s~~e meaning as it is undertaken here.

We chose to fit a production function of the conventional type

to our sets of observations although we did not want to limit the ana

lysis to ahomogeneous production function of degree one. Thus the surn

of the product elasticities is never made equal to unity.l By means of

the product elasticities and the average productivity for a given fac

tor, it is possible to get the marginal productivity of the same factor

when the assurnptions of the Cobb-Douglas production function are mete

The production analysis was carried out not only because we want

ed to estimate product elasticities but also because we wanted to inves

tigate the effect of market size on productivities. If we look at the

set of markets it may be unreasonable to expect that they all have the

same growth in sales and may be also the same growth in productivity.

Really there will be a distribution of labour productivity which may be

skew. The question is, however, about the possibilities of correlation

between productivity and market size for other reasons than a rising

capital input per employed. If a correlation exist, then tllere is al

so the possibility, ceteris paribus, that the growth of markets will be

different and a different growth mayenIarge the productivity gap be

tween product groups and within product groups.

The production analysis consists of two parts, one part is con

cerned with the growth of retail productivity, as mentioned above, and

the other part stresses the variation of productivity for product groups

and sets of product groups.

In this report the ffilalysis is also limited to partiaI produc

tion and productivity analysis. This means that the productivity of

markets and also their efficiency is not empirically treated here but

will be presented in another report.

There are several reasons for the limiting approach to the prob

lem. Orre is, of course, the state of knowledge about the production

and productivity problems in retail trade. A total model will also

quite naturally require much more observations if it is desired to carry

out a successful production analysis. A total analysis carmot be car-

Product elasticities are parameters of the prociuction function.
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ried out for the time being because of lack of observations unIess one

relies heavily on simulation and prior distributions. The eonsequence

is that struetural parameters cannot be identified. Nevertheless, par

tial analysis are valuable beeause usually a great number of separate

analysis are undertaken. This gives the explorative impression.

When production functions are fitted to sets of observations

where time is involved, then the results will also inelude an estimate

of teehnical change, A, which is the usual name for the unexplained

growth of production. When these results originate from retail studies,

there is in fact no possibilities for identifieation of pure teChnical

change. The paramter, A, will most eertainly be influenced by demand

conditions. It will therefore also reflect some of the redistribution

of demand in the retail market, and of this reason we prefer to define

this kind of change as an organizational change.

Some results of the produetion analysis

The growth rates of grocery sales and grocery inputs revealed

two quite different product groups, one growing rapidly and the other

showing a fast decline. Nevertheless these product groups to a large

extent cater for the same needs. The growing part consisted of super

markets while the stagnant group eonsisted of small units with limited

conversion possibilities. Growth and decline was numerically larger in

mMke..t6 than in their -6ubmaJtk.eto. Average labour productivity did not

grow at equal rates however. Labour productivity gaps are thus revealed

within this field of production in two dimensions, namely between the

expanding and the stagnant group, and between the mMR.W and their

-6 ubmaJtke..:u •

Care must be shown in interpretation of the product elasticities.

The product elasticities usually adds to more than unitY and thus by

conventionaI interpretation are showing economies of seale. In a per

feet market a company facing such a situation then would be wise to ex

pand its operation. This is not the same obvious decision rule for a

retail firm. An increase in factor input for a similar case, would on

ly increase cost. Therefore the product elasticities are interpreted

in a correct way only when we add that g~ven an increase in demand

which is not too temporarily, then the firm would do weIl in increasing
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labour input. In several cases the product elasticities are greater

than uni t Y for one of the factors, namely labour. This factor alone

therefore dornonstrates hypothetical economies of scale. The product

elasticities are estimated for various models which also give different

estimates. There are also systematic differences between product groups,

and between markets and submarkets ·

This difference in product elasticities increases the productivi

ty gap when marginal productivities are calculated. Thus the marginal

productivity growth varies from 1.0 %to 8.5 %per year for labour in

put. It is of cour~e only the group with the highest growth rates for

marginal labour productivity which will survive provided that there will

be not only constant demand but an increase in demand.

In clothing the results are very similar to those of the grocery

group. We found that the clothing groups on the average managed to ex

pand sales volume at an annual rate of 3 per cent without increase in

factorinput. It may be possible that this growth of the organizational

factor come about in a manner which is exogeneous from the firm' s point

of view. If this is the case the retail unit structure for its contin

ued existance in unchanged form, depends on a continued organizational

change. One 'result seems to emerge from the production analysis which

will be detrimental to the idea of permanent labour productivity growth.

We have found that declining product groups always seem to have a very

small organizational change and thus compete on unfavourable teams with

groups showing rapid growth.
o

Thus at any time, say t i , the retail mar

ket which is the real'object of our analysis, may be thought of as an

onganization consisting of product groups with certain characteristics.

If characterized by growth of product demand the growth rates of demand

may be plotted in a product cycle diagram. Some of the product groups

will be found to be on their declining part of their product cycle

while other will be found in the introductory phase or at the satura

tion stage. By saturation we understand that demand rates are constant

because the households do not change them for reasons of efficiency.

The importance of this product cycle reasoning is that this struc

ture of positions on various product cycles at one point in time, may

explain productivity differences in the market. In a wider perspective

there is also the possibility that the individual markets which make up

the set of mCUtkeu. and the set of ~u.bmCUtkw have different product
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cycles because of economies and possible diseconomies of scale. This

may then explain productivity differences in the sets.

The productivity analysis in this report throw same light upon

these problems although we have concentrated on partiaI problems. Thus

product groups with growing demand often displays a high average and

marginal laboUh productivity while the product elasticity of Qapital is

close to zero thus giving a very small marginal productivity of capi

tal. This is to same extent to be expected from our analysis because

of the variables used. However, the conclusion to be drawn is that

product groups with a rapid growth ~the time of observation have un

filled transaction capacity. The capital input which in retail consists

mainly of sales areas and fittings is mare or less constant over the

life time of the retail unit. In the introductory stage of the product

cycle it is therefore quite naturally that capital will be overoptimal.

When transaction demand changes in the market in the long run.

the capital in physical terms cannot be adapted to a decling demand al

though the economic effects maY be taken care of by reduced factor pri-

ces.

Product groups with negative growth in demand and without possi

bilities to change technique ex post usually have different distribu

tions of product elasticities. The product elasticities of capital is

higher thus reflecting not only a substitution problem and demand of

sales areas at existing sites but also pressing substitution problems

with respect to product, that is transactions. These product groups

cannot fully adapt their supply schedule to changing demand for trans

actions in the retail market.

One conclusion of· the analysis is that the capital variable

seems to be the most important single factor in the productivity growth

of retail markets. If then increases in labour productivity is consi

dered more important than other goal variables that may be included in

the market efficiency problem, then investment should be encouraged.

However this may not be sufficient in the retail industry. The reasons

for this are given in the productivity analysis of this report. The

retail industry is composed of many small and independent and individu

ally operated units. For most of them investment is out of reach and

investment by others is experienced as a mare rapid decline in demand

than before. This will probably reduce their opportunity cost even
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more thus increasing the productivity gap in the market although the

weighted market productivity may increase.

A further research problem

The partiaI analysis of this report will be extended towards a

Jteta.it rnaJtke;t pM duc;t;..vdy analY-6--L6. The market productivity is then

the product of the individual productivities and their weights. These

weights are a function of two driving forces, partly changes in demand

for transactions and goods and partly changes in factor prices and in

vestment in new stores. If productivity development is to be explained

and forecasted both forces which to some extent are exogeneous for the

retail firms, have to be included in the analysis.
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1. I kapitel S er det redegjort for undersökelsens observasjo

ner. Disse utgjör en materia1mengde som ikke er helt utnyttet for den

ne rapporten. I tillegg til den samlede mevz.ke.cL6aYl.aly.6 eJ1, som omtales i

14.4, er det mulig å ta opp problemstillinger som ikke har fått noen

belysning i denne rapporten. Dette gjelder bl.a. arbeidsinnsatsens va

rierende aldersstruktur, arbeidsproduktiviteten og markeders og produk

sjonsområders tilvekst.

2. Alle observasjoner som det har vaert mulig å overföre i va

riabelform, foreligger i hutlko4t. Disse inngår i et omfattende system

som er lagt opp med tanke på at det skal vaere mulig å ta inn nye obser

vasjoner fra kommende foretakstellinger for handelen og fra andre tel

linger i den offentlige statistikken. Det er naturligvis aggregat det

her er tale om, og da aggregat innenfor det hierarki som er omtalt i

kapitel 5. Markedssettene, markedsområder og delmarkeder, er styrende

for aggregeringen. Alt materiale som foreligger i form av hutlkont og

datontnykk eies av lY1.d~tnieJ1.6 Utne.dning.6~YI..6titut som holder materialet

tilgjenge1ig hvis önskemål skulle oppstå om granskning av denne rappor

tens innehold. Dermed er det tatt et visst hensyn til kravet på inter

subjektiv kommuniserbarhet for observasjonene. Helt kan dette kravet i

alminnetighet neppe tilgodeses av ressursmessige grunder. Hvis bare

grunnobservasjonene for markedssettene for alle år og for alle produk

sjonsområder og produktgrupper (samt undergrupper av disse) skulle pub

liseres, så skulle dette kreve 300 sider ekstra.

3. Konstruksjon av markedssett, markedsområder og delmarkeder

skj edde på gnnmlag av AttbwmaJtkn.a.cL6.6:tYJteL6 e.Y1..6 inndeling i konnnune

blokksinndelte A-regioner. Denne inndelingen var ikke uten videre aksep

tabel for markedsbestemmelsen, og hver region samt hvert delmarked ble

gransket spesielt på grunnlag av annet materiale, först og fremst forsam

lingsstatistikk i utrykte lister ved S~~Qa Ce.n.:tnatby~Y1.. For

markedssettene ble det utarbeidet et identifikasjonssystem som et ledd

i kodingen for hele materialet.
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4. Ved siden av markedssettene var det nödvendig å bygge opp

-6e;U av pftoduJujoYL6ornJtå.deJL og pftoduk.:tgJl.UppeJL der hensyn skulle tas til

både etterspörsels- og produks j ansforho Id , blant armet med tanke på å

redusere en del av de problemer som oppstår på grunn av manglende tids

seriematerial. Dette ble löst etter omfattende undersökelser av innde

lings- og klassifikasjonsreglene for respektive foretakstellinger for

handelen. En detaljert redegjörelse for dette arbeidet og de produk

sjonsområder og delområder som ble resultatet, fins ved IUl.

5. Med mark~settene og produksjonsområde- og produktgruppeset

tene som grunnlag og forutsetning, ble det fra respektive nOftetak-6~et

ungeJL, v"u-6e deteJL av nolkete1Ungene, PO-6u~yftweYL6 lL6~eJL nOft mM

-6eko~baYLd, -6~tikk nfta ~bökeJt non Sv~ge-6 kommuYLeJL , bougbyggiYLg-6-

-6~tikk, m.m. bygget opp Ob-6eJLVMjoYl.-6-6ett for hvert markedsområde og

delmarked. Det er en del av variabIene i disse observasjonssettene som

ikke er utnyttet i denne rapporten.

For en del av tellingene fans grunnobservasjonene som aggregat

for forsarnlinger og kommuner. Et omfattende granskningsarbeid ble ut

fört for å eliminere forandringer i forsarnlinger og kommlli~er i undersö

kelsesperioden. For undersökelsen gjelder at alt materiale er bygget

opp på den forsarnlings- og kommuneinndeling som Statistiska Centralby

rån la til grunn for foretakstellingen for handelen, se S~~~ka med

delanden, H 1967:107. For tidligere tellinge~ fans ingen inndeling som

uten videre kl.U11le aksepteres, blant annet på grunn av forandringene i

inndeling. Således ble det eksempelvis nödvendig å bygge opp hele fo

retakstellingen fra 1950 på nytt.fra grunndata for at det skulle bli mu

lig å få sannnenlikningskrav oppfylte. Et tilsvarende, men langt mindre

omfattende arbeid, b1e også utfört for den förste tellingen fra 1930.

6. I undersökelsens materiale inngår også de progrannner som er

benyttet for beregninger av me11om- og hjelpevariab1er samt for utnyt

telse og styring av datorprogrammene. Disse er for denne rapportens

vedkommende standard regresjonsprogrannner.
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Annual growth of productivities 1930 - 1950, 1950 - 1963.

10.3 Produkte1astisisteter og organisasjonsutvik1ing. Produet elasti
cities and organizationa1 change.

10.4 Andelene i produksjonsforandringen for 1ivsmidde1somsetningen
1930 - 1950, 1950 - 1963. Shares of factors and organizational
change in retail sales growth 1930 - 1950- 1950 - 1963.
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Ärlig forandring i o~etning totalt for markedene, for produkt
grupper og pr. produksjonsenhet 1930 - 1950, 1950 - 1963. Annual
growth of sales volumes for rnarkets, trades and retai1 units 1930
~ 1950, 1950 - 1963.

Om6etning og faktorinnsats pr. produksjonsenhet i 1ivsrnidde1som
setningen 1963. Sales and factor input pr. retai1 unit in gro
cery 1963.

Korre1asjoner me110m antaIlet produksjonsenheter og störreIses
variabler for markedsområdene 1950 og 1963. Number of retai1
units and size of group sales, total grocery sales and total mar
ket sales.

E1astisiteter med hensyn ti1 delmarkedenes större1se og ti1vekst
i 1ivsrnidde1so~etningshande1en. E1asticities for rnarket size.
and growth.

Gjennornsnittsproduktiviteter i 1ivsrnidde1shande1en 1963. Mar
kedsområder og delmarkeder. Average productivities in grocery
1963. Markets and subrnarkets.

Produkte1astisiteter i 1ivsrniddelso~etningen 1963. Markedsom
råder. Product e1asticities in grocery 1963. Markets.

Produkte1astisiteter i 1ivsrnidde1sornsetningen i markedsområder
1963 med hensyn tatt ti1 produksjonsenhetenes gjennomsnittsom
setning. Product e1asticities in grocery when average retai1
unit sales is part of the argument. Markets 1963.

Produkte1astisiteter i 1ivsrnidde1somsetningen på delmarkeder 1963.
Product e1asticities in grocery 1963. Submarkets.

Produkte1astisiteter i 1ivsrnidde1somsetningen ide1markeder 1963
med hensyn tatt ti1 produksjonsenhetenes gjennomsnittsomsetning.
Product e1asticities in grocery when average retai1 unit sales
is part of the argunent. 'Submarkets 1963.

Produkte1astisiteter for markedsområder etter ti1vekst i husho1d
ninger og markedsstörre1se. Product e1asticities in grocery in
markets of different size and with different growth of the num
ber of househo1ds.

11.10 Produkte1astisiteter i 1ivsmidde1somsetningen 1963. Markedsom
råder. Product e1asticities in grocery 1963. Markets.

11.11 Produkte1astisiteter i livsrnidde1shande1n 1963. Markedsområder.
Product e1asticities in grocery 1963. Markets.

11.12 Produkte1astisiteter i 1ivsrnidde1shande1en 1963. Delmarkeder.
Product e1asticities in grocery 1963. Submarkets.

11.13 Korre1asjoner for etterspärselen fra 5 produk~grupper i 1ivsmid
de1somsetningen 1963. Corre1ations among 5 product groups in
grocery with respect to sales 1963.
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11.14 Korre1asjoner for arbeidsproduktiviteten for 5 produktgrupper i
1ivsmidde1soID6etningen 1963. Delrnarkeder. Corre1ations arnong
5 produkt groups in grocery 1963 with respect to labour produc
tivity. Submarkets.

11.15 Korre1asjoner for kapitalproduktivitetene for 5 produktgrupper i
1ivsmidde1soID6etningen 1963. Delrnarkeder. Corre1ations among
5 product groups in grocery 1963 with respect to capital produc
tivity.

11.16 Krysseffekter med hensyn ti1 arbeidsproduktiviteten i 1ivsmidde1s
ornsetningen. Delrnarkeder. Cross-effects with respect to labour
productivity in grocery 1963.

11.17 Korre1asjonsmatrise for produktivitetene (S/L og S/Kl) og enhet
enes produksjonsstörre1se (S/F) i 1ivsmidde1somsetningen 1963.
Delmarkeder. Corre1ations for productivities and retai1 unit
size in grocery product groups 1963.

11.18 Krysseffekter med hensyn ti1 produksjonsenhetenes gjennornsnitts
större1se i de1markedene. Livsrnidde1shande1en 1963. Cross-ef
fects with respect to average retai1 unit size and rnarket share
of product groups. Grocery 1963.

Andelene i produksjonsforandringen for bek1edningsvareoID6etningen
1950 - 1963. Shares in production growth 1950 - 1963.

Vekstrater i bek1edningsvarehande1en 1950 - 1963. Prosent.
Annua1 growth of sales, inputs, productivities etc. in c10thing
1950 - 1963. Per cent.

Produkte1astisiteter for bek1edningsvareornsetningen 1950 - 1963.
Product e1asticities in c10thing 1950 - 1963.

Korre1asjonskoeffisienter for visse variabler ide1markedens
1ivsmidde1soID6etning 196~. Corre1ations for grocery in submar
kets 1963.

~etningskoeffisienten, 1ivsmidde1soID6etningen ide1markedene
1963. Sales coefficient in grocery 1963. Subrnarkets.

Arbeidskoeffisienten (oID6etningskoeffisienten L/S) i 1ivsrnidde1s
ornsetningen 1963. Delrnarkeder . Labour coeffisient and rnarket
size and growth. Grocery 1963.

Korre1asjoner for se1vbetjent a11-1ivshande1: Delmarkedene 1963.
Corre1ations for self service a11-grocery. Submarkets 1963.

~etning, arbeidsinnsats og kapital pr. produksjonsenhet i be
k1edningsvareornsetningen. Delrnarkeder. Average sales, labour
and capital input per retai1 unit in c10thing 1963. Subrnarkets.

12.1

12.2

12.3

12.4

13.1

J

13.2

13.3

13.4

13.5 Produktiviteter i bek1edningsvareornsetningen 1963. Delmarkeder.
Productivities in c10thing 1963. Subrnarkets.
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13.7

13.8
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13.10
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Produktelastisiteter i bek1edningsvareomsetningen 1963. Delmar
keder. Product elasticities in clothing 1963. Submarkets.
(The aggregate model.)

Produktelastisiteter i bekledningsvareomsetningen 1963. Delmar
keder. Product elasticities in c10thing 1963. Submarkets.
(The average model.)

Omsetning, arbeids- og kapitalinnsats pr. produksjonsenhet i bo
stadsvareomsetningen 1963. Delmarkeder. Sales, labour and capi
tal input in furniture and household utensi1s 1963. Submarkets.

Produktiviteter og omsetningskoeffisienter i bostadsvareomset
ningen 1963. Delmarkeder. Productivities and sales coeffisients
in furniture and househo1d utensils 1963. Submarkets.

Produktelastisiteter i bostadsvareomsetningen 1963. Delmarkeder.
Product e1asticities in furniture and household utensils 1963.
Submarkets. (The aggregate model.)

Produkte1astisiteter i bostadsvareomsetningen 1963. Delmarkeder.
Product elasticities in furniture and household utensi1s 1963.
Subrnarkets. (The average model.)

Ornsetning, arbeids- og kapita1innsats pr. produksjonsenhet for
noen utva1gte produktgrupper 1963. Delmarkeder. Sales, labour
and capital input for some selected product groups 1963. Sub
rnarkets.

13.13 Produktiviteter og ornsetningskoeffisienter for noen utva1gte pro
duktgrupper 1963. Delmarkeder. Average productivities and sales
coeffisients for some selected product groups 1963. Subrnarkets.

13.14 Produkte1astisiteter i omsetningen for noen utvalgte produkt
grupper 1963. Delrnarkeder. Product elasticities for some seleet
ed product groups 1963~ Submarkets. (The aggregate model.)

13.15 Produktelastisiteter i ornsetningen for noen utvalgte produkt
grupper 1963. Delmarkeder. Product e1asticities for some se
1ected product groups 1963. Submarkets.
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Liste over figurer (Trans1ations are in the text)

1.1 Skisse av det produksjonssystem detaljhandelen befinner seg i.

2.1 Begrepssammenhenger for etterspörsel og ti1bud av transaksjoner.

2.2 Husholdningenes effektivitetsfront.

2.3 Produksjonsstrukturen for detaljhandelsenheten, ex ante.

2.4 To fordelinger for T.

2.5 Optimal tilpassing for henho1dsvis tre an1egg i to og ett an1egg
på tre tidspunkter.

3.1 Produksjonsmengde, transaksjonsgjennomsnitt og varians.

4.1 To markeders tilpassing ved faktorprissjokk.

4.2 Husholdningseffekten ved stordriftsfordeler i markedet.

6.1 Detaljhandelsomsetningens utvikling målt som andel i det private
forbruket. Prinsippskisse.

6.2 Utviklingen i tre produksjonsvariabler under en del aven produkt
sykkel. Prinsippdiagram. to = 100.

6.3 Omsetningskonsentrasjonen i markedsområdene 1963. Total detalj
handelsomsetning i butikk.

6.4 Omsetningskonsentrasjonen idelmarkedene 1930, 1950 og 1963. To
tal detaljhande1somsetning i butikk.

11.1 Entry- og exit-rater i 1ivsmiddelsomsetningen. Illustrasjon av
forhaldene omkring 1963 og senere.

12.1 OmDetningskoeffisientene K/S og L/S. Prinsippdiagram.

12.2 OmDetningskoeffisienter i livsmiddelsomsetningen på delmarkeder.
Selvbetjent a1l-livshandel.

12.3 Omsetningskoeffisienter i livsmiddelsomsetningen på delmarkeder.
Partielt selvbetjent all-livshandel.

12.4 Omsetningskoeffisienter i livsmiddelsomsetningen på delmarkeder.
Manuelt betjent all-1ivshandel.

12.5 Omsetningskoeffisienter i livsmiddelsomsetningen på delmarkeder.
Manuelt betjent övrig livsmiddelshandel.

12.6 Omsetningskoeffisienter i livsmiddelsomsetningen på delmarkeder.
Varehus.
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ID - produksjonsperioden for detaljhandelen

T transaksjonsfordelingen i m

- husholdningens struktur, alderssykkel 0.1.

- husholdningsteknologien

- husholdningens gitte ressurser i X

- priser

- inntekter (se ellers teksten)

- husholdningens alternativverdi

- varene i en transaksjon i

- en selgers subsett av XD

- detaljhandelens transaksjonssett

- transaksjon (også qi og q~~)

betegner en optimal eller konstant störrelse

- et gode i

- husholdningenes mulighetssett

- .produksjonsfaktorer i detaljhandelen

- et sett av varer fra detaljhandelen, D, til husholdningene, H

- et godesett

- et nyttesett

- et varesett i detaljhandelen

- et sett produksjonsområder for detaljhandelen

- en husholdnings innsatsfaktorer

- en generell mengde av innsatsfaktorer

- overföring fra vareproduserende sektor

- priser for VL

- et sett markeder, markedsområder og delmarkeder generelt

y

329

B - en institusjonell skiftvariabel (alltid eksogen) (B = kon-
stant i 3-8)

Dx.
l

Dxs

q

H'

X'

p

G

x

Symboler (Symbols)

N

Hx
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Vq transaksjonsstörrelsens varians

POi - et produksjonsområde i detaljhandelsom6etningen

Mi - et detaljhandelsmarked

Q - produksjonsmengde, transaksjoner

L arbeidsinnsats

K - kapitalinnsats

rr - vinsten (brutto)

w - arbeidslönn (egentlig kostnad pr. enhet arbeidsinnsats) (Og-
så wi )

p

r

c

~

S

PO

s

b

h

y

- transaksjonspris

- lånerenten

pris pr. enhet kapitalinnsats

- etterspörselen etter transaksjoner

- transaksjonskostnaden

- alternativkostnaden i markedet

- om6etning

- sett av produksjonsområder

- sett av markedsområder, kommuneblokkstilpassede A-regioner

- delmarkeder

- varesettet når leverandörene forandrer dette

- nedslitingsfaktor (i kapitel 6)

transaksjonstilbudet (bare i kapitel 6)

- årlig prosentuelI forandring i om6etning

årlig prosentuelI forandring i befolkning

årlig prosentuelI forandring i husholdningsantallet

- årlig prosentuelI forandring i inntekt (pr. naermere definert
enhet)

- arbeidsinnsats for en produksjonsenhet

- arbeidstid pr. periode (bare i kapitel 7)



t
i

- del av TL (bare i kapitel 7)

s. - sysselsatt j (bare i kapitel 7)
J

F - produksjonsenheter

LE - egenskaper for arbeidskraften

r - kapitalprisen pr. enhet (bare i kapitel 7)

Kl - lokalareal

K2 - salgsareal

- som toppskrift: gjennomsnitt for vedkommende variabel

331

S~'

k

S/L

S/F

SL

ST

L/F

K1/F

H/L

~

(S/L)'

- omsetningen renset for varekostnaden

- årlig prosentuel1 forandring i kapitalinnsats

- arbeidsproduktivitet

- omsetning pr. produksjonsenhet i detaljhandelen

- omsetningen for produksjonsområde livsmiddel (også SL.)
l

- total omsetning i markedet

- arbeidsinnsats pr. produksjonsenhet

- kapitalinnsats pr. produksjonsenhet

- antall husholdninger i markedet pr. arbeidskraftsenhet

- årlig pro~entuell forandring i Sy

- arbeidsinnsats, kvinner

- arbeidsinnsats,'menn

- grenseproduktiviteten for arbeid

(S/Kl)' - grenseproduktiviteten for kapital

Si/ST markedsandel for produksjonsområde eller produktgruppe i

L/S - omsetningskoeffisient for arbeid

K/S - omsetningskoeffisient for kapital

Koeffisienter 0.1. forklares i teksten.
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