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FORORD

Olika slag av produktivitetsstudier har sedan ldnge varit av stor
betydelse i institutets forskningsprogram. Med det Omsesidiga beroende
som gdller mellan industri och andra ndringsgrenar har det fallit sig na-
turligt att forsdka utfora dylika studier dven pd handelns omrade. Pro-
duktivitetsstudier inom handeln mdter emellertid betydande svdrigheter.
Handeln liksom de tjinsteproducerande niringarna i dvrigt dr sdlunda mycket
eftersatta i den offentliga statistikproduktionen, vilket forsvarat genom-
forandet av denna undersékning.

I utredningen har det inte varit m6jligt att studera detaljhandeln
som helhet. I stdllet har framstdllningen koncentrerats till vissa del-
branscher. Produktivitetsutvecklingen inom detaljhandeln paverkas i hdg
grad av hushdllens inkOpsvanor pd ett sdtt som saknar motsvarighet inom in-
dustrin. Detta har krdvt en ingdende diskussion av bestdmningsfaktorerna
for hushdllens efterfrdgan pd detaljhandelns tjdnster. Den efterfrégeteori
som utvecklas har sdledes som sina syften att dels vara ett hjidlpmedel i
produktivitetsanalysen, dels ligga till grund for framtida efterfrégeanaly-
ser av detaljhandelstjénster.

Undersdkningen har utférts av fil. lic. John Skar. Den har fatt sir
avslutning inom Foretagsekonomiska institutionen vid Uppsala universitet
under ledning av professor Sune Carlson och framlagts som avhandling vid
nidmnda universitet. Institutet vill tacka professor Sune Carlson for de
vidrdefulla synpunkter och rdd som kommit forfattaren till del.

Stockholm i maj 1971

Lars Nabseth
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KAPITEL 1 INTRODUKSJON

1.1 Undersdkelsens bakgrunn og noen aktuelle problemstillinger

I en offentlig utredning fra 1956, "Balanserad expansion'™, fin-
ner man en uttalelse som uttrykker en utbredt oppfatning om produktivi-
tetsutviklingen pd distribusjonsomrddet: !

""Vad gdller industri och hantverk har vi ansett, att alterna-

tiven 2,5 och 3,5 procent &rlig Skning av produktionen per

sysselsatt ringar in de mdjligheter, som foreligger med hin-

syn till utsikterna att Ska investeringarna p& detta omrédde

Inom handeln méter det stora svadrigheter att beddma pro-
duktivitetsutvecklingen. Utgdngspunkterna i det statistiska
materialet #r synnerligen os#kra; ... Med hinsyn till erfa-
renheterna fradn de gingna &ren har vi inte vdgat rdkna med

en hogre takt i produktivitetsdkningen #n en procent per &r."

At produktivitetsutviklingen i distribusjonen - institusjonelt
sett - sleper etter produktivitetsutviklingen i andre sektorer, da forst
og fremst industrien, har i litteraturen fatt dogmens karakter. Bargen
(1955) er fremste talsmann for produktivitetsgapets permanente karakter.’
Uansett om produktivitetsgapet er permanent eller ikke, vil man etter-
lyse forklaringer og analyser av drsaksforhold. Det er uten videre
klart at sektorer som detaljhandelen og andre omrader med hy arbeids-
intensitet har vanskelig for & substifuere fram en héyere arbeidsproduk-
tivitetsutvikling. Imidlertid behdver ikke forekomsten av sdkalte pro-
duktivitetsgap i seg selv innebaere reelle effektivitetsforskjeller
foretakstkonomiskt sett. Lavere mekaniseringsgrad og kapital pr. sys-
selsatt kan faktisk vaere vel overensstemmende med detaljhandelsforeta-
kenes produksjons- og markedsbetingelser. Sammenhenger av denne typen
er ikke undersdkt mye ut over konstateringen av produktivitetsgapet.
Derfor utgjoér omradet et stadig aktuelt felt for nye undersdkelser. Den
som foreligger her, er & betrakte som et forstk pd utvidet forklaring
av detaljhandelens produktivitetsutvikling og variasjoner i produktivi-
tet. De resultater som framkommer viser et sammensatt bilde. Detalj-
handelen - som demne undersdkelsen er begrenset til - er en samme satt

produksjonssektor. Produksjonen har en lokalisering som er mye ster-

! S0U 1956:53, s. 47 - 8. Med distribusjon menes innenlandsk
varehandel.
Det er egentlig bare Dhiymes (1963) som har et annet syn.



kere bundet til markedene enn hva tilfellet er med de sektorer som man
sammenlikner med ved konstateringen av produktivitetsgapet. Spredning-
en i rommet av detaljhandelens produksjon skjer under forutsetninger
som i hdy grad vanskeliggjor sammenlikninger. Disse ulikhetene i for-
utsetninger har kanskje ikke fatt den plass de bdr ha i belysningen av
respektive sektorers produktivitetsutvikling. Det er blant annet der-
for den foreliggende undersdkelsen har fatt den orientering som tilfel-
let er og som redegjdres for i1 et folgende avsnitt.

En differensiert tilveksttakt innenfor detaljhandelen leder til
strukturforandringer der likedan som tilsvarende forhold gjdr det innen-
for andre sektorer. Det som gjor detaljhandelstilveksten spesielt in-
teressant, er de direkte effektene av strukturforandringer for konsumen-
tenes vedkommende. Strukturforandringer i industrien vil normal absor-
beres gjennom forandringer i transporter fram til detaljhandelen, og be-
rorer derfor ikke konsumentene direkte, mens forandringer i selve bu-
tikknettets struktur direkte pavirker konsumentenes transporter. Sam-
menhengen mellom tilveksttakt og produktivitet pa den ene siden og ek-
sempelvis prisnivd pd den andre, ligger altsd imnnbaket i den problema-

tikk vi her bertrer.

1.2 Detaljhandelens kostnader og spdrsmilet om effektiviteten

I debatten om kostnader og effektivitet for distribusjon, vare-
handel og detaljhandel spiller forekomsten av forskjellige definisjoner
en avgjorende rolle for vurderingen av forskjellige understkelsers re-
sultater. Man finner en tendens til inndeling etter egenskaper ved de
innsatser som ligger bak bruttoverdien til konsument, d.v.s. konsumen-
tenes utlegg til bestemte varetyper og -sammensetninger. Denne innde-
lingen er en todeling i innsatser for industrielle produks jonsaktivite-
ten og allmenne distraibusjonsaktiviteten. Det er en utbredt oppfatning
at distribusjonsaktivitetenes andel i1 konsumentenes totale utlegg viser
en tendens til & 8ke i land som det er naturlig & sammenlikne.! Det
har ofte vaert pekt pd at en andelsdkning i seg selv ikke kan tas som
uttrykk for dirlig effektivitet i utforelsen av distribusjonsaktivite-

ter. Ettersom detaljhandelen utforer sdgodt som utelukkende distribu-

1 Jeg4enys og Knee (1962).



sjonsaktiviteter skulle kritikken om den er sann, forst og fremst ramme
den. Et annet argument gjelder urimeligheten i & vente tilsvarende
skalafordeler i distribusjonsaktiviteter som i produksjonsaktiviteter
ved en kontraksjon i nettet av produksjonsanlegg. En &kning av avstand
mellom slike anlegg og kjoperne av de produkter som kommer fra anlegge-
ne, vil rimeligvis i seg selv lede til en Okning av distribusjonsinn-
satsen.

Man har egentlig lite 4 stdtte seg til om man vil forstke & grans-
ke argumentenes holdbarhet, og ulike bestemmelser av de Skonomiske meng-
der som sammenliknes, bidrar til dette. Det foreligger noen undersckel-
ser som bdr omtales i denne sammenhengen der vi som utgangspunkt holder
fast ved inndelingen i distribusjonsaktiviteter og produksjonsaktivite-
ter. Begge disse aktivitetstypene vil kunne ha bestemte fordelinger
for et distribusjonssystem og det at et foretak driver detaljhandel ute-
lukker det ikke fra noen produksjonsaktivitet. Den forste kjente bereg-
ningen av distribusjonsaktivitetenes andel i konsumentenes utlegg, gjel-
der USA for aret 1929 og kom fram i 1939. Stewart, Dewhwist og Field
malte da andelen til 59 %. F& empiriske ntkkeltall har fatt like stor
oppmerksomhet og betydelse. Malenbaum (1941) korrigerte andelen til 51,
men det vakte liten oppmerksomhet. Noen resultater fra senere milinger

og som synes 4 vaere sammenliknbare, gis i tabell 1.1.

TABELL 1.1  Distraibusfonsaktivitetenes andel av konsumentutgiftene L
USA 1929 - 195§

Ar Converse Cox  Stewart, Dewhurst og Malenbaum
Field

1929 49,2 59 51,1

1947 41,7

1948 48,1

1954 45,3

1958 46,3

Kilde: Convernse, Huegy og Mitchefl (1958), s. 789 - 792.
Cox, Goodman og Fichandfer (1965), s. 158 - 160.
Stewant, Dewhwist og Field (1939). Malenbaum
(1941).



Dersom disse mdlingene uttrykker det samme, synes det ihvertfall
ikke som distribusjonsaktivitetenes andel stiger for det land de gjel-
der for. I hvilken utstrekning andre land har tilsvarende andeler el-
ler gjennomgar en utvikling mot de andelsnivéer som er vist for USA,
kan vanskelig bedommes. Sammenlikninger vanskeliggjores ikke bare av
forskjellige definisjoner, men ogsd av mangelen pd mdlinger og dermed
kjennskap til substitusjonens omfang. Beregninger av foredlingsverdien
som her kan oppfattes som bruttoverdien minus vareinnsatsen, viser for
USA:s vedkommende en temmelig konstant andel av konsumentutleggene.
Bangen (1955) fant sdledes en andel pa 35 for hvert av drene 1929, 1939
og 1948. Cox et af. (1965) hevder at andelen skal vaere et par prosent-
enheter lavere for 1948 hvilket skulle vaere betinget av nyere omset-
ningsformer i detaljhandelen. En konstant andel av en absolutt sett
stigende omsetningsmengde kan tyde pa at de underliggende produksjons-
tekniske forutsetningene er lineaere, men ogsd p& at eventuelle produk-
sjonsmessige skalafordeler ikke er tatt vare pd og utnyttet. Bargers
malinger som gjelder for varehandelen (engros- og detaljhandel under
ett), er noenlunde sammenliknbare med Jefferys, Maccoll c¢g Levett (1950).
Man fant at de totale distriibusjonskositnadene utgjorde 37 % av konsu-
mentenes utgifter hvorav 6 % falt pd produsentene. Ettersom Jefferys
arbeidet med en mer omfattende definisjon av kostnader enn tilsvarende
amerikanske undersdkelser, er inntrykket at distribusjonskostnadenes
niva var lavere i England enn i USA ved samme tidspunkt, nemlig 1939.
For Nordens vedkommende er estimeringene fa. Tdanquist (1952) vurderte
de svenske distribusjonskostnadenes andel til omkring 50 % i begynnel-
sen av tredvedrene, men her méd det tillegges at Tdérnqvist var sterkt
avhengig av Stewart et al. og hadde dessuten ytterst darlige data. Et
annet forsdk er gjort av Kjaer-Hansen (1965) og gjelder Danmark. Der
skulle omsetningsformidlingen gjennom alle ledd utgjore 33 % av konsu-
mentutgiftene.

Dersom man kan anta at detaljhandelsproduksjonen og dvrige pro-
duksjons- og distribusjonsaktiviteter ikke leder til vinster og at de
observasjoner som foreligger, er foretatt i eller i naerheten av like-
vektspunkter, kan andefene oppfattes som teknisk/Skonomiske omsetnings-
koeffisienter. Dette gir imidlertid ikke noe grunnlag for en vurdering
av hverken rasjonell allokering eller effektivitet overhodet. Uten

kjennskap til de produksjons- og etterspOrselsmessige relasjoner som har



gitt de observerte omsetningskoeffisientene som resultat, forekommer
det som om verdien av punktobservasjoner av den type vi har referert
ovenfor, er begrenset.

Et viktig spdrsmdl i vurderingen av sambandet mellom kostnader
og effektivitet, er hvilke produktdefinisjoner og hvilke priser som er
brukt ved beregningen av produksjonsverdien. I de undersockelser som
foreligger, har man i noen tilfeller beregnet produksjonsvolumet ved
deflatering med en allmenn prisindeks, eksempelvis en konsumentprisin-
deks. Det sier seg selv at dette ikke uten videre er akseptabelt fra
teoretiske utgangspunkter selv om det som regel er eneste mulighet em-
pirisk sett. En forutsetning for denne typen av volumberegninger er at
produktet er uforandret over tiden. Dette er neppe tilfellet og bak
den tilsynelatende permanens i distribusjonens andel, skjuler der seg
betydelige spredninger i andeler. Disse andelene vil langt pa vei til-
svare marginalene. For de enkelte varer som omsettes, er marginalene
ulike og utvikler seg noe forskjellig over tiden selv om det er pavist
at marginalenes storrelse er ofte tradisjonelt bestemt.' Ettersom va-
resammensetningen forandres over tiden, vil dermed gjennomsnittsmargi-
nalene kunne variere systematisk ogsd, men de kan like gjerne vaere kon-
stante hvilket gir de observerte stabile andelene i konsumentutgiftene.
De vesentlige forandringer som pégdr over tiden, kommer dermed ikke
fram i observasjoner som bygger pd omsetningsverdier i deflatert til-
stand. Omsetningsproduktet og dermed omsetningsvolumets variasjoner
kjenner man folgelig ikke til, og en slik informasjon synes nddvendig
ved vurderingen av et omrddes effektivitet. Konstante savel som stig-
ende andeler vil i og for seg kunne vaere forenlige med Gket effektivi-
tet og bedre utnyttelse av ressursene.

1.3 Mal- og verdiproblemer

Helt allment kan kravene til et distribusjonssystem sammenfattes

i at systemet skal generere en produksjon og en fordeling som er nytte-

! Bargen (1955), ch. 6.




maksimerende.! Ett slikt nyttemaksimum kan tenkes som Pareto-optimalt,
men dette er pad den andre siden sadpass abstrakt at det nesten ikke gér
an & beddmme om virkeligheten genererer verdier som ligger i naerheten
av en slik velferdsnorm. En annen form for velferdsnorm som ofte leg-
ges pad distribusjonen, er at denne som aktivitet betraktet, bdr utfores
etter kostnadsminimaliseringsprinsippet.? Siden kostnadsminimalisering
har spilt en viktig rolle i effektivitetsdiskusjonen, kan det vaere
grunn til & studere visse sider av dette prinsippet som norm for et
distribusjonssystem.

Milstrukturen for beslutningsenhetene i et distribusjonssystem
er kompleks. En tilnaermelse fas ved & karakterisere den som typisk
for bilaterale forhold. Malsetningene er da forutsatt homogene i hvert
bilateralt ledd. Det typiske i slike forhold er at konkurransesituasjo-
nen kan beskrives som fylt av motsetninger og av samarbeid samtidig.
Motsetningene bestér i at hvis den egne midlsetningen skal kunne Skes ut
over et visst nivd eller i det hele tatt, sd md det skje pd andre enhe-
ters bekostning. Samarbeid er imidlertid normalt en nddvendig forut-
setning for bilaterale parters midlsetningsoppfyllelse overhodet. Dette
reiser flere problemer som er typisk fordelingsproblematiske og som be-
handles i teorien om bilaterale problemer, spill o.1.® Det er i slike
sammenhenger et spdrsmil om kostnadsminimalisering som norm for fore-
takene ogsé er overensstemmende med nyttemaksimering pa konsumentsiden.
Hvis detaljhandelsforetakene selv velger eller far seg pdlagt kostnads-
minimaliseringen som norm, sd er det ikke gitt at dette samtidig er
nyttemaksimerende. Tvertimot sd kan det vises at sannsynligheten for
avvikelser mellom forventet og oppnddd nytte, vil vaere patakelig i en
slik situasjon. For & se dette kan man betrakte etterspdrselens forde-
ling i tiden.

P4 et bestemt tidspunkt, tos vil etterspOrselen etter detaljhan-
delens produkt, lede til et visst omsetningsniva, Sto' Fra dette tids-

punktet kommer omsetningsnivdet til & f6lge en utvikling som er bestemt

1

Helt allment hevder Lancasfer (1968), s. 175 at "... there is
no well accepted theory for specifying the nature of a dynamic utility
function'". Diskusjonen om 'workable competition'" og utforming av kvali-

tative kriteria kan ses som et surrogat for den mangel som Lancaster pa-
peker, se ellers Ferguson (1964) samt Bain (1959).
Det vil si for et gitt sett av inputs inklusive teknologien.
Galbraith & Holton (1955), Stewart et al. (1939).
® Se Fellnen (1949), Shubik (1959), Cross (1970).



av etterspdrselsdeterminantenes utvikling forutsatt at tilbudet er uen-
delig elastisk. Det karakteristiske for denne etterspdrselen er at de-
taljhandelsforetakene ikke kjenner to vesentlige egenskaper ved den,
nemlig ankomsttiden for konsumemter og betjeningstiden.! Det kan vises
at kostnadsminimalisering vil vaere en brukbar norm for foretak sdvel
som for konsumenter, nir disse to stdrrelsene er kjente stdrrelser. Da
er det mulig & konstruere et tilbud som med hensyn til ressurser er
strikt kostnadsminimaliserende. Néar ankomsttiden og betjeningens varig-
het er stokastiske storrelser med bestemte fordelinger, er situasjonen
en annen. Da vil produksjonskapasiteten bdde som fdlge av etterspdr-
selsforhold og som félge av udelbare elementer i ressursinnsatsen, nod-
vendigvis mitte bli stdrre enn i det nevnte tilfellet. Dette leder til
at en utenforstdende observatdr ofte vil kunne '"observere'' varierende
kapasitetsutnyttelse og i enkelte tilfeller karakterisere dette som ''ddr-
lig" ressursutnyttelse.? Det som imidlertid er interessant i denne dis-
kusjonen, er at omsetningsintensiteten, dS/dt, md kunne antas & vaere
sterkere etternspinselsbetinget enn tilbudsbetinget. Variasjonene i om-
setningsmengden, S, kan da lett settes i samband med forandringer i
etterspdrselsdeterminanter ved gitte preferanser og produksjonsforhold
hos konsumentene. Variasjoner i omsetningsintensiteten er i virkelig-
heten antakelig ikke uavhengige av preferenseforandringer og da heller
ikke uavhengige av produktforandringer i detaljhandelen. Disse kompli-
kasjonene behandles mer inngdende i et senere kapitel.

Dersom vatiasfoner i omsetningsintensiteten - d.v.s. systematis-
ke skift over en periode som er sammenfallende med eksempelvis dkte dis-
ponible inntekter - observeres, virker det ikke urimelig & tolke dem
som uttrykk for preferanseforandringer ogsd. Et trykk pd detaljhande-
len for & minske kostnadene, skulle da direkte lede til mindre ressur-
ser og lavere milsetningsoppfyllelse for konsumentene. Systematiske
variasjoner i omsetningsintensitetens forandring over tiden, kan rime-
ligvis tolkes som uttrykk for bakenforliggende forandringer i konsumen-
tenes Onskemdl om beredskap. For detaljhandelens vedkommende leder

dette til forandringer i belastningene over tiden, og med den utvikling

! Dette er karakteristisk for koproblemer. Se Ackoff & Sasieni

(1968), s. 125 et sec. Generelt og teknisk behandles kSteori av Fel-
Lern (1957), s. 400 et sec. Se ogsd Baligh & Richartz (1967), ch. 6.
2 ge Chunchman (1968) som diskuterer disse problemene allment.




som rdder med hensyn til faktorsammensetning og manglende delbarhet for
kapitalfaktoren, vil detaljhandelsforetakene kjennetegnes av en okende
grad av slakk. Denne slakken er isolert sett udkonomisk, men helhets-
synet krever at man ikke kan betrakte den isolert og dermed uten videre
karakterisere den som en form av dirlig ressursutnyttelse.’ Et detalj-
handelssystem vil av kritikere rimeligvis karakteriseres av "kronisk"
overkapasitet.? Denne overkapasiteten kan ogsd betraktes som ett ut-
trykk for detaljhandelens tilpassing til konsumentenes reelle produkt-
tnsker og delvis som uttrykk for gjeldende produksjonsokonomiske forut-
setninger.

Effektivitetskravenes oppfyllelse i tid og rom burde gis atskil-
lig oppmerksomhet. Effektiviteten er ogsd avhengig av hvilke foretaks-
og produksjonsenhetsstrukturer som utvikles. Effektivitetskravene kan
eksempelvis vaere operasjonelt utformet slik at oppfyllelsen relateres
til visse oppsettinger av varers og tjenesters (indekser) paisutuikfing.
Stabile priser kan da muligvis nds gjennom strukturelle forandringer
som kanskje ikke er tatt hensyn til i effektivitetskravene. Effektivi-
tetskravene kan videre vaere utformet slik - implisitt - at en betyde-
lig spredning i effektivitetsoppfyllelsen pd markedene tolereres, der
spredningen uttrykker detaljhandelens manglende selvregulering.

En helt annen mite & uttrykke milsettingen pd, er i forskjellige
krav til prisnivdet, eksempelvis dets stabilitet. Dermed slér varepris-

effekter ikke igjennom direkte i etterspdrselen, men stabile varepriser

1 Alle produksjonsomrdder har stdrre eller mindre slakk, men

bade for foretakene og hvert produksjonsomrdde er det antakelig mange
ganger rimelig & anta at slakken - eller beredskapen - fyller en funk-
sjon og er effektiv i Skonomisk henseende ut ifra en systemvurdering.

Se Churchman (1968), ch. 2 og 4. T SOU 1967:11, s. 248 oppgis slakkens
"Skonomiske betydelse" til "flere milliarder kroner" for detaljhandelen,
men et slikt beldp uttrykker hverken rasjonaliseringspotensial eller
verdien av beredskapen.

Se Dewhunst (1961).

Detaljhandelen svarer allment for ca. 1/3 av prisen til konsu-—
ment og for livsmiddelsvarene ca. 1/5 del, og ansvaret for prisutvik-
lingen kan derfor ikke legges pd detaljhandelsforetakene alene. T en
situasjon med bruttoprisforbud, kontrollerer vareprodusenten (og gros-—
sisten) prisen til detaljist og forbruker. Det har vist seg at selv
uten muligheter for bruttopriser, varierer prisene lite hvilket har sam-—
menheng med vertikal integrasjon, foretaksstrukturen og horisontelle
kvasikarteller. En faktor som ofte glemmes, er kostnaden for prisfor-
andringer 1 utpregete multivareanlegg. Se kapitel 14.




hindrer jo ikke produktforandrninger. Et madl som prisstabilitet ma £51-
gelig suppleres med flere bibetingelser. Stabile vateprisern - som i
dette tilfellet kan innebaere at vareprisene skal vaere de samme i alle
markeder eller at de skal vaere stabile gitt at de kan ligge pd forskjel-
lige nivaer - kan vaere forenlig med drastiske transaksjonsforandringer
som eventuelt Gken den totale oppoffringen for konsumentene. Dette kan
vaere tilfellet ndr butikksnettet krymper sterkt. Isolert sett kan en
slik utvikling kunne betegnes som effektivitetsminskende.

Om man likevel ser bort fra disse og andre komplikasjoner, vil
oppfyllelsen av mdlsettingen bare kunne skje gjennom forandringer i om-
setningskoeffisientene (relatert til transaksjonene).! I perioder med
cksogent bestemte pristkninger pa faktorene vil omsetningskoeffisiente-
ne mitte gjennomgd forandringer hvis prisstabiliteten onskes bibeholdt.
Med kjemnskap til optimale koeffisienter for hvert marked og observasjo-
ner av de faktiske, er det mulig & skissere forskjellige utviklingsvei-
er for slike markeder. At utviklingsveiene ogsd kan bli forskjellige
for markedene, vil vaere betinget av utgangspunktet samt av respektive
markeders egenskaper inklusive gjeldende og antatte priser for fakto-
rene.

En noen lengre gdende angrepsmite er hypotetisk & innfdére beste
teknikk i alle markeder. Dette vil kunne lede til beregnede effektivi-
tetskrav med hensyn til milsettingen om stabile priser.? Beste teknikk
innebaerer ofte nye produksjonsfunksjoner over lag og dermed nye omset-
ningskoeffisienter. Ved beregninger av demne typen, vil som regel en-
hver kning av milsettingen innebaere forandringer i bivilk&rene ogsa.

En grunnleggende forutsetning for diskusjoner av detaljhandelens
produktivitets- og strukturforandring er berdrt tidligere. I f8lge
denne kan detaljhandelen betraktes som et komplisert kisystem.® Som
regel diskuteres forandringer i produksjonsstrukturen, under den impli-
s4tte antakelsen at den adferd som genererer etterspdrselen i kdform er
gitt. Okonomi i systemet f&r man dog antakelig bare med 1&sninger som
bygger pa helt andre forutsetninger enn om mer eller mindre permanent
kdadferd."

Se kapitel 12.
Se Salter (1965) som diskuterer "beste teknikk og beste gjen-
nomsnittlige teknikk" som vurderingsnormer. Se ogsd Holton (1957) som
brukte en tilsvarende norm for effektivitetsberegning av detaljhandel 1
Puerto Rico.

% se Baligh & Richartz (1967), ch. 5 & 6.

* Se kapitel 2 om etterspdrselen etter transaksjoner.

2
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var konklusjon av dette er at betydelig mer innsikt kan vinnes i
distribusjonssystemets relasjoner for adferd og etterspdrsel, tilbud og
produksjon hvis hensikten er & vurdere mal og midler.

1.4 Systemets struktur

Et system som inneholder detaljhandelens produksjon, kan sekto-
riseres til i hvertfall tre sektorer som hver har egne produksjonskarak-
teristika. Hele distribusjonssystemet kan da ses som dekomponert i tre
sektorer, men avgjdrende er sektorenes forhold til hverandre. De sek-
torer som tas med her, er leveranddrer av varer, faktorer og tjenester
il detaljhandelen, detaljhandelen selv samt konsumentsektoren. Som en-
heter i den siste sektoren, er det lettere & assosiere til en produk-
sjonsstruktur om man tenker at konsumentsektoren bestdr av H hushold-
ninger. Husholdninger vil etterspdrre &t sett av varer og tjenester
som er slik sammensatt at hensyn er tatt til de transformasjonsegenska-
per som karakteriserer husholdningene.

For hver sektor vil der eksistere en teknikkvektor som er bestem-
mende for alle grenseproduktivitetene. ilver sektor har en etterspdrsel
etter produksjonsfaktorer. En gjennomgdende antakelse i denne under-
stkelsen er at de enkelte produksjonsenheter oppfatter sin situasjon i
samsvar med betingelsene for perfekt konkurranse i faktor- og vare- samt
produktmarkeder. Unntak som behandles i senere kapitler er & finne for
vare- og kapitalmarkedene. Ogsd husholdningene kan betraktes som inn-
satssted for arbeidskraft, nemlig den som ikke bys ut pd faktormarkedet
for foretakenes ettersporsel. Hvorvidt man vil se strukturen som en
Walras-modell med klassiske eller neo-klassiske produktfunksjoner eller
som en Leontief- eller kryssldsmodell med gitte produksjonskoeffisien-
ter, er en smaksak. Det avgjdrende for et valg er hvilke forutsetning-
er man stiller opp for teknikkforandringen og reaksjoner pa visse ekso-
gene variablers forandring. Det siste er vesentlig ettersom det system

som studeres, er et utsnitt av hele Skonomien.'®

! Det system som er avbildet i figur 1.1 nedenfor vil med for-

del kunne utvikles i retning av et s.k. "production-inventory system'
g 1Y y sy

og bruk av simuleringsmetoder. Se Naylor et al. (1966) og Fornresten
(1961).
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Sektorene henger sammen slik at feverende sektorens bruttoout-
put er input i detaljhandelen og i husholdningssektoren. Detaljhande-
lens bruttoproduksjon er input bare i husholdningssektoren. Hushold-
ningssektorens produksjon er input i sektoren selv.! Output i hushold-
ningssektoren kan ses i en videre sammenheng, nemlig som partiell opp-
fyllelse av dnskede verdier for velferd. Dette strukturelle aspektet
berdres dog ikke i denne sammenhengen. Denne delen av produksjonsstruk-
turen kan illustreres som i figur 1.1.

I den modell som betraktes, eksisterer der ikke alternative over-
féringsmuligheter av vareoutput til husholdningssektoren. Dette er ba-
re en diagrammatisk forenkling. I dette bildet er detaljhandelens pro-
duksjon pavirket fremst av vareleverende sektor og av faktormarkedene.
Forholdet til husholdningssektoren bestemmes av de markedsstrukturer
som eksisterer og de konkurranseformer som disse karakteriseres av.
Dette gjelder fordvrig ogsa forholdet til detaljhandelens andre sekto-
rer, men der er forutsetningene allerede tatt. I modellen mangler det
noen viktige innslag i produksjonsstrukturen, nemlig innfdringen av tek-
nikk og innovasjoner uansett om disse er kapitalkrevende eller ikke.

Ny teknikk vil kunne forandre hele grunnlaget for produksjonsfordeling-
en i produksjonssystemet.? Dette gjelder enda mer om det knytter seg
skalafordeler til ny teknikk. Det er ofte avgjdrende for omfordelinger
av produksjonens fordeling mellom to sektorer selv om bruttooutput er
uforandret §ra den senere av de to sektorene. Det foélger av modellen
at forandringer som er eksogent gitte for den enkefte sektor, vil kunne
f& omfordelingseffekter innenfor systemet. Dette gjelder ikke minst
18nnstkninger nar faktorproporsjonene er forskjellige og ikke kan eli-
mineres ved teknikkbytte.

At de tre leverende sektorene har et innbyrdes forhold som er
eksogent for detaljhandelen, gjor at det er relevant & underscke den
interdependens som foreligger og hvilke virkninger forandringer i den
kan f&. Dette resulterer i et stort og komplisert reaksjonssystem.
Visse forenklinger kan da innfdres. Man kan anta at detaljhandelen be-

fimer seg i perfekte markeder bdde ndr det gjelder varer og faktorer.

1

kraft).
2

Vi ser bort fra at husholdningen produserer energi (arbeids-

Her kan man for oversiktens skyld skjelne mellom det vertika-
le produksjonsfordelingsproblemet, B i figur 1.1. og det horisontelle,
A 1 figuren.
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Derved kan effektene for detaljhandelens vedkommende analyseres ut ifra
de skift som kan inntreffe for relasjonene (1) og (2) i figur 1.1.

Den vareproduserende og vareleverende sektoren overfrer VL. Va-
rene selges til et sett av priser, PL, som er uniforme i alle markeder.
Denne sektorens bruttooutput er VLPL. Det antas at varene er framkom-
met i en bestemt input-outputsammenheng med gitte produksjonskoeffisi-
enter. Ny teknikk eller annen form for teknisk utvikling kan lede til
senkning av produksjonskoeffisientene ved gitt kvalitet eller ny kvali-
tet med eventuelt forandrete produksjonskoeffisienter. Slike forand-
ringer pavirker helt allment produksjonsstrukturen i denne leverende
sektoren og normalt vil man fd prissenkning pa produktene. Dette for-
utsetter imidlertid at man i settet av produksjonsaktiviteter for hele
systemet B har & gjore med en fordeling av aktiviteter som er gitt en
gang for alle. Ny teknikk kan imidlertid f& den effekten at leverende
sektorer far skalafordeler i forhold til detaljhandelen som derved opp-
horer med en eller flere aktiviteter.

Vareprodusenter

VareleverandSrer

Kapitalmarkedet Detaljhandels- | Arbeidsmarkedet
4)| markedet )
N
J((s) |
|
Husholdningene oeeprereseseensnse H A

:___
|
|
_,,i_____
|
|
|
|
-
|
|
L

Figur 1.1 Skisse av det produksjonssystem detaljhandelen
befinner seg i
(A conceptual scheme of the production system
of which retail trade is a part)
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Hvilken videre produksjons- og prisutvikling man skal f& i det-
te produksjonssystemet er nd ikke avhengig av forhold for en enkelt sek-
tor, men av forholdet mellom parvise sett av sektorer. Man kan anta at
dette forholdet er i samsvar med forutsetningene for perfekt konkurran-
se, men man bdr ogsd vaere forberedt pd & slippe slike forutsetninger.
Motiveringen til at en undersdkelse av detaljhandelens produksjonssystem
bor foretas mot en bakgrunn som utgjdres av det store produksjonssyste-
met er nd gitt.

Den struktur som er skissert, er en totalstruktur. La oss nid inn-
fore et sett markeder, M, og for hvert marked et sett produksjonsomréa-
der, N. Det innebaerer at vi har en oppsetning av relasjoner som er MN,
Relasjonene er her begrenset til settet (1, 2, 3, 4) 1 figur 1.1. For
det forste elementet - (1) - er det et spdrsmal om hvilket innehold for-
holdet mellom settet av vareleverandSrer og detaljhandelen har. En an-
takelse er at dette er homogent for alle markeder og produksjonsomrdder.
Nar det er tilfellet, og forutsetningen om perfekt konkurranse gjelder,
vil intrastrukturen i hvert marked vaere avgjorende for tilpassingen
til eventuelle skift i relasjonene i (1). Nir intrastrukturen i marke-
dene varierer, vil respektive markeders utvikling kunne bli forskjellig
hvilket i sin tur leder til forsterket differensiering av intrastruktu-
ren. Dermed vil utviklingen for et enkelt produksjonsomrdde i hdy grad
kunne bli betinget av det respektive markedets gitte struktur i det
oyeblikket et skift inntreffer. Forutsetningen om homogenitet kan vaere
realistisk s& lenge det ikke knytter seg skalafordeler til markedenes
detaljhandelsomsetning. Skalafordeler i en eller annen form kan eksi-
stere slik at grensekostnaden for varetilfdrsel vil vaere hdyere for be-
stemte typer av markeder enn andre.

Det som er berdrt om forholdet mellom vareleveranddrer og detalj-
handel, har tilsvarande gyldighet for de dvrige to typer av relasjoner,
nemlig til faktormarkedene og til husholdningene. Manglende homogeni-
tet for tilbud og etterspdrsel i settet av markeder vil normalt lede
disse inn pa forskjellige utviklingsveier. Forskjellene vil kunne bade
okes og forandres inneholdsmessig sett for markeder og for produksjons-

omrader.
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1.5 Undersdkelsens opplegg

Undersdkelsen er hovedsakelig empirisk. De data som var tilgjen-
gelige, rekker imidlertid ikke alltid til for & belyse de modellsammen-
henger som gjennomgdende trekkes inn i diskusjonen og analysen. Det er
detaljhandelens produktivitet, (A i figur 1.1.), undersdkelsen dreier
seg om, men det er ikke til hinder for at rene produktivitetsresonnement
ofte utvides ettersom produktivitetsproblemene.i éeg selv ikke er til-
strekkelig interessante. De blir det bare om produktiviteten settes inn
i en storre sammenheng, d.v.s. i relasjon til beslutningsenhetenes mal-
settinger. ’

Det materiale som er brukt for & utvikle og belyse produktivitets-
problematikken for detaljhandelens vedkommende, er hentet fra svensk de-
taljhandel fra 1930 til 1963, men stérst vekt p& data fra 1950 og 1963.°
De tre nevnte arene utgjdr eneste kilder for en statistisk belysning av
hele detaljhandelen og forskjellige aggregeringer innenfor totalen.
Gjennom omfattende bearbeidelser og omgrupperinger av foretakstellingenes
grunnmateriale har det lykkes & konstruere Lnfofunasjonssett som er ak-
septable for den valgte aggregeringen.? Denne gdr ut pd at detaljhan-
delen er delt inn i produksjonsomndder og i markedsomidder. Produksjons-
omradene svarer naermest til bransjer som er et uttrykk vi har forstkt
& unnvike. Bransjebegrepet har i mange tilfeller mistet sin beskriven-
de kraft.® Visse vanskeligheter vil alltid gjdre seg gjeldende ved mar-
kedsinndelinger. I denne undersckelsen er disse overkommet delvis med
hjelp av produksjonsomrddeinndelingen som altsd er en inndeling etter
produksjonens karakter, og delvis med hjelp av markedsinndelingen som
er en geografisk inndeling. De metoder som statistisk sett er utnyttet,
krever helt allment at observasjonene skal vaere gjensidig uavhengige.
Dette er et problem ved alle typer av adferdsobservasjoner. 1 dette
tilfellet er problemet forsckt 16st gjennom et valg av markeder som opp-
fyller visse vilkdr i dette henseende. Det arbeides med to sett marke-
der, markedsomrader og delmarkeder. Delmarkedene er subsett av markeds-

omrddene. Disse er gjennomgdende identiske med de 70 sdkalte ''kommun-

! Se appendiks 1. For Sverige fins tre tellinger for detalj-—

handelen, nemlig for &rene 1930, 1950 og 1963. Grunndata fra disse er
hovedkilder for denne undersdkelsen.
Se kapitel 5.

3 Rasmussen (1963) gir stétte for en slik pastand.
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blocksanpassade A-regioner''. Delmarkedene er dermed deler av disse og
som regel identiske med regionens stérste by.! Det er klart at det
sett av observasjoner som hermed framkommer ikke vil oppfylle kravet om
gjensidig uavhengighet fullt og helt for hvert eneste produksjonsomréade.
Omsetning over regionsgrenser samt pendling og dermed sammenhengende
etterspdrselsproblemer vil gjdre seg gjeldende. Omfanget av dette be-
démmer vi sd lite at hverken metoder eller resultater pavirkes i nevne-
verdig utstrekning.

De konklusjoner som trekkes for produktivitetsutvik€ingens ved-
kommende bygger i alt vesentlig pd forandringen mellom drene 1950 og
1963 og er folgelig avhengige av disse arenes eventuelle spesielle 8ko-
nomiske karakter. Rekonstruksjon med tanke pd & skaffe fram tidsserie-
maternial for tiden 46r, mellom og etten de nevnte drene, kan anses som
en praktisk umulighet. Undersdkelsens resultater er kvalitativt sett
ikke pavirket av observasjonsdrenes karakter, men som underlag for even-
tuelle prognoser mid man bruke resultatene med en viss forsiktighet. De
metoder som er brukt for & belyse problemstillingene, er uavhengige av
de observasjonsar som inngar.

Forholdsvis stor plass er gitt til en analyse av produkfivitets-
varias jonene for gitte produksjonsomrdder over settet av markeder. De
konklusjoner som nds her, er ikke beheftet med de problemer som gjaldt
for utviklingen. Til denne delen av analysen har det dessuten vaert
naturlig & ta opp sporsmilet om markedseffektivitet og visse allokerings-
problem.

Hele undersdkelsen har gjennomgdende trukket pd teorier og pro-
blemstillinger som involverer flere emnesomrdder pd det samfunnsviten-
skapelige omrddet. Ser man pd selve detaljhandelsomradets generelle
behandling i litteraturen, er det uten tvil distribusjonstkonomisk og
foretaks6konomisk litteratur som dominerer. Ettersom detaljhandelspro-
duksjonen har bestemte rent geografiske karakteristika, finner man om-
rddet behandlet i Skonomisk geografi.? Metodemessig har imidlertid den-
ne undersdkelsen en orientering til Skonomiske teorier og empiriske un-

dersdkelser som normalt vil bli klassifisert som samfunnsékonomiske.

Se appendiks 1.

Se Persson (1964) om "handelsorternas hierarki'. Se ogsd Ax-
pd (1959) samt Dahl (1965). Enicsson (1969) analyserer i sin avhandling
livsmiddelshandelen i Jimtlands l#n.

2
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Opplegget i denne undersdkelsen er at forholdsvis tradisjonelle og el-
lers ofte behandlete problemstillinger av produksjonsteonetisk natur er
overfért p&d detaljhandelsproduksjon. Sdvidt det er kjent, er dette ik-
ke gjort tidligere.

I studier av detaljhandelen finner man ofte at forefakene 4 de-
tal fhandelen er hovedelement i analysene. Disse kan gjelde foretakenes
16nnsomhet m.m. Den foreliggende understkelsen skiller seg fra den
nevnte typen av studier i og med at alle aggregat gjelder for detaljhan-
delens produksjonssteden, nemlig butikkene.! Disse vil ofte vaere iden-
tiske med foretakene ettersom detaljhandelen er karakterisert av smi
foretak oftest med ett virksomhetssted. Denne forskjellen i forhold
til andre studier av detaljhandelens produktivitet og produksjon, har
en dobbel motivering. For det forste synes det rimelig & bygge opp en
produktivitetsunderstkelse pad de produksjonsenheter som avgrenser de-
taljhandelen til konsumentene. Som kjent er det forbundet med atskil-
lige vanskeligheter & avgrense detaljhandelens goretak til eksempelvis
engroshandel og industri. For det andre kan man hevde at hvis milset-
ningen er & estimere produktivitetsparametre, sd er det egentlig bare
produksjonsstedene som er relevante observasjonsenheter og som aggrege-
ringer skal knyttes til. Saerlig gjelder dette nar et foretak kan be-
std av enheter som tilhdrer ulike produksjonsomrdder.?

Produktivitetsutvikling og produktivitetsvariasjoner er i denne
understkelsen knyttet ndye sammen med markedsstirrelsen og variabler som
karakteriserer og beskriver markedene. Ettersom markedene er ulike med
hensyn til stdrrelse, far man for disse de velkjente hOyreskjeve stér-
relsesfordelingene. I hvilken utstrekning er produktivitetsutviklingen
bestemt av markedsst&rrelsen og dens forandring? Dette har i sin tur
sammenheng med priser pd detaljhandelens produkter og faktorer. Men
uniforme priser i alle markeder, vil forskjellige tilvekstrater for mar-
kedet pavirke detaljhandelens tilbud totalt og framfor alt dets sammen-

setning. Sammenhenger mellom produktivitet og prisnivd er teoretisk

' Andrews (1964), s. 108, har en liknende synsmite. Detaljhan-

del omfatter her bare stasjonaer handel.

Avgrensningen til produksjonssteder (plants) innebaerer at un-
derstkelsen ikke tar opp slike sider i effektivitetsproblematikken som
har med "multiple plants' & gjdre. Heller ikke betydelsen av forskjel-
lige former for integrasjon berdres her. Om effektivitetsproblemene i
"multiple plants'-tilfellet, se Bain (1959), s. 150. Om visse effekti-
vitetsaspekter ved integrasjon, se Matfsson (1969).




sett et gammelt problem, men vanskelig 4 fa kontroll over i empiriske
undersdkelser. Det er heller ikke hensikten hvis man med kontroll skul-
le mene en utledning av prisdannelsen i detaljhandelsmarkedene. Pro-
blemet er her av indekskarakter ettersom undersdkelsen strekker seg

over en utviklingsperiode pd mer emn 30 &r.!

1.6 Alternative opplegg

Ser man bort fra foreliggende data- og andre restriksjoner ved
valg av problemstillinger, hvilke andre skulle da framtre som verdiful-
le? Noen skal kort berbres her fordi det synes naturlig ytterligere &
motivere den valgte innretningen for undersdkelsen.

I denne undersdkelsen er detaljhandelen revet 16s fra det Skono-
miske system som den er en del av og som den er avhengig av. Den inter-
aksjon som skjer til den definerte detaljhandelens omgivelser, burde
tas med et i alternativt opplegg der problemstillingene forSvrig er no-
enlunde de samme.

I denne undersdkelsen var det nddvendig & tilpasse aggregerings-
graden til gitte grunndata. Dette har som resultat gitt temmelig be-
grensede innsikter i detaljhandelens produksjonsforhold pd produksjons-
enhetsplanet og liten innsikt i den variasjon i produktivitet som folger
av at produksjonsenhetene tilhdrer en rekke drganger. En understkelse
som selv kan velge data, skulle pd en helt annen mite kunne teste mange
av de hypoteser som kan avledes av Salter (1965). Heller ikke den va-
riasjon som skyldes at produksjonsenhetene tilhdrer bestemte klassen
foretak, tas opp i denne undersdkelsen.

Et av de viktigste elementene i et alternativt opplegg burde
gjelde den empiniske bestemmelsen av reaksjonsparametre for detaljhan-
delens produkt. I de mest vanlige etterspdrselsanalyser antas det ofte
implisitt at detaljhandelens bidrag til en definert vare er homogent i
den forstand at tilbudsmiljoet ikke pavirker etterspdrselen etter den
gitte varen eller andre varer som inngdr i tilbud eller etterspdrsel.
Det sannsynlige er at tilbudsmiljdet har en egen betydning i etterspdr-

selssammenhenger og at etterspdrselen etter gitte varer derfor er be-

! Se kapitel 14 der informasjonsbehovet i undersdkelser som

denne diskuteres.
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tinget av denne. Reaksjonsparametre diskuteres i denne understkelsen,
og mye av tolkningen bygger pd forutsetninger som tas om reaksjonspara-
metrene.

Antakelig skulle slike, mer detaljerte undersckelser bidra til
utforming av en annen distrnibusjonspolitikk og fysisk dimensjonering av
framtidige tilbudsmiljder for detaljhandelsomsetning.! Det vil framgd
av denne undersdkelsen at detaljhandelsomsetningen er temmelig konsen-
trert - de 80 stdrste delmarkedene svarer for omlag 80 % av all detalj-
handelsomsetning - og det synes naturlig & konsentrere analysen pa dis-
se og eventuelle andre med stor tilvekst. Det er dog sannsynlig at det
er 1 disse 80 markedene at hovedparten av de Ghonomisk sett tyngstveien-
de framtidige distribusjonsproblemene kommer til 4 opptre. Som et ledd
i et slikt mer detaljert opplegg er det rimelig 4 tenke seg at man ob-
serverer detaljhandelsmarkeder som er av forskjellig stdrrelse og som
har ulike etterspdrsels- og produksjonskarakteristika. Det synes ikke
helt rimelig 4 anta at store og smd detaljhandelsmarkeder har like et-

terspdrsels- og tilbudsegenskaper.

1.7 Undersbtkelsens tidsperiode og produktets forandring

Undersckelsens tidsperiode er 1930 - 1963. Denne perioden inne-
holder s& mange utviklingsstadier for Skonomien som helhet og detalj-
handelen i saerdeleshet at perioden kan sies & omfatte en stor del av
de utviklingsmomenter som karakteriserer en produktsykkef. Demne er
ofte karakterisert av at det etferspurte produktet forandres over tiden
og dette er bestemt av forhold bdde i etterspdrselen og i tilbudet og
dets produktfunksjoner. I denne undersgkelsen er det lagt vekt pd & f&

fram bestemmende faktorer i utviklingen over produktsykkelen. Observa-

! Med distribusjonspolitikk menes her de retningslinjer som han-

delens eksterne pavirkning drives etter, og distribusjonspolitikk gjel-
der siledes 4ondelingen av honsumentuarer. Denne siden av fordelings—
problematikken bruker sjelden vaere framtredende i den allmenne distri-
busjonspolitikken som er konsentrert om {nntektsfordelingen. Tanken at
konsumentvarefordelingen som fdlge av kontraksjonen 1 butikksnettet kan
vaere enda mer skjev enn empirisk fastslatte inntektsfordelinger, synes
ikke & ha funnet gehdr. Scitovsky (1952), s. 424, noterer imidlertid
at " ... economists naturally assume that the distribution of money in-
comes and that of consumers' goods go hand in hand ...".




19

sjonene i perioden gjelder visse &r, men for et stort antall produksjons-
omradder og markeder. For produksjonsomrddenes del synes det rimelig &
anta at de individuelle produktomrddene kan betraktes som observasjoner
pad respektive produktutviklingskurver. Noen vil folgelig kunne befinne
seg 1 ekspansive faser av produktsykkelen, mens andre samtidig vil be-
finne seg i stagnerende faser.

P4 samme miter som man forsdker & legge et produktsykkelresonne-
ment pd produksjonsomrdder, kan man gjére det for detaljhandelsmarkeder.
En del av disse vil vaere ekspansive pd sine respektive tilvekstveier,
andre vil samtidig vaere stagnerende. En kopling av disse to begrepene

til en dichotomisk inndeling i ekspansive og stagnerende, gir fire mu-

ligheter.
Produksjonsomrader Markeder
e Ekspansive Stagnerende
Ekspansive I 11
Stagnerende 111 v

Detaljhandelsproduksjonen i Sverige og i andre land kan i hdy grad grup-
peres etter denne inndelingen hvilket innebaerer at foietak med detalj-
handel i alle fire klasser, arbeider under forskjellige forutsetninger.
Reaksjoner og adferd ma forventningsvis bli forskjellige alt etter de
skiftende eksogene forutsetningene i en produktsykkel.

Det etterspurte produktet for detaljhandelen er et sammensatt
produkt som bestdr dels av varer og dels av den produksjonsinnsats som
inngar i transaks jonene. For varenes vedkommende skjer der ingen nevne-
verdig fysisk transformering i butikkene.! Varene differensieres der-
for ikke i nevneverdig utstrekning i detaljhandelen om man ser bort fra
de forstk som gidres med sdkalte private varemerker eller distributtr-
merker. Differensieringen pi et detaljhandelsmarked far f6lgelig andre
former. Disse kan vaere betinget av posisjonen i produktsykkelen og
produksjonsanleggenes alder.® 1 undersdkelsesperiodens begynnelse var
den fysiske transformeringen stdrre i detaljhandelen enn i den senere

delen. Denne overgangen fra en tilvirknings- og distribusjonsproduk-

Se Sjbberng & Hansson (1955) og Pernsson & Fornstad (1962).
Differensiering av et 4oretaks produkt slik som dette behand-
les i markedsfdringslitteraturen, behandles perifert her.

2
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sjonsstruktur pd et tidspunkt til en annen pa senere tidspunkter, er Ft
markant innslag i detaljhandelens tilvekst. Det institusjonelle aspek-
tet som ellers gjerne dominerer i detaljhandelsanalyser, kommer i denne
utredningen sterkt i bakgrunnen ettersom det er produksjons- og produk-

tivitetsproblemene som Onskes belyst.

1.8 Rapportens oppbygging

Denne rapporten behandler en del av den problematikk som er be-
rort ovenfor. Vi har funnet det nddvendig & begrense denne framstil-
lingen til produksjons- og produktivitetsproblemene for de deler av de-
taljandelen som senere identifiseres som produksjonsomrdder i detaljhan-
delens omsetning. Det vil ha framgitt av tidligere avsnitt at en av
arsakene til den forholdsvis lave grad av kunnskap om detaljhandelens
produksjonsforhold, er & finne i en noe mangelfull og neglisjert teori-
utvikling for mikroenhetene i distribusjonssystemet. Mikroproblemene
far derfor gjennomgdende stor vekt i denne rapporten, og det vil framgd
at nettopp tilgangen pa observasjoner hindrer inferens og generalise-
ring.

Rapporten er etter dette kapitlet organisert i1 tre deler og et
avsluttende kapitel der det gis en samlet vurdering. I det avsluttende
kapitlet redegjSres det for en del av undersdkelsen som vil bli presen-
tert i en egen rapport.

Del I tar opp mikroproblemene til diskusjon, og vi forstker &
utvikle en teori som kan ligge til grunn for mer enn den etterfdlgende
produktivitetsanalysen. Denne delen tar ogsd opp selve detaljhandels-
markedets problematikk.

Del II omfatter data- og observasjonsproblemene for produksjon og
faktorinnsats, men utgjdr ogsd et forsdk pd identifikasjon av restrik-
sjoner for produktivitetsutviklingen.

Del III er selve produktivitetsanalysen for den del av problemom-
rddet som denne rapporten er begrenset til.




DEL I TEORI 0OG MODELLDISKUSUJON

Den temmelig kompliserte struktur som ble utviklet i kapitel 1
egner seg ikke som direkte utgangspunkt for en undersdkelse av de san-
mensatte problemer som inngdr. Vi har valgt 4 abstrahere fra virkelig-
heten - data - og bygge opp et system for forklaring av detaljhandels-
markedenes Skonomi. Dette skjer i de tre kapitler som inngdr i delen,
nemlig kapitel 2 som inneholder den grunnleggende diskusjonen av hus-
holdningens og produksjonsenhetens situasjon. I kapitel 3 behandles et-
terspdrselen etter transaksjoner og tilbudet for ett produksjonsomrdde
og i det siste kapitlet understker vi et viktig problem i detaljhande-
len, nemlig problemet med differensierte forandringer i eksogene variab-
le. Avslutningsvis - og som overgang til neste del om data og obser-
vasjoner - tas visse avgrensningsproblem Opp til diskusjon. Motivet til
dette er at det er en sak & bygge opp teoretiske forestillinger om de-
taljhandelsmarkedene, en annen sak er det 4 overfore det logiske syste-
mets forutsetninger om eksempelvis perfekt fungerende markeder til a

gjelde som antakelser o den maten virkeligheten forholder seg pa.

"

. either we simplify and abstract
from realistic complications to get a
manupulative model, or we give up the
hope of such analysis.'" Kuenne (1968)
s. 16.

KAPITEL 2 DETALJHANDELSMARKEDET OG DETS DELER I MIKRO

2.1 Innledning

Produksjonen i Gkonomisk forstand vil for detaljhandelens vedkom-
mende ikke skille seg fra tilsvarende produksjon innenfor andre avgrens-

ninger i Okonomien. Derfor bdr man apriori kume utfére en produksjons-
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analyse for detaljhandelen etter de teoretiske forestillinger og prak-
tiske tillempinger som preger studier fra allerede empirisk belyste
omrdder.? Spdrsmilet er om tilstrekkelig likhet fins for produksjons-
prosessen og produktet. I produksjonsdkonomiske understkelser gjdres
det en rekke antakelser - eksplisitte eller implisitte - om den under-
liggende produksjonsprosessen og produktet. En ukritisk overforing av
metoder og forutsetninger til detaljhandelsomraddet, vil mdtte bygge pa
en ikke understkt antakelse om likhet i forutsetningene. En forutset-
ning for akseptering av slike metoder er jo ogsd at de har vaert effek-
tive pd sine omrader.

I denne understkelsen har vi kommet til at forutsetningene er
sapass forskjellige at en diskusjon av produksjonsprosessen for detalj-
handelen er nddvendig.

Det fins flere grunner til dette. En er at var undersdkelse be-
handler problemer pd et lavere aggregeringsnivd enn hva tilfellet har
vaert i de fleste undersSkelser nevnt i Brown (1967). Denne forskjel-
len kan vaere drsak til den vekt som alltid legges pd selve tilv.irk-
ningen i foretakets produksjonsprosess. En annen mer rimelig arsak er
at mikroproduksjonsteori nesten utelukkende gjelder fysiske transforma-
sjonsproblemer der foretaket eller ledelsen har produksjonsraten under
kontroll.? Det dreier seg som regel om produksjon til lager der lage-
ret bestdr av fysisk identifiserbare enheter tilkommet i1 en tkonomisk
sett irreversibel prosess. En implisitt antakelse i produksjonsstudier
kan vaere at de produksjonslover som styrer andre deler av foretakets
totale produksjonsprosess tilsvarer dem som gjelder for tilvirkningsde-
len. Den totale produksjonen i foretaket er da lik tilvirkningsdelen
multiplisert med en skalafaktor.

Forskjellen mellom industriproduksjon og detaljhandelsproduksjon
kan nar det gjelder produksjonsprosessen, noe tilspisset belyses med
utgangspunkt i industriforetaket. Det normale for dette er at foreta-
ket gis en produksjonsteknisk karakteristikk som at det har stykkproduk-

! For jordbrukets vedkommende er studier utfdrt av Heady & Dil-

Lon (1962), for industrien av Aberg (1969) og et stort antall studier re-
fereres det til i Brown (1967) og hos Walters (1963). Av interesse er
Hildebrand & Liu (1965).

2 ge Frisch (1962): Innledning til produksjonsteorien, men se
ogsd Alchian (1959) og Hinschleifen (1962) som begge tar med bide pro-
duksjonsmengden 0g produksjonsraten samt periodelengden i sine modeller.
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sjon, masseproduksjon eller 1ldpende produksjon (gass, olje 0.1.).} And-
re deler av produksjonsprosessen ser man bort fra. Produksjonsproses-
sen kan grovt inndeles i en tilvirkningsdel og en distribusfonsdel som
inkluderer markedsforingen. Det tenkte industriforetaket kan normalt
kontrollere tilvirkningsprosessen hvilket innebaerer at foretaket bestem-
mer over produksjonsraten og produktfunksjonen. I dette ligger en ve-
sentlig forskjell mellom industri- og detaljhandelsproduksjon, for kon-
troll i dette henseende kan innebaere helt forskjellige muligheter ved
tilpassing til forandringer i produksjonsbetingelser og for realisering
av 6nskemdl om tilvekst. Sammenliknet med industriforetaket (anlegget)
har den tilsvarende detaljhandelsenheten liten eller ingen fysisk trans-
formering til identifiserbare produkter. Et detaljhandelsforetak som
bare har butikker, har derfor en produksjonsprosess som sammenliknet med
industriforetaket bare bestdr av en distribusjonsdel. Nar det gjelder
akkurat denne delen, kan likhet sies & eksistere i produksjonsprosessen.
Likheten bestdr i forste rekke i at ingen av dem kontrollerer produk-
sjonsraten i distribusjonsdelen. Normalt kan industriforetaket regule-
re kortsiktige variasjoner i etterspdrselen med variasjon i leverings-
tider hvilket et detaljhandelsforetak i livsmiddelshandelen normalt ik-
ke kan. Kontroll over produksjonsraten i distribusjonsdelen innebaerer
i et tilfelle med full sikkerhet kunnskap om transaksjonenes stdrrelse
og innhold samt priser og kostnader og ikke minst om transaksjongnes
frekvens.

Vi antar at slike grunnleggende forskjeller ikke uten videre kan
ses bort fra i en analyse av detaljhandelsproduksjonen. Bortsett fra
Fuchs (1968) som berdrer problemet i forbifarten, har vi ikke funnet
det behandlet tidligere. Det kan i og for seg utgjdre tilstrekkelig
grunn til & ta det opp her. Sdledes synes produksjonsraten for detalj-
handelen i hdy grad & vaere bestemt av konsumentene: Man kjoper nir og
hvor man vil i de mengder man med hensyn til gjeldende betingelser fin-
ner onskelige - 1 hvertfall i den Okonomi- og samfunnstype denne stu-

dien forutsetter.®? Standardoppfatningen av et foretaks detaljhandels-

Se Woodward (1965).

I en undersbkelse av livsmiddelshandelen uttalte 42 7 av de
spurte at de ikke trodde transaksjonsstdrrelsen kunne pavirkes av egne
tiltak. Dette gir en viss stdtte for innfdéring av transaksjonsvariabe-
len i en produksjonsanalyse for detaljhandelen. Undersdkelsen, se Pris-
och Kantellgndgon 1965:1, "Uppsala—undersSkningen'.
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omsetning og produksjon skiller seg fra tilsvarende standardoppfatning
for industriforetaket, og det synes som denne forskjellen kan vaere ve-
sentlig for vurdering av de tilhérende produksjonssektorers effektivi-
tet.!

I dette kapitlet tar vi opp husholdningens situasjon med tanke
pé etterspdrselen etter detaljhandelens produkt som jo neppe kan sies &
vaere det samme som de varer som omsettes. Husholdningenes markedsad-
ferd bestemmes delvis av bestemmelsesfaktorer i og utenfor detaljhande-
len. Vi forsdker & sette disse sammen til et begrepsskjema 1 sett-ter-
mer som danner grunnlaget for den fortsatte analysen i dette kapitlet.
Hovedvekten legges dog pa en analyse av produksjonsenhetens tilpassings-
problem og pd det produksjonsomrdde enheten tilhSrer samt pd markedet
som i det folgende er det samme som detaljhandelsmarkedet.

I dette kapitlet framkommer to typiske problemer for en eksplora-
tiv understkelse. Det ene gjelder modellstrukturen der vi pé den ene
siden kan variere graden av abstrakthet og pd den andre siden formalise-
ringen av modellen. Det andre problemet gjelder niviet innenfor det
distribusjonssystem som ble omtalt i kapitel 1 og som delvis sammenfal-
ler med aggregeringen. I mange tilfeller er det en klar fordel & kunne
ta utgangspunkt i gitte verdier for de tre nevnte dimensjonene og sdle-
des analysere en gitt modell med gitt formaliseringsgrad for et gitt
nivd. Et slikt opplegg har vi ikke funnet & kunne folge hverken i det-
te kapitlet eller i de folgende. Understckelsesproblemenes omfang og
mangelen pd data utgjor den hovedsakelige forklaringen til at vi skif-
ter modell, formaliseringsgrad og aggregeringsniva for blant annet &
se understkelsesproblemet fra flere sider.

Det kan herske enighet om at en dynamisk teori er & foretrekke
nar man forstker 4 forklare utviklingen for Okonomiske subjekt i mikro
eller aggregat. Imidlertid er problemene for en dynamisk modell mye
stérre bade ved modellkonstruksjon og ved forstk pd testing, og dette
leder ofte til modellutvikling i former som kalles komparativt sta~
tiske. Salten (1966) innforer en annen karakteristikk, nemlig halvdy-
namisk. Opplegget 1 det folgende kan ses som dels komparativt statisk

! En standardoppfatning av et industriforetak er at dette produ-

serer en stadig strdm av fabrikatet, eksempelvis vaskepulver. Hinsch-
Leifen (1962), s. 238.
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og dels som halvdynamisk, men i det alt vesentlige er analysen kvalita-
tiv. Tidsindisering er sloyfet der dette ikke skaper altfor stor for-

virring.

2.2 Sett-oppfatninger for detaljhandelsmarkedet: Et begrepsskjema

Ettersom transaksjonen allerede er utpekt som detaljhandelens
produkt, men uten at noen egentlig begrunnelse ble gitt, er det nddven-
dig & gi den nd. P4 den ene siden er det nddvendig a sette transaksjo-
nen inn i husholdningens situasjon og fra denne diskutere husholdninge-
nes etterspdrselfunksjon for transaksjoner. Dette krever pd den andre
siden en tilbudsfunksjon for transaksjoner ndr man antar at husholdning-
ene etterspdr transaksjoner. I dette avsnittet forsdker vi & bygge opp
et begrepsskjema for begge deler som utdypes i félgende avsnitt.

Vi antar forst at en husholdning disponerer over visse innsats-
faktorer

Hex; x> o. (2-1)

Settet X er definert som mengden av innsatsvarer og produksjonsfaktorer
hvorav en del er faste og en del er variable. Den egne arbeidsinnsat-
sen inngar her. Mens X er det samme for alle husholdninger, vil hus-
holdningenes subsett XH kunne variere. Over X legges en antakelse om
at X kan transformeres til et godesett G gjennom en produktfunksjon
(egentlig en godefunksjon, men den har samme karakter som en produkt-
funksjon i tradisjonell forstand). Det forutsettes at sambandet (d.v.s.
mapping, se eks. Lancaster 1968)

X~+G (2-2)
er objektivt ogsd for hvert subsett x. Dette forutsetter at husholdning-
enes teknologi deles av alle ex ante.

Fra G-settet har vi en tilsvarende overgang til et nyttesett U

og denne overgangen er ingenting annet enn en nyttefunksjon slik at

U = U(G) (2-3)
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der funksjonssymbolene har erstattet settbetegnelsene. Det forutsettes
at nyttefunksjonen oppfyller de forutsetninger som stilles opp i analyse
under sikkerhet. I motsetning til produktfunksjonen som nd kan skrives

G = G(X) (2-4)

er nyttefunksjonen subjektiv. Det forutsettes at produktfunksjonen opp-
fyller de tradisjonelle forutsetningene i Skonomisk teori.!

Settet X bestdr av subsett hvorav ett, XD, er varer som kan komme
fra detaljhandelsmarkedet. Man skulle kunne skille ut flere mengder her,
nemlig en mengde 'Xg som husho}dgingene skulle onske inngikk i det muli-
ge settet, og en annen mengde XH som detaljhandelen selv onsket fans 1
husholdningenes sett. For & unngd ytterligere komplikasjoner antar vi
at settet XD er det samme for bade husholdninger og detaljhandel. For-
skjeller er for ovrig et dynamisk problem.

Vi antar at overgangen mellom XD og produktfunksjonen G ogsd er

et produksjonsproblem som man kan beskrive med
_ Hy
QG - QG(X )Xg" (2_5)

der Q er en funksjon i G. Dersom dette ikke var tilfellet, mid hushold-
ningen afftid skaffe varer fra detaljhandelsmarkedet d.v.s. varer fra
settet XE. Vi har imidlertid i denne diskusjonen ikke begrenset hus-
holdningens valgmuligheter sd sterkt: Husholdningen kan i dette modell-
opplegget fortsatt velge mellom kjop av varen, eksempelvis poteter, eller
& dyrke poteter selv med uforandret nytteniva. Valget mellom disse to
mulighetene er et effektivitetsvalg og derfor objektivt. Q er som sett
betraktet alle mulige transaksjoner som kan produseres med de ressurser
husholdningene rar over i XH gitt at varene i settet XD fins i detalj-
handelen. At de 4ins innebaerer en lang rekke forutsetninger om vare-
nes fordeling blant selgerne i detaljhandelsmarkedet og selgernes roms-
lige fordeling, men disse problemene tas opp i et senere avsnitt. Her
forutsettes det for klarhetens skyld at alle selgere er like med hensyn
til produkt og tilbud og at de har en ett-punktslokalisering i markedet.

v se Frisch (1962), Zamuelson (1947), Lancasten (1968), Naylon

& Vermon (1969), Kuenne (1968) o.a.
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Settet Q er betinget av reglene for mapping mellom G og XD hvil-
ket er forutsatt bestemt av gjeldende transaksjonsteknologi. Transak-
sjonsteknologien er, likedan som hele produksjonsteknologien for hus-
holdningene, forutsatt eksogen. Om vi istedet hadde forutsatt at hus-
holdningene selv hadde kunnet generere en egen teknisk utvikling, sa
hadde det antakelig vaert mer realistisk, men samtidig mer problematisk
ettersom en slik utvikling antakelig er ressurskrevende.’ For den se-
nere diskusjonen er det verdt & tenke over forskjellen mellom teknisk
utvikling 1 mulighetene og teknisk tilpassing. Vi forutsetter altsa at
husholdningene bare kan rd over tilpassingen som er et Gkonomisk pro-
blem. Overgangen mellom G og XD beskrives av funksjonen (2-4) som opp-
fyller de vanlige kravene til produktfunksjoner.

Settet Q eller som vi heretter vil kalle det, QH, er husholdning-
enes mulighetssett. Transaksjonsetterspdrselen kan férst utledes nar
ressursrestriksjoner og priser féres inn i modellen og ytterligere for-
utsetninger presiseres. 1 dette avsnittet er var oppgave begrenset til
4 beskrive sett og overganger mellom sett pd en kvalitativ mite. Hit-
til har vi sett pd husholdningens sett og har kommet fram til QH. Til-
budssiden i markedet har tilsvarende sett og overganger. Forholdvis
stérre vekt legges pd etterspdrselssiden ettersom denne ikke tidligere
er utviklet og vi har funnet at modellresonnementet er nddvendig for &
kunne forklare tilpassing og strukturforandringer i detaljhandelsmarke-
der.

Detaljhandelsmarkedets mulige produksjonssett defineres pd til-
svarende mate som for husholdningene, nemlig som de transaksjoner de-
taljhandelen kan skape med gjeldende teknologi, ressurser og varetil-
gang fra leverandérer. Vi ser for detaljhandelens vedkommende helt
bort fra egenproduksjon. Overgangen mellom transaksjonssettet, QD, og

settet av faktorer og innsatsvarer kan beskrives i en produktfunksjon

Q= o' o2y (2-6)

' 1 og for seg er det ikke nddvendig & anta at husholdningenes

teknikkutvikling er kapitalbetinget. En trendmessig teknisk utvikling
i husholdningenes transaksjonsarbeid kan alt annet like komme istand
gjennom Laereefpekten.
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der Q' markerer en funksjonsform som ikke nédvendigvis er den samme som
for husholdningene. X? er produksjonsfaktorer. QD er et produktsett i
teknisk produksjonsforstand til forskjell fra en produktfunksjon i Sko-
nomisk forstand. Forskjellen markeres gjennom forekomsten av settet
XE som er varelevaranddrenes varesett. Settet QD er med andre ord de
transaksjoner som detaljhandelen kan produsere med eksisterende (egne)
produksjonsfaktorer og tilgjengelige varer fra leverandorer.

QD er sammensatt av transaksjonsmulighetene i anlegg og produk-

sjonsomrdder. Hvis transaksjonssettet kan skrives som

D DD DnQD

Q = nadncdn...ncbn...n 2-7)

sd betyr dette at hvert produksjonsomrade kan betraktes som en uavhengig
enhet i analysen ndr det gjelder de produksjonsmessige forutsetningene.
Hvert produksjonsomrdde kan bare produsere en slags transaksjoner. Hvis
transaksjonssettet i hvert produksjonsomrdde er oppbyggt pd samme mite,
far vi

Q = Q]ijlﬂQ]izn...nQ?jn...nQ]iF (2-8)
som viser at hvert produksjonsanlegg vil produsere et unikt sett trans-
aksjoner.' I virkeligheten er arbeidsfordelingen for et produksjonsom-
radde eller for dets produksjonsenheter sjelden fort sa langt at uttryk-
kene (2-7) og (2-8) gjelder. Hvert produksjonsomrdde vil ha en over-
lapping i trhansaks fonsmulighetssettet, men det er imidlertid ikke det
samme som at det aktive transaksjonssettet i tilbudet gjor det. Vi kom-
mer senere i dette kapitlet til & ta opp problemet med overlapping i
transaksjonssettet og dermed de muligheter visse produksjonsomrader kan
ha p& lang sikt for & la sine varesett, X?, bli identiske med varesettet
for hele markedet. Sambandet mellom Q? kan enten vaere at det for ut-
trykket (2-7) fins en tilsvarende segmentering i XD slik at produksjons-
omradet med Q? har X?, eller at XD, varesettet for hele markedet, er

likt for alle produksjonsomrader. Det siste innebaerer en differensie-

! For settet av detaljhandelsmarkeder har det kartesiske produk-

tet ikke samme interesse, for vi antar at detaljhandelsmarkedene er gjen-—
sidig uavhengige uansett hvordan transaksjonssettene i markedene ser ut.
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ning av thansaksjonene, mens det foregdende er uttrykk for differensie-

ring L varesammensetningen.
. o - . . H -
Vi er nd i en situasjon med to varesett, XD som if6lge forutset-

ningene er det samme hos husholdninger og detaljhandel, og XL som er de-

taljhandelens mulige varesett fra leverandbrer. Det forutsettes at va-

resettet XD er eksogent for sivel detaljhandel som husholdninger og set-

tet XU ligger dermed utenfor problemet.®
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Begrepssammenhengen for etterspdrsel og tilbud

av transaksjoner
(A Conceptual Scheme for Demand and Supply of

Transactions)

Figur 2.1

! Substitusjonsaspektet tas opp 1 et senere avsnitt.
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Den strukturering av problemet som er gjennomfdrt ovenfor, lig-
ger til grunn for den fortsatte analysen og den konfrontasjon med empi-
riske data som skjer i senere kapitler. Innen det siste kan skje, kre-
ves ytterligere detaljutforming av modellresonnementet ovenfor.

I figur 2.1 er de begreper som nd er introdusert, satt i relasjon
til hverandre.

2.3 Husholdningenes produksjonsstruktur

Var modell for husholdningens adferd i detaljhandelsmarkedet byg-
ger pd antakelsen om at husholdningen transformerer varer til goder.
Nar antallet goder i G, antallet varer og faktorer i X samt teknologien
er kjente storrelser, foreligger et objektivt produksjonstilfelle. Vi
forutsetter at det gode-rom som dermed er konstruerbart, har en strikt
konkav overflate ndr alle ressurser er fullt utnyttet. Full utnyttelse
innebaerer den utnyttelse som er best forenlig med de ressursrestriksjo-
ner som gjelder. I den enkleste situasjonen har husholdningen bare en
ressurs, nemlig tiden. N&r en del av denne tilbys pd arbeidsmarkedet,
skaper husholdningen et finansielt budsjett som setter en grense for

" varetilgangen fra detaljhandelsmarkedet ettersom varene md betales.
Nar husholdningen eksempelvis kan produsere tre mulige goder, og disse
transformeres i en produktfunksjon som er kontinuerlig for det sett av
ressurser og varer som inngdr der, samt deriverbar to ganger, sa eksi-
sterer der en effektivitetsfront for husholdningen nér budsjettvilkaret
- 1 vid forstand - er oppfylt. En budsjettokning gir alt annet like en
ny likedan front, men lenger inne i goderommet. Dette vilkdret er for
det forste at ressursene skal uttdmmes og for dvrig at de vanlige fors-
te- og andregradsvilkdrene er oppfylte slik at optimal allokering er
oppnddd. Effektivitetsfronten i tre-gode-tilfellet er framstilt i fi-
gur 2.2 og i den positive delen. Negative goder eller negativ produk-
sjon kan dermed ikke forekomme i modellen.!

Vi forutsetter at husholdningens mdlsetning i effektivitetshen-
seende er & oppnd produksjonsverdier pa effektivitetsfronten. Denne

synsmiten innebaerer at budsjettrestriksjonen som tradisjonelt knyttes

! Om den Skonomiske teoriens antakelser og krav pd vilkarsopp-

fyllelse, se eksempelvis Naylor & Vernon (1969).
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Figur 2.2 Husholdningens effektivitetsfront
(The household's efficiency frontier)

til nyttefunksjonen, i var modell knyttes til funksjonen for produksjon
av goder, Istedet for et nyttemaksimeringsproblem har vi fitt et pro-
blem som innebaerer maksimering av godeproduksjon. En tilsvarende, men
betydelig mer abstrakt modell i aktivitetstermer er utviklet av Lancas-
ten (1966). Becken (1965) samt Muth (1966) har ogsa berdrt problemet,
men ikke si generelt som Lancaster.®

I folge vart modellresonnement er altsd en gitt godekombinasjon
pé effektivitetsfronten, G', en funksjon av innsatsfaktorer der disse
er optimalt tilsatt. Om husholdningen av en hendelse ogsd skulle ha
optimal tilpassing med G', men av en eller annen grunn ikke ndr effek-

tivitetsfronten der G' fins, sd er husholdningen ineffektiv.? Det er

Se ogsd Lancasten (1968).
Optimalitetsproblemet og relasjonen mellom gode-funksjonen og
nyttefunksjonen behandles i neste avsnitt.
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I virkeligheten vil store deler av produktfunksjonen for en hus-
holdning vaere gitt i og med at husholdningen har en lokalisering i for-
hold til tilbudet (detaljhandelen i dette tilfellet). Den vil vaere gitt
med hensyn til parameteravgrensninger. Saledes vil en beskrivelse av
boligformen for en gitt husholdning, eliminere deler av det mulige settet,
se figur 2.2 ovenfor. Boligens beliggenhet, husholdningsmedlemmernes for-
flyttningsmiter m.m., vil si en hel del om innkjépsmiter og dermed vaere
delvis bestemmende for transaksjonsetterspdrselen. At parameterbegrens-
ninger eksisterer innebaerer delvis det at husholdningene har hdyere
produksjonskoeffisienter for gitte goder og delvis at husholdningen kan
ha begrensninger i faktor- og varerommet i forhold til andre hushold-
ninger med annen lokalisering og andre forskjeller i bestemmelsesfakto-
rene. I detaljhandelsmarkedet vil det derfor eksistere forskjeller i
teknikk og faktoroppsetninger slik at det er relevant & innfére begre-
pet relativ effeltivitet.?

2.4 Transaksjonenes plass i produksjonsstrukturen

For hver kombinasjon av goder sdvel som for hvert gode kreves
det noen form for innsats.? N&r godekombinasjonen ligger pd effektivi-
tetsfronten fins der ogsd en beste teknikk og innsats av faktorer og va-
rer ndr hensyn tas til ressursrestriksjoner. I dette ligger at hver
delfunks fon for godeproduksjonen i effektivitetsfronten er strikt kon-
kav. En annen Skonomisk tolkning av dette er at det til hver tid fins
en mite & delprodusere godet pd som er mest effektiv.

Intuitivt er dette realistisk, men samproduksjon karakteriserer
ellers i hoy grad en husholdning. Dels kan flere goder produseres samti-
dig blant annet fordi de Skonomisk sett ikke varer like lenge og har
forskjellig vekt, dels kan en gitt godekombinasjon produseres pd alter-
native mater og med alternative innsatser og dels kan en gitt teknikk og

innsatsmengde gi flere godekombinasjoner (egentlig ''joint production').

! Effektivitetsaspektet tas opp i senere avsnitt. Selv om det

kan hevdes at "Economic efficiency is a slippery notion at best, ...'",
Nerlove (1965), s. 87, sd er eksemplifiseringen her et eksempel p& at
begrepet er uunnvaerlig. Se ogsd Salter (1966) om begrepet "best prac-—
tice productivity'.

En person som vil sove, md& for eksempel legge en hel del saker
tilrette for at sdvnen skal kunne bli effektiv.
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Sammenliknet med dette er vir modell rigordsere gjennom valget av forut-
setninger som gjor effektivitetsfronten '"bounded from above'.

Transaksjoner kommer til i en delfunksjon av G-funksjonen, og
delfunksjonen er en uttémmende beskrivelse av overgangen mellom transak-
sjonssettet Q og XH, husholdningens innsatsfaktorer, og XD, varene i de-
taljhandelen. Alle transaksjonene i settet er gjennom forutsetningen
om funksjonens form ikke effektive. Ogséd for denne funksjonen fins der
en effektivitetsfront som har likedanne egenskaper som effektivitets-
fronten i G-rommet. Den lokale effektivitetsfronten bestemmes gjennom
internavregning og vi antar at husholdningen handler som om et sett av
interne avregningspriser (skyggepriser) eksisterer.

Transaksjoner er varer og egen innsats. Anta at den egne innsat-
sen bestdr av tidsimnsats og tiden ikke har noen alternativverdi, wa,
for husholdningen. Da vil settet av transaksjoner bare bestd av alle
mulige permutasjoner av varer 1 XD i en uendelig antall kvantitetskombi-
nasjoner ettersom kontinuiteten i XD gjelder samtidig som det forutset-
tes at husholdningen kan legge ned sd mye tid som helst i dette. Det
er dpenbart at en produktfunksjon mid begrense transaksjonssettet oven-
ifra og hver verdi av we begrenser det ytterligere. Med vire forutset-
ninger f&s en "single valued function'" og en transaksjonssammensetning
som til enhver tid er optimal fordi husholdningen velger transaksjons-
kombinasjoner pd den lokale effektivitetsfronten.

Skjont transaksjonene sett som en mengde av varer og innsatser
er kontinuerlig, er den transaksjon som er optimal i en gitt situasjon,
q*, en diskret storrelse. Stabilitet rdder i den forstand at s& lenge
de forhold gjelder som g* ble utledet av, blir ikke g* forandret. Dette
innebaerer at en husholdning {46Lge modellen skal forventes a ha en kon-
stant transaksjon over en viss tid. Konsistensantakelsen skal ikke tol-
kes pd den miten for virkeligheten, for vareinnholdet i transaksjonen
er forst og fremst bestemt av hvilke goder som skal produseres, og va-
riasjon 1 godeproduksjonen leder da til variasjon i transaksjonssammen-
setningen. Det som forutsettes er at disse variasjonene skal bevege

seg etter den lokale effektivitetsfronten.'®

! Det er her forutsatt at det er mer anstrengende & produsere

goder enn & skaffe dem. En leser vil kanskje spdrre hvor konsumsjons-
begrepet har tatt veien. Dette er i hdy grad sammenfallende med produk-
sjonen: A& se pd TV krever i hvertfall egen tidsinnsats og ofte en del
annet,
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Nar husholdningen engang dnsker & bruke varer i XD sa postulerer
vi en funksjon med produktfunksjonens vanlige egenskaper. Denne funk-
sjonen danner transaksjonssettet Q og det er innenfor dette vi finner
den lokale effektivitetsfronten ndr hensyn tas til priser pd varene i
XD samt husholdningens ressurser og Ovrige restriksjoner.

En vare defineres som minste identifiserbare artselement i XD.
Varebegrepet er gjort gjenstand for utstrakte diskusjoner i distribu-
sjonstkonomisk litteratur uten at det egentlig har framkommet entydige
oppfatninger om hva en vare er og enda mindre om hva som kan sies & ut-
gjore en forandring i en vare hvilket har betydelse for identifikasjon
av nye varer.! Denne diskusjonen som mest domineres av operasjonelle
spdrsmil, tas ikke opp her, men er derfor ikke irrevelant.?

Produktfunksjonen for transaksjoner har visse saerdrag som skil-
ler den fra den vanlige modellen. En transaksjon, si a; bestdr av de
varer som kommer fra detaljhandelen, d.v.s. X? € XD der subsettet X? ikke
far vaere et null-sett. q; er dessuten baerer av innsats fra settet XH
som inneholder de produksjonsfaktorer husholdningen har, samt andre va-
rer hvorav en del vil vaere substitutt for varer i XD bade i teknisk og
Okonomisk forstand. Dertil kommer varesettet XD som ex ante er et sub-
sett av XH. Produksjonsfaktorene i XH vil vaere to slag, nemlig slike
som gjor seg gjeldende i budsjettet og slike som er tidskrevende. Vi
ser nd intuitivt at i likevekt mid forholdet mellom respektive grensepro-
duktiviteter vaere det samme som forholdet mellom faktorprisene der
tidsfaktoren vurderes til alternativverdien w®. For eventuelle faste
produksjonsfaktorer antas at husholdningen kan vurdere verdien av en
faktorenhet i alternativverdier for dem. Dette leder til differensier-
te likevektsbestander av faste faktorer for husholdningene.

Ny teknikk i transaksjonssammenhengen innebaerer for husholdning-
ens vedkommende at en eller flere fabrikasjonskoeffisienter for a; kan
senkes. Den vinst som da eventuelt oppstdr, kan enten omfordeles i

transaksjonsfunksjonen eller overhodet ikke komme den delen av hushold-

! Se eksempelvis Nix (1932), Holdren (1959), Kihfstedt (1961),
Rasmussen (1963) og Mattsson (1969).

For detaljhandelens vedkommende er spdrsmdlet om prisdiskri-
minering helt avhengig av hvilken produktdefinisjon som legges til grunn.
Det fdlger av at hver kjdper har mulighet for & plukke like varer til
like priser. Se Adefman (1957), Holdren (1960).
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ningens okonomiske aktivitet som retter seg mot detaljhandelsmarkedet
til gode. Substitusjonsstrukturen er avgjorende for denne omfordeling-
en.

Liknende effekter kan oppstd via detaljhandelsmarkedet. En ny
vare kan ha slike egenskaper - i teknisk forstand - at den kan senke ko-
effisienter i transaksjonsfunksjonen eller/og i produksjonen av goder.!
Okonomisk sett behdver jo en slik effekt ikke bli utnyttet av hushold-
ningen. Det avhenger av den nye varens pris og den sammenlagte verdien
av husholdningens vinster beregnet til alternativverdi. Ny vare vil
for detaljhandelens vedkommende i virkeligheten ofte vaere det samme som
at en gitt vare opptas som ny i en detaljhandlers sortiment, d.v.s.
hans subsett av XD, nemlig XIS).

Den slags "myheter" kan pévirke husholdningen ikke til ny tek-
nikk, men til bytte av teknikk idet en teknikk som til nd ikke har vaert
effektiv, blir det i og med forandringen i detaljhandelsmarkedet. At
koeffisienter senkes er ikke tilstrekkelig som forklaring. Man kan ik-
ke utelukke muligheten av stordriftsfordeler ved bestemte teknikker,

saerlig i transaksjonsfunksjonen.

2.5 Husholdningens allokering

For husholdningen postulerer vi en nyttefunksjon
U =U(G) (2-9)

som er strikt konveks over det omrdde den er definert for. Vi antar at
den er kontinuerlig og har fdrste og andre deriverte. Oppbyggingen av
preferanse- og nyttefunksjoner for husholdningen er lite behandlet i
litteraturen. Det fins en spesiell grunn til at vi postulerer en nytte-
funksjon for husholdninger, for dette konsumentbegrepet har ikke vaert
konstant inneholdsmessig sett i undersokelsesperioden.? En forklaring
av strukturforandringene i detaljhandelen vil antakelig vaere ufullsten-
dig hvis det ikke tas hensyn til at nyttefunksjonene i husholdningene pd

lang sikt pévirkes av husholdningenes sammensetning.

Transaksjonskoeffisient uttrykker faktorinnsats pr. transaksjon.
Se kapitel 6.
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En nyttefunksjon for en husholdning uttrykker normalt gruppepre-
feranser, og forandringer vil derfor oppstd for en gitt funksjon over
tiden som f6lge av sosiale strukturers forandring, av gruppemedlemmenes
vekslende vekter i husholdningens beslutningsprosess m.m.

Nar vi senere skal se produksjonsutvikling og produktivitetsfor-
hold for gitte produksjonsomrader over sett av markeder der markedene
har gjennomgétt differensiert tilvekst i husholdningsstrukturen, vil
nettopp variasjoner i husholdningenes nyttefunksjoner kunne forklare
produktivitetsvariasjoner. Dette problemet er imidlertid sd komplisert
at vi ikke kan fore det inn i analysen pd annen mite enn at vi underst-
ker variasjonene i husholdningsantallet. I den fortsatte diskusjonen
antar vi at husholdningenes nyttestruktur er likedan i alle markeder og
hvis den forandrer sig over tiden, sa forandrer den seg likedan i alle
markeder.

For godeproduksjonen i husholdningen har vi
G=G6X) (2-10)

som er konkav, kontinuerlig og har forste og andre deriverte.! Hushold-
ningen har en budsjettrestriksjon,

y - pxl =0 (2-11)

der P er en prisvektor. Hvis Y er arbeidsimmtekten, er likningen (2-11)
en finansiell budsjettrestriksjon og P er prisene pa innsatsfaktorer
hvorav en del kommer fra detaljhandelen. Prisene noteres i perfekt mar-
keder. (2-11) er lineaer og derfor bade konkav og konveks. Hushold-

ningen har en restriksjon til, nemlig
H(X) > 0 (med X' som &vre grense) (2-12)

som er restriksjonen for andre faktorer hvorav et subsett av X er egne
innsatsfaktorer inklusive egen tid.

Funksjonene (2-9), (2-10), (2-11) og (2-12) gir grunnlag for for-
mulering av Lagrange-funksjonen

1 Se figur 2.1 Toppskrift H er sldyfet her.



39

L =U+ G+ u(Y-PX) + t(X'-H(X)) (2-13)

der ), u, T, er Lagrange-multiplikatorer med en bestemt cSkonomisk tolk-

ning i denne typen av modellen.'

Nar (2-13) deriveres partielt med hen-
syn til alle g5 alle Xij (i X), alle Xip (1 X') samt A, pog T fas i
prinsippet et likningssystem som gir likevektsegenskapene for hushold-
ningen. Vi vet da at i likevekt mi forholdet mellom et gode og dets
grenseeffektivitet overalt vaere like propoersjonalitetsfaktoren A.
Dermed kan A betraktes som godenes skyggeeffektivitet.

Husholdningen vil trekke pd innsatser for godeproduksjonen fra
to hold, nemlig slike som fins i markedet og som det fins prisnotering-
er for og slike som i modellen far en alternativverdi og som kommer fra
husholdningens ressursbeholdninger. Det f6lger av dette at i likevekt
mé det marginelle bidraget til godeproduksjonen fra den ene faktorgrup-
pen vaere verdt like mye som fra den andre gruppen. Dette leder til
det velkjente kravet at forholdet mellom grenseutleggene for to fakto-
rer skal vaere lik deres tekniske substitusjonsgrad. Dette gjelder bade
innenfor settet av faktorer som kjopes og mellom faktorer i denne grup-
pen og de som X? tilhSrer. Reguleringen bestemmes her av p og T.

Grenseutlegget for faktorer i X' har ingen dekning i virkelighe-
ten finansielt sett, for det er beregnet med hjelp av alternativverdien
for vedkommende faktor. Eller sagt pad en annen mate: En krone nedlagt
pd en kjopt faktor md gi samme effekt som den tilsvarende grenseinnsat-
sen av en egen faktor vurdert til alternativverdien.

Dermed vil en husholdning kjope innsatsfaktorer nir grenseproduk-
tiviteten er den samme, men det faktiske utlegget lavere enn det bereg-
nede (the imputed value). Dette er da en allokering innenfor rammen av
det finansielle budsjettet. Dersom restriksjonen i dette budsjettet er
aktiv, oppstar spdrsmilet om tilbud av arbeidstid i markedet for derved
4 kunne finansiere kjop av innsatsfaktorer. Her gir det ikke & trekke
den konklusjonen at husholdningen vil tilby arbeidskraft hvis behold-
ningen etter skatt dekker utlegget for den dnskede innsatsfaktoren.

Tilbudet vil vaere helt avhengig av nyttetapet av den godeproduksjon

1 ge Naylon & Vernon (1969) angdende Kuhn-Tucker teoremets an-—

vendelse. Det er ikke modellens l8sning som har interesse her, men ba-
re multiplikatorenes egenskaper, og derfor er modellens utvikling ikke
tatt med.
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som mi reduseres for at husholdningen skal fa mer tid & tilby i marke-~
det. Dette kompliseres ytterligere hvis godeproduksjonen i husholdning-
en er preget av mye samproduksjon. Vi ser nd at parameterkonstellasjo-
nene i husholdningens allokering godt kan innebaere at husholdningen
legger om innkjopene slik at faerre kjop pr. periode gir tidsbesparelser
som tilbys p& arbeidsmarkedet.’

Det kan antas at den abstrakte allokeringsmodellen ogsd l8ser al-
lokeringsproblemet for husholdningens innsats i innkjopene og at tran-
saksjonsetterspérselen kan utledes fra modellen. Vi har nemlig antatt
at denne ettersporselen egentlig kan betraktes som en separat godepro-
duksjon. Dermed reguleres forholdet til den Ovrige godeproduksjonen
via grensebetingelsene, d.v.s. grenseproduktivitetene og alternativver-
diene. Transaksjoner er imidlertid ikke nytterelaterte goder i samme
forstand som de som kommer fram via husholdningens godefunksjon. Trans-

aksjonene er & betrakte som forberedelser for denne produksjonen.?2

2.6 Transaksjonsetterspdrselen

Grunnen for transaksjonsetterspdrselen legges i allokeringsmodel-
len. Derfra henter husholdningen normene for innsatsbestemmelsen i
transaksjonene. Gjennom antakelsen om separabilitet er det ogsd antatt
at selve varemengdene som skal inngd i husholdningens godeproduksjon be-
stemmes for seg, men med det hensyn som mid tas til ressursrestriksjonene
0og at resurser ogsd mid settes inn i innkjdpene.

For hvert gitt kvantum av innsatsvarer som skal overfdres fra de-
taljhandelen og til husholdningen for en periode, t, vil selvsagt den
optimale transaksjonen kunne bestd av hele kvantumet - noe som oftest
gjelder sdkalte kapitalvarer, d.v.s. heltallsvarer - og varierende meng-
der. Det félger av vare forutsetninger at nir det gitte kvantumet er
kontinuerlig, vil oppoffringene frst synke og senere stige nir trans-
aksjonsstdrrelsen gdr fra 1 til =. Det folger av vart resonnement tid-
ligere at for hvert kvantum fins det en optimal transaksjonsstdrrelse,
g*. Det ftlger videre av vare modellforutsetninger at ndr kvantumet
dker, s& vil q ogsd Oke ndr det samtidig forutsettes at alternativver-

dien oker og varesettet er det samme.

Her forutsattes det at den finansielle restriksjonen var aktiv.

Se side 34 der vi motiverte synsméten.
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I husholdningens beslutning om transaksjonsstdrrelsen inngdr fle-
re delbeslutninger, nemlig hvilket subsett av XD som skal inngd i g%,
hvilken selger s i settet av selgere S som skal velges, tidsfordelingen
for transaksjonene i perioden og denne siste delbeslutningen innebaerer
ogsé en beslutning om lageret for husholdningen.®

Husholdningens etterspdrselsfunksjon for transaksjoner med hen-

syn til deres stdrrelse, kan sammenfattes allment i

a=q, G v, 1, x, ¢, P, Q, X, B) (2-14)
Y = husholdningens disponible inntekt (dens sam-
mensetning er ikke uvesentlig, eksempelvis
arbeidsinntekter, overfdringer, sparemidler
0.1., og det er heller ikke uvesentlig om ar-
Hushold- beidsinntekten kommer fra en eller flere per-
ningens soner, 0.S.V.)
variable
G = godestrukturen
w? = alternativveriden
H' = husholdningens struktur, alderssykkel o.1l.
X' = husholdningens beholdning av innsatsvarer
QT
e husholdningsteknologien
Detalj- P = priser i markedet
handels- D
markedets Q" = detaljhandelens tilbudsstruktur inklusive
variable transaksjonstilbudet her uttrykt som produkt-
funksjonen
XD = varesettet 1 detaljhandelen

B = en institusjonell skiftvariabel (myndighete-

nes beslutninger som pavirker andre variabler).

! Ingen av disse beslutningene behandles i etterspdrselsteorien

enten man ser pd den ''meoklassiske', den "etterspdrselsanalytiske' eller
pd "markedsfdringslitteraturen". Se Samuelson (1947), Brems (1968),

Wold & Juneen (1953), Palda (1969) eller Nicosdia (1968). I modellen
ovenfor ble det likedan som i etterspdrselsteorien, antatt at detaljhan-
delsmarkedets selgersett har en ett-punktslokalisering og at per— (forts.)
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Dette er en sjablonmodell som her bestdr av variabler med sterk multi-
kollonearitet. Flere av variablene varierer sidledes i takt over tiden.
For en langsiktig analyse synes det imidlertid rimelig at utgangspunk-
tet tas i funksjonen (2-14), og poenget med resonnementet er jo ikke &
bestemme den enkelte husholdnings etterspdrsel, men & bruke en videre-
utvikling av funksjonen (2-14) som grunnlag for & analysere detaljhand-
elsmarkedets langsiktige produksjonsforutsetninger. P& kort sikt vil

de fleste variablene i (2-14) vaere gitte og faller derfor ut. Trans-
aksjonsstorrelsen vil da bare kunne pavirkes av forandringer i settet

(G, wd

setningsskatt pd visse varer.

, P) og muligens B, eksempelvis plutselig innféring av en hdy om-

P4 kort sikt bestemmes transaksjonsetterspdrselen alltid av et
begrenset antall variabler. Det er selvsagt dette som skaper mye av
forutsetningene for produksjonsomrddene pa detaljhandelsmarkedet etter-
som kostnadene for spontan omlegging av transaksjonstilbud og varesam-
mensetning er for store. Derfor er QD mye mer betydelsefull for trans-
aksjonsetterspdrselen enn hva som framgdr av denne sammenhengen. Inn-
satt i den tidligere diskusjonen om transaksjonssettet, kan restriksjo-
nen i QD innebaere at husholdningene il enhver tid bestemmer transak-
sjonsstorrelsen innenfor det sett som skulle svare til effektivitets-
fronten forutsatt at denne konstrueres med beste teknikk og husholdning-
ens alternativverdier. Dette er mulig ndr etterspdrselsfunksjonen
(uten hensyn til QD] forandres fortere enn tilbudet slik at optimal
transaksjonsstérrelse er mangelvare i markedet.’

P4 kort sikt vil husholdningen antakelig ogsd kunne ha like mange
uavhengige etterspdrselsfunksjoner (uavhengige i vareetterspdrselen, men
avhengige 1 realiseringen) som der er produksjonsomrdder pd detaljhan-
delsmarkedet.

fekt konkurranse gjelder. Da faller jo selgervalget bort.
Markedsandelen ved perfekt konkurranse er for selger s. lik log, S der
S er antallet selgere p& markedet. Fordelingen vil til enhver “kunne
beskrives med entropien; om entropien som mdl pd organiseringsgraden
for Skonomiske tilstander, se Thelf (1967).

Tilbudet er normalt ikke argument i etterspSrselsfunksjonen.
I (3-14) er QP & betrakte som en skiftvariabel. Hver verdi av QP gir
séledes en nYy etterspdrselsfunksjon.
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2.7 Detal jhandelsenhetens produksjon

Detaljhandelsenheten produserer i likhet med andre tilsvarende
enheter pé detaljhandelsmarkedet thansaksjoner i tilbudssettet QD.1 Vi
fant at en produktfunksjon kunne formuleres for detaljhandelen og at
denne beskriver overgangen fra det sett av innsatsfaktorer som detalj-
handelen disponerer og transaksjonssettet QD. Nar husholdningene etter-
spor identiske transaksjoner og etterspdrselen fordeler seg jevnt over
tiden, dQ/dt = 0, er produktet for detaljhandelsenheten homogent og
dessuten et enkeltprodukt. Er derimot det fdrste av disse vilkarene
ikke oppfylt, gjelder etterspdrselen et multiprodukt. At vi har multi-
produktsituasjon i etterspdrselen er ikke uten videre det samme som at
der oppstér tkonomiske konsekvenser av dette i produksjon og tilbud.

Det er dette problemet vi skal oppholde oss ved i dette avsnittet.

Anta at transaksjonsetterspdrselen i markedet gjelder et homo-
gent produkt, gq*. For detaljhandelsenhetens valg av produktfunksjon er
dette et datum. Enhetens valg vil vaere begrenset til de funksjonsfor-
mer som gir mapping fra settet av innsatsfaktorer til g*. Dette er den
ene siden av problémet. Den andre gjelder etterspdrselens omfang, si i
hver periode T, og dens fordeling innenfor perioden. Selv innenfor set-
tet av funksjonsformer behover foretaket regler for diskriminering mell-
om mulige produktfunksjoner. Disse reglene bestemmes naturligvis av
forutsetningene angéende husholdningenes markedsadferd. Saledes vil vi
anta at enheten pavirkes i valget av produktfunksjon hvis den har kjenn-
skap til transaksjonenes tidsfordeling ndr denne ikke er uniform. Det-
te gjelder ogsd om etterspdrselen etter q¥ eksempelvis vokser fordi den
foretrekkes framfor andre transaksjoner.

Produktfunksjonen i det enkleste tilfellet kan generelt skrives

Qir o e = QUKD (2-15)

der q* er den transaksjonsstdrrelse som etterspdrselen vil ha, T¥ er en
beskrivelse av transaksjonsfordelingen og m* er periodelengden. XDX er
det gitte settet av varer. Med to produksjonsfaktorer for detaljhan-

delsenheten, d.v.s. f = 1, 2, overférer vi resonnementet til et vanlig

diagram for isokvanter, se figur 2.3. Hver av de to isokvantene antas

1oge (2-6).
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o

QZ a*, T, m

Figur 2.3 Produksjonsstruktur for detaljhandelsenheten,
ex ante
(The retail unit's production structure)

d gjelde under den forutsetningen at kvantumsékningen skyldes en Skning
i antallet transaksjoner, for vi har g*, T* (den relative fordelingen)
samt m* gitte og uforandret.! For hver verdi av disse tre stdrrelsene

- som rimeligvis ikke er gjensidig uavhengige - fds isokvantskarer med

! Leseren undrer kanskje over stdrrelsen m 1 (2-15). Vil ikke

m stemme over ens med 'tiden"? Anta at detaljhandelsenheten planlegger
for en periode t. Vi har da at m < t fordi detaljhandelen har normalt
ikke kontinuerlig produksjon, men dpningstider som dreier seg omkring
1/3t og det er dette som er m. Det relative forholdet m/t har derfor
interesse.
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forskjellig form i forhold til isokvantene i figuren. Dette muliggjor
en samtidig sammenlikning av produktfunksjoner som bygger pa forskjel-
lige antakelser om g, T og m. Figur 2.3 viser fordvrig en pari-passu
produksjonslov. En produksjonsSkning gir i denne situasjonen ingen
skalafordel.

La oss kort se pa visse forventede utslag ved isolerte forand-
ringer 1 q, T og m. En Okning i q er mulig ved variasjon i to dimen-
sjoner: Varene, XD, og kvantum av hvert element i XD. I begge tilfel-
ler avhenger eventuelle skalafordeler av forandringen i den relative
faktorinnsatsen og forholdet mellom faktormengdene. Mye'taler for at
skalafordeler eksisterer opp til en viss grense.! Fra husholdningens
side fant vi at ¢kning i alternativverdien for egen tidsinnsats vil
generelt lede til &kning i q ndr 6vrige forutsetninger for dette er
oppfylt (budsjettet). En iakttagelse fra virkeligheten er ofte at de-
taljhandelsenheter med stdrre transaksjoner enn andre ogsd har en stoér-
re omsetning. I vart modelltilfelle er imidlertid Q = Q%, og spdrsmi-
let reiser seg da om sambandet mellom transaksjonsSkning og volumék-
ning.  En volumskning kan tenkes & forutsette forandring i q eller
sagt pd en annen mate: Om foretaket vil utnytte skalafordeler mi det
ogsa bytte teknikk. Sett fra husholdningens synspunkt er dette det
samme som produktforandring.

Okning 1 transaksjonsstdrrelsen med Q = Q%, m = m* kan ikke skje
uten at fordelingen T pavirkes idet det totale antallet transaksjoner
jo minsker. Generelt vil forholdet mellom faktorinnsatsene endre seg i
en slik situasjon fordi forandringen i q og forandringen i T (lengre
mellomrom mellom transaksjonene innenfor m) vil kreve stdrre lager og
storre lagerplass. Den relative produksjonskostnaden for transaksjo-
nene vil da vaere uforandret hvis den stdrre transaksjonen medfdrer en
besparelse i1 andre faktorer som oppveier Okningen i kapitalfaktoren
forutsatt at etterspdrselselastisitetene for de to transaksjonene er
de samme.

En forandring i T med de &vrige variablene uforandret kan illu-
streres som 1 figur 2.4. Arealet under kurvene er det samme i begge

tilfeller. Vi innser lett at ndr innsatsfaktorene er perfekt tilpass-

! Dette far anses dokumentert, men det bdr framholdes at enhver

optimal transaksjonsstdrrelse forandres ndr dens bestemmelsesfaktorer
forandres. Se ellers Baumol & Ide (1956).
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ingsbare til transaksjonsfordelingene, foreligger der ingen forskjell i
produksjonsdkonomisk henseende heller. Problemene oppstdr ndr visse
faktorer ikke kan varieres med belastningen, men er faste over perioden
m. En sammentrengning av transaksjonsfordelingen krever normalt stdrre
bindning i faste faktorer. Med uforandret transaksjonskostnad i perio-
den m, mi Skningen i faste faktorer absorberes av andre. Hvorvidt en
slik substitusjon er mulig ex ante, avhenger helt og holdent av substi-

tusjonselastisitetene for variabler som ex post vil vaere variable el-

ler faste.!l

Figur 2.4 To fordelinger for T
(Two density distributions for transactions,

ar Y]

qn s Qn

Forandringer i m gir flere muligheter for pavirkning uten at vi
pé dette grunnlaget kan si noe om rimeligheten i dem. En Skning i m

gir muligheter for spredning av transaksjonene over et lengre tidsrom.

! ge Johansen (1968).
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En forutsetning som mid vaere oppfylt fra etterspdrselssiden er at pro-
duksjonssituasjoner som mer eller mindre er gjensidig utelukkende pd
grunn av m, gjemnom utvidelsen i m kan gjemnomfdres sukssesivt. En
konsekvens av dette kan vaere at alternativverdien for tidsfaktoren i
transaksjonene synker. Husholdningen gis en mulighet til & forandre
alternativsituasjoner til komplementaere situasjoner.!

Det som har interesse ved forandringer i m, er effekten for fak-
torinnsatsen pr. transaksjon og forholdet mellom faktorinnsatsene.
Faktorbesparelser vil da eventuelt kunne gjbres, men ikke som folge av
utvidelsen 1 m. Tolkningen vil heller vaere den at det til hver verdi
m svarer en optimal teknikk (produksjonsorganisasjon). Dette svarer
helt til produktfumksjonen (2-15), eller med andre ord sd eksisterer der
ex ante alternative produktfunksjoner.? Detaljhandelsenhetens valg av
produktfunksjon md da reflektere foretakets informasjon med hensyn til
utviklingen i q og T som begge antas bestemte fra husholdningene.® Val-
get av produktfunksjon er videre avhengig av faktorprisene og prisutvik-
lingen pd transaksjoner q;. Bt systematisk skift i q slik at dg/dt > 0,
innebaerer at foretaket ikke kan velge den produktfunksjon som er opti-

mal for a (indeks markerer tidsperioden), men antakelig md bestemme

det optimale periodeantallet for hver oppsetning realkapital. Dette be
stemmer i sin tur kapitalkostnaden i transaksjonene. Anta at dette op-
timale periodeantallet er n. Da mi produksjonsanlegget under sin leve-
tid kunne produsere transaksjoner i variasjonsomradet 9 til Q.- Dette
er nesten det samme som at enheten skulle kunne produsere n forskjelli-
ge transaksjoner samtidig. Det er dette forholdet som heretter define-

res som en multiproduktsituasjon.

2.8 Produksjonsenhetens tilpassing: En illustrasjon

Vi vil belyse tilpassingsproblemene ovenfor for en detaljhandels-

enhet med hjelp av figur 2.5 der tre daterte inverse isckvanter er lagt

! Et praktisk eksempel: Butikker holder &pent etter at arbeids-—

tidens slutt for sysselsatte pd dagtid.
2 Dette kan illustreres enda bedre om problemet formuleres 1 ak-
tivitetsanalysetermer.
Vi ser foreldpig bort fra m som i og for seg kan utgjdre en
handlingsvariabel for foretaket.
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inn.
form.

ter.

Hver av disse er representativ for en skare isokvanter med samme
Skalaegenskapene innenfor hver av disse er av pari-passu karak-

Dette er markert ved de tre faktorstrdlene. Tilpassingen i figur

2.5 er en betydelig mer sammensatt situasjon enn i en tradisjonell mo-

L/1

L/2

Figur 2.5 Opfimal tilpassing for henholdsvis tre anlegg i to og et anlegg
pa tre tidspunkter
(Equilibrium for three production units at to, and one unit at

t;, t, and ts)
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dell, og er her influert av Safter (1966). Vi kan bruke figuren til &
belyse en rekke av de problemer som opptar oss i det folgende.

La de tre inverse isokvantene og tilhOrende enhetskostnadslinjer
forst representere tre forskjellige produksjonsanlegg pad ett tidspunkt.
Vi antar at periodelengden, m, er den samme for alle tre og funksjons-
forskjeller antas heller ikke & vaere forarsaket av forskjeller i T.

Vi antar at varekvantumet er det samme i alle tre tilfeller, men at
transaksjonsstérrelsen varierer. Vi antar ogsd at hvert anlegg har
identiske subsett 1 XD. Forskjellen i enhetskurvenes form skyldes for-
skjell med hensyn til produksjonsteknikk. De tre transaksjonene skil-
ler seg fra hverandre mer gjennom forskjeller i arbeidskoeffisientene
enn i kapitalkoeffisientene og qA er sdledes den mest arbeidsintensive
transaksjonen.

Det hevdes ofte i1 diskusjonen om detaljhandelens produktivi-

tet og prisutvikling at detaljhandelsforetakene har en diffe-

rensiert service som betinger prisvariasjon i detaljhandelen.

Saledes har mange foretak i detaljhandelen veilednings- og

annen prekjdpsinnsats som er tilgjengelig for alle og ikke

bare dem som kjdper. Etter vir oppfatning er dette nettopp

uttrykk for foretakets valg av produktfunksjon (og manglende

tilpassing ex post).

Av enhetskurvene framgdr det ogsd at substitusjonselastisitetene
er ulike, for kurvene har forskjellig form. Den teknikk som ligger til
grunn for transaksjonen qC gir sdledes storre muligheter for teknisk
substitusjon mellom faktorene ettersom hele kurven er slakere. For-
skjellen 1 relative priser har storre betydelse enn forskjellen i tek-
nisk substitusjonsgrad. Variasjon i relative faktorpriser er en uorto-,
doks tanke som krever en naermere begrunnelse. For detaljhandelen er
det antakelig slik at nettopp spredningen i faktorpriser pd et detalj-
handelsmarked utgjér en av de viktigste forklaringsfaktorene til samti~
dig forekomst av ulike konkurrerende enheter i detaljhandelens tilbud.
Detaljhandelen er gjennom lokaliseringen bundet til sitt marked i mot-
setning til industriforetak som kan regulere forholdet mellom lokalise-
ring og marked gjennom forskjellige former for transporter. I lokalise-
ringsteorien antas det normalt at ''jordens' grenseproduktivitet ikke er
den samme overalt, og for et detaljhandelsmarked ventes det at grense-
produktiviteten generelt avtar med avstanden fra "sentrum" for en gitt

type av produksjon.! Hvis det né antas at prisen pd lokaler og tomter

1 Av den enkle grunn at detaljhandelens produksjonsanlegg var

avhengige av positive "external economies".
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settes slik at den er bestemt av grenseproduktiviteten, er det rimelig

4 vente en spredning i kapitalprisen pd et detaljhandelsmarked.’' Butikk-
og lagerleiene varierer jo ogsd i virkeligheten immenfor et slikt mar-
ked. Dette forklarer variasjon i relative priser, men spdrsmalet er om
ikke arbeidsfaktoren ogsd varierer i pris slik at det til forskjellige
produksjonsformer ettersporres arbeidskraft som koster ulike mye. Dette
problemet tas opp 1 kapitel 7. Gitt at forskjellige relativpriser fore-
kommer, sa viser figur 2.5 at tre enheter kan ha forskjellig tilpassing
forutsatt at enhetenes etterspdrselsstruktur er sddan at produksjons-
grunnlaget ikke elimineres gjennom sterke kryssrelasjoner til fordel

for den som produserer transaksjoner av type qC. I1lustrasjonen forkla-
rer derfor en del av det fenomen man kan iaktta at samme varer fins i
forskjellige tilbudssammenhenger pd et detaljhandelsmarked.

Det andre forholdet som kan belyses med hjelp av figuren, gjeld-
er tilpassingen over tiden. Anta forst at figur 2.5 viser foretak som
starter transaksjonsproduksjon pa tre tidspunkter, t,i=1,2,3 Vi
velger forst & anta at produktet er konstant over tiden i den forstand
at varesettet er uforandret med hensyn til varer og varemengder i trans-
aksjonen. Der skjer sdledes ingen form for substitusjon mellom varene
i transaksjonen. Diagrammet viser da at det pagar en betydelig teknisk
utvikling i produksjonen av den gitte transaksjonen, for enhetskurve-
nes form forandres. Den tekniske substitusjonsgraden Gker fra periode
til periode.? Ved overgangen fra periode t = 1 til periode t = 2, for-
andres relativprisene hvilket er markert med enhetskostnadslinjen BZ‘
Dette bidrar til en nrisbetinget forskywvning etter enhetskurven for qB,
men den alt overveiende forklaringen til overgangen fra A til B utgjor-
es av en sterk arbeidsbesparende teknisk utvikling.® Anlegget som star-
ter i t = 2 begynner produksjonen med ny teknikk og nye relative faktor-
priser hvilket alt annet like gir store fordeler sammenliknet med det
anlegget som startet en periode tidligere. Ved sammenlikning mellom

periode 2 og 3 framgdr det at den teknisk betingede faktorbesparelsen

! Problemet er at i virkeligheten er prisen p& lokaler ikke be-

stemt uavhengig av andre aktiviteter. (Eksternaliteter.)

Noter at substitusjonselastisiteten hverken er 1 overalt eller
en konstant overalt. Produksjonsfunksjonen kan antas & ha {o/men ufor-—
andret, men skifte leie i faktorplanet.

Priseffekten kan leseren lese ut av diagrammet ved & parallell-
forskyve Bij-linjen til den tangerer gqB-kurven. En tilsvarende parallell-
forskyvning oppover viser den c.p. opt. tilp. for A i t = 2.
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er tilnaermet proporsjonal ved uforandrete faktorpriser. Det er nett-
opp forandringen i faktorpriser som gir den sterke substitusjonseffek-
ten for C i forhold til A og B.

I denne diskusjonen er det forutsatt at hvert anlegg har optimal
tilpassing med hensyn til skalaen i respektive perioder. Mye av den
strukturforandring som en slik utvikling tilrettelegger betingelsene
for, avhenger i hvilken grad gamle anlegg kan bytte Zeknikk, substituere
ex post samt i hvilken grad de arbeider med faktoroppsetninger som kan
absorbere effektene av prisforandringer. Dertil kommer kostnadseffek-
tene ved skalavariasjoner. Disse er ikke med i figur 2.5.

Anta at enheten A fins i periode t = 1 og at den da har optimal
tilpassing i A, se figur 2.5. Faktor i t =1, L og K, er ex post hen-
holdsvis variabel og fast. Den tekniske utviklingen uttrykt i faktor-
mengder pr. transaksjon er faktorbesparende, men forholdsvis mer arbeids-
besparende enn kapitalbesparende. En arbeidsbesparende teknisk utvik-
ling som ikke er knyttet til fornyelse eller utskiftning for kapitalinn-
satsen vil da kunne bringe A i naerheten av B, men ikke helt til B.
Dermed sikres eksistensen for A i1 periode t = 2, og i en grad som be-
stemmes av respektive anleggs kryssrelasjoner i etterspdrselen. Den
type av teknisk utvikling som kan muliggjOre overgangen for A til det
teknisk maksimale i neste periode, A', representeres i virkeligheten
forst og fremst av arbeidsbesparende teknisk utvikling i de varer som
imngdr i XB.

Ved overgangen fra B til C er den maksimale kapitalmengden (ek-
sempelvis lokalenes stdrrelse o.l.) fortsatt uforandret og utgjdr en
avgjorende begrensning for denne enhetens produksjonsSkning uttrykt i Q.

Dette er imidlertid produksjon i teknisk forstand. Foretakets
muligheter for omsetning avhenger ogsd av prisutviklingen pd transaksjo-
ner i markedet. Transaksjonsprisen er her definert som transaksjonsva-
renes saerkostnad med tillegg av handelens marginaler. For var modell
(tidsmodellen) kan det nd velges mellom flere forutsetninger angiende
prisene og marginalene.

Anta at marginalene akkurat dekker faktorkostnadene i hver situa-
sjon. Da blir konklusjonen at den tekniske utviklingen og faktorpris-
utviklingen tilsammen senker transaksjonsprisen i markedet og forandrer
den relative faktorprisen. N&ar husholdningene i1 sin transaksjonsetter-

spdrsel bare reagerer pa prisene for det gitte produktet, skulle en
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langsiktig utvikling sjalte ut eldre anlegg. Antas det derimot at hus-
holdningen reagerer pa en kombinasjon av transaksjonspris og verdien av
den egne oppoffringen, blir strukturforandringen mindre drastisk. Det-
te var var hovedtese i tidligere avsnitt, og vi ser at den passer lett
inn i diskusjonen her.! 1 dette modellresomnementet har vi antatt at
produktet er det samme i alle tre anlegg. Det antas ogsd at vareprise-
ne er uforandret.

Anta nd at marginalene akkurat dekker faktorkostnadene for den
eldste enheten etter at den har tatt hensyn til den tekniske utvikling-
ens muligheter. Da far de yngre anleggene en ren vinst forutsatt at
Ovrige ettersporselsbetingelser er like for anleggene. Det er denne
sammenhengen som i dens generelle utformning utgjor den egentlige struk-
turforandringsmekanismen, se Salter (1966). Overfort pa et produksjons-
omrdde i virkeligheten synes dette ikke urimelig spesielt om man tar
hensyn til at detaljhandelsanlegg som nyanlegges arbeider under sterke
finansielle trykk og bruker vinsten etter skatt til avbetaling pé gjeld
i forbindelse med etableringen. I strukturforandringsmekanismen tas
det som regel ikke hensyn til den slags restriksjoner som altsd har en
tendens til & forlenge strukturforandringen.

En antakelse om at transaksjonsprisen i markedet akkurat dekker
enhetskostnadene (faktorkostnader og saerkostnader for varene i trans-
aksjonen), er ikke fullt s& triviell som det ser ut. Produksjonsanleg-
gene A og B vil fortsatt kunne produsere samme produkt - normalt inntil
deres bidrag bare dekker saerkostnadene - forutsatt at produksjonsfak-
torene absorberer kostnadsdifferansene som disse anleggene har i for-
hold til beste anlegg. Som vi senere skal se, kan det vanskelig gis
noen annen forklaring til den utholdenhet som mange produksjonsenheter

har pd en del produksjonsomrader i den svenske detaljhandelen.

1 Husholdningenes oppoffringer er ofte transportoppoffringer.

Holton (1961) s. 208: "In retailing, however, the more relevant trans-
portation cost is not that of the goods themselves, ..., but rather the
cost of transporting the consumer from his residence " Se ogsa Doug-
Las (1962) s. 162: '"One relevant cost element is absent from retail
accounting data. These are consumer buying costs ..." Barzel, i Fuchs
ed. (1969), reiser sporsmdlet om tidsbesparelser for konsumenten ikke
bdr inngd som en integrert del av 'retail service'.
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2.9 Nir transaksjonen er en forventningsstdrrelse

Vi har ovenfor trukket fram noen sider i detaljhandelens produk-
sjon og der antatt at transaksjonen var gitt. For detaljhandelsenhetene
er det nettopp karakteristisk at transaksjonen ikke er gitt hverken med
hensyn til stérrelse eller tidspunkt. For begge delenes vedkommende
kan detaljhandesforetaket ha annen apriori informasjon som muliggjdr en
tilpassing med hensyn til valg av varer og innsatsfaktorer som om fore-
taket handler under full sikkerhet. Nar dette ikke er tilfellet, ma
valget av teknikk og innsatsfaktorer - og ikke minst skalaen - skje med
hensyn til den usikkerhet som foreligger.! I detaljhandelsforetaket og
i produksjonsanleggningen - hvis disse ikke er identiske - fins der an-
nen usikkerhet, ikke minst ndr det gjelder produktfunksjonen, men ogsa
omkring forholdet til de ansatte og leveranddrer.? Fra markedet kommer
det ikke bare usikkerhet omkring husholdningenes adferd - husholdninge-
ne har sin egen usikkerhetsstruktur som vi heller ikke behandler, men
ogsé usikkerhet fra konkurrenter.® Foretaket genererer jo selv i visse
situasjoner usikkerhet gjennom egne handlinger som andre ma reagere pa.

I teorien har man behandlet den slags usikkerhet som det her er
tale om, nemlig usikkerhet generert fra markedet i etterspdrselen, pa
to mater. Den ene representeres av organisasjonsteorien og kan best ut-
trykkes i begrepet sLakk." Den andre representeres best av matematisk

programmering som er et samlenavn pa en rekke metoder hvorav chance-

! At usikkerheten i etterspdrselen beskrives i form av en gitt

sannsynlighetsfordeling med hensyn til transaksjonsstdrrelsen og med
hensyn til tidsfordelingen, er egentlig bare den ene siden av problemet.
Den andre er foretakets nyttefunksjon og dermed dets innstilling til
risk og usikkerhet. Dette aspektet ser vi bort fra her og antar ogsd
at innstillingen til risk og usikkerhet ikke varierer i eller mellom de
produksjonsomrdder vi studerer og heller ikke geografisk. Vi kan na-
turligvis ikke undersdke denne antakelsens holdbarhet.

Produks fon under risiko er behandlet av Magnisson (1969) som
ogsd gir en klassifikasjon av risikotyper og risikobaerere. Selv om
detaljhandelen star overfor forskjellige former for risiko, s& kan man
ikke derfor ta det for gitt at detaljhandelsenhetene ogsd baerer risi-
koen. Andre typer av risiko, eksempelvis prisrisiko, er diskutert av
bl.a. Cawilson (1963). En teoretisk studie av 'price uncertainty' er
utford av TA4sdell (1968). Se ogsad Borch (1968).

Usikkerhet i samband med indeterminerbarhet i visse markeds-
former, for eksempel oligopol o.l., fores ikke inn i denne analysen.

Beste eksponenten for slakk-teorien er Cyert & March (1963).
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constrained proghamming er en.' 1 begge tilfeller stker man & vise at
faktorinnsatsen er stérre enn den skulle ha vaert under full sikkerhet
- et ikke uventet resultat. Overfdrt pd det produksjonsomrade vi stude-
rer, vil det si at en alminnelig overtilsettning av faktorinnsatser pre-
ger omrddet.? Under slike omstendigheter kan et modellopplegg som byg-
ger pa deterministiske situasjoner, ikke egentlig forklare likevektssi-
tuasjoner eller tillegge foretakene den neoklassiske vinstmidlsettningen
ettersom denne ikke er definert for usikkerhetssituasjoner. Det skulle
imidlertid fére for langt om vi i denne studien ogsa skulle préve & ta
hensyn til usikkerhetsproblematikken. Forel®pig er det tilstrekkelig &
fore inn usikkerheten omkring etterspdrselen ettersom den direkte pavir-
ker valget av produktfunksjon i detaljhandelen og detaljhandelens mite
4 arbeide pa.°®

Det kan hevdes at detaljhandelens arbeidsformer ikke bare styres
gjennom etterspdrselen etter transaksjoner. Det fins ogsd &rsaker til
at etterspdrselen har den gitte strukturen uten at forklaringen er den
at detaljhandelens struktur muliggjér den. Ser man husholdningene,
handelen og varelevaranddrene under ett, er det mye som taler for at
dette systemet arbeider mest effektivt ndr det har en gitt beredskap."
Den optimale beredskapen for systemet bér kunne beregnes, men karakte-
ristisk for systemtankegangen er at den totale effektiviteten for et
system ikke nodvendigvis fds ved at hvert element suboptimaliserer, jfr.
diskusjonen om kostnadsminimalisering i kapitel 1. Saledes kan lager-
fordelingene i systemet i ikke liten utstrekning nettopp vaere et uttrykk
for dnskemdl om beredskap. Bak den markedsadferd man kan iaktta, skulle
det folgelig skjule seg mer fundamentale forklaringsfaktorer til detalj-
handelens organisasjon. Vart analyseobjekt for &yeblikket er en produk-
sjonsenhet i et desentralisert beslutningsmiljé. For denne enheten
gjelder ikke systemoppfatningen, men de omgivelser enheten har i &kono-
misk forstand.® Det vil i forste rekke gjelde etterspdrselen etter

1 Se Ndstund (1967).

Se kapitel 12.

Dette gjelder ogsd for andre former for dpen tjenesteproduk-
A4on.

Ideen til uttrykket beredskap stammer fra Sune Carlson, og har
omtrent samme betydelse som "excess capacity'". Se Churchman (1968) om
systemmetoden, og ellers kapitel 1.

Vért problem, som er et lokalt problem i en partiell sammen-
heng, skiller seg fra globale problemer, d.v.s. lokaliseringsproblemer.
Se Serck-Hanssen (1970).
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transaksjoner. Det er dokumentert at prisene pd detaljhandelsmarkedet
har stor stabilitet i den forstand at prisvariasjoner mellom selgerne
er smi.! Dette kan tyde pd at etterspdrselen er stabil hvilket vil in-
nebaere at hver vares vekt i husholdningenes godeproduksjon ikke er til-
strekkelig stor for de mindre prisvariasjonene som inntreffer. I vart
problem ser vi derfor bort fra prisusikkerhet for de enkelte varene.
Sporsmilet er da hvilken effekt variasjoner L transaksjonsetienspinse-
fLen har for enhetens valg av produktfunksjon.

Det er karakteristisk for transaksjoner i detaljhandelen at de
fra et ressursanvendelsessynspunkt er samproduksjoner. Under en del av
produksjonstiden for en transaksjon - som regel er tiden ''real time' -
inngdr badde husholdningsoppoffringer og innsats fra detaljhandelsenhe-
ten. Dette innebaerer at husholdningen fra sitt utgangspunkt der bl.a.
husholdningenes alternativverdi wa, inngar, legger beslag pd detaljhan-
delsenhetens produksjonskapasitet i varierende grad. Betjeningstiden
er derfor ogsd egentlig en stokastisk stdrrelse til enhver tid; men
med langsiktig forandring i husholdningenes alternativverdi forandres
ogsd denne storrelsens parameterverdier.

En trendmessig stigning i w® skulle folgelig innebaere at hus-
holdningene alt annet likt vil velge innkjdpssituasjoner som reduserer
deres egen immsats i transaksjonsproduksjonen.

Det er mot denne bakgrunnen vi velger 4 se forandringene i trans-
aksjonsproduksjonen i detaljhandelen. Sett fra husholdningenes syns-
punkt vil tidsvinster bare kunne komme istand om detaljhandelen minsker
samproduksjonstiden inklusive ventetider. Detaljhandelen vil pd sin si-
de ha et behov for reduksjon av faktorinnsats og innsatsmengder i trans-
aksjonene som delvis bestemmes av faktorprisenes forandring. Detaljhan-
delen sodker da ogséd i stor utstrekning & velge produktfunksjoner som i
hoy grad frigjér produksjonsenheten fra den avhengighet som horer til
etterspdrselens form og husholdningenes alternativverdi. Séledes er
forlopet for en typisk transaksjon i den selvbetjente livsmiddelshande-
len forst preget av kapitalinnsats og i den avsluttende delen av béade

kapital- og arbeidsinnsats. I forhold til sdkalt betjent livsmiddels-

! Dette synes & ha stdrst gyldighet for omsetningen av livs-

midler o.1. Se SOU 1968:6 og Holdren (1960) ch. 5.
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handel er den totale faktorinnsatsen antakelig mindre for gitt transak-
sjon og ved normal kapasitetsutnyttelse. Selvbetjeningsteknikken kan
derfor ses som en tilpassing til to parters behov for minsket immsats i
transaksjonssammenhenger. For detaljhandelen innebaerer dessuten celv-
betjeningsteknikken en reduksjon av de problemer som varierende ankoms-
ter og betjeningstid skapte. Av illustrasjonen i figur 2.4, som a.spei-
ler en deterministisk situasjon, framgikk at tilpassingsproblemene bade
til ny teknikk og forandring i faktorpriser kan vaere betydelige ex post.
N& er det ikke den slags problemer som egentlig inngdr i usikkerhetspro-
blematikken, men de Okonomiske konsekvensene av avvikelser i forhold

til de storrelser som delvis framkommer av den modell man har og delvis
framkommer som folge av forandringer i modellforutsetningene. I vart
modellresonnement undersdkte vi de problemer som oppstdr ved overgang
fra et likevektspunkt til et annet. Vi tok det for gitt at ingen avvi-
kelse skulle oppstd mellom plan og utfall. En slik plan omfatter vare-
og ressursinnsats for en forventet transaksjonsmengde (og verdi), en
forventet transaksjonsstdrrelse og dertil hérende betjeningstid samt en
forventet transaksjonsfordeling (T, m).

En innbyrdes avhengighet gjor at forskjell mellom plan og utfall
for et forhold drar med seg flere. En positiv avvikelse med hensyn til
transaksjonsmengden, vil alt annet like, ikke utl&se noe i en lokal 1i-
kevektssituasjon bortsett fra det at detaljhandelsenheten kan beregne
sitt tap med hjelp av en oppsetning skyggepriser. For enkelhetens skyld
antas det at alle beslutninger i detaljhandelsforetaket tas i begynnel-
sen av produksjonsperioden m. Reaksjonene av en negativ avvikelse av-
henger av sammenhengen mellom produksjonsperiodene, eller med andre ord
av produktfunksjonens form ettersom denne avgjor kostnadsutslagene.
Forekommer avvikelsene i form av lengre betjeningstider enn forventet,
er rimeligvis effekten den:samme som for den negative avvikelsen vi be-
traktet. Ogsd da bestemmer produktfunksjonen over kostnadsutviklingen.
Dette er enda mer markant ved sammentrengning i etterspdrselens forde-
ling.! Grensekostnadene vil da ofte vaere ekstremt héye.

Detaljhandelsenheten har altsd to dominerende forhold & ta hen-
syn til ved valg av produktfunksjon, dels er det de kortperiodiske ef-

Slike problemer behandles ofte under 'peak load traffic" og
"peak load pricing".
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fektene av avvikelser mellom produksjonsplaner og utfall og dels er det
den langsiktige tilpassingen over en gitt planleggingshorisont (mt; t=1,
.., n). Vi har her diskutert den enkelte enhetens problemer i denne
sammenhengen, og generelt angitt forventede tilpassinger for en slik en-
het. Var konklusjon for den enkelte enheten er at om utgangspunktet
(for en sammenlikning) tas i en gitt situasjon, si i perioden m , sé
vil etablerende enheter i etterfolgende perioder klart skille seg fra
tidligere enheter med hensyn til faktorproporsjonene og med hensyn til
skalaen. Dette folger av en systematisk arbeidsbesparende teknisk ut-
vikling og en forandring i faktorprisene relativt og absolutt periode
for periode der den som etablerer i sterkere grad kan velge beste tek-
nikk enn de etablerte produksjonsenhetene. Den tosidige tilpassingspro-
blematikken leder da til valg av produktfunksjoner som for det forste
kan ha konstante grenseproduktiviteter ved ikke altfor omfattende avvi-
kelser pd kort sikt og for det andre kan gi det skift i produktfunksjo-
nen som sammen med transaksjonsetterspdrselens elastisitet og skalaut-
nyttelse balanserer langsiktige kostnadstkninger fra faktormarkedet.
Vi ser lett at det er de faste kostnadene som er avgjorende her. Dette
impliserer en substitusjon fra transaksjonsbunden arbeidsimnsats til

transaksjonsoppbyggende '"joint" kapitalinnsats.

2.10 Sammendrag

I dette kapitlet er det lagt vekt pd & utforme en grunn for ana-
lysen av detaljhandelsmarkede*s dkonomiske problematikk. Den &pne pro-
duksjonens saertrekk har gjort det nddvendig 4 integrere etterspdrselen
etter detaljhandelens produkt med selve produksjonen og tilbudet av
denne. Produktet i detaljhandelens produksjon er transaksjonene og
ikke de enkelte varer som inngdr i disse eller de tjenester som ellers
ytes i detaljhandelen. Hensikten med diskusjonen i dette kapitlet har
ikke bare vaert & legge grunnen til en teori for detaljhandelsmarkeders
organisasjon, men ogsd 4 gjennomfdre en kvalitativ komparativ statisk
analyse. Hvis man vil diskutere forandringer i organiseringen av trans-
aksjonsproduksjonen, er det nddvendig & identifisere de drivende ekso-
gene kreftene. For detaljhandelsenhetene er husholdningenes alterna-

tivverdi - w® - en slik, og denne storrelsen fyller en viktig funksjon
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ettersom en grunnleggende antakelse er at vareetterspdrselen i detalj-

handelsmarkedene er effektivitetsorientert.
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KAPITEL 3 ETTERSPORSEL OG TILBUD I MARKEDET

3.1 Innledning

Et detaljhandelsmarked ses i denne sammenhengen som en lokalise-
ring av etterspdrsel og tilbud pd transaksjoner og dermed av produksjon
av disse. Mens oppgaven i foregdende kapitel var & fore transaksjonsbe-
grepet imn 1 husholdningenes etterspdrsel og i detaljhandelsenhetens til-
bud, er oppgaven nd a fére diskusjonen videre til produksjonsomrddet og
marnkedet. Disse er ikke adferdsenheter, men resultat av beslutningsen-
heters adferd. Vi har derfor & gjore med et aggregeringsproblem. Det-
te gjor seg gjeldende for bdde etterspdrsel og tilbud. I den utstrek-
ning produksjonsenhet og foretak er sammenfallende som enheter, behand-
les foretaksproblemet i markedets organisasjon, men ellers tar vi ikke
multienhetsproblemene inn 1 analysen.

For etterspdrselens vedkommende kan utgangspunktet tas i en
transaksjonsetterspdrsel i markedet som er karakterisert av effektivi-
tetsmessig likevekt for husholdningene. I denne sammenhengen innféres
et nytt begrep, transaksjonselastisiteten. Denne stérrelsen inngdr nor-
malt ikke i etterspdrselssammenhenger som tar opp vareetterspdrselen.’
Transaksjonselastisiteten vil komplettere vanlige etterspdrselselastisi-
teter ettersom den uttrykker etterspdrselsreaksjoner, men i samsvar med
den teori som ble skissert i kapitel 2, er denne typen av reaksjoner
relatert til husholdningenes godeproduksjon.

For produksjonsenhetenes vedkommende tas utgangspunkt i et mark-
ed som bestdr av ett produksjonsomrdde. Noen av problemene som gjelder
strukturen av enheter i transaksjonstilbudet, er diskutert i foregdende
kapitel. Med produksjonsenhetene fordelt over drganger, oppstir spdrs-
milet om denne fordelingen har effekter for tilbudet og dermed for pro-
duktiviteten. Antar man at det pdgdr en arlig teknisk utvikling, fis
i hvertfall to viktige muligheter for strukturforandringer, nemlig for-
andringer i transaksjonssettet for produksjonsomrddet og forekomst av
stordriftsfordeler i produksjonen av transaksjoner. De problemer som
her gjor seg gjeldende, er kompliserte spesielt pd grunn av substitu-

sjonsstrukturen, og diskusjonen i dette kapitlet fores ikke s& langt

1 Se Wold & Jureen (1953).
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som tilfellet ville ha vaert hvis rimelige muligheter for estimering
hadde foreligget.

Slik denne rapporten er organisert - med vekt péd partielle sam-
menhenger - tas det langsiktige problemet som gjelder produksjonsomrade-
strukturen ikke opp til naermere diskusjon. Flere av de modellresonne-
ment som forekommer i dette kapitlet, fOres videre i senere kapitler.

I et avsluttende avsnitt presenteres en noe mer formalisert modell som

ligger til grunn for den fortsatte diskusjonen i kapitel 4.

3.2 Etterspdrselen etter transaksjoner

Transaksjon er - 1 likhet med tidligere - & betrakte som en
mengdeenhet for varer i detaljhandelens omsetning. Arsaken til at dis-
kusjonen her konsentreres om transaksjonen og ikke om de varer som inn-
gidr i den, er at husholdningene ma sette inn ressurser for & fa tak i
varer og at detaljhandelen likeledes md bygge opp en produksjonsprosess
som har transaksjonene som baerere av oppofffingene. Vurderingen av
hvor mye ressurser som er verdt & legge ned i transaksjonene er ikke
gitt en-gang for alle, men forandres stadig pa grunn av forandringer
som dels kontrolleres av beslutningstakerne og dels bestdr av slike som
krever tilpassing via transaksjonsetterspdrselen.

For den enkelte husholdning vil transaksjonen rimeligvis ikke
bli uforandret ved en inntektstkning som ellers gir en proporsjonell Ok-
ning i godeproduksjonen. En uforandret transaksjonsstdrrelse innebaerer
da en transaksjonsoppoffring som er proporsjonell med den etterspurte
varemengden, d.v.s. etterspdrselsfunksjonen er homogen av forste grad
med hensyn til transaksjonsstorrelsen. Hvis da sambandet mellom inn-
tektstkninger og godedkninger er fastlagt, d.v.s. tilbdyeligheten til &
kjope fra detaljhandelen er konstant, er transaksjonsetterspdrselen for
den enkelte husholdning og for aggregatet av disse, temmelig enkel.'?

En alminnelig, men ikke alltid uttrykt antakelse i etterspdrsels-

analyser er at tilbudet er elastisk. Hvis dette ikke er tilfellet, er

! Det er egentlig denne modellantakelsen som tvinger seg fram i

empiriske undersdkelser av produktiviteten i detaljhandelen og som og-
sd gjdr seg gjeldende 1 denne undersdkelsen. Se kapitel 5 og 9 - 10.
Alternativet er naturligvis & fdre inn antatte verdier for transaksjons-
variabelen (prior distributions).
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det som kjent ikke mulig 4 identifisere etterspdrselsfunksjonen. Dette
er imidlertid et betydelig stdrre problem enn bare identifikasjon, for
vi har ogsé & gjore med informasjonsgraden i husholdningenes oppbygging
av etterspdrselsfunksjoner. Nir det gjelder en etterspdrselsfunksjon
for transaksjoner, er det nesten umulig & eliminere tilbudet. Som
kjent vil analysesituasjonen for etterspdrselen etter transaksjoner bli
tilnaermet lik den alminnelige analysesituasjonen for varer hvis tilbu-
det har en ett-punktslokalisering i markedet og transaksjonstilbudet
dessuten er identisk i alle produksjonsenheter der. Hvis man antar det-
te, ser man imidlertid bort fra en vesentlig del av hele detaljhandels-
markedsproblematikken. T en gitt periode, si ti’ vil husholdningene ha
en viss informasjon om tilbudet i markedet, inklusive dets romslige ut-
bredelse, og vi kan anta at husholdningene setter opp sine etterspdr-
selsplaner pd grunnlag av denne informasjonen. Sporsmilet er nd om det
er dette som gir grunnlag for konstruksjon av en aggregert etterspdr-
selsfuinksjon eller om det er en annen ikke-bindende forutsetning om det
fullstendig elastiske tilbudet.

Ettersom etterspdrselsfunksjonen og de planer som avledes av
denne, er ex ante stdrrelser, synes det rimelig & anta at forutsetning-
en om elastisk tilbud i var analysesituasjon, skal innebaere at hushold-
ningenes planer kan realiseres pd grunnlag av den informasjon som 14
til grunn ved opprettelsen av planene. Denne formuleringen er si vid
at den rommer mange tilbudsstrukturer og ikke bare en som kan forbindes
med likevekt i markedet, eller som i en eller annen forstand er 'best'.
Med denne formuleringen er etterspdrselsfunksjonen bundet (bounded) til
de tilbudsalternativ som gjelder til enhver tid. Dermed er det ogsé
klart at det er bare nar disse tilbudsalternativene i detaljhandelsmar-
kedet er konstante 1 et antall perioder, og samtidig muliggjor realise-
ring av husholdningenes planer at etterspdrselsfunksjonen kan defineres
entydig og at etterspdrselsparametrene har noen entydig mening. Forand-
res derimot tilbudsalternativene med tiden - og det er tidligere pa-
stdtt at dette folger av en nddvendig tilpassing bdde for etterspdrse-
len og tilbudet - inngdr strukturelle komponenter i alle etterspdrsels-
parametre. Dette skaper da en avhengighet mellom tilbudsalternativene
til enhver tid og over tiden, og det synes rimelig & ta hensyn til det-

te i en diskusjon av etterspdrselen etter transaksjoner. Demne blir
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med andre ord betinget ikke bare av tilbudet i hver periode i alminne-
lighet, men ogsd av dets struktunr.

Det er dette som gir grunnlag for separable etterspdrselsfunk-
sjoner pa kont sikt. Hvert tilbudsalternativ vil da antakelig med for-
holdsvis stor sikkerhet regne med at etterspdrselen etter transaksjoner
er gitt i alt vesentlig. Dermed er det apnet en mulighet for en alter-
nativ betraktning av transaksjonsettersporselen. Man kan - slik man
har gjort i andre sammenhenger - anta at etterspdrselen er sammensatt
av en permanent del og en ''flytende'" del og der andelene bestemmes av
forandringen 1 tilbudsalternativene og av periodens lengde. Det synes
rimelig & anta at hvis man ser det hele over et antall perioder, sammen-
liknet med en periode, vil den "flytende' delen vaere betydelig stdrre.
ndr horisonten er lang. Med andre ord vil en modell som bygger pd hus-
holdningenes planer der de strukturelle elementene i hver periode inngdr,
ikke egne seg for en langsiktig prognose for transaksjonsetterspdrselen.
P4 den andre siden oppstdr det da et spérsmidl om hvordan en langsiktig
etterspdrselsfunksjon skal konstrueres ettersom alternativene ikke f&res
inn i analysen.

Innféringen av perioder og tilbudsalternativ i diskusjonen av
transaksjonsettersporselen, muliggjdr 1 hvertfall formulering av en opp-
setning parametre som har med de viktige strukturelle elementene & gjo-
re samtidig som det er mulig & beholde det tradisjonelle modellresonne-
mentet i etterspdrselsanalyser. 1 det siste forutsettes det at alt an-
net er likt hvilket ogsé gjelder tilbudsalternativene. Antar man at
transaksjonsetterspdrselen er aggregerbar over settet av husholdninger
i markedet, og i fOrste rekker betrakter partielle forandringer i inn-
tektene, Y, i alternativverdien WY, som jo ikke er noen egentlig aggre-
gert stdrrelse, og i godeproduksjonen, G, fas de reaksjoner for marked-
et som vi tidligere har diskutert for den enkelte husholdning. Apriori
er det ikke mulig & angi noen bestemt verdi for reaksjonen ved forand-
ringer i disse variablene eller & angi deres sannsynlighetsfordelinger.
I var diskusjon er det imidlertid w® som interesserer mest, og for den-
ne stdérrelsen vil vi anta at Skninger i den vil pévirke transaksjons-
etterspdrselen generelt og lede til stdrre transaksjoner og - alt annet
like - faerre transaksjoner for vedkommende marked. Bestdr dette av
et produksjonsomrdde med ulike tilbudsalternativ, vil etterspdrselen

ved et ikke-fleksibelt system med hensyn til produksjonsprosessen, bli
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omfordelt. Det antas dermed at transaksjonsstdrrelsen er en stigende
funksjon av alternativverdien med de forutsetninger som er valgt.
Transaksjonselastisiteten med hensyn til alternativverdien er da rime-
ligvis storre enn 1.

Imidlertid vil andre variable enn disse og de strukturelle ele-
mentene i tilbudet pdvirke transaksjonsetterspdrselen. Det synes ogsa
rimelig 4 anta at et langsiktig forhold mellom prisutviklingen pd trans-
aksjoner og transaksjonsstorrelsen gjor seg gjeldende. En pristkning
vil normalt lede til minsket etterspdrsel pd de fleste varer, og sa
lenge dette gjelder, vil transaksjonsstorrelsen rimelig minske og meng-
den av transaksjoner minske mindre enn den budsjettmessige minskningen.
Vi har imidlertid tidligere bertrt den kompliserte substitusjonsstruk-
turen, og kom da til at transaksjonsettersporselen med hensyn til meng-
den transaksjoner i og for seg kan ke under slike forhold. Forutsetter
vi imidlertid at substitusjonen er enkel, kan det ikke ses som urimelig
4 anta at husholdningene vil reagere positivt pd prisdkninger i den for-
stand at transaksjonsstoérrelsen dker nar det samtidig finnes en slik
struktur 1 markedet at husholdningene kan substituere mellom et finansi-
elt utlegg til varer og en oppoffring av annet slag i forbindelse med
transaksjonsanskaffelsen. I et slikt tilfelle vil transaksjonselastisi-
teten med hensyn til transaksjonsprisen - som inneholder betaling for
detaljhandelens innsats i transaksjonen - vaere interessant. Vi antar
at denne elastisiteten er negativ for konstant produkt, men den som
altsd leder over til storre transaksjoner - d.v.s. nytt produkt, er po-
s4tiv ved prisforandringer pa eft tilbudsalternativs produkt.

I markedet vil ogsd omfordelinger av inntekten pavirke den totale
etterspdrselen etter transaksjoner og sannsynligvis ogsé transaksjons-
storrelsen (hvilket ogsd her som tidligere inkluderer dens fordeling).
Hvis alternativverdien er korrelert med den disponible inntekten, vil
transaksjonsetterspdrselen kunne fa et skift i to retninger, nemlig i
retning av stdrre transaksjoner og i retning av et stdrre transaksjons-
antall ettersom en omfordeling innenfor en hdyreskjev fordeling gir en
tilvekst i inntekt for et betydelig stdrre antall enheter enn det antal-
let som eventuelt far inntekten minsket. Hvis markedet karakteriseres
av en stadig strom av nye slike etterspdrselsenheter, synes det ikke

urimelig & anta at transaksjonsetterspdrselen med hensyn til mengden,
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vil tke betydelig sterkere enn inntekt og andre variable som ofte utpe-
kes som etterspdrselsdeterminanter.

Mot demne bakgrunnen synes det ikke mulig & stille opp entydige
transaksjonselastisiteter pd samme mite som tilfellet bruker & vaere
for vareettersporsel. Helt allment gjelder likevel at vi for visse pro-
duksjonsomrédder kan ha dQ/dt < 0 fordi de varer som inngdr i transak-
sjonene ikke etterspdrres; vi kan ha dQ/dt < 0 fordi transaksjoner fra
vedkommende produksjonsomrade ikke etterspdrres. Dermed ligger ogsd
grunnlaget tilrette for & skille mellom stagnerende og ekspansive pro-
duksjonsomrdder. De siste vil ha motsatte ulikhetstegn. Det & kunne
bedémme hvorvidt ulikheter eksisterer og tidspunktet for omkasting av
ulikhetene, skulle kunne utgjore et betydelig tilskudd i informasjonen
om etterspdrselen i detaljhandelsmarkeder.

3.3 Tilbudet av transaksjoner

Anta at et produksjonsomrade pa et detaljhandelsmarked har en se-
parat etterspdrselsfunksjon og ellers bestdr av identiske produksjonsen-
heter. Da er selve produktet, transaksjonene, ogsd likt over alt. P4
samme maten som for etterspdrselsfunksjonen, bygger tilbudsfunksjonen pa
visse forutsetninger om etterspdrselens elastisitet, men tilbudsfunksjo-
nen behdver vanligvis ikke gjores bundet. Tilbudet og produktfunksjo-
nene er imidlertid valgt pd grunnlag av visse antakelser om etterspdr-
selen, nemlig transaksjonsstérrelsen og etterspdrselsmiten i markedet.
Vi har tidligere valgt & begrense denne problematikken som f&lger av
disse antakelsene, til tre stdrrelser, nemlig transaksjonsmengden, Q,
transaksjonsstdrrelsen, q, og transaksjonsetterspdrselens fordeling i
den tidsperiode som betraktes, T(m).

Det som nd har interesse, er tilbudets reaksjon ved forandringer
i disse tre stdrrelsene som alle er & betrakte som eksogene for enhetene
i produksjonsomradet. Tilbudets reaksjon, som ikke nddvendigvis slar
ut i markedet pa kort sikt, vil avspeile seg i grensekostnadene. Reak-
sjonen behdver antakelig ikke bli den samme for disse tre variablene.
Det vil vaere tilfellet hvis produktfunksjonene er pari-passu for alle
tre variablene, og da vil grensekostnadene vaere konstante. Hvis de

tre variablene da ikke forandres samtidig relativt like mye, fas utvil-
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kirlig en ultra-passu lov reaksjon, og man vil vente stigende grense-
kostnader av den grunn. Det eksisterer imidlertid et forbehold, men
det forutsetter at anleggene hadde ultra passu tilpassing innen forand-
ringen kom og at forandringen innebaerer en utnyttelse av stordriftsfor-
deler fram til et pari-passu punkt.

Tilbudsfunksjonen for produksjonsomraddet er selvsagt ikke av-
hengig bare av de eksisterende enhetenes grensekostnader, men ogsd i
hoy grad av de totale transaksjonskostnadene for enmheter som etableres.
Man kan derfor si at tilbudsfunksjonen for produktomradet egentlig byg-
ger pa to ytterlighetsgrensekostnader, nemlig pd den ene siden grense-
kostnadene for den minst effektive enheten og grensekostnadene for den
som etablerer sist. Dette resonnementet lederover til en vurdering av
den tekniske utviklingen og i hvilken grad denne har pévirket transak-
sjonskostnadene over tiden opp til den periode som betraktes. En arlig
senkning av disse som eventuelt bare kommer fram gjennom etableringer,
vil jo gi en fordeling for grensekostnadene i produksjonsomrddet. Den-
ne fordelingen som vi vil anta eksisterer, kan forklare den samtidige
forekomsten av produksjonsenheter som skiller seg sterkt fra hverandre
med hensyn til alder og som man ville vente ogsd gjor det med hensyn til
grensekostnader. Dette modellresonnementet har mye til felles med det
som Salten (1965) forer, men skiller seg fra dette pd en mite som er
vesentlig. Salter antar at den etablerende enheten som altsd represen-
terer den mest effektive teknikken, far en optimal kapasitetsutnyttelse
allerede fra starten og at demne enhetens kapasitetstilskudd i markedet
bestemmer grensen for de produserende og ikke produserende enheter.
Dette synes ikke urimelig for industriforetak, men kan antakelig ikke
uten videre overfores pi 4pen tjenesteproduksjon. Hvis man for denne
antar at enhetene som etablerer, etablerer med et produksjonsomfang som
er lavere enn det langsiktig optimale, vil grensekostnadene rimeligvis
ogsda vaere hdyere enn i optimalpunktet. For etablerende enheter er det
den totale grensekostnaden som er relevant, og vi antar at en enhet vil
apne for transaksjonsproduksjon ndr de totale grensekostnadene vil vae-
re lik en oppfattet transaksjonspris. Det vil ogsd vaere tilfellet for
eldre produksjonsenheter, men i samsvar med teorien er det de variable
grensekostnadene som er relevante da. Dermed bestemmes tilbudet i pro-
duksjonsomradet av spennet i grensekostnader der to slags grensekostna-

der gjor seg gjeldende, og dels av takten i den tekniske utviklingen
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som senker transaksjonskostnadene og av den etterspdrselstilvekst som
kommer de etablerende enhetene til del i periodene etter etableringen.!

Ser vi et produksjonsomrade, POi, kan dette defineres som et sub-
sett i markedets totale varesett, XD, slik at

D_ DD D D B
X7 = XgMGN. . NXSN. LA (3-1)

Dette er en inndeling av markedet som sammenfaller med de varer som inn-
gdr 1 respektive produksjonsomrdders sortiment. Inndelingen er ikke
gitt en gang for alle, men bestemt av Skonomiske og andre faktorer.?
Hensikten med inndelingen er & kumne betrakte hvert produksjonsomrade

som uavhengig av andre i analyseperioden.®

Den mangfoldighet som karak-
teriserer de fleste produksjonsomrdder, mid kunne forklares i Skonomisk-
teoretiske termer, og antakelsen om uavhengighet gir grunnlag for be-
stemmelse av en entydig etterspdrselsfunksjon for respektive produksjons-
omrade.

Sambandet mellom etterspdrselen og tilbudet er nd ikke s& enkelt
som i situasjonen for det enkelte produksjonsanlegget. Transaksjonset-
tersporselen for et produksjonsomrédde er antatt avhengig av omrddets
struktur. Med identiske produkter (transaksjoner) er transaksjonsetter-
spdrselen ogsd bestemt av antallet produksionsenheter og dette er be-
stemt av de konkurransevilkdr som gjelder. Produksjonsomrddet vil ha
det antall enheter som pd lang sikt gir foretak og produksjonsfaktorer
milsettingsoppfyllelse uttrykt i alternativkostnadstermer.® Normalt
forutsetter dette perfekte produktmarkeder og en produktfunksjon for

! Bestemmelsesfaktorene i de eldre enhetenes grensekostnader

diskuteres videre i kapitel 7.

2 Copeland (1924) skapte den tradisjonelle inndelingen av omset-
ningen i "convenience goods", "shopping goods' og "speciality goods'".
Denne inndelingen er etterspdrselsvaneorientert uten forbindelse med
produksjonsstrukturen. Kihlatedt (1961) ordnet omsetningen ut ifra sor—
timentet, men uten forbindelse til transaksjonsstrukturen. NAX (1932)
lanserte en generell inndeling av detaljhandelsmarkeder, men heller ik-—
ke denne tar mye hensyn til transaksjonsproblemene.

* Bt studium av avhengigheten mellom produksjonsomradene, eksem—
pelvis innsatt 1 en Markoff-modell for undersdkelse av konvergeringsten—
denser og langsiktig likevekt, er et amnef problem.

Problem oppstar ndr foretakene og faktorinmnsene har ulike opp—
fatninger om alternativkostnaden og disse dessuten avviker fra virkeli-
ge alternativkostnader.
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produksjonsomrédet som er homogen av forste grad. Alt annet like leder
da en etterspdrselsdkning 1 Q til en relativt sett like stor Skning 1
antallet produksjonsenheter.1 Har produksjonsanleggene stordriftsfor-
deler, vil antallsutviklingen vaere "bounded''.? Stordriftsformene inne-
baerer normalt at de gjennomsnittlige enhetskostnadene synker, d.v.s.

at transaksjonskostnadene synker for standardisert transaksjon. Nir
dette fir sld igjennom i produktprisene, er imidlertid produktet ikke
lenger en standardisert transaksjon. Arsaken til dette er at detaljhan-
delsmarkedet og de produksjonsomrdder vi betrakter, utgjér et lukket
system organisasjonsmessigt sett. Effektene av skalafordelene mé fang-
es opp innenfor systemet og den langsiktige effekten er et minsket an-
tall produksjonsenheter som g6xste effekt. Dette pavirker i seg selv
transaksjonsetterspdrselen og det etterspurte produktet forandres.

For & forenkle dette antar vi at transaksjonsetterspdrselen ved gitt
varekvantun kan beskrives med transaksjonens gjennomsnitt og varians.
Sammenhengen er vist i figur 3.1. Alle de tre stdrrelsene i figuren, Q
som er den omsatte varemengden i transaksjonene, q som er transaksjons-
stérrelsen og Vq dens varians, hOrer intimt sammen med produksjonsstruk-
turen og tilbudet.

En gitt omsetningsmengde kan fordeles pd et strre eller mindre
antall transaksjoner alt etter hvilken transaksjonsstérrelse, g, som
etterspdrres. Anta at husholdningene etterspdr mengden S1 som karakte-
riseres av gjennomsnittet q; og variansen Vq. Dette gir produksjons-
mengden Q . I likevekt fordeles denne produksjonsmengden pd produk-
sjonsenhetene F slik at disse har Q/F hver. Poenget er nd at produkt-
funksjonen for alle F er identisk og hver produksjonsenhet aksepterer
derfor en etterspdrsel etter transaksjoner som karakteriseres av q, og
Vq.

Her vil vi f6ye til en kommentar om sambandet mellom variansen
og antallet produksjonsenheter og om sambandet mellom produksjonen, Q,
og antallet produksjonsenheter. Helt allment venter man at en produk-

Vi ser bort fra heltallsproblemet.

Det forutsettes at hvert eksisterende anlegg har optimal ka-
pasitetsutnyttelse. I detaljhandelen er den faktiske kapasitetsutnyt-
telsen vanskelig & kontrollere og dette er en av &rsakene til at fore-
tak antakelig sdker organisasjonsformer for omsetningen som minimerer
kostnadene for avuikelser fra et forventet og optimalt produksjonsomfang.
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sjonsdkning gir muligheter for flere anlegg, og i visse tilfeller ven-
ter man at antallet dker proporsjonelt. Det er nar skalafordeler fins
at antallet tker mindre. Dette anser vi imidlertid vaere avhengig av
sambandet mellom antallet enheter og variansen. En stor varians for
transaksjonsstérrelsen innebaerer at detaljhandelsenheten klarer store
og smi transaksjoner uten at dette leder til bortfall av inntekter som
enheten hadde kunnet minske gjennom valg av annen produktfunksjon. En-
heten mi med andre ord vaere betydelig mer fleksibel i behandlingen av
transaksjonene ndr den ikke kan beddmme og ta hensyn til spesielle sto-
re transaksjoner. Omvendt er det ndr variansen er liten (eller lik
null). Dermed synes det rimelig & anta at nir en gitt produksjonsmeng-
de fordeles pd et stort antall enheter i det produksjonsomrade i de-
taljhandelen som vi betrakter, sd vil variansen nettopp vaere liten.

Et annet enda lavere gjennomsnitt for transaksjonsstdrrelsen,
gitt Sy, hadde samtidig forandret etterspdrselen for produksjonsgrup-
pen. Dette kunne i og for seg ha utgjort en forutsetning for flere
produksjonsanlegg, men sambandet er ikke entydig.®

Vi har tidligere funnet det rimelig at en inntektsékning som led-
er til 8kt etterspdrsel i produksjonsomradet, ogséd pdvirker transak-
sjonsstorrelsen. I figuren 3.1 er dette markert med B og gjenmomsnit-
tet q,. Det er nd verdt & legge merke til at en proporsjonal Skning i
transaksjonsstdrrelsen hadde gitt den transaksjonsstdrrelsen som svarer
til B'. I B' er produksjonsmengden Q storre enn i A. Denne situasjo-
nen paminner nd mye om behandlingen av s&kalte mindreverdige varer i
ettersporselsteorien, i det analogien er at etterspdrselen etter trans-
aksjoner, Q, minsker mens den etterspurte varemengden Sker. Forskjel-
len er imidlertid den at i det ene tilfellet, Sl’ etterspdrres transak-
sjoner som har gjennomsnitt q; og varians Vql og 1 det andre tilfellet
q, og qu.
ler ikke samme produkt som skal produseres i transaksjoner. Dette gjel-

Det er séledes ikke samme produkt som etterspdrres og hel-

der under den forutsetningen at enhetene ikke kan f4 optimal tilpassing

uten hensyn til gjennomsnittstransaksjonen og variansen.

! Dette sambandet framgdr indirekte hos Galbraith £ Holton
(1955) som fant flere og mindre butikker i strtk med lav inntekt og
faerre, men stdrre butikker 1 strdk med hdy inntekt.
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Vi antar at det er f8rst og fremst variansen som bidrar til for-
andringer i betingelser for foretak som har produksjon av denne typen
transaksjoner. En gradvis forandring i denne gir képroblemer og inn-
tektsbortfall pd grunn av tomme lager ndr produksjonsenhetene ikke kan
tilpasse seg ex post. Dermed vil enhetene i produksjonsomréddet etter
en tid ikke lenger tilby og produsere identiske transaksjoner hvis de
har ulike tilpassingsmuligheter. Resultatet er at tilbudet blir hete-
rogent, men ikke gjennom bevisst differensiering fra selgernes side,
men pd grunn av teknisk-8konomiske vanskeligheter i1 ex post tilpassing.
Hele dette resonnementet bygger pd at produksjonsinnsats i transaksjo-
ner er perfekt korrelert med transaksjonenes stdrrelse. Avvikelser fra
dette slik at effekter av skalafordeler i transaksjonsproduksjonen far
sld igjennom i prisene - som vi har forutsatt konstante - vil bare for-
sterke differensieringen. Da fir vi ikke bare en effekt i transaksjons-
storrelsen via husholdningenes alternativverdi som stiger fordi inntek-
ten gjor det, men ogsé en pris- og inntektseffekt som kan forsterke
husholdningenes etterspdrselskift til fordel for de anlegg som klarer
variansen for q.

I figur 3.1 er det bare lagt inn en kurve for q og V_. En utvi-
delse av produksjonsomradets varesett, XD, kan belyses pa sgmme mite,
nemlig ved 4 gi kurven et skift til venstre. Okningen i varesettet &k-
er rimeligvis variansen for transaksjonene selv om gjennomsnittet pavir-
kes i mindre grad. Forandringer i varesettet kan neppe diskuteres iso-
lert fra inntekts- og etterspdrselsdkninger og en utvidet analyse kan
ikke diskutere problemet uten hensyn til andre produksjonsomrdder.® En
dkning av varesettet i ett omrade, kan berdre andre produksjonsomrader

som dermed kan fd oppleve et negativt skift i etterspdrselskurven.

3.4 Produksjon og tilbud i markedet

Forutsetningen om at tilbudet i markedet er lik summen av tilbu-

det fra et sett uavhengige produksjonsomréder, kan vanskelig oppretthol-

! 1 diskusjonen her har vi forutsatt at kovariansen er 1ik null

overalt mellom produksjonsomidder. VAr konklusjon om det differensier—
te tilbudet innebaerer at enheter som avgir etterspdrsel og dermed pro-
duksjon til andre, har en negativ kovarians.



71

des p4 lang sikt. Dermed er etterspdrselen og omsetningen for et gitt
produksjonsomréde, PO, , avhengig av tilbudsstrukturen for 6vrige pro-

duksjonsomrader. Grensene mellom produksjonsomrdder i omsetningen vil
derfor egentlig uttrykke arbeidsfordelingen til enhver tid. En forkla-
ring av markedets langsiktige transaksjonstilbud krever dermed ogsa en

funksjon for omfordelingen av etterspdrselen.

3.5 En modell for detaljhandelsmarkedet

Detaljhandelsmarkedet, M;, og hvert submarked i dette, produk-
sjonsomrddene, er & betrakte som komplekse system.! Vi har sett at be-
tydelige problemer gjér seg gjeldende for bestemmelsen av avgrensninger
og relasjon pd hvert niva. De nivder vi har diskutert, er husholdning-
en, produksjonsanlegget (som i det alt vesentlige er forutsatt identisk
med foretaket), produksjonsomradet og til sist selve markedet. Det
egentlig interessante med en markedsanalyse, representeres av det &kono-
miske organisasjonsproblemet: Hvilken organisering av ressurskrevende
aktiviteter er mest effektiv sett i relasjon til en malsetting for de-
taljhandelsomsetningen? Et svar pd dette spdrsmidlet innebaerer ogsa at
16sningen - om en slik eksisterer - ogsd gir informasjon om den optima-
le forandringsgraden i organiseringen med hensyn tatt til partenes mal-
settinger. Disse er nodvendigvis ikke like, og folgelig eksisterer der
heller ingen entydig malsetting for detaljhandelsomsetningen. Omset-
ningen pd et detaljhandelsmarked er derfor et kompromiss med partenes
milsettinger og Okonomiske betydelse som vekter.

De komplikasjoner som milsettingsproblematikken innebaerer, for-
utsettes & l6se seg selv i et desentralisert Skonomisk system uansett

hvilke styrkeforhold som réder.?

! Katz & Kahn (1966), ch. 2. FEn konsentrasjon om detaljhande-
len som Gkonomisk foreteelse utelukker av flere grunner at hensyn tas
til forhold som ikke betraktes som direkte relevante. Man kan ikke se
bort fra at detaljhandel i sterk grad er preget av "human input' i bade
etterspdrsel og tilbud. En begrensning til vurderingen av dette syste-—
mets output bare i Sknomiske termer, kan innebaere risiko for undervur-
dering av systemets relle '"social output'.

Indeterminans r&der i fdtallsmarkeder, men selv der kan parte-
ne péd en rasjonell mdte 18se problemene gjennom avtaler, sidebetalinger
o.1. Se Shubik (1959) og Munthe (1961).
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Et detaljhandelsmarked er i sterkt forenklet versjon en form for orga-
nisering av effektiv overféring av varer (i XD) i transaksjoner fra pro-
duksjonsanlegg for slike og til terminaler. Vi har kallet disse termi-
nalene for husholdninger. I og med at det dreier seg om en Skonomisk
organisasjon, vil vi ogsé kunne forenkle mye av den diskusjon vi har
fort - der vi har lagt atskillig vekt pd & diskutere strukturelle og
halvdynamiske forhold - med & beskrive detaljfhandelsproduksjonen for
markedet slik:!

Q = AL%P (3-2)
Q = transaksjonsmengden; q er gitt
L = arbeidsinnsatsen
K = kapitalinnsatsen
a, B = er konstanter - grenseelastisiteter og A

er en konstant. (a +8 ) =1, o < 1.

Vi antar at alle Okonomiske enheter i transaksjonsproduksjonen har vinst
maksimering som midlsetting og at alternativvurderinger er identiske samt
at perfekt konkurranse rdder i alle markeder ogsd for foretaksledning.
Der er bare ett produksjonsomrdde i markedet og alle produserer samme
identiske transaksjonstype fra gitt varesett XD med konstant varemengde
(egentlig proporsjonal med detaljhandelens innsats) pr. transaksjon.
Varene kan dermed elimineres fra resonnementet inntil videre.

Et n8dvendig vilkdr for vinstmaksimering i hver enhet er at

= =0; 1 er totalvinsten (3-3)

ndr det forutsettes at prisene er gitte og at K er gitt.? Vi har da

n=pQ - wL (3-4)
p = transaksjonsprisen (ekslusive varenes
priser)

w = pris pr. enhet arbeidsinnsats (kostnad).

Bergsthom (1967) har influert denne utviklingen.
K er kapitalinnsatsen som kan tenkes & utgjdre en lineaer kom-
binasjon av lager, lokaler, innredning o.s.v.
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Fra (3-2) kan vi 16se ut L og innsatt i (3-4) fés
1 = po-w (oo (3-5)

Vi antar at foretakenes kapital er en gitt storrelse til enhver tid og
at bare raten kan forandres Oyeblikkelig. Denne antakelsen er av stor
betydelse som vi senere skal fa se, og innebaerer egentlig i praktisk
henseende at ny kapital kommer inn i markedets produktfunksjon via nye
anlegg. Fra (3-3) og (3-5) far vi nd tilbudsfunksjonen for standardi-

serte transaksjoner

Q= Al/(l—a)K(%B)a(l—a) (3-6)
der kapitalinnsatsen og arbeidslémnen er de egentlige bestemmende va-
riablene for tilbudet. Dette reiser spdrsmidlet om en investeringsfunk-
sjon, og i likhet med Bengstrom (1967) lar vi hdyresiden i

dK/dt = 1 1og(r——gK—K) (3-7)

lanerenten

]

T

Py = pris pr. enhet kapitalinnsats

representere foretakenes reaksjonsfunksjon for kapitalen. P& samme ma-
te som tilbudsstrukturen forenkles, antar vi at transaksjonsetterspdrse-
len kan skrives

QH _ BGEp_ewe-E (3-8)

G

er egentlig husholdningenes godeproduksjon og
ifélge var teori bestemmer denne transaksjons-
etterspdrselen i markedet. (En alternativ og
tradisjonell tolkning er at G er identisk med
eller perfekt korrelert med den disponible
inntekten. )

p = transaksjonsprisen (standardtransaksjon)

W = er alternativverdien for husholdningene (tid-
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ligere benevnt W), (En alternativ tolkning
er at W er prisene pd andre innsatsvarer i G.)

E, e og B er positive konstanter, d.v.s. E og e

er elastisiteter.

I modellen for markedet mangler nd en mekanisme for pristilpassing.

Anta forst at denne kan skrives

It

H
dp/dt = ylog(l + QQﬂ) (3-9)

yiog(Q/Q

Y = en positiv konstant.

I (3-24) antas det at sélenge etterspdrselsplaner og tilbudsplaner stem-
mer overens med utfallene, forandres ikke transaksjonsprisen. At QH > Q
innebaerer at transaksjonsetterspdrselen er stérre enn produksjonen
hvilket gir en proporsjonell prisckning. Normalt er modellforutset-
ningen om transaksjonen ikke oppfylt og i markedet vil man derfor anta-
kelig ha QH > Q for visse typer av transaksjoner som dermed kan holde
priser (og detaljhandelsmarginaler oppe), og omvendt fortegn i andre
transaksjonssammenheng dog uten at dette alltid leder til prissenkning
pa grunn av tilpassing Fil faktorprisékninger.1

Fra likningene (3-2), (3-4), (3-%), (3-6), (3-7) (3-8) og (3-9)
f&s nd i prinsipp en modell som bestemmer Q, QH, L, K og p samt I for an-
tatte skift i de eksogene variablene som i dette tilfellet er faktor-
prisene og G samt W. En implisitt forutsetning er at faktormarkedene
er perfekte. Produktfunksjonen, (3-2), har i pari-passu tilfellet ikke

optimumsforldp, og vinsten (elerinntekten) er da rett og slett
I =ppQ, 8 = (1-a). (3-10)

i det vi forutsetter at vareinnsatsen og detaljhandelens innsats pr.

transaksjon er proporsjonelle med transaksjonsstorrelsen og at varene

! At tilbudet er stdrre enn etterspdrselen, kan tenkes & gjelde

i kapitalvaresektoren i visse perioder.
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derfor kan elimineres fra modellen. Pari-passu forutsetningen innebae-
rer at tilbud og vinst er "unbounded". Omsetningen kan bli s stor som
helst hvilket ogsa er tilfellet med bruttovinsten II. I og med at de-
taljhandelsmarkedet er gitt med hensyn til antall husholdninger og inn-
tekter, er etterspdrselen ogsd gitt i markedet nar det gjelder varer,

DIX) € DO, (3-11)

D(X) = vareetterspdrselen i markedet (fés ved
summering av alle varemengder i transak-

sjonene).

1 var diskusjon er (3-11) ikke innfdrt fordi vi har antatt at restriksjo-
nen ikke er aktiv.'

Vi har nd tilstrekkelig informasjon for & f& fram et sett 1lik-
ninger der de avhengige variablene er funksjoner av koeffisienter og
eksogene variable.? I stedet for & ta med denne utviklingen, unders®-
kes her bare fortegnene pad partielle deriverte.

Da fas

8Q/sw < 0 (3-12)
9Q/3k < 0, k = kapitalkostnad pr. enhet. (3-13)
8Q/9G > 0 (3-14)
3K/8k < 0 (3-15)
3K/3G > 0 (3-16)
3L/ow < 0 (3-17)
3L/3G > 0 (3-18)

! I markedet fins der egentlig to etterspdrselsfunksjoner, nem-

lig D(X) som er den tradisjonelle etterspdrselsfunksjonen, og D(Q) - el-
ler bare Q" - som er etterspdrselsfunksjonen for transaksjonene der va-
rene innglr.

2 Systemet utvikles med hjelp av (3-2), (3-6) og (3-9).
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3Q/aw 5 0 (3-19)
9K/3w 5 0 (3-20)
aL/3w 5 0 (3-21)
oK/aw 5 0 (3-22)
aL/sk 5 0. (3-23)

Fortegnet for (3-19), (3-20) og (3-21) relaterer detalfhandelsproduksfo-
nen til andre omraders prisutvikling og slik som etterspdrselsfunksjo-
nen (3-8) ble utformet, blir fortegnet + ndr priselastisitetens tall-
verdi er stdrre enn tallverdien for godeelastisiteten. Da foreligger
forutsetninger for produksjonsokning, ellers vil produksjonen minske -
fordi etterspdrselen minsker! Arsaken til at fortegnene for (3-22) og
(3-23) ikke kan bestemmes, forklares av at det ikke er mulig & beddmme
hvilken effekt som veier mest, skalaeffekten eller substitusjonseffek-
ten. Dersom K/L er og forblir konstant, vil en dkning i w alt annet
likt, minske X, men forandres K/L, kan 3K/3w > 0. Kapital-arbeidsraten
i likevekt bestemmes jo av grenseelastisitetene og prisforholdet for

faktorene,

K/L = gw/ak (3-24)
d.v.s.

aK/BL = w/k. (3-25)

Dette immebaerer at kapital-arbeidsraten er utslagsgivende for de gjen-

nomsnittlige transaksjonskostnadene. Dette framgir av

a
]

L + kK)/Q (3-26)
(w + K(K/L))/A(K/L)P

1

@mhmﬁﬂitmhﬁmmxﬁrtﬂp%sh@axﬁmIULerommmlf En konklu-

Da er transaksjonsprisen ogsd lik transaksjonskostnaden.
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sjon som dette leder til er naturligvis at forandring i kapital-arbeids-
raten er en nddvendig forutsetning for at detaljhandelsmarkedet skal
kumne produsere transaksjoner til laveste mulige enhetskostnad.

1 demne modellen er det tatt en lang rekke forenklende forutset-
ninger, og dette er en mangel, for man kan godt tenke seg at nddvendig-
heten i forandringen av K/L kan elimineres pd en rekke miter. Dette
skjer ogsd 1 virkeligheten hvilket viser at modellen har en begrenset
forklaringsevne. Nér virkeligheten oppviser andre former for tilpass-
ing enn via K/L s sier jo det i og for seg ingenting om at slike til-

passinger er mer effektive enn den som f&lger av var enkle modell.
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KAPITEL 4 ETTERSPORSEL OG PRODUKSJON FOR ET SETT AV MARKEDER

4.1 Innledning

I foregdende kapitel ble grunnlaget lagt for en analyse av de-
taljhandelsmarkeder. Vi understkte bestemmelsesfaktorene for etterspdr-
sel og tilbud av transaksjoner for komponenttyper pé et detaljhandels-
marked og kom fram til en enkel modell for hele markedet. Et lands &ko-
nomi bestdr som regel av et sett detaljhandelsmarkeder og i var disku-
sjon har vi konsentrert oss om ett slikt marked uten hensyn til de ov-
rige. Det modellresomnement vi fSrte for markedet, gjelder dessuten i
sin abstrakte form for hele markedets omsetningsproduksjon sdvel som for
hvert enkelt produksjonsomrdde. Det er sdledes to problemer som er eli-
minerte gjennom valget av forutsetninger, nemlig avhengigheten mellom
markeder og avhengigheten mellom produksjonsomrdder i hvert detaljhan-
delsmarked. Det er ikke urimelig & forestille seg at et detaljhandels-
markeds tilvekst mi skje pd et amnet markeds bekostning og at et produk-
sjonsomrade avgir omsetning til et amnet som foretrekkes av hushold-
ningene. I begge tilfeller kan problemet ses som et produksjonsforde-
lingsproblem. I denne rapporten er det imidlertid ikke mulig & behand-
le dette kompliserte forholdet, som er et totalproblem. Blant annet
fordi partielle analyser kan betraktes som nddvendige i utviklingen av
en totalmodell for markedene, kommer vi i dette kapitlet til & begrense
diskusjonen til det som er relevant for partialanalysen. Som forutset-
ninger inngdr da at de markeder vi studerer, er gjensidig uavhengige i
detaljhandelsomsetningen. Dette utelukker ikke avhengighet i andre hen-
seende, men slike inngdr ikke i problemet. Denne forutsetningen om uav-
hengighet er nddvendig for den estimering som skjer senere.

Nar det gjelder hvert enkelt marked som inngdr i den komparative
analysen, er det ikke like rimelig & forutsette intrauavhengighet. Av-
hengigheten i selve markedet gjor seg gjeldende i to retninger, nemlig
i forholdet mellom produksjonsomrddene og mellom produksjonsenhetene i
hvert produksjonsomrédde. Mens transaksjonselastisiteten kan anses 1lik
null mellom markeder, vil forskjellige transaksjonselastisiteter i to
ellers like markeder pavirke bade produksjonsomréder og enhetene innen-

for hvert av disse. Dersom tilbudet av arbeidskraft er forskjellig til
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en gitt pris i ellers like markeder, pavirker dette ogsd produksjonsom-
radet innenifra og dermed ogsa forholdet mellom produksjonsomradene.

Av saerlig stor interesse er slike forhold som er betinget av de-
taljhandelsmarkedenes stdrrelse. Nir settet av produksjonsomrdder be-
traktes som gitt i alle detaljhandelsmarkeder, s er det viktig for ut-
viklingen i alle de effektivitetsdimensjoner man velger for settet av
markeder at forutsetningene er like for reaksjon pd de forandringer som
for foretakene og husholdningene i omsetningen betraktes som eksogene.®
Dersom forutsetningene for foretakene i store markeder er slike at disse
bare kan produsere 16nnsomt 1 store kapitalintensive anlegg, mens dette
ikke gjelder i smd markeder, vil eksempelvis bade gjennomsnittsproduk-
tivitetenes niva og forandring bli ulike. I denne rapporten er det
framfor alt dette problemet som behandles, mens forholdet mellom produk-
sjonsomrader og produksjonsenheter i det enkelte marked, kommer i bak-

grunnen.

4.2 Markedenes storrelsesfordeling

Med omsetningen som stdrrelsesmil for detaljhandelsmarkeder vil
man f& en frekvensfordeling som er typisk for omrdder der sosiale mar-
kedsmekanismer har fatt virke i lang tid. Omsetningen vil jo vaere be-
stemt av husholdningsantallet og med noenlunde like imntekter og priser,
vil forandringene i befolkning utgjére den viktigste bestemmelsesfakto-
ren for detaljhandelsomsetningen. For byer, milt med befolkningsvaria-
belen, har man bade kunnet observere typiske hdyreskjeve fordelinger
og stabilitet i disse.® Det er selvsagt dette forholdet som ligger til
grunn for den markedsinndeling som denne rapporten bygger pd. Stabili-
tet er imidlertid ikke noe absolutt, men avhenger her av nivaet i om-
setningshierarkiet. Velges en uttommende inndeling av et lands detalj-
handelsmarkeder, vil denne skje etter uavhengighetskriteriet, d.v.s.

kryssettersporselselastisiteten for omsetning forutsettes & vaere lik

Se diskusjonen om den fortsatte utviklingen i1 kapitel 14.

De variable som er eksogene i en modelldiskusjon av den fore-
liggende typen (positiv) behdver ikke vaere det i normativ analyse.

Se Simon (1957), ch. 9. De hdyreskjeve fordelingenes teori
og bruk i Sknomiske sammenhenger er behandlet av Alfchison & Brown
(1957). Se figur 6-5.
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null for alle mulige par av markeder. Betrakter man derimot en forde-
ling av delmarkeder fra det nevnte settet, behdver stabiliteten ikke
nédvendigvis bli like stor, for delmarkedene kan absorbere eller gi fra
seg omsetning til resten av markedet. Likedan er forholdet for hvert
enkelt produksjonsomréde: Stabiliteten i de hdyreskjeve fordelingene
er som regel mindre jo lenger ned i hierarkiet man kommer.'

Enten vi nd betrakter detaljhandelsmarkedet som helhet eller hvert
enkelt produksjonsomrdde, vil markedets storrelse bare ha interesse nar
stérrelsen i seg selv pavirker organiseringen av omsetningsproduksjonen.
Denne er betinget av etterspdrsels- og tilbudsfunksjoner og i den ut-
strekning disse varierer systematisk med markedsstérrelsen, vil trans-
aksjonsproduksjonen ikke vaere korrelert med omsetningen. P& forhind
kan man imidlertid ikke ta for gitt at markedssttrrelsen gir ulike for-
utsetninger for omsetningsproduksjonen slik at store markeder har skala-
fordeler. 1 praktisk analyse er imidlertid effekten av stdrrelsesvaria-
belen ikke lett & isolere ikke minst pd grunn av at substitusjonseffek-
ter og skalaeffekter er s& vanskelige & holde fra hverandre.” Problemet
er imidlertid s& betydelsesfullt at vi ikke kan g forbi det selv ﬁed

de forutsetninger som er valgt.

4.3 Analysens utgangspunkt

For de markeder som inngdr i settet av detaljhandelsmarkeder, M,

velges folgende forutsetninger:®

1. Etterspdrselsfunksjonene er like i alle markeder og skiller
seg fra hverandre bare med en skalafaktor.

2. Produktfunksjonene er like, og i alle markeder er produkt-
funksjonen homogen av fOrste grad.

3. Faktorprisene er like i alle markeder.

4. Malsettingene for foretakene er like i alle markeder og er
vinstmaksimering i neoklassisk bemerkelse. Milsettingene er
lokalt betingede.

Dette er vist for et distribusjonssystem, Skdr (1964).

Se Salten (1966).

Det er likevektsmodellen fra foregiende kapitel som er postu-
lert for alle markeder i settet. Modellen er ikke gjengitt fullstendig
her, og det vises derfor til kapitel 3.

w N
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5. Adferdsantakelsene ellers i markedet er de som vanligvis for-

bindes med perfekt konkurranse.
Disse forutsetningene impliserer at

1. Produktet er identisk innenfor hvert marked og i alle marke-
der. Varer etterspdrres i transaksjoner - som jo er det
egentlige produktet - pa samme mite i alle markeder og utbu-
det har innrettet seg pd samme mite.

2. Likevektsegenskapene vil vaere like i1 alle markeder sett un~-
der ett. Dette krever i og for seg ikke at alle produksjons-
enheter 1 hvert marked skal ha identiske produksjonstilpas-
singer.

3. I likevekt rdder like priser i alle markeder, d.v.s. transak-
sjonsprisen som er sammensatt av detaljhandelens varepriser
og husholdningenes oppoffringer vurdert til deres alternativ-
kostnad, er den samme i alle markeder forutsatt at varemeng-

dene i transaksjonene er like ogsa.

At madlsettningene er lokalt i motsetning til globalt betingede,
har med ressursenes bevegelighet 4 gjdre. I detaljhandelssammenheng er
det et spdrsmidl om hvordan etableringer kommer istand og om den &kono-
miske kontrollen av detaljhandelens produksjonsstruktur ligger utenfor
markedet m og i markedet m, . Er milsettningen lokalt betinget vil al-
ternativkostnaden i markedet m pivirke utbudet.! Her forutsettes det
at malsetningene er lokalt betingede, men samtidig like i alle markeder.

Tilsammen betyr forutsetningene at markedene vil reagere likt pa
homogene smi sjokk i de variable som inngdr i modellresonnementet som
data. I antakelsene ligger at alle sett av mialfunksjoner, transforma-
sjonsfunksjoner (produktfunksjoner i husholdningene og i detaljhandels-
enhetene) og ressursforhold (identiske restriksjonsbetingelser) oppfyl-

ler generelle likevektsbetingelser.? Hvis man ser bort fra at selv smi

' Det er vanskelig & beddmme betydelsen av dette, for i en si-

tuasjon der et globalt virkende foretak Snsker & utnytte skalafprdeler

i andre deler av foretaket, kan det vaere villig & etablere seg pé et
detaljhandelsmarked trass i at dette ikke ville ha skjedd om etablering-
en sds som en isolert foreteelse.

2 Om relevante betingelser, se forrige kapitel og ellers om
Kuhn-Tucker-betingelsene i Naylor & Vernon (1969). Se ogsd Baumol (1962)
s. 122-3 samt Samuelson (1963) s. 262-3 angdende bakenforliggende stabi-
litetsbetingelser.



—

83

homogene sjokk kan utldse differensiering mellom markeder pd den miten
at absolutte markedsforskjeller gir forskjellige absolutte etterspdr-
selsckninger ved like relative tilvekster hvilket kan pavirke etable-
ringsraten, s& er det nettopp ikke-homogene sjokk som har betydelse.
Tilpassingene behdver da ikke bli de samme i alle markeder.
Utgangspunktet for analysen - som skjer i form av parvise sammen-
likninger av markeder - tas folgelig i en etterspdrsels- og produktfunk-
sjon som begge er homogene av forste grad. Det er uten videre gitt at
en slik modell ikke kan ligge til grunn for prediksjon. Hverken etter-
sporselsforhold eller produksjonsforhold er i virkeligheten sd homogene
hver for seg at modellforutsetningene er oppfylte. Vi skal senere se
at der fins spesielle grumner til & innta et friere utgangspunkt for es-
timeringene. Her tjener modellen som forklaringsinstrument, og da be-
hover modellkravet ikke settes like hdyt. Det vesentlige i denne analy-
sen er at utgangspunktet tas i en likevektssituasjon der det forusettes

at transaksjonsstrukturen er den samme i de markeder som sammenliknes.

4.4 De eksogene variablene for settet av detaljhandelsmarkeder!

De eksogene variablene for tilbudet p& detaljhandelsmarkedene
finnes i etterspdrselsfunksjonen for transaksjoner (og varene som inn-
gdr i dem), i tilbudsfunksjonen for produksjonsfaktorer, i varetilbudet
fra produsenter og endelig i den tekniske utviklingen.

Nar et gitt marked analyseres, er det ikke like nddvendig & ta
hensyn til husholdningenes fordeling i markedet som tilfellet er for
flere markeder. Husholdningstettheten i markedene vil kunne pdvirke
bade etterspdrselen - hvis vurderingen av tidsinnsatsen i transaksjons-
sammenhenger - og tilbudet. Alt annet like vil man vente at en tkning
i tettheten pavirker transaksjonsstdrrelse og lagerfordelinger for hus-
holdninger og detaljhandel negativt.? Tettheten bestemmer i hdy grad
hvilken teknikk husholdningene vil bruke i innkjopsarbeidet og hvilke

Alle variablene fins i kapitel 2 og 3.

Transaksjonene er forventningsvis mindre og husholdningenes
lager ogsad mindre ved stdrre tetthet, mens detaljhandelslagrene kan vae-
re stérre eller mindre. Variansen i transaksjonsstdrrelsen og transak-
sjonenes fordeling over produksjonsperioden er bestemmende her.



84

muligheter for forandring (teknisk utvikling) som foreligger. Tetthe-
ten vil dermed kunne pavirke tilbdyeligheten til innfdring av ny tek-
nikk, eksempelvis biltransport av varer. For to markeder som ellers er
like, men som skiller seg med hensyn til tetthet, vil utsiktene til pro-
duktivitetsdkning i detaljhandelen vaere ulike pd grunn av forskjellige
muligheter og tilbdyelighet for innfdring av ny teknikk i transaksjons-
etterspdrselen.

I etterspdrselsfunksjonen inngikk X' som er husholdningenes egne
innsatsfaktorer., Sammensetningen av denne storrelsen vil normalt reflek-
tere husholdningstettheten i markedet ogsd. Hvis forskjell i tetthet
er fulgt av en tilsvarende forskjell i transaksjonsstorrelsen, vil den
totale faktorinnsatsen kunne vaere forskjellig ogsd nir stordriftsfor-
deler utnyttes i transaksjonsproduksjonen. Variasjoner i etterspdrsels-
funksjonen diskuteres i neste avsnitt, og da er utgangspunktet det som
er angitt i 4.3.

I neste avsnitt understkes partielle forandringer i de eksogene
variablene for detaljhandelsmarkeder. Disse forutsettes & vaere like
store. Dette er ikke nddvendigvis det samme som at de er absolutt like
store, for "likheten' gjelder ogsd ndr produktfunksjonene er av pari-
passu karakter. Analysemetoden er hovedsakelig komparativt statisk, og
vi har i denne omgangen ikke villet fOre analysen lenger enn til en dis-

kusjon av kvalitative effekter av sjokk.'®

4.5 Utfall av differensierte sjokk

Forandringer i de variable som her betraktes som eksogene og som
inngdr i etterspdrselen etter transaksjoner, i tilbudet pd produksjons-
faktorer, i varetilbudet og i teknisk utvikling, skjer gradvis og fores
forholdsvis langsomt inn i markedet. Forandringene er i virkeligheten
heller ikke partielle, men fores ut i detaljhandelssystemet pa flere ma-

ter og med stdrre eller mindre ettersleping. De eksogene variablene er

! Uttrykket sjokk i Skonomisk analyse er ofte forbeholdt dyna-

misk analyse. Kuenne (1968), s. 31, sier dog at '"The same method of
shocking the model by changing a datum and observing the qualitative or
quantitative changes that occur in the new equilibrium may be applied
to static models ...".
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jo integrerte utenfor detaljhandelssystemet. Samtidigheten i de ekso-
gene variablene berSres mer utférlig i foélgende avsnitt. Hensikten er
her & understke noen partielle sjokk uten & ta opp den sammenheng som
har utldst sjokkene. Forklaringen til disse - som kan variere over set-
tet av markeder - mid stkes i markedenes allmenne sosiale og Skonomiske
tilvekstmekanismer.

I var modell understkte vi ikke konsekvensene av sjokk i det be-
grensete sett av eksogene variabler som inngikk der. Det er imidlertid
konsekvensene - 1 forste omgang - vi nd legger vekt pa. Konsekvensene
kan naturligvis betraktes som den kvalitative modellens endogene variab-
le. Vi vil imidlertid se at modellen ikke tillater oss & fore diskusjo-
nen over 1 egentlig dynamisk analyse, men leder til hva Safter (1966)
kaller halvdynamisk.

La oss forst betrakte effekten av en partiell forandring i inn-
tekten pr. husholdning i to markeder som ellers er like. I var modell
s1ar inntektsdkningen pa transaksjonsetterspdrselen, men i modellen
forutsattes det at transaksjonen var homogen. Vi har imidlertid tidli-
gere antatt at en inntektsdkning gir et skift i transaksjonsstérrelsen
nir inntektsdkningen er arbeidsbetinget. Bestar inntektsdkningen av
overféringer som ikke binder husholdningens tid, blir skiftet i trans-
aksjonsstérrelsen rimeligvis negativt. Effekten blir naturligvis den
samme nar inntekten holdes konstant, men arbeidstiden minsker. Da kan
transaksjonen minske, men den eksogent bestemte reduksjonen i arbeids-
tid kan ogsé brukes til & tke sdkeradien og dermed aktivisere kryssrela-
sjoner 1 transaksjonsetterspdrselen.

Anta at inntektsSkningen er arbeidsbetinget. Vi har tidligere
kommet fram til at husholdningen vil kunne fordele inntektstkningen pa
godeproduksjonen som kan forandres med hensyn til sammensetning og meng-
de og pé selve produksjonen av godene inklusive transaksjonsetterspdr-
selen. Vi fant at en arbeidsbetinget inntektsdkning rimeligvis pévirker
husholdningens alternativvurdering av tiden og at dette i husholdning-
ens allokeringssituasjon er likeverdig med en forandring i relative pri-
ser. Normalt vil en husholdning bruke forholdsvis mindre tid i transak-
sjonsetterspdrselen ved en slik inntektsdkning. Husholdningene etter-
spdr dermed stdrre transaksjoner, og ndr inntektsdkningen er forskjellig
1 settet av markeder, skiller transaksjonsetterspdrselen seg fra hver-
andre med hensyn til en skiftfaktor.
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Vi kan nd foye til en komplikasjon. Implisitt i var diskusjon
fins en forutsetning om likhet i1 varesettet for markedene. Denne for-
utsetningen muliggjdr overfdring av resonnementet til et tradisjonelt
pris- og kvantumdiagram der varemengden er kvantum. I likevektssitua-
sjonen folger det at prisen er lik grensekostnaden i markedet eller pro-
duksjonsomradet. Dette gjelder for den transaksjonsstorrelse, si a; 5
som husholdningene foretrakk innen inntektsékningen kom. Skiftet fra
den etterspdrselskurven som er betinget av a;» vil vaere nedover i et
tenkt diagram. Tilbudskurvens form vil n& vaere bestemmende for vare-
mengdens forandring og den nye likevektsprisen. Hvis tilbudet er full-
stendig uelastisk vil den spontane konsekvensen bli at den samme vare-
mengden selges til en lavere pris enn tidligere. Dette er antakelig
helt motsatt den effekt man vil vente pa kort sikt. Da vil tilbudet ha
vanskelig for & forandre transaksjonsproduksjonen i samsvar med skiftet
i etterspdrselen, og grensekostnadene vil rimeligvis vaere progressive.
Det prisfall en kning i transaksjonsstérrelsen sdledes skulle kunne le-
de til, er derfor hypotetisk ettersom strukturforandringen er langsom.
Det er egentlig bare ndr tilbudskurven faller fortere enn etterspdrsels-
kurven at den spontane effekten blir bade prissenkning og Sket omsatt
varemengde. Ut fra en gitt situasjon for to markeder, vil folgelig dif-
ferensiert tilvekst f& en tosidig effekt. Den etterspurte varemengden
vil 6ke, men det viktigste her er imidlertid at den vil pdvirke formene
for overfdring av varemengdene fra detaljhandel til husholdningen pd en
mate som er bestemt av forskjellen i tilvekstene. Dette kan imidlertid
ikke framgd av vdr enkle markedsmodell ettersom denne ikke tar hensyn
til skalafordeler ved overgang fra etterspdrsel og produksjon av storre
transaksjoner. En annen konsekvens av en betraktet partiell inntekts-
forandring som forventes & pavirke transaksjonsetterspdrselen, er at
produktet i markedene - transaksjonene - vil bli forskjellig pd lang
sikt hvis den differensierte tilveksttakten holder seg. Dermed er det
ogsd klart at hvis skalafordelene ved transaksjonsstrrelsen ogsd be-
stdr i like stor utstrekning, sd vil den langsiktige utviklingen fore
med seg lavere varepriser nidr det forutsettes at skalafordelene slir
igjennom i disse. Slike skalafordeler kan i sin tur antakelig bare ut-
nyttes i nye anlegg. Karakteristisk for nye anlegg er at kapital-ar-
beidsraten er hoyere enn i gamle anlegg. Dermed er en annen konsekvens
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av differensiert tilvekst at investeringsetterspdrselen blir forskjel-
lig bare av den grunn.

Innen vi betrakter effekter fra faktormarkedene, vil vi med hjelp
av den generelle modellen illustrere effekten av prisforandringer pa
andre varer (og goder) enn de som fds fra detaljhandelsmarkedet. Hvis
husholdningene i hvert marked &nsker & holde nyttenivéet uforandret ved
prisdkning p& andre varer enn detaljhandelsvarene, er selvsagt substi-
tusjonsstrukturen i husholdningenes godeproduksjon bestemmende - nadr det
som her forutsettes at prisforandringene er smi.! En substitusjon i
godeproduksjonen kan med vdre modellforutsetninger bare innebaere at
gitte godemengder produseres pd en amnen mite enn tidligere. Dette kan
i virkeligheten f8 slike uttrykk som at etterspdrselen etter restaurant-
tjenester og liknende arbeidsintensive produkter minsker og substitueres
med varer som anskaffes i detaljhandelen og produseres i husholdningene.
Priseffekten vil f6lgelig kunne Oke etterspdrselen i detaljhandelen.

Anta at to markeder som ellers er like, har ulike tilvekster i
husholdningsantallet. I var modell inngdr ikke dette og modellen bely-
ser bare noe av det som kan forventes som reaksjon ved gitt befolkning
og gitt husholdningsantall. Okning i husholdningsantallet innebaerer
alt annet like at etterspdrsel og godeproduksjon pr. husholdning mins-
ker. I var modell antok vi at husholdningen produserer goder i en pro-
duktfunksjon som har optimumsforlép. Folgelig vil minskningen i hus-
holdningenes stérrelse innebaere effektivitets- og nyttetap - i hvert-
fall i fOorste omgang. Problemet er imidlertid at husholdningens nytte-
funksjon (den gjennomsnittlige) antakelig forandres samtidig samt at
0kning i disponible inntekter er en forutsetning for okningen i hushold-
ningsantallet. Den effekt dette har for transaksjonsetterspdrselen,
bdr vaere klar, nemlig at transaksjonsstdrrelsen minsker og den totale
transaksjonsmengden i markedet Oker (selv om den totale varemengden an-
takelig minsker, c.p., pd grumn av andre utgifters Skning). Med ufor-
andret tilbud og produksjonsstruktur i detaljhandelen er den kortsikti-
ge effekten Skning i grensekostnadene for transaksjonsproduksjonen,

skift i tilbudskurven og hoyere priser. Skiftet i tilbudskurven og

! Med smi prisforandringer forstir vi ogsi langsiktige prisfor-

andringer, og det dreier seg snarere om relative prisforandringer enn
absolutte.
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grensekostnadstkningen har egentlig ingenting med den faktiske produk-
sjonsloven & gjdre. Selv om det for hver verdi av transaksjonsstdrrel-
sen postuleres en pari-passu lov, er det ikke urimelig & anta at over-
gang fra en transaksjonsstérrelse L en annen - enten denne er stdrre
eller mindre - har karakter av ''diseconomies of scale' og dermed er
kostnadsékende.® En helt annen sak, men relevant i sammenhengen, er at
skiftet vil innebaere at ehsisterende foretak mad produsere transaksjo-
ner med feilaktig tilpassing av innsatser. Det gir grunnlag for inve-
stering 1 nye anlegg nir det forutsettes at forandripggn‘kfever bade
forandring i kapital-arbeidsraten (mer kapital) og skaladkning.

Dermed er det rimelig 4 anta at differensiert tilvekst - positiv
eller negativ - fir produksjonstkonomiske konsekvenser ogsd nir det
gjelder husholdningsantallet. I virkeligheten vil effekten pd transak-
sjonsstdrrelsen av en Skning i husholdningsantallet antakelig oppveies
og kanskje mer enn det av en samtidig pagdende teknisk utvikling i hus-
holdningenes produksjon og i detaljhandelens transaksjonsproduksjon.
Okning i husholdningsantallet fdlges for mange markeders vedkommende av
okt befolkning, okt boligbygging og investeringer i detaljhandelsanlegg.
I en slik sammenheng vil minskninger i husholdningenes stirrelse ikke
ha like stor betydelse som i stagnerende markeder.

En sammenfattende konklusjon av demne diskusjonen av partielle
forandringer for etterspdrselssiden, er at slike forandringer pavirker
etterspdrselens varemessige sammensetning og dessuten pdvirkes ettes-
spinselsmiten, d.v.s. transaksjonsetterspdrselen (selv ved gitt og ufor-
andret varesammensetning). Begge deler forandrer etterspdrselsfunksjo-
nen for detaljhandelen, men det er verdt & merke at i tradisjonelle
etterspdrselsanalyser tas det ikke hensyn til transaksjonseffektene.
For strukturforandringene i detaljhandelen er det kanskje disse som pd
lang sikt er mest utslagsgivende.

Den andre klassen av sjokkvariable gjelder utbudet og en tilsva-
rende partiell behandling vil pdvirke det mulige produksjonssettet av
transaksjoner.?

Av interesse er forst forskfellige forandringer i de relative
faktorprisforholdene. Det synes rimelig & velge et tilfelle der rela-

! En forutsetning er at faktorproporsjonene forandres ved slike

overganger.
Se kapitel 3.
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tivprisene beveger seg i samme retning, men med forskjellige utslag.
Med vére modellforutsetninger er produktet £ikt i alle markeder og
sporsmilet er hvilken tilpassing som kan tenkes nir dette kravet - 4om
on Amplisitt og selvfilgelig ellens L produksjonsteorien - oppretthol-
des. Med fullstendig delbarhet i faktorene som er substituerbaré, samt
gitt ettersporsel og produktpriser som ogsd er gitte, kan tilpassingen
skje slik som figur 4.1 viser.

For markedenes tilpassing ex ante er likevektspunktene E; og Ej
identiske. Eventuelle skalaforskjeller er eliminerte fra figuren hvil-
ket er tillatt med de forutsetninger som tatt. Ettersom produktet er
det samme, q = ¥, og den differensierte faktorprisforandringen ikke
fir sld igjemnom til prisene, er etterspdrselen uforandret. Det forut-
settes folgelig at substitusjonen ikke er overt eller pa annen mite for-
andrer eller pavirker tempo og annet i transaksjonsproduksjonen. De nye
likevektspunktene, Ei og Ej, gir forskjellige faktorldsninger noe som
sladr igjennom i de nye gjennomsnittsproduktivitetene, eksemplifisert

med faktoren XZ'

21 2j 2] 2i
1 likevektspunktet er en av betingelsene at forholdet mellom prisene og
grenseproduktivitetene skal vaere like overalt. Med det vilkiret opp-
fylt, er det klart at faktorenes grenseproduktiviteter ogsd vil vaere
forskjellige etter prisforandringen hvilket har konsekvenser av en helt
annen karakter, nemlig for faktorenes relative andeler i produksjonsver-
dien (minus vareverdien). Vi ser at graden av teknisk substitusjon er
avgjdrende for hvorvidt detaljhandelsmarkedene skal klare denne tilpass-
ingen under gjeldende modellvilkar.

Skift i detaljhandelens produksjonsteknikk kan behandles analogt
med faktorprisforandringene, men virkningene er ulike. Forskjellige
ndytrale skift i produktfunksjonene kan enten betraktes som innvinning
av ny kapasitet eller som frigjdrelse av ressurser. I virkeligheten er
det noe vanskelig & forestille seg ndytrale skift, fordi foretakene har
motiver til & sdke etter arbeidsbesparende ny teknikk hvilket imidler-

tid har produktimplikasjoner. Disse motivenes styrke er imidlertid en
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funksjon av de forventninger foretakene har med hensyn til faktorprise-
nes utvikling og dersom disse er forskjellige i markedene, vil innforing-
en av ny teknikk kunne variere. Den nye teknikken i seg selv kan vans-
kelig ses som forskjellig for markedene. Det som er forskjellig er 4in-
troduks jonsraten for ny teknikk, men denne hevder vi er Skonomisk og
ikke teknisk bestemt.’

Heller ikke varepriser eller teknisk utvikling i varene kan for-
ventes 4 differensiere et sett markeder med vire spesifiserte egenska-
per. Det forutsettes da at det pa varesiden ikke eksisterer diskrimi-
nerende eller andre forhold som i og for seg kan betinge forskjellsbe-
handling i varetilftrselen til settet av detaljhandelsmarkeder.? Vi
har til nd holdt varesettet, XD, konstant, men antatt at kontrollen

3 Forandringer i settet XD

over dette, ligger utenfor detaljhandelen.
kan vanskelig holdes adskilt fra den eksogene tekniske utviklingen, for
dels er forandringene nye varer og dels bestdr forandringene av gamle
varer i ny form. Saerlig gjelder dette livsmiddelsvarer. I begge til-
fellene kan varene vaere arbeidsbesparende for detaljhandelen, men i
mangé tilfeller ogsd kapitalkrevende. Effekten er da tross alt Gkende
grensekostnader for gamle anlegg, men muligens konstante eller fallende
grensekostnader for nye anlegg med tilstrekkelig stor kapasitetsutnyt-

telse.

4.6 Den samtidige variasjonen i eksogene variable

Hvert av de fire omrddene for eksogene variable - eventuelt med
unntak av teknisk utvikling i produksjonen av transaksjoner - kan utlo-
se tilpassing i et detaljhandelsmarked og resultere i forskjellig pris-
nivd, transaksjonsoppoffringsnivd, produktivitetsnivé og oppfyllelseniva
for milsettingene i foretakene som engasjerer seg i detaljhandelsomset-

ning i markedene. Teknisk utvikling i varesettet vil heller ikke for-

Se Salter (1966), ch. III.
Dette forholdet som her elimineres delvis gjennom valget av
forutsetninger, er antakelig et betydelig problem og kan ndr store sel-
gere prisdifferensierer kjopere med lokalisering i detaljhandelsmarkede~
ne mer enn hva kostnadene skulle tilsi, skape betydelige fordeler for
kjopere som opptrer globalt.

En stigende foretakskonsentrasjon i handelen vil fdre vareset-
tet inn i detaljhandelssystemet som en handlingsvariabel.

2
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ventes 4. differensiere markedene pd grunn av varesettforandringenes glo-
bale karakter. Dermed er det egentlig samtidige forandringer i transak-
sjonsetterspdrselen, i faktortilbudet og eventuelt i foretakenes mal-
settinger som kan skape differensiert utvikling i detaljhandelsmarkede-
nes produksjonsstruktur. Det er da sett bort fra den effekt markedets
stérrelse kan ha, d.v.s. markedskalaeffekten.

Sa godt som alle detaljhandelsmarkeder i1 et lands Skonomi vil ut-
settes for en samtidig variasjon i eksogene variable og det synes rime-
lig 4 anta at disse forandringene i seg selv har en slik karakter at de
lokker foretak til & investere 1 nye anlegg. Vi har i flere tidligere
modellresonnement antatt fullstendig tilpassing og substitusjon ex post.
For store deler av transaksjonsproduksjonen i detaljhandelen synes det
rimelig & anta at substitusjonen er sterkt begrenset ex post for produk-
sjonsanleggene, men ikke for foretakene og dermed for markedene som ka-
rakteriseres av tilpassing med nye produksjonsanlegg. Det kan antake-
1lig med rette kritiseres at man antar begrensede muligheter for innfo-
ring av ny teknikk i industrielle anlegg ettersom disse som regel ikke
har en lokaliseringsbestemt ettersporsel.! For detaljhandelsenheter er
det imidlertid rimelig & anta at et gitt anleggs lokaler er uelastiske.
Flyttes produksjonen til nye lokaler, forandres ogsa etterspdrselen.

I og med at det kan antas at de eksogene variablene forandres fra
periode til periode, vil markedet ha en oppsetning produksjonsenheter
med bestemt periodetilhdrighet. Hvis de eksogene variablene hele tiden
beveger seg i samme retning, vil produksjonens fordeling pd produksjons-
enhetene vaere bestemt dels av takten i de eksogene variablenes forand-
ring og dels av tilpassingshastigheten for enhetene. Ettersom det her
gjelder periodevise forandringer, vil selve regelmessigheten 1 forand-
ringene kunne pavirke foretakenes forventninger ved etablering. Nar
forventningene siledes omfatter vareetterspdrselsdkninger av en viss
storrelse pr. periode, er det klart at foretakene vil ta hensyn til
dette ved etablering og velge maksimal tilsetting av den faktor som pd

lang sikt er uelastisk ex post. Dette kan gjores uten saerlig stor ri-

! Se Gont & Buddy (1967) som kritiserer Salter for ikke & ha

tatt tilstrekkelig hensyn til gamle anleggs tekniske tilpassing.
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siko, for slike nye anlegg kan regne med overforingseffekter i etter-
spjrselen pé grunn av de forandringer som inntreffer i wa, d.v.s. hus-
holdningenes alternativverdi, samtidig med inntektsdkninger. Man kan
anta at slike anlegg produserer transaksjoner med en fallende gjennom-
snittskostnad i et antall perioder etter etableringen. I markedet har
dette den effekten at den lave kapasitetsutnyttelsen i nyetablerte pro-
duksjonsenheter for det forste opprettholder omsetningen i eldre anlegg
og for det andre bestemmer prisnivdet sammen med den minst effektive
enheten. Til forskjell fra Salter som forklarer kostnadsnivéet ut fra
optimal kapasitetsutnyttelse i nye anlegg og de totale kostnadene for-
bundet med denne produksjonen og variable samt mulige relevante alter-
nativkostnader i gamle anlegg, vil vi argumentere for at det er kapital-
faktorens langsiktige udelbarhet som er bestemmende for kostnadsnivdet
i detaljhandelsmarkedet. I neste periode vil det anlegg som ble etab-
lert i denne perioden, kunne regne med & fd forandringer i faktorpris-
forholdet med vire forutsetninger. Teknisk utvikling gir da en ny opp-
setning produktkoeffisienter som er lavere enn i innevaerende periode.!®
Nye anlegg far da lavere gjennomsnittlige kapitalkostnader.? Eldre an-
legg md imidlertid fortsette transaksjonsproduksjonen med etablerings-
arets gitte produktkoeffisienter hvis ikke annen teknisk utvikling inn-
féres i deres produksjonssystem. Det er her vareutviklingen kommer inn,
men denne vil ikke differensiere markedene i og for seg.

Hvis vi ser bort fra en elastisitetspavirket transaksjonsetter-
spérsel, men forutsetter at kapitaltilbudet er slik at nye anlegg kan
etableres pa markedet, er det ikke bare grensekostnadene for henholds-
vis beste teknikk i nye anlegg og beste teknikk i cverlevende anlegg
som er betydelsesfulle. Like betydelsesfulle er de regler som foreta-
kene folger ved beregningen av grensekostnaden for faste faktorer. Ved
fri etablering og fravaer av terskel- eller stordriftsfordeler for an-
leggene, er risikofaktoren rimeligvis stdrre enn nar kapitaltilbudet

ikke er elastisk og foretakene har sikre forventninger om transaksjons-

! Se 8.2 i kapitel 8.

Teknisk utvikling pavirker faktorprisforholdet relativt nir
den tekniske utviklingen er ndytral, men spdrsmilet er om det ikke nett-—
opp er absolutte prisdkninger p& variable faktorer som ved siden av et-
terspdrselsforandringer utldser innfdringen av ny - og arbeidsbesparen-—
de - teknikk i markedene.
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etterspdrselens utvikling. Inngdr foretakenes innstilling til risiko
og usikkerhet i diskonteringsfaktoren ser vi at forskjell i beregning-
en av kapitalkostnadene vil kunne forsterke effekten av teknisk utvik-

ling gjennom forandring av relative faktorkostnader.

4.7 Skalafordeler for markedene

Skala- eller stordriftsfordeler knytter seg til produksjonsstruk-
turen, men i detaljhandelsmarkedssammenheng under vare forutsetninger,
gjelder stordriftsfordelene for markeders muligheter til forskjellig ut-
vikling av transaksjonskostnadene ved skalautvidelser. Foreligger stor-
driftsfordeler vil transaksjonskostnadene i et marked falle relativt
sett ved like store relative produksjonstkninger. I denne sammenhengen
gjelder det dessuten at produktet 1 sammenlikningsbare markeder skal
vaere det samme og at produktets kvalitative egenskaper er invariant
med skalaen.!

Omsetningen pd et detaljhandelsmarked fluktuerer forholdsvis 1i-
te over tiden og for svenske forhold gjelder dessuten at stabiliteten i
de storre detaljhandelsmarkedenes frekvensfordeling er stor.? VAr inte-
resse av skalaproblematikken for detaljhandelsmarkeder slik som disse
er definert i denne understkelsen, knytter seg til detaljhandelsmarkede-
nes kostnadsfunksjoner og prisforhold. Om man antar at etterspdrsels-
funksjonene er like i alle detaljhandelsmarkeder uansett stdrrelse bort-
sett fra selve skalafaktoren, foreligger ingen forskjeller fra hushold-
ningssektoren i markedene.

Stordriftsfordeler foxr markedene md derfor henféres til ulikhe-
ter i organiseringen for detaljhandelsomsetning £ respektive markeder.
Disse ulikhetene er en funksjon av markedenes totale detaljhandelspro-
duksjon ndr det forutsettes at produktet er gitt og likt i alle marke-
der. Likhet i produkt og etterspdrselsfunksjoner er ikke tilstrekkelig

! Stordriftsfordeler for produksjonsanlegg og for foretak er

ikke det samme som stordriftsfordeler for markeder selv om det for de-~
taljhandelens vedkommende ofte vil vaere sd at de stdrste produksjons—
anleggene fins i de detaljhandelsmarkeder som har stdrst omsetning. Om
stordriftsfordeler i industriproduksjonen, se SOU 1970:30.

Se kapitel 6.
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informasjon for en vurdering av eventuelle stordriftsfordeler. I &kono-
miske analyser er der store problemer forbundet med & holde skalavaria-
sjon og substitusjon fra hverandre. For i noen grad 4 kunne eliminere
substitusjonsproblemet, forutsettes det her at faktorprisene er de sam-
me i alle markeder. Dette er en forutsetning som er klart urealistisk
om man ser pa faktorpriser isolert. Leier for sentrumsbutikker er ofte
en funksjon av markedets stOrrelse, men i vart tilfelle er det tilstrek-
eklig 4 forutsette likhet i relative faktorpriser. Selv en slik svak
forutsetning er imidlertid ikke problemfri idet problemet med kapital-
faktorens delbarhet kommer opp. Med den vekt som her legges pd en agg-
regert langsiktig analyse, tas dette problemet som i detalj er behand-
et av Frank (1969), ikke opp.!

En forventning i analysesituasjonen er at markedsstdrrelsen som
betinger stordriftsfordelene, skal gi et lavere prisnivd i markeder med
stordriftsfordeler enn i markeder uten nir alle markeder fir den samme
relative tilvekst i markedsstOrrelsen. Forklaringen til dette er at
stordriftsfordelene skal yttre seg i form av tilbudskurver som nar dis-
se er stigende, generelt skal ha en lavere bratthet i markeder med stor-
driftsfordeler.? Dermed blir likevektsomsetningen bdde storre og billi-
gere enn i markeder uten stordriftsfordeler. Vi kan imidlertid ikke
slippe analysen her, for spdrsmilet gjelder ogsd den miten stordrifts-
fordelene kommer fram i mikro, d.v.s. hvilken struktur av produksjons-
anlegg som fins i markedene. Dersom stordriftsfordelene kommer fram
gjennom forandring i produksjonsanleggenes struktur - minskning i an-
tallet og Skning i produksjonsomfanget - oppstdr spdrsmilet om forand-
ringen i antallet kan gjbre seg gjeldende i seg selv. Egentlig er det
bare ndr produksjonsanleggene har en ett-punktslokaliserning i markedene
at antallsforandringen ikke kan tillegges noen betydning om man forut-
setter at modellforutsetningene ellers gjelder. Med spredning av pro-
duksjonsanleggene innenfor et gitt marked, vil enhver kontraksjon el-

ler uttymning i et gitt mdnster, innebaere Skte transaksjonsoppoffringer

1 vi ser ogsé bort fra de problem som oppstdr om man deler pro-

duksjonsanleggene opp etter alder. Vi forutsetter i vart modellresonne-
ment at realkapitalen har samme relative frekvensfordeling med hensyn
til alderen i alle markeder og knytter diskusjonen til "gjennomsnitts—
verdien'".

Dette kan utledes av standardresonnement 1 Okonomisk teori,
eksempelvis Kuenne (1968).
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som enten md baeres av husholdningene eller av tilbudet eller deles 1
overensstemmelse med gjeldende tilbuds- og etterspdrselselastisiteter.?
Anta at foretakenes utnyttelse av stordriftsfordeler i et marked leder
til kontraksjon i en gitt butikksfordeling. Dette leder til Okte trans-
aksjonsoppoffringer for husholdningene. Vi ser for Oyeblikket bort fra
at forandring i transaksjonsoppoffringene pavirker transaksjonsetter-
sporselens form. Vi ser at en likevektsbetingelse er at Okningen i hus-
holdningenes transaksjonsoppoffringer sett som produktet av tidsinnsats
og alternativverdi (w%) ikke far overstige effekten av den prisminskning
som stordriftsfordelene medférer overfort pd det tidligere etterspurte
kvantumet. Dett er vist som det skraverte arealet i figur 4.2.2 Der-
med er stordriftsutnyttelsen under vare modellbetingesler en funksjon
av husholdningenes alternativverdi. Forskjell mellom markeder vil da
eksistere nir forskjeller i alternativverdi foreligger.

Stordriftsfordeler for markedene innebaerer at produktfunksjone-
ne ikke lenger er homogene av forste grad for markedene.® Dersom stor-
driftsfordelene fSrer med seg forandringer i butikkenes lokalisering,
er heller ikke de enkelte produksjonsanleggene kjennetegnet av produkt-
funksjoner som er homogene av forste grad. I vdrt resonnement er det
imidlertid bare mulig & generere stordriftsfgrdeler fra anleggene hvil-
ket impliserer et minsket antall anlegg over hele variasjonsomrddet for
produksjonen.

En annen utvei er & slippe antakelsen om konstant produkt 4 hvert
marked og mellom markedene. Da foreligger ikke lenger likhet i etter-
spdrselen ettersom transaksjonsfunksjonene ogsd kan vaere en funksjon
av markedets stdrrelse. Det gir imidlertid muligheter for eksistens av
homogene produktfunksjoner for anleggene selv om stordriftsfordeler ek-
sisterer for markedet. Det man vinner i 8kt realisme ved & slippe an-
takelsen om produktlikhet, risikerer man & tape - og vel s& det - i den

betydelig mer kompliserte situasjonen som da oppstér.

! Hofton (1961) hevder at tilbudet absorberer husholdningenes

transportkostnader gjennom lavere priser. Dette er dog mulig bare un-

der visse markedsvilkdr og visse verdier for transaksjonselastisitetens
Det nye likevektskvantumet blir ikke Qp, der Q er varekvantu-

met, men Q1 Q¥ Qp, og prisen i markedet ikke pp, men pj p* pp, der to-

talutle%get i den nye situasjonen er minsket med det skraverte arealet.
Med gitt q.
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Figur 4.2 Husholdningseffekten ved stor-
driftsfordeler i markedet
(Household effect and economies
of scale for the market)

4.8 Produktvariasjon og -forandringer for markedene

Anta at et marked har en detaljhandel som kan deles inn i n pro-
duksjonsomrader. Etterspdrselsfunksjonen for hele markedet er en sam-
mensatt funksjon og under visse vilkdr additiv. Hvert produksjonsomré-
de har sin egen etterspdrselsfunksjon. Problemene melder seg nar pro-
duksjonsomradene er avhengige av hverandre i produktetterspdrsel, fak-
toretterspérsel og dessuten har forskjellige produksjonsstrukturer hvil-
ket de rimeligvis har ndr det postuleres at produktene er forskjellige,
men ikke mer forskjellige enn at kryssrelasjoner er forskjellige fra
null.

Nir ingen andre forutsetninger forandres (se 4.3) enn at produk-

tet defineres som n forskjellige produkter istedet for 1, vil man vente
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at like store markeder karakteriseres av identiske likevektsforhold for
markedet som helhet og hvert enkelt produktomrdde. Spdrsmilet er hva
som kan forventes & bli resultatet nar

1. markedene har forskjellig stdrrelse
2. stordriftsfordeler foreligger for markedene

3. nar markedene vokser uansett utgangsstrrelse
og resultatet uttrykkes i en eller flere av flgende variabler:

prisnivdet for varene og transaksjonsoppoffringene
produktstrukturen

produksjonsomradenes etterspdrsel i likevekt

produktivitetene i produksjonsomréddene og effektiviteten
intraeffektiviteten i markedene (settet av produksjonsomrdder)
intereffektiviteten (settet av markeder)

~N Oy U

husholdningenes og foretakenes milsettingsoppfyllelse.

Dette er et sammensatt problem som ikke vinner mye i oversikt ved par-
tiell behandling av dets enkelte deler. Istedet for & gjennomfdre en
slik diskusjon i denne sammenhengen, vil vi ta opp noen av spdrsmilene
i den empiriskt betonte analysen. Derved reduseres de mange muligheter
som den generelle modellen gir utgangspunkt for, til et mindre antall
som har empirisk relevans.

Det store problemet er & kunne beddmme hvorvidt den ene eller
andre markedsstdrrelsen forventningsvis leder til bestemte verdier for
variablene 1-7 ovenfor, og om det fins grunn til & anta at bestemte pro-
duksjonsstrukturer leder til differensiering i disse stdrrelsene over
settet av markeder.

Prisnivdet i detaljhandelen er avhengig av foretakenes mulighe-
ter for kompensering av stigende faktorpriser. Foretakene gjdres av-
hengige av en teknisk utvikling som er kapitalkrevende hvilket reiser
spdrsmilet om tilbudet pa kapital og realkapitalens delbarhet. N&r ny
realkapital forutsetter et stort produksjonsomfang, kan markedenes st£in-
relse vaere avgjorende for introduksjonen av ny teknikk. Alle produk-
sjonsomrader har ikke samme etterspdrselsbetingede muligheter for inn-
foring av ny teknikk og utnyttelse av stordriftsfordeler. Dermed vil
det oppsta en strukturbetinget (relativ) prisSkning i markedet som gjen-

nom settet av elastisiteter for transaksjonsetterspdrselen omfordeler
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den totale ettersporselen. Dette er sdledes et dynamisk og sammensatt
problem. Det har delvis med markedenes siinrelse & gjbre, delvis med
mulighetene for utnyttelse av stondrnifts fordelen og delvis med veksz-
pnobzematikhen (som i seg inkluderer foranderlige faktorpriser, alter-
nativverdier m.m.) & gjore.
Prisnivaet er bare ett element. Transaksjonsoppoffringene og pro-

duktivitetene er andre. For alle disse synes det apriori ikke & eksi-
stere noe som skulle hindre forskjellige verdier for dem i settet av

markeder og innenfor markedene.

4.9 Adferds- og avgrensningsproblemer i systemet av detaljhandels-

markeder

I denne studien har vi valgt & se detaljhandelsomsetningen som en
Skonomisk foreteelse.! Vi velger & anta at hovedkomponentene som genere-
rer detaljhandelsomsetning, er priser og beslutninger om kvantiteter av
produkter og produksjonsfaktorer.? En fullstendig modell av et distri-
busjonssystem burde inneholde en analyse av prisdannelsen i alle syste-
mets markeder for varer, tjenester og produksjonsfaktorer. Her skal vi
begrense den korte diskusjonen til to tilfeller, nemlig systemets inter-
ne regulering under perfekt og ikke-perfekt konkurranse. I overensstem-
melse med teorien venter man forskjellige output i produktivitetshense-
ende alt etter forutsetningene i disse to modellene. Imidlertid er var
hensikt ogsd en annen, nemlig den & berdre visse vanskelige auvgrensnings-
problemenr som gjdr seg gjeldende i analysen nir virkeligheten stemmer
overens med den ikke-perfekte modellens konkurranseforutsetninger.

I den tkonomiske teorien om markeder, er det settet av priser
som er bestemmende for omsatte mengder og for antallet akt®rer pd et
marked. Prisene er sdledes av avgjorende betydelse for det man i dist-

ribusjonstkonomisk teori vanligvis forbinder med struktur.® Prisdannel-

! Detaljhandelsomsetningen har mange andre implikasjoner, eksem~

pelvis sosiale, rettslige, verdimessige, som ikke berdres her.

? Modeller av et Skonomisk system bestir som regel av fire vel
definerte elementer: Komponenter, variable, parametre og funksjonelle
relasjoner. Se Oncutt (1960), s. 898.

¥ Baligh og Richartz (1967), s. 2 ff. representerer en nyere
retning i distribusjonstkonomisk teori. Strukturbegrepet der har samme
innehold som i Skdr (1964).
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sen pd produktene savel som ressursene vil derfor kunne betraktes som
bestemmende for strukturen og dens forandring.

Imidlertid er denne typen av prisdanmelse begrenset til bestemte
typer av markeder der foretakenes antatte adferd stemmer overens med mo-
dellens forutsetninger.® Markeder forekommer der kausaliteten er om-
vendt: Strukturen bestemmer over prisene. Dette reiser et viktig spdrs
mil for oss. Niar vi har en prisdannelse pa produkt- og ressursenheter
som i forhold til alle individuelle beslutningstakere er eksogen, og som
samtidig oppfyller visse vilkadr om frihet for eksterne effekter, da er
strukturen dekomponerbar ned til hver enkelt enhet i strukturen eller
systemet. Det er settet av priser og den miten prisene er kommet til
pé& som er forutsetningen for dette. Systemet kan under slike forutset-
ninger betraktes som helt desentralisert, Lancaster (1968). Videre er
all etterspdrsel, omsetning, faktoretterspdrsel m.m. aggregerbar hvil-
ket muliggjor analyser av deler av detaljhandelsomsetningen, eksempel-
vis visse markeder eller visse deler av et marked. Delene er gjensidig
uavhengige.

Sa enkel er avgrensningen av detaljhandelsomsetningen og hele
distribusjonssystemet {kke hvis noen enheter pavirker prisene pa produk-
tet og ressursenheter og dermed kontrollerer prisdannelsen helt eller
delvis. Enhetene i systemet vil da vaere knyttet sammen gjennom eksteir-
ne effekter innfoért i systemet gjennom interaksjon mellom produksjonsen-
heter og eventuell interaksjon mellom disse og produksjonsfremmende en-
heter som kommmer, banker, industriforetak m.m.?2

Mens den forste strukturen definisjonsmessig svarer til perfekt
konkurranse, er den andre mer komplisert enn hva som normalt karakteri-
serer en imperfekt konkurransemodell. Fra et systemanalytisk synspunkt
er problemet & fimne fram til relevante dekomponeringer av et slikt sy-
stem. 1 det fOorste tilfellet reguleres alle eksterne effekter via en
prisinformasjon som ingen forutsettes & kunne influere. Slik er det
ikke i den mer kompliserte strukturen og det er heller ikke sd enkelt

at man kan bruke konkurranseteoretiske forestillinger om dekomponering

Se eksempelvis Hicks (1939).
2 Se Mishan (1965). Det vertikale avhengighetsproblemets karak-—
ter av "externality'", ble for detaljhandelens vedkommende papekt for-
holdsvis tidlig, se P/;gou (1920), s. 256.
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av systemets enheter. Den kompliserte strukturen er som regel alltid

dekomponerbar, men problemet er & finne fram til enheter som i aggre-

geringshenseende tilsvarer de enheter man arbeider med i produksjonsteo-
retiske forestillinger. De spesielle dekomponeringsproblemene for de-
taljhandelsomsetningen er knyttet til den innflytelse som kommer fra
jeverandorer og fra kapitalmarkedet (grunneiere og kommuner) .

Med eksterne effekter fra gitte kilder utenfor det egentlige pro-
duksjonssystemet for detaljhandelsomsetningen kan produksjonsteoretiske
resonnement likevel gjennomféres hvis de eksterne effektene er homogene
og slar likt pd alle omsetningsenheter. Det er imidlertid nar de ek-
sterne effektene er heterogene at analyseproblemene oppstar. [ syste-
met vil man kunne ha enheter der forventningsbildet om eksogent bestem-
te priser stemmer med virkeligheten for alle de markeder enheten arbei-
der i. Der vil ogsd kunne finnes enheter som i sine beslutninger tar
hensyn til sine egne priselastiske relasjoner i produkt- og faktormar-
keder. Nar slike enheter er substituerbare i konsumentenes oppfatning
er flere ting gitte om utviklingen av systemets struktur.

De konklusjoner man vil trekke om produktivitet og effektivitet
i et system som produserer detaljhandelsomsetning eller annen produk-
sjon, kan vanskelig gjores uten et inngdende kjennskap til genereringen
av priser og prisreaksjoner i systemet. Man kan pd modellplanet forut-
sette at detaljhandelen med det store antallet smd enheter genererer
priser slik som forutsatt for perfekt konkurranse. Utviklingen i ret-
ning av integrerte foretak, kjeder o.l. taler imidlertid for at prisgene-
reringen i virkeligheten antakelig mer stemmer overens med imperfekt
konkurranse. Dersom dette skulle vaere tilfellet, tvinges man & arbei-
de med systemdeler som adferdsmessig sett er indeterminerte unntatt un-
der spesielle forutsetninger. De vanlige produksjonsteoretiske model-
lene kan ikke brukes for & forklare systemets produksjonsforhold.

Forholdet til markedet for systemets produkter er bare en av fle-
re sider der eksternalitet kan gjore seg gjeldende. De andre nevnte,
leveranddrene og grunneierne, vil ikke uten videre kunne elimineres pé
det empiriske planet. Eksternaliteten er antakelig ikke ensidig for
systemet dersom den eksisterer. Hvis det vanlige er at eksternaliteten
har en slik karakter at detaljhandelen kan velte over kostnader pd fak-

tormarkeder og pd leveranddrene, vil den tkonomiske tilpassingen for
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detaljhandelen kunne vaere effektiv sett fra detaljhandelens synspunkt.
Den eksterne effekten er sdledes positiv for detaljhandelens vedkommen-
de. Uten denne muligheten skulle man kunne hevde at detaljhandelen sett
fra et strikt Skonomiskt synspunkt skulle vaere enda mer effektiv hvis
ingen positive eksterne effekter eksisterte. En slikt resonnement kan
imidlertid kritiseres fra andre utgangspunkter.

Det vesentlige 1 denne sammenhengen er at systemets avgrensninge:
og dets innebygde prismekanismer og prisadferd ikke kan kontrolleres i
en empirisk undersdkelse. Spredte empiriske iakttagelser gir et visst
bilde av prismekanismene for detaljhandelens produkter. For detaljhan-
delsomsetningens vedkommende tyder observasjoner pd at den overveiende
delen av beslutningsmengden kommer i stand pd et forventningsgrunnlag
som forutsetter eksogent gitte priser.! Dette synes & gjelde uansett
hvilken struktur man tar utgangspunkt i. Imidlertid sier disse obser-
vasjonene om ensartet prisadferd i detaljhandelen noe om den miten vare-
priser settes pad fra leveranddrer til detaljister. I arbeidsfaktormar-
kedet synes det mer rimelig & kunne se bort fra eksterne effekter, men
man skal ikke bortse fra det forholdet at store deler av arbeidsinnsat-
sen i detaljhandelen ikke kommer fra det regulaere arbeidsmarkedet.
Derimot synes det som om betydelig innflytelse kan gjore seg gjeldende
i detaljhandelssystemet via kapitalmarkedet (grunneierne).

En analyse av et detaljhandelssystem som feilaktig forutsettes
dekomponerbart i overensstemmelse med forutsetninger i perfekt konkur-
ranse, risikerer naturligvis & feile i sine forklaringer og konklusjo-
ner. Dette understreker betydelsen av korrekt avgrensning i en Gkono-
mist analyse. Det variabelsett og de avgrensninger som da er relevante,
behover ikke falle sammen med behovet ved mer adferdsimmrettede studier
av detaljhandel.

I empiriske understkelser av produksjonsutviklingen er det vel
dokumentert at produksjonstilveksten ikke kan forklares bare av forand-
ringer i faktorinnsats selv om man forsdker & ta hensyn til kvalitative

forandringer i faktorene. Den ikke forklarte delen av produksjonstil-

! Statens Pris— och Kartelln#mnd har foretatt slike undersdkel-

ser, Prnis- och Karntellfrdgor, nr. 6, 1964. Diskusjonen om bruttopris-
forbud kan med fordel knyttes til dette resonnementet.
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veksten forklares likevel som forirsaket av teknisk utvikling.! Enig-
het hersker ikke om denne tekniske utviklingen er & betrakte som ekso-
gen eller ikke. At den er eksogen innebaerer at den gjor seg gjeldende
fra annet hold enn systemet selv, og dermed kan det i og for seg like
gjerne vaere eksterne effekter som er inkludert i den tekniske utvikling-
Dette vil som regel stride mot modellforutsetningene og kan derfor

i:;re en ikke onsket forklaring. Produktiviteten i observerte detalj-
handelssegment vil i ulike tilfeller pavirkes positivt av positive eks-
terne effekter. At produktiviteten i detaljhandelen kan holdes oppe
takk vaere slik forhold, er ingen urimelig forestilling, men den er ik-
ke empirisk fastsldtt. Ogsa mot denne bakgrunnen i teknisk utvikling
framstar det som avgjdrende for en produktivitetsanalyse at avgrensning-
en for systemet er korrekte.

Den vekt som legges pd det tkonomiske systemet i denne studien,
innebaerer at andre systemorienteringer kommer i bakgrunnen. Detalj-
handelen kan ellers ses som et sosialt eller som et institusjonelt sy-
stem. Selv om det legges vekt pd det Skonomiske systemet, sa er det
likevel ikke mulig 4 se helt bort fra andre systemaspekter pd grunn av
interdependensen mellom forskjellige system.

I fortsettelsen kommer vi bare til & ta opp partielle sammenheng-
er i det system som er skissert, og alle disse vil nesten gjennomgdende
gjelde detaljhandelens produksjonsenheters forhold til produkt- og fak-
tormarkeder.

4,10 Produktivitet i systemet

Ser man detaljhandelen som et subsysfem i den struktur som er be-
skrevet ovenfor og avhengig av de mer langsiktige forandringene i etter-
sporselen, samt selve etterspdrselens form, kan produktivitetsutvikling-
en i detaljhandelen neppe studeres isolert. Detaljhandelen kan derfor
vanskelig betraktes som fullt dekomponerbar i det stdrre systemet hvil-

ket ellers er inneholdet i forutsetningen om at detaljhandelen produse-

1 Sofow (1957) og Denison (1962) har kanskje gitt de mest kjen—

te bidragene. (Se ogsd Denison 1967.) Arnrow (1962) har diskutert tek-
nisk utvikling i form av laerefunksjoner, d.v.s. endogen bestemt tek-
nisk utvikling.
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rer under forhold som oppfyller vilkdrene for perfekt konkurranse i
alle de markeder som detaljhandelen kommer i berSring med. For den se-
nere diskusjonen er det imidlertid nddvendig & velge forutsetninger.
Det er en fordel at disse er sd enkle som mulige, men da oppstdr risiko
for manglende realisme i analysen. For vart vedkommende er det dog ri-
melig & ta utgangspunkt i de forutsetninger som er omtalt. Dette kan
ikke minst skje p& det grunnlag at var informasjon om bade detaljhan-
delsproduksjon og om detaljhandelens plass i det stdrre systemet, er
utilstrekkelig klart utforsket tidligere. Vi kan dessuten ogsd anta at
de konklusjoner vi kan trekke, ikke forandres i sak, men i grad. Det
er avvikene fra den perfekte konkurransens forventede resultater som
naturligvis vil lede til forkastelse av de nevnte markedshypotesene.

P4 den andre siden vil observerte utfall fra mange markeder kunne vaere
forenlige med en rekke hypoteser som er konkurrenter til den valgte.
Helt allment sakner vi muligheter for & diskriminere - empirisk sett -
blant slike hypoteser. I den fortsatte analysen arbeides det folgelig
med en hypotese som har forholdsvis liten sannsynlighet for & vinne ak-
septering. Dette har stor betydelse for diskusjon av de reperkussjoner
som for detaljhandelens vedkommende delvis folger fra andre sektorer i
systemet, delvis fra andre sektorer utenfor systemet, delvis fra de in-
stitusjonelt betingede forandringer som innfres og delvis fra langsik-
tig forandring i etterspdrselsforhold.

Var interesse for konkurransestrukturen i systemet henger sammen
med evalueringen av detaljhandelens maloppfyllelse, d.v.s. dens effekti-
vitet.! Anta at der fins et sett MN produktivitetsdata, der vi har de
parvise komponentene (X, x‘)ij som er henholdsvis gjennomsnitts- og
grenseproduktiviteter i fysisk bemerkelse. Dersom gjennomsnittsproduk-
tivitetene er like overalt i detaljhandelen, er det tenkbart at de tek-
niske forutsetningene er like ogsd, men det er imidlertid ikke mulig &
utelukke systematiske effektivitetsdifferenser og variasjoner bak obser-
verte data. Systematiske observerte forskjeller kan med den samme kon-

kurranseforutsetningen aksepteres som forenlige med hypotesen hvis for-

1 se Cyent & George (1969), som diskuterer konkurransestruktu-

rers evne til & generere effektivitet.
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holdet mellom priser og grenseproduktiviteter er den samme overalt i
settet. Alt dette er likevektskarakteristika av temmelig statisk natur.
Problemet er de effekter relasjonsforandringer fiar for settet av produk-
tivitetsdata. Det er nar uniforme skift i relasjonene inntreffer i et
system som er heterogent malt i gjennomsnittsproduktivitetene at struk-
turelle forandringer kommer i stand. Omfanget av slike strukturforand-
ringer er imidlertid avhengig av relasjonenes karakter. Silenge det
dreier seg om parametre - hvilket er tilfellet for et system som er full-
-stendig dekomponerbart - er problemene ikke av stérre betydelse. Anner-
ledes vil det vaere om relasjonene er pavirket av skiftvariabler, d.v.s.
differensierte skift i markedene.

Det er altsd spdrsmal om hvilke samband som rader mellom den tek-
niske strukturen og pris-evalueringsstrukturen. Nir disse er separable
slik som i enkle Leontief-modeller, er analysesituasjonen forskjellig
fra modeller der etterspdrselen forutsettes avhengig av produkt- og fak-
torpriser. I detaljhandelens tilfelle, er det &penbart at detaljhande-
lens etterspdrsel er elastisitetspdvirket i den forstand at eksempelvis
forandringer fra faktormarkedene og vareleveranddrene forer til prisfor-
andringer som ikke alltid kan kompenseres av egen teknisk utvikling i
detaljhandelen.

Settet av produktivitetsdata vil folgelig vaere avhengig av i
hvilken utstrekning eksogene skiftvariable varierer pa en differensiert
mite for produksjonsomrdder og for markeder. I det aller enkleste til-
fellet kreves det at etterspdrselsrelasjoner er identiske for alle mar-
keder og at produksjonsomrddene er strengt separable sdvel i produk-
sjonssammenhenger som i etterspdrselssammenhenger.

4.11 Noen problemer nir systemet skal understkes

Systemet som er utviklet ovenfor, md forst og fremst ses som den
bakgrunn den fortsatte undersdkelsen av detaljhandelens produksjon skal
ses og vurderes mot. I kapitel 14 tas noen av problemen opp igen og der
trekkes det visse konklusjoner om de relasjoner som her er trukket fram
pé en kvalitativ mite.

Nér systemet ikke undersdkes i sin helhet trass i at det gjentat-
te ganger er sagt at interdependenser sikkert foreligger og gjor seg
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gjeldende for allokering og produksjonsfordeling i detaljhandelen og i
hete systemet, sd mi det ses i samband med de observasjoner som forelig-
ger for belysning av hele systemet. Oppgaven skulle simpelthen bli alt-
for stor og omfattende om den skulle belegges med empiriske utviklinger.
Den begrensning som er gjort til detaljhandel, innebaerer i seg selv en
tilstrekkelig stor oppgave.

Dersom oppgaven hadde fatt en formulering allerede fra begynnel-
sen der helhetsaspektet ble framholdt, er det mye som taler for at den
teoretiske utviklingen burde ha fitt en mye stdrre og bredere plass et-
tersom det er aldeles &penbart at det totale systemet ikke kan belyses
péd en tilfredsstillende mite. Det er derimot mulig - med de begrens-
ninger som fins - for detaljhandelen sett som et produksjonssystem pa
det aggregeringsniva som er valgt i denne understkelsen. For andre agg-
regeringsnivier eller med vekt pd andre ''delsystemer" sdsom selve kon-
kurransesystemets mite & fungere pd, vil man befimme seg i samme situa-

sjon som for en totalanalyse: Data mi skapes.
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DEL II DATA OG OBSERVASJONER

I denne delen av rapporten behandles den virkelighet som detalj-
handelen og dens markeder utgjor. Man kan kalle denne virkeligheten
for undersdkelsens data. Gjennom observasjoner av detaljhandelen er
det mulig 4 s1& fast om vart teoretiske opplegg kan forklare data. Det-
te krever imidlertid at observasjonene gjengir data pé en korrekt mite.
Hvis observasjoner fins i overflod, er det et rent optimaliseringspro-
blem & avgjére hvor langt man behdver & gd i framstillingen av data.
Hvis det omvendte er tilfellet og der foreligger mangel pa observasjo-
ner, er det gjennomgdende nédvendig & ta stilling til et tilstrekkelig-
hetsvilkir. Dette er situasjonen for demne undersdkelsens problemomra-
de. Derfor har den ogsad fitt en eksplorativ karakter. I de kapitler
som inngdr i denne delen, tar vi fdrst opp den allmenne situasjonen med
hensyn til observasjoner, og deretter diskuteres i tre kapitler data og
observasjoner for henholdsvis produksjon, arbeids- og kapitalinnsats.

KAPITEL 5 UNDERSOKELSESPROBLEM, METODER OG DATA

5.1 Innledning

I foregdende kapitler har vi bygget opp et grunnlag for en teori
om produksjonen av transaksjoner pad detaljhandelsmarkeder. Dette ka-
pitlet er & betrakte som en overgang til en produksjonsanalyse av svens~
ke detaljhandelsmarkeder, og vi diskuterer nedenfor noen av de restrik-
sjoner som ma fores inn i vart opplegg. Den diskusjon som er fort i
kapitlene 3 - 4 gir i seg selv ikke grunnlag for oppstilling av presise,
statistiske hypoteseformuleringer. Det var heller ikke meningen at den
allmenne modelldiskusjonen skulle lede fram til slike hypoteser, etter-
som restriksjonene med hensyn til observasjoner da skulle gjdre seg
gjeldende allerede fra begynnelsen.
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5.2 Noen definisjoner og begreper

Detaljhandelsomsetning betrakter vi som realisering av etter-
spérsels- og tilbudsplaner i markedet. Hvilken detaljhandelsomsetning
som skal realiseres til enhver tid, bestemmes av de Okonomiske relasjo-
ner som gjelder for etterspdrsel og tilbud. Detaljhandelsomsetning er
som begrep betraktet ikke begrenset til ex post. Detaljhandelsomset-
ningen er ogsd & oppfatte som en forventningsstdrrelse og vil som sé-
dan kunne pavirke organiseringen av tilbudet.

Omsetning er et kvantitativt begrep, nemlig

S= 1z PiXi» (5-1)
i=1
der S er omsetningen, p prisen og x kvantum av varer og tjenester i de-
taljhandelens produkt. For den omsetning som oppfyller planer i marke-
det pad en optimal mate, vil der eksistere optimal- eller likevektspriser,

po. Siden (5-1) er en identitet, har vi dessuten

S = pX, (5-2)

der p er gjennomsnittsprisen og X er totalmengden produkter. Derav ses
at p ogsd er gjennomsnittsprisen pr. transaksjon som er et mer generelt
uttrykk. Transaksjonene kan imidlertid fores inn som variabelen q og Q.
Da blir (5-2)

5=5 R (5-3)

der (X/Q) = q som er den gjennomsnittlige transaksjonsstdrrelsen. X og
Q er to kvantumsbegreper og i dette henseende skiller denne studien seg
fra tradisjonelle produksjonsstudier. Sével X som Q kan std som uttrykk
for detaljhandelens produksjon i {ysisk bemerkelse. Dermed kan transak-
sjoner betraktes som detaljhandelens produkt og det som etterspdrsels-
og tilbudsplaner egentlig gjelder og som gir grunnlag for detaljhande-
lens Okonomiske organisasjon.

Med detaljhandel menes de resswwser som 1 forskjellige former
settes inn og brukes i produksjonen av transaksjoner. Dermed fOlger at

Q= £, K, (5-4)
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der L og K uttrykker forskjellige klasser av ressurser, og (5-4) er en
produktfunksjon. Denne studien handler hovedsakelig om slike produkt-
funksjoner, men problemet er at andre produktsjonsvariabler enn Q be-

nyttes i den empiriske analysen. Allerede nd kan det pekes pad at hvis

produksjonsanalysen bygger pa
S =g(L, ¥) (5-5)

s4 er analysesituasjonen helt forskjellig fra den i (5-4). S er en ver-
divariabel, og er imnfluert av priser i hOyere grad enn hva observerte
mengder av L og K kan tenkes vaere. (5-4) er séledes en ekte produkt-
funksjon hvilket (5-5) ikke er unntatt i bestemte tilfeller. Det enk-
leste tilfellet eksisterer ndr Q og S er perfekt positivt korrelerte.

Produksjonsvariablene sdvel som ressursvariablene vil til enhver
tid ha en gitt romslig fordeling. Detaljhandelsomsetningen kommer i
stand pd markeder som har forskjellig lokalisering og som har forskjel-
lige differensierende egenskaper. Vi definerer derfor et sett av de-
taljhandelsmarkeder, M, og vi har

M

S= 1 S, i=1,..., M. (5-6)
=1 !

Omsetningen - eller produksjonen - for hvert marked vil vaere oppbygget
fra transaksjoner som kan henftres til bestemte former for tilbud av
omsetning. Om alle slike tilbudsformer oppfyller dekomponeringsbe-
tingelsene, kan hver av dem undersdkes uten hensyn til de andre. I
virkeligheten er dette sjelden tilfelle. Ikke dessto mindre eksisterer
der hevdvunne bransjeinndelinger. Tilbudsformene kalles i denne under-
stkelsen produksjonsomrader. Med et sett produksjonsomrader, N, fas

N M

S= 1 ©S., j
k=1 =1 9K ¥k

1,..., M (5-7)
1,..., N.

Til hver Sjk hoérer der en oppsetning ressurser. Disse kan varie-
re rnefativt sett over sdvel M som N. Helt allment knytter det seg at-
skillig interesse til forholdet mellom ressurser og produksjon bade

over M och N og forandringsratene for disse forholdene over tiden.
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5.3 Undersokelsesproblemene

Modellresonnementet i kapitel 4 utgjor et utgangspunkt for en to-
talanalyse av detaljhandelsmarkeder eller alternativt en analyse av et
produksjonsomrdde i settet av markeder. I modellresonnementet ble det
ikke trukket noen grense mellom disse mulighetene. En' totalanalyse vil
i praksis omfatte alle produksjonsomrdder pd markedet. I resten denne
rapporten kommer imidlertid den vesentlige delen av analysen av produk-
sjonsforholdene til & gjelde produksfjonsomiddene i markedene.!

Problemvalget har rimeligvis med aggregeringsnivéet & gjére. Det
ideelle er at et bestemt aggregeringsnivd kan nds via bade selger- og
kjoperaggregering.? En produksjonsunderstkelse er i praksis henvist
til de aggregeringer som er gjennomfdrt i tilgjengelig statistikk hvis
ikke grunndata kan utnyttes. For detaljhandelsomsetningen er butikker
laveste nivd i hvert produksjonsomrdde, og all aggregering skjer over
denne produks jonsenheten,

Detaljhandelsomsetningens romslige utbredelse gir grunnlag for
undersdkelsens egentlige hierarkiske inndeling som gér fra forsamling,
via kommune og kommmeblokk og til kommuneblokksinndelt A-region som er
det aggregeringsnivd produksjonsanalysen hovedsakelig gjelder for.3
Ingen av disse aggregeringsnivdene behver stemme overens med begrepet
detaljhandelsmarked som er en Okonomisk foreteelse. I alt inngar 70
regioner som heretter kalles markedsomridder (MO). 1 markedsomradene er
det valgt ut et sett delmarkeden (DM). Disse tilsvarer aggregeringsni-
vaet kommuner (tidigare kallet "stdder'). Vi antar at settet markeds-
omrdder bestdr av enheter som kan betraktas som interaksjonsfrie i den
forstand at det statistiske vilkéret om uavhengige observasjoner er
tilstrekkelig oppfyllt. Detta gjelder ogsd settet av delmarkeder nar
delmarkedene sammenliknes med hverandre.

Denne organiseringen av observasjonsomrddet siktet pa & oppfylle
krav fra virt teoretiske opplegg sével som krav fra de statistiske me-
toder vi benytter. Resultatet er imidlertid et kompromiss, for hverken

aggregeringsniva, metoder eller data eller problem er de som ville ha

1 vValget er motivert av dels plasshensyn og dels av at normati-

ve aspekter kommer sterkere inn i en totalanalyse. Se kapitel 14.

2 I offentlig statistikk skjer aggregeringen som regel alltid
via selgeren ellfer kjdperen. Foretakstellinger omfatter produsentene
of ingentin om konsumentene; budsjettundersdkelser for husholdninger
inneholder ingenting om selgerne, o.s.v.

3 Se AMS, meddelande 1966:41. Se ogsd Statistiska meddelanden
H 1967:107.
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blitt valgte i en autonom situasjon. Det teoretiske opplegget gir mulig-
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heter til en rikere oppsetting av understkelsesproblemer enn den som inn-
gér i demme rapporten. Vi konsentrerer oss her til partielle produktivi-
tetsproblem.

Produktiviteten er et omdiskutert begrep - spesielt i samband med
empiriske understkelser - og er i1 seg selv egentlig av liten interesse.
Det er nar informasjon om produktiviteten settes inn i en stérre Skono-
misk sammenheng at madlinger av den blir verdifull. For detaljhandels-
virksomhet og andre sektorer med noenlunde tilsvarende produksjonsprosess,
er det ikke utviklet aksepterte operasjonelle produktivitetsvariabler.
Dette preger denne understkelsen i hdy grad, og gir den en tilsynelatende
overvekt pa selve produktivitetsproblemene, mens de sammenhenger der pro-
duktivitetsinformasjonen skal inngd, kommer i bakgrunnen.

Understkelsesproblemene omfatter folgelig produktivitetsutvikling-
en. Det andre hovedproblemet er produktivitetsvariasjioner. Her underso-
kes flere produksjonsomrader og undergrupper i produksjonsomrddene. In-
formasjon om produktiviteten fyller en viktig plass i diskusjonen om ef-
fektiviteten for detaljhandelsmarkedene, men informasjonen md da vaere
godtagbar. For denne understkelsen er det derfor ogsd et undersdkelses-
problem & vurdere hvilke metoder som gir godtagbar informasjon om pro-
duktiviteten.

5.3 Understkelsesmetodene

Selve organiseringen av understkelsen kan ogséd betraktes som en
metode. For selve produktivitetsanalysen brukes hovedsakelig en produkt-
funksjon, nemlig den velkjente Cobb-Douglasfunksjonen.! Denne er egent-
lig ikke tilstrekkelig for analysen og kompletteres derfor med andre mo-
deller som ogsd er konstantelastiske. En systematisk oppdelning av mate-
rialet utgjor tilsammen med supplerende hypoteser en sammensatt metode
for produktivitetsanalysen. Alle parametre som inngdr i statistisk un-
dersokte hypoteser, estimeres med multippel regressjon i dator.?

Valget av Cobb-Douglasfunksjonen, som har flere erkjente svakhe-
ter, motiveres forst og fremst med at denne undersdkelsen kan ses som en

férste tilnaermelse til en produktivitetsanalyse for produksjonsomrdder

! Se kapitel 10 og 11, samt Douglas (1967).

Se kapitel 10.
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i detaljhandelen basert pd observasjoner fra sett av markeder. George
(1966) understkte variasjoner i produktivitet for et sett av engelske
detaljhandelsmarkeder, men tok ikke utgangspunkt i noen egentlig pro-
duksjonsteoretisk sporsmdlsstilling. Det gjorde heller ikke McAnally
(1965). Understkelsesmessig sett er da valget av Cobb-Douglasfunksjo-
nen en hypotese ettersom vi mitte velge mellom denne funksjonen og
andre. Valget kan imidlertid ikke betraktes som et skudd i blinde.
Funksjonen er riktignok omtvistet, men ikke dessto mindre akseptert i
undersdkelser der informasjonsunderlaget apriori har vaert bedre enn
for denne undersdkelsen. Metoden med denne produktfumksjonen har dess-

uten fordeler framfor andre ndr det gjelder estimering av parametrene.

5.4 Observasjoner for understkelsen

Understkelsen er helt basert pd sekundaerstatistikk og de be-
grensninger som gjelder for den, inngdr derfor ogsd i understkelsen.
Omfattende omgruppereringer er utfdrt for grunnobservasjoner i fore-
takstellingene og 1 andre tellinger for 4 f& til informasjonsvariable
som stemmer med markedssettene. Husholdningsvariabelen for delmarke-
dene er sdledes konstruert med hjelp av informasjon fra bl.a. Poststy-
relsen. Inntekts-, arbeidsinnsats- og kapitalinnsatsvariable er ogsa
bygget opp til informasjonssett for markedene med hjelp av andre tel-
linger enn foretakstellingene for handelen. Undersdkelsens observa-

sjonsdr og perioder er félgende:

For markedsomradene, MO For delmarkedene, DM
- 1930
1950 1950
1963 1963
- 1930 - 1950
1950 1963 1950 - 1963

For hvert marked, markedsomradet MOit og delmarkedet DMit fins obser-
vasjoner for et sett produksjonsomrdder. Produksjonsomrddene kan be-

std av undergrupper.! For hvert marked fins en oppsetning variable

1 Se appendiks samt del 3.
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| som omfatter folgende klasser:
Produks jonsobservas foner: omsetning, arbeidsinnsats, kapitalinn-

sats, produksjonsenheter

PaodukAjonALnndeﬂingALnﬁonma&jon: produksjonsomrdder, produkt-
grupper, produksjonsteknikk (for livs-

middelsomsetningen)

Andre forklaningsvariable: befolkning, husholdninger, inntekt,
aldersfordelinger for arbeidskraften,
sysselsettingsandel 1 tjenesteytende
naeringer, sysselsettingandel for
kvinner, boligbygging, regionale pris-

nivéder m.m.

Alle disse variablene diskuteres naermere i de sammenhenger der de inn-
gar.

For imntektsvariabelen gjelder at vi antar at denne variabelen
kan betraktes som husholdningenes totale utgift. Vi unngdr dermed & ta
hensyn til sparebeslutninger. Skulle disse forklares, ville det egent-
1ig vire nddvendig & diskutere husholdningens optimale adferd under
usikkerhet.! Inntektsspredningsvariabelen for hvert marked uttryckker
ikke spredningen omkring de individuelle inntektene, men omkring gjenn-
omsnittet i forsamlinger i1 markedet. Variabelen har interesse fordi en
stor inntektsspredning i markedet rimeligvis bor gi en storre differen-
siering av transaksjonsetterspdrselen enn en liten spredning, og dette
vil i sin tur kunne pavirke tilbudet. Mdten tilbudet vil bli pavirket

pd, avhenger av transaksjonselastisitetene.?

1 Se Newman (1965), s. 133.

2 1 uUsA appellerte store, sdkalte lavprisbutikker fdrst og
fremst til den nedre delen av inntektsskalaen, men det var ikke til-
fellet i Japan.
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'The bonanza stage inevitably pro-
duces its own ending.' Brems
(1968), s. 182.

KAPITEL 6 DET PRIVATE FORBRUKET, DETALJHANDELENS OMSETNING OG PRO-
DUKSJON

6.1 Innledning

Dette er det forste av tre kapitler om henholdsvis midling av
produksjonen, arbeidsinnsatsen og kapitalinnsatsen i detaljhandelen.
Innsatsfaktorene i X? omfattet ogséd varene, XV, men disse behandles i
den lopende gjennomgdelsen pd grum av den substitusjonskarakter de har
til arbeid og kapital. Detaljhandelens omsetning mdter visse begrens-
ninger 1 selve etterspdrselen ettersom detaljhandelsomsetningen neppe
kan bli stdrre enn etterspdrselen nar det med etterspdrsel menes privat
forbruk. Detaljhandelen har ettersporsel fra andre sektorer enn den
private, men gjennomgdende antar vi at den er sd liten at vi kan se
bort fra den. Utviklingen i privat forbruk og detaljhandelsomsetning
belyses i et avsnitt nedenfor.

Produksjonsbestemmelsen for detaljhandelen er ikke lett & f& til
pé en tilfredsstillende midte, og det produksjonsmdl vi tvinges til &
bruke, omsetningen i faste priser, er ikke uten videre akseptabelt som
definisjon av og mdl pd produksjonen. Vi diskuterer derfor andre mdl,
og framfor alt relasjonen mellom omsetningen og mdl brukt i del 1. Med
det produksjonsmidl som brukes, undersdkes fordelingen pa produksjonsom-
réder, PO, markedsomrader, MO, og delmarkeder, DM, i forskjellige ar.

6.2 Det private forbruket og detaljhandelens omsetning

Det private forbruket er analysert i en rekke undersckelser for

landet som helhet.! Regionale analyser som skulle svare til vire mar-

1 Dette synes & vaere tilfellet for de fleste land, se Sandee

(1964). Svenske understkelser av det private forbruket er framfor and-
re Bentzel et al. (1957) og senere oppfdlgning: Albinsson (1958), AL-
binsson et al. (1960), Albinsson - Endrddi (1966), Dahlman £ (forts.)
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kedssett, eksisterer derimot ikke. Oppfattes det private forbruket som
den Ovre begrensningen for detaljhandelens omsetning, vil detaljhande-

lens relative utvikling - hypotetisk - kumne skje som vist i figur 6.1.

Privatforbruk = 100
C

Detaljhandelsomset-
ningsandel
S/C

Figur 6.1 Detaljhandelsomsetningens utvikling mdlt som
andel 1 det private forbruket. Prinsippskisse.

The relaFive share of retail turnover in total private

consumption.

Detaljhandelens verdiandel i det private forbruket Oker sterkt i
begynnelsen og avtar deretter og er til slutt synkende. Dette er en ut-
vikling som ikke er ulik de utviklingsforldp som gir under betegnelsen
Livssykkel. Overfdrt pa den periode som vi har data for, skulle en slik
sykkel eller del av en, kunne forklares med foélgende forhold: I begyn-
nelsen av perioden, d.v.s. hele trettitallet, vokste detaljhandelsomset-
ningen hovedsakelig fordi det i godeproduksjonen i husholdningene inn-
gikk varer fra detaljhandelen, i XD, som substitutt for varer som man
dyrket selv eller kjopte fra produsenter.

Den andre fasen er antakelig mer preget av akkumulering av inn-

satsvarer og nye varers tilkomst. En avtakende detaljhandelsandel skul-

... Klevmarken (1971). Dessutom tilkommer undersdkelser som be-
handler spesielle omrdder, eksempelvis etterspdrselen etter biler.
Nasjonalregnskapene gir dessuten statistiske serier over forbruket.
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je kunne fordrsakes av markert vekst i goder som detaljhandelen normalt
ikke har varer for, eksempelvis feriereiser, overflyttning av matvare-
forbruket til arbeidsplasser o.l. En utviklingssykkel av demme typen
viser at vekstbetingelsene forandres genereft for detaljhandelen. Dette
hindrer jo ikke at enkelte produksjonsomrdder kan fi faseforskyvninger
i forhold til den sykkel som gjelder for detaljhandelen sett under ett.
En slik sykkel er et totalt uttryckk for utviklingen. Vi skal se at
mange produksjonsomréders storhetstid og senere nedgang og fall kan inn-
ordnes en grunnhypotese som den vi har illustrert. Figur 6.1 illustre-
rer den relative utviklingen. Absolutt vil detaljhandelsomsetningen
lkunne vokse, men figuren viser at den ekstra skyss som detaljhandelsom-
setningen kan f& (periodevis) er av overgdende karakter.! Dette pavir-
ker i hdy grad vekstbetingelsene for detaljhandelen.

Anta at kwwen i figur 6.1 viser detaljhandelsomsetningens abso-
lutte utvikling, d.v.s. det totale private forbruket er konstant i ti-
den. Da vil perioden der tilveksten i omsetningen er lik null, kunne
betraktes som et null-sum spill for foretakene i handelen: Foretakene
kan da bare fd sine malsettinger om tilvekst oppfylte pd andre foretaks
bekostning, og det er jo ikke mulig for alle foretak. Der fins flere
argument som taler for ‘at strukturforandringene pd et produksjonsomrdde
i detaljhandelen setter inn ndr tilveksten i1 andelen er null eller ne-

gativ.?

! Dette er ikke eneste formen for "external economies" i om-
setningsproduksjonen. Utover den som behandles i det f&lgende, er det
et sporsmdl om ikke hele urbaniseringsprosessen har en positiv effekt
for detaljhandelen i den betydelse som "external economies'" vanligtvis
har. I og med at et samfunn bygges ut, skjer der en rekke investering-
er som er til nytte for en lang rekke aktiviteter utover dem som inves-—
teringene primaert gjdres for. Kommunikasjonsnettet er helt &penbart
en slik form av investering. I overensstemmelse med teorien, vil man
vente overkapasitet i detaljhandelen av investeringer som den har nytte
av, men som ikke sldr ut i handelens kapitalkostnader.

Undersdkelser av TV-spredningen i Sverige gir en viss stdtte
for dette, se TOrnquist (1967). Introduksjonen av TV fdrte til en
etableringsboom, men da tilveksten i etterspdrselen etter apparater
(samtidig som det viste seg at disse hadde lenger levetid enn antatt)
hovedsakelig ble begrenset til nye husholdningers etterspdrsel, kom
strukturforandringene i form av nedlegging, konkurser o.l.
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Deler av en utvikling som er i overensstemmelse med sykkelhypo-
tesen, kan vises for svensk detaljhandelsomsetning.! I tabell 6.1 er
detaljhandelsomsetningen malt som andel av det private forbruk for
arene 1930, 1950 og 1963. Detaljhandelens andel var 57 % i 1930, okte
til 64 % i 1950 og minsket deretter til 57 % i 1963 regnet i 1950 ars
priser. Forskjellen mellom andelen i l6pende og faste priser skyldes
forandringer i varesammensetningen. Perioden 1930 - 1950 kan karakte-
riseres som en ekspansjonsperiode i svensk detaljhandel, og etable-
ringstilbdyeligheten var ogsd stor.? Den andfe perioden reduserte an-
delen som folge av at det private forbruket vokste fortere totalt enn
detaljhandelens omsetning. Foruten p&virkning fra leveranddrer (gjen-
nom forandringer i XV), fra faktormarkedet m.m. i den andre perioden,
bor selve forandringen i etterspdrselen fra ekspansjon til stagnasjon
og nedgang i markedsandelen, ha péavirket produksjonsbetingelsene for
detaljhandelen fram til 1963. Vi kopler etableringstilbdyeligheten i
trettifrene til ekspansjonsmulighetene i det private forbruket, og
nedgang i etablering senere samt butikkdddelighet i femtidrene til den
relative stagnasjonen da. I begge tilfeller er det antakelig de etab-
lerendes alternative muligheter som er bestemmende for engasjement el-
ler disengasjement i detaljhandelen. Produksjonsenheter med f& hel-
tidsarbeidende personer dominerte nemlig detaljhandelen hele perioden,
sdledes hadde ca 56 % av produksjonsenhetene i detaljhandelen mindre
enn 3 sysselsatte bade i 1950 og i 1963. Et slikt strukturelt forhold
forklares naturligvis av produksjonsfunksjonens form: Transaksjoner
kan produseres uten stdrre innsats av kapital pr. sysselsatt ettersom
dette ikke forutsettes av produksjonsteknikk og faktorpriser. Dette
er egentlig et historisk fenomen, men vi skal se senere hvordan denne
trenden er brutt.3

1 For USA steg detaljhandelsomsetningens andel av totale dis-
ponible inntekter fra 58 7 1930 til 72 7 &r 1947 og var 57 7 &r 1967.
Dalrymple & Thompson (1969), s. 340.

Delvis som fdlge av alternative muligheter for sysselsetning,
se kapitel 7. Se SOU 1951:28, del II.

3 Vére dagers etableringsboom for sikalte "boutiquer" er en
klar parallell til tidligere perioders etableringsforhold. Hverken
krav til fagkunnskap eller kapitalinnsats kan anses for & vaere bety-
lige og relativt sett er de antakelig lavere enn ellers i detaljhan-—
delen.
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TABELL 6.1 Det private forbruket 4 Sverige 1930 - 1963 og detaljhan-
delsomsetningens andel.

1930 1950 1963

Forbruk i 1950 ars priser,
1950=100 56 100 145

Arlig okning i mellomliggende
perioder, % 2.9 2.9

Detaljhandelsomsetning i 1950
ars priser, 1950=100 50 100 131

Arlig dkning i m.p., % 3.6 2.1

Detaljhandelsomsetningens andel
av det private forbruket,
i 16pende priser, % 50 64 61

i 1950 ars priser, % 57 64 58

Kilde: 1IUIs forbruksstudier, nasjonalregnskaper, fore-
takstellinger for handelen samt prisindeksserier.
Noen prisindeks spesielt for detaljhandelen eksi-
sterer ikke, og deflateringen for detaljhandelsom—
setningen er basert pa eksisterende indeks idet
hensyn er tatt til boligsektoren o.l.

Utviklingen har ikke vaert 1lik for alle produksjonsomrdder i de-
taljhandelen. I tre tabeller vises tilsvarende beregninger for livsmid-
delshandelen, bekledningsvarehandelen og handelen med bolig- og hjemme-
utrustningsvarer. For livsmiddelsomsetningen er andelene 67 % i 1930 og
henholdsvis 70 og 74 % de senere drene. En del klassifikasjonsproblem
gjor at sammenlikningen ikke kan skje helt uten forbehold. Varesammen-
setningen i detaljhandelen forandret seg i denne perioden slik at sorti-
mentet etterhvert omfattet andre varer enn livsmidler. Vi har ingen
muligheter for 4 eliminere dette innslaget i detaljhandelsomsetningen
hvilket inneb&drer at andelen i tabell 6.2 er litt for stor. Den reelle
andelen for detaljhandelen i det totale private forbruket av livsmidler,
er derfor antakelig mindre enn tabellen viser. Den arlige Skningen i
livsmiddelsforbruket totalt var 0.4 % pr. kapita, mens livsmiddelshande-
lens omsetningstkning var 0.8 % pr. kapita. Mye taler for at forskjel-
len i ratene er uttrykk for forandringer i transaksjonene og da forst og
fremst sortimentsdkninger (dXD). Tilveksten for denne delen av detalj-

handelen kom fra andre varer enn egentlige livsmidler.
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TABELL 6.2  Forbruk og omsetning av hovedsakelig Livsmidlern 1930 - 196
(1950 dns prisenr).

1930 1950 196

Forbruk 1950=100 72 100 11
Forbruk pr. kapita, kr. i 854 1039 109
Arlig okning pr. kapita, % 1.0 0.4
Beregnet utvikling i forbruket
w pr. husholdning, 1950=100 - 100 9
T Detaljhandelsomsetning,
1950=100 69 100 12
} Omsetning pr. kapita, kr. 574 726 80
| Arlig dkning pr. kapita, % 1.2 0.8
‘ Beregnet utvikling i omsetningen
J pr. husholdning, 1950=100 - 100 9
' Detaljhandelsomsetningens andel
av forbruket av livsmidler 67 70 7

Kilde: Se tabell 6.1. Forbruket i ldpende priser var
7 288 milj. 1950 og detaljhandelsomsetningen av
hovedsakelig livsmidler var 5 093 milj. Alle bere;
ninger er ekskl. spritvarer. Husholdningsvariabel
er i dette tilfellet hentet fra bostadstellinger.

Et forhold av betydelig produksjonsdkonomisk interesse kan leses
ut av tabell 6.2. Omsetningen pr. kapita ¢kte svakt i perioden 1950 -
| 1963, men omsetningen pr. husholdning minsket, nemlig fra 100 i 1950 ti
95 i 1963. Ettersom transaksjonsstdrrelsen alt amnet like er storre fo
store husholdninger enn for smd, bor man kunne trekke den konklusjonen
transaksjonsstorrelsen minsket relativt, kanskje ogsé absolutt beregnet
fast omsetningsverdi. Om den gjennomsnittlige transaksjonsstdrrelsen e
det da ikke urimelig & slutte at dens innhold forandret seg slik at den
besto av flere varer, men mindre kvantum av visse varer emn tidligere.
produksjonsmengden, Q, som her er transaksjonene, kan vi likedan slutte
at demne antakelig Okte pd grunn av den sterke Skningen i husholdningsa
tallet og dessuten av at en liten husholdning antakelig alt ammet like
etterspdr forholdsvis flere transaksjoner enn en strre husholdning.

Det andre omrddet som tas med her for & vise sammenhengen mellom
forbruk og produksjonssituasjonen i detaljhandeien under forskjellige

vilkdr, er forbruk og omsetning av bekledningsvarer. Bekledningsvarer
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kan med fordel betraktes som langvarige innsatsvarer i husholdningenes
godeproduks jon sammenliknet med livsvarer. Husholdningenes lagerhold
av bekledningsvarer er sterkere knyttet til inntektsforandringer enn
hva tilfellet er for livsmiddelsvarer, men for utviklingen etter 1950
var relativprisene fordelaktige for bekledningsvarehandelen som fram
til 1963 okte sin andel i forbruket til 93 %. Bekledningsvarehandelen
fikk i den senere perioden en arlig Okning totalt pd 4.5 % som skal
sammenliknes med den arlige Skningen i totalforbruket, 2.0 $. Man kan
vanskelig forestille seg formene for bekledningsvarenes omsetningsorga-

nisasjon i detaljhandelen hvis omsetningsandelen hadde vaert 93 i 1950.

Forbruk og omsetning av hovedsakelig bekledningsvaren
1930 - 1963 (1950 dns prisen).

TABELL 6.3

1930 1950 1963
Forbruk 511 100 1372

Forbruk pr. kapita, kr. 1
1950 &ars priser 257 432 557

Arlig okning pr. kapita, % 2.6 2.0
Arlig 6kning i totalforbruket 3.44  2.48
Detaljhandelsomsetningen 53 100 178

Omsetning pr. kapita, kr. i

1950 &rs priser 191 316 519
Arlig okning i omsetningen pr.

kapita, % 2.6 3.9
Arlig okning i omsetningen

totalt, % 3.3 4.5

Detaljhandelsomsetningens andel
av forbruket 74 73 93

Kilde: Se tabell 6.1.
1" Forbruksdata er for aret 1931. Det antas at
stdrrelsesforholdene ikke forrykkes p& grunn av
dette.
2 Ekstndm & Lundberg (1967), s. 117.

Bekledningsvareforbrukets og omsetningsandelens utvikling kan
settes inn i et modellresonnement som ogsd kan legges til grunn for and-
re tilsvarende varegrupper. Anta at etterspdrselen etter bekledningsva-
rer er en funksjon av konsumentenes lagerbeholdninger. Lagerbeholdninger

kan generelt betraktes som en mengde innsatsvarer, X', i husholdningens
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godeproduksjon der innsatsvarene ikke nddvendigvis forbrukes helt. Vi
antar at hvert plagg er en egen transaksjon og at etterspdrselen er av
hengig av disponible inntekter og lagerbeholdning, og vi ser bort fra
transaksjonsoppofringer, og far

X, (1) = ag + ap¥(t) + azxg(t) (6-1

Xb(t) er bekledningsvareetterspdrselen i t
Y(t) er budsjettet i t

Xg(t) “er husholdningens (konsumentens) lagerbehold-
ning 1 t.

Hexor
X ex').

a.

i i=0, 1, 2 er konstanter.

Varene 1 XE forringes ved slitasje og pd annet vis,

d(t) = X' (o). f (6-2)
Lagerforandringen kan da skrives,

XHe) = %, (0) - 4 (6-3)
der Xg(t) tolkes som lagerforandringen omkring punktet t og d(t) er den

gjennomsnittlige lagerforandringen for den tiden. Det kan vises at den-
ne modellen kan utvikles til,!

Xb(t) = age + (a) - o)X (t) + aZY(t) + a5aY(t). (6-4)

Modellen er avhengig av den faktor som lageret slites ned med, o, og
dermed behdver vi ikke kjenne lagerets stdrrelse. For periodene 1930 -
1950 og 1950 - 1963 forklarer rimeligvis forskjellen i konstanten o en
hel del av etterspdrselsforandringen. Omsetningen pr. kapita var 53 i
1930 sammenliknet med 100 i 1950 og 178 i 1963. Hvis man aksepterer at

lagerpafylling var det vesentlige i den forste perioden, er det ogsa

1 se Houthakker & Taylon (1966), s. 9 f£f.
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rimelig 4 akseptere at o var liten, og dermed blir etterspdrselen etter
pekledningsvarer hovedsakelig avhengig av det niva konsumenten har pa
et tidspunkt og inntektsforandringen omkring samme tidspunkt.

For den senere perioden kan man neppe se bort fra a. Nye varer
ble introdusert, varenes tekniske levetid ble kanskje kortere og et ak-
kumilert lager ble fortere foreldet. Konstanten o var rimeligvis sti-
gende i perioden. En Skende sirkulasjon i konsumentens bekledningsla-
ger og dermed stigende o har direkte implikasjon for produksjonsforhol-
dene i bekledningsvareomsetningen. Med vare forutsetninger om et plagg
= en transaksjon, innebaerer den antatte utviklingen at konsumentene kom
i kontakt med bekledningsvarer oftere enn tidligere. Dette er nesten
det samme som & si at de ndrmet seg livsmiddelsvarenes eksponerings-
frekvens.! Eksponeringsfrekvens innebaerer i sin tur at hvis varer med
omtrent samme eksponeringsfrekvens bringes sammen i ett sortiment (da
oppstédr et nytt produkt med var oppfatning av detaljhandelsprodukt), da
blir varene komplementaere.2

For den siste gruppen som tas med i denne jevnfOrelsen, hjemut-
rustnings- og boligvarer, kan man legge en tilsvarende modell til grunn
for en kvalitativ analyse. Disse varene er imidlertid noe forskjellige
ettersom de oftest er beregnet pa kollektivt forbruk i husholdninger.3
Derfor spiller forandringene i husholdningsantallet en vesentlig rolle
for omsetningsutviklingen hvilket framgdr av tabell 6.4. Generellt be-
stemmer forandringene i husholdningsantallet ogsé@ forandringene i de-
taljhandelens kjoperantall og transaksjonsstdrrelsene. Oker hushold-
ningsantallet mye sterkere enn befolkningen i en periode med normal
inntektsdkning, er det ogsd klart at mye av etterspdrselen etter bolig-
varer vil gjelde startvarer for husholdningene. Er derimot husholdnings-
utviklingen 1ik befolkningens relative utvikling, er det rimelig & anta
at lagerpafylling og slitasjeeffekter gjor seg gjeldende mer. For de-
taljhandelens organisering av omsetningen, eksempelvis med tanke pd se-
songsalg o.1l., er det ikke uvesentlig & kjemnne til dette. Etterspdr-

selsdeterminantene kan vaere helt forskjellige. I den fOrstnevnte si-

1 Eksponeringsfrekvens kan eksempelvis defineres operasjonellt
som butikkbesdk pr. uke e.l.
Dette har omtrent samme betydelse som begrepet transfer ef-
fect hos Holdren, se Holdren (1960).
Denne gruppen omfatter i enda sterkere grad varige innsats-—
varer for husholdningene. Etterspdrselen etter varige varer er mye
mer komplisert enn for ikke-varige, se Pyatt (1964).
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TABELL 6.4  Forbruk og omsetning av hovedsakelig hjemutrustnings- og
boligvaren 1930 - 1963, (1950 dns prisen).

1930 1950 1963

Forbruk 25 100 152
Forbruk pr. kapita, kr. 78 167 235
Arlig dkning pr. kapita, % 3.9 2.6
Arlig 6kning i totalforbruket, % 4.6 3.3
Detaljhandelsomsetning, 1950=100 35 100 283
Omsetning pr. kapita, kr. 27 67 175
Arlig okning pr. kapita, % 4.6 7.7
Arlig ¢kning i totalomsetningen, % 5.4 8.3

Detaljhandelsomsetningens andel
av forbruket 35 40 75

Kilde: Se tabell 6.1.

tuasjonen kan etterspdrselen vaere meget priselastisk, mens den kan
vaere forholdsvis lite priselastisk (kanskje helt uelastisk), men bety-
delig inntektselastisk. Nér inntekten stiger vil man i slike hushold-
ninger ga inn for & produsere bedre goder enn tidligere. (Bedre seng,
mykere sofa o.s.v.!) Vi sakner grunnlag for & beddmme hvilken modell-
antakelser situasjon som gir best forklaring for de to periodene.

En konklusjon kan trekkes fra tabell 6.4. Den del av detaljhan-
delen som omsatte husgerdd og boligvarer hadde en merkelig ekspansjons-
periode i perioden 1950 - 1963 som ga den en arlig ekspansjon pa 8.3 %.
Vi skal senere se at gruppen imneholder béde ekspansive og stagnerende
omsetningsgrupper. Andelen 75 % i 1963 viser at fortsatt ekspansjon er
mulig, men den kan under ingen omstendigheter bli si stor som tidligere.
Man kan derfor trekke den konklusjonen at ogsd de varer som har inngdtt
i denne gruppen - som helhet betraktet - gar mot en dvre grense 1 for-
bruket. Dette vil rimeligvis sette sitt preg pé organisasjon av omset-
ningen og produksjonsinnsatsen for denne.

Innenfor det private forbrukets utvikling totalt, minsket de tre
varegruppene sin samlede andel fra 63 % i 1950 til 56 % 1 1963. Innen-
for den totale detaljhandelsomsetningen, kunne foretakene pad dette om-
radet kompensere den relative nedgangen i forbruket med en Okning i

markedsandelen. De tre gruppene livsmidler, beklednings- og boligvarer
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hadde tilsammen 70 % av detaljhandelsomsetningen i 1950 og 75 % i 1963.
Dermed har vi fdtt fram to forhold i utviklingen, nemlig detaljhandels-
omsetningens utvikling i forhold til det private forbruket og utvalgte

varegruppers utvikling i forhold til den totale detaljhandelsomsetning-
en. Dette antyder noe om interdependens i detaljhandelsmarkedene og om
en temmelig komplisert substitusjonsstruktur pd lang sikt.

6.3 Produksjonsmdl for detaljhandelen

I litteraturen om detaljhandelens produksjon og produktivitet
kan man ikke finne enighet om hvilket produksjonsbegrep som er & fore-
trekke. Heller ikke har vi funnet noen understkelse som har behandlet
effekten av at man i empiriske undersdkelser holder seg til ett produk-
sjonsmil mens et annet ville ha vaert det rette ut ifra den modell ana-
lysen skjer etter. I understkelser er det omsetningen enten deflatert
eller i 1dpende priser som dominerer. Med omsetning menes salgsbeldpet
summert over alle kjopere. En forklaring til omsetningens dominans og
kanskje ogsé til at dette mdlet ikke granskes kritisk, er at sd godt
som ingen undersdkelse har noe alternativ. Bare omsetningen observeres
i foretakstellinger o.l. Omsetningen er ikke uten videre et godt ut-
trykk for produksjonen selv pad et produksjonsomrade som kan anses for a
vaere homogent over tiden, og enda mindre bra er det ndr forskjellige
produksjonsomrader med forskjellig faktorinnsats pr. omsetningskrone
undersdkes i tverrsnitt eller over tiden. Vi skal senere se at en av
de f& utveier som fins, er & gjennomfére mer eller mindre sinnrike
grupperinger av produksjonsenheter og produksjonsomrader etter prinsip-
pet at produktet skal vaere s& homogent som mulig.

Selv for en enkel enhet i detaljhandelen er omsetningen en
sterkt aggregert stdrrelse. Bade varesettet, xg, og prisene sével som
varemengder og faktorinnsatser vil variere over tiden og mellom for-
skjellige selgere - som i aggregatet klassifiseres likt. Variasjoner
av denne typen forsterkes ved aggregering over produksjonsomrader og
markeder. En forutsetning for 4 kunne bruke aggregerte data som grunn-
lag for en tverrsnittsunderstkelse, er da at variasjoner av den nevnte
typen ikke gjor seg gjeldende melfom aggregat pd samme nivd. I mange
tilfeller har det antakelig vaert vanskelig & akseptere en slik ceteris
paribus betingelse.
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Overgangen fra omsetningen, som betraktes som et approksimativt
mil pd detaljhandelens produksjon, til et volummdl, skjer oftest gjen-
nom en kombinert operasjon med marginaler og prisindekser. Dermed fés
en tilnaermet bruttoproduksjonsverdi. Barger (1955) beregnet bruttopro-
duksjonsverdien for amerikansk detljhandel og fant at denne okte 2.9 ‘%
pr. &r etter 1929.! Kjenner man faktorinnsatsen, kan produktiviteten
ogsa beregnes. I makrobetonte understkelser som Bargers, er hensikten
da ofte oppnadd idet produktiviteten sammenliknes med produktiviteten
pa et annet omrdde. For detaljhandelen og industrien har dette gitt
grunnlag for konstatering av det sdkalte produktivitetsgapet.?

Bargers metode er imidlertid typisk uamnsett aggregeringsniva.
Schwarntzman (1969) har i en nyere understkelse konstatert at en produk-
sjonsbestemmelse som bygger pa en forutsetning om konstant bruttopro-
duksjonsverdi pr. omsetningskrone har en rekke apenbare svakheter. Li-
kevel gjennomforte han sine egne understkelser pd samme grunnlag som
Barger, men fant at det var nddvendig 4 innfdre korrigeringer for for-
andringer i transaksjonene. Det er sd vidt vi kjemner forste gang at
et skritt har kunnet skje i den retning som synes riktig, nemlig mot en
produksjonsvariabel som tilsvarer detaljhandelens baerer av produksjons-
faktorer. Fn sd pass ny undersdkelse som George (1966) har ingenting
om transaksjonsvariabelens betydelse.

Transaksjonsvariabelen ble forst trukket fram som en mulig pro-
duksjonsvariabel av Alderson (1948). Hos Hall, Knapp & Winsten (1961)
finner man at den mulighet som de har for innforing av transaksjonsva-
riabelen i et produksjonsteoretisk modellresonnement, overgis til for-
del for en mer konvensjonell framgangsmite. I denne gjdres det gjel-
dende at detaljhandelen utfOrer et varierende antall tjenester (service)
utover det & overfdre et antall varer i konsumentenes eie. Etter var
oppfatning er transaksjonene ogsd inntektsbaerere for et sammensatt pro-
dukt uannsett om tjenestene varierer over transaksjonene. Heller ikke
hos Galbraith & Holton (1955) finnes opplegg til en produksjonsmodell

L Datrymple & Thompson (1969), s. 34: "This study (Bargers) is
noted more for its discussion of the difficulty of making conclusions
as to the efficiency of the distributive sector than it is for the de-
finitiveness of the estimates offered."
Se Bargen (1955) og Dhrymes (1963) som ser helt forskjellig
pa produktivitetsgapet.
Bargers metode er imidlertid typisk uannsett aggregeringsniva.



127

der den transaksjonsstdrrelse som de faktisk observerer, inngdr.! Deri-
mot kan man tolke deres resultater slik at detaljhandelens innsats pr.
transaksjon varierer som félge av variasjoner i respektive detaljhan-
delskategoriers ettersporselsfunksjoner. Foruten Galbraith & Holton
(1955) er det f& som har kvantifisert transaksjonsvariabelen. McClel-
fand (1966) har gjort visse beregninger av arbeidsinnsatsen pr. tran-
saksjon. Ogsd i kostnadsundersSkelser etterlyses en transaksjonsvaria-
bel som produksjonsvariabel for detaljhandelen, se Douglas (1962).

Ettersom produksjonsbestemmelsen som regel ikke kan bygges opp
fra transaksjonsbegreppet, kan man se den vekt som er lagt pa stratifi-
sering av detaljhandelen som vart forsok pd & f& den i overensstemmelse
med mer eller mindre eksplisitt uttrykte produktdefinisjoner. Det er
da et sporsmidl om den offisielle statistikkens gruppeinndelinger og
klassifikasjonsregler alltid passer. Nomenklaturer i offentlig stati-
stikk er som oftest bygget opp etter andre retningslinjer og med andre
mil for dyet enn produksjonsanalysens.

De tre produksjonsmilene, omsetningen S, bruttoproduksjonsver-
dien VA samt transaksjonsmengden Q, er henholdsvis en verdivariabel,
verdiskapningsvariabel og en fysisk variabel. Det sier seg selv at der
er bare nar disse stdrrelsene er perfekt korrelerte at det er likelydig
hvilken som brukes i en produksjonsanalyse. Dette stiller store krav
til markedsstrukturer og adferd pd markedene, og kan muligens vaere re-
alistisk for en enkel produksjonsenhet, men neppe for et helt marked og
markedenes utvikling. I svensk offisiell statistik finner man omset-
ningsvariabelen, men ingenting om transaksjonsvariabelen eller brutto-

produksjonsvariabelen. I en undersdkelse som denne er man derfor hen-

.vist til & bruke omsetningsvariabelen, og denne inngdr derfor i vére

datasett. Utover det kan man pa en kvalitativ mite ta hensyn til de
andre variablene dels ved & ta med i vurderinger og problemstillinger
den informasjon som fins fra innkjopsunderstkelser o.l. og dels foreta
beregninger av bruttoproduksjonsverdien pa grunnlag av omsetningsvaria-
belen, opplysninger om marginaler, prisindekser og bedéming av omset-
ningens sammensetning. Dette kan egentlig bare gjennomfdres totalt et-
tersom markedsomrddedata om marginaler o.l. ikke fins. Likedan som i
andre undersokelser er vi forst og fremst henvist til & bruke omset-

‘ b Gakbraith & Hofton (1955) er en studie som har F&tt merkelig
lite oppmerksomhet .
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ningsvariabelen, men dermed er det ikke rimelig & anta at transaksjons-
variabelen og bruttoproduksjonsverdien er helt korrelerte med omsetnings-
variabelen.

En modell som viser en hypotetisk, men prinsippiell utvikling for
de tre produksjonsvariabelene, er vist i figur 6.2. Denne har antakelig
storst gyldighet for livsmiddelsomsetningen. Det er en ceteris paribus
modell hvilket innebaerer at den ekspansjonseffekt som den faktiske livs-
middelshandelen har hatt innenfor rammen av den totale detaljhandelsom-
setningen ikke er med i modellen. Det forutsettes ogsd at observasjoner
fra forskjellige stadier i utviklingen er sammenliknbare, d.v.s. at de
overordentlig store indeksproblemene er 1ldste.

100
A tg te
S = omsetning i faste priser,
indeks
VA = bruttoproduksjonsverdi,
indeks
i Q = transaksjonsvolum, indeks

Figur 6.2 Utviklingen i tre produksjonsvariable under en del
av_en produktsykkel. Prinsippdiagram. ty = 100.
Development of three produktionsvariables in the
retail product cycle.
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Modellen viser den relative utviklingen fra et basistidspunkt
som forutsettes & ligge i periodens begynnelse, eksempelvis i tretti-
srene for svensk livsmiddelshandel. Transaksjonsvolumet stiger i be-
gynnelsen sterkere enn omsetningen forst og fremst pd grunn av at net-
to-etableringsraten er positiv. Dette oppveier mer enn vel eventuelle
tendenser i etterspdrselen til etterspdrsel etter storre transaksjoner
som félge av forandringer i husholdningenes alternativverdi we. Mye
taler for at alternativverdien relativt sett var synkende fram til et-
terkrigstiden.! Punktet Ty i figuren indikerer tidspunktet der tran-
saksjonsvolumet relativt sett minsker i forhold til omsetningen. Inn-
satt i den svenske utviklingen forekommer det rimeligere & anta at for-
andringen inntraff etter 1950. Dette kan begrunnes med en stigende ne-
gativ netto-etableringsrate, og ikke minst Okende skalafordeler samt
med kapitalkrevende ny teknikk.

1 modellens forste fase, fram til ty ser vi at utviklingen for
de tre variablene er likartet slik at en pari-passu lov er en rimelig
hypotese for produksjonsomrddet. En prognose for kortperioder innen-
for omradet mellom tyog t, risikerer ikke samme feilutslag som en
prognose bygget pd de samme fundamentale forutsetningene skulle gjore
for perioden etter t,.

Anta at foretakene etter th begynner & utnytte skalafordeler i
nye anlegg og at dette ikke pavirker omsetningen. Det forutsettes at
der ikke foreligger "transfer effects''.? Vi forutsetter ogsd at dette
er tilbudets tilpassing til langsiktige etterspdrselstnskemdl og at
storre transaksjoner ikke kommer i stand som f6lge av at foretakene
utnytter en sterk stilling i markedet. Konkurranseformenes innflytel-
se pa husholdningens adferd er fordvrig vanskelig & bedtmme teoretisk
og dermed empirisk. Skalaeffekter har her den betydelsen at den rela-
tive faktorinnsatsen synker med transaksjonsstdrrelsen og at den for-
andres med hensyn til sammensetning som f0lge av den tekniske utvik-
lingen, jfr. kapitel 3 - 4. Anta at man skal gjdre en prognose for
faktorbehovet for perioden ty - tC pa grunnlag av observasjoner fra

perioden ty -ty I denne perioden er omsetningen stigende, men tran-

1 Forarsaket blant annet gjennom forandringen i relativpriser

for kjopte varer og varer man tilvirket selv. Dette gjelder livsmid-
ler sével som bekledningsvarer.
2 se Holdren (1960), s. 140.
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saksjonsvolumet er konstant. Den faktiske faktorinnsatsen fram til ty
er rimeligvis korrelert med omsetningsvariabelen ettersom sterk forand-
ring i teknisk utvikling bringer med seg en treghet i tilpasningen og
en (ineffektiv) overkapasitet teknisk sett i gamle produksjonsenheter.
Brukes slike faktordata samt omsetningsvariabelen som grunnlag for &
bestemme faktorbehovet senere, si i tes viser modellen hvilke fundamen-
tale feilutslag valget av forutsetninger og valget av produksjonsvaria-
bel kan gi.! Vi har antydet at bruttoproduksjonsvariabelen stiger
langsommere enn omsetningsvariabelen og motiverer dette med at skalafor-
delene rimeligvis bor péavirke detaljhandelens marginaler pd lang sikt.
Det kan antakelig ogsd gjores gjeldende at dette folger delvis som en
konsekvens av relativprisutviklingen for produksjonsfaktorene, delvis
som folge av laerefunksjoner i konsumentsektoren og delvis som ftlge av
produktforandringer som avgrenser detaljhandelens produksjonsmulighe-
ter.2 1 virt modellresonnement har vi ogsd framfért som en hypotese at
detaljhandelen i noen grad mid ta hensyn til den forandring som skjer

for alternativverdien w? i husholdningene. At denne forandringen ikke
skjer fort, framgdr av de fa punktunderstkelser av konsumentenes mar-
kedsadferd som fins tilgjengelig.

Minskninger i antallet butikker pavirker transaksjonsstérrelsen
positivt. Den relative utviklingen i disse stOrrelsene har antakelig
vaert sterkere enn omsetningen slik at transaksjonsantallet har mins-
ket.3

Hverken pd grunnlag av offisiell statistikk eller pd annen mite

er det mulig 4 konstruere en produksjonsserie for transaksjoner. Heller

1 Flere prognoser om handelens behov av produksjonsfaktorer er

bygget opp pa grunnlag av omsetningsvariabelen p& grunn av at den offi-
sielle statistikken ikke har observert noen annen produksjonsvariabel.

Innpakningsindustriens ekspansjon skjer rimeligvis ogsé pé
detaljhandelens bekostning.

Medianavstanden til "wvanligste'" livsmiddelsbutikk var 363 me-
ter i 1963 mitt i et utvalg fra Sveriges 3.9 millioner inntektsenheter,
SOU 1965:39, del II, s. 44. Antallet inntektsenheter var da ca. 25 ¥
hdyere enn antallet husholdninger. Andre understkelser som ikke er
helt sammenliknbare med resultatet fra utvalget, har vist kortere av-
stander for tidligere &r. Et vesentlig spdrsmdl er hvordan hushold-
ningen oppfatter avstanden, jfr. diskusjonen om "the subjective dis-—
tance" hos Thompson (1963). Sett i lys av vir modell (kap. 3) er det
av stor betydelse om husholdningenes oppoffringer objektivt sett er en
linear funksjon av avstanden ndr transaksjonen forutsetter gitt, eller
om oppoffringene eksempelvis stiger kvadratisk.
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jkke er det mulig 4 sammenlikne forskjellige produksjonsomrdder eller
delmarkeder, for selv om visse observasjoner for transaksjonsstrukturen
foreligger, er det ikke mulig & trekke konklusjoner fra sammenlikninger
ettersom andre variablers innflytelse ikke er kontrollert. Det er der-
for en begrenset kvalifisering som kan gjores for vare produksjonsbe-
regninger basert pa omsetningen. Generelt vil man kreve at nar en
kvantifisering av varestrommer mellom forskjellige typer enheter i et
distribusjonssystem skal foretas, mi de midlinger som utfdres, vaere inn-
ordnet i et system som gjor observasjonene sammenliknbare overalt i det
rom man infererer fra.l Observasjoner om innkjop md séledes kunne rela-
teres til de produksjonsomrdder de kommer fra. Bare da kan man kvanti-
fisere etterspirselens reaksjoner pd forandringer i vedkommende produk-
sjonsomrédes handlingsvariable. Ettersptrselselastisiteter blir ellers
temmelig meningsldse. Ingen av de undersckelser som foreligger, kan
sies & oppfylle vare milingstekniske krav. Visse understkelser er fra
produksjonssiden, andre fra etterspdrselssiden, men de kan ikke avstem-
mes mot hverandre.?

En undersdkelse av innkjopskvotene, innkjopskvote definert som
antall innkj®p av livsmidler pr. 1 000 inntektsenheter pr. tidsemhet,
belyser likevel visse forskjeller mellom markeder. Tabell 6.5 viser en
innkjopskvote pa 4 341 i 1963 hvilket innebaerer at hver inntektsenhet
gjorde 4.3 innkjop i livsmiddelshandelen. Forklaringer til forskjelle-
ne i innkjopskvoter gis ikke i understkelsen, men finnes i inntektsfor-
skjeller, i avstandsforskjeller og for landsbygdens vedkommende ogsd av
egenproduksjonens betydelse. Forekomst av en hjemmevaerende voksen
person driver opp innkjopsfrekvensen antakelig ikke bare pa grunn av
forskjeller i sammensetningen for innkjdpte varer, men ogsd pd grumn av
forskjeller i w®. Den slags forskjeller pavirker derfor produksjonsbe-
tingelsene i detaljhandelen slik at den fé&r en transaksjonsetterspodrsel
som alt annet likt vil samvariere med kvimmenes yrkesintensitet.

Innkjopskvotene kan ikke brukes for en beregning av transaksjons-

mengden eller transaksjonsstdrrelsen i kroner. Resultatene blir urime-

1

) Metoder for dette er utviklet og prévet i Skdr (1964).

Eksempel: I en fullstendig utvalgsundersékefse, vil man ven-
te at gjennomsnittlig transaksjonsstérrelse blir like stor uannsett
hvilken side av markedet man observerer, kjdperne eller selgerne. Av-
vikelser som ikke er tilfeldige mi da skyldes at man i virkeligheten
undersdker subsett av kjSpere og selgere.
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TABELL 6.5  Innkjdopskvoter 4 Livsmiddelsomsetningen 1963, (Basert pd
observas jonen hos et utvalg inntektsenheter, d.v.s. konsu-

menten. )
Inntektsenheter
Med hjemme- Uten hjemme- Alle
arbeidende  arbeidende
voksen voksen
1. Storstockholm 5 655 4 199 4 873
2. Storre byer (stédder) 6 168 3 529 5 007
3. Ovr%ge tettbebodde 4 980 2 883 4 173
omrader
4. Landsbygd 4 178 2 136 3 565
Hele riket 5 113 3 198 4 341

TABELL 6.6  Transaks jonsstinrelsen 4 Livsmiddelsomsetningen £ to st6nree
delmarkeder, kroner. (Observasjoner L detalihandedsleddet.

Uppsala Trelleborg

_(1964) - (1962)

Privat handel:

" Manuelle butikker 8.20 6.20
Selvbetjeningsbutikker 9.90 7.50
"Supermarkets"’ 11.90 -

Kooperativ handel:

Manuelle butikker 7.10 }»8.40

Selvbetjeningsbutikker 10.40

""Supermarkets" 12.70 -
Varehus (Tempo, Domus) - 8.70

Kilde: Pris- og Kanteld grdgon, 1964:1, 1965:1.
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lige.! Transaksjonsstdrrelsen i to av vdre delmarkeder, Uppsala og
Trelleborg, er kartlagt i understkelser fra SPK. En forsiktig tolkning
av tabell 6.6 som gjengir en del av resultatene, er at transaksjonsstor-
relsen varierer systematisk over de produksjonsgrupper som inngdr. De
varierer ogsd mellom disse to delmarkedene. Her skal det legges til at
vi fra egne data fant forskjeller i selvbetjeningsgrad mellom markedene
og generelt har selvbetjeningsformen trengt ut den manuelle driftsfor-
men langsommere i strlige markedsomrdder emn andre steder i Sverige.?

Nar det gjelder transaksjonen p& andre produksjonsomrider enn
livsmiddelsomrddet, foreligger der ingen kjente malinger hverken for et-
terspérselssiden eller for produksjonssiden. I SOU 1965:39 - del II om
konsumentenes innkjdpsvaner - observerte man besdk i forskjellige typer
butikker som kunne sies & representere vare dvrige produksjonsomrader.
Bestkskvotene kan imidlertid pa ingen mite jamfores med innkjopskvoter,
for bestk kan bare likestilles med transaksjoner om vi kjemner til at
hvert butikksbestk leder til et kjop eller at bestkskvotene samvarierer
med innkjopskvotene pa en kjent mite. Slik informasjon foreligger ikke,
og bestkskvotene kan derfor bare tjene som indikasjoner pd innkjopskvo-
tene. For utviklingen i transaksjonsvolumet for andre produksjonsomra-
der enn livsmiddelsomsetningen, bor forholdet rimeligvis ha vaert om-
vendt. Hvis var antakelse om at de fleste transaksjoner pa andre pro-
duksjonsomrader enn livsmiddelsomsetningen omfatter en vare holder, sa
har etterspdrselsutviklingen etter de enkelte varene helt styrt transak-
sjonsvolumets tilvekst. Denne tilveksten bor derfor ha vaert sterkere
enn omsetningstilveksten (i faste priser) for flere omrader. En viktig
forklaringsfaktor er den kortere levetid som varene har i konsumentled-
det og den rolle som lageroppbyggingen i konsumentleddet har hatt.

Vil man legge skjemaet i figur 6.3 pd utviklingen i andre produk-
sjonsomrader 1 detaljhandelen enn livsmiddelsomsetningen, sd framstdr

det som rimelig & plassere observasjonene for &ret 1963 inn foran tA.3

1 Med innkjopskvotene som utgangspunkt, ble den gjennomsnittli-

ge transaksjonsstdrrelsen 2 - 3 kr. Andre undersdkelser viser at den i
arene etter ligger pd 14 - 17 kr, se Pris- och Kartellgrdgon 1967:6.
Dette gjelder ikke minst merkedsomrdder som Kalmar og andre
med svak tilvekst i omsetningen. Der synes utviklingen ogs& 4 ha pres-
set fram substitusjon i arbeidsfaktoren slik at eldre (og dyrere) ar-
beidskraft har fatt vike for yngre. Se kapitel 14.
Se figur 6-2.
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Der er atskillige indikasjoner pa at utviklingen pad disse &vrige omrade-
ne folger livsmiddelsomsetningens. P4 lang sikt skulle man sdledes ven-
te at den totale transaksjonsmengden minsker ogsd der. De konsekvenser
som dette bdr fa for utviklingen av distribusjonsapparatet, skal vi imid-
lertid ikke spekulere over her.

Nar vi gjor et samlet overblikk over den informasjon som forelig-
ger angdende innkjopsvaner og transaksjonsstdrrelse, er resultatet ma-
gert med tanke pd at en slik informasjon skulle ha bidratt til 4 avgren-
se usikkerheten i tolkningen av de parametre vi fér i den senere delen

av denne undersdkelsen.

6.4 Omsetningen i produksjonsomradene

Valget av omsetningen som produksjonsvariabel skaper et spesielt
problem som vi forsdker ta hensyn til gjennom oppdeling av omsetningen
i produksjonsomidder. Det er produktforskjeller som betinger dette.
Aggregat av produksjonsomrdder med forskjellige produkter kan bare gjen-
nomféres ndr produktene kan uttrykkes i samme enhet. Dette er ikke uten
videre mulig med omsetningen. Vi stker derfor en oppdeling av detalj-
handelsomsetningen som gir oss homogene produktgrupper. Riktignok gar
vi da glipp av et aggregat som svarer til hele detaljhandelsomsetningen,
men dette tapet kan ikke sies 4 overstige fordelene med den disaggreger-
te analysen. Produkthomogenitet er et uklart begrep spesielt med tanke
péd at husholdningene, detaljistene og vareleveranddrene hver for seg ak-
tivt og passivt bidrar til produktforandringer. Av praktiske grunner
tvinges vi inmn i et valg og dermed til & bestemme retningslinjer for opp-
deling 1 produksjonsomrdder. I alminnelighet kan produkthomogenitet de-
fineres med kryssetterspdrselselastisitetene. Dette er ikke uten vide-
re overfdrbart pd detaljhandelen. Anta at etterspdrselen kan uttrykkes
som

Qj = f(Uj, U, , G, Y) (6-5)

der Qj er transaksjonsetterspérselen for produksjonsomrdde j, Uj og Uk
er tilbudet i produksjonsomrédet j respektive k og tilbudet inkluderer
variablene pris og varesammensetning, G er husholdningenes produktfunk-
sjon for goder og Y er en samlevariabel for husholdningens ressurser og

ikke bare den tradisjonelle inntektsvariabelen. Produksjonsomradet j
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pavirkes ikke nar vi har
de/dUk =0 (6-6)

for hver partiell derivasjon av variabler i U forutsatt at funksjonene
ellers er kontinuerlige og deriverbare. (6-6) uttrykker en kortsiktig
reaksjonsfunksjon. I detaljhandelen innebaerer det ofte bare dager og
uker ettersom foretakene lett kan kopiere hverandres tilbud med hensyn
til priser, spesielle tilbud og varesammensetning. Det er derfor klart
at et produksjonsomrdde ikke kan definieres for en alltfor kort periode.
P4 den andre siden er det ogsé klart at p& lang sikt er den latente re-
aksjonsfunksjonen antakelig ikke neglisjerbar pd noe omréde.

Vi férstker i denne understkelsen a bruke en produksjonsomride-
inndeling som muliggjor sammenlikning mellom observasjonssett fra for-
skjellige tidspunkter. Produksjonsomrddene md da defineres slik at de-
res produkt er homogent over en temmelig lang periode. Dette taler for
forholdsvis store produktomrdder. De tre viktigste er allerede nevnt,
nemlig livsmiddelsomsetningen, bekledningsvareomsetningen, og omset-
ningen av hjemutrustning- og boligvarer. Dertil kommer undergrupper.!
Disse gruppene har noenlunde samme produktkarakter over hele undersokel-
sesperioden selv om produksjonsteknikken har forandret seg. Generelt
vil det antall produksjonsomrdder som kan inngd i en analyse, minske
med understkelsesperiodens lengde. I denne undersckelsen har vi ikke
fumet det forsvarlig & ha mer enn noen fa omrader for 1930 - 1963. For
perioden 1950 - 1963 er antallet betydelig stdrre og for den variasjons-
analyse som gjennomfdres for observasjonssettene fra 1963, er antallet
produksjonsomrader stoérst. En konsekvens av et lavt antall produksjons-
omrdder er at man har besvaerlige veieproblemer for hvert ars produk-
sjonsomrdder ettersom de enkelte produksjonsomrdders vekt innenfor et
hovedomrdde forandres over tiden.

6.5  Omsetningen i markedsomrdder og delmarkeder

Likedan som det er et problem a velge produksjonsomrdder som er
noenlunde gjensidig uavhengige for den produksjon og den tidsperiode

1 gse appendiks 1 som inneholder en oversikt over produksjonsom—

rddene hvert 4r og hvilke som inngir i den langsiktige analysen.
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analysen gjelder, er det et problem i finne en markedsinndeling der vil-
kdret om uavhengighet er oppfylt pd en akseptabel mite. En mite & un-
dersoke holdbarheten i antakelsen er gjennom sammenlikninger av fordel-
ninger av den typen som er vist 1 figur 6.3. Der vises den totale de-
taljhandelsomsetningen i butikk for 1963.! En tilsvarende konsentra-
sjonsfordeling for ar 1950 ga en kurve som faller helt sammen med den
som er vist for ar 1963 i figur 6.3. I og med at konsentrasjonskurvene
er sammenfallende, er det ogsd klart at produksjonsomrddenes nettoomset-
ningsandeler har holdt seg konstante. Dette utelukker ikke omsetning
over markedsgrenser og en viss omflytting i en rangering for hvert &r.
Slike bevegelser er imidlertid helit ubetydelige og man kan derfor slut-

100 %
Detaljom-
setning

100 %
Markedsomréder
Kilde: Bearbeiding av observasjoner fra Féretags-
rdkningen for handeln avseende &r 1963,
H 1967:107

Figur 6.3 Omsetningskonsentrasjonen i markedsomrddene 1963.
Total detaljhandelsomsetning i butikk.

Concentration og retail turnover in the set of markets (MO)
1963. Kilde: Bearbeiding av observasjoner fra Fdretagsrik-
ningen f&r handeln avseende &r 1963, H 1967:107.

1 Konsentrasjonen er en funksjon av det skraverte arealets stor
relse. Eksempel pi denne typen av konsentrasjonsmdl gis i Bentzef (195
s. 101-101, 194. Se ogsd Cramer (1969) og Aitchison & Brown (1957) hvo
av den siste er referanseverket pa omrédet.
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te at den tilvekst som hvert detaljhandelsomrade far, genereres i marke-
det selv. Dette er av stor betydelse ved vurderingen av markedenes pro-
duktivitet senere, for vi kan nd anta at vi kontrollerer den innflytelse
over varierende produktiviteter som ellers kunne ha blitt forklart med
markedseksterne ettersporselseffekter.

I markedsomrddene fins defmarkedene som i var undersdkelse er det
(de) storste detaljhandelsmarkedet i hvert markedsomrdde. Vi vil under-
stke disse markedenes konsentrasjonskraft pa omsetningen i markedsomra-
dene. Med stigende urbanisering vil man vente omfordelinger i omsetning-
en imnenfor markedsomrddene og hvis man antar at det stdrste markedet
har den stdrste attraksjonskraften, skulle man vente en ikke ubetydelig
tilvekst for delmarkedene i var understkelse. Dette er en klar paral-
lell til det tilvekstaspekt vi behandlet tidligere: Delmarkedene kan
tenkes & fa et tilskudd i etterspdrselen utover det som betinges av inn-
tektsutviklingen og andre vekstdeterminanter. Nar delmarkedene absorbe-
rer omsetning fra andre detaljhandelsmarkeder forskjellig, sad vil det pa
samme mite som for markedsomrddene skape problemer i analysen. Det kan
imidlertid vises at delmarkedenes fondelinger ikke forandres systematisk
over tid. Store markeder synes ikke-d ha en omsetningsutvikling som
skiller seg fra mindre og smd. I og med at delmarkedene er de stérste
detaljhandelsmarkedene i sine omrdder, er det ogsd klart at det er en be-
stemt del av den totale fordelingen av detaljhandelsmarkeder som behand-
les, nemlig den hoyre delen av hele fordelingen. Denne delen har som
regel i de fleste sammenhenger den stdrste stabiliteten, men vi ser
av figur 6.4 som viser konsentrasjonskurvene for 1930, 1950 og 1963
at det ikke engang for en sapass lang periode kan vises vesentlige kon-
sentrasjonsforandringer.’ Fra 1930 minsket konsentrasjonen fram til
1950 hvilket rimeligvis forklares av en tiltakende etableringstilbdye-
lighet utenfor delmarkedene.  Fra 1950 til 1963 er utviklingen den
motsatte, konsentrasjonen ¢ker i gruppen av delmarkeder, men Skningen er
likevel sé&pass liten at noen generell forklaring ikke kan gis. De stor-
re byenes befolkningsabsorbering er antakelig viktigste forklaringsfak-
tor. For den fortsatte analysen er det stabiliteten i konsentrasjonen
som har betydelse, for den viser at det miljé som omsetningen har kommet

til i, ikke har gjennomgdtt drastiske omkastninger. Dette er ikke uten

1 se Aitchison & Brown (1957), s. 111 f£f. om lognormale forde-
linger. Figur 6.5 viser en "truneated" fordeling.
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betydelse ndr produksjonsvariasjoner mellom produktgrupper o.1. skal

forklares og forklaringsvariable som ellers ville ha vaert nddvendige,

ikke eksisterer.

I og med at de stdrste detaljhandelsmarkedene tas ut og utgjor

de enheter som figur 6.3 bygger pd, er fordelingene "truncated". Hvis

antallet detaljhandelsmarkeder hadde vaert mye stdrre, ville ogsad den

ulikhet som figuren viser, ha vaert stdrre. Dette framgdr av den fi-

gur som er innlagt i figur 6.4. I denne var ''tdtort' marked.

100 %
Detalj
omset-
ning

Fordelingen nir del-
markéd er definert

1950 som ''tdtort'
1963
1930
100 %
Delmarkeder

Kilde: Bearbeiding av observasjoner fra samt-—

lige foretakstellinger for handelen.

Figur 6.4 Omsetningskonsentrasjonen i delmarkedene 1930,
1950 og 1963. Total detaljhandelsomsetning i butikk.

Concentration and retail turnover in the set of submarkets
(DM) 1930, 1950, 1963. Kilde: Bearbeiding av observasjoner
fra samtlige foretakstellinger for handelen.

Delmarkedenes relative utvikling framgdr av tabell 6.7. For he-

le undersokelsesperioden kunne vi bygge opp et datasett for 66 delmar-

keder,

d.v.s. de stdrste og mest stabile. For den andre delperioden

bestadr settet av 80 delmarkeder og blant disse finnes noen mindre med
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forholdsvis sterk tilvekst.l En sammenlikning med tabell 6.1 viser at
delmarkedenes tilvekst var sterkere emn omsetningstilveksten for hele
riket. Dette viser nettopp at delmarkedene absorberer etterspérsel fra
andre detaljhandelsmarkeder 1 respektive markedsomrader. Det avgjoren-
de for oss er et sporsmdl som skal besvares senere, nemlig delmarkede-

nes ressursreaksjon.

TABELL 6.7 Delmarkedenes utvikling 1930 - 1963. (Standardavvik 4 pa-

rentes).
1930-1950 1950-1963 1950-1963
Arlig Skning i: 66 delmarkeder, % 80 delmarkeder, %
Omsetning 4.9 2.7 3.2
(1.4) (1.3) (1.4)
Befolkning 2.4 1.7 1.8
(1.3) (1.0) (1.0
Husholdninger - 3.0 3.1
(1.0) (1.3
Inntekt pr. kapita 1.9 2.4 2.6
(0.8) (0.4) (0.8)
Omsetning pr. kapita 2.5 1.0 1.5

(- (- (1.0)

Kilde: Egne data.

Delmarkedenes stabilitet kan forovrig belyses i en modell som er
satt opp uten hensyn til mulige Skonomiske krefters pévirkning.? Vi har

log SD50 = log ag * ag log SDSO + e (6-7)
éo = 1.4769
él = 0.8452 (0.0291) R = 0.9641

der omsetningen i delmarkedene 1950 er fumksjon av omsetningen i delmar-

kedene 1930. En tilsvarende modell for den senere perioden gir,

1 Rrsaken til at disse ikke inngikk i perioden 1930 - 1950 er at

de i 1930 ikke hadde den samme statistiske status som andre delmarkeder.
Undersdkelser av og forsok med forsamlingsdata o.l. fdrte ikke fram.

2 1 det henseendet skiller modellen seg ikke fra de modeller som
forklarer foretaksstrukturer som resultat av stokastiske lovers innfly-
telse.
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log SD63 = log ag * allogSDSO +e (6-8)
éo = 0.4709
él = 0.9687  (0.0232) R = 0.9821.

I begge tilfeller er e restledd med en forventet verdi lik null og gitt
spredning. Residualanalysen viser ingenting som ikke oppfyller dette
kravet. Av (6-7) og (6-8) kan man trekke en viktig konklusjon, nemlig
at markedsnivéet ikke er bestemmende for markedets tilvekst, og vi skal
ogsé se senere at markedenes tilvekst ikke er korrelert med markedenes
stdrrelse. Dette har dpenbare fordeler i den fortsatte analysen.

Vi har gjennomgdende lagt stor vekt pa husholdningsvariabelens
betydelse i detaljhandelsmarkedenes etterspOrsels- og produksjonssitua-
sjon. Forandringer i husholdningsvariabelen over delmarkedene bor der-
for rimeligvis kunne forklare en del av omsetningsOkningene. I en noe

mer komplisert modell far vi ogsd!

éD =Dy * byh+ bb+ by +e (6-9)
by = 1.2255
by = 0.4514  (0.1533)
b, = 0.4180 (0.1162)
63 =-0.0366 (0.1572) R = 0.6039.

Variabelbetegnelser som skrives med smid bokstaver er drlige relative
forandringer, i1 dette tilfellet for 1950 - 1963. De to variabelene be-
folkning og husholdning, b of I, forklarer tilsammen ikke mer enn ca

36 % av variasjonene, men variabelen husholdning er derfor ikke neglis-
jerbar. Den slar ikke like sterkt for den totale tilveksten 1 omset-
ning, gD, som for enkelte grupper i omsetningen. Inntektsvariabelen
har i denne formen ingen betydelse hvilket ikke er p& noen mite merke-
lig, se tabell 6.7.

1 Se kapitel 9.
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6.6 Sammendrag

Av den redegjorelse som er gitt om definisjons- og mileproblemer
for detaljhandelens produksjon, vil det ha framgitt at disse er betyde-
1ige og hindrer effektiv inferens for detaljhandelen som helhet. Vi
har pa den andre siden kunne konstatere at detaljhandelsmarkedene synes
4 vaere preget av en temmelig sterk immbyrdes stabilitet, og dette vil

ha betydelse i produktivitetsanalysen.
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KAPITEL 7 ARBEIDSINNSATS I DETALJHANDELEN

7.1 Imledning

I produksjonen pd detaljhandelsmarkeder har arbeidsinnslaget all-
tid dominert.’ Det er forst i de semere decennier at andre faktorinn-
slag merkes mer og mer ogséd av detaljhandelens kunder. I motsetning
til andre sektorer, eksempelvis industrien, har arbeidsfaktorens domi-
nans bestdtt og er for detaljhandelen som helhet relativt sett hoyere
enn for mange andre sektorer. Det er dette som har gitt grunnlaget for
diskusjonen omkring produktivitetsgapet og interessen for arbeidspro-
duktiviteten i detaljhandelen.? 1 likhet med andre sektorer var de-
taljhandelen tidligere dominert av den mannlige sysselsetningen, men
har nd som regel et stdrre antall sysselsatte kvinner emn menn.® Vi
vil g4 ut fra at denne overgangen fra mannlig dominans i sysselsetning-
en til kvinnelig dominans er et uttrykk for detaljhandelsforetakenes
tkonomiske tilpassing. Dette avviker fra oppfatningen at selve arbei-
det i detaljhandelen er av den karakteren at kvimmer skulle ha spesiel-
le forutsetninger for denne typen av produksjon. KvinnelSnnen er nem-
lig gjennomgdende lavere - ihvertfall i undersdkelsesperioden - enn
16nnen for memn.” Det er derimot ikke vist at denne forskjellen til-
svarer eventuelle forskjeller i respektive grenseproduktiviteter. Ge-
nerelt vil man vente at et produksjonsomrdde som kan substituere dyr
arbeidskraft med billigere uten stdrre effekt pd produksjon og produk-
tivitet, vil vaere uten stdrre egen teknisk utvikling, men dessto mer
avhengig av den tekniske utviklingen i andre sektorer. Arbeidskraf-
tens rolle i denne sammenhengen krever en spesiell belysning for de-
taljhandelens vedkommende. I vdre modelldiskusjoner har vi tidligere
forutsatt at produksjonsfaktorene har vaert homogene. Dette er en van-
lig antakelse i produksjonsanalyser, og om man ikke f&lger den, mi man

arbeide med flere arbeidsfaktorer i produktfunksjonen og utrede substi-

Se Alexander (1970).

Se kapitel 9.

Se SOU 1938:47 s. 79: Fra 1860 til 1930 steg antallet kvin—
ner pr. 100 sysselsatte menn fra 16 til 64. Se ogsa Antle (1951), og
tabell 7.9 nedenfor.

Se SOS, lonestatistisk Arsbok for Sverige 1951, og Ldner 1963,
del 1.
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tusjonsforholdene mellom dem.  For detaljhandelsmarkedene kan man ikke
uten videre se bort fra eventuelle kvalitative forskjeller i arbeids-
kraften. Dette har kanskje ikke s stor betydelse ved sammenlikning
med produktivitetsutviklingen i andre sektorer som for sammenliknende
analyser for forskjellige produksjonsomrdder og produktgrupper i detalj-
handelen og over settene av markeder.

7.2 Analyser av arbeidsfaktoren i detaljhandelen

Det er karakteristisk for detaljhandelsproduksjonen at faktor-
markedet er sterkt integrert i selve produksjonsprosessen. Selve pro-
duktet - transaksjonen - krever som regel direkte innsats av arbeids-
kraft. Dermed er arbeidskraftsbehovet betinget av transaksjonstypen,
hvilke egenskaper etterspdrreren har, hvilket varer som inngdr samt . i
hvilken situasjon transaksjonen produseres. Dette dpner muligheter for
substitusjon utover dem man vanligvis tar hensyn til i produksjonsana-
lyser. Faktormarkedet kan derfor ikke betraktes helt isolert fra et-
terspdrselen etter transaksjoner, utviklingen av ny teknikk og tilveks-
ten av nye varer. Hver parameterforandring i disse stdrrelsene vil
kunne forrykke et likevektsleie i forholdet mellom detaljhandelen og
arbeidsmarkedet. Dette kompliserte substitusjonsforholdet er ikke be-
handlet i litteraturen. Istedet finner man ofte inngdende behandlinger
av partielle problembehandlinger.®

Antle (1951) behandler s& utforlig som tilgjengelige data tilla-
ter, forskyvninger i arbeidskraftens sammensetning og trekker konklu-
sjonen at forandringen i andeler for menn og kvinner er uttrykk for en
substitusjon betinget av forskjellen i 16mn.? McCLelland (1966) finner
at behovet for fagkunnskap i detaljhandelen minsker generelt og dess-
uten for hvert enkelt spesielt omadde og konkluderer med at i forhold

til industrien vil detaljhandelen aldri bli et omrdde for den 'veltre-

Y Dewhwist et al. (1961) s. 97 - 99 taler om "overcrowding in

retail trade".

Antle (1951), s. 91; &r 1939 utgjorde kvinneldnnen i hande-
len 59 7 av 16nnen for menn og steg til 67 7 i 1950. Hensyn er da ik-
ke tatt til mulige forskjeller i alder o.l. Viktigere er dog at den
relative ldnnsutviklingen for menn i industri og handel skiftet fortegn
i tredvedrene hvilket skapte grunnlaget for den mannlige arbeidskraf-
tens vandring fra handel til industri og til andre sektorer, se SOU
1938:47.
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nede og dyktige'" arbeidstakeren.' Schwaritzman (1969) ser etterspdrsels-
forandringene som padrivende faktor i substitusjonen i arbeidsfaktoren.
gchwartzman som forsdker & kvantifisere arbeidsinnsatsens kvalitetsut-
vikling for amerikansk detaljhandel, gir lenger i sin konklusjon emn
McClelland idet han mener at arbeidsinnsatsen ikke bare har hatt en re-
lativutvikling som er darligere, men at arbeidsinnsatsen har gjennom-
gétt en absolutt kvalitetsnedgang ogsd. Noen understkelse som kan sam-
menliknes med denne, foreligger ikke.? Kvalitetsgradering av arbeids-
innsatsen bare pd grunnlag av egenskaper ved arbeidskraften, er en om-
tvistet metode.® Uannsett de problemer som er forbundet med kvalitets-
miling, vil kvalitetsforskjeller for arbeidskraft kunne forventes &
resultere i tilsvarende loénnsforskjeller. Lomnen i detaljhandelen av-
henger blant annet av organiseringstilbdyeligheten for arbeidstakerne.
Demne var lavere i handelen enn i industrien og selv om den Gker ster-
kere enn i industrien, setter selve foretaksstrukturen grenser for ef-
fektene av en 8kt organisering. Bade George (1966) og Schwartzman
(1969) driver tesen at den lave organiseringsgraden i detaljhandelen
har gitt detaljhandelen et lavere l6nnsnivd enn en hdyere organiserings-
grad skulle ha gjort. Resomnementet er videre at dette er hovedarsa-
ken til den lave produktiviteten i detaljhandelen, d.v.s. de enkelte
foretakene har ikke f&tt oppleve eksogent gitte lénnskrav som i sin

tur dels slir ut anlegg som ikke er lonnsomme og dels leder til substi-
tusjon og 6kning i kapital-arbeidsraten. Faglig organisering av ar-
beidstakere er rettet mot arbeidsgiveren. I handelen er disse rollene
- arbeidstaker og arbeidsgiver - ofte forenet i1 samme person, og f5l-
gelig er tesen om manglende organisering som hovedsakelig &rsak til den
lave utvikling for arbeidsproduktiviteten antakelig betydelig overdre-
vet. Problemet 16ses ikke via faglig organisering ettersom normale
responsmekanismer ikke trér i kraft, og for detaljhandelens vedkommen-
de er det heller ikke mulig & se bort fra etterspdrselens karakter

ettersom det er den som gir mulighet for minste ldnnsomme produksjon.

McClelland (1966), s. 75. Se ogs& Jeffreys £ Knee (1962).
Starbuck (1966), s. 380, hevder at den hiyere spesialiserings-
graden i britisk detaljhandel forklarer dens lave produktivitet i for-
hold til amerikansk detaljhandel.

Dendson (1962) og (1967) er en av dem som uten betenkelighe-
ter har utfért slike analyser og som har inspirert Schwartzman.

2
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N4 synes det urimelig & anta at detaljhandelen kan bytte ut dyr
arbeidskraft med billigere uten at andre nddvendige vilkdr oppfylles
samtidig, nemlig vilkir som knytter seg dels til selve produksjonspro-
sessen for transaksjoner og dels vilkdr for etterspdrselen. Produkti-
viteten i detaljhandelen har i undersdkelser av dens utvikling, all-
tid vaert stigende. Det egentlige problemet er at spredningen i pro-
duktiviteten er ukjent. Nar detaljhandelen substituerer, bor rimelig-
vis resonnementet vaere at det produksjonsfall som en kvalitetsned-
gang medforer, mi oppveies. Hvis krav om lénnstkninger utléser substi-
tusjonen vil en kvantitetsdkning av annen arbeidskraft ikke gi samme
produksjonsmengde som tidligere. Bare ndr annen arbeidskraft kan fas
til den substitusjonsutsatte arbeidskraftens gamle pris og dessuten
har dennes produktive egenskaper, vil situasjonen vaere uforandret. !
Dette vilkiret er sjelden oppfylt. Et tilstrekkelig vilkér for at sub-
stitusjonen skal finne sted er at det substitusjonsbetingede produk-
sjonsbortfallet kompenseres av en annen forandring i produksjonssitua-
sjonen. McCLefland (1966) peker pd arbeidssituasjonens forandring hvil-
ket innebaerer at fabrikasjonskoeffisientene forandres gradvis. 1 ar-
beidssituasjonen inngdr etterspdrselskomponenter, varer og selve produk-
sjonsteknikken. Hver av disse kan derfor prinsippielt utlSse mulighe-
ter som detaljhandelen omsetter i faktorsubstitusjon.

Slike sammenhenger ligger utenfor rekkevidden av kvantifisering.
S8 langt det er mulig skal vi kvantifisere nivder for variable som til-
sammen beskriver arbeidsinnsatsens fordeling pad produksjonsomrader og
detaljhandelsmarkeder. Vi kan deretter sette dels nivaforskjeller og
dels nivaforandringer i relasjon til andre samtidig pagiende trekk ved
produksjonen og av dette trekke konklusjoner om en del av de sammen-

henger som er berdrt ovenfor.

7.3 Tilbuds- og etterspbrselssammenhenger for arbeidskraften

For en produksjonsenhet som ikke er stor, synes det rimelig &

anta at den er kvantumstilpasser for arbeidskraftsetterspbrselen. Smi

! Denne situasjonen er ikke helt urealistisk ndr 18nnsSkninger

skier i form av alderstillegg uten sammenheng med produktiviteten.
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enheter er dessuten ex post uelastiske kvantumsmessig sett.! Slike en-
heter behéver en eller to personer for overhodet & kunne fungere i pro-
duksjonsperioden. Det forutsettes da at den produktfunksjon som er re-
levant, er betinget av egenskaper ved transaksjonsetterspdrselen. En
eksogent bestemt lénnstkning for slike enheter, innebaere bare at sam-
me faktormengde far en hdyere kostnad.

Nir substitusjonsmuligheten i egentlig mening ikke eksisterer ex
post oppstar spdrsmilet om hvilke substitusjonsmuligheter som forelig-
ger for selve arbeidsfaktoren. Man kan forestille seg tilbudsfunksjo-
ner for forskjellelige klasser arbeidskraft. Foretakene vil da opple-
ve at prisforandringene leder etterspdrselen over til klasser hvis til-
budsfunksjoner tidligere ikke var av interesse eller ikke eksisterte.
Med andre ord vil et foretak kunne holde 1dnnskostnadene konstante ved
uforandret omsetning ved stadige forandringer av arbeidskraftens sam-
mensetning nér det forutsettes at dette ikke pavirker produkt og etter-
sporsel. Dette bygger pd den forutsettningen at foretakene kan fi de
mengder arbeidskraft som faktorprisdkningen betinger, til gitte priser.
Det vil si at tilbudet i hver ny attraktiv klasse er uendelig elastisk
for den relevante mengden. P& lang sikt er dette ikke rimelig, for en
begrenset tilgang pa nye klasser vil etterhvert presse opp prisen ogsa
for denne arbeidskraften slik at foretakenes tilpassingsmulighet i
form av billigere arbeidskraft uttdmmes.?

I denne understkelsen er det de lokale tilbudsfunksjonene som
interesserer. Det er ndr disse varierer for detaljhandelsmarkedene at
tilpassingen i respektive produksjonsomrdder blir forskjellig. Til-
budsfunksjonene pd detaljhandelsmarkeder er ikke nddvendigvis like. Vi
vil velge & anta at tilbuder pd arbeidskraft bestemmes fra hushold-
ningene og ikke at arbeidskraftstilbudet pd et marked er kausalt be-
stemt av forekomsten av visse Okonomiske aktiviteter.® Det er sdledes
et relativt forhold mellom ulike Skonomiske aktiviteter som er bestem-

mende for arbeidskraftens fordeling i markedet der vanlige likevektsbe-

! Enhetene har da en totalmengde faktorer som ex post er gitt,

men dette hindrer ikke at faktorproporsjonene 1 transaksjonene kan va-
riere og forandres over tiden.

Det er en partiell sammenheng vi betrakter her.

Dette vil kunne vaere tilfellet i detaljhandelsmarkeder der
eksempelvis ett foretak helt dominerer sysselsetningen og dens sammen-
setning.
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tingelser gjelder. Forandres dette forholdet for detaljhandelsaktivi-
tetene, leder dette over til en annen del av det totale arbeidskrafts-
tilbudet. Dette forutsetter at der eksisterer en slags kontinuerlig sub
stitusjonsfunksjon mellom alle klasser arbeidskraft. Mye taler for at
dette ikke er tilfellet og at detaljhandelen stér ovenfor en tilbuds-
funksjon som skiller seg fra eksempelvis industriens og som har en an-
nen form. Hvis dette er tilfellet, fins det minst to separable til-
budsfunksjoner. Husholdningene som tilbyr arbeidskraften, kan derfor
ikke vandre fritt mellom Gkonomiske aktiviteter pd grunn av visse re-
striksjoner.! En rekke slike restriksjoner finnes i den sosiale struk-
turen. For detaljhandelen yttrer dette seg i tilbud pd arbeidsinnsats
fra deltidssysselsatte. 1 den industrielle produksjonen med kontroll
over produksjonsforlopet og -raten, har deltidssysselsetting i perioder
med normal kapasitetsutnyttelse hverken tradisjon eller egentlig pro-
duksjonstkonomisk berettigelse. Det er annerledes for detaljhandelen i
visse perioder av dens tilpassing til eksterne forandringer. Vi finner
det vanskelig & dokumentere at demne formen for tilpassing, d.v.s. ut-
nyttelse av en separat tilbudsfunksjon, utgjdr en tidsbegrenset tilpass
ingsmulighet ettersom vi ikke kan beddmme rigiditeten i de faktorer som
skaper separable tilbudsfunksjoner. Anta likevel at detaljhandelen
"uttémmer" demne muligheten.? Da vil tilpassingen mdtte finne nye vei-
er, forutsatt at produktetterspdrselen ikke er uelastisk. For & belyse
deler av slike sammenhenger, kan forsikjeller i arbeidsproduktiviteten
for produksjonsomrédder og detaljhandelsmarkeder settes i relasjon til
egenskaper ved arbeidsinnsatsen. Disse beskriver i sin tur rimeligvis
egenskaper ved tilbudsfunksjonene for arbeidskraften uten at det er

mulig 4 identifisere funksjonene.

! Vi undersdkte forandringer i naeringsgrenstilhdrighet og fant

at overganger fra handel til industri og andre servisomrdder forekom,
men ingen overgang fra industri til handel. Handelsbegrepet er her vi-
dere enn detaljhandel. Kilde: Grunndata i folketellingene.

Dette er ikke det samme som & si at der er '"knapphet" pid ar-
beidskraft. Hall (1963) som er en eksponent for oppfatningen om knapp-
het p& arbeidskraft, sier (s. viii): '"The volume of merchandise sold,
on the average, by the labour force in distribution is the most rele-
vant measure of productivity in a full employment context since the
main supply factor limiting expansion in the boom is shortage of la-
bour". I dette resonnementet ser man imidlertid helt bort fra den stru
turforandring som en prishdyning pd en sdkalt knapphetsfaktor normalt
forventes & utldse.
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7.4 Arbeidsinnsats og teknisk utvikling

En produksjonsenhet i detaljhandelen stdr som regel overfor nye
faktorpriser minst en gang hvert &r, og for etablerte foretak er for-
andringene som folge av 16nnstkninger de viktigste ettersom eldre an-
legg forventes & ha mer arbeidsintensive transaksjoner enn nye. Dette
gjelder nar den eksogent bestemte 1ldnnstkningen sldr igjennom i sin
helhet. Dette er antakelig ikke tilfellet i stagnerende produksjonsom-
rader i detaljhandelen.

Generelt vil dette generere en arbeidsbesparende teknisk utvik-
ling. Hvis produksjonsenheten selv ikke kan tilgodegjore seg demne,
vil i hvertfall de som etablerer i nye lokaler, kunne gjore dette.
Dermed oppstdr et produktivitetsgap for et produksjonsomrédde. Nir den
nye teknikken ikke er ndytral, men forandrer faktorproporsjonene, vil
arbeidsproduktiviteten i nye enheter ofte vaere forholdvis hoyere enn
ellers for produksjonsomradet. Den vil dessuten vaere hdyere pa grumn
av det skift produktfunksjonen bringer med seg. For hele produksjdns—
omradet vil da arbeidsinnsatsen bli redusert ndr det ellers forutsettes
uforandret produksjonsmengde, produkt og konstante varepriser. Omfang-
et av arbeidsinnsatsreduksjonen er i dette tilfellet bestemt av kapasi-
tetstilskuddet for nyetablerte produksjonsenheter og i den utstrekning
de trenger ut gamle enheter.

Dette er egentlig en temmelig statisk modell. I virkeligheten
skjer innféringen av ny teknikk knyttet til nye anlegg, temmelig lang-
somt, og vil for et detaljhandelsmarked sett under ett vaere avhengig
av tilbudet pi tomter og lokaler.' Produksjonsenhetene for et produk-
sjonsomrdde har en bestemt romslig fordeling til enmhver tid, og et nytt
anlegg vil ikke ha like stor etterspdrselseffekt over hele markedet.
Nedleggninger vil heller ikke bertre alle husholdninger og produksjons-
enheter relativt 1ike mye. I og med at den nye, si drlige, teknikkef-
fekten dermed fir en 'lagged'" effekt, &pnes muligheter for fortsatt ek-
sistens for gamle produksjonsenheter. For et produksjonsomrdde som hel-
het betraktet er etterspdrselen ikke fullstendig uelastisk hvilket den

tilnaermet kan vaere for den enkelte selger pd kort sikt.

! Her skiller detaljhandelsforetaket seg fra industriforetaket

idet det siste normalt har betydelig stdrre autonomitet i lokaliseringen.
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Vi ser at motivene til & utnytte pristkninger som tilpassings-
middel for forandringer i investeringsbetinget tekmnikk og faktorpriser
er korrelerte med alderen pd anleggene i produksjonsomrddet. Det er
ikke prisen som handlingsvariabel for det enkelte foretak det dreier
seg om, men for omrddet som helhet, d.v.s. bestemt av anleggenes forde
ling pé& aldersklasser og respektive anleggs markedsandeler. En for-
holdvis stor &rlig 6kning i teknisk utvikling som &penbarer seg pd et
detaljhandelsmarked i form av nye anlegg, vil naturligvis redusere eld
re anleggs vekt i tilpassingsprosessen.!

Settes den tekniske utviklingen som vi antar er knyttet til nye
anlegg, inn i understkelsens tidssammenheng, er det uten videre klart
at den tekniske utviklingen har vaert stigende, men apriori kan det ik-
ke sies om stigningen har vaert konstant eller Okende. Heller ikke er
det mulig & bedémme den tekniske utviklingens fordeling for produksjons
omrdder og detaljhandesmarkeder. For livsmiddelsomrddets vedkommende
foreligger en mulighet for bedémmelse av den tekniske utviklingens has-
tighet. Vi forventer eksempelvis at variasjoner i arbeidsproduktivite-
ten vil kunne forklares med at detaljhandelsmarkeder har hatt ulik til-
vekst i boliger og nye husholdninger. Det er da underforstdtt at nye
anlegg og boligbygging er korrelerte for livsmiddelsomsetningens vedkom
mende.

Bestdende anlegg fikk i understkelseperioden ytterligere tilpas-
singsmuligheter gjennom varenes tekniske utvikling og rasjonalisering i
vareleveranddrenes produksjonsanlegg. Denne tekniske utviklingen har
for livsmiddelsomsetningens vedkommende férst og fremst vaert standardi
sering av varemengder og prepakking. Betrakter man prepakking som en
teknikk med teknikkspredningens karakteristiske egenskaper, s& synes
det rimelig & anta at tilveksten i denne teknikken begynte & avta i den

senere delen av undersdkelseperioden.? Det skulle kunne innebaere at

! Vareprisene p& et detaljhandelsmarked varierer forholdsvis

lite, noe som bl.a. har med foretaksstrukturen, organiseringen av fore-
takene i sdkalte bransjeforeninger o.l. & gjdre. For handelens ved—
kommende tilgodeses derfor behovet for pristkninger teknisk sett ved at
marginalene er relativt sett konstante, men absolutt sett dkende som
félge av stigende varepriser. :

Pakningsgrader er belyst av Sjéberg & Handson (1955), Persson
& Fornstad (1962).
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denne muligheten for arbeidsbesparende teknisk utvikling hovedsakelig

er uttomt likedan som tilfellet troligvis er for selvbetjeningsteknikk-

en.! Mye taler for at fortsatt pévirkning av arbeidsinnsatsen fra den
tekniske siden, md skje via skalaeffekter hvilket berdrer forholdet

mellom produksjonsomidder pé en helt annen mite enn tidligere.

7.5 Detaljhandelens sysselsatte og antallet arbeidsplasser 1930 - 1963

Detaljhandelens produksjon skjer i stor utstrekning i smd produk-
sjonsenheter og de smi enhetenes andel i totalomsetningen svarer pd ing-
en mite til deres antallsandel. Den overvekt som de smd enhetene har i
antallet, forandret seg ikke vesentlig i understkelsesperioden. Dette
kan innebaere at det faktorkompleks som tilsammen pavirker en struktur
bestidende av smd enheter i retning av en struktur med st6rre enheter,
enten ikke gjdr seg gjeldende med like stor kraft eller at produksjons-
omradene kan eliminere eller absorbere pavirkningen. For smad enheter
er dette antakelig karakteristisk bl.a. p& grunn av konstante relative
alternativer. 1 dette og senere avsnitt gis en oversikt over struktur-
data for utvalgte produksjonsomrdder for hele landet.? 1 dette avsnitt-
et bygger vi pd data fra foretakstellinger der handelen har vaert med,
men i senere avsnitt har vi brukt data fra folketellingene ettersom
flere viktige egenskaper for arbeidsplassene og arbeidsinnsatsen ikke
kan belyses med foretakstellingenes begrensede variabelantall. Det
gjelder for eksempel fordelingen pa kjonn.

For livsmiddelsomsetningen viser tabell 7.1 at forandringen i
fordelingen fra 1930 til 1950 var ubetydelig. Forskyvningen fra smi
storrelsesklasser til storre er liten. Dette kan rimeligvis forklares
med at det hverken fra faktorsiden, vareleveranddrsiden eller via tek-
nikken gjorde seg gjeldende forhold som i vesentlig grad pavirket etab-
leringsterskelen.® Man kan ta det for gitt at de fleste smd selvbe-
tjeningsenhetene 1963 var slike som i perioden konverterte fra manuell

! Selvbetjeningsteknikkens utbredelse i Sverige, m&lt i nye an-

legg, er drlig belyst i publikasjoner fra HUI, Handelns Utredningsinsti-
tut.

? Hensikten er ikke & beskrive detaljhandelen, men de deler som
i senere kapitler analyseres med hjelp av vire observasjonssett.

® Etableringskontroll fans i en viss utstrekning, men man synes

& ha lagt andre synpunkter til grunn enn effektiviteten for nye (forts.)
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til selvbetjening. Selvbetjeningsformen begynte sin introduksjon som
teknikk betraktet, i livsmiddelsomsetningen etter 1950. De enheter som
1963 klassifiseres som manuelle, er hovedsakelig slike som av plasshen-
syn eller p&d grunn av eiernes egenskaper, alder o.l., ikke kan g& over
til selvbetjening. I denne gruppen er derfor mulighetene for overgang
til ny teknikk, nye produkter (transaksjoner) og nye varer antakelig
meget begrensede hvilket den lave produktivitetstkningen vitner om.®

TABELL 7.1  Fordeling av arbeldsplassen etter antall sysselsatte
1930 - 1963. Livsmiddelsomsetning. Relative tall.

Ar og pro- Antall sysselsatte
duktgrupp 0-12-34-56-1011~ 50051 - Totalt

1963 Totalt 21.3 49.4 18.3 8.9 1.7 0.4 100.0

Selvbe- 4 7 386 32.1 20.4 4.1 0.1 100.0
tjening
Varehus! - - - 1.8 44.4  55.9 100.0
Manuell
betjen- 28.7 54.9 12.1 3.7 0.6 - 100.0
ing )
1950 Totalt 19.9 50.5 16.2 9.3 3.3 0.0 100.0
1930 Totalt 25.9 52.6 14.5 5.9 1.1 0.0 100.0

Kilde: Foretakstillingene for handelen. Landhandel er
ikke med.

! 178 produksjonsenheter som produksjonsmessig

sett tilhdrer de 6 619 enhetene i gruppen selv-
betjening er i statistikken RLassifisert som
varehus med hovedsakelig omsetning av livsmidle

Bekledningsvaregruppen, se tabell 7.2, er i enda sterkere grad
preget av de smid produksjonsenhetenes antallsdominans. Forandringen i
fordelingene fra 1930 er smid. Gruppen manufaktur er et typisk eksempel
pa effekten av forandringer i relativprisen for kjopte varer og hjemme-

produserte varer for samme godeproduksjon. Antallet enheter i gruppen

. enheter. Helseforskrifter gjorde seg heller ikke gjeldende
s& sterkt som 1 den senere perioden m.m. til krav pd lokalenes utseende
bortsett fra tilfellet med dobbelbutikker og trippelbutikker o.l. Se
S0U 1949:43 og SOU 1951:28.
! Se kapitel 10.
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steg fra 3 300 &r 1930 til vel 5 000 &r 1950, men minsket deretter kraf-
tig til vel 2 000 &r 1963. En produktgruppe som denne der produksjons-
teknikken er sd godt som uforandret i perioden, er helt avhengig av et-
tersporselen og dens priselastisitet for tilpassing vid forandrete fak-
torpriser. Apenbart var disse mulighetene begrensede i perioden og
produktgruppen er derfor en klar stagnasjonsgruppe i detaljhandelen.
Nedgang for manufaktur ga pd grunn av forandrete substitusjonsforhold
oppgang for konfeksjon enten gjennom nyetablering eller ved overgang
fra omsetning av manufakturvarer til konfeksjonsvarer. Fra 1 400 enhe-
ter 4r 1930 okte den samlede konfeksjonsgruppen til knapt 4 000 ar 1950
og vel 6 000 arbeidsplasser &r 1963. Det er vanskelig 4 kvantifisere
grunnlaget for antallsekspansjonen. Denne delen av bekledningsvareom-
rddet hadde en av de sterkeste drlige etterspdrselstilvekstene i hele
detaljhandelen. Tilveksten var betydelig sterkere enn det private for-
bruket totalt, se kapitel 6. En sterk ekspansjon i vareetterspdrselen
vil antakelig trekke til seg etableringer, saerlig ndr produksjonstek-
nikken tilsynelatende ikke stiller store krav til realkapital eller til

den etablerendes ferdigheter.'

En vesentlig &rsak til den meget begren-
sede tilveksten i 4t6nre anlegg, er naturligvis at mulighetene for vekst
i eksistenende anlegg er smad pd grunn av lokalenes utforming.

Forandringer i de fordelinger vi har vist her, skiller seg
fra andre fordelinger, eksempelvis foretaksfordelinger, der enhetene
vokser enten i gitte lokaliseringer eller vokser gjennom forflytning av
aktiviteter fra lokalisering til lokalisering. Den faste lokalisering-
en begrenser substitusjonsmulighetene for produksjonsanlegg i detaljhan-
delen.

Skohandelens arbeidsplasser fordeler seg stdrrelsesmessig sett
pé samme miten som andre grupper i bekledningsvareomsetningen. Alt ann-
et like skulle man vente en forskyvning i retning av stérre arbeids-
plasser som folge av onskemdl om storre variasjonsmuligheter fra etter-
sporselen, men dette er for denne gruppens vedkommende mer enn oppveiet

av variantbegrensing i tilbudet som folge av de effektivitetsproblemer

! Egenkapitalinnsatsen stilte heller ikke saerlig store krav og

den sterke ekspansjonen ga ogsd muligheter for varekreditt.
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vareprodusentene har.! En stdrre sortimentsbredde ville ellers ha krevt
storre lagerplass og storre butikklokaler, og med ellers uforandrete fak-

torproporsjoner hadde dette gitt en storrelsesforskyvning i tabell 7.2.

TABELL 7.2  Fordeling av arbeldsplassen etter antall sysselsatte
1930 - 1963. Bekledningsvarer. Relative tall.

Ar og produkt- Antall sysselsatte
grupper 0-1 2-3  4-5 6-10 11-50 51- Totalt
Manufaktur o.1l.
1963 42.8 34.4 15.1 5.6 2.1 - 100.0
1950 28.1 51.2 12.4 6.4 1.9 0.3 100.0
1930 34,5 46.6 11.1 5.9 1.9 0.0 100.0
Konfeksjon
1963 22.5 41.3 15.1 15.1 5.4 0.4 100.0
1950 11.6 43.5 19.7 16.6 8.1 0.5 100.0
1930 14.8 52.4 24.5 7.2 1.1 - 100.0
Sko
1963 12.5 43.9 19.3 13.0 4.8 0.3 100.0
1950 20.0 49.4 18.0 9.6 2.9 0.1 100.0
1930 22.5 55.4 15.0 5.8 1.3 - 100.0

Kilde: Foretakstellinger for handelen

Det siste produksjonsomrddet, tabell 7.3, viser produktgrupper
som i1 perioden 1950 - 1963 var henholdsvis stagnerende og ekspanderende.
Glass- og porselengruppen var stagnerende, men radiohandelen var ekspan-
siv. Imidlertid skiller storrelsesfordelingene seg lite fra hverandre.
Den ekspanderende gruppen har egentlig en enda hdyere andel i den mins-
te stdrrelsegruppen.

! Sko er antakelig en typisk eksponent for en vare med stort

sett konstant arbeidsinnsats og som derfor stiger i pris og far inter-
nasjonell omfordeling av produksjonen.
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TARELL 7.3  Fordeting av arnbelidsplassen ettern antall sysselsatte 1930 -
1963. Hiemutrustning og boligvarer. Relative fall.

Ar og produkt- Antall sysselsatte
8TUPPe 0-1  2-3 4-5  6-10 11-50 51- Totalt
Glass og por-
selen
1963 23.9 46.2 15.6 11.3 0.2 - 100.0
1950 20.5 48.7 18.4 9.3 3.9 0.0 100.0
1930 26.4 47.4 16.7 7.2 2.4 0.0 100.0
Mobler
1963 23.6 48.4 16.7 14.7 6.1 0.2 100.0
1950 20.1 40.3 17.4 15.3 6.8 0.1 100.0
1930 38.3 39.6 12.6 5.8 3.8 0.0 100.0
Radio & TV
1963 36.0 42.8 13.3 6.6 1.3 - 100.0

Kilde: Foretakstellinger for handelen.

7.6 Arbeidets karakter

De mange smd arbeidsplassene i detaljhandelen bidrar til at
hverken arbeidsdeling eller spesialisering 1 omsetningsproduksjonen er
utpreget. Heller ikke tempoet, som ofte kjennetegner ikke-kvalifisert
masseproduksjon, er saerlig hoyt i detaljhandelen. Tempoet er i1 forste
rekke ettersporselsbetinget. Produksjonsprosessen er i mange henseende
blitt absolutt forenklet for detaljhandelens vedkommende.! Noen kvan-
tifisering for denne utviklingen og madl for den, fins ikke tilgjenge-
lige. I stedet for en forandringsstudie av fenomenet kan vi bare bely-
se nivaet omkring 1960 med hjelp av data fra folketellingen. 1 tabell
7.4 sammenliknes yrkesstrukturen i handelen med yrkesstrukturen i rest-
en av naeringslivet. Dataene i tabell 7.4 bygger pad observasjoner der
de sysselsatte selv har fatt velge arbeidskarakteristikk. Det er sléen-

de at arbeidet i detaljhandelen i alt vesentlig er 'kommersielt' arbeid,

' McClelband (1966).
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og hele 70 % av alle utfOrte dette arbeidet. Dette arbeidet er statis-

tisk sett dominert av detaljhandelen som svarte for 80 % av det ''kom-

mersielle" arbeidet i hele landet. Vi ser saledes at det via offentlig

statistikk ikke er mulig & bryte produksjonsprosessen opp 1 komponenter

som kunne ha sine egne produksjonslover og -egenskaper.

TABELL 7.4  Yrkesstrukturen { detalfhandelen og hele naeningsfivet 1960

Relative tall
Yrkesstruk-  Yrkesstruk- Detaljhan-
turen i de- turen i he- delen i pro-
taljhandelen le naerings- sent av he-
livet le naerings-
livet
Teknisk og naturvi-
tenskapelig arbeid 2.0 12.0 1.32
Administrativt 0.5 2.1 0.21
arbeid
Kameralt og kontor- 5.7 8.5 5.62
arbeid
Kommersiellt ar- 79.6 9.6 70.42
beid
Transport- og 3.4 7.3 3.97
kommunikasjon
Tilvirkningsarb. 6.7 35.8 1.60
Annet arbeid 0.1 14.1 0.03
Servisarbeid 2.0 9.7 1.71
Sum 100.0 100.0 (8.46)
Basis 272842 3.223152 -
Kilde: Folketellingen 1960.
1

Inklusive foretaksledere i detaljhandelen, derav
ca. 50 000 detaljhandlere og ca. 21 000 bestyre-
re (f6restdndare). En direkte 3rsak til den en-—
hetsklassifikasjon som fins, utgjdres av selve
anleggsstrukturen. En person kan bare gis en
klassetilhdrighet i tabell 7.4 og félgelig md
anleggene 1 detaljhandelen bli betydelig stdrre
enn de er for at arbeidet skal f& den spesiali-
seringskarakter som oppdeling av "kommersielt
arbeid" krever. Se arbeidsinnsats pr. produk-
sjonsenhet, L/F, i kapitel 11 og 13.
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Fra den offentlige statistikken kan vi siledes ikke fa noen in-
formasjon som kan ha betydelse for vurderingen av arbeidsproduktivite-

tens forandringsmuligheter og begrensninger.

7.7 Arbeidskraftens egenskaper

Det lar seg altsd ikke gjore & undersdke arbeidets karakter, og
det er heller ikke mulig & f& informasjon om produksjonsanleggenes al-
der. Informasjonen om alderstrukturen for anleggene har betydelse nett-
opp for vurderingen av tilvekstmuligheter og produktivitetsforandringer.
Det kan argumenteres for at anleggenes alder i flere, spesiellt stag-
nerende, produktgrupper bor vaere korrelert med foretaksledernes alder.
Dette synes ikke urimelig som antakelse med tanke p& den sterke etable-
ringstilbdyelighet som preget handelen i trettidrene og for en del pro-
duktgruppers vedkommende ogsd senere. Vi kan anta at den personlige
etableringstilbdyeligheten var betydelig lavere i sekstifrene enn tidli-
gere blant amnet pd grunn av andre alternativers attraktivitet, men an-
takelig mest pd grum av de stdrre foretakenes etableringshegemoni.
Tilstrdmmingen av nye 4md uavhengige produksjonsenheter har altsa av-
tatt, men det immebaerer ikke at de eksisterende produksjonsenhetene som
ofte er identiske med foretak, forsvinner fra systemet pd samme mite.
Det er mye som taler for at alternativene er ulike ved etablering og
ved nedlegging uten at dette kan dokumenteres.

Tanken bak dette er at av to ellers like produksjonsenheter i
handelen, vil den bli forst nedlagt som har den hdyeste alternativinn-
tekten. Vi antar at alternativinntekten er negativt korrelert med alde-
ren, si etter 45 - 50 4r. For mange smd foretak og produksjonsanlegg
innebaerer dette at kravene til ldénnsomhet slukes i takt med forandring-
en i innehavernes eksterne alternativinntekt. En viktig antakelse i
dette resomnementet er at den tekniske utviklingen ikke er si stor at
den via vareforandringer og pd andre midter kompenserer for dkningen i
faktorkostnader og eventuelle minskede marginaler. En annen like vik-
tig forutsetning er at disse foretakene ikke klarer & kompensere inn-
tektsbortfall med forandringer i varesammensetningen og dermed oriente-
rer sig mot etterspdrselsfunksjoner der framfor alt priselastisiteten
er liten. En slik utvikling skulle i s fall bli den omvendte av den

som preger utviklingen né.
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I fire tabeller, 7.5 - 7.8, vises aldersfordelinger for foretaks-
Ledere i detaljhandelen. Hensikten med & innfore disse tabellene, som
legger vekt pé den dverste delen av aldersfordelingen, er & identifise-
re noen trolige omrdder for produktivitetsgapet. Det vil vise seg se-
nere at flere av de grupper som har lav produktivitet ogsd rimeligvis
tilhérer bestemte klasser i tabellene nedenfor. Det er sdledes verdt
4 notere at hoye andeler fins i de eldre klassene samt for ugifte kvin-
ner. P& bakgrunn av tabellene 7.5 - 7.8 synes hypotesen om alternativ-
inntektens strukturbevarende kraft ikke & vaere aldeles urealistisk.
Konsekvensen er at man kan gruppere produksjonsenhetene i detaljhande-
len etter egenskaper som ikke er strikt Skonomiske, men som likevel vil
vaere av avgjorende betydelse for produktivitetsforandringen. Lokalise-
ringen av lavproduktivitetsgrupper vil kunne gi en del av forklaringen
til det sdkalte produktivitetsgapet.! Hvorvidt lavproduktivitetsgrupper
ogsd kjennetegnes av relativt lavere kvalitet pd arbeidsinnsaten eller
dette bare reflekterer denne arbeidskraftens alternativverdi, er et

apent spdrsmal.

TABELL 7.5 Aldernsstruktunen fon foretaksledere £ LLivsmiddelshandelen

1960
Alder Relativ fordeling Andel ugifte
Menn Kvinner Menn Kvinner
-34 12.0 7.6 10.5 10.3
35-44 24.7 18.8 5.9 11.9
45-54 32.8 32.0 6.1 21.0
55-64 22.4 29.6 6.7 30.4
65- 8.1 12.5 7.0 39.1
Sum 100.0 100.0 - -
(basis) (20095) (6194) (1477) (1478)

Kilde: Folketellingen 1960.

Variasjoner i produktiviteten er antakelig ikke mer karakte-
ristisk for detaljhandelen enn for andre omréder, men har stdrre effekt
pa grunn av smaforetakenes antallsdominans.
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TABELL 7.6 Aldersstrukturen for foretaksledere i bekledningshandelen

1960.
Alder Relativ fordeling Andre ugifte
Menn Kvinner Menn Kvinner
-34 7.4 6.3 11.8 12.1
35-44 20.1 19.0 5.8 13.9
45-54 34.5 32.6 3.9 24.3
55-64 25.7 26.8 6.5 47.0
65- 12.3 15.3 8.5 49.2
Sum 100.0 100.0 - -
(basis) (3752) (5092) (241) (1545)

Kilde: Folketellingen 1960.

TABELL 7.7 Aldersstrukturnen forn foretaksledene £ handelen med bostads-

varen 1960.
Alder Relativ fordeling Andel ugifte
Menn Kvinner Menn Kvinner
-34 12.9 4.5 15.2 15.0
35-44 25.5 16.1 7.8 6.5
45-54 32.2 29.7 6.0 16.7
55-64 20.8 28.4 5.9 28.4
65- 8.7 21.4 5.6 32.3
Sum 100.0 100.0 - -
(basis) (5196) (768) (444) (167)

Kilde: Folketellingen 1960.

Fuchs (1968) forklarer forskjellen i arbeidsproduktivitet
mellom "industry' og ''service' med forekomsten av komplementaritet mell-
om arbeidsinnsats og fysisk kapital. I et lengre perspektiv har kapi-
talinnsatsen i industrien Oket betydelig mer enn i tjenesteytende sek-
torer og kan derfor ha trukket med seg en kvalitetstkning. Ogsd i de-
taljhandelen er der en differensiert tilvekst i realkapitalinnsats og om

Fuchs forklaring gjelder, skulle det ha differensiert arbeidskraften.
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TABELL 7.8 Aldersstrukturen for foretakslederne £ handelen med andre

varer! 1960.
Alder Relativ fordeling Andel ugifte
Menn Kvinner Menn Kvinner
-34 16.9 7.7 9.5 3.9
35-44 26.1 21.1 7.2 11.8
45-54 33.1 33.3 4.9 23.3
55-64 18.7 25.5 4.5 35.4
65- 5.2 12.4 7.2 36.3
Sum 100.0 100.0 - -
(basis) (6939) (1729) (547) (428)

Kilde: Folketellingen 1960.
Andre varer omfatter biler, sportartikler, apo-
tek, bensinstasjoner, bokhandel m.m.

En slik forklaring er kanskje bestikkende, men for enkel. En viktig for-
skjell mellom industri og tjenesteproduksjon overhodet, ligger i selve
produktet. For industriens vedkommende kan man muligens anta at produk-
sjonsprosessen i alminnelighet er mer komplisert enn tidligere eller og-
s& at industriproduktene er det, men forholdet er antakelig det motsatte
for detaljhandelen. Fuchs samband kan derfor ha motsatt fortegn hvil-
ket innebaerer at arbeidskraften i hdyere grad substitueres med kapital
og at produktet forenkles. Ettersom kapitaltilveksten hovedsakelig er
bestemt av etableringsraten for nye anlegg, er store deler av den eksi-
sterende detaljhandelen henvist til & utnytte de tilpassingsmuligheter
som annen teknisk utvikling gir og som antakelig leder til overflytting
av etterspdrselen etter arbeidskraft til andre tilbudskategorier enn

tidligere.'®

7.8 Utviklingen i sysselsetning og arbeidsinnsats totalt belyst med

tilgjengelig statistikk

Fra den tilgjengelige offentlige statstikken er det ikke uten vi-

dere mulig & vise at detaljhandelens arbelidsinnsats gjennomgér en syssel-

! Se kapitel 2.
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setningsforandring som har substitusjonskarakter. Arsaken til dette er
dels ulike definisjoner i folketellinger og i foretakstellinger og dels
ulike klassifikasjonsregler. For vdre formdl passer artbeldsinnsatsen

best, og denne variabelen fas fra foretakstellingen. Arbeidsinnsats de-

fineres for en produksjonsenhet som

n
L, = I (t/T

(7-1)
kTS5

1)i%
L = arbeidsinnsats i heltidsekvivalenter

TL = arbeidstid pr. periode for en som er syssel-
satt hele perioden (heltidssysselsatt), ut-
trykt eksempelvis i timer

t. = del av TL’ i=0,..., 1

s. = sysselsatt j, j=0,..., n.

] foretakstellingen er arbeidsinnsatsen for et produksjonsomrade sdledes
Ly aggregert over alle k. I folketellingene skjer aggregeringen over

s. direkte til den definisjon folketellingen har for et produksjonsom-
rade. Det er siledes bare nar t, er konstant for alle sysselsatte i
alle produksjonsomrdder og alle detaljhandelsmarkeder at data fra disse
forskjellige tellingene er sammenliknbare i aggregatet.! Forskjellen
mellom tellingene er betydelsesfull fordi det tas hensyn til deltids-
sysselsatte pd forskjellig mite. En aggregering av sysselsatte vil sys-
tematisk overvurdere arbeidsinnsatsen ettersom alle sysselsatte betrak-
tes som like. Likevel er det mulig & belyse noe av utviklingen i ar-
beidsinnsats og sysselsetning for detaljhandelen totalt og for dens re-
lasjon til. andre sektorer. Det er da tre forhold som interesserer,
nemlig detaljhandelens andelsutvikling med hensyn til sysselsettingen,
detaljhandelens andel av sysselsatte kvimner, jfr kvinneandelen, og en-
delig det egentlige substitusjonsforholdet. Tabell 7.9 viser den utvik-
ling som kan bereknes pd grunnlag av folketellingene. Detaljhandelens
8kning er fra 7.8 % 4r 1950 til 8.6 % 4r 1965 eller 44 000 personer.?

! Folketellingen har visse restriksjoner for at en person skal

telles som sysselsatt.

Ved kontroll av folketellingens data for 1950 oppsto en begrun-—
net misstanke om undervurdering av sysselsettingen for handelen. Hvis
denne undervurderingen er sa stor som eksperter fra Statistiska Central-
byr&n antar, opptil 50 000 personer for handelen, har detaljhandelens
andel ihvertfall £kke sket.
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TABELL 7.9  Sysselsettingen 4 detaljhandelen 1950 - 1965. Andel hvert
dn av den totale sysselsettingen.

1950 1960 1965
$ 11000 % 11000 % i 1000

Detaljhandelen, totalt 7.8 243 8.4 273 8.6 297
Kvinneandelen 15.4 126 14.3 139 14.9 173

Kilde: Folketellingene fra 1950, 1960 og 1965. I tidli-
gere folketellinger kan detaljfhandel ikke skilles
fra varehandel som er et videre begrep. 8.6 7
ovenfor skiller seg fra 8.46 7 i tabell 7.4 pa
grunn av klassifikasjonsforskjell.

Detaljhandelens andel av sysselsatte kvinner tkte heller ikke ve-
sentlig med de forbehold om 6kningen som er oppgitt ovenfor.

For detaljhandelen finner man at den totale sysselsetningsforand-
ringen mellom &r 1950 og 1965 var 24 000 personer. Bak dette skjuler
seg en okning pad 34 000 sysselsatte kvinner og en minskning pa 10 000
menn. Vi ser dette som en indikasjon pd@ riktigheten i var hypotese om
detaljhandelens veksling mellom utbudsfunksjoner for arbeidskraft og at
et substitusjonsforhold av den typen vi diskuterte i et tidligere av-
snitt, eksisterer. Derimot saknes enhver mulighet for bedSmmelse av
hvor langt en slik substitusjon kan fortsette. Vi sakner ogsd mulighet
for en realistisk beddmning av effekten av omsetningsSkningen. En re-
fleksjon er at sdlenge der eksisterer en tilbudsfunksjon for deltidssys-
selsatte og en for heltidssysselsatte, som domineres av menn, vil selve
produksjonsvariasjonene i detaljhandelen vaere utslagsgivende selv om
arbeidslénnen pr. time konvergerer mot samme nivd. Dermed vil den re-
lative mengden av andre omrdder utenfor detaljhandelen, men med tilsva-
rende produksjonsrytmer og produktfunksjoner, i hdy grad vaere bestem-
mende for detaljhandelens 16nnsvilkdr og strukturforandring, for det er
bare eksistensen av andre deltidssysselsettinger som gir denne typen av
arbeidskraft alternativer.

Med foretakstellingen som grunnlag viser tabell 7.10 forandring-
en i arbeidsimnsatsen for detaljhandelen mellom 1930 og 1963. Folke-
tellingens observasjoner indikerer at arbeidsinnsatsen bor ha gitt ned
mellom 1950 og 1963, og det viser tabell 7.10 ogs&. Vi har beregnet en
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nedgang pa 23 000 heltidssysselsatte som skal sammenliknes med folketel-
lingens okning pd 24 000 sysselsatte. Denne motsatte utvikling skjuler
rimeligvis forst og fremst en sterk Skning i antallet deltidssysselsat-
te. For &r 1963 kan andelen kvinner ikke beregnes fra foretaksrekning-
en. Fordelingen pd menn og kvimmer &r 1963 er derfor beregnet og tabell
7.10 gir tre alternativer for t/T, nemlig 1/2, 2/3 og 1. Utgangspunk-
tet er sysselsetningsfordelingen 1 tabell 7.9. Anta at alternativ 11

er sant. Da svarer kvinnene for 37 % av arbeidsinnsatsen i detaljhan-
delen for landet som helhet ar 1963. En fortsatt substitusjon og der-
med reduksjon av den totale arbeidsimnsatsen vil i hdy grad vaere av-
hengig av avgangssituasjonen for den mannlige arbeidskraften. Mye taler
for at den mannlige arbeidskraften er forholdsvis sterkere knyttet til
smé produksjonsenheter emn stérre bl.a. pd grunn av eierforhold og pa
grunn av ledelsesfunksjoner ellers. Strukturforandringer er derfor en
viktig faktor i den fortsatte substitusjonsutviklingen og fortsatt re-
duksjon av arbeidskoeffisienten, L/S, for detaljhandelsomsetning.’

De variasjonsmuligheter som kan skjule seg for produksjonsomrdder og
framfor alt for markedene i settene av detaljhandelsmarkeder, og som
kan pévirke produktiviteten systematisk, kan imidlertid ikke understkes
naermere i denne rapporten. Vi antar derfor at de substitusjonelle

ulikhetene ikke varierer systematisk over markedene.

TABELL 7.10 Anbeidsinnsatsen £ detaljhandelen 1930 - 1963 med bereg-
nede alternativer forn fondelingen pd kiénn 1963, (Hel-

idsekvivalenten. |
1930 1950 Alternativer 1963
I 11 111
% 1000 % 1000 % 1000 % 1000 % 1000
Kvinne 46 67 51 150 27 75 37 100 55 150
Menn 54 77 49 146 73 198 63 173 45 123
Sum 100 144 100 296 100 273 100 273 100 273

Kilde: Foretaktellingene og folketellinger for 1960 og 1963.

Se kapitel 12.
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I produktivitetsanalysen sakner vi observasjoner for arbeidsinn-
sats fra deltidssysselsatte ettersom ti/T er ukjent. Variasjoner i ar-
beidsproduktiviteten som f8lge av variasjoner i ti/T kan derfor ikke
forklares. Deltidssysselsetting har lang tradisjon i detaljhandelen og
mye taler for at dette er mer karakteristisk for smd produksjonsenheter
enn for store.' Antakelig varierer dette med produktomrddene. En 6k-
ning. i t/T innebaerer alt annet like at et faerre antall sysselsatte
deler pd arbeidet. Ved betydelig relativ omsetningsdkning synes det
mye mer rimelig at et stort foretak Sker sysselsettingen med heltidssys
selsatte enn at det 1ille foretaket gjor det. Nar derimot produksjons-
perioden tSker slik at m =+ T, er det rimelig & anta at etterspdrselen
etter deltidssysselsatte Sker uansett produksjonsanleggets stirrelse

(m er produksjonstiden og T er her '"real' tid).

7.9 Arbeidsinnsats og arbeidsproduktivitet - sammendrag

Vi har i dette kapitlet hovedsakelig diskutert mdle- og defini-
sjonsproblemer for arbeidsinnsatsen og forhold som bidrar til dens for
andring og stabilitet for visse produksjonsomrade- og detaljhandelsmar
kedstyper. Demne diskusjonen kan nd settes inn i den sammenheng som v:
heretter kommer & holde oss, nemlig produktivitetssammenhengen. Vi ka
se arbeidsinnsatsen for et produksjonsomrdde i pd detaljhandelsmarkede
j, forutsatt at produksjon, Q og produksjonsperiode, m, er konstant,

som

- D D -
Lij,Q=Q“,m=m“ = f(F, LE’ X, wi/wi, w /r) (7-2

L. = arbeidsinnsats

F = produksjonsenhetsstrukturen
LE = sett av egenskaper for arbeidsimnsatsen
A = sett av egenskaper ved teknikkutviklingen

1 Stanbuck (1966) og Geokge (1966) som begge undersdkte britis
detaljhandel, kom til motsatte resultater for deltidssysselsettingens
korrelasjon med butikkenes stdrrelse. For amerikansk og britisk detal
handel har Starbuck beregnet henholdsvis 0.3 og 0.4 for en stdrrelse s
svarer til t/T.
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w? = arbeidslénnen for tilbudstype i i marked j

w. = arbeidslénnen i alternative sysselsettinger
1 i marked j

R = kapitalpris pr. enhet

Uttrykket (7-2) er egentlig 4ikke noe funksjonsforhold, men en formaliser-
ing av hypoteseoppslag. I og med at det er forutsatt konstant produk-
sjonsmengde ovenfor, vil variasjoner i Lij 0gsd avspeile variasjoner i
arbeidsproduktiviteten. Var grunnhypotese er da at vi blant de forkla-
rende faktorene finner den hovedsakelige forklaringen til vasiasjoner i
arbeidsproduktiviteten. Uttrykket (7-2) er formulert med visse restrik-
sjoner. Nir forutsetningen om konstant produksjonsmengde slippes, blir
problemet med arbeidsinnsats og produktivitet betydelig mer komplisert

idet skalaproblemene bl.a. kommer til.



166

KAPITEL 8 KAPITALINNSATS I DETALJHANDELEN

8.1 Innledning

Kapitalinnsatsen i detaljhandelen har krav pd mye mer oppmerk-
somhet enn den har fatt. Dette gjelder den produksjonsmessige side og
dens sammensetning, kapitalens substitusjonsegenskaper, tilbudet av Lo-
kalern og den styning som skfen av dette tilbudet, kapitalens prissctt-
ing og kostnader. For den finansielle siden er problemene analoge. 1T
handelsforetak har finansielle begrensninger forholdsvis stor betydelse
for lokalisering og utnyttelse av stordriftsfordeler ettersom forutset-
ningene for langsiktig bel&ning skiller seg fra industri og jordbruk.

Kapitalproblemene behandles her oversiktlig og har som formdl &
tjene som bakgrunn for den etterfolgende produktivitetsanalysen der ka-
pitaldata for observasjonssettene uten videre kan karakteriseres som
mangelfulle.

Realkapital i detaljhandelen kan i ty betraktes dels etter kapi-
talslag og dels etter alder (4rgang). For vare formil er det til & be-
gymme med tilstrekkelig med en inndeling av realkapitalen i lokaler,
lagrings- og eksponeringskapital, transportkapital, registrerings- og
kontrollkapital samt de varer som skal omsettes. Vi tar med varene i
denne sammenhengen ikke s@ mye fordi de egentlig kan karakteriseres som
realkapital, d.v.s. flerperiodisk, som pd grunn av det substitusjonsfor
hold de stdr i til dvrige kapitalslag samt arbeidsfaktoren. For hvert
av disse kapitalslagene er markedene ulike med hensyn til tilbud og or-
ganisasjon. Fra detaljhandelsmarkedets synsvinkel er tilbudet av lo-
kaler og tomter spesifikt for dette og lokalt mens Svrige tilbud av kap:
tal kan anses for & vaere globale. Tilbudselastisitetene for respekti-
ve kapitalslag kan dessuten anses for & vaere ulike. Lokaltilbudet er
betydelig mer uelastisk enn de Gvrige bdde pd lang og kort sikt. Dette
pavirker naturligvis strukturforandringene ettersom tilbudet av nye lo-
kaler vil vaere begrenset i de fleste detaljhandelsmarkeder.

To egenskaper for lokalene har primaer interesse, nemlig lokale-
nes kvalitet og stérrelse. Anta at kvaliteten er homogen for alle &r-
ganger mens storrelsen er omvendt korrelert med alderen. Da kan produk-
tivitetsproblemet begrenses til en analyse av substitusjonsaspektet,

skalaaspektet og produktfunksjonens egenskaper. Dersom denne er homo-
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, av forste grad, har vi férst og fremst & gjdre med et substitusjons-
ger

shlem. Mye mer komplisert blir forholdet nar hverken produktfunksjo-
pre T

nen er homogen av forste
ig i hver érgang og over samtlige drganger. Da blir identifikasjonspro-

grad eller lokalene er homogene kvalitetsmess-

hlemene altfor store og dette forsvarer naturligvis de forenklinger vi
gjér i det folgende. For detaljhandelen - og for mange andre servissek-
torer - er der et naert samband mellom ettersporselen for et foretak og
dets kapitalstruktur. I motsetning til industrien er forholdet fysisk
og knyttet til foretakenes produksjonsanlegg. Forandringer 1 kapital-
strukturen og da i forste rekke butikkenes lokalstruktur, pavirker et-

terspdrselen for foretaket i markedet og pa en direkte mdte som vanske-

1ig kan elimineres fra analysen.

8.2 Analyser av kapitalinnsatsen

4

Et forbausende lite antall understkelser har tatt opp det kapi-
talproblem som har interesse for denne understkelsen. En drsak til
dotte kan vaere at i understkelser der kapitalproblemene behandles im-
plisitt, har man ofte antatt at grensekostnadene for arbeidsfaktoren er
konstante. Dermed vil enhetskostnadskurvens form helt bestemmes av ka-
pitalkostnadene som 1 sin tur bestemmes av eventuelle stordriftsforde-
ler nir det ellers forutsettes perfekte markeder.’ Det som gjor slike
undersvkelser forholdsvis lite interessante for oss, er at de er fore-
taksorienterte.? Det er egentlig bare Geonge & HilLs (1968) som behand-
ler kapitalinnsatsen i samband med produktivitetsanalyse, men mer agg-
regert og pa grunnlag av informasjon som ikke er representativ for mer
enn den delen av britisk detaljhandel som bestar av de sténste foreta-
tene. Kapitalproblemene i detaljhandelen er uldselig sammenknyttet med
kapitalfaktorenes udelbarhet og produksjonsomfanget (skalaen). Vi fin-
ner riktignok diskusjoner av denne problematikken, men f& empiriske stu-
dier.?

! se Douglas (1962), Dean (1942), Johnston (1960) og Holdren

(1960) som behandler konkrete produksjonsproblemer for 'supermarkets'.
Vért problem kan snarere ses som konstruksjon av betingede til-
budskurver (kostnadskurver) for et detaljhandelsmarked der vi tar hen-
syn til bide organisasjon av tilbudssiden og etterspdrselsforhold (tran-
saksjonsetterspdrselen). Se kapitel 4.
Se Hall, Knapp & Winsten (1961) som diskuterer skalaproblemene;
Dcugfas (1962) behandler foretakenes kostnadsfunksjoner.
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En annen og kanskje mer tungtveiende &rsak til at kapitalinnsat-
sen har kommet i bakgrunnen, er at kapitalinnsatsen pr. innsatsenhet
arbeidskraft for det forste er betydelig mindre enn for mange andre nae-
ringsgrener og for det andre varierer betydelig i detaljhandelen. Der-
til kommer det manglende mekaniske sambandet. En klar dominans av smi
produksjonsenheter reduserer kapitalvariabelens vekt i den offentlige
statistikken selv om dette ikke overensstemmer med variabelens ©konom-
iske betydelse. Mangelfull statistikk, og for detaljhandelens vedkom-
mende en merkelig mangelfull og underutviklet byggningsstatistikk, er
felles for de fleste industriland inklusive USA.®

George & H{LLs (1968) tar opp det problemet som er sentralt sene
re i demne undersdkelsen, nemlig kapitalutviklingen og den tekniske ut-
viklingens betydelse for arbeidsproduktiviteten. De skiller mellom ka-
pitalens og den tekniske utviklingens bidrag til Okningen i arbeidspro-
duktiviteten og baserer sine konklusjoner pi antakelsen at den tekniske
utviklingen er uavhengig av investeringene og vinstraten. Den tekniske
utviklingen Oker produktiviteten for all kapital hvilket er det samme
som at produktfunksjonen far et skift som er likedan for alle arganger.
I var tidligere diskusjon om teknikkforandring, har vi funnet at det er
vanskelig & la denne antakelsen omfatte all teknisk utvikling spesielt
péd bakgrumn av de kapitalslag vi har valgt & dele kapitalfaktoren inn i
Det er likevel her et spdrsmidl om hvilken vekt de forskjellige kapital-
slagene har og hvilken rate den teknisk utvikling for hvert slag har.
En sterk faktorbesparende teknisk utvikling i varene vil alt amnet like
oke kapasiteten for eksisterende produksjonsanlegg og saledes forlenge
deres levetid.® Det ligger da snublerende naer & reise spdrsmilet om
en sterkere investeringsaktivitet (Skning av lokalkapitalen) og dermed
en sterkere teknisk utvikling i kapitalen hadde gitt en annen teknisk
utvikling i varene. Dette kunne i seg selv ha medfort sterkere tilveks
i arbeidsproduktiviteten. Spdrsmilet er ikke besvart i litteraturen og

forutsetningene for & besvare det avhenger av tilgangen pd observasjone

Fisk (1967), s. 749.
2 ge Salter (1966), s. 28 ff. Salter knytter den tekniske ut-
viklingen, d.v.s. reduksjon i enhetskostnadene, til investeringer.
Nar kryssetterspdrselselastisiteten ikke er altfor betydelig
for transaksjoner fra (1) forskjellige drganger, og (2) for forskjelli-
ge produksjonsomrader.
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Mile- og definisjonsproblemene for detaljhandelens kapital er
ikke 18ste i samme utstrekning som for andre sektorer selv om det hell-
er ikke for disse er funnet allment aksepterte l®sninger.' Kapitalpro-
blemet i denne sammenhengen bestar av en rekke delproblemer. Vi vil
bare berdre to av dem, nemlig det fysiske aspektet og vurderingsaspekt-
et. Det er vanlig i Skonomisk teori at man i analysen forutsetter at
det sakalte tekniske problemet er 16st, det vil si at produktfunksjonen
er spesifisert for alle kombinasjoner mellom input og output og at slik
informasjon foreligger for alle produktfunksjoner (teknikker).? Det
konkrete inneholdet i dette er naturligvis at foretaket kjenner fabaika-
sfonskoeffisientene.® Med gitte faktorrestriksjoner, vil foretaket 'mor-
malt' kunne bestemme produksjonsmengden. Det fysiske kapitalproblemet
har to sider som begge kan pavirke analysen. For det forste kan ikke
planlagte forandringer inntreffe i koeffisientene og for det andre vil
den faktiske utnyttelsen kunne avvike fra den planlagte optimale produk-
sjonsmengden. Faktorene kan eksempelvis bli utnyttet maksimalt. For
hvert anlegg har vi derfor minst tre mulige datasett for hver periode,
nemlig det fysisk maksimale, det optimale og utfallssettet. Dette gjel-
der ogsd for alle aggregat, d.v.s. for produksjonsomrdder og markeder.
Anser man at slakk er bdde en normal foreteelse og nddvendig for en or-
ganisasjon som skal bestd, kan det vaere mulig & eliminere problemet
med forskjellen mellom det maksimale og det optimale. En optimal ut-
nyttelse forutsetter en viss overkapasitet. Imidlertid er relasjonen
under alle omstendigheter ukjent og s& vidt vi kjenner til, ikke disku-~
tert i empiriske sammenhenger.

For eksisterende produksjonsanlegg som forutsettes 4 vaere uten
substitusjons- og ekspansjonsmuligheter for i hvertfall visse kapital-
faktorer béde pad kort og lang sikt, vil det maksimale naturligvis vaere
det riktige settet forutsatt at hele kapasiteten er fullt utnyttet og
slakk ikke forekommer. Antakelig er det ikke dette som er problemet i
malingssammenhenger, men den undermaksimale utnyttelsen av det faste an-

legget. Problemene oppstdr nir man for slike anlegg ex post estimerer

Fuchs (1968), s. 71.

Canlson (1939), Naylon & Vernon (1969).

Se Falsch (1962), s. 74 definerer fabrikasjonskoeffisienten
for faktor i som ¥; = Vi der x er produksjonsmengden. Vi bruker uttryk-

. %, . .
kene trhansaksfjonskoeffisient og omsetningskoeggisient. Se ellers kapi-
tel 12,
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koeffisienter pd grunnlag av produksjonsutfall, men med faktorobserva-
sjoner for det maksimale settet, eksempelvis en butikks lokaler i kvad-
ratmeter dividert med et uttrykk for den faktiske produksjonsmengden.
Vi skal se at nir dette gjores gjennomgdende for detaljhandelen uten
hensyn til ekspanderende og stagnerende grupper, kan det oppstd vanske-
lige tolkningsproblemer. Slike koeffisienter mister noe av sitt egent-
lige produksjonsteoretiske inmnhold og blir istedet et slags referanse-
koef fisienter.

Kapitalvﬁrderingsproblemenes 16sning er bestemmende for kapital-
kostnadene, men enhver 18sning er avhengig dels av utnyttelsesgraden av
realkapitalen og dels av periodiseringen. Anta at vi kan se bort fra
det siste aspektet. I en produktivitetsanalyse er det fdrst og fremst
periodeoppoffringen-man vil ha tak i og vurdert til de priser som best
uttrykker alternativverdien for vedkommende kapital.! Problemet er na-
turligvis at denne teoretiske stdrrelse ikke er observerbar. Gjennom
valg av forutsetninger kan problemet i en viss grad elimineres. Man
kan anta at vurderingen av oppoffringen ikke pavirkes av utnyttelses-
graden, d.v.s. at rentabiliteten er konstant.? Dette kan man forutsette
nidr det omrdde man betrakter, har en relativutvikling som er konstant.
Kapasitetsutnyttelsen i alle omrdder varierer i takt. P& detaljhandels-
markedet er det imidlertid vanskelig & forutsette dette, for det er nett-
opp relative forskyvninger i etterspdrselen og utnyttelsegraden for ek-
sisterende produksjonsenheter som preger uﬁviklingen. Dette bor derfor
lede til systematiske forskjeller i de Virkelige alternativverdiene for
stagnerende produksjonsenheter. Vi vil anta at dette avspeiles i lokal-
leiene for gamle og nye butikker. Statistikk for den relative prisutvik-
lingen for léier etter &rgang, fins riktignok ikke, men uten eksistens-
en av betydelige relative leieforskjeller er det vanskelig & forklare
forekomsten av det store antallet butikkenheter i mange stangerende
produksjonsomrdder. Det synes urimelig & forklare det hele med syste-
matiske minskninger i alternativerdien for de sysselsatte. Antakelig
svarer det til denne betydelige relative forandringer i leiene. Dette
forutsetter ogsé noe om rentabilitetsrankingen for forskjellige produk-

sjonsomrdder.

! Slike priser vil i en normativ situasjon kunne beregnes som

skyggepriser eller "imputed prices".
En antakelse som forekommer i makrosammenhenger, se Aberg
(1969).
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8.3 Kapitalslagene i detaljhandelen

Vi har valgt & dele nealkapitalen for detaljhandelen inn i fem

grupper som allerede er nevnt.

1. Lokaler som omfatter salgs- og lagerlokaler. Dette er den
kapitalfaktor som er observert 1 foretakstellingen for aret
1963. (Se SCB 1967 H:73.) (Kapitalslagene K1 og Kz.)

2. Llagrnings- og eksponeringskapital som omfatter butikksinnred-
ning som hyller, gondoler for lagring og eksponering, kjole-
og fryseapparater o.1. (K3°)

3. Registrenings- og kontrollkapital omfatter kassaapparater,
vekter, mer eller mindre mekaniserte transaksjonsmaskiner
m.m. (K4.)

4, Tnansporthapital som omfatter biler o.l. som utnyttes for va-
re- og transaksjonstransport. (KS.)

5. Varelageret og varesammensetningen. (K6.)

Den absolutt overveiende delen av detaljhandelens realkapital vil kunne

fordeles pa disse fem klassene.! Man kan ikke p& grunnlag av offentlig

statistikk f& oversikt over fordelingen for realkapitalen hverken for
hele detaljhandelen eller for de produksjonsomrdder undersdkelsen arbei-
der med. Vi er derfor nddt til & velge antakelser for kapitalsammenset-
ningen for nye og gamle produksjonsenheter, for settet av produksjonsom-
rédder og for settene av detaljhandelsmarkeder.

Lokalene har den lengste levetiden av kapitalslagene og vi antar
at lokalfaktoren er bestemmende for den &vrige realkapitalmengden pr.
produksjonsenhet. Hvis vi antar at denne sammenhengen er lineaer, si
innebaerer det at vi antar at produksjonssammenhengen for transaksjoner
ogsd er lineaer (produktfunkéjonen er homogen av forste graden ex ante).
Antakelig eksisterer der stordriftsfordeler slik at behovet for annen
kapital vokser mindre emn proporsjonelt.? Vi velger videre 4 anta at

lokalstdrrelsen ex ante dels er bestemt p& grunnlag av en vurdering av

! Den fysiske transformasjonen spiller s& liten rolle, se kapi-

tel 5. Selv om dens betydelse kan variere, kan den delen av produksjo-
nen i detaljhandelen ikke skilles ut. Produksjonsutstyr som oppskjae-
ringsmaskiner i livsmiddelshandelen og symaskiner m.m. for beklednings-~
varehandelen har vi derfor sett bort fra her. Inndelingen tjener fdrst
og fremst som grunnlag for strukturering av var diskusjon.

2 Holdrnen (1960) hevder dette med stdtte fra sin case-studie.
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totaletterspdrselen og dels etter transaksjonenes varesammensetning.

Det innebaerer f0lgelig at eksisterende produksjonsenheter har begren-
sede muligheter ndr det gjelder den etterspdrselsbestemte storrelseef-
fekten. Vi kan betrakte diskusjonen i kapitel 3 som direkte relevant
her: Eldre produksjonsanlegg kan ikke tilgodegjdre seg den etterspdr-
selsbetingede tekniske utviklingen fullt ut pd grunn av de Lokalrestrik-
sfonen som fins. Dermed synes det rimelig & anta at en sterk tilvekst

i teknisk utvikling for et produksjonsomrdde, vil redusere antallet pro-
duksjonsanlegg sterkt forst og fremst hvilket har inntruffet for 1ivs-
middelsomsetningen.

Dette resonnementet gjelder under den forutsetningen at den 6v-
rige realkapitalen skiftes ut med samme type realkapital. Selv om ram-
men for innfdring av ny teknikk settes av lokalenes stdrrelse og be-
skaffenhet, vil eksisterende produksjonsanlegg kunne velge stort sett
samme lager- og eksponeringsutstyr m.m. som nye anlegg gjor og som vi
forutsetter velger beste teknikk. For eldre anlegg setter lokalstdrrel-
sen forst og fremst grensen for utnyttelsen av skalafordeler ved store
frysedisker o.1., men disse er oftest ikke alternativ for eldre anlegg
péd grunn av at de skulle vaere trengselsskapende. Dermed synes det ri-
melig & anta at lokalstdrrelsen bestemmer 6vrig kapitalinnsats temmelig
noye.

Gruppen som omfatter registrerings- og kontrollkapital, K4, har
i undersdkelseperioden gjennomgdtt en forandring idet overgangen til
ferdigpakkede varer har minsket behovet for kontrollkapital, mens beho-
vet for minskninger i transaksjonstiden har oket behovet for registre-
ringsapparater o.1. som kan ke gjennomstrdmmingstiden for transaksjo-
nene. Spesielt for eldre anlegg md det vaere betydelsefullt & kunne
foreta en slik tilpassing til forandringer i bdde husholdningenes alter-
nativverdi og egne faktorpriser. Oket gjennomstrémmingshastighet pd
grunn av teknisk bestemt redusert betjeningstid er kapasitetsdkende.
Nar dette kommer istand som folge av investeringer i transaksjonsmaski-
ner, er det klart at selv smid produksjonsanlegg kan tilgodegjore seg
arbeidsbesparende teknisk utvikling.

Enda viktigere kan dette vaere for eldre produksjonsanlegg i
visse faser av tilpassingen nemlig ved overgangen fra manuell hindte-
ring av varemengder til hdndtering av prepakkede standardmengder. Den-
ne formen for teknisk utvikling antar vi er arbeidsbesparende, men til

gjengjeld stdter produksjonsanlegget enda sterkere mot lokalrestriksjone
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Vi vil anta relasjonen mellom lokalfaktoren og de &vrige kapital-
slagene varierer for produksjonsomrddene. Innsatsen av dvrig kapital,
med unntagelse av transportkapital og varelager, er rimeligvis storst
for livsmiddelshandelen som omsetter ferske varer og som arbeider under
spesielle restriksjoner.! Derimot har vi ikke noe grunnlag for & anta
apriori at kapitalrelasjonene varierer over settene av detaljhandelsmar-
keder. Det er bare hvis vi samtidig antar ulike faktorpriser, ulike al-
ternativverdier for husholdningene, noe som i seg selv pdvirker transak-
sjonsetterspﬁrselen, at relasfonene vil variere forutsatt at aldersstruk-
turen for konkurrerende produksjonsanlegg er den samme i alle markeder.

Man kan antakelig ogsd anta at de forskjellige kapitalslagene i
produksjonsanleggenes realkapital stdr i et gjensidig forhold som varie-
rer med transaksjonsproduksjonens karakter. Omsetningen av livsmidler
og delvis andre varer med stor innkjopsfrekvens skjer i produksjonsan-
legg der kapitalslagene er sterkt integrerte og den tekniske utvikling-
en i hvert slag md vaere fOort omtrent like langt i anlegget for at dets
transaksjoner overhodet skal bli etterspurte. P& andre omrdder som ek-
sempelvis bekledningsvarehandel og handel med hjemutrustning og bolig-
varer m.m. er effektivitetsbehovet i selve transaksjonsproduksjonen
ikke det samme og derfor inngdr kapitalens utvikling ikke med samme
tyngde i tilpasningsbehovet. P& slike omrdder har antakelig selve va-
rene og lokalene samt vareeksponeringen stdrst betydelse.

For & forklare produktivitetsutviklingen senere er det nddvendig
4 f4 en oppfatning av forandringen i kapitalkoeffisienter (X/Q eller
K/S) for respektive produksjonsomrdder. Ettersom det for svensk de-
taljhandel eksisterer hverken direkte eller indirekte data, kan vi ikke
komme lenger apriori emn til en beddémmelse av den sannsynlige utvikling-
en. Vi stdtter oss da pa spredte observasjoner for noen relasjoner i
kapital-omsetningsforholdet.

Den kapitalinndelingen Vi her har diskutert, fungerer som hjelpe-
storrelser i analysen av den tekniske utviklingen. Nir foretakene set-
ter inn kapital 1 forskjellige kombinasjoner og eventuelt slik at den
kapitalfaktor som inngdr i analysen senere, kan betraktes som samvarier-
ende med de ikke observerte, er det fordi de fimmer det Skonomisk moti-

vert. Dette hindrer ikke foretakene & ha ulike oppfatninger om hva som

! oge SOU 1949:43, Betdnkande med forslag till livsmedelsstadga

m.m., og den diskusjon som fdres der om lokalers utformning.
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er dkonomisk motivert. Siledes finnes der produksjonsenheter som har
et minimum av realkapital utover de faste lokalene, men det er ikke det
samme som at produksjonsprosessen varierer mellom foretakene. Selv
foretak av den sistnevnte typen md som regel utfdre en viss vareekspo-

nering, utfdre transaksjonsproduksjon o.s.v.

8.4 Noen observasjoner og relasjoner i forbindelse med kapitalinnsatse:

Den eneste kjente kartlegging av et lands realkapital i detalj-
handel gjelder for norsk varehandel for aret 1963. Realkapitalmilet er
imidlertid bygget opp fra brannforsikringsverdien. Brannforsikringsver-
dien er mindre akseptabelt for varehandelen enn for mange andre naerings-
grener og drsaken er at lokalene 1 motsetning til fabrikkbyggninger o.1.
ikke eies, men leies. Brannforsikringsverdien som kapitalmil har som
de fleste kapitalmil, sin stdrste verdi ndr observasjoner foreligger
for flere perioder. Dette er ikke tilfellet for noe land. Tabell 8.1
viser forholdet mellom visse kapitalslag og mellom noen utvalgte produk-
sjonsomradder i norsk detaljhandel &r 1963. Man fir noen interessante
opplysninger i tabellen. Livsmiddelsomsetningen samt jern- og fargehan-
del har en hoyere kapitalkoeffisient enn noe annet produksjonsomrdde,
nemlig 0.25 mot gjennomsnittlig 0.21. Mye taler for at demne observa-
sjonen fra norsk detaljhandel - som altsd viser at hver omsetningskrone
krevde 21 dre i realkapital - kan plasseres inn pd den tilvekstbane som
den tilsvarende svenske koeffisienten har beskrevet fram til 1963. Noen
analogianvendelse kan likevel ikke komme pd tale p& grumn av institusjo-
nelt betingede strukturelle forskjeller mellom landene. !

Tabell 8.1 viser hvilke andeler byggninger og inventarer c¢g
maskiner kan ha i totalkapitalen. Forholdet er 2.1 og da inngdr ikke
lageret.

Rrgangsdata for kapitalen ville ha gitt muligheter for & bedSmme
hver &rgangs absorbering av ny teknikk. Slike data eksisterer ikke,
men noe lys over forholdet kan man f& ved & studere arbeidsproduktivite-
ten for enheter i detaljhandelen etter startdr. I tabell 8.2 gis det
en slik oversikt som er bereknet for norsk detaljhandel &r 1963. Det

! Det gjelder bl.a. filialdannelse, varehus, forskrifter m.m.



TABELL 8.1

Realkapitalen { norsk detalihandel 1963
MilLionern norske kRronen
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Produk- Vare- Brannforsikringsverdi
sjonsom- lager Bygg- Inven- Totalt Omset- Omset-
rade ninger tarer, (1) ning nings-
maski- (2) koeffi-
ner sient
1:(2)
Naerings-
og nytel- 770 1 393 701 2 093 8 372 0,25
sesmidler
% 66,5 33,5 100,0
Tekstil og
bekledning 644 372 175 547 2549 0,21
% 68,0 32,0 100,0
Ur, optikk,
instrument- 59 18 34 51 244 0,21
er m.m.
% 34,5 65,5 100,0
Apotek- og
sykepleie- 27 10 37 47 243 0,19
varer
% % 20,8 79,2 100,0
g6¥er, papit  gg gy 34 78 386 0,20
% 56,0 44,0 100,0
Gull- og s6lv= ¢, o5 24 49 256 0,19
varer m.m.
% 51,2 48,8 100,0
Mobler og 223 118 73 191 1166 0,16
innbo
% 61,7 38,3 100,0
Jorn- og 182 174 55 229 930 0,25
argevarer
% 76,0 24,0 100,0
Biler og 261 225 107 332 20914 0,11
brensel
5 67,9 32,1 100,0
Detaljhandel
ellers 5 9 7 16 165 0,09
% 54,0 46,0 100,0
All detalj-
handel 2 303 238 1247 3633 17 236 0,21
% 65,7 34,3 100,0

Kilde: N.0.S. XII 216, bedriftstelling 1963, hefte II.
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framgdr da at arbeidsproduktiviteten, omsetning pr. sysselsatt, er for-
bausende invariant med alderen. Derimot er enhetenes omsetning omvendt
korrelert med alderen. De eldste enhetene har dermed like stor arbeids-
produktivitet som de yngre. Alderen synes dermed ikke & ha stor bety-
delse for arbeidsproduktiviteten, men derimot for omsetningens stdrrel-
se. Hele 70 % av alle enheter hadde aret 1952 eller tidliger som stant-
drn og av dette bor man kunne trekke den konklusjonen at nye enheter med
hensyn til lokalisering (som ikke forekommer som saneringserstatning)
var marginelle i norsk detaljhandel. Lokaliseringen har derfor en be-
tydelse som egentlig er stdrre enn anleggets og kapitalens alder.

For de samme produksjonsomrddene har vi bereknet omldpselas-
tisiteter som uttrykker intensiteten i utnyttelsen av lokaler. Dette er
vist i tabell 8.3. For hvert produksjonsomrade er omldpshastigheten en
stigende funksjon av enhetens stdrrelse milt i omsetning. Med samme
kapitalpriser i alle storrelsesklasser, uttrykker da omlopselastisitet-
en stordriftsfordeler. Varelageret stiger altsa mindre enn proporsjo-
nalt med omsetningens &kning. 1 svensk detaljhandelsstatistikk gis det
ikke opplysninger om varelageret og derfor md intensiteten i lokalut-
nyttelsen belyses pd annen mite. I tabell 8.4 er det samlet noen om-
16pstall fra svensk detaljhandel etter 1928. Klarest er tendensen for
livsmiddelsomsetningen. For flere produksjonsomrader er etterspdrsel-
ens sesongmessige karakter naturligvis avgjorende for lokalenes utnytt-
else og omldpsdata har da begrenset utsagnskraft.

Samvariasjonen mellom kapitalinnsats - lokaler - og omset-
ning for svensk detaljhandel &r 1963 er vist oversiktlig i tabell 8.5.
Livsmiddelsomrddet er her inndelt etter produksjonsteknikk som ogsa
kan antas vaere korrelert med anleggets alder. For hele detaljhandel-
en er stdrrelsekoeffisienten 0.4, men den er stdrre for den manuelt be-
tjente livsmiddelshandelen som har 0.9. Heller ikke dette sier s& mye
ettersom vi ikke kjenner kapasiteten i hver stdrrelsesklasse. Den ma-
nuellt betjente livsmiddelshandelen er en klart stagnerende gruppe i
detaljhandelen, og en uforsiktig tolkning av koeffisienten kan se den
som en stdrrelseskoeffisient, mens den like gjerne kan uttrykke darlig
kapasitetsutnyttelse for de minste stdrrelseklassene. Kapasitetsdata
er for de fleste produksjonsomrader ikke tilgjengelige, og folgelig er

det ikke uten videre lett & vurdere pastander om overkapasitet.
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TABELL 8.2
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Omsetning pr. bednift og sysselsatt etten startin forn be-
dniftene L nonsk varehandel 1963

S tar t & r

Alle 1952 1953~ 1957~ 1961- Uopp-

be- og 1956 1960 1963 gitt
drif- tid- start-
ter lig- ar
ere
Naerings- og nytelse-
midler
Omsetning pr.bedrift! 386 418 339 337 263 152
Omsetning pr. 134 137 126 134 128 103
sysselsatt
Andel bedrifter, % 100,0 71,8 8,3 10,0 7,8 2,1
Bekledning
Omsetning pr.bedrift 524 598 342 349 338 206
Omsetning pr. 121 121 122 121 116 114
sysselsatt
Andel bedrifter, % 100,0 71,3 9,4 9,6 8,8 0,8
Msbler og inmbo
Omsetning pr. bedrift 546 600 502 493 334 376
Omsetning pr. 152 149 167 149 156 172
sysselsatt
Andel bedrifter, % 100,0 65,7 10,7 11,7 10,4 1,5
Jern- og fargevarer
Omsetning pr. bedrift 509 565 299 316 248 303
Omsetning pr.
sysselsatt 126 126 124 111 130 125
Andel bedrifter, % 100,0 79,3 6,1 7,3 6,0 1,3
All detaljhandel
Omsetning pr. bedrift 446 491 372 384 301 182
Omsetning pr. 139 139 139 145 139 113
sysselsatt
Andel bedrifter, % 100,0 70,3 8,5 10,4 8,7 2,1

Kilde: N.0.S. XII 216, bedriftstelling 1963, hefte II.

1

I norske kroner.
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TABELL 8.3 Omsetningshastigheter og beneknede omsetningselastisiteten

forn nonsk detaljhandel 1963
(log S, = log A + a log 5, + u)

h
Produksjonsomréde Gj.sn.om- Omldpselas- R!
16pshastig- tisiteten @&
het
Naerings- og ny-
LolLings o8 8,1 0,1106 0,9261
Tekstil og bekled- 5 4 0,1918 0,9982
ning
Ur, optiske art., 2,6 0,2747 0,9469
m.v. ’ ? ’
Sykepleie- og 5,4 0,0242 0,1617
apotekervarer
ﬁﬁker’ papir og 3,9 0,2575 0,9507
ortevarer
Gullvarer, kosme-
tikk, m.v, 2,8 0,1872 0,8351
Mobler og innbo 3,9 0,2310 0,9708
Jern- og farge- 8,2 0,2353 0,9630
varer m.v.
Biler, brensel m.v. 14,1 0,2238 0,8999
All detaljhandel 5,6 0,1123 0,9840

Kilde: N.O0.S. XII 216, bedriftstelling 1963, hefte II

! R er alltid multippel korrelasjonskoeffisient,

men aldri i kvadrat.

TABELL 8.4 Noen omlips4all L svensk detalfhandel

Ar Livsmidler Tgkstil— og bekled-
ning

1928-9 8

1932 2

1938 9 2

1947 12-15 2

1965 23 -

Kilde: Meddelanden 1-12, Affdrsekonomiska Forskningsinstitu-
tet (ndvarende EFI). Antle (1952), SOU (1968:6).
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TABELL 8.5  Samvariasfonen mellfom kapitalinnsats (KI = Lokalareal,
K, = salgsaneal) og omsetning L noen utvalgte produksjons-
omdden 1963

S; og K

(Estimat pd K1=a1+b1 2=az+b28)
Produks jonsomrader Gj.sn.
lokal-
areal R N
(k) S s T
Livsmiddelsomsetning:
selvbetjening 113 0,627 0,861 0,302 0,918
partiell selvbetjening 88 0,627 0,990 0,221 0,994
manuell betjening 41 0,892 0,994 0,081 0,614

Bekledningsvareomsetn. 82 0,426 0,999 0,249 0,999
Msbler og inmbo 161 1,147 0,960 0,554 0,959

All detaljhandel

eksl. varehus 76 0,438 0,992 0,209 0,989

Kilde: Foretakstellingen for handelen 1963, T, er korrela-
sjonskoeffisienten.

8.5 Tilbudet av nye lokaler i detaljhandelsmarkedene

Mens tilbudsfumksjonene for andre kapitalslag enn lokaler (og
tomter) er felles for alle detaljhandelsmarkeder i den forstand at sel-
gerne ikke kan diskriminere mellom dem, er dette ikke tilfellet for til-
budet av lokaler. De lokale tilbudsfunksjonene omfatter bdde nye og
gamle lokaler. Vi har postulert at en sterk teknisk utvikling i loka-
lene og forekomst av skalafordeler i samband med ny teknikk, vil drive
gamle lokaler ut av sirkulasjon. Eller annerledes uttrykt, hver for-
andring i beste teknikk som innféres pa et marked, vil gi et skift i
tilbudskurven for gamle lokaler i det disse da blir relativt billigere.
Tilbudet tvinges altsd absorbere noe av effektene av den tekniske utvik-

lingen for nye lokaler.' Spdrsmilet er nd om takten i denne utvikling-

! Dette avhenger av respektive kurvers hellning for og etter

skiftet. Skiftet vil ikke bare forekomme i tilbudskurven.
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en varierer mellom markedene og pd en systematisk midte. Hvis det er
tilfellet, vil tilbudsfunksjonene bdde for gamle og nye lokaler variere
Dermed skjer tilpassingen til ulike betingelser i markedene. Dette kar
i sin tur forklare forskjeller i produktivitetsutviklingen for produk-
sjonsomradene, produksjonsomrddenes differensierte tilvekst samt pro-
duktivitetsvariasjoner og variasjoner i markedsandeler for produksjons-
omradene.

Anta at tilbudet av nye lokaler i et detaljhandelsmarked er mer
elastisk enn i et annet. Vi antar at etterspdrselsfunksjonene for tran
aksjoner er de samme liksom markedene fordévrig. Inntreffer det et skif
i produktetterspdrselskurven i begge markeder, vil en relativt mindre
del av dette falle pd kapasitetstilskuddet i markedet der tilbudet er
mest uelastisk fordi kapitalens grensekostnad i nye anlegg er stdrst
der. Dette vil med andre ord pavirke markedet for gamle lokaler slik
at en forholdsvis stdrre del av disse vil fortsette i produksjonen.

Alt annet like vil da variasjoner i grensekostnadene for ny kapital be-
stemme strukturforandringen i markedene. Dermed vil arbeidsproduktivi-
tetene kunne variere mellom markedene ndr det samtidig forutsettes at.
det dreier seg om arbeidsbesparende teknisk utvikling.

Variasjoner er ikke bare mulig mellom markeder, men kanskje i
enda sterkere grad mellom produksjonsomrdder og innen disse. Nedlegg-
ing av produksjonsenheter imnebaerer som regel ikke at et like stort
antall lokaler stenges for all handel. Nar etterspdrselssvikt alt an-
net like gjor seg gjeldende for ett produksjonsomrdde, leder dette nor-
malt til disetablering og frigjoring av lokaler. Disse som da ikke
lenger gir 1lénnsom produksjon for det gitte produksjonsomrddet, kan gi
det for et annet. Det samme gjelder nir etterspdrselsbetinget teknisk
utvikling innféres i markedene. Da differensieres produktene for pro-
duksjonsomrdder og etterspdrsel fores over til nye anlegg. Ogséd da fri
gjores lokaler i en takt som bare kan bestemmes ndr parametrene i om-
vandlingsmekanismen er kjente. Vi ser sdledes at produksjonsenhetene
pd et produksjonsomrdde i hdy grad er knyttet til hverandre gjermom
bdde produktmarkedet ¢g lokalmarkedet. Hvorvidt frigjorte lokaler for
ett produksjonsomrdde skal etterspdrres av foretak fra andre produk-
sjonsomréder, er atter et spdrsmil om den etterspdrselsbetingede tek-

niske utviklingens styrke.! NA&r denne ogsi gjelder vesentlige forand-

! Det er ikke nddvendig & forutsette forskjellige foretak. Et

foretak kan beholde gitte lokaler, men g& over til et annet produksjons
omréde.
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ringer i varesammensetningen, XD, vil nye anlegg kumne absorbere etter-
sporsel fra produksjonsomradder som har hatt separate etterspdrselsfunk-
sjoner for sine produkter (transaksjoner).

Ettersom hverken tilbuds- eller ettersporselsrelasjoner for kapi-
talen kan identifiseres i settet av detaljhandelsmarkeder, har vi aprio-
ri ikke noen grunn til & anta annet emn at tilbuds- og etterspdrsels-
funksjonene har identisk form i alle markeder. Dette hindre ikke at
produksjonsenhetene varierer med hensyn til storrelse i detaljhandels-
markedene ettersom dette er forenlig med badde tilbudsfunksjon og pro-
duktfunksjon. Tabell 8.6 viser nettopp stOrrelsesvariasjoner for de-
taljhandelsmarkeder, i dette tilfellet for et sett av delmarkeder.®
Livsmiddelsomsetningen - det produksjonsomrdde der den tekniske utvik-

TABELL 8.6  Gjennomsnittlig butikkstinnelse (m’ sabgsareal) og delmar-
kedenes omsetningsstinnelse. Livsmiddelsomsetningen 4
79 delmarkeder 1963

Delmarkedsom- 51-60  Butikkstbrrelse i m2
setning (gj.sn. pr. butikk i delmarkedene)
mill. kr 61-60 61-70 71-80 81-90 91-100 101-125 %
- 20 1 12 8 5 4 3 33
21- 50 3 7 8 2 7 7 34
51-100 - 1 2 2 1 4 10
101- - - - - 1 1 2
h) 4 20 18 9 13 15 79

Kilde: Spesialbearbeiding av 1963 &rs foretaksrekning for
handelen.

lingen har vaert stdrst - er tatt som eksempel. Vi ser at variasjoner
forekommer, men at butikkenes gjemnomsnittsstdrrelse i kvadratmeter er
korrelert med delmarkedenes stdrrelse.?

Tabell 8.6 reiser et spdrsmil som understkelsen ikke tar opp,
men som likevel kan ha betydelse for produktivitetsutviklingen og varia-

sjonene for markedene. Strukturen i produksjonsomrdder forandres ikke

Se kapitel 5.
Se utfdrlige resultater i kapitel 11.
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av seg selv, men fordi foretakene har motiver til forandringer i den
utstrekning béde lokaltilbudet er ufullkomment og motivene ulike i fo-
retakene, vil strukturforandringen drives i forskjellig takt i detalj-

handelsmarkedene.

! Fra trettitallet preges markedet for lokaler (lokalisering) av

organisasjonsforandringer som omfatter bdde etterspdrsels— og tilbudssi-
den. Vi har sett en gradvis overgang fra innsprengte butikklokaler i bo
lighus o.1. til friliggende butikksentra med helt andre muligheter for
produksjonstilpassing og avskrivning. Vi har ogsd sett forandringene i
kjopersidens organisasjon der situasjonen i slutten av undersdkelsespe-
rioden er preget av oligopsoni.
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DEL I1I PRODUKTIVITETEN

Produktivitetsanalysen er opplagt slik at det forste kapitlet
inneholder en oversikt over produktivitetsproblemene og deretter analy-
seres produktivitetsutviklingen for ett produksjonsomrdde, nemlig 1ivs-
middelsomsetningen. De folgende kapitlene behandler variasjoner i pro-

duktivitetsforholdene for produksjonsomrdder og grupper av disse.

KAPITEL 9 PRODUKTIVITETSPROBLEMENE, UTVIKLING OG MALING

9.1 Innledning

Dette er det forste av de fem kapitler der produktivitetsproble-
mene behandles eksplisitt. Et tilbakeblikk vil vise at vi i de foregé-

ende tre kapitlene har diskutert produksjons- og faktorvariablene for
detaljhandelens produksjonsomrdder. Denne behandlingsmiten er moti-
vert av to forhold, nemlig en utstrakt mangel pd observasjoner og det
faktum at det problem vi har valgt & ta opp, ikke er behandlet tidli-
gere. 1 likhet med de fleste omrdder som relativt og i dette tilfellet
ogsd absolutt sett er ettersatte i forskningsutviklingen, kan metoder
og problemstillinger fra andre omrdder ikke uten videre overféres. Den
empiriske forskningen md bygges opp fra omrddet selv. Dette hindrer
ikke at de generelle Skonomiske problemsstillingene legges til grumn.®
Vi kommer i dette kapitlet inn p& produktivitetsunderstkelser som er ut-
fort tidliger, men hensikten er forst og fremst 4 diskutere den modell
som ligger til grumn for undersdkelsen av produktivitetsutviklingen.
Denne modellen brukes pd livsmiddelsomsetningen og resultatene gis i

neste kapitel. De §vrige kapitlene behandler variasjoner i produktivi-
teten.

!ose kapitel 3 der transaksjonsbegrepet ble introdusert nettopp

f?rdi vi fant at den &pne produksjonens problem ikke er helt analoge
til de som tradisjonelt behandles i produksjonsundersdkelser.
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Det er et stort produksjonsfelt vi har valgt & behandle med en
modell som stort sett er den samme for alle produksjonsomrdder.Man kan
derfor si p4 forhdnd at angrepsmiten ikke kan vaere like givende for
alle produksjonsomrider spesielt med tanke pd at omrddene har hatt uli-
ke vekstbetingelser. En storre informasjonsmengde ville ha muliggjort
proving av alternative modeller som er mindre krevende med hensyn til
forutsetninger enn den valgte modellen. Det kan ikke herske tvil om
at bedre tilgang pa observasjoner skulle kunne belyse produksjonsstruk-
turen 1 detaljhandelen mer og bedre enn vi kan gjdre. Ikke desto
mindre gjor vi her og i det fdlgende et forstk pd & dke innsikten i de
komplekse produksjonsforhold som preger denne delen av tjenesteproduk-
sjonen.

Dette kapitlet utgjor en overgang til den mer empirisk betonte
delen av denne understkelsen. Vi hadde gjerne sett at var teoretiske
diskusjon (i kapitlene 2, 3 og 4) og var diskusjon av egenskaper ved
produksjonen i detaljhandelen og dens faktorinnsats hadde kunne resulte
re 1 eksplisitt formulerte hypoteser som vi n& hadde kunnet arbeide vi-
dere med. I stedet blir overgangen fra den teoretiske diskusjonen tem-
melig 18s blant annet pd grunn av at en mer eksplisitt formulering av
teorien ( 1 denne omgangen) skulle ha stillet enda stdrre krav til ob-
servasjoner. Framgangsmiten i det fdlgende er dog at den valgte opp-
delingen av produktivitetsproblemet i en rekke partielle problem, skal
gi en stérre total informasjonsmengde enn hva et samlet angrep pd pro-
blemet skulle ha gitt. Dette synes rimelig ikke minst pd bakgrunn av de
kompliserte indeks- og aggregeringsproblemene.

9.2 Produktivitetsanalyser

Antallet produksjonsanalyser for detaljhandel - eller handel,
distribusjon eller tjenesteytende sektorer overhodet - er lite. Nir
omrddet er stort og understkelsene f&, folger det som en mulighet at
undersdkelsene vil kunne vaere veldig heterogene. Det er da ogsd til-
fellet. Cox (1948) anga behovet for produktivitetsmial i fire klasser,

Sammenlikning mellom sektorer i en -Skonomi.
Sammenlikning mellom forskjellige tidspunkter.
Sammenlikning mellom deler i distribusjon og varehandel.

s~ N

Sammenlikning mellom forskjellige alternativer/prosesser
(teknikker).
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De fleste produktivitetsanalyser gir produktivitetsmal som faller i en
eller flere av disse klassene. En tilsynelatende akseptering av behov
for informasjon for sammenfikninger har gitt produktivitetsproblemet et
sterkt statistisk innhold pd bekostning av det egentlige dkonomiske.

De statistiske problemene i samband med produktivitetsmédlinger kan neppe
overvurderes med hensyn til vanskelighetsgrad, men de har resultert i
gfennomsnittsutirykl som ikke alltid har s& stor verdi 1 en tkonomisk
analyse. Vi kan allerede nd konstatere at sa godt som ingen av de un-
derstkelser som har vaert tilgjenglige, har hatt utgangspunkt i produk-
sjonsteoretiske resonnement konkretisert i estimering av koeffisienter
for en valgt produktfunksjon. Dermed vil en kunne risikere at en opp-
setning estimat pd produktiviteten gir grunnlag for en rekke alternative
forklaringer. Dette er et helt vanlig inferensproblem, men det skaper
atskillige problemer ved vurderingen av understkelser om produktivite-
ten.

Sammenlikning mellom sektorer der detaljhandelen (eller andre vi-
dere begrep) har inngdtt, har gitt understkelser som kan samles under
uttrykket produktivitetsgapet. Tabell 9.1 gir en oversikt over de re-
sultater man har fatt. Det er ikke uten videre klart hva som skal me-
nes med produktivitetsgapet eller hvordan det skal tolkes, men i alle
undersdkelser er det foskjeller mellom arbeldsproduktivitetens gfennom-
snittsvendien og nlvdforandiingen som utgjér informasjonsgrunnlaget for
inferens. Det er et vanlig resultat fra slike understkelser at man kon-
staterer et produktivitetsgap mellom handel og industri der handelen
gjennomgdende kommer etter i utviklingen. Dette framgdr av tabell 9.1,
der man kan notere en unntakelse, Hall (1963). En annen unntakelse er
Dhrymes (1963) som fra helt andre metodologiske utgangspunkter (Cobb-
Douglas) kommer til at produktivitetsgapet ikke eksisterte for USA i
tiden 1945 - 1958, men sammenlikningen gjelder industri og tjenesteyten-
de sektorer totalt. Bortsett fra Dhrymes synes ingen & ha hatt produkt-
funksjoner som eksplisitte utgangspunkter for analyse. Produktivitets-
gapets permanente tilstand har i noen tilfeller f6rt analysen inn pa
forholdet mellom produksjonsfaktorene. Produktivitetsgapet er da blitt
forklart med forskjellen i kapital pr. sysselsatt og at handelen ikke
kan absorbere arbeidsproduktivitetstkende investeringer i samme takt som

industrien.! De produktivitetsunderstkelser som er nevnt i tabell 9.1

' 1 80U 1956:33, s. 47 - 8, tok man det for gitt at produktivi-
tetsgapet skulle bestd, for man regnet med en arbeidsproduktivitetsdk-—
ning p& 2.4 - 3.5 7 for industri og handverk, men bare 1 % for hele han-
delen for den kommende femdrsperioden. Se kapitel 1.
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TABELL 9.1  Produktivitetsutvikling og produktivitetsgap

Land Periode Arbeidsproduktivitetens Skning
(Kilde) i prosent pr. ar!
Detalj- Distribusjon/ Indu-
handel  Varehandel stri
USA (Giffin, 1900-1940 1.0
1947)
USA (Barger, 1869-1949 1.0 2.3
1955)
USA ( USA (Beckman, 1935-1954 - 1.3? 1.9
1960) 1.47
USA (Fuchs, 1968) 1939-1963 1.63 - 2.26
1948-1963 1.72 - 2.60
USA (Schwartz- 1929-1963 1.73 - -
man, 1969)
England (Hall, 1957-1961 2.9 2.5
1963)
England (Georg & 1955/6-
Hills, 1968) 1965/6 1.39 1.7 2.6
Norge (Munthe, 1961-1967 - 1.8 3.8
1969)

Sverige (EFO- 1960-1967 - 4.8 7.0
rapp., 1968) .

Sektordefinisjonene varierer i undersdkelsene.
1.3 7 gjelder grossistvirksomhet og 1.4 7 industriens
salgsvirksomhet.

har egentlig begrenset interesse for oss ettersom aggregeringsnivaet er
betydelig stdrre enn vart. De utgjdr likevel den vesentligste delen
av produktivitetsundersdkelser for handef. Vi har tidligere reist
sporsmilet om ikke mye av forklaringen til detaljhandelens produktivi-
tetsutvikling - ndr denne er mdlt pa den mest utbredte miten - er &
finne i produksjonsomradenes struktur og etterspdrselsutviklingen for
deres produkter. Dette kom vi fram til pd grunnlag av den differensi-
erte tilveksten og arbeidsfaktorens sammensetning i forskjellige pro-
duksjonsomrader. Problemet er imidlertid gitt en sparsom behandling i
produktivitstsundersdkelser.

I detaljhandelsaggregatet som bestdr av produksjonsomrader, vil
vi regne med at man finner "produktivitetsgap' pd samme mite som for

sett av sektorer. For detaljhandelen er dette ikke bare relevant pé
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pakgrunn av produks jonsomrédenes differensierte tilvekst, men ogsé pd
grunn av produksjonsanleggenes og foretakenes sterkt skjeve stdrrelses-
fordelinger. For mange foretak, produksjonsenheter og produks jonsomra-
der vil man sikkert kunne observere negative tilvekster for arbeids-
produktiviteten. Pa den annen side synes det ikke rimelig & anta at
differensierte tilvekster skal bestd for et sett av produksjonsomrader.
P& bakgrunn av den utvikling vi kjenner fra denne understkelsen synes

det rimelig & sette arbeidsproduktiviteten i relasjon til det utviklings-
stadium de enkelte produksjonsomréder befinner seg i. Man kan dog ikke
se bort fra detaljhandelsmarkedenes betydelse i denne sammenhengen idet
ett produksjonsomrdde kan ha nddd ulike langt i sin utvikling pd ett

gitt tidspunkt i settet av detaljhandelsmarkeder.

Schwarntzman (1969) har utfért en av de undersdkelser som foreligg-

er for arbeidsproduktivitetens utvikling i produksjonsomndden.’ Under-
stkelsen gjelder amerikansk detaljhandel fra 1929 til 1963. Tabell 9.2
viser utviklingen for 8 omrdder (bransjer) med tilvekst i arbeidspro-
duktivitet fra 0.94 til 3.06 % pr. ar. I modellen inngdr som forkla-
ringsvariable transaksjonsstorrelsen, arbeidsfaktorens kvalitet, kapi-
talen, kapasitetsutnyttelsen samt en skalafaktor. Modellen er ikke vist
i detalj, men synes mest rimmelig for livsmiddelsomsetningen (foods).
For dette produksjonsomrddet forklarer transaksjonsvariabelen hele 52 %
av arbeidsproduktivitetens arlige Skning pd 2.57 % pr. &r. Kapitaltk-
ningen, kapasitetsutnyttelsen og skalafaktorene svarer for henholdsvis
17, 18 og 12 %.

For britisk detaljhandel har Geoige & HilLs (1968) funnet til-
svarende spredning i tilveksten, men en helt annen rangering som nett-
opp kan ses som uttrykk for produksjonsomraddenes ulike lokalisering pa
respektive utviklingsstadier.? I deres understkelse inngikk ingen

transaksjonsvariabel.

! Hans undersdkelse er enda ikke publisert, men deler av den

fins i Fuchs (1969), i Fuchs (1968) og i &rsberetninger fra National Bu-
reau of Economic Research fra og med &r 1964.

Denison (1967), s. 29 - 30, diskuterer betydelsen av utvik-
lingsfasen ved sammenlikning av produktiviteten for amerikansk og britisk
detaljhandel. Hall, Knapp & Winsten (1961), som ogsd sammenlikner ameri-
kansk og britisk detaljhandel, diskuterer generelt miljdets betydelse
ved produktivitetssammenlikninger, mens Starbuck (1966) férer et reson-
nement som ikke skiller seg mye fra Denisons. Ingen har dog diskutert
produktivitetsutviklingen 0g utviklingsstadier generelt. (forts.)
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TABELL 9.2  Anbeddsproduktivitetens tilvekst L prosent pr. drn L ameri-
kansk detal fhandel 1929 - 1963

Produks jonsomrade Observert Residual (uforklart
(Bransje) tilvekst av modellen)
(Sales per
manhour)
Gasoline 3.06 0.67
Food 2.57 -0.04
Furniture 2.28 1.43
Drug 1.99 ~-0.25
Automobile 1.97 1.08
General merchandise 1.89 1.92
Eating and drinking places 0.96 1.15
Apparel 0.94 2.67

Kilde: Schwartzman (1969) s. 216.

Bargen (1955) fant som kjent en drlig produktivitetsdkning pa 1 %
for perioden 1869 - 1949. Den eneste kjente fortsettelse fra 1949, ba-
sert pd arlig statistikk, er utfort av Seligman (1960) for perioden
1950 - 1957 og produktivitetstkningen ble beregnet til 2.6 % pr. &r.

Av de fire punkter som Cox (1948) satte opp, behandler denne rap-

porten de tre siste.

9.3 Produktfunksjonen for detaljhandelsomsetningen

Fra klassen av mulige produktfunksjoner har vi valgt & undersdke
produksjonsstrukturen i settene av detaljhandelsmarkeder med en Cobb-

Douglas-funksjon,

S = AL*TK*2eH (9-1)

omsetningen

arbeidsinnsatsen

... Thorelfi (1960), s. 5, diskuterer hierarkiet av produktivite-
ter, og sier "Productivity is a functlon of the entity under study and
of that entity as part of a ... system'.
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K = kapitalinnsatsen

S, L, K>0, a1, az, A >0, E(0) = 0 og gitt varians.

Her er p en variabel som fanger opp 6vrige forklaringsvariable. Denne
funksjonen som er en variant av den mer generelle konstantelastisitets-
funksjonen, har visse egenskaper som vi skal diskutere betydelsen av for
detaljhandelsomsetningen. '

I funksjonen inngdr omsetningen, S, som produksjonsvariabel, men
ikke vareinnsatsen, XD. Mot bakgrumn av var tidligere diskusjon kan
dette synes underlig. Siden omsetningsvariabelen som er var eneste ob-

serverbare produksjonsvariabel, er i verditermer,
s = PQ (9-2)

£(L,K,X0) (9-3)

]

og Q

vil den egentlige produksjonsvariabelen, Q, ogs& bli uttrykt i verdi-
termer. Hverken Q eller X er observerbare, men ndr vareinnssatsen,
d.v.s. XD, er proporsjonell med omsetningen kan det vises at vareinn-
satsen kan elimineres fra produktfunksjonen.? Dette er en rigords an-
takelse, men den er bestemt av tilgangen pd observasjoner. For & eli-
minere skadevirkningene av den noe, har vi valgt & dele produksjonen
opp i produksjonsomrdder. Pa den miten er det tatt hensyn til bade va-
riasjoner i produktfunksjonens form og marginalene for respektive om-
setningstyper. ®

Produktfunksjonen er en spesifikasjon av relasjoner i en simul-
tan sammenheng der bdde produksjonsmengde og faktorinnsats bestemmes
under visse vilkdr.® Vi estimerer gjennomgiende grense- eller produkt-
elastisiteter, o) og az, i enkle likninger og kan derfor ikke uten vi-
dere vaere sikre pd at vi estimerer elastisiteter for en produktfunk-
sjon og dessuten fins muligheten at estimatene vil vaere 'biased".®

! Cobb-Douglas funksjonen har fétt dette navnet etter dem som

forst testet den, Cobb & Douglas (1928), se Douglas (1967) i Brown (1967).
Funksjonen ble utviklet av Wicksell (1934). Se ogsd Walterns (1963)
samt Nerlove (1965).
% se Minhas (1963), s. 7 - 8.
® Handelens marginaler varierer for produksjonsomridene, se SOU
1968:6.
Se kapitel 2 samt Bergstrom (1967).
Framgangsmaten innebaerer at vi utsetter oss for det sdkalte
simultanitetsproblemet. Se H{ldebrand & Liuw (1965), (forts.)
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Dette problemet kan vanskelig gis en tilfredsstillende 16sning i denne
understkelsen. Hva den forste delen angdr, gir selve produksjonsforld-
pet en viss hjelp. Et detaljhandelsforetak kan ikke f& omsetning i
stand bare med hjelp av teknikk og innsatsfaktorer, for der skjer ingen
fysisk transformasjon og lagring av produktene. I resonnementet for fo-
retaket vil det inngd en forventning angdende etterspdrselen. Vi antar
derfor at foretaket, ex ante, og for hver produksjonsperiode nar det
gjelde bestdende anlegg, har en ettersporselsforventning, E(S), som lig-
ger til grunn for en simultan bestemmelse av de tre mengdene S, L og K.
Dette innebaerer ikke at problemet er forandret til et problem med usik-
kerhet. Sambandet mellom S og (L,K) er fremdeles eksakt, og nir utfall-
et i hver periode stemmer med forventningen, er situasjonen ogsd til-
naermet deterministisk. Muligheten for variasjoner 1 positiv eller ne-
gativ retning er imidlertid forholdsvis stor for handelsforetakene spe-
sielt med tanke pd ettersleping i tilpassingen til negative avvik. For
produksjonsomrdder med sterk etterspdrselsSkning, kommer vi derfor rime-
ligvis til & f& "biased" estimat likedan som tilfellet blir det for
stagnasjonsomrdder.! Dette problemet tas opp for hvert produksjonsom-
rade.

Nar(a; + ap) = 1 er funksjonen (9-1) homogen av forste grad.?
Ved estimeringer pd et grunnlag som virt, skulle vi avstd fra ytterlige
informasjon med en slik antakelse ettersom den utelukker ultra-passum
tilfellet. Néar det ikke forutsettes at vi har en pari-passulov, har vi

folgende viktige tekniske egenskaper,

8S

w00 (9-4)
d.v.s. grenseproduktiviteten for arbeidsinnsatsen,

(SS Otz S

d.v.s. grenseproduktiviteten for kapitalen, og

. s. 26 = 27. Se Manschak & Andrew (1944), Haavelmo (1944).
Christ (1966) bygger sin framstilling hovedsakelig p& simultane lik-
ningssystemer mens Malinvaud (1966) legger stirst vekt pd enkle lik-
ninger. Grense- og produktelastisitet er synomer.
Problemet kan reduseres noe med ''two stage regression', men
dette er ikke utfdért her. Istedet er residualene gransket.
Z Se Brems (1968), s. 64 — 66.
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S s
5% _ | q(e-l) (I?J e (Tg) (9-6)
)

sx2.
| e, @) ay(ep-1) (if)

som er omsetningsaksellerasjonene og der X? er detaljomsetningens pro-
duksjonsfaktorer, L eller K. Vi kan lett se at produktfunksjonen er
konveks nar 0 < oy <log0c< a, < 1. Det er vel kjent at substitusjons-
elastisiteten for en Cobb-Douglas funksjon alltid er 1 uansett hvilken
produksjonslov som gjelder.! Modellen for forklaring av produksjonsstruk-
turen forutsetter dermed en form pd produktfunksjonen som er den samme
for alle produksjonsomrdder. I et todimensjonalt diagram er variasjons-
mulighetene begrenset til en, nemlig forskjellige Lelen i planet.?

Nar priser og markedsforhold spesifiseres, kan optimale innsats-
mengder utledes av systemet. At foretakene, men ikke produksjonsomrd-
dene, er prisfaste kvantumstilpassere i alle markeder er ingen urimelig
antakelse for flere produksjonsomrdder. Under forutsetning av at aggre-
geringsproblemene er 18ste og elastisitetene er "unbiased', vil disse
likevel kunne vaere uriktige, nemlig ndr produksjonen er etterspdrsels-
pavirket og det ikke er tatt hensyn til dette. Etterspdrsels- og pris-
elastisiteter er f0lgelig viktige for bestemmelsen av faktormengder for
et produksjonsomrade. Ogsé dette problemet har vi forstkt & ta hensyn
til gjennom grupperingen av omsetningen i produksjonsomrader. Fram-
gangsmiten skiller seg fra den Hildebrand & Liu (1965), s. 46 - 9, dis-
kuterer, og som gdr ut pd at ettersporselselastisiteten (priselastisi-
teten) fores inn i produktfunksjonen.

9.4 Produktivitetene og teknisk utvikling

Produktivitetene utgjdr nd settet

S/L oy S/L (9-7)
S/K a,S/K

Brems (1968), s. 64 - 66.
Se kapitel 3.
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hvilket er en betydelig utvidelse i forhold til den informasjonsmengde
som tradisjonelt har inngdtt i undersdkelser av produktivitetsforhold
for detaljhandelen.! Grenseproduktivitetene bestemmer gjennomsnittspro-
duktivitetenes forandring, men forklarer likevel ikke forandringene. I
vare tidligere diskusjoner har foretakene blant et begrenset antall mu-
ligheter for tilpassing ex post, fatt utpekt teknisk utvikling hvilket
i situasjonen som den né er formulert, innebaerer skift i produktfunk-
sjonen. For & kunne bestemme den innflytelse teknisk utvikling har for
produktivitetene, md vi g& indirekte fram, og formulerer forst likning-
en (9-1) om til

s(t) - ave) Tk % t (9-8)

A
der e Y er et trendledd og X en skiftfaktor som i litteraturen gir un-

der navnet teknisk utvikling.? Likningen (9-8) som her er oppfért uten
spesifikasjon av vire antakelser om andre variablers innflytelse, gir
utgangspunktet for den type analyse vi foretar, nemlig en understkelse
av utviklingen basert pa den relative forandringen mellom to tidspunkter.
For undersdkelsen av utviklingen, forer vi forst likningen (9-8)

over i logaritmisk form,

log S(t) = log A + 0 log L(t) + (9-9)

a) log K(t) + At + ut
der E(u) = 0 og V(u) = 02. Etter derivering med hensyn til t og divi-
sjon fas til slutt,

S=aol +8k+2+u (9-10)

der s, 1 og k er nelative forandringer i omsetning, arbeids- og kapital-
innsats.® Likningen (9-10) gir det direkte grunnlaget for beregning av
respektive gjennomsnittsproduktiviteters forandring. Dessuten far vi

fra ) informasjon om den totale &rlige forskyvningen i produktfunksjon-

en og vi vet da at et ndytralt skift krever uforandrete faktorpropor-

Se avsnitt 9.2
2 ge eksempelvis Aberg (1969).
® Dette er ikke eneste mulighet for & studere utviklingen. Al-
ternativt kunne vi ha estimert produktelastisiteter med to tverrsnitt
samtidig.
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sjoner. Fra likningen (9-10) vil vi vaere istand til & bedémme den to-
tale "tekniske utviklingens" betydelse for forandringen i arbeidsproduk-
tiviteten, men vi vil sakne muligheter for oppdeling i komponenter
hvilket eliminerer prévning av flere betydelsefulle hypoteser. Det
gjelder trhansaks fonsstinelsens effekt, varesa<ns1:XMLFault xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat"><ns1:faultstring xmlns:ns1="http://cxf.apache.org/bindings/xformat">java.lang.OutOfMemoryError: Java heap space</ns1:faultstring></ns1:XMLFault>